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MUQADDIMA

Global iqtisodiy o‘zgarishlar hamda giperraqobat sharoitida har
bir mamlakat o‘z iqtisodiyotini teng manfaatli xalqaro hamkorlik va
jahon bozoriga chuqur integratsiyalashuvni ta’minlash asosida rivoj-
lantirishga zamin yaratadi. Mazkur tendensiya jahon bozori kon’yuk-
turasini taxlil gilish, xalgaro savdo shartnomalarini samarali yuritish,
tashqi savdo siyosatining zamonaviy usullarini baxolash, xalgaro
igtisodiy tashkilotlar va integratsion guruhlar bilan hamkorlikni opti-
mallashtirish kabi masalalarni hal etish bo‘yicha yetuk mutaxasislarni
tayyorlash ehtiyojini yuzaga keltiradi.

Ushbu kitobda xalgaro iqtisodiy munosabatlar va jahon
bozoridagi o‘zgarishlar dinamikasi yaxlit tizim sifatida tadqiq qilinib,
“Xalqaro iqtisodiyot” fani ostida birlashtirildi. Qo‘lingizdagi darslik
matematik formulalar, chizmalar va keyslar asosida global igtisodiy
jarayonlar hamda xalgaro savdo munosabatlari to‘g‘risidagi nazariy va
amaliy bilimlarni chuqurlashtirishga ko‘mak beradi.

Mazkur kitobni o‘rganish, undagi nazariyalarning mohiyatini
chuqurroq anglab yetish uchun o‘quvchidan mikro va makro iqtiso-
diyot fanlaridan dastlabki bilimlarga ega bo‘lishlik talab etiladi.
Darslikda aks etgan nazariy-amaliy tushuncha va xalgaro iqtisodiyotga
oid masalalar mavzular kesimida statistik taxlillar orgali talgin etilgan.

Darslik iqtisodiy yo‘nalishlar bo‘yicha magistratura bosqichida
tahsil olayotgan, tayanch igtisodiy bilim va ko‘nikmalarga ega bo‘lgan,
kelajakda xalgaro tashkilot va kompaniyalarda faoliyat olib borishni
rejalashtirganlar, shuningdek xalgaro iqtisodiyot sohasida ilmiy-
tadqiqot ishlari bilan shug‘ullanayotganlar uchun ham foydali
bo‘lishini hisobga olib tayyorlangan. Har bir bobdan o‘rin olgan masa-
lalar mantiqiy ketma-ketlikda, sodda tushuntirishlar hamda grafiklar
orgali talgin etilgan. Shu bilan birga, materiallarni mustahkamlash
magsadida boblar va paragraflarning mazmunidan kelib chigib, masala
va misollar ham o‘rin olgan.

Mavzularni yoritilishidagi mazkur usul va yondashuvlar kitob-
xonga har bir bob bo‘yicha nazariy bilimlarini amaliy ko‘nikmalar
bilan boyitishga xizmat giladi. Shuningdek, darslik xalgaro savdo,
ishlab chigarish omillari migratsiyasi, moliya va valyuta-kredit
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munosabatlari sohalari bo‘yicha qo‘shimcha bilim hosil gilmoqchi
bo‘lgan, mustaqil ta’lim bilan muntazam shug‘ullanib kelayotgan o‘quv-
chilarga ham mo‘ljallangan bo‘lib, mavzular izohi soddadan-murak-
kablikka, xususiylikdan-umumiylikka garab shakllantirilgan.

Yugoridagi holatlarni inobatga olgan holda, tayyorlangan mazkur
darslik Siz aziz talaba-yoshlar va izlanuvchilar uchun xalgaro iqgtiso-
diyotda uchraydigan ziddiyatli muammo va masalalarni yechishga,
ularning tub mohiyatini anglab yetishga ko‘mak beradi, degan
umiddamiz.

Shuni aloxida ta’kidlash lozimki, darslikni o‘qish davomida
yuzaga chiggan xatoliklar, ayrim tushuncha va kategoriyalarning asl
mohiyati siz o‘ylagandek ravon bayon ectilmagan bo‘lsa, muallif
tomonidan yo‘l qo‘yilgan kamchilik sifatida baholab, uni quyidagi
manzilga jo‘natishingizni iltimos qilamiz: qobiliy.isaev@gmail.com. Siz
o‘quvchilar tomonidan bildirilgan taklif va tavsiyalar kitobning keyingi
nashrlarini tayyorlashda xizmat giladi, degan umiddamiz.

Muallif mazkur darslikning dunyo yuzini ko‘rishida yaqindan
ko‘maklashgan, jumladan materiallarni yig‘ish va texnik ishlarni
bajarishda ishtirok etgan talabalarga, gimmatli vaqtini ayamasdan
zaruriy taklif va tavsiyalarini bergan barcha ustozlarga, tagrizchilarga
o°‘zining samimiy minnatdorchiligini bildiradi!

ZAMONAVIY JAHON XO‘JALIGI VA XALQARO
IQTISODIYOT YAGONA TIZIM SIFATIDA.

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

— Xalgaro iqtisodiyot fanining predmeti va mazmuni.

— Xalgqaro iqtisodiyotning rivojlanish xususiyatlari.

— Jahon bozori tuzilmasi.

— Jahon bozoridagi muvozanat.

— Xalgaro igtisodiyot shakillanishining asosiy tamoyillari.

— Jahon mamlakatlarining xalgaro igtisodiyotdagi mavgeyi.

— Xalgaro igtisodiyotda mikroigtisodiy va makroigtisodiy omillar
tavsifi.

— Xalgaro mehnat tagsimoti tushunchasi

— Xalgaro mehnat tagsimoti shakllari va xususiyatlari.

— XMT ning zamonaviy G*‘arb nazariyasi.
4


mailto:qobiliy.isaev@gmail.com

KIRISH

Globallashuv jarayoni tufayli tashqgi bosimning kuchayishiga
garamasdan mamlakatlarda eng muhim igtisodiy garorlar tashgaridan
emas, balki milliy hukumatlar tomonidan kabul gilinmokda. Shuning
uchun ham jahon ho‘jaligini hamda jahon iqtisodiyotini tahlil etishda
sanoat jihatdan taraqqiy etgan mamlakatlarda mavjud igtisodiy
rivojlanish tendensiyalariga tayanish lozim.Bugungi kunda TMKIar
jahon igtisodiyotining muhim mustagil gismiga aylanishdi va ular
xissasiga jahon yalpi ichki mahsulotining 1/5-1/4 qismi to‘g‘ri
kelmokda. TMKIarning aksariyat qismi o‘z mamlakatlari ichki bozori
uchun ishlashlariga garamasdan globallashuv jarayonining harakat-
lantiruvchi kuchi hisoblanishadi. Globallashuv jahonni yagona bozorga
aylantirishi vositasi sifatida TMKIlar uchun manfaatli hisoblanadi,
chunki ular ushbu bozorda eng kuchli xo‘jalik subyektlari sanalishadi.

Bugungi kunda butun dunyoda sodir bo‘layotgan pandemiya
sharoitida  O‘zbekistonning jahon iqtisodiyotidagi  mavgeyini
oshirishda eng avval Jahon bozoridagi o‘rnini yanada mustahkamlash
va buning zamirida mikro va makroiqtisodiy tendensiyalarni xisobga
olgan xolda iqgtisodiy barkarorlikka erishishimiz va bu borada chuqur
bilimlarni egallashimiz va kelajak avlodga ushbu bilimlarni sing-
dirishimiz zarur, bu orgali davlatimizning dunyo xalgaro mehnat
tagsimotidagi 0‘rnini yanada oshirishda o‘zimizning kichik hissamizni
go‘shgan hisoblanamiz.

1.1. Xalqaro iqtisodiyot fanining predmeti, mazmuni
va rivojlanish xususiyatlari

Xalgaro iqtisodiyot zamonaviy iqtisodiyot nazariyasining eng
rivojlanayotgan gismlaridan biri hisoblanadi. Avval xalgaro igtisodiyot
mikro va makroigtisodiyotning bir gismi hisoblangan va unda xalgaro
igtisodiy munosabatlarining turli yo‘nalishlari tahlili berilgan (xalqaro
savdo, ishlab chigarish omillarining xalgaro harakati, valyuta kurslarini
o‘zgarishi, ochiq iqtisodiyotlarning modellari va x.q.). Uning mustaqil
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fan sifatida tan olinishi jahon xo°‘jaligini rivojlanishining yangi
pog‘onasiga o‘tishi bilan bog‘lig. Bularning barchasi turli mamlakatlar
milliy igtisodiyotlarining o‘zaro bog‘ligliklarini kuchaytirdi va xalgaro
iqtisodiy vaziyatdagi doimiy o‘zgarishlarga olib keldi.

Jahon xo°‘jaligi rivojlanishning yangi pog‘onasiga o‘tishi
quyidagi omillar bilan ifodalanadi:

— Iqgtisodiyotlarning ochiqlik darajasining oshishi;

— Xalgaro tashkilotlar tizimining tuzilishi (BMT, Jahon banki,
XVF, JST va boshq.);

— TMKIlarning paydo bo‘lishi va dunyo bo‘ylab keng tarqalishi;

— To‘g‘ridan-to‘g‘ri tashqi savdo va ishlab chigarish omillarining
xalqaro harakati bilan bog‘liq bo‘lmagan mustaqil xalgaro moliyaviy
tizimning rivojlanishi.

Nazariy jihatdan xalqaro iqtisodiyot o‘z ichiga ushbu sohada
oxirgi ikki yuz yillikda ishlagan ko‘pgina taniqli iqtisodchilarning
g‘oyalarini qamrab olgan (A.Smit, D.Rikkardo, B.Olin, P.Samuelson
va boshgalar). Zamonaviy xalgaro iqgtisodiyot neoklassiq va ratsional
kutishlar kabi turli iqgtisodiy maktablarga tegishli nazariya va
modellarni birlashtiradi. Pragmatik yondashuvni qo‘llagan holda u
xalgaro iqgtisodiy munosabatlar sohasidagi amaliy savollarga aniq va
to‘liq javob bera oladigan nazariyalar, modellar va iqtisodiy
siyosatning instrumentlarini o‘rganadi.

Amaliy jihatdan xalgaro igtisodiyotga oid bilimlarga ega bo‘lish
qo‘shma korxonalarda va TMKIlarda, xalgaro banklar va iqtisodiy
tashkilotlarda muvaffaqiyatli faoliyat olib borish uchun zarur.

Xalgaro iqtisodiyot xalgaro savdo, ishlab chigarish omillarining
harakati va moliyalashtirish, xalgaro iqtisodiy siyosatni shakllan-
tirishda turli hil davlatlarga tegishli xo‘jalik subyektlarining o‘zaro
harakatlari gonuniyatlarini o‘rganadi.

Ushbu fanning predmeti sifatida turli mustaqil davlatlar rezi-
dentlari tomonidan tuziladigan shartnomalar hisoblanadi. Kengroq
ma’noda xalgaro igtisodiyot nazariyasining predmeti deb xalgaro ayir-
boshlashda ishtirok etadigan mahsulot va ishlab chigarish omillariga
bo‘lgan talab va taklifning shakillanish qonuniyatlari va bundan kelib
chigadigan mamlakatning iqtisodiy siyosatiga tegishli xulosalar hisob-
lanadi.



Xalgaro igtisodiyot nazariyasining tadgigot predmeti mamlakat-
ning iqtisodiy munosabatlarida mavjud bo‘lgan maxsus muammolarni
o‘z ichiga qamrab oladi: tashqi savdodan olinadigan yutuqlar,savdo
hususiyati (kim,nimani va kimga sotadi), proteksionizm, to‘lov balansi,
valyuta kurslarining belgilanishi, siyosatni xalgaro muvofiglashtirilishi
va kapitalning jahon bozori.

Xalgaro iqtisodiyotda markaziy o‘rinni tashqi savdo nazariyasi,
savdo siyosati nazariyasi, valyuta bozorlar va to‘lov balansining tahlili
egallaydi. Tashqi savdo nazariyasi, savdo siyosati nazariyasi va ishlab
chigarish omillarini bitta mamlakatdan ikkinchisiga ko‘chib o‘tishi
xalgaro igtisodiyotning mikroiqtisodiy gismini tashkil etadi.

Xalgaro mikroiqtisodiyot — xalgaro iqtisodiyotning bir gismi
bo‘lib, mahsulotlar va ishlab chiqarish omillari mamlakatlararo
harakatining qonuniyatlari va ularning bozor xususiyatlarini (talabi,
taklifi, narxi va boshq.) o‘rganadi.

Mamlakatning to‘lov balansida umumiy to‘lovlar va tushumlar ko‘r-
satilishi, ularni muvozanatga keltirish, milliy daromad va narxlarning
umumiy darajasiga ta’sir etishi munosabati bilan xalgaro igtisodiyotning
ushbu gismi makroiqtisodiy deb hisoblanadi. Bunda o‘rganish predmeti
sifatida ochiq igtisodiyotning modellari, fiskal, pul-kredit, valyuta siyosati
va ularning samarasi, xalgaro moliya hisoblanadi.

Xalgaro makroigtisodiyot — xalgaro iqtisodiyotning bir gismi
bo‘lib, moliya bozorlari globalizatsiyasi sharoitida ochiq milliy iqtisodiyot
va jahon xo°jaligining faoliyat olib borishi qonuniyatlarini o‘rganadi.

Xalgaro iqtisodiy munosabatlar shakllariga quyidagilar kiradi:

— Xalgaro savdo

— ishlab chigarish omillarining xalgaro harakati

— moliyaviy instrumentlarning xalgaro savdosi

— Xalgaro hisob-kitoblar.

1.2 |Xalgaro iqtisodiyot fani qanday savollarni o‘rganishgal?
yo‘naltirilgan? Ushbu fanning predmeti nima?

Xalgaro  iqtisodiyot  fanining  ganday  rivojlanish
xususiyatlari mavjud ?




1.2. Jahon bozori tuzilmasi va xalqgaro igtisodiyot
shakillanishining asosiy tamoyillari

Xalgaro mehnat tagsimoti va uning kooperatsiyasi jahon bozori
vujudga kelishiga asos soldilar.

Jahon bozorining paydo bo‘lishi ichki bozordan boshlanadi. Ichki
bozorda barcha savdoga qo‘yilgan mahsulotlar mamlakat ichida soti-
ladi. Ichki bozorning vujudga kelishi mehnat tagsimotiga asoslangan
tovar xo‘jaligi tuzilishining eng oldingi bosqichiga to‘g‘ri keladi.

Paydo bo‘lishdan so‘ng ichki bozorlar ixtisoslasha boshladilar.
Mahsulotlarning milliy bozorlari vujudga keldi. Bunda chakana savdo
bozorlari ulgurji savdo bozorlaridan ajraldi, mehnat, kapital bozorlari
paydo bo‘ldi va ichki bozorning bir gismi chet eldagi iste’molchilar
talablarini qondirishga yo‘naltiriladi.

XVI asrdan boshlab XVlIllasrning o‘rtasigacha mehnat
tagsimotiga asoslangan manufaktura mahsulotlarni ko‘proq miqyosda
ishlab chiqgarish uchun shart-sharoitlar yaratib berildi. Natijada ichki
bozorlar to‘lib, xududiy, davlat, davlatlararo va xalqaro bozorlar oz
rivojini topdilar.

Xalgaro bozor — chet eldagi bozorlar bilan bog‘langan milliy
bozorlarning bir qismi. XIX asrning birinchi yarmida katta
industriyalar paydo bo‘ldi, va ular ishlab chigargan mahsulotlar butun
jahonda sotilishni talab gildi. Buning natijasida jahon bozori vujudga
keldi va uning shakillanishi XIX-XX asrlar pog‘onasida tugallandi.

L 1-Mamlakat |
/N

L 3-Mamlakat { 2-

Mamlakat

-
1.1-rasm. Jahon bozorining vujudga kelishi
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Jahon bozori — xalgaro mehnat va boshga omillar tagsimotiga
asoslangan mamlakatlar o‘rtasidagi tovar-pul munosabatlarining
doirasi. Jahon bozori mavjudligining asosiy tashqi belgilaridan biri
xalgaro savdo hisoblanadi.

Xalgaro savdo — bu turli davlat - milliy xo‘jaliklari o‘rtasidagi
tovar va xizmatlarning ayirboshlash jarayonidir. Xalgaro savdo ikkita
yo‘nalishdan iborat (eksport va import) va savdo saldosi hamda savdo
oboroti bilan harakterlanadi.

Eksport — mahsulotni chet elga sotish.

Import — mahsulotni chet eldan sotib olish.

Tashqgi savdo saldosi — eksport va import giymatining ayirmasi.

Tashqgi savdo aylanmasi — eksport va import giymatining
summasi.

Eksport va import xalgaro savdoni atroflicha tahlil gilish uchun
qo‘llaniladigan xalgaro mahsulotlar harakatini harakterlaydigan asosiy
tushunchalardir. Jahon bozoridagi muvozanat. Talab va taklif muvo-
zanati shartidan kelib chiggan holda eksport va import tushuncha-
larining grafikdagi ko‘rinishini 1-Grafikda ko‘rsatilgandek tasavvur
qilish mumkin,

Shartlar:

-avtarkiya holatida bitta mahsulot ishlab chiqaradigan va iste’mol
giladigan Il va Il mamlakatlar mavjud.

- | mamlakatdagi mahsulotga bo‘lgan talab va taklif DI va SllI
tashkil qgiladi, Il mamlakatda esa DIl va Sll. Gorizontal chizig‘i
bo‘yicha mahsulotning Q1, Q2 ishlab chiqarish hajmlari ko‘rsatilagan,
vertikal chizig‘i bo‘yicha ularning | va Il mamlakatlardagi Rl va RII
narxlari belgilangan.

| mamlakatda mahsulotga bo‘lgan talab va taklifning bozor
muvozanati E1 nuqtasida erishiladi. Ushbu nugtada mahsulot narxi Rl
ga teng bo‘ladi. Ikkinchi mamlakatda esa muvozanat E2 nuqtasida
erishiladi va mahsulot narxi Pll ga teng bo‘ladi. RI RIlI dan kam
bo‘lgani uchun, ushbu mahsulot Il mamlakatga nistaban I mamlakatda
arzonroq bo‘ladi, shuning uchun I mamlakat uchun uni Il mamlakatga
eksport qilish foydali bo‘ladi, Il mamlakatga esa uni I mamlakatdan
import qilish foydali bo‘ladi. | va Il mamlakatlar o‘rtasida ichki
narxlarda farq mavjud bo‘lgani uchun I mamlakatda mahsulotning RI
dan balandroq bo‘lgan barcha narxda uning taklif hajmi talab hajmidan
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kattaroq bo‘ladi. Il mamlakatda mahsulotning RII dan pastroq bo‘lgan
barcha narx darajasida unga bo‘lgan talab hajmi uning taklifidan
kattarog bo‘ladi.

7\

Ql Qw Q2

v
v
v

1.2-rasm. Jahon bozorida talab va taklifning muvozanati

Mamlakatlar savdo munosabatlarni o‘rnatadilar. Ikkita mamlakat
mavjud bo‘lgani uchun | mamlakatdan eksport gilinayotgan mahsulot
miqgdori Il mamlakat import gilayotgan mahsulot migdoriga teng
bo‘lishi kerak. | mamlakatning eksport hajmi jahon bozoridagi
mahsulotning taklifiga, Il mamlakatning import hajmi esa uning jahon
bozoridagi talabiga teng bo‘ladi. Jahon bozoridagi muvozanat Dw va
Sw chiziqglari kesishgan Ew nuqgtasida erishiladi va mahsulotning
jahon narxi Rw ga teng bo‘ladi.

Keltirilgan jahon bozorining oddiy modeli gisman muvozanat
modeli deb ataladi. Ushbu modeldan foydalanish orgali jahon bozori-
dagi mahsulotning talab va taklif orasidagi bog‘lilikni, eksport va im-
port hajmlarini, mahsulotning jahon muvozanat narxini aniglash
mumkin.

Mahsulotlar jahon bozorining kengayishi XIX-XX asrlar pog‘o-
nasida xalgaro iqtisodiy munosabatlarni keskin rivojlanishiga olib
keldi va ular mahsulotlarning mamlakatlararo ayirboshlash doirasidan
chigib keta boshladilar. Ishlab chigarish kuchlarining tez rivojlanishi
va moliya kapitali mavqyeining oshishi jahon xo°jaligi paydo bo‘li-
shiga olib keldi. Jahon bozori bosqichidan jahon xo‘jaligi bosqichiga
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o‘tishda nafagat mahsulotlarning xalgaro harakati, balki ishlab
chigarish omillarning xalgaro harakati vujudga keladi.

Jahon xo‘jaligi — ishlab chigarish omillari bilan o‘zaro bog‘liq
jahondagi milliy iqtisodiyotlarining yig‘indisi.

Jahon bozori kabi jahon xo°‘jaligining asosi mehnat va boshqa
omillarning xalgaro tagsimotidir. Jahon xo‘jaligining jahon bozoridan
fargi shundan iboratki, u nofagat xalgaro mahsulotlar orgali balki
xalgaro ishlab chigarish omillari orgali faoliyat olib boradi. Shuning
uchun u bozor iqtisodiyoti rivojlanishining yuqoriroq pog‘onasi deb
hisoblanadi.

1.2 {Jahon xo‘jaligi deganda nimani tushunasiz ? Uning asosiy
hususiyatlarini sanab o‘ting?

Jahon bozori tushunchasini ta’rifini keltiring. Uning asosiy
hususiyatlari nimadan iborat ?

1.3.Jahon mamlakatlarining xalgaro igtisodiyotdagi
mavgeyi va ishtirokining asesiy ko‘rsatkichlari

Dunyo mamlakatlari, bir tomondan, biri-biridan igtisodiyotining
hajmi, ijtimoiy-igtisodiy rivojlanish darajasi, institutsional va madaniy
xususiyatlari bilan farg qilsa, ikkinchi tomondan, ular muayyan
o‘xshashliklarga ham ega. Ushbu holat dunyo mamlakatlarini taxliliy
va statistik magsadlarda guruhlarga ajratish, jahon iqtisodiyotining
tarkibi va rivojlanish tendensiyalarini o‘rganish magsadida muayyan
mezonlar bo‘yicha tasniflash imkonini beradi.

Mamlakatning iqgtisodiy rivojlanish darajasi kompleks va
umumlashtiruvchi ko‘rsatkich hisoblanadi va quyidagilarni oz ichiga
oladi: aholi jon boshiga to‘g‘ri keluvchi YAIM/Y AMM; iqtisodiyot-
ning tarmoq tarkibi; aholi jon boshiga mahsulotlarning asosiy turlarini
ishlab chigarish (alohida tarmoglarning rivojlanish darajasi); aholi
turmush darajasi va sifati; iqtisodiy samaradorlik ko‘rsatkichi. Iqtiso-
diy adabiyotda, ommaviy axborot vositalarida mamlakatlarni guruh-
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lashning “‘standart tasnifi” nomini olgan yondashuv keng tarqalgan.
Yaqgin vagtlarga gadar ushbu yondashuv Xalgaro valyuta fovdi (XVF)
tomonidan “Jahon iqtisodiyotining rivojlanish istigbollari” (World
Economic Outlook) deb nomlanuvchi yillik hisobotlarida qo‘llanilgan.
Bilamizki so‘ngi yillardagi dunyoda yuz berayotgan voqealar rivoji
butun dunyo mamlakatlari igisodiyotini keskinlashishiga olib kel-
mogda. Aynigsa 2020-yildagi pandemiya butun dunyo mamlakatlari
igtisodiyoti uchun global ingirozni yuzaga keltirib chigardi.

Yuqorida keltirilgan grafiklarda G 20 mamlakatlarining COVID-
19 ga qarshi kurash evolyutsiyasi uchun ikkita muqobil yo‘lning
faoliyatiga potensial ta’sirini baholash keltirilgan.

Birinchi alternativada - zararli tomoni - virusni o‘z ichiga olgan
vaksina keng targalguncha ancha giyin va davom etadigan kurash
ekanligi isbotlandi.

Ikkinchi alternativada - teskari tomonda - virusga garshi kurash-
ning barcha o‘lchovlari yaxshi ketishi taxmin qilinadi.

Salbiy senariy uchun (1.3-rasmdagi qizil chiziq), targalishni o0z
ichiga olgan chora-tadbirlar majburiy yoki ixtiyoriy ravishda, 2020-yil
ikkinchi yarmida faoliyatni to‘g‘ridan-to‘g‘ri tortib olishni biroz
oshiradi, chunki virusni saglash giyinrog. Bundan tashqari, 2021-yilda
virusga garshi kurashning barcha jabhalarida taragqiyot dastlabki
bosgichga qaraganda sekinroqg ekanligi, shu jumladan vaksinalar,
muolajalar va ijtimoiy targalish bo‘yicha ko‘rsatmalarga rioya qilish
virusning targalishini oldini olish isbotlangan deb taxmin gilinadi. Bu
esa intensiv alogada bo‘lgan sohalarda faoliyatning yomonlashuviga
olib keladi va shu bilan bog‘lig daromadlar boshga tarmoglarga
targaladi. Ushbu ichki talab ta’sirlari keyinchalik savdo orgali
kuchaytiriladi. Igtisodiy rivojlangan mamlakatlarda korporativ targalish-
lar ko‘payib, rivojlanayotgan bozor igtisodiyoti sharoitida korporativ va
suveren targalishlar kengayib, moliyaviy sharoitlar ham keskinlashadi
deb taxmin gilinadi. 2020-yilda o‘sish juda yumshog, ammo 2021-yilda
yanada mazmunli bo‘lib o‘sadi, chunki faoliyatdagi zaiflik saglanib
goladi. Moliyaviy sharoitlar 2022-yildan keyin asta-sekin boshlang‘ich
darajaga qaytadi. Iqtisodiyoti rivojlangan mamlakatlarda moliya
organlari standart avtomatik stabilizatorlardan tashgari, transfertlarning
ko‘payishi bilan javob berishadi, rivojlanayotgan bozor igtisodiyoti
sharoitida esa fagat avtomatik stabilizatorlar mavjud.
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1.3-rasm. Model simulyatsiyalari*
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1.1-jadval
Jahon tavorlar savdosi hajmi (yillik %larda o°zgarishi)

O‘tgan Optimistik Pessimistik
yillarda ko‘rsatkich ko‘rsatkich
2018 | 2019 2020a 2021a 2020? 2021*
Jahon
tovarlar
savdosi hajmi 2,9 -0,1 -12,9 21,3 -31,9 24
Eksport
Shimoliy
Amerika 3,8 1 -17,9 23,7 -40,9 19,3
Janubiy va
Markaziy
Amerika 0,1 -2,2 -12,9 18,6 -31,3 14,3
Yevropa 2 0,1 -12,2 20,5 -32,8 22,7
Osiyo 3,7 0,9 -13,5 24,9 -36,2 36,1
Boshqga
mamlakatlar® 0,7 -2,9 -8 8,6 -8 9,3
Import
Shimoliy
Amerika 5,2 -0,4 -14,5 27,3 -33,8 29,5
Janubiy va
Markaziy
Amerika 5,3 -2,1 -22,2 23,2 -43,8 19,5
Yevropa 1,5 0,5 -10,3 19,9 -28,9 24,5
Osiyo 49 -0,6 -11,8 23,1 -31,5 25,1
Boshqga
mamlakatlar® 0,3 1,5 -10 13,6 -22,6 18
Bozor
kurslari
bo‘yicha real
YAIM 2,9 2,3 -2,5 7,4 -8,8 5,9
Shimoliy
Amerika 2,8 2,2 -3,3 7,2 -9 51
Janubiy va
Markaziy
Amerika 0,6 0,1 -4,3 6,5 -11 4,8
Yevropa 2,1 1,3 -3,9 6,6 -10,8 5,4
Osiyo 4,2 3,9 -0,7 8,7 -7,1 7,4
Boshqga
mamlakatlare 2,1 1,7 -1,5 6 -6,7 5,2
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2020-yilda deyarli barcha mintagalarda savdo hajmining
pasayishi ikki xonali ragam bilan o‘lchanadi, Shimoliy Amerika va
Osiyoda eksport eng ko‘p zarar ko‘radi. JST taxminiga ko‘ra, savdo
giymati murakkab zanjirli tarmoglarda, aynigsa elektronika va
avtomobilsozlikda ko‘proq tushishi mumkin. Koronavirus pandemiyasi
transport va sayohatlardagi cheklovlar tufayli xizmatlar savdosiga
bevosita ta’sir gilishi mumkin. Savdoning 2021-yilda tiklanishi kutil-
mogda, ammo bu koronavirus targalishining davomiyligi va siyosat
choralarining samaradorligiga bog°‘liq.

An’anaviy siyosat makoniga cheklovlar go‘ygan rivojlangan
igtisodiyotdagi monetar organlar uzog muddatli foiz stavkalari o°si-
shini oldini olish uchun noan’anaviy choralarni go‘llaydilar. Faoli-
yatdagi uzoq davom etadigan zaiflik igtisodiyotlarga go‘shimcha va
doimiy zarar yetkazishi mumkin deb taxmin gilinadi.

Xalgaro valyuta fondining choraklik xisobotlarida rivojlangan va
rivojlanayotgan mamlakatlar iqgtisodiyotining uch vyillik umumiy
xoldagi, yuz berayotgan o‘zgarishlarga nisbatan olingandagi o°‘sish
ko‘rsatkichlari prognozi keltirilgan.

Rivojlangan mamlakatlarda aholi jon boshiga to‘g‘ri keluvchi
YAIM ishlab chiqarish bargaror o‘sishining 2% ga oshishiga, YAIM
dagi jamg‘armalar ulushining 1% ga ko‘payishiga olib keladi. XVF
mutaxassislarining tadqiqotlariga ko‘ra, ushbu nisbat rivojlanayotgan
mamlakatlarda 0,5% ni tashkil etadi. Jahon amaliyotining ko‘rsati-
shicha, yuqori jamg‘arish normasiga ega bo‘lgan mamlakatlar, boshga
shart-sharoitlar o‘zgarmagan holda, odatda, yuqori iqgisodiy o°‘sish
sur’atlariga ega bo‘lishadi.

Rivojlangan mamlakatlar

iqtisodiyoti
8 4.8
1,7 !
2019 2020 2021
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Rivojlanayotgan mamlakatlar
igtisodiyoti

3,7 -3

o (RGO

1.4-rasm. Rivojlangan va rivojlanayotgan mamlakatlar igtisodiyoti
(foizda).

Ammo tadqgik etilgan mamlakatlar ichida kichik yoki kam
rivojlangan mamlakatlar ulushi yuqori. Ushbu guruhga Afrikaning
aksariyat mamlakatlari va kichik orol mamlakatlari kiradi. Bu guruhga
kiruvchi mamlakatlarning makroigtisodiy rivojlanish indikatorlariga
tashqi omillar (aloxida guruh tovarlar narxining konyukturasi, turistik
biznesning rivojlanish tendensiyasi, tabiiy-iglim sharoitlar va h.k.)
jiddiy ta’sir ko‘rsatadi.

Shuning uchun wushbu omillar ta’sirini yo‘qotish maqgsadida
igtisodiyoti va tashqi savdosi tarkibiy jihatdan diversifikatsiyalashgan
rivojlangan mamlakatlar alohida taxlil etilgan bo‘lib, ularning soni 81 tani
tashkil etadi. Jamg‘arish normasining o‘sishi bilan YAIM ning
qo‘shimcha o‘sish sur’ati ham ortib boradi. Jumladan, jamg‘arish normasi
25% dan ortiqg mamlakatlarda YAIM ning qo‘shimcha o‘sish sur’ati 4,8%
ga teng bo‘lgani holda, jamg‘arish normasi 30% dan ortiq mamlakatlarda
ushbu ko‘rsatkich o‘rtacha 8,7% ni tashkil etgan. Hozirda iqtisodiy
o‘sishga nisbatan 1jtimoiy mezonlar va talablar ham ortib bormokda.

Yirik hajmli investitsiyalar ekologik xavfsizlikni ta’minlash
muammolarini hal etish, “ifloslantiruvchi” tarmoglarni rekonstruksiya
qilish, tozalash inshootlariga mablag sarflash , yangi ekologik xavfsiz
va resurs tejovchi texnologiyalarni yaratishga yo‘naltirilmogda.
Igtisodiy o‘sishni ta’minlashning navbatdagi muhim manbalaridan biri
texnologik taragqgiyot hisoblanadi. Texnologik taragqiyot keng gam-
rovli tushuncha bo‘lib, innovatsion jarayonlar, texnik bilimlar, bosh-
garuv jarayonlari va boshgalarni oz ichiga oladi. Texnologik taraqgiyot
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ishlab chigarish omillaridan ogilona foydalanish , mehnat unumdorligini
oshirish, yangi mahsulotlarning paydo bo‘lishi va mavjudlarining sifatini
oshirish, tovarlarni bozorlarda samarali sotishga olib keladi.

Fan va texnika sohasidagi yangiliklar, texnologik jarayonlarni
amaliyotga joriy etish ishchi kuchini sifat jihatdan takomillashtirishni
talab etadi. Shu tariga texnologik taragqgiyot ilmiy-texniq ta’lim va kasbiy
salohiyatning oshirishiga ko‘maklashadi. IImiy-texnik taraqqgiyot ta’sirida
mehnat predmetlari va mehnat vositalarida sezilarli o‘zgarish yuz beradi,
igtisodiy rivojlanishda tabiiy materiallarga bo‘lgan bog‘liglik pasayadi.
Jumladan, elektronika sohasidagi yutuglarning asbob-uskunalar va
robotlar bilan birgalikda qo‘llanilishi egiluvchan ishlab chigarish
tizimlarining yaratilishiga olib keldi. XXI asrda jahon igtisodiyotida
texnologik rivojlanish darajasi va dinamikasi bargaror igtisodiy o°sish
asosini ta’minlaydigan, rivojlangan va rivojlanayotgan mamlakatlar
o‘rtasidagi chegaralarni belgilab beradigan asosiy omilga aylandi.

Jahon iqtisodiyotining rivojlanishidagi yana bir muhim omil —
bu mehnat resurslari, inson kapitaliga xarajatlar hisoblanadi. IImiy-
texnik taraqqiyot ta’sirida iqtisodiyot tarkibining o‘zgarishi mehnat
resurslari tarkibining ham o‘zgarishiga olib keladi, ya’ni yangi kasblar
paydo bo‘ladi, ishchi malakasiga, kadrlarni gqayta tayyorlashga bo‘lgan
talab ortadi. Mehnat resurslaridan samarali foydalanish bilan bir vaktda
igtisodiy o‘sishga salbiy ta’sir ko‘rsatuvchi ishsizlik muammosi ham
mavjud. Ishsizlik va real yalpi ichki mahsulot hajmi o‘rtasida Ouken
qonuni deb nom olgan bog‘liglikni kuzatish mumkin: ishsizlik
darajasining bir foizga ortishi real yalpi ichki mahsulot o‘sish
sur’atining 1kki foizga qisqarishiga olib keladi.

1.3 [Savollar

Xalgaro iqtisodiyotning ganday shakllari mavjud?
Jahon igtisodiyotining ~ zamonaviy rivojlanish bosqgichi| ?
ganday hususiyatlarga ega?

Jahon igtisodiyotining rivojlanish darajasi qaysi ko‘rsatkichlar
orgali aniglanadi?

Jahon ho‘jaligining rivojlanishi to‘g‘risidagi qgaysi ilmiy|
konsepsiyalar mavjud?
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1.4 Xalgaro mehnat tagsimoti tushunchasi,rivojlanish
ko‘rsatkichlari va XMT ning zamonaviy G¢arb nazariyasi.

1.4.1. Xalgaro mehnat tagsimoti tushunchasi

Xalgaro igtisodiy munosabatlarning mohiyatini ochib beruvchi
muhim tushunchalardan biri xalgaro mehnat tagsimoti (XMT) hisob-
lanadi. Dunyo mamlakatlari u yoki bu darajada XMT ga jalb etilgan
bo‘lib, XMT ning chuqurlashuvi fan-texnika taraqqiyoti ta’sirida
rivojlanayotgan ishlab chigarish kuchlariga bevosita bog‘liq. XMT da
gatnashish mamlakatlarga qo‘shimcha iqtisodiy samara beradi va o‘z
chtiyojlarini kam xarajatlar bilan to‘liqroq qondirish imkonini yaratadi.

Mehnat tagsimoti — bu tarixan belgilangan ijtimoiy mehnat
tizimidir. U jamiyatning rivojlanish jarayonidagi faoliyatining sifat
jihatdan tabagalashuvi natijasida shakllanadi. Mehnat tagsimoti turli
shakllarda bo‘ladi va ushbu kursda XMT, ya’ni alohida mamlakat-
larning (yoki mazkur mamlakatlarga tegishli alohida ishlab chigarish
tarmoqlarining) xalgaro ayirboshlash uchun muayyan turdagi tovarlar
va xizmatlarni ishlab chiqarishga ixtisoslashuvi o‘rganiladi.

Xalgaro mehnat tagsimoti mohiyati ishlab chigarish jarayonining
mehnat faoliyati turli shakllarining ixtisoslashuvi va ularning
kooperatsiyalashuvida, o‘zaro hamkorligida namoyon bo‘ladi. Mehnat
tagsimotini ajratish jarayoni sifatida emas, balki jahon miqgyosida
mehnatni birlashtirish yoyi sifatida ham ko‘rish mumkin.

Xalgaro mehnat tagsimoti davlatlar o‘rtasida mehnatning
ijtimoiy-hududiy tagsimotining darajasi hisoblanadi. U alohida bir
davlatlar ishlab chigarishlarining ixtisoslashuviga asoslanadi.

Jahon xo°jaligini rivojlantirish uchun, birinchi navbatda, ishlab
chigarishda mehnat unumdorligini oshirish, ishlab chigarish samara-
dorligini oshirish, ishlab chigarishda xarajatlarni kamaytirishga intilish
zarur. Xalgaro mehnat tagsimotining rivojlanishi jarayonidagi asosiy
narsa, ushbu jarayonning har bir ishtirokchisi o‘zining XMT dagi
ishtirokidan igtisodiy foyda, manfaat gidirishi va topishidir.

Har ganday mamlakatning xalgaro almashuv jarayonida xalgaro
mehnat tagsimotining ustunliklarini amalga oshirishi — birinchidan,
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eksport gilinayotgan tovar va xizmatlarning tashqgi va ichki bozor
narxlaridagi fargni ajratish; ikkinchidan, arzonrog bo‘lgan importdan
foydalanib, milliy ishlab chigarishdan voz kechgan holda ichki
xarajatlarni kamaytirish imkonini beradi.

Xalgaro mehnat tagsimotining rivojlanish ko‘rsatkichiga tasir
ko‘rsatuvchi ko‘rsatkichlardan biri bu mehnat bozorining shakil-
lanishidir.Mehnat bozori raqobatlashgan bo‘lgani uchun mehnat narxi
bozor tomonidan shakllanadi va unga bozor subyektlari ta’sir qila
olmaydi (raqobatlashgan iste’mol bozoridagi kabi). Bu barcha ishchilar
gaysi firmada ishlashidan qat’iyy nazar, bir xil ish hagi oladi va
firmalar bu narxni oldindan berilgan narx sifatida gabul giladilar.
Shuning uchun ham alohida firma uchun mehnat resurslari taklif
chizig‘i gorizontal, ya’ni u absolyut elastik. 1.5-rasmda ragobatlashgan
mehnat bozoridagi muvozanat nuqta E nugta bilan ifodalanadi.
Muvozanat ish hagi bo‘lganda foydani maksimallashtiriladigan meh-

nat resurslari miqdori * ga teng bo‘ladi. Ishchi chekli unumdorlik

nazariyasiga ko‘ra, mehnatning to‘lig mahsulotini oladi. Shuning

uchun firmaning mehnat uchun chekli xarajati MPS ish hagiga teng.
MPS [0 W* [J MPR,

Bu erda MRC - firmaning mehnatga bo‘lgan chekli xarajati.

Ragobatlashgan mehnat bozorida har bir ishchining ish hagisi W *
ga teng bo‘lgani uchun, firmaning ishchilarga beradigan umumiy ish
hagi xarajatlari OL"EW to‘rtburchak yuziga to‘g‘ri keladi (1.5-rasm).
Ish haqining o‘zgarishi ishchi kuchiga bo‘lgan talabni o‘zgartiradi.
Agar ish hagi Wp dan W1 gacha oshsa yollanadigan ishchilar, Lodan W-
gacha pasaysa, ishdagi ishchilar soni L, gacha oshadi.

Mehnat bozorida firma foydasini maksimallashtirish shart, ya’ni
mehnatni chekli daromadliligining ish haqi stavkasiga tengligi iste’mol
bozordagi MR = MS shartga o‘xshashdir.

MRPL = MPL * MR =W tenglikning ikkala tomonini chekli mahsulot

MPL ga bo‘lamiz. Natijada quyidagini olamiz

DTL=MRP_ =MRPj
Tarmoq bo‘yicha mehnat bozorini ko‘rib chigamiz. Umumiy

bozor talabi tarmoqdagi firmalar talablari yig‘indisi bilan aniglanadi
(1.5-rasm).
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Le
1.5- rasm. Tarmoq mehnat bozori.

Umumiy taklif takliflar yig“indisidan iboratdir.
STL=MRC;i

Bu yerda MRSj = Wj - ishchi uchun sarflanadigan qo‘shimcha

xarajat, ya’ni ish haqi hisoblanadi. Nisbiy xarajatlar nazariyasi biron-
bir tovar ishlab chigarishda bir mamlakatning boshga mamlakatdan
absolyut ustunligi mavjudligidagina emas, balki bunday ustunlik
mavjud bo‘lmagan holatda ham ixtisoslashuv foydali ekanligini
isbotlaydi. Agar xalgaro xarajatlarga nisbatan kamxarajat bilan tovar
ishlab chigarishning iloji bo‘lmagan hollarda ham ba’zi tovarlarni
ishlab chigarish xarajatlari o‘rtacha xarajatlar darajasidan past bo‘ladi.
Boshqga tovarlarga nisbatan foydaliroq bo‘lgan mazkur tovarni ishlab
chigarishga ixtisoslashish zarur. Natijada shu holatdagi ixtisoslashish
ham iqgtisodiy samara beradi.Shu bilan birga teskari holat ham nazarda
tutilgan. Mamlakat bir necha tovarlar bo‘yicha ustunlikka ega bo‘lgan
hollarda, mazkur ustunlik maksimal bo‘lgan tovarlarnigina ishlab
chiqarishga ixtisoslashish zarur.

Igtisodiy nazariya klassiklarining g‘oyalari R.Samuelson, B.
Olin, V.Leontev va boshga hozirgi zamon iqtisodchilari tomonidan
rivojlantirildi. Nisbiy ustunlik nazariyasining keyingi rivojlanish
bosgichlarida birmuncha mavhumlashtirilgan modeli yuzaga kelgan.
Bu modelning kamchiliklari quyidagilarda namoyon bo‘ladi:

» U erkin ragobat prinsiplarini absolyutlashtiradi;
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» u fagat muayyan juft tovarlar va mamlakatlarnigina ko‘rib
chigadi;

» unda tovar tovarga to‘g‘ridan to‘g‘ri ayirboshlanishi ko‘zda
tutiladi;

» model ishlab chigarish miqyosi va transport xarajatlarining
ta’sirini e’tiborga olmaydi.

Ushbu modelda xalgaro iqtisodiy munosabatlarning mehnat va
kapitalning xalgaro harakati, igtisodiyotga davlatning aralashuvi,
xalgaro korporatsiyalarning ishlab chigarishdagi ixtisoslashuvi va
boshga shunga o‘xshash omillari ham e’tiborga olinmaydi.

Xalgaro mehnat tagsimotining mohiyati ishlab chiqgarish jara-
yoni, mehnat faoliyati shakllarining ixtisoslashuvi va kooperatsiya-
lashuvi, o‘zaro hamkorligida namoyon bo‘ladi. Mehnat tagsimoti faqat
ajratish jarayoni sifatida emas, balki jahon migyosida mehnatni
birlashtirish yo‘li sifatida chigadi.

Xalgaro mehnat tagsimoti mamlakatlar o‘rtasida mehnatning
ijtimoiy-hududiy tagsimoti darajasi hisoblanadi. U alohida mamlakat-
larning tovarlar va xizmatlar ishlab chigarishga ixtisoslashuviga
asoslanadi. XMT jahon xo‘jaligida kengaytirilgan gayta ishlab
chiqgarish jarayonlarini amalga oshirishda borgan sari muhim rol
o‘ynamoqgda. XMT quyidagi vazifalarni bajarmoqda:

* ushbu jarayonlarning o‘zaro alogasini ta’minlaydi;

« Xalgaro tarmoq va mintagaviy tarmoq nisbatlarini shakl-
lantiradi.

1.4.2. Mamlakatlarning XMT da qatnashishlariga ta’sir qiluvchi
omillar va uning rivojlanish ko‘rsatkichlari

XMT rivojlanishiga ta’sir etuvchi omillarga quyidagilarni Kiritish
mumeKin:

1. Mamlakat ichki bozorining hajmi. Rivojlangan bozorlarga
ega yiritk mamlakatlarda zaruriy ishlab chiqarish omillari va iste’mol
tovarlarini topish imkoniyati yuqori bo‘ladi. Demaq bu mamlakat-
larning xalqgaro ixtisoslashuv va tovar ayirboshlashda qatnashish
ehtiyoji kam bo‘ladi.Shu bilan birga rivojlangan bozor talabi importni
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kengaytirishni talab etadi. Bu eksportga yo‘naltirilgan ixtisoslashuvni
kengaytirish evaziga qoplanadi.

2. Mamlakatning iqgtisodiy rivojlanish darajasi. Mamlakat
igtisodiy salohiyati ganchalik kam bo‘lsa, uning XMTda qatnashish
zaruriyati shunchalik yuqori bo‘ladi.

3. Mamlakatning tabiiy resurslar bilan ta’minlanganligi.
Mamlakatning yuqori darajada monoresurslar bilan ta’minlanganligi
(masalan, neft), jumladan, foydali gqazilma boyliklari bilan kam dara-
jada ta’minlanganligi ham uning XMT da faol qatnashish zaruriyatini
keltirib chigaradi.

4. Mamlakat igtisodiyoti tarkibida yetakchi sanoat tarmoq-
larining ulushi (energetika, gazib olish sanoati, metallurgiya va b.).
Asosiy tarmogqlar ulushi gancha yuqori bo‘lsa, odatda, mamlakat XMT
tizimiga shuncha kam jalb etilgan bo‘ladi.

Shuni qayd etib o‘tish lozimki, yuqorida keltirilgan barcha
omillar namoyon bo‘lishiga ko‘ra o‘zgarmas emas. Ularning ta’siri u
yoki bu darajada kamayishi mumkin. Masalan, mahalliy mahsulotning
xalgaro raqobatbardoshligining o‘zgarishi, eksportning cheklanishi
shular jumlasidandir.

XMT ning rivojlanish jarayonidagi asosiy xususiyat — ushbu
jarayonning har bir ishtirokchisi o‘zining XMT dagi ishtirokidan
igtisodiy foyda, naf gidirishi va topishidir.

XMT ning rivojlanish tendensiyalari igtisodchilarning kelajakda
bu jarayon yanada chuqurlashib boradi, deb xulosa chigarishlari uchun
asos bo‘ladi. Uning asosida tovarlar va xizmatlar ayirboshlashning
miqyosi jadal sur’atlar bilan o‘sib boradi.

Har ganday davlat xalgaro ayirboshlov jarayonida XMT ning
ustunliklaridan foydalanar ekan:

birinchidan, eksport gilinayotgan tovar va xizmatlarning tashqi va
ichki bozor narxlari o‘rtasidagi farqdan yutish;ikkinchidan, ichki
xarajatlarni kamaytirish maqsadida arzonroq bo‘lgan importdan
foydalanish evaziga milliy ishlab chigarishdan voz kechishi mumkin.

Jahon xo°‘jaligini tizim sifatida ko‘rib chigganda XMT ni bu
tizimni tashkil gilgan birlashtiruvchi asos deb tasdiglash mumkin.

Sanoat jihatdan taraggiy etgan mamlakatda ishlab chigarish
tashqi iste’molchilarga, ichki talab esa importga yo‘naltirilgan bo‘ladi,
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deb taxmin qilinmoqda. Rivojlanayotgan mamlakatlarda ichki
bozorning nisbatan tez, ammo ekstensiv tarzda kengayishi kutilmogda.

XMT ichki tarkibga va rivojlanish usullariga ega. XMT ning
asosily ajralmas xususiyatlari ishlab chigarishning xalgaro ixtisos-
lashuvi va kooperatsiyalashuvi hisoblanadi.

XMT shakllari

Xalgaro ixtisoslashuv- Xalgaro kooperatsiya-
milliy mamlakatlar o'rtasida ular
igtisodiyotlarningjahon tomonidan nisbatan kam

bozorida sotish uchun _ harajatlar bilan ishlab
muayyan turdagi - chigarilgan mahsulotlarni
mahsulotlarni ishlab ayirboshlashga asoslangan

chigarishga ixtisoslashuvi hamkorlik.

1.6- rasm. Xalgaro mehnat tagsimotining shakllari.

Ishlab chigarishning xalgaro ixtisoslashuvi. Ishlab chigarishning
xalgaro ixtisoslashuvi ikki yo‘nalish bo‘yicha rivojlanadi — ishlab
chigarish va hududiy.

O°‘z navbatida, ishlab chigarish yo‘nalishi:

« tarmoglararo ixtisoslashuv;

« tarmoglar ichra ixtisoslashuv;

« alohida korxonalar ixtisoslashuviga bo‘linadi.

Ishlab chigarishning xalgaro hududiy ixtisoslashuvi muayyan
tovarlar va ularning gismlarining jahon bozori uchun ishlab chiga-
rishga ixtisoslashuvini o‘z ichiga oladi:

« alohida mamlakat;

« mamlakatlar guruhi;

* mintagalar.
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Ishlab chigarishning xalgaro ixtisoslashuvining asosiy turlariga
quyidagilar kiradi:

« predmetli (tayyor mahsulot ishlab chiqarish) ixtisoslashuv;

» detalli (mahsulot gismlari va komponentlarini ishlab chigarish)
ixtisoslashuv;

* texnologik yoki bosqichli (ya’ni, alohida texnologik jarayon-
larni amalga oshirish. Masalan, yig©ish, bo‘yash va h. k.) ixtisoslashuv.

1.4.3. XMT ning zamonaviy G‘arb nazariyalari

XMT ni modernizatsiya qilish sohasidagi G‘arb tadqiqotlarini
shartli ravishda ikki guruhga bo‘lish mumkin:

 «o‘zaro bog‘liglik» konsepsiyasi va uning turli ko‘rinishlari;

« XMT ning mavjud modellarini gayta qurish bo‘yicha aniq
tavsiyalar va rejalar. XX asrning 70-yillari o‘rtalarida yaratilgan
«o‘zaro bog‘liglik» konsepsiyasida ilgari surilgan g‘oyalar eng keng
targalgan. Ular mehnat tagsimotiga oid yangi va optimal nazariya-
larning asosi bo‘lib qoldi. Ushbu g‘oyalar ba’zi sanoat jihatdan
taragqiy etgan mamlakatlar va xalgaro tashkilotlar tomonidan rasmiy
doktrina sifatida gabul gilindi.

«O‘zaro bog‘liglik» konsepsiyasi vakillaridan biri — gollandi-
yalik iqtisodchi K. Nuvenxuze o‘z fikrlarini tasdiglashda, avvalo,
barcha mamlakatlar uchun umumiy bo‘lgan ekologik omillarga mu-
rojaat giladi. K. Nuvenxuze ularga atrof-muhitning bargaror emasligi
va yerdagi tabiiy resurslarning cheklanganligini Kkiritadi. Uning
fikricha, rivojlangan mamlakatlar rivojlanayotgan mamlakatlarga
nisbatan xomashyo bo‘yicha, rivojlanayotgan mamlakatlar esa rivoj-
langan mamlakatlarga nisbatan texnika, texnologiya va h.k.lar bo‘yicha
garam. Demak ular o‘rtasida o‘zaro bog‘liglik va «o‘zaro tazyiq»
mavjud. K.Nuvenxuze xalgaro mehnat tagsimotini yuqoridagilardan
kelib chiggan holda qurish keraq deb hisoblaydi. Bu nazariya boshga
Mamlakatlarda haqqoniy tangidga uchradi. Yana bir igtisodchi R.
Kuper (AQSH) ham o‘zaro bog‘liglik masalasiga murojaat qiladi va
uni turli yo‘nalishlar bo‘yicha ko‘rib chiqgadi. Uning fikricha, o‘zaro
bog‘liglikning to‘rt turi mavjud:
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1. Tarkibiy — mamlakatlar bir-birlariga nisbatan ganchalik ochiq
va o‘zaro bog‘liq bo‘lsa, bir mamlakat igtisodiyotida ro‘y berayotgan
o‘zgarish ikkinchi mamlakat iqtisodiyotida ham o°z aksini topadi.

2. Iqgtisodiy siyosat sohasidagi magqsadlar borasidagi o°‘zaro
bog‘liqlik.

3. Iqtisodiy rivojlanishning tashqi omillari borasidagi o‘zaro
bog‘liglik.

4. Siyosiy o‘zaro bog‘liglik.

Ba’zi jihatlariga ko‘ra mazkur nazariya 1jobiy xususiyatga ega va
mamlakatlarning jahon xo°‘jaligi tizimi doirasida o‘zaro bog‘liglik
tendensiyalarining kuchayayotganligini aniq ko‘rsatib beradi.

«O‘zaro bog‘liglik» konsepsiyalari umumiy xususiyatga ega.
Ular boshga iqtisodiy nazariyalar guruhi, ya’ni xalgaro mehnat
tagsimotini zamonaviylashtirish nazariyalari uchun asos bo‘lib xizmat
giladi.

Xalgaro mehnat tagsimotini zamonaviylashtirishning asosiy
g‘oyasi rivojlanayotgan mamlakatlarning proteksionizm siyosatidan
voz kechishlari va igtisodiyotga xorijiy kapitalni keng miqyosda jalb
etishlari lozimligini ilgari suradi. Ko‘pchilik rivojlanayotgan mamla-
katlar xuddi shunday yo‘l tutdilar. Ular «ochiq eshiklar», «ochiq
iqtisodiyot» siyosatini e’lon qilishdi, ko‘plab qo‘shimcha korxonalar,
erkin tadbirkorlik iqgtisodiy zonalari tashkil etishdi va h.k. Shu,
jumladan, Sharqiy Osiyo va Lotin Amerikasidagi « yangi industrial
mamlakatlar»da keng yoyildi. Shu bilan birga, ular proteksionizm
g‘oyalaridan ham to‘liq voz kechishmadi.

G‘arb iqtisodchilari va siyosatchilarining «Janub» proteksio-
nizmini yumshatishga garatilgan chagiriglariga nisbatan «janubliklar»
ham rivojlangan «Shimol»dan shunga o‘xshash turli preferensiyalar
talab gilishmoqda.

Sanoat jihatdan taraqqiy etgan mamlakatlar esa yuqori malakali ishchi
kuchi talab gilinadigan va fan-texnika taraqgiyoti jadal rivojlanayotgan
igtisodiyot sohalariga ixtisoslashishlari lozim.

Bu nazariya amaliyotda asta-sekin amalga oshirilmoqda.
Masalan, rivojlanayotgan mamlakatlarga jalb etilayotgan to‘g‘ridan-
to‘g‘ri investitsiyalar ko‘rinishidagi xorijiy kapitalning umumiy
hajmida qayta ishlash sanoatiga yo‘naltirilgan Kkapital ulushi ortib
bormoqda.
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Xalgaro mehnat tagsimotining zamonaviy konsepsiyalari va uni
zamonaviylashtirish borasidagi rejalarni tahlil etish, shuningdeq
mazkur konsepsiyalarni amaliyotga joriy etish jahon ishlab chigarish
kuchlari rivojlanishining hozirgi darajasida sanoat jihatdan taraqqiy
etgan va rivojlanayotgan mamlakatlar o‘rtasida yangi turdagi xalgaro
ixtisoslashish hamda kooperatsiyalashuvning vujudga kelayotgani va
rivojlanayotgan davlatlarning jahon iqgtisodiyotiga integratsiyalashu-
vining kuchayayotganini ko‘rsatmoqda.

ASOSIY TUSHUNCHALAR

Jahon iqtisodiyoti — xalgaro igtisodiy munosabatlar tizimi
orqali o‘zaro alogada bo‘lgan milliy iqtisodiyotlar yig‘inisi.

Jahon xo‘jaligi - bir-biri bilan harakatchan ishlab chigarish
omillari orqali bog‘liq milliy iqtisodiyotlar yig‘indisi.

Jahon bozori — xalgaro mehnat tagsimoti va boshga ishlab
chigarishga asoslangan bargaror tovar-pul munosabatlari sohasi.

Eksport - tovarlarni xorijga olib chigib ketishni ko‘zda tutuvchi
tovarlar savdosi.

Import — tovarlarni xorijdan olib kirishni ko‘zda tutuvchi
tovarlar savdosi.

Xalgaro iqtisodiyot - turli mamlakatlarga tegishli xo‘jalik
subyektlari o‘rtasidagi o‘zaro iqtisodiy aloqalar bilan bog‘liq
qonuniyatlarni o‘rganuvchi bozor igtisodiyoti nazariyasi.

Xalgaro iqtisodiy munosabatlar - rezidentlar va norezidentlar
o‘rtasidagi xo°‘jalik munosabatlari.

Globallashuv - jahon igtisodiyotining integratsiyalashuv,
transmilliylashuv va baynalminallashuv jarayonlari.

Jahon igtisodiyotining globallashuvi — jahon igtisodiyotining
tovarlar, xizmatlar, kapital, ishchi kuchi va texnologiyalarning yagona
bozoriga aylanish jarayoni.

Mehnat tagsimoti - tarixan belgilangan ijtimoiy mehnat tizimi
bo‘lib, u jamiyatning rivojlanish jarayonidagi faoliyatning sifat
jihatdan tabagalashuvi natijasida shakllanadi.

Xalgaro mehnat tagsimoti - bu davlatlar o‘rtasida mehnatning
ijtimoiy-hududiy tagsimlanishi bo‘lib, u alohida davlatlar ishlab
chikarishlarining ixtisoslashuviga asoslanadi.
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Xalqgaro ixtisoslashuv - mamlakatning ma’lum bir tovarni ishlab
chigarishga o‘z potensialini konsentratsiyalashuvi.

Xalgaro kooperatsiyalashuv - mamlakatlarning odsindan o‘zaro
kelishilgan holda ishlab chigarishga xalgaro ixtisoslashuvi.

Hamkorlikdagi dasturlarni amalga oshirish - pudratli ishlab
chiqarish kooperatsiyasi va hamkorlikdagi ishlab chiqarish.

Shartnoma asosida ixtisoslashish — ishlab chigarish dastur-
larini ishlab chigarish kooperatsiyasi ishtirokchilari orasida tagsimla-
nishini nazarda tutadi.

Qo‘shma korxonalar - integratsiyalashgan kooperatsiya.

TAKRORLASH UCHUN SAVOLLAR

1. Jahon iqgtisodiyotining tor va keng ma’nolaridagi tavsifi nima
bilan farq giladi?

2. Jahon igtisodiyotining subyektlariga nimalar kiradi?

3. Xalgaro igtisodiy munosabatlarning ganday shakllari mavjud?

4. Jahon igtisodiyotining zamonaviy rivojlanish bosqgichi ganday
xususiyatlarga ega?

5. Jahon iqgtisodiyotining rivojlanish darajasi qaysi ko‘rsatkichlar
orgali aniglanadi?

6. Xalgaro ixtisoslashuv va kooperatsiyalashuvning rivojlanshpi
milliy iqtisodiyotlar o‘rtasidagi o‘zaro bog‘liglikka ganday ta’sir
o‘tkazadi?

7. Ishlab chigarish omillaridan biri hisoblangan yer bilan bog‘liq
kooperatsiya iqtisodiy mazmunga egami?

8. Jahon xo°jaligi tizimida xalgaro mehnat tagsimoti ganday rol
o‘ynaydi?

9. Qaysi omillar xalgaro mehnat tagsimotining chuqurlashuviga
ta’sir ko‘rsatadi?

10.Xalgaro mehnat tagsimoti chuqurlashuvining zamonaviy
xususiyatlariga misollar keltiring.

11. Xalgaro ixtisoslashuv va kooperatsiyalashuv o‘rtasidagi farq
nimadan iborat?
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XALQARO SAVDONI KLASSIK NAZARIYASI

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

» Merkantilizm iqtisodiy ta’limoti.

> Merkantilizmning xalgaro savdo nazariyalarining shakilla-
nishidagi ahamiyati.

» Erkin savdo nazaryasi.

> Lessefer tushunchasi va ragobat erkinligi.

> Mutloq ustunlik nazaryasi.

> Nisbiy afzallik nazaryasi.

> Muqgobil xarajatlar va bir omillik iqgtisodiyot modelining
tahliliy jihatlari.

KIRISH

Globallashuv jarayoni tufayli tashqi bosimning kuchayishiga
garamasdan mamlakatlarda eng muhim iqgtisodiy garorlar tashgaridan
emas, balki milliy hukumatlar tomonidan kabul gilinmokda. Shuning
uchun ham jahon ho‘jaligini hamda jahon iqtisodiyotini tahlil etishda
sanoat jihatdan taraqqiy etgan mamlakatlarda mavjud iqgtisodiy rivoj-
lanish tendensiyalariga hamda xalgaro savdoning klassik nazari-
yalariga tayanish lozim.

Shuningdek, xalgaro savdoning klassik nazariyalariga tayangan
xolda xududlarning rivojlanish tendensiyasiga razm soladigan bo‘lsak,
bugungi respublika igtisodiyotini modernizatsiyalash sharoitida xudud-
lar urtasida tabiiy-demografik, ma’muriy-igtisodiy, ijtimoiy-siyosiy
jabhalardagi tafovutlar yugoriligicha golayotgani, gator viloyatlarning
bozor munosabatlari gonunlariga haligacha moslasha olmayotgani
tufayli hamon subvensiyada turgani kabi muammolar ilmiy izlanishlar
uchun muhim tadgiqot obyekti bulib, O‘zbekistonning bugungi
kundagi jahon xo‘jaligida tutgan o‘rnini yanada oshirish yo‘lida ilmiy
izlanish olib borishga katta turtki bo‘Imoqda.
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2.1. Merkantilizm iqtisodiy ta’limoti va uning xalqaro savdo
nazariyalarining shakillanishidagi ahamiyati

Xalgaro savdoga oid nazariyalar oz tarixiga ega. Bu boradagi ilk
igtisodiy ta’limot XVIIlI asrdayoq vyaratilgan. O°‘rta asrlarda ro‘y
bergan Yevropadagi ulkan o‘zgarishlar, jumladan, yangi qit’alarning
kashf etilishi, mustamlakalardagi oltin va boshga boyliklarni egallab
olishga intilish o0‘z-o‘zini ta’minlashni targ‘ib etuvchi feodalizm
nazariyasi doirasidan chiqib ketgan yangi xo‘jalik tizimi doirasida
tovarlar rolini va davlatlarning xalgaro savdoga bo‘lgan talabini
asoslab bera oladigan yangi iqtisodiy nazariyaga bo‘lgan ehtiyojni
yuzaga Kkeltirdi. Shunday nazariyalardan biri merkantilizm ta’limotidir.
Merkantilizm maktabi XVI-XVII asrlarda faoliyat ko‘rsatgan. Uning
eng yirik vakillari ingliz igtisodchilari Tomas Man (1571-1641) va
Uilyam Staffordlar (1554-1612) hisoblanishadi. Merkantilistlar oz
nazariyalarida fagat cheklangan miqdordagi boylikka ega bo‘lgan
statik qarashlarni qo‘llab-quvvatlaganlar. Shu sababdan biron-bir
mamlakat boyligining ko‘payishi faqatgina boshga mamlakatning
gashshoglashishi evaziga amalga oshishi mumkin. Demak , boylikning
ko‘payishi gayta tagsimot evaziga amalga oshar ekan, har bir
mamlakat mustahkam iqgtisodiyotga va boshga davlatlar ustidan
hukmronlikni ta’minlab bera oladigan armiya, harbiy va savdo flotidan
iborat kuchli davlat qurilmasiga ega bo‘lishi zarur deb hisoblashgan.

Merkantilistlar i1qtisodiyotni ishlab chiqarish, qishloq xo‘jaligi va
harbiy koloniyalar sektoriga bo‘lishgan. Savdogarlar iqtisodiyotning
muvaffaqiyatli faoliyat ko‘rsatishida eng muhim guruh, deb hisob-
langan, mehnat esa ishlab chigarishning asosiy omili sifatida baholan-
gan. Mamlakatning boyligi uning ixtiyorida bo‘lgan oltin va kumush
bilan belgilanligi sababli tashgi savdo maktabi mamlakat milliy
igtisodiyotini mustahkamlashi uchun quyidagilarga amal qgilish lozim,
deb hisoblashgan:s tashqgi savdoda musbat saldoni ta’minlash —
cksportning importdan katta bo‘- lishi mamlakatning oltin zaxirasini
boshga mamlakatlarning oltin manbalari hisobiga o‘sishiga olib keladi.
Bu, o‘z navbatida, ichki xarajatlar, ishlab chiqarish va bandlikning
oshishiga olib keladi;» eksportni oshirish va importni kamaytirishga
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garatilgan tashqi savdo siyosatini yuritish — tariflar, kvotalar va
boshga dastaklar yordamida savdo balansining musbat savdo saldosini
ta’minlash;

» xomashyoning olib chiqilishini qattiq cheklash yoki ta’giglash
va mamlakatda mavjud bo‘lmagan xomashyo importidan boj undir-
maslik, chunki bunday chora-tadbirlar mamlakat oltin zaxirasining
ko‘payishi va tayyor mahsulotlarni past narxlar bo‘yicha eksport qilish
imkonini yaratadi.

« mustamlakalarning metropoliyadan boshga davlatlar bilan har
ganday savdo alogalarini ta’giglash va mustamlakalarni xomashyo
ta’minotchisiga aylantirish.Merkantilistlar g‘oyasiga binoan iqtisodiy
tizimda to‘liq bandlikka erishib bo‘lmaydi. Shu sababli xorijdan
keladigan qo‘shimcha oltin qo‘shimcha ish joylarning yaratilishiga,
ishsizlik darajasining pasayishi va ishlab chigarish imkoniyatlarining
kengayishiga olib keladi. Merkantilistlar xalgaro savdo nazariyasi
rivojlanishiga jiddiy ulush qo‘shdilar. Ular xalqaro savdoning
mamlakat iqtisodiy o‘sishidagi o‘rnini birinchi bo‘lib chuqur tahlil
gildilar va uning rivojlanishining muhim modellaridan birini ishlab
chiqdilar.

2.1 |1. Merkantilizm g‘oyasining mazmun va mohiyatini yoritib
bering?

2. «Mutloq afzallik» nazaryasidagi kamchiliklar nimalardan| ?
iborat?

3. Mamlakatlarning ishlab chigarish omillari bilan
ta’minlanganligi va ulardan foydalanish darajasi nima?

2.2. Erkin savdo nazariyalari. Lessefer tushunchasi va ragobat
erkinligi

«Erkin savdo» nazariyasi. Merkantilistlarni keskin tangid gilgan
igtisodchi- lardan biri  Adam Smitdir (1723-1790). A.Smit
mamlakatning boyligi u ega bo‘lgan oltin miqdoriga emas, balki uning
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ishlab chiqarish imkoniyatlariga bog‘ligligini ko‘rsatib berdi. Shuning
uchun har ganday davlatning bosh vazifasi mamlakat ega bo‘lgan oltin
miqdorini oshirish emas, balki xalgaro mehnat tagsimotida o‘ziga xos
munosib o‘rin egallashdan iboratdir. Shuningdek, A. Smit g‘oyalariga
binoan ishlab chigarish imkoniyatlaridan samarali foydalanish uchun
davlatning igtisodiyotga aralashuvini cheklash kerak. Ushbu siyosat
«Lessa fer»1 nomini oldi.

A. Smit garashlariga muvofiq:

« davlat tashgi savdoga aralashishi kerak emas va mamlakat
erkin savdo rejimiga rioya qilishi lozim;

« mamlakatlar ishlab chigarishda afzallikka ega boigan tovarlarni
ishlab chigarishga ixtisoslashishlari kerak va bu tovarlarni boshga
mamlakatlar afzallikka ega boigan tovarlar bilan ayirboshlashi kerak;

 tashqi savdo milliy bozorlarni boshga mamlakatlar hisobiga
kengaytirish orgali mehnat unumdorligining o‘sishini ta’minlaydi;

« eksport mamlakat igtisodiyoti uchun ijobiy omil hisoblanadi,
chunki u ichki bozorda sotilmagan ortigcha mahsulotlarni xorijga
sotish imkonini beradi;

« eksport subsidiyalari ichki soliglar hisobidan moliyalashtiriladi
va ichki narxlarning oshishiga olib keladi. Shuning uchun ularni bekor
qilishi kerak.

Lessafer atamasi taxminan 1681-yil Fransiyaning kuchli moliya
bosh boshgaruvchisi Jan-Batist Kolbert va M. Le Jendre
boshchiligidagi frantsuz ishbilarmonlari guruhi o‘rtasida bo‘lib o‘tgan
uchrashuvda paydo bo‘lgan. Gournay Fransiyadagi savdoga qgo‘yilgan
cheklovlarni olib tashlash va sanoatni tartibga solishni gizgin qo‘llab-
quvvatladi. Kolbert-Le Gendre nazariyasidan mamnun, u buni o‘zi
uchun kattaroq maksimal darajaga solib qo‘ydi: "Lessafer et laissez
passer" ("Qo‘y va o‘tkazib yuborsin™). Uning shiori ham uzoqroq
"Lessafer et laissez passer, le monde va de lui meme!" ("Qilaylik va
o‘taylik, dunyo o°‘z-o‘zidan davom etmoqda!"). Garchi Gournay
o‘zining iqtisodiy siyosat g‘oyalari to‘g‘risida hech qanday yozma
risolalar qoldirmagan bo‘lsa-da, u o‘zining zamondoshlariga, xususan,
ham fiziokratlarga, ham Lessafer shiori va ham doktrinasini
Gournayga ishongan shaxslarga ulkan shaxsiy ta’sir ko‘rsatgan .
Fiziokratlar XVIII asrda Fransiyada " Lessafer" ni e’lon qilishdi va uni
o‘zlarining iqtisodiy tamoyillari asosiga qo‘yishdi va Adam Smitdan
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boshlab taniqli igtisodchilar bu g‘oyani ishlab chiqdilar. " Lessafer va
umumiy farovonlik davlati" kitobi Fiziokratlar o‘z davridagi
Fransiyaning haddan tashgari merkantilistik qoidalariga qarshi
munosabatda bo‘lib, o‘zlarining xudbin manfaatlariga rioya qilgan
holda umumiy manfaatlarga hissa qo‘shadigan" tabiiy tartib "yoki
erkinlikka ishonch bildirdilar. Chunki, ularning fikriga ko‘ra, ushbu
tabiiy tartib hukumat yordamisiz muvaffaqiyatli ishladi, ular davlatga
xususiy mulk va shaxsiy erkinlik huquglarini himoya qilish, savdo-
sotiqdagi barcha sun’iy to‘siqlarni olib tashlash va barcha foydasiz
gonunlarni bekor gilish bilan cheklanishni maslahat berishdi”. Smit
Lessaferni axloqiy dastur va bozorni odamlarga tabiiy gonunlarning
huquglarini ta’minlash vositasi deb bildi. Kengaytirilgan holda erkin
bozorlar tabiiy erkinlik tizimining aksiga aylanadi. Smit uchun,
Lessafer" bozorni cheklovchi gonunlarni bekor qgilish dasturi, tartibni
tiklash va potentsial o°sishni faollashtirish dasturi" edi. Gournay
hukumat tabiat gonunlariga iqtisodiy faoliyatni boshgarish uchun
ruxsat berishi kerak, bunda davlat fagat hayot, erkinlik va mulkni
himoya qilishga aralashadi. Fransua Kuesnay va Anne Robert Jak
Turgo, Baron de 1Aulne Gournay g‘oyalarini gabul qildi. Kuesnay
Fransiya qiroli Lui XV ning qulog‘iga ega edi va 1754-yilda uni
Lessaferni sinab ko‘rishga ishontirdi. 17-tsentyabrda Qirol don sotish
va tashishda barcha bojlar va cheklovlarni bekor qildi. O‘n yildan
oshiq vaqt davomida tajriba muvaffaqgiyatli bo‘lib chiqdi, ammo 1768-
yilda hosil yomon bo‘ldi va nonning narxi shu gqadar ko‘tariladiki,
savdogarlar eng yaxshi foyda olish uchun donni eksport gilar ekan,
ochlik keng targaldi. 1770-yilda moliya bo‘yicha bosh nazoratchi Jozef
Mari Terray don bilan erkin savdo gilishga ruxsat bergan farmonni
bekor qildi.

Lessafer doktrinasi 19-asrdagi Evropa liberalizmining ajralmas
qismiga aylandi. Liberallar intellektual sohada fikr erkinligini qo‘llab-
quvvatlaganidek, ular ham iqgtisodiy sohada erkin savdo va erkin
raqobat tamoyillarini qo‘llab-quvvatlashga bir xil darajada tayyor
edilar, davlatni shunchaki passiv politsiyachi deb bildilar, xususiy
mulkni himoya qiladilar va boshqgaradilar degan g‘oyaga asoslandi.
Ishbilarmonlar, xususan, britaniyalik sanoatchilar ushbu tamoyillarni
o‘zlarining iqtisodiy manfaatlari bilan tezda bog‘lashdi. Fiziokrat-
larning ko‘pgina g‘oyalari butun Evropaga tarqaldi va u ozmi-ko‘pmi
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Shvetsiya, Toskana, Ispaniyada va yangi yaratilgan AQSHda gabul
gilindi. "Xalglar boyligi" (1776) muallifi Adam Smit Kuesnay bilan
uchrashdi va uning ta’sirini tan oldi.

2.2 [Erkin savdo nazaryasidagi Adam Smitningqgarashlari -
canday? '
2. Lessefer tushunchasi mazmunini yoritib bering?
3. Ishlab chigarish omillari nisbati nazaryasining kuchli va
kuchsiz tomonlari?

2.3. Mutlog ustunlik nazaryasi

A. Smit iqgtisodiy nazariyaga birinchi bo‘lib «mutlagq afzallik»
tushunchasini kiritdi.

Mutlaq afzallik — mamlakatlar mutlag afzallikka ega bo‘lgan
(tannarxi pastroq bolgan) tovarlarni ishlab chigarishga ixtisoslashadi
va ularni eksport qilishadi, boshga tovarlarni (boshga mamlakatlar
mutlaq afzallikka ega tovarlarni) esa import gilishadi.Bu nazariyani
tushuntirish uchun «ikki mamlakat — ikki xil tovar» modelidan
foydalanamiz. Faraz qilaylik, ikkita mamlakat (Qozog‘iston va
O‘zbekiston) o‘zaro savdo alogalarini o‘rnatishmoqchi. Bu mamla-
katlar faqat ikki xil tovar (mato va bug‘doy) ishlab chiqarishadi. Bu
tovarlarni ishlab chigarish uchun sarflanadigan mehnat resurslarining
me’yorlari quyidagi jadvalda keltirilgan.

2.1-jadval
Mamlakatlarning bir birlik tovar ishlab chigrish uchun
sarflanadigan ish vaqti.

O‘zbekiston Qozog‘iston
Bug‘doy (1t) 4 3
Mato (1m.kv) 2 3

33



Jadval ma’lumotlaridan O‘zbekistoning mato ishlab chigarishda
mutlaq afzallikka ega ekanligi ko‘rinib turibdi. Chunki O‘zbekistonda
1 m? mato ishlab chigarish uchun 2 soat sarflansa, Qozog‘istonda 3
soat saflash kerak. Demak, bu mahsulotning O‘zbekistondagi tannarxi
Qozog‘istondagiga nisbatan arzonroq bo‘ladi. O°‘z navbatida,
Qozog‘iston bug‘doy ishlab chiqarishda mutlaq afzallikka ega. Chunki
bu mamlakatda 1 t. bug‘doy ishlab chiqarish uchun O°‘zbekistonga
nisbatan 1 soat kamroq vagt sarflanadi. Demak, A. Smitning «mutlaq
afzallik» nazariyasiga binoan O‘zbekiston mato ishlab chiqgarishga
ixtisoslashishi va uni eksport qilishi kerak. O‘z navbatida, Qozog‘iston
bug‘doy ishlab chigarishga ixtisoslashadi va O‘zbekiston bu mah-
sulotni Qozog‘istondan import qiladi. A. Smitning «mutlaq afzallik»
nazariyasi uzoq yillar davomida ko‘plab mamlakatlarning tashqi savdo
siyosati strategiyasining asosini tashkil gildi va bu mamlakatlar erkin
savdo siyosatini yuritishdi.

Ammo «mutlaq afzallik» nazariyasida bir gator kamchiliklarga
ham yo‘l qo‘yilgan. Xususan, bu model mutlaq afzallikka ega
bo‘lmagan mamlakatning xalqaro savdodagi ishtirokini tushuntirib
bera olmaydi. Faraz qilaylik, O‘zbekiston va Qozog‘iston o‘rtasidagi
savdoda mato va bug‘doyni ishlab chiqarish bo‘yicha mutlaq ustunlik
O‘zbekistonga tegishli bo‘lsin. Bu tovarlarni ishlab chigarish uchun
sarflanadigan mehnat resurslarining me’yorlari quyidagi jadvalda
keltirilgan.

2.2-jadval
Mamlakatlarning bir birlik tovar ishlab chigrish uchun
sarflanadigan ish vaqti.

O*“zbekiston Qozog‘iston
Bug‘doy (1t) 2 3
Mato (1m.kv) 2 6

Bunday sharoitda mutlaq afzallikka ega bo‘lmagan mamlakatda
ham xalgaro savdoda ishtirok etishdan foyda olishini ingliz igtisodchisi
D. Rikardo birinchilardan bo‘lib isbotlab bergan. David Rikardo
(1772-1823) mamlakatning xalgaro savdoda ishtirok etishidan oladigan
foydasi mugobil narx bilan belgilanishini isbotlagan. Mugobil narx —
bu bir birlik tovarning ishlab chigarishga sarflanadigan xarajatning
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ikkinchi  tovarni ishlab chigarishga zarur bo‘lgan xarajat orqali
ifodalanishidir. Bizning misolimizda 1 t bug‘doyning O‘zbekiston uchun
mugqobil narxi 2 soat/2 soat=l ga teng bo‘lsa, Qozog‘istonda 3 soat/6
soat=0,5 ga teng. Bu esa bug‘doy ishlab chigarish Qozog‘istonda
O‘zbekistonga nisbatan arzonroq bo‘lishini aks ettiradi. Shu sababli
mutlaq afzallikka ega bo‘lmagan Qozog‘iston O‘zbekiston bilan savdo
alogalariga kirishsa, bug‘doy ishlab chigarishga ixtisoslashadi va uni
eksport gilib, o‘rniga matoni import qiladi.

2.3 (1. Olimlarning raqobat erkinligi bo‘yicha ganday
nazariyalari mavjud? ?
2. Bir omillik igtisodiyot modelini tushuntirib bering?
3. Bir omillik igtisodiyot modelida tashqi savdo ganday,
amalga oshiriladi?

2.4. Nisbiy avzallik nazariyasi: muqgobil harajatlar va bir omillik
igtisodiyot modelining tahliliy jihatlari

Boshqga bir klassik Devid Rikardo o‘zining "Siyosiy iqtisod va
soligning boshlanishi” (1817) kitobida davlatlararo ixtisoslashuv
mamlakat ushbu mahsulotni ishlab chigarish va sotishda mutlaq
ustunlikka ega bo‘lgan holatlardagina foydali emasligini ishonchli
isbotladi. boshga mamlakatlar bilan, ya’ni. ushbu mahsulotni ishlab
chigarish giymati chet elda yaratilgan shunga o‘xshash mahsulot-
larning narxidan past bo‘lishi shart emas. D. Rikardoning so‘zlariga
ko‘ra, bu mamlakat nisbatan ustunlikka ega bo‘lgan tovarlarni eksport
qgilishi uchun etarli, ya’ni ushbu tovarlar uchun uning xarajatlari
boshga mamlakatlarning xarajatlariga nisbati boshga tovarlarga
nisbatan uning uchun qulayroq bo‘ladi.

Nisbiy afzallik — agar mamlakat boshga mamlakatga nisbatan
kam xarajatlar bilan ishlab chigarish mumkin bo‘lgan tovarlarni ishlab
chigarishga ixtisoslashsa, o‘zaro savdo ikkala mamlakat uchun ham
foydali bo‘ladi. Bunda ishlab chigarish bo‘yicha mutlag afzallik
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bo‘lishi shart emas. Nisbiy ustunlik nazariyasi bir gator taxminlarga
asoslanadi. Bu ikki mamlakat va ikkita tovarning mavjudligidan kelib
chigadi; ishlab chiqgarish xarajatlari fagat ish haqi ko‘rinishida, bu
barcha kasblar uchun bir xil; davlatlar orasidagi ish hagi tafovutlariga
e’tibor bermaslik; transport xarajatlari va erkin savdoning mavjud
emasligi. Ushbu dastlabki shartlar xalgaro savdoni rivojlantirishning
asosiy tamoyillarini aniglash uchun zarur edi.

Xalgaro mehnat tagsimoti neoklassik nazariyalari o‘rtasida
amerikalik iqtisodchi G.Xaberlerning muqobil xarajatlar modeli etakchi
o‘rin tutadi. U har bir mamlakat uchun barcha resurs va eng yaxshi
texnologiyalardan foydalangan holda ikki turdagi tovarni ganday nisbatda
ishlab chiqara olishi mumkinligini ko‘rsatuvchi ishlab chiqarish
imkoniyatlari egri chizig‘idan foydalanishni taklif etadi. Bu qgarashlarga
ko‘ra, har bir mamlakat boshqa mamlakatlarga taqqoslaganda yuqori
texnologiyaga ega bo‘lgan tarmoqlardagi mahsulotlarni eksport giladi.
Keyinchalik ilg‘or texnologiya muqarrar ravishda dunyo bo‘ylab tarqalib,
texnologiyadagi farglar yo‘qoladi, eksport pasayib, jahon savdosi tarkibiy
tuzilishida keyingi o‘zgarishlarni keltirib chigaradi.

Bitta omilli igtisod. Xalgaro savdo modelini aniglashda giyosiy
ustunlikning rolini tanishtirish uchun biz o‘zimiz ishlab chigarishning
bitta omiliga ega bo‘lgan iqtisodiyotni - biz Uy deb ataydigan igtiso-
diyot bilan shug‘ullanayotganimizni tasavvur qilishdan boshlaymiz.
Biz fagat ikkita mahsulot, sharob va pishlog ishlab chiqgarilishini
tasavvur qilamiz. Uy xo‘jaligi texnologiyasi har bir sohada mehnat
unumdorligi bilan ifodalanishi mumkin, bu birlik mehnatiga bo‘lgan
ehtiyoj, bir funt pishloq yoki bir litr sharob ishlab chigarish uchun sarf
gilingan ish soatlari miqdori bilan ifodalangan. Masalan, bir funt
pishloqg ishlab chigarish uchun bir soatlik mehnat va bir litr sharob
ishlab chiqarish uchun ikki soat vaqt sarflash kerak bo‘lishi mumkin.

Nisbiy narxlar va taklif. Ishlab chigarish imkoniyati chegarasi
igtisodiyotning turli xil mahsulot ishlab chigarish aralashmalarini aks
ettiradi. Iqtisodiyot aslida bizga nimani ishlab chigarishini aniglash
uchun narxlarga garash kerak. Xususan, biz igtisodiyotning ikkitasi-
ning nisbiy narxini bilishimiz kerak tovarlar, ya’ni bir tovarning
ikkinchisiga nisbatan narxi. Ragobatbardosh iqtisodiyot sharoitida
ta’minot to‘g‘risida garorlar shaxslarning o‘z daromadlarini maksimal
darajaga ko‘tarishga urinishlari bilan belgilanadi. Bizning soddalash-
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tirilgan igtisodiyotimizda, chunki mehnat yagona ishlab chigarish
koyeffitsiyenti, pishlog va sharobni etkazib berish gaysi sohaga
ko‘prog ish hagi to‘layotganiga ishchi kuchi harakati bilan belgilanadi.

Yana bir marta aytaylik, bir funt pishlog ishlab chigarish uchun
bir soat mehnat va bir litr sharob ishlab chigarish uchun ikki soat vaqt
sarflanadi. Endi faraz qiling, pishlog bir funt sterlingni 4 dollarga,
sharob esa galonni 7 dollarga sotmoqda. Ishchilar nima ishlab
chiqaradilar? Xo‘sh, agar ular pishloq ishlab chiqarsalar, ular soatiga 4
dollar ishlab topishlari mumkin. (Shuni yodda tutingki, bu erda ishlab
chigarish uchun fagat mehnat mehnat kiradi, foyda yo‘q, shuning
uchun ishchilar o‘z mahsulotlarining to‘liq qiymatini oladilar.) Boshqa
tomondan, agar ishchilar vino ishlab chiqarsalar, ular soatiga atigi 3,50
dollar ishlab topishadi, chunki 7 dollarlik sharobni ishlab chigarish ikki
soat davom etadi. Shunday qilib, agar pishloq bir funt sterlingni 4
dollardan, sharob 7 litrdan sotayotgan bo‘lsa, ishchilar pishloq ishlab
chiqgarish orqali yaxshiroq ishlaydilar va umuman iqtisodiyot pishloq
ishlab chiqarishga ixtisoslashgan bo‘ladi.

Bir omilli dunyoda savdo. Ikki mamlakat o‘rtasidagi tovar
ayirboshlash sxemasini va ta’sirini tavsiflash uchun har bir mam-
lakatda fagat bitta ishlab chigarish omili mavjud. Shunga garamay,
ushbu tahlilning natijalari hayratlanarli bo‘lishi mumkin. Darhagiqgat,
xalgaro savdo haqida o‘ylamaganlarga, ushbu oqibatlarning aksariyati
sog‘lom fikr bilan ziddiyatli ko‘rinadi. Ushbu eng sodda savdo
modellari ham adolatli xalgaro ragobat va adolatli xalgaro alma-
shinuvni tashkil etadigan narsalar kabi ba’zi bir muhim masalalarni hal
gilishi mumkin. Ushbu masalalarga kelishdan oldin, keling, modelni
bayon qgilaylik. Ikki davlat bor deylik. Ulardan birini yana Uyga,
boshgasini esa Chet el deb ataymiz. Ushbu mamlakatlarning har biri
bitta ishlab chigarish omiliga (ishchi kuchiga) ega va ikkita mahsulot,
sharob va pishloq ishlab chigarishi mumkin. llgari bo‘lgani kabi, biz
uyning ishchi kuchini navbati bilan aLW va aLK tomonidan sharob va
pishloq ishlab chigarishda Land Homening birlik mehnatiga bo‘lgan
talablari bilan belgilaymiz. Shunday qilib, Chet elning ishchi kuchi L*
bilan belgilanadi, chet elning mehnatga bo‘lgan talablari sharob va
pishlog aLW va aLK bilan belgilanadi.

Umuman olganda, birlik mehnatiga bo‘lgan talab har ganday
sxemaga amal gilishi mumkin. Masalan, uy vinoda xorijnikiga gara-
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ganda unumli, pishlogda samaraliroq bo‘lishi mumkin yoki aksincha.
Hozircha biz fagat bitta o‘zboshimchalik bilan taxmin gilamiz: bu aLk
[aLw< aLk®/ aLw™®
Yoki shunga teng ravishda

aLk / aLk *<arw/aw *

2.4 Masala.

Aytaylik, 50 m mato bir barrel 100 litr sharobga almashtiriladi.
Ushbu turdagi matolarni ishlab chigarish Portugaliyada har yili
180 ishchini, Angliyada esa 200 ishchini talab giladi.
Belgilangan hajmdagi bir barrel vino ishlab chigarishni
Portugaliyada 160 ishchi, Angliyada esa 240 ishchi talab giladi.
Shunday qilib, Portugaliya ikkala mahsulot uchun mutlaq
afzalliklarga ega, Angliya esa bunday afzalliklarga ega emas.
Shunga garamay, tovar almashish ikkala mamlakat uchun ham
foydalidir. Agar Portugaliya ro‘mol ishlab chiqarishdan bosh
tortsa va uni bir shisha sharob evaziga Angliyadan olib Kirsa, u
o‘zining 40 ishchisining yillik mehnatini tejashga yordam beradi.
Ushbu misolda ikkala mamlakatda ish hagi bir xil deb taxmin
gilinadi. Ammo, agar bu boshgacha bo‘lsa, Rikardoning
nazariyasini ilgari surgan keyingi iqtisodchilar ta’kidlaganidek,
bu nisbiy afzalliklar nazariyasiga tub o‘zgarishlar kiritmaydi.
Bizning vaziyatda, agar Portugaliyada ish haqi darajasi, aytaylik,
Angliya bilan tagqoslaganda, Portugaliyadan yarim baravar ko‘p
ayirboshlash hali ham foyda keltiradi, lekin ikki emas, balki
Angliyadan to‘rt baravar kam, ya’ni. ikkinchisida bu foyda ikki
emas, balki to‘rt baravar ko‘p bo‘ladi. Agar biz Portugaliyadagi
sharob ishlab chiqaruvchilar va to‘quvchilarning yillik maoshini
shartli ravishda 1000 . Miqgdorida belgilasak, hisoblash giyin
emas. Va Angliyada bir xil ishchilarning ish hagi - 2000 .

Bir so‘z bilan aytganda, biz bir funt pishloq ishlab chiqarish uchun
sarflangan mehnatning galon sharob ishlab chigarishga sarflanadigan
nisbati bilan Uy sharoitida Chet elnikiga garaganda pastroq deb
o‘ylaymiz. Qisqacha aytganda, biz Uyning pishlogdagi nisbatan
unumdorligi sharobdagidan yuqori deb aytmoqgdamiz.
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Bu, o°‘z navbatida, milliy taqqoslama afzalliklarga bog‘liq
bo‘lgan bir xil tovarlar uchun nisbiy narxlar farqiga olib keladi.
Shunday qilib, har bir mamlakat nisbatan ko‘proq imtiyozga ega
bo‘lgan ko‘proq omillarni talab qgiladigan tovarlarni ishlab chiqarishga
ixtisoslashishga intiladi.

Xalqaro savdoda nisbiy ustunlik (xarajat) printsipining ta’sirini
aniq misolda ko‘rib chigamiz.

Rikardo modeli bo‘yicha empirik dalillar

Xalgaro savdoning Rikardo modeli savdo-sotigning paydo
bo‘lishi sabablari va xalqaro savdoning milliy farovonlikka ta’siri
haqida o‘ylash uchun juda foydali vositadir. Ammo model haqiqiy
dunyoga mos keladimi? Rikardo modeli haqgiqiy xalgaro savdo
oqimlari to‘g‘risida aniq bashorat qiladimi?

2.4 |Javob - bu juda malakali. Shubhasiz, Rikardo modeli noto‘g‘ri
bashorat gilishning bir gancha usullari mavjud. Birinchidan, bizning
savdo-sotiqsiz tovarlarni muhokama qilishimizda aytib o‘tilganidek,
oddiy Rikardo modeli biz real dunyoda kuzatmaydigan o‘ta
ixtisoslashuv darajasini bashorat giladi. Ikkinchidan, Rikardo modeli
daromadlarning mamlakatlar ichida tagsimlanishiga xalgaro
savdoning ta’sirini 0‘z zimmasiga oladi va shu tariga mamlakatlar
umuman savdo-sotigdan doimo foyda ko‘rishini taxmin qiladi;
amalda xalgaro savdo daromad tagsimotiga kuchli ta’sir ko‘rsatadi.
Uchinchidan, Rikardo modeli savdo-sotigning sababi sifatida
mamlakatlar o‘rtasidagi resurslardagi farglar uchun hech ganday rol
0‘ynashga yo‘l qo‘ymaydi, shu bilan savdo tizimining muhim jihatini
yo‘qotadi. Va nihoyat, Rikardo modeli savdoning sababi sifatida
miqyosli igtisodiyotlarning mumkin bo‘lgan rolini  e’tiborsiz
qoldiradi, bu esa ko‘rinishda o‘xshash davlatlar o‘rtasidagi katta
savdo ogimlarini tushuntirishga qodir emas. Birog, ushbu muvaffa-
giyatsizliklarga garamay, Rikardo modelining asosiy bashorati -
mamlakatlar o‘zlarining mahsuldorligi nisbatan yuqori bo‘lgan
tovarlarni eksport gilishga moyil bo‘lishi kerak - bu yillar davomida
bir gator tadgigotlar tomonidan tasdiglangan.
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Ikkinchi Jahon Urushidan keyingi dastlabki davrlar ma’lumotlari
yordamida amalga oshirilgan Rikardo modelining bir nechta klassik
sinovlari inglizlarni amerikaliklarning mahsuldorligi va savdosi bilan
taggosladi.

Transport xarajatlari va nodavlat tovarlarni qo‘shish. Endi
transport xarajatlari ta’sirini hisobga olgan holda o‘z modelimizni
hagigatga yana bir gadam yaginlashtiramiz. Transport xarajatlari
giyosiy ustunlikning asosiy printsiplarini  yoki savdo-sotigdan
tushadigan daromadlarni o‘zgartirmaydi. Transport xarajatlari tovar va
xizmatlarning harakatlanishiga to‘sqinlik gilayotganligi sababli, tashqi
savdo, xalgaro investitsiyalar va to‘lov balansi muammolari kabi turli
xil omillar ta’sirida dunyodagi savdo iqtisodiyotiga ta’sir ko‘rsatishi
muhim ahamiyatga ega. Ushbu omillarning ta’siri bilan hali
shug‘ullanmasakda, ko‘p oflchovli bir faktorli model transport
xarajatlari ta’sirini joriy etish uchun yaxshi joy. Birinchidan, e’tibor
bering, oxirgi bo‘lim modeli bilan tavsiflangan jahon iqtisodiyoti o‘ta
xalgaro ixtisoslashuv bilan ajralib turadi. Ikkala mamlakat ham ko‘pi
bilan ishlab chigaradigan bitta yaxshilik bor; boshga barcha
mahsulotlar uyda yoki chet elda ishlab chigariladi, lekin ikkalasida
ham ishlab chigarilmaydi.

Haqiqiy xalgaro igtisodiyotda ixtisoslashishning bu gadar yuqori
bo‘Imaganligining uchta asosiy sababi bor:

1. Bir nechta ishlab chigarish omillarining mavjudligi
ixtisoslashuv tendensiyasini pasaytiradi.

2. Mamlakatlar ba’zida sanoatni chet el raqobatidan himoya
giladilar.

3. Tovarlar va xizmatlarni tashish gimmatga tushadi;

4. Ba’zi hollarda transport xarajatlari mamlakatlarni ayrim
sohalarda o‘zini o‘zi ta’minlashga yetaklashi uchun yetarli.

Endi yuklarni tashish uchun xarajatlar bor deb taxmin qiling va
bu transport xarajatlari ishlab chiqgarish tannarxining bir xil ulushi,
deylik 100 foiz. Ushbu transport narxi savdo-sotigni susaytiradi.
Masalan, sanalarni ko‘rib chiqing. Ushbu tovarning bitta birligi ishlab
chigarish uchun 6 soat uyda ishlash yoki 12 soat chet el ishchi kuchi
talab gilinadi. Nisbatan ish haqi 3, 12 soat bo‘lgan chet ellik
ishchilarning 1sh haqi 4 soat uyda ishlashga to‘g‘ri keladi; shuning
uchun transport xarajatlari bo‘lmagan tagdirda, Uyga import kunlari.
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100 foiz transport xarajatlari bilan, xurmolarni import gilish 8 soatlik
uy mehnatiga teng (4 soatlik ish hagi va transport xarajatlari uchun 4
soatlik ekvivalent) turadi, shuning uchun uy o‘rniga uning o‘rniga
yaxshilik ishlab chiqgaradi.

Shunga o‘xshash xarajatlarni tagqoslash shuni ko‘rsatadiki, chet
elliklar o‘z ikralarini ishlab chigarishni import gilishdan ko‘ra arzonroq
gilishadi. Ikra birligi ishlab chigarish uchun 3 soat uyda ishlash zarur,

Uy sharoitida ish hagi gariyb 3 bo‘lgan tagdirda ham, bu 9 soatlik
chet el ishchi kuchiga teng bo‘lsa, bu chet elliklarning o‘zi uchun ikra
ishlab chigarishi kerak bo‘lgan 12 soatdan arzonroq. Transport
xarajatlari bo‘lmagan taqdirda, chet elga ikra import qilish uni ichki
ishlab chigarishga garaganda arzonroq deb biladi. Tashish uchun 100
foiz xarajat bilan chet eldan olib kelingan ikra 18 soatlik chet el ishchi
kuchiga teng bo‘lishi kerak va shuning uchun uning o‘rniga mahalliy
ishlab chiqarilishi kerak edi.

Ushbu misolda transport xarajatlarini Kiritish natijasi shundan
iboratki, uy hali ham olma va banan eksport giladi va enchiladalarni
import giladi, ammo ikra va xurmo har bir mamlakat o‘zi uchun ishlab
chigaradigan kontrakt bo‘lmagan mahsulotga aylanadi. Ushbu misolda
biz transport xarajatlari barcha sohalarda ishlab chigarish tannarxining
bir xil gismini tashkil etadi deb taxmin qildik. Amalda transport
xarajatlari juda keng. Ba’zi hollarda transport deyarli imkonsiz:
Sartaroshlik va avtoulovlarni ta’mirlash kabi xizmatlarni xalgaro
migyosda sotish mumkin emas (Detroyt, Michigan-Vindsor, Ontario
singari chegara atrofida joylashgan metropoliten hududi bundan
mustasno). Shuningdek, tsement singari og‘irlik va qiymat ko‘rsat-
kichlari yuqori bo‘lgan tovarlarning xalgaro savdosi kam. Ko‘pgina
tovarlarni milliy narxning kuchli afzalliklari yo‘qligi yoki transport
xarajatlari yuqori bo‘lganligi sababli, ular savdo-sotiq qilinmaydi.
Muhim nugta shundaki, mamlakatlar o‘z daromadlarining katta qismini
nodavlat tovarlarga sarflaydilar.

TUSHUNCHA VA IBORALAR.

Mutlog ustunlik nazariyasi - mamlakatlar mutlok ustunlik
sharoitida kam xarajatlar bilan ishlab chikarilgan tovarlarni eksport
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gilishadi va boshga mamlakatlarda mutlok ustunlik sharoitida kam
xarajatlar bilan ishlab chsharilgan tovarlarni import kilishadi.

Mugobil narx - bir birlik tovarni ishlab chigarishga sarflana-
digan xarajatning ikkinchi tovarni ishlab chigarishga zarur xarajat
orgali ifodalanishi.

Nisbiy ustunlik nazariyasi - agar mamlakat boshga mamlakatga
nisbatan kam xarajatlar bilan ishlab chigarish mumkin bulgan
tovarlarni ishlab chikarishga ixtisoslashsa, o‘zaro savdo ikkala
mamlakat uchun ham foydali bo‘ladi. Bunda ishlab chigarish bo‘yicha
mutlok ustunlik bo‘lishi shart emas.

Foydali savdo - bu xalgaro savdoning har bir ishtirokchisi olishi
mumkin bo‘lgan iqtisodiy samara bo‘lib, unga ega bo‘lish uchun
mamlakat o°zi nisbiy ustunlikka ega bo‘lgan tovarni ishlab chigarishga
ixtisoslashishi kerak.

O¢zaro (yoki teskari) talab nazariyasi - import gilinadigan
tovar narxi bu tovarning importini to‘lash uchun eksport kilinishi kerak
bo‘lgan tovarning narxi orgali aniglanadi, shuning uchun o‘zaro
savdoda yakuniy nisbiy narx har bir mamlakatdagi ichki talab bilan
aniglanadi.

Ishlab chikarish omillaridan foydalanishning intensivligi
ko‘rsatkichi - ma’lum bir tovarni ishlab chikarish uchun sarflangan
bitta ishlab chigarish omilini ikkinchi ishlab chikarish omiliga nisbati.

Ishlab chikarish omillari bilan ta’minlanganlik ko‘rsatkichi -
mamlakat ega bo‘lgan ishlab chigarish omillarining bir-biriga nisbati.

TAKRORLASH UCHUN SAVOLLAR.

1. Merkantilizm g‘oyasining mazmun va mohiyatini yoritib bering?

2. «Mutlaq afzallik» nazariyasidagi kamchiliklar nimalardan iborat?

3. Erkin savdo nazariyalaridagi Adam Smitning karashlari ganday?

4. Lessefer tushunchasining mazmunini yoritib bering?

5. Olimlarning raqobat erkinligi buyicha ganday nazariyalari
mavjud?

6. Bir omillik igtisodiyot modelini tushuntirib bering?

7. Bir omillik igtisodiyot modelida tashqi savdo ganday amalga
oshiriladi?

8. Transport xarajatlarining tashqi savdoga tasiri ganday?
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XEKSHER-OLIN MODELI, MAXSUS ISHLAB CHIQARISH
OMILLARI NAZARIYASI VA XALQARO SAVDONING
DAROMADLAR TAQSIMOTIGA TA’SIRI.

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

> Xalgaro savdoning standart modeli.

> Xalgaro savdoning asosiy shartlari.

> Xalgaro savdoning o‘sib boruvchi mugobil harajatlar tavsifi.

> Ishlab chigarish omillari nisbati nazariyasi: Xeksher-Olin
teoremasi.

> Maxsus ishlab chigarish omillari nazaryasi.

> Tashqi savdoning ishlab chigarish hajmi.

> Tashqi savdoning daromatlar tagsimotiga ta’siri.

Kirish

Zamonaviy xalgaro igtisodiy munosabatlar tizimi globalizatsiya,
transnatsionalizatsiya, integratsiya kabi xususiyatlari bilan ajralib
turadi. Xalgaro igtisodiy munosbatlar (XIM) tizimining rivojlanishi esa
xalgaro mehnat tagsimotining chuqurlashuvi asosida sodir bo‘lmoqda.
Mamlakatlarning XIM tizimidagi ishtirokiga ko‘ra, Yevropa, Amerika
davlatlari barqgaror rivojlanish ko‘rsatkichlari bilan ajralmoqgda. Osi¢
mamlakatlari, shuningdek, O<‘zbekiston Respublikasi ham oxirgi
yillarda iqtisodiy rivojlanish ko‘rsatkichlari bilan bu tizimda o°‘z
o‘rnini borgan sari mustahkamlab bormoqda.

O‘zbekiston Respublikasi oldida turgan muhim strategik vazifa-
lardan biri ochiq iqtisodietni shakllantirish orgali milliy iqtisodiétni
jahon xo‘jaligi bilan integratsiyalashuvini ta’minlash va globalizatsiya
hamda xalgaro mehnat tagsimoti afzalliklaridan samarali foydala-
nishdir. Bu dolzarb muammoni muvaffagiyatli yechish mamlakatimiz-
ning xalgaro igtisodiy munosabatlarini yanada rivojlantirishni, ularning
samaradorligini oshirishni talab giladi.
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3.1. Xalgaro savdoning standart modeli

Hozirgi kunda qo‘llanilayotgan xalgaro savdoning standart modeli
chegaraviy gadriyatlar va iqgtisodiy tizimning umumiy muvozanat
kontsepsiyalaridan foydalanishga asoslangan klassik nazariyalarning
asosly printsiplarini ishlab chigadigan turli xil nazariyalarni
birlashtiradi. Standart modelning asosiy tushunchalarini ingliz iqtisod-
chilari Frensis Edgyuort va Alfred Marshall va avstriyalik amerikalik
igtisodchi Gotfrid Xablerlar ishlab chiqgdilar. Standart model asoslari.
Standart model, shuningdek xalgaro savdoning klassik nazariyalariga
ko‘ra, jahon iqtisodiyoti ikki mamlakat tomonidan ifodalanadi,
ularning har birida ikkita mahsulot ishlab chigariladi: chi Y. Bundan
tashqari, standart modelda quyidagi taxminlar qo‘llaniladi: iste’mol-
chilar iste’mol jarayonini maksimal darajada oshirishga intilishadi;
effekt va ishlab chigaruvchilar daromadni maksimal darajada
oshirishga intilishadi; ichki va jahon bozorlarida mukammal raqobat
mavjud bo‘lib, unda muvozanat narxi ishlab chiqarishning minimal
giymatiga mos keladigan darajada belgilanadi.

Xalgaro mehnat tagsimoti neoklassik nazariyalari o‘rtasida
amerikalik iqtisodchi G.Xaberlerning muqobil xarajatlar modeli
etakchi o‘rin tutadi. U har bir mamlakat uchun barcha resurs va eng
yaxshi texnologiyalardan foydalangan holda ikki turdagi tovarni
qanday nisbatda ishlab chiqara olishi mumkinligini ko‘rsatuvchi ishlab
chigarish imkoniyatlari egri chizig‘idan foydalanishni taklif etadi. Bu
qarashlarga ko‘ra, har bir mamlakat boshqa mamlakatlarga taqqos-
laganda yuqori texnologiyaga ega bo‘lgan tarmogqlardagi mahsulotlarni
eksport giladi. Keyinchalik ilg‘or texnologiya mugqarrar ravishda dunyo
bo‘ylab tarqalib, texnologiyadagi farqlar yo‘qoladi, eksport pasayib,
jahon savdosi tarkibiy tuzilishida keyingi o‘zgarishlarni Kkeltirib
chiqaradi.

R.Vernonning tovarning hayotiy stikli nazariyasida mamlakat-
ning jahon savdosidagi muvaffaqiyati ichki bozorga bog‘ligligi
ta’kidlanadi. Vernon nazariyasiga ko‘ra mahsulotlarning ba’zi bir
turlari to‘rt bosqichdan iborat stikldan o‘tadi (joriy etish, o‘sish,
etuklik, ’asayish), ularni ishlab chigarish esa xalgaro migyosda
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stiklning bosgichidan kelib chiggan holda siljiydi. R.VVernon AQSH-
ning yangi va istigbolli tovarlarning ahamiyatli miqdorini ishlab
chigarishda etakchilik gilishi sabablarini ochib berishga harakat gildi.
U milliy bozorda xorijiy bozorga nisbatan ertaroq ’aydo bo‘lgan
tovarlarga talab AQSHning texnologik ustunligiga olib kelishini
ta’kidladi. Amerika firmalari ishlab chigarishning rivojlanishi
bosgichida bu yangiliklarni eksport giladi, ularga bo‘lgan talabning
o‘sishi bilan esa xorijiy mamlakatlarda ishlab chigarishni tashkil etadi.
Yangi texnologiyaning targalishi bilan xorijiy korxonalar ham yangi
tovarlarni ishlab chigarishni o‘zlashtirib, ularni AQSHga olib kela
boshlaydilar. «Tovar stikli» tushunchasi milliy va tashqi bozorlarning
o‘zaro bog‘ligligini izohlovchi nazariyaning asosiga aylandi. Xalgaro
mehnat tagsimoti va jahon savdosi tarkibiy tuzilishining samaradorligi
mustaqillik, o‘zaro bog‘liglik va bog-liglik konste’stiyalarini
tushuntirishga yordam beradi.

Yuqgori igtisodiy mustaqillik ba’zi bir tovar, xizmat va
texnologiyalarni mavjud bo‘lmasligini bildiradi, shunga ko‘ra hozirda
hech bir mamlakat to‘lig mustaqillikka intilmaydi.

3.1 [1. Leontev paradoksini tushuntirib bering?

2. Xeksher-Olin nazariyasiga muvofiq mamlakatlarning
ixtisoslashuvi jarayoni gaysi omillarga tayanishi zarur?

3. Stopler-Samuelson nazariyasi mazmuni nimadan iborat?

3.2. Ishlab chigarish omillari nisbati nazariyasi: Xeksher-Olin
teoremasi

Xalgaro savdoning ta’siri ostida jahon savdosida gatnashadigan
tovarlarning nisbiy narxlari tenglashishga moyildir. Bu turli mam-
lakatlarda ushbu tovarlarni yaratishda ishlatiladigan ishlab chigarish
omillari narxlari nisbatlarini tenglashtirishga olib keladi. Ushbu o°‘zaro
ta’sirning mohiyatini Xekker-Olin nazariyasining asosiy tamoyil-

45



laridan kelib chiggan amerikalik igtisodchi P. Samuelson ochib berdi.
Xekker-Olin-Samuelson teoremasiga muvofig, ishlab chiqgarish
omillari bo‘yicha narxlarni tenglashtirish mexanizmi quyidagicha.
Tashqi savdo mavjud bo‘lmagan taqdirda, ishlab chiqarish omillari (ish
haqi va foiz stavkalari) narxlari ikkala mamlakatda ham o‘zgaradi:
ortigcha omil narxi nisbatan past bo‘ladi va tanqis omilning narxi
nisbatan yuqori bo‘ladi.

David Rikardo modeliga binoan mamlakatlarning nisbiy
afzalliklar1 faqat mamlakatlar o‘rtasidagi mehnat unumdorligidagi
farglardan kelib chigishi mumkin. Haqgiqiy xayotda tashqi savdoni
asosida mamlakatlardagi mavjud bo‘lgan resurslar o‘rtasidagi farq
yotadi. Resurslarni tashqi savdodagi rolini tushuntirish uchun tashqi
savdo faqat resurslar o‘rtasidagi farqlarga bog‘liq bo‘lgan modelni
ko‘rib chigamiz. Ushbu model bo‘yicha nisbiy afzallik mamlakatning
resurs salohiyati (ishlab chigarish omilining nisbiy taklifi boshga
mamlakatga nisbatan ko‘pligi) va texnologiya (ishlab chiqarish jarayo-
nida ma’lum bir omilni boshqa omilga nisbatan ko‘proq miqgdorda
ishlatilishi) o‘zaro harakati orqali vujudga keladi. Xalgaro savdo
rivojlanishini mamlakatlarning resurs salohiyatidagi farglari bilan
bog‘laydigan nazariya umumiy xalqaro iqtisodiyot nazariyasida asosiy-
lardan biri hisoblanadi. Uni ikki shvesiyalik igtisodchi Eli Xeksher va
Bertil Olin ishlab chiggan, shuning uchun u Xeksher-Olin nazariyasi
yoki ishlab chigarish omillarning nisbati nazariyasi deb nomlanadi.

Xeksher-Olin nazariyasining shartlari. Igtisodiyotda ikkita ishlab
chigarish omilini sarflashni talab giladigan ikkita mahsulot ishlab
chiqariladi. Ishlab chigarish omillari sohalararo harakatga ega, ammo
mamlakatlararo harakat qila olmaydi. Faraz qilamiz, iqtisodiyotda
ikkita mahsulot ishlab chigariladi: mato va ozig-ovgat. Ikkala
mahsulotni ishlab chigarish uchun ikkita ishlab chigarish omilini
sarflash kerak — mehnatni (ish vaqti soatida o‘lchanadigan) va yerni
(gektarda o‘lchanadigan). Ikkala mahsulotni ishlab chiqarish
texnologiyasi doimiy koeffitsiyentlar bilan tasvirlanadi, ya’ni barcha
mahsulot uchun uni yagona ishlab chigarish usuli mavjud. Ikkala
mahsulotni ishlab chigarishda mehnat va yer har hil proporsiyalarda
sarflanadi. Faraz qilamiz, matoni ishlab chiqarish ko‘prok mehnat
resursi sarflanishini talab qiladi, ya’ni ozig-ovqatga nisbatan bir yer
birligiga ko‘prok mehnat miqdori ishlatilishini talab qiladi.Shu bois,
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0zig-ovqat ishlab chiqarishni ko‘proq yer resursi sarflanishini talab
giladi deb hisoblasa mumkin.

Matoni ishlab chigarishda ozig-ovgatni ishlab chigarishga
nisbatan ko‘prok mehnat va kamrok yer resurslari sarflanadi. Shunday
qilib,

aLS/aTS > aLLF/aTF éxu aLS/aLF > aTS/aTF

Quyidagi o‘Ichamlarni kiritamiz:

aTS — 1 m matoni ishlab chigarish uchun sarflanadigan yer
gektari soni.

aLS— 1 m matoni ishlab chigarish uchun sarflanadigan mehnat
soati soni.

aTF — 1 kg ozig-ovqatni ishlab chigarish uchun sarflanadigan yer
gektari soni.

aLF — 1 kg ozig-ovqgatni ishlab chigarish uchun sarflanadigan
mehnat soati soni.

L — igtisodiyotdagi mehnatning umumiy taklifi.

T — igtisodiyotdagi yerning umumiy taklifi.

Omilni nisbatan ko‘proq ishlatishi — ma’lum bir mahsulotni
ishlab chigarishdagi omillarning nisbiy harajatlari ko‘rsatkichi.

Mahsulotni ishlab chigarishdagi omillarning umumiy harajatlari
ularning iqtisodiyotdagi taklifidan ko‘proq bo‘lishi mumkin
emas.aLS*QS + aLF*QF <L

aTS*QS + aTF*QF <T

Bunda
L — igtisodiyotdagi mehnatning umumiy taklifi.
T — igtisodiyotdagi yerning umumiy taklifi.

Mehnat va yerning cheklangan takliflari o‘z navbatda ishlab
chigarish imkoniyatlarining chegaralarini belgilaydi(3.1-rasm).

Resurslardagi o‘zgarish xo‘jalikning u yoki bu mahsulotlarni
ishlab chiqarish imkoniyatlariga turlicha ta’sir eta oladi. Masalan, yer
taklifining o‘sishi iqtisodiyotning oziq-ovgat ishlab chigarishdagi
imkoniyatlarini mato ishlab chiqarish imkoniyatlariga nisbatan ko‘proq
darajada oshiradi. Mehnat taklifining o‘sishi esa ozig-ovqat ishlab
chigarishga nisbatan mato ishlab imkoniyatlarini ko‘proq kengaytiradi.
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3.1-rasm. Ishlab chigarish imkoniyatlari chegarasi.

Yer taklifining o‘sishi ozig-ovqat ishlab chigarishni nopropor-
sional ko‘paytiradi, xudda shunday mehnat taklifining o‘sishi mato
ishlab chiqarishni ko‘paytiradi. Boshga so‘zlar bilan aytganda, yer
bilan ko‘proq ta’minlangan iqtisodiyot mehnat resurslari bilan ko*proq
ta’minlangan iqtisodiyotga nisbatan ozig-ovqgatni samaraliroq ishlab
chigaradi. Demak, iqtisodiyot mamlakatda taklifi ko‘proq bo‘lgan
omillar intensiv ishlatiladigan mahsulotlarni ishlab chigarsa nisbatan
samaraliroq bo‘ladi.

Mamlakatning ishlab chigarish omili bilan nisbatan yuqori
ta’minlanganligi — mamlakatlarning ishlab chigarish omillari bilan
nisbatan ta’minlanganligining ko‘rsatikichi bo‘lib, ushbu ko‘rsatkich
iIkki usul orgali aniglanishi mumkin: har bir ishlab chigarish omilining
nisbiy narxi orgali va omillarning mutlag hajmlari orgali.

PL/PT < (PL/PT)*
Milliy igtisodiyotda mehnat narxining yer narxiga nisbati Chet el
igtisodiyotiga nisbatan pastrog. Milliy iqtisodiyot yerga nisbatan
ko‘proq mehnat bilan ta’minlangan.

L/T > (L/T)*

Mehnat umumiy hajmining yerning umumiy hajmiga nisbati
Milliy iqtisodiyotda Chet el igtisodiyotiga nisbatan kattaroq. Milliy
igtisodiyotda mehnatning taklifi nisbatan ko‘proq.

Milliy iqgtisodiyotda nisbatan mehnat resursining taklifi ko‘proq
bo‘lgani uchun va mato ishlab chiqarishi ko‘proq mehnat resursi
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sarflanilishini talab gilgani uchun, mamlakat Chet el igtisodiyotiga
nisbatan ko‘proq mato ishlab chiqarish imkoniyatigi ega.

3.2-rasm. Milliy igtisodiyot va Chet el igtisodiyotining ishlab
chigarish imkoniyatlari chizig‘i.

Chet el iqgtisodiyotda nisbatan yer resursining taklifi ko‘proq
bo‘lgani uchun va ozig-ovqat ishlab chiqarishi ko‘proq yer resursi
sarflanilishini talab gilgani uchun, mamlakat milliy iqgtisodiyotga
nisbatan ko‘proq ozig-ovqat ishlab chigarish imkoniyatiga ega (3.2-
rasm). Har bir mamlakat ishlab chigarish jarayonida nisbatan yugori
ta’minlangan ishlab chiqarish omillarini intensiv ishlatishni talab
giladigan mahsulotlarni eksport giladi va ishlab chigarish jarayonida
nisbatan past ta’minlangan ishlab chiqarish omillarini intensiv
ishlatishni talab giladigan mahsulotlarni import giladi. Faraz gilamiz,
ikkala mamlakatdagi iste’molchilarning didlari bir xil va bir befarqlik
chizig‘i orqali ifodalanadi.

Tashqi savdo rivojlanishi natijasida mehnatga boy Milliy
igtisodiyot mato ishlab chigarishga ixtisoslashadi, yerga boy Chet el
igtisodiyoti esa ozigovgat ishlab chigarishga ixtisoslashadi (3.3- rasm).
Ishlab chigarish nuqgtasi Milliy iqgtisodiyotda A nugtasidan B nugtasiga
ko‘chadi, Chet el iqgtisodiyotida esa — A‘ nuqtasidan B nuqtasiga
ko‘chadi
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Savdo aloqgalari o‘rnatishdan oldin.

4
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Savdo alogalari o‘rnatilgandan keyin
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3.3- rasm. Milliy igtisodiyot va Chet el igtisodiyotlarining ishlab
chigarish imkoniyatlari va umumiy befarglik chiziglari

Ixtisoslashuv mamlakatlar matoning umumiy nisbiy jahon narxi
darajasiga (Ps<Pws<Ps‘) chigmaguncha davom etadi. Umumiy
ist’emol hajmi tashqi savdo natijasida Milliy igtisodiyotda A nugtadan,
Chet el iqtisodiyotida esa A‘ nuqtadan E nuqtaga qo‘chadi va ikkala
mamlakatda ham ko‘payadi (yangi II befarqlik chizig‘i T befarqlik
chizig‘idan yuqoriroq darajada joylashgan), demak savdoga kirishish
va ixtisoslashuv natijasida mamlakatlarning xalqlari iste’moli hajmi
oshdi farovonligi kutirildi.
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Tashqgi savdo natijasida unda gatnashadigan mahsulotlarning
nisbiy narxlari tenglasha boshlaydi. Xeksher-Olin modeli bo‘yicha
mahsulotlarning nisbiy narxlari mamlakatlarning ishlab chigarish
omillari bilan ta’minlanganlik darajasiga va ularning nisbiy narxlariga
bog‘liq bo‘ladi. Savdo natijasidagi mahsulotlarning narxlari o‘zgarishi
ishlab chiqarish omillarning narxlariga qanday ta’sir etadi? Ushbu
savolga javobni Xeksher Olin-Samuelson teoremasi beradi: xalgaro
savdo unda gatnashayotgan mamlakatlarda bir xil ishlab chigarish
omillarining absolyut va nisbiy narxlari tenglashishiga olib
keladi.Avtarkiya holatida Milliy igtisodiyotda matoning nisbiy narxi
Chet el igtisodiyotdagi nisbiy narxidan pastroq (PS/PF < (PS/PF)*),
chunki Milliy iqgtisodiyotda mehnatning nisbiy narxi Chet el
igtisodiyotiga nisbatan pastroq (PL/PT < (PL/PT)*), ya’ni nisbiy ish
hagi kamroq darajada (w/r < (w/r)*).

Savdo natijasida Milliy igtisodiyot mato ishlab chigarishga
ixtisoslashadi, Chet el igtisodiyoti esa o0zig-ovqgat ishlab chigarishga
ixtisoslashadi. Natijada Milliy iqtisodiyotga mehnatga bo‘lgan nisbiy
talab o‘sadi va bu ish haqi ko‘tarilishiga olib keladi, yerga bo‘lgan
nisbiy talab esa pasayadi va rentaning nisbiy narxi tushadi.

v

3.4- rasm. Xeksher-Olin-Samuelson teoremasining grafikdagi
ko‘rinishi
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Shunday qilib, savdo natijasida Milliy igtisodiyotda ish haqi
ko‘tariladi, Chet el iqtisodiyotida esa pasayadi. Xuddi shunday, Milliy
igtisodiyotda renta tushadi, Chet el iqtisodiyotida esa ko‘tariladi.

Mamlakatlardagi ishlab chigarish omillarining narxlari o‘rta-
sidagi farq kamayadi. Nazariy jihatdan xalgaro savdo ishlab chiqarish
omillarning nisbiy narxlari o‘rtasidagi farq mavjud bo‘lganigacha
rivojlanadi (3.4 - rasm). Hagigatda tashqgi savdo natijasida ishlab
chigarish omillarning narxlari butunlay tenglashmaydi, chunki:

> lkkala mamlakatdagi texnologiyalar bir hil emas;

> Omillar sohalar aro mutlog mobillikka ega emas;

> Ishlab chigarish omillarning xalgaro mobilligi mavjud;

> Mahsulotning nisbiy narxlari turli hil to‘siglar (tarif va
transport harajatlari) mavjudligi sababli tenglashmaydi.

Xalgaro savdoda ishtirok etish va mamlakatning kapitalni ko‘p
talab giladigan tovarlarni ishlab chigarishga ixtisoslashishi eksport
sohalarida kapitalning toshib ketishiga olib keladi. Muayyan bir
mamlakatda ortiqgcha omilga bo‘lgan talab uning taklifidan yuqgori
bo‘lib, uning narxi (foiz stavkasi) ko‘tariladi. Aksincha, bu mamla-
katda kam omili bo‘lgan ishchi kuchiga talab nisbatan kamayadi, bu
uning narxining pasayishiga olib keladi.

Nisbatan yaxshi mehnat resurslariga ega bo‘lgan boshga mamla-
katda mehnat talab giladigan tovarlarni ishlab chigarishga ixtisosla-
shish tegishli eksport tarmoqglarida mehnat resurslarining sezilarli
darajada harakatlanishiga olib keladi. Ishchi kuchiga talabning oshishi
ish hagining oshishiga olib keladi. Kapitalga talab nisbatan kamayadi,
bu uning narxining pasayishiga olib keladi - foiz stavkasi.

Ishlab chigarish omillarining korrelyatsion nazariyasiga muvofiq,
ularning ajratmalaridagi nisbiy tafovutlar mamlakatlarning ayrim
guruhlari tashqgi savdo tarkibini belgilaydi. Nisbatan kapitalga to‘yin-
gan bo‘lgan mamlakatlarda eksportda kapital ko‘p talab gilinadigan
tovarlar, importda esa mehnat talab giladigan tovarlar ustunlik gilishi
kerak. Aksincha, nisbatan ko‘proq mehnat talab giladigan mamlakat-
larda eksportda mehnat talab giladigan tovarlar, importda kapitalni
ko‘p talab giladigan tovarlar ustunlik giladi.

Nisbiy narxlar va savdo shakli. Uy mehnatga nisbatan kapitalga
nisbati xorijliklarga garaganda yugori bo‘lganligi sababli, uy mehnatga
boy, chet el kapitalga boy ekanligiga e’tibor bering, mo‘llik mutanosib
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miqdorlarda emas, balki nisbat bilan belgilanadi. Masalan, Qo‘shma
Shtatlardagi ishchilarning umumiy soni Meksikadagi ishchilarga
garaganda taxminan uch baravar ko‘p, ammo AQSH kapital zaxiralari
kapitaldan uch baravar ko‘p bo‘lgani uchun Meksika hali ham
Qo‘shma Shtatlarga nisbatan juda ko‘p ishchi kuchi hisoblanadi.
Meksikadagi aksiyalar. "Farovonlik" har doim ikki mamlakatdagi
mehnatning kapitalga nisbati bilan taqgoslash orgali nisbiy ravishda
aniglanadi; shuning uchun hech bir mamlakat hamma narsada mo‘l-
kol emas.

Mato ko‘p mehnat talab giladigan tovar bo‘lgani uchun, Chet elga
nisbatan uyning ishlab chigarish imkoniyati ozig-ovgat yo‘nalishidan
ko‘ra mato yo‘nalishi bo‘yicha ko‘proq siljiydi. Shunday qilib, boshga
narsalar teng, Uy mato va ozig-ovgat mahsulotlariga nisbatan yuqori
nisbatni ishlab chigaradi. Xeksher-Olin teoremasi: ko‘p omillarga ega
bo‘lgan mamlakat, gaysiki omil ishlab chigarishi intensiv bo‘lgan
tovarni eksport giladi.

Ko‘pgina mamlakatlar, ishlab chigarish omillari va tovarlarning
soni bilan bog‘liq holda, biz ushbu natijani mamlakatning omilning
ko‘pligi va ushbu omildan intensiv foydalanadigan tovarlarni eksport
qilish o‘rtasidagi bog‘liglik sifatida umumlashtira olamiz: Mamlakatlar
tovarlarni eksport qgilishga intilishadi. ishlab chigarish mamlakatlar
mo‘l-ko‘l ta’minlangan omillarda intensivdir.

Ishlab chigarish omillari nisbati nazariyasi turli mamlakatlar
uchun o°ziga xos statistikani tahlil gilish orgali ko‘p marta empirik
sinovlarga duchor bo‘lgan. Shu bilan birga, iqtisodchilar ayrim
mamlakatlar igtisodiyotining kapital va mehnatga to‘yingan tarmoq/ari
nisbati va ularning eksporti va importining real tuzilishi o‘rtasidagi
0‘zaro bog‘liglikni aniglashtirishga harakat gilishdi.

Ushbu turdagi eng mashxur tadgigotlar 1953-yilda rus kelib
chigishi Amerikalik tanigli iqtisodchi V. Leontev tomonidan
o‘tkazilgan. U 1947 va 1951-yillardagi AQSH tashqi savdo tarkibini
tahlil gildi.

Leontyev bir nechta empirik test orgali Xeksher-Olin shartlari
amaliyotda bajarilmayotganligini ko‘rsatdi. Ikkinchi jahon urushidan
keyin AQSH kapitalga boy, ish haqi darajasi yuqgori davlatlardan biri
hisoblangan. Demak, AQSH ishlab chigarishda kapitalni ko‘p talab
giladigan mahsulotlarni eksport kilishligi kerak edi. Ushbu gipotezani
tasdiglash uchun Leontev 1 min. doll. giymatli eksport mahsulotlarini
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va 1 min. doll. giymatli import bilan ragobatlashuvchi mahsulotlarni
ishlab chigarish uchun gancha kapital va ish kuchi kerakligini hisoblab
chigdi. U bir amerikalik import birligini ishlab chigarish uchun kerakli
kapital va mehnat tagsimini (K/L)um bir amerikalik eksport birligini
ishlab chigarish uchun kerakli kapital va mehnat tagsimini (K/L)ex
taggoslagan. Mamlakat kapitalga boy hisoblanadi, agar (K/L)im <
(K/L)ex. Mamlakat mehnatga boy hisoblanadi, agar (K/L)im >
(K/L)ex.

Tadgigot natijalari shuni ko‘rsatdiki, amerikada import qili-
nadigan tovarlarni ishlab chigarish uchun kapital Xxarajatlarining
mehnat xarajatlariga nisbati uni eksport kiladigan tovarlarini ishlab
chigarishga sarflanadigan mehnat xarajatlariga nisbatidan 30%
yugoriroq ekan. Bu esa, AQSH nisbatan mehnatga boy davlat
deganidir. Leontyev paradoksi — Xeksher-Olin nazariyasi amaliyotda
tasdiglanmaydi: mehnatga boy mamlakatlar ishlab chigarishda ko‘proq
kapitalni talab giladigan mahsulotlarni eksport giladilar, kapitalga boy
mamlakatlar ishlab chigarishda ko‘prog mehnat talab giladigan
mahsulotlarni eksport giladilar. Paradoksni tushuntirish ishchi kuchini
past malakaga ega va yugori malakaga ega guruhlarga bo‘lish kerak va
ushbu guruhlarga alohida eksport mahsulotlarni ishlab chigarish uchun
sarflanadigan umumiy harajatlarni hisoblab chiqish kerak. AQSHda
yuqgori malakali ishchi kuchi ko‘p va past malakali ishchi kuchi kam.
Shuning uchun AQSH yugori malakali ishchilar ishlab chigargan
mahsulotlarni eksport qiladilar. Ushbu kadrlarni tayyorlash uchun
sarflangan harajatlarni hisobga olsa, ularni inson kapitali deb, ya’ni
kapitalni bir turt deb hisoblasa bo‘ladi.

> AQSH ko‘p migdorda hom-ashyo import giladilar. Uni gazb
olish ko‘p capital harajatlarini talab giladi. Shuning uchun, agar
eksport mahsulotlari tarkibida import gilingan hom-ashyo miqgdori
ko‘p bo‘lsa, bu amerika eksport kapitalini ko‘p ishlatadigan giladi.

> Leontev testida mehnatni ko‘p talab giladigan mahsulotlar
importiga o‘rnatilgan Amerikalik import boji mavjudligini inobatga
olmagan.

> Amerikaliklarni didlari kapitalni ko‘p talab giladigan yuqori
texnologik mahsulotlarni iste’mol gilishga yo‘naltirilgan. Ular ushbu
mahsulotlarni, mamlakat o°zi nisbatan kapitalga boy bo‘lganiga
garamay, import gilishadilar.
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> Ishlab chigarish omillarining reversi: bitta maxsulot xentatga
boy mamlakatda ishlab chigarishda ko‘proq mehnatni talab giladigan
va kapitalga boy mamlakatda ishlab chigarishda ko‘proq kapitalni talab
giladigan bo‘lishi mumkin. Bu xolat ishlab chigarish omillarini o‘zaro
o‘rnini bosishning yugqori elastikligi mavjudligida kuzatilishi mumkun.
Masalan, guruch AQSHda ishlab chigarishda kapitalni ko‘p talab
giladigan maxsulot bo‘ladi, chunki u ilg‘or texnologiyalar yordamida
ishlab chiqariladi.Vetnamda esa u ko‘prog mehnatni talab giladigan
maxusulot bo‘ladi,chunki fagat qo‘l mehnati yordamida ishlab chiga-
riladi. Leontev parodoksi Xekker-Olin nazariyasining xulosalarining
amaliy magsadlarda juda sodda va soddalashtirilgan tartzda ishlatilishini
ogohlantiradi. V.Leontev tadgigotlarida AQSH aholisining didi inobatga
olinmaga. Amerikaliklar capital sig‘imkorligi yuqori bo‘lgan tovarlarni
hush ko‘rishadi va o°zlariga ko‘p bo‘lishiga garamasdan horijdan bunday
tovarlarni sotib olishadi. Axoli didining galgaro savdoga tasiri Xekker-
Olin nazariyasida o‘rganilmagan va shu sababli bunday sharoitda xalgaro
savdoni boshga modellar orgali o‘rganish zarur.

Bazi tovarlarni ishlab chigarishda omillarning bir-birining o‘rnini
bosish darajasi yugori bo‘ladi.Bunday sharoitda bitta tovarni ishlab
chigarish kapitalga boy mamlakatlarda ko‘proq kapital talab
gilishiga,mehnat resurslariga boy mamlaktarda esa ko‘prog mehnat
resurslarini talab qilishiga olib keladi.Masalan, AQSH da sholi
yetishtirish ilg‘or texnologiya yordamida amalga oshirilgani bois, bu
Tovar AQSH da capital sig‘imkorligi yuqori tovarlar guruhiga
kiradi,Vetnamda esa sholi ishlab shigarish asosan mehnat resurslaridan
foydalanishga asoslanganligi uchun sholi yurogi mehnat sig‘imkor-
ligiga ega bo‘ladi.Chunki,VVetnamda sholi,asosan,arzon ko‘l mehnati
yordamida yetishtiriladi.

3.2 (1L Ishlab chigarish omillari taklifining mamlakatlar
igtisodiyotiga ta’siri ifodalab bering? ?
2. Ribchenskiy nazariyasi mazmuni nimadan iborat?
3. “Golland kasalligi ni tushuntirib bering?
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3.3. Maxsus ishlab chigarish omillari nazariyasi

Stopler - Samuelson teoremasi (ishlab chigarish omillari narxlari-
ning tovarlarning narxlariga bog‘ligligi) Xeksher - Oulin - Samuelson
modelining ajralmas gismidir. 1941-yilda Volfgang Stopler va Pol
Samuelson tomonidan tuzilgan. Stopler - Samuelson teoremasiga
ko‘ra, erkin savdo sharoitida tovar ishlab chiqgarishda intensiv ravishda
foydalaniladigan omilning ish haqi, narxi ko‘tariladi va tovar ishlab
chigarishda intensiv ravishda foydalaniladigan omilning ish haqgining
pasayishi, ularning iste’mol tuzilishidan qat’iy nazar, narxi pasayadi.
ishlab chigarish omillari egalari tomonidan tovarlar.

Agar taxminlar erkin savdo sharoitida amalga oshirilsa, tovar
ishlab chigarishda intensiv ravishda foydalaniladigan, uning narxi
ko‘tariladigan omilga haq to‘lash va tovar ishlab chigarishda intensiv
ravishda foydalaniladigan omilning ish haqi pasayishi, omillar yegalari
ushbu tovarlarni iste’mol qilish tuzilishi ganday bo‘lishidan qat’iy
nazar, narx tushadi.

Teoremani rasmiylash uchun bir gator zaruriy shartlar Kiritiladi:

> Mamlakat ikkita ~mahsulot ishlab chigaradi, ishlab
chigarishning ikkita omili mavjud.

> Tovarlarning hech biri boshgasini ishlab chigarish uchun
ishlatilmaydi.

» Mukammal ragobat mavjud.

» Omillar ta’minoti belgilanadi.
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3.5-rasm. Stopler-Samuelson teoremasi
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Bunda:

L ishchi kuchi

T va P1 - bu 1 tovar narxi,

P2 - bu 2 tovar narxi, w — mehnat birligi uchun ish hagi stavkasi, a
— yer birligidan foydalanganlik uchun ijara stavkasi,

AT1 Tovarlarni ishlab chigarish uchun zarur bo‘lgan yer miqdori 1,

AL1 — mahsulot ishlab chigarish uchun zarur bo‘lgan mehnat
miqdori 1,

AT - mahsulot ishlab chigarish uchun zarur bo‘lgan yer miqgdori 2,

ALz - mahsulot ishlab chigarish uchun zarur bo‘lgan mehnat
miqgdori

Mamlakat 1 tovar va 2 tovarni ishlab chigarishning ikkita omilidan
foydalangan holda ishlab chigaradi. Tovarlar narxi ishchi kuchi
narxining yig‘indisiga teng va ularni ishlab chigarish uchun
foydalaniladigan yerlar:

Pi= ALiw+ AT1 T
P> =ALow+ ATz T

1-tovar ishlab chigarish uchun 2-tovar ishlab chigarishga garaganda
ko‘proq mehnat talab yetiladi, ya’ni:

ALi1/ AT1> AL/ AT

A nugtadagi dastlabki muvozanat T va L ishlab chigarish omil-
larining narxini 1 va 2 tovarlarning boshlang‘ich narxida belgilaydi,
ishchi kuchi narxi wl ga teng va renta y2 ga teng.Talabning oshishi
(mahsulot eksport gilinishni boshladi) tufayli mahsulot 1 narxining
o‘zgarishi (mahsulot eksport gilinishi boshlandi) P: dan P:! ga va
P1/AT1/ P1/AL: tovarlari narxlarigabevosita bog‘ligliko‘ng tomonga
P1Y/AT1/ P1t/AL: ga siljiydi. B nugtasida yangi muvozanat vujudga
keldi, bunda yer narxi -0 dan -1 ga tushdi, ammo ishchi kuchi narxi w0
dan w1l ga ko‘tarildi. Savdo natijasida 1-tovar ishlab chigarish uchun
intensiv foydalaniladigan ishchi kuchining narxi oshdi, uning narxi
ilgari P1 P11ga ko‘tarildi. 1-tovar ishlab chigarish uchun nisbatan kam
intensiv ravishda foydalaniladigan ikkinchi omil (yer) narxi yyl ga
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tushdi. Tovar 2 narxining ko‘tarilishi holatida bu ijara haqining
oshishiga va ish hagining pasayishiga olib keladi.

Tovarlarning nisbiy bahosidagi o‘zgarishlarning ta’siri izokvantlar
bilan diagrammada ham namoyon bo‘ladi, bu yerda 1 tovarning nisbiy
narxining o‘sishi P1= P01 dan P1= P11 gacha bo‘lgan tovarlarga teng
narxlar yegri chizig‘ining siljishi bilan ko‘rsatiladi. Natijada, teng
narxlarning ikkita yegri chizig‘ining kesishish nuqtasi A nuqtadan B
nugtaga siljiydi, bu yerda ikkala tovarning iqtisodiyotda ishlab
chigarishiga mos keladigan ish hagi stavkasi w0 dan wl gacha
ko‘tariladi va tegishli renta stavkasi -0 dan -1 gacha kamayadi. 1 P1
tovarining narxi oshganligi va P2 doimiy bo‘lib qolganligi sababli, ish
hagi darajasi ikkala tovarning narxlariga nisbatan oshdi. Kapital
bo‘yicha annuitet stavkasi annuitet stavkasining P1-ga doimiy nisbati
bilan mos keladiganligi sababli, kapital bo‘yicha annuitet stavkasi
ikkala tovar narxiga nisbatan kamayadi.

Stopler-Samuelson teoremasi 1965-yilda Ronald Jonson tomoni-
dan taklif gilingan Jonsonni kuchaytirish effekti bilan to‘ldiriladi:
omillar narxi ularning yordami bilan ishlab chigarilgan tovarlar narxiga
qaraganda ancha o°zgarib turadi. Keyinchalik, Jonson ishining
xulosalari Samuelson - Jonson teoremasi deb nomlandi.

Ushbu taxminlarga ko‘ra, tashqgi savdo jamiyatni natijada sof
daromadda goladiganlarga va zarar ko‘radiganlarga ajratadi.

A

r
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3.6- rasm. Ishlab chigarish omili narxining mahsulot narxiga
bog¢ligligi
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Mahsulot narxi oshgan taqdirda, iqtisodiyotning har bir sohasiga
x0s bo‘lgan omillarni hisobga olgan holda, avvalgi tushuntirishlar
yordamida amalga oshirib bo‘lmaydigan daromadlarni mamlakat
ichida tagsimlanishini taxmin gilish mumkin.

Stopler - Samuelson teoremasining zaif tomonlari umumiy
Xeksher - Oulin - Samuelson modelining zaif tomonlariga o‘xshaydi:

> Bozorda mukammal raqobatni, ishchi kuchi va kapitalning
doimiy ta’minotini, ishlab chigarishning fagat ikkita omilining
mavjudligini noreal tahmin qgilish

» mamlakatlardagi yagona texnologiya, turli mintagalardagi
umumiy imtiyozlar to‘g‘risida xaqiqgiy taxminlar

> mehnat va kapitalning bir xilligini xaqiqiy taxmin qilish,
malakali va malakasiz ishchi tushunchasini joriy yetish zarur migyosga
doimiy gaytishni tahmin qilish hagigatga to‘g‘ri kelmaydi, chunki har
diom miqgyodagi yoki aglomeratsiyaning ichki igtisodiyoti mavjud.

Stopler-Samuelson teoremasi bilan deyarli bir xil binolarni
hisobga olgan holda, narxlarning o‘zgarishi taxmin gilinadigan doimiy
o‘zgarishlardan tashqgari, Ribchinskiy sanoatning birida ishlab
chigarish omillarining o°sishi va boshgalarda depressiya yoki hatto
ishlab chiqarishning pasayishi o‘rtasida to‘g‘ridan-to‘g‘ri bog‘liglik
mavjudligini ko‘rsatdi.

Ribchinski teoremasi - ishlab chigarish omillaridan birining tobo-
ra ortib borayotgan taklifi, ushbu omil nisbatan intensiv foydalani-
ladigan tarmoqdagi ishlab chigarish va daromadlarning nomutanosib
foizli o‘sishiga va ushbu omil go‘llaniladigan sohada ishlab chigarish
va daromadlarning pasayishiga olib keladi. nisbatan kamroq intensiv.

Stopler-Samuelson teoremasiga muvofiq, xalgaro savdo tovar
ishlab chigarish uchun intensiv ravishda foydalaniladigan, narxi oshib
boruvchi omil narxining oshishiga va tovar ishlab chigarish uchun
intensiv ravishda foydalaniladigan, narxi tushayotgan omil narxining
pasayishiga olib keladi. Biroq, savol tug‘iladi: ishlab chigarish omili
narxining o‘sishi va pasayishi uning yordami bilan ishlab chigarilgan
tovarlar narxining oshishi yoki pasayishiga mutanosibmi? Jonsonning
kattalashtirish effekti - ekzogen o‘zgaruvchilarning o‘zgarishi ta’sirida
endogen iqtisodiy o‘zgaruvchilarning nomutanosib o‘zgarishi.
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Stopler-Samuelson teoremasiga kelsak, bu shuni anglatadiki,
tovarning nisbiy narxlarining oshishi, uning ishlab chigarilishi uchun
nisbatan intensiv foydalaniladigan omil yegalarini narxlarning
o‘zgarishidan kelib chigadigan nomutanosib ravishda ko‘prog daromad
keltiradi va boshqga ishlab chigarish omili yegasini mutlago buzadi.
Ragamli misolni ko‘rib chiging: dastlab ishlab chigarish omillari
mehnat talab giladigan 1 tovarni ishlab chigarishga sarflandi - 5 dollar
narxidagi ishchi kuchi va 5 dollar narxdagi yer, ya’ni tovar narxi 5 + 5
= 10 dollar edi. Keyin xalgaro savdo natijasida uning narxi 11 dollarga
(10 foizga) ko‘tarildi. Teoremaga muvofig, mehnatni talab giladigan
tovar narxi ko‘tarilganda, ishchi kuchi narxi oshishi kerak, chunki u
nisbatan intensiv ishlatilib, yer narxi pasayishi kerak. Yer narxi 4,5
dollarga tushishiga ruxsat bering. Keyinchalik, yerning bunday narxida
ish kuchi narxi 11-4,5 = 6,5 dollargacha ko‘tarilishi kerak, ya’ni tovar
narxi kabi 10 foizga yemas, balki 30 foizga (6,5 / 5x100) oshishi kerak.
Bu Jones amplifikatsiyasining ta’siri.

Ribchinski teoremasiga kelsak, omil hajmining o‘sish sur’at-
larining ekzogen o‘zgarishi ishlab chigarish hajmining nomutanosib
ravishda katta o‘zgarishiga olib keladi. Stopler-Samuelson teoremasiga
kelsak, ishlab chiqarilgan mahsulotlar narxining o‘sish sur’atining
ekzogen o‘zgarishi ishlab chigarish omillari narxlarining nomutanosib
ravishda katta o‘zgarishiga olib keladi. Kuchaytirish effektini bilish
amaliy magsadlar uchun juda muhimdir. Masalan, agar tadbirkor
mehnat talab giladigan mahsulot uchun eksport narxlarini oshirsa, u
holda u ushbu mahsulotni ishlab chigaradigan ishchilarning ish haqi
yanada oshishiga, undan olinadigan ijobiy ta’sirni ma’lum darajada
kamayishiga yoki hatto to‘sib qo‘yishiga tayyor bo‘lishi kerak.

Demak, absolyut va qgiyosiy ishlab chigarish xarajatlari nazari-
yalaridan tashqari, xalgaro savdoning barcha nazariyalari uchun savdo
natijasida daromadlarni tagsimlash va gayta tagsimlash masalasi asosiy
masalalardan biri hisoblanadi. Ishlab chigarish omilining Xeksher -
Oulin nazariyasi shuni ko‘rsatdiki, nisbatan ortigcha ishlab chiqarish
omillari yegalari savdo-sotigdan yutishadi, nisbatan kam ishlab
chigarish omillari yegalari yutgazadilar. Xeksher-Oulin-Samuelson
omillari narxlarini tenglashtirish teoremasi shuni ko‘rsatdiki, savdo

natijasida tovarlarning nisbiy narxlarining tenglashtirilishi nisbiy
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narxlar va ushbu mahsulotlar ishlab chigarilgan ishlab chigarish
omillarining tenglashishiga olib keladi va shunga muvofiq ishlab
chiqarish omillari yegalarining daromadlarini tenglashtiradi. Agar
savdo aniq ishlab chiqarish omillariga asoslangan bo‘lsa, unda
Samuelson-Jonson teoremasiga ko‘ra, eksport sanoatiga xos bo‘lgan
omil  yegalarining daromadi oshadi va import bilan
raqobatlashadigan sohalarga xos bo‘lgan omil yegalarining
daromadlari kamayadi.

Stopler-Samuelson teoremasiga ko‘ra tovar narxining o‘sishi
uni ishlab chigarish uchun intensiv ravishda foydalaniladigan omil
narxining oshishiga olib keladi. Va Ribchinskiy teoremasiga ko‘ra,
ishlab chigarish omillari hajmining o‘sishi ushbu omil ko‘proq
intensiv ishlatilayotgan tovarlarni ishlab chigarish hajmining
oshishiga olib keladi. So‘nggi ikki holatda, Jonsonning
kuchaytiruvchi ta’siri yuzaga keladi - tovar narxining oshishi uni
ishlab chigarish uchun intensiv ravishda foydalaniladigan omildan
daromadning ko‘proq o‘sishiga olib keladi va ishlab chiqarish omili
hajmining o‘sishi u intensiv ravishda ishlatiladigan tovarlarni ishlab
chigarishni sezilarli darajada ko‘payishiga olib keladi.

Xalgaro savdo turli xil ishlab chigarish omillariga turlicha ta’sir
ko‘rsatishi — bu omil egalarini turmush farovonligini xalgaro
savdoga bog‘liq ekanligini anglatadi. Shu sababli ko‘plab iqtisodchi
olimlar xalgaro savdoning aholi daromadiga ta’sirini o‘rganishgan.

Bu boradagi asosiy nazariyalarga quyidagilar kiradi:

Xeksher-Olin-Samuelson nazariyasi — xalgaro savdo mamla-
katlarda gomogen ishlab chigarish omillarining mutlog va nisbiy
narxlarining muvozanatlashuviga olib keladi. Bu esa gomogen ishlab
chigarish omillari egalarining daromadlari ham muvozanatlashishini
anglatadi.

Samuelson-Jonson nazariyasi — mamlakatning xalgaro savdoda
ishtirok etish natijasida eksport tarmogqlari uchun maxsus bo‘lgan
omil egalarining daromadi ko‘payadi va import bilan
raqobatlashuvchi tarmoq uchun maxsus bo‘lgan omil egalarining
daromadi kamayadi.

Stopler-Samuelson nazariyasi — xalqaro savdo ta’sirida narxi

o‘sadigan  tovarni  ishlab  chiqarishda nisbatan intensiv
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foydalaniladigan omilning narxi ham o‘sadi va aksincha, narxi
pasaygan tovarni ishlab  chigarishda nisbatan intensiv
foydalaniladigan omilning narxi ham pasayadi.

Demak, xalgaro savdo mamlakatlarning yalpi daromadiga
jjobiy ta’sir ko‘rsatish bilan birga ayrim omil egalarining turmush
farovonligiga ham salbiy ta’sir ko‘rsatishi mumkin ekan. Shu sababli
mamlakatning xalgaro savdoda ishtirok etishdan olishi mumkin
bo‘lgan foyda — bu mamlakatning xalgaro savdo alogalarida
egallagan o‘rniga bog‘liq ekan.Gollandiyaning deindustriallashuvi,
ya’ni «golland kasalligi» nomini olgan hodisa Ribchinkiy
nazariyasiga yana bir misol bo‘ladi. Bu muammo Shimoliy dengizda
Gollandiya tomonidan tabily gaz konlarining faol o‘zlashtirilishi
bilan bog‘liq edi. Tabiiy gazni o‘zlashtirishning oshib borishi ishchi
kuchini eksportga yo‘naltirilgan qayta ishlash sanoati tamogqlaridan
neft va gazni gazib olish tarmog‘iga ko‘chishiga, oqib o‘tishiga olib
keldi. Shu sababli Gollandiyaning sanoat mahsulotlari eksporti
keskin gisgardi. Bu vaziyatni Ribchinskiy nazariyasini qo‘llash
orgali oldin dan aniqglash va uning oldini olish mumkin bo‘lgandi.
Ammo Gollandiya hukumatining samarasiz tarmoq siyosatini olib
borishi natijasida gayta ishlash sanoatida ishlab chigarish hajmi
gisqardi. Shunday gilib xalgaro savdo bilan ijobiy va salbiy ogibatlar
ham bog‘liq bo‘lishi mumkin. Bu esa tashqi savdo siyosatida ikki
tendensiyaning mavjudligini tushuntirib beradi, bular erkin savdo va
protensionizmdir,

3.3 [1Mahsulotning hayotiylik  sikli nazaryasida
mahsulotning  hayotiylik  siklinechta  bosqichgal ?
bo‘linadi va qaysi bosgichda savdo manfaatli
hisoblanadi?

2. M.Porterning raqobatbardoshlik  nazariyasiga
muvofig  mamlakatning  xalgaro  miqgyosdagi
raqobatbardoshliligiga qaysi omillar ta’sir ko‘rsatadi?
3. Deindustreallashuv jarayoni ganday jarayon?
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3.4. Tashqgi savdoning ishlab chigarish hajmi va daromadlar
tagsimotiga tasiri

Tashqi savdoga ishlab chigarish omillarining o‘sishi ta’sir qiladi.
Omillar taklifi o‘sishining tashqi savdoga ta’siri qaysi omillar o‘sib
borishi bilan belgilanadi: asosan import bilan ragobatlashadigan
tarmoqlarda ishlaydiganlar yoki eksport tarmoqglari. Shuning uchun
ular ajralib turadilar eksportga yo‘naltirilgan o‘sish - eksport uchun
tovarlar ishlab chiqarishni ko‘payishi va import o‘rnini bosuvchi o‘sish
- mamlakatga import gilinadigan mahsulotlar ishlab chigarishning
o‘sishi. Chet elda eksportga yo‘naltirilgan o‘sish, bizning savdo
sharoitlarimizni yaxshilash orgali biz uchun foydalidir va u erda import
o‘rnini bosuvchi o°sish bizning ayirboshlash shartlarimizni ham
yomonlashtiradi. Bizning eksportga yo‘naltirilgan o‘sishimiz ham
ushbu shartlarni yomonlashtiradi, o‘sishdan to‘g‘ridan-to‘g‘ri foyda
kamaytiradi, import o‘rnini bosuvchi o‘sish esa aksincha, ularni
yaxshilaydi va o‘sishning ikkinchi darajali ta’siriga aylanadi. Shuning
uchun, muammoga e’tibor berishingiz kerak halokatli o‘sishgachon
eksportning kengayishi savdo sharoitlarining shunchalik yomonlashi-
shiga olib keladiki, millat farovonligi pasayadi. Ushbu muammoni
birinchi bo‘lib 1958-yilda amerikalik igtisodchi J.Bagvati tahlil gilgan.
Bu aksariyat rivojlanayotgan mamlakatlar uchun paydo bo‘lishi
mumkin, bu erda iqtisodiy o‘sish uchun imkoniyatlar xomashyo gazib
olish va eksport qilishni kengaytirish bilan bog‘lig. Jahon bozorida
xom ashyoga talab ko‘pincha past elastiklik bilan tavsiflanganligi
sababli, eksportning fizik hajmining tez o‘sishi xom ashyoning jahon
narxlarining shunday pasayishiga olib keladi, bu esa iqgtisodiy
o‘sishning o°zi1 ta’sirini bekor giladi. Tashqi savdoning ishlab chiqarish
omillari egalarining daromadlariga ta’siri. Ushbu ta’sir vaqt omiliga
bog‘lig. Qisqa vaqt ichida mamlakat (AQSH) g‘alla ishlab chiqgarishga
ixtisoslashgan, unga va erga narxlar o‘sib bormoqda, bu esa er
egalarining daromadlarini oshiradi. Qishloq xo°‘jaligi ishchilarining ish
haqi ham o‘sib bormoqda, chunki ularni etkazib berish qisqa vaqt
ichida cheklangan. Agar mamlakat shakarni import qilsa, shakar narxi
pasayadi va uning ichki ishlab chiqarilishi kamayadi. Ish kuchi va erga
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bo‘lgan talab kamayib bormoqda va er egalari va ishchilarning
daromadlari pasaymoqda. Teskari jarayonlar butun dunyoda sodir
bo‘ladi. Vaqt o‘tishi bilan er egalari va shakar ishchilari g‘alla
etishtirishni boshlaydilar. Donli fermer xo‘jaliklarida yer va ishchi
kuchi narxi pasayishni boshlaydi. Biroq, uzog muddatda omillar
tarkibida o‘zgarishlar yuz beradi. Masalan, don ishlab chiqarish uchun
shakar ishlab chiqarishga qaraganda ko‘proq yer kerak. Bu yer
narxining oshishiga va ishchi kuchining arzonlashishiga olib keladi.
Shunday qilib, Qo‘shma Shtatlarda g‘alla ishlab chiqarishda yer egalari
g‘alaba qozonadi va barcha omillar qaysi ishlab chiqarishda ishtirok
etishidan gat’iy nazar, barcha ishchilar yutgazadi.

1941-yilda amerikalik iqgtisodchilar V. Stopler va P.Samuelson
nomi bilan tanilgan namunani isbotladilar Stopler-Samuelson
teoremasi: uzoq muddatli istigbolda tashqgi savdoning rivojlanishi
eksport tarmoqlarida intensiv foydalaniladigan ishlab chigarish omili
egalarining daromadlarining ko‘payishiga va import bilan ragobatla-
shadigan sohalarda intensiv foydalaniladigan ishlab chigarish omili
daromadlarining pasayishiga olib keladi. Xeksher -Oulin nazariyasi va
Stopler-Samuelson teoremasidan kelib chigadiki, ishlab chigarishning
ma’lum bir omili eksport mahsulotlarini ishlab chiqarishga ganchalik
ixtisoslashgan bo‘lsa, tashqi savdoni erkinlashtirish shuncha foyda
keltiradi. Ishlab chigarish omillarining eksporti yoki importining
ixtisoslashuvi darajasini o‘lchash uchun ushbu omillarning daromad-
larining eksport va import o‘rnini bosuvchi sanoatning qo‘shimcha
giymatidagi ulushi hamda mamlakatning milliy daromadidagi ulushi
to‘g‘risidagi ma’lumotlardan foydalanish mumkin.

Xulosa

Igtisodiyotda ikkita ishlab chigarish omilini sarflashni talab gila-
digan ikkita mahsulot ishlab chiqgariladi. Ishlab chigarish omillari
sohalararo harakatga ega, ammo mamlakatlararo harakat gila olmaydi.
Faraz gilamiz, igtisodiyotda ikkita mahsulot ishlab chigariladi: mato va
ozig-ovqat. lkkala mahsulotni ishlab chigarish uchun ikkita ishlab
chigarish omilini sarflash kerak — mehnatni (ish vaqti soatida
O‘Ichanadigan) va yerni (gektarda o‘lchanadigan). lkkala mahsulotni
ishlab chigarish texnologiyasi doimiy koeffitsiyentlar bilan tasvirla-
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nadi, ya’ni barcha mahsulot uchun uni yagona ishlab chiqarish usuli
mavjud. Ikkala mahsulotni ishlab chigarishda mehnat va yer har hil
proporsiyalarda sarflanadi. Faraz gilamiz, matoni ishlab chigarish
ko‘prok mehnat resursi sarflanishini talab qiladi, ya’ni oziq-ovgatga
nisbatan bir yer birligiga ko‘prok mehnat miqdori ishlatilishini talab
giladi. Shu bois, ozig-ovgat ishlab chiqarishni ko‘proq yer resursi
sarflanishini talab giladi deb hisoblasa mumkin.

Resurslardagi o‘zgarish xo°‘jalikning u yoki bu mahsulotlarni
ishlab chiqarish imkoniyatlariga turlicha ta’sir eta oladi. Masalan, yer
taklifining o‘sishi iqtisodiyotning ozig-ovgat ishlab chigarishdagi
imkoniyatlarini mato ishlab chigarish imkoniyatlariga nisbatan ko‘proq
darajada oshiradi. Mehnat taklifining o‘sishi esa oziq-ovgat ishlab
chigarishga nisbatan mato ishlab imkoniyatlarini ko‘proq kengaytiradi.

Tashqgi savdo natijasida unda gatnashadigan mahsulotlarning
nisbiy narxlari tenglasha boshlaydi. Xeksher-Olin modeli bo‘yicha
mahsulotlarning nisbiy narxlari mamlakatlarning ishlab chigarish
omillari bilan ta’minlanganlik darajasiga va ularning nisbiy narxlariga
bog‘liq bo‘ladi.

Savdo natijasida Milliy iqgtisodiyot mato ishlab chigarishga
ixtisoslashadi, Chet el igtisodiyoti esa ozig-ovqgat ishlab chigarishga
ixtisoslashadi. Natijada Milliy iqtisodiyotga mehnatga bo‘lgan nisbiy
talab o‘sadi va bu ish haqi ko‘tarilishiga olib keladi, yerga bo‘lgan
nisbiy talab esa pasayadi va rentaning nisbiy narxi tushadi. Chet el
igtisodiyotida yerga bo‘lgan nisbiy talab o‘sadi va bu rentani
ko‘tarilishiga olib keladi, mehnatga bo‘lgan nisbiy talab esa pasayadi
va ish haqi tushadi.

O‘zbekiston iqtisodiyotini rivojlantirish strategiyasi diversifi-
katsiyalangan va raqobatbardosh igtisodiyotni yaratishga, innovatsion
texnologiyalar va bozorni boshgarishning yangi usullaridan foydalan-
gan holda milliy resurslardan maksimal darajada foydalanishga
yo‘naltirilgan. Mamlakatning tashqi iqtisodiy faoliyati, xususan tashqi
savdo sohasida amalga oshirilayotgan islohotlarning pirovard natijasi
aholining turmush darajasiga bevosita oz ta’sirini o‘tkazadi.

2020- yilning yanvar-oktabr oylari yakuni bilan respublikaning
tashqi savdo aylanmasi (matnda TSA) 30 059,4 min. AQSH dollarini
tashkil yetib, 2019- yilning mos davriga nisbatan 4 256,9 min. AQSH
dollariga yoki 12,4 % ga kamaydi. Iqgtisodiyotning real sektori tarmoq-
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lari va korxonalarining bargaror va uzluksiz ishlashini ta’minlash
uchun respublikada zarur resurslar bazasi yaratilgan. Eksport tarkibida
sezilarli o‘zgarishlarga import tovarlarning o‘rnini bosadigan mahsu-
lotlar ishlab chigarish va sanoat ishlab chigarishni diversifikatsiya
gilish natijasida erishildi.

Shuningdek, qo‘shni davlatlar bilan o‘zaro aloqalarni mustah-
kamlash, mamlakatlarni ijtimoiy-igtisodiy, savdo-sanoat hamda
madaniy sohalardagi alogalarini rivojlantirish borasida katta ishlar
amalga oshirilayotganini ko‘rish mumkin. TSA da so‘nggi yillarda
katta o‘zgarishlar kuzatilyapti. Misol uchun, so‘nggi uch yilda TSA
Qirg‘iziston Tojikiston va Afg‘oniston bilan tashqi savdo aylanmasi
oshgani kuzatilmoqda. Boshqa davlatlar (qo‘shni davlatlardan tashqari)
bilan yesa, TSA da yeng yugori ulush Xitoy Xalg Respublikasi,
Rossiya Federatsiyasi, Koreya Respublikasi va Turkiya davlatlari
hissasiga to‘g‘ri kelgan. Tashqi iqtisodiy faoliyat bo‘yicha 20 ta yirik
hamkor-davlatlar orasidan beshta davlatda faol tashqi savdo balansi
kuzatilgan, xususan, Afg‘oniston (607,7 min. AQSH dollari),
Qirg‘iziston Respublikasi (508,4 miIn. AQSH dollari), Tojikiston
(242,3 miIn. AQSH dollari), va Eron (40,9 min. AQSH dollari) shular
jumlasidandir. Qolgan 16 ta davlatlar bilan passiv tashqi savdo balansi
saglanib golmoqda.

Xalqaro savdoning yanada o‘sishiga rivojlanayotgan mamlakat-
larning tashqi savdo siyosatining sezilarli darajada erkinlashishi, ular
o‘rtasidagi savdo ko‘lamining kengayishi va qo‘shimcha ravishda
ko‘plab rivojlanayotgan va yangi sanoatlashgan mamlakatlarda sanoat
mahsulotlari bozorlarida qulay vaziyat saglanib qolishi yordam berdi.
Axborot texnologiyalari va telekommunikatsiyalar sohasidagi ingilob
ham muhim ahamiyatga ega edi.

TUSHUNCHA VA IBORALAR.

Xeksher-Olin nazariyasi - mamlakat qaysi ishlab chiqgarish
omili bilan nisbatan yaxshi ta’minlangan bo‘lsa, shu omilni nisbatan
ko‘prok talab qiluvchi tovar ishlab chiqarishiga ixtisoslashishi va uni
eksport qgilishi kerak.

Ishlab chigarish omillari bahosining tenglashuvi nazariyasi
(Xeksher-Olin-Samuelson nazariyasi) - xalgaro savdo bu savdoda
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ishtirok  etuvchi  mamlakatlardagi gomogen ishlab chiqgarish
omillarining mutloq va nisbiy narxining tenglashishiga olib keladi.

Leontev paradoksi - Xeksher-Olinning ishlab chigarish omil-
lari nisbati nazariyasining amaliyotda 0‘z tasdig‘ini topmaganligini
isbotlagan empirik sinov natijasi: mehnat resurslariga boy mamlakatlar
kapital sig‘imkorligi yuqori mahsulotlarni eksport qiladi, kapital
resurslariga boy mamlakatlar esa mehnat sig‘imkorligi yuqori
mahsulotlarni eksport giladi.

Maxsus omil - muayyan tarmoqqa tegishli va tarmogqlar o‘rtasida
harakatlanmaydigan ishlab chikarish omili.

Harakatchan (yoki mobil) omil - tarmoglar o‘rtasida erkin
harakatlanadigan ishlab chigarish omili.

Mehnat unumdorligining chegara mikdori - qo‘shimcha bir
birlik ishchi kuchida foydalanish natijasida yalpi daromadni o‘sish
mikdori.

Samuelson-Jonson nazariyasi - xalgaro savdoda ishtirok etish
natijasida eksport tarmoglari uchun spesifik bo‘lgan omil egalarining
daromadi va import bilan ragobatlashuvchi tarmoq uchun spesifik
bo‘lgan omil egalarining daromadi kamayadi.

Stopler-Samuelson nazariyasi - xalgaro savdo narxi o‘sayotgan
tovarni ishlab chigarishda nisbatan intensiv foydalaniladigan omil
narxining o‘sishiga va aksincha, narxi pasayayotgan tovarni ishlab
chigarishda nisbatan intensiv foydalaniladigan omil narxining
pasayishiga olib keladi.

T.Ribchinskiy nazariyasi - bargaror narxlar va igtisodiyotda
fagat ikkita sektorning mavjudligi sharoitida ishlab chigarish
omillaridan birining taklifining ko‘payishi ushbu omildan intensiv
foydalaniladigan tarmogqlarda ishlab chigarishning hajmini va bu
tarmoq korxonalari oladigan daromadning ko‘payishiga olib keladi,
boshga sektorda esa ishlab chigarish xajmining va olinadigan
daromadning kamayishiga olib keladi.

«Miqyos samarasi» nazariyasi - ishlab chigarishning muayyan
texnologik va tashkiliy xususiyatlari sababli maxsulot miqdorining
ortishi natijasida bir birlik tovar ishlab chigarishga sarflanayotgan
o‘rtacha xarajatning kamayishini ifoda etadi.
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TAKRORLASH UCHUN SAVOLLAR.

1 . Leontev paradoksini tushuntirib bering?

2. Xeksher-Olin  nazariyasiga muvofig mamlakatlarning
ixtisoslashuvi jarayoni gaysi omillarga tayanishi zarur?

3. Stopler-Samuelson nazariyasi mazmuni nimadan iborat?

4. Ishlab chigarish omillari taklifining mamlakatlar igtisodiyotiga
ta’siri ifodalab bering?

5. Ribchenskiy nazariyasi mazmuni nimadan iborat?

6. “Golland kasalligi” ni tushuntirib bering?

7. Deindustriallashuv jarayoni ganday jarayon?
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ISHLAB CHIQARISH HAJMI HISOBIGA
TEJASH, TAKOMILLASHMAGAN RAQOBAT, IQTISODIY
O*SISH VA XALQARO SAVDO.

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

> Ishlab chigarish hajmi hisobiga tejash va migyos samarasi
nazariyasi.

> Kesuvchan talab,uning mazmuni.

> Xalqgaro savdoning dinamik modeli nazariyasi.

> Monopolistik ragobat, uning shakillanish hususiyatlari.

> Monopolistik ragobat, uning xalgaro savdodagi ahamiyati.

> Texnologik taragqiyot va xalgaro xalgaro savdoning o‘zaro
bog‘ligligi.

> Texnologik taragqiyot hamda iqtisodiy o‘sish gonuniyatlari.

Kirish

Globallashuv jarayoni tufayli tashqi bosimning kuchayishiga
garamasdan mamlakatlarda eng muhim iqgtisodiy qarorlar
tashgaridan emas, balki milliy hukumatlar tomonidan gabul
gilinmokda. Shuning uchun ham jahon Xo‘jaligini hamda jahon
igtisodiyotini  tahlil etishda sanoat jihatdan taragqiy etgan
mamlakatlarda mavjud igtisodiy rivojlanish  tendensiyalariga
tayanish lozim.

Shuningdek, xududlarning rivojlanish tendensiyasiga razm
soladigan bo‘lsak, bugungi respublika iqtisodiyotini modernizat-
siyalash sharoitida xududlar urtasida tabiiy-demografik, ma’muriy-
igtisodiy, ijtimoiy-siyosiy jabhalardagi tafovutlar yuqoriligicha
golayotgani, ijtimoiy-iqgtisodiy rivojlanishining notekisligi, ishlab
chigarish kuchlarining ratsional joylashtirilmagani, aholi daromad-
laridagi  fargning biri-biridan yuqoriligicha qolayotgani kabi
muammolar ilmiy izlanishlar uchun muhim tadgiqot obyekti bo‘lib,
O‘zbekistonning bugungi kundagi jahon xo‘jaligida tutgan o‘rnini
yanada oshirish yo‘lida ilmiy izlanish olib borishga katta turtki

bo‘lmoqda.
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4.1. Ishlab chigarish hajmi hisobiga tejash va migyos samarasi
nazariyasi

Umumiy igtisodiy nazariyadan ma’lumki, ishlab chigarish
miqyosi kengayib borgani sari tovarning tannarxi pasayib boradi.

Miqgyos samarasi orgali ishlab chigarish omillari bilan bir xil yoki
deyarli bir xil ta’minlangan mamlakatlar o‘rtasidagi savdo
tushuntiriladi. Miqyos samarasi orgali texnologik jihatdan bir-biriga
yaqgin, hatto bir xil tovar ishlab chigaradigan mamlakatlar o‘rtasidagi
savdoni ham tushuntirish mumkin.

Migyos samarasi — ishlab chigarishning shunday rivojlanishiki,
bunda omillar sarfining bir birlikka o‘sishi ishlab chigarilgan
mahsulotlar hajmining bir birlikdan ko‘proq miqdorga o‘sishiga olib
keladi va buni quyidagi jadvalda ko‘rishimiz mumkin:

4.1-jadval.
Mehnat (soat) 4 6 8 10
Tovar (dona) 1 3 5 7
Tovarning tannarxi| 4,00 2,00 1,60 1,43
(soat/dona)

Miqyos samarasining vujudga kelish sabablari ko‘p, ammo
ularning asosiylari quyidagilardan iborat:

1) ixtisoslashuv darajasining o‘sishi — ishlab chigarish mig-
yosining o°‘sishi ishchilarning belgilangan operatsiyalarni bajarishga
ixtisoslashuvining o‘sishiga olib keladi;

2) ishlab chigarishning yaxlitligi — ishlab chigarish
miqyosining o‘sishi sharoitida ishlab chiqarishga bilvosita bog‘liq
bo‘lgan bo‘limlarning hajmi deyarli o‘zgarmasdan qoladi. Boshqaruv
apparati, buxgalteriya va shu kabi boshqa bo‘limlarning oylik fondi
o‘zgarmasligi hisobiga mahsulotning tannarxi pasayadi;

3) texnologik iqtisod — ishlab chigarish miqyosining o‘sishi
sharoitida texnologik jarayonlarni mukammallashtirishga, marketing
va reklama ishlarini olib borishga gilinadigan xarajatlarning mahsulot
tannarxidagi ulushi pasayadi.
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Migyos samarasi mamlakatdagi tarmog va korxonalarning
ragobat bozoridagi xatti-harakati hamda faoliyat yo‘nalishlaridan kelib
chiqgan holda tashqi va ichki miqyos samaralariga ajraladi.

Tashgi miqyos samarasi — butun tarmoqda ishlab chigarish
miqyosining o‘sishi natijasida firma doirasida tovar birligiga to‘g‘ri
keladigan xarajatlarning kamayishi.

Ichki migyos samarasi — firma doirasida ishlab chigarish miqyosini
kengaytirish orgali tovar birligiga sarflanadigan xarajatlarning kamayishi.

Tashqgi migyos samarasi shuni nazarda tutadiki, har bir firmaning
hajmi o‘zgarmagan holda bir xil tovar ishlab chigaradigan firmalar
soni ortadi. Odatda, ushbu holatda firma bozorda yetarli darajada
ragobatbardoshligini saglab goladi, bu esa shu model asosidagi savdo
gonuniyatlarini xalgaro savdoning klassik nazariyalariga yaginlash-
tiradi, ya'ni eksportyorlar o‘zlari ta’sir ko‘rsata olmaydigan bozordagi
narxda xohlagan miqgdorda tovar sotishlari mumkin.

Ichki miqyos samarasi esa ishlab chiqarish migdori o‘zgarmagan
holda tovar ishlab chigaruvchi firmalar soni kamaygan holatni nazarda tu-
tadi. Ichki miqyos samarasining ekstremal holati sof monopoliya hisob-
lanadi.

4.1 |1. «Migyos samarasi» nazariyasida ishlab chigarish|?
harakatlari ganday gilin pasaytirilidi?

2. Mahsulotning hayotiylik sikli nazariyasida mahsulotning
hayotiylik sikli nechta bosgichga bo‘linadi va qaysi
bosgichda savdo manfaatli hisoblanadi?

4.2. Kesuvchan talab, uning mazmuni va xalgaro savdoning
dinamik modeli nazariyasi

Kesishuvchi talab nazariyasi. Kesishuvchi talab nazariyasi
shvedsiyalik igtisodchi Staffan Linder tomonidan ishlab chigilgan. Bu
nazariya xalgaro savdoni talab tomonidan tushuntiruvchi kamdan-kam
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nazariyalarning biridir. Bu nazariyaga ko‘ra mamlakat eksporti
importyor mamlakatdagi talabga bog‘liq.

Kamdan-kam tovarlar fagat eksport uchun ishlab chigariladi.
Tovarlarning aksariyat qismi ichki bozorda sotiladi, ichki iste’mol
to‘lig qondirilgandan keyingina bu tovar eksport qilinadi. Bu tovarni
xorijily mamlakatlarga sotishda uni bu mamlakatdagi talab tarkibi o‘z
mamlakatidagi talabga o‘xshash bo‘lgan mamlakatni tanlash maqgsadga
muvofig. Ikki mamlakatda talab tarkibining bir xil bo‘lishi mamla-
katlar aholisining daromad darajasiga bog‘liq bo‘ladi. Chunki daromad
ganchalik yuqori bo‘lsa sifatli tovarga bo‘lgan talab shunchalik ortib
boradi.

Kesishuvchi talab nazariyasi — bu turli mamlakatlardagi
iste’molchilarning daromadlari va istak-xohishlari deyarli bir xil
bo‘lganligi sababli har bir mamlakat uchun ishlab chigarishda va ichki
bozorda yaxshiroq tajriba to‘plangan tovarlarni eksport qilish oson
bo‘lishidir.

Firmaning tashqi savdo faoliyati nazariyasi. Ushbu nazariyada
tahlil obekti sifatida mamlakat emas, balki xalqaro firma ko‘rib
chigiladi. Buning sababi tashqi savdo operatsiyalarining katta qgismi
firma ichidagi aylanmasidan iboratligidir. Bugungi kunda jahon tovar
va xizmatlar savdosining 70 %, sotilayotgan litsenziya va patentlarning
80—90 %, kapital eksportining 40 % firma ichidagi alogalarga to‘g‘ri
keladi.

Firma ichidagi savdo jahon bozorida sotish uchun mo‘ljallangan
tayyor mahsulotni yig‘ishda qo‘llaniladigan yarimfabrikatlar va
qo‘shimcha ehtiyot qismlarni ayirboshlashga asoslanadi. Tashqi savdo
statistikasi tashgi savdo yirik TMKIar joylashgan mamlakatlar
o‘rtasida jadal sur’atlar bilan o‘sayotganligini tasdiglaydi.

Mamlakatlarning ragobatbardoshlik nazariyasi. Bu nazariyaning
asoschisi amerikalik igtisodchi olim M. Porterdir. XX asr 80-
yillarining oxirida bu olim jahon eksportining 50 % to‘g‘ri keluvchi 10
ta mamlakatdagi 100 ga yaqin tarmogqlarni o‘rganib chiqdi. Bu izla-
nishlar natijasida M. Porter o‘ziga xos nazariya yaratdi. Bu nazariyaga
binoan mamlakat firmalari faoliyat olib boruvchi ragobatbardosh
muhitni igtisodiyotning 4 ta muhim ko‘rsatkichi shakllantiradi.

* shlab chiqarish omillari bilan ta’minlanganlik;

« talab ko‘rsatkichlari;
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* yagin va hizmat ko‘rsatuvchi (yordam beruvchi)tarmoqlar;

* raqobat mubhiti va firma strategiyasi.

Ishlab chigarish omillari bilan ta’minlanganlik — ishlab
chigarish omillari mamlakat iqtisodiyoti ragobatbardoshligiga ta’sir
ko‘rsatishini o‘rganib borish jarayonida, M. Porter odatdagi ishlab
chigarish omillari (mehnat, yer, kapital, tadbirkorlik gobiliyati) bilan
birga ilmiy-texnik va bozor tarkibining axborot bilan ta’minlanganlik
darajasi; transport, sog‘ligni saqlash va aloga tizimlarining holatini
ham ishlab chigarish omili sifatida ko‘rib chiggan. M. Porter boshqga
igtisodchilardan fargli ravishda, mamlakat ishlab chigarish omillari-
ning ko‘pini meros sifatida emas, balki o‘zining ishlab chigarishni
kengaytirib borishi jarayonining natijasi sifatida qo‘lga kiritadi, deb
hisoblaydi. Misol uchun, yer taqchilligi sababli Yaponiya ko‘p joy
egallamaydigan texnologik jarayonlarni kashf etdi.

M. Porter fikriga ko‘ra, raqobatbardoshlik — bu mamlakatning
shart-sharoiti bilan firmalari strategiyasining mutanosibligi natijasidir.
Firma xalgaro miqyosda raqobatbardosh bo‘lishi uchun mamlakatda
yaxshi shart-sharoit mavjud bo‘lishi mumkin, ammo firma bu shart-
sharoitdan to‘g‘ri foydalanishni bilishi kerak, ya’ni ko‘p narsa
firmaning strategiyasiga bog‘liq.

Talab ko‘rsatkichlari — bunga, birinchi navbatda, talabning
sig‘imkorligi, uning rivojlanish yo‘nalishi, talabning tovarlar turiga
ko‘ra tabaqalanishi, iste’molchilarning tovar va xizmat sifatiga
talabchanligi kiradi. Tovarlar xalgaro savdoga chigishdan oldin ichki
bozorda, mahalliy iste’molchilar sinovidan o‘tishi kerak. Misol uchun,
Yapon firmalari energiyani tejaydigan kichik konditsionerlarni oldin
fagat ichki iste’molchilar uchun ishlab chiqargan va keyinchalik bu
konditsionerlar xalgaro bozorga chiggan.

Yaqin va yordam beruvchi (xizmat ko‘rsatuvchi) tarmoglar —
eksportyor firmalarni  kerakli materiallar —  yarimfabrikatlar,
go‘shimcha qismlar va axborot bilan ta’minlovchi gardosh va qo‘llab-
quvvatlovchi tarmoglarning yuqori rivojlanishga egaligi eksportyor
firmaning xalgaro miqyosda raqobatbardosh bo‘lishini ta’minlaydi.
Misol uchun, zargarlik mahsulotlari ishlab chigaradigan Italiya
firmalari rivojlanmoqgda, buning asosida gimmatbaho toshlar va
metallarga ishlov beruvchi texnika ishlab chiqarish bo‘yicha Italiya
dunyoda yetakchi mamlakat ekanligi yotadi.
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Raqgobat muhiti va firma strategiyasi. M. Porter bitta milliy firma
qo‘lida ishlab chiqgarishning konsentratsiyalashuvini ijobiy natijaga
olib kelishini inkor etadi, aynigsa, bu firma davlat himoyasida bo‘lsa.
Odatda, bu firmalar past darajadagi samaradorlik va mehnat unum-
dorligiga ega bo‘lishadi. Ichki bozordagi kuchli raqobat milliy firmani
tashqi bozorga yo‘l qidirishga majbur etadi.lchki bozordagi raqobat
kurashida toblangan firma o‘z tajribasini raqobat yanada kuchliroq
bo‘lgan xalqaro bozorda qo‘llaydi. Ichki kurash ganchalik og‘ir
kechgan bo‘lsa, ushbu firmaning xalgaro bozorda muvaffaqiyatga
erishish imkoniyati shunchalik katta bo‘ladi.

M. Porter raqobat global ko‘rinishda bo‘lishi kerak deb hisob-
laydi. Firma o°z tovarini faqat ichki bozorda emas, balki butun jahon
bo‘ylab sotishga harakat qilishi kerak. Bunda firmaning strategiyasi
katta ahamiyatga ega bo‘ladi. Shu bilan birga bitta universal strategi-
yani keltirish mumkin emas. Misol uchun, mebel va oyoq-kiyim ishlab
chigarish bo‘yicha dunyoda yetakchi bo‘lgan Italiya firmalari qat’iy
boshgaruv tizimiga ega emas. Optika va mashina ishlab chigarishda
dunyoda yetakchilik giluvchi Germaniya firmalari odatiy markaz-
lashgan, qat’iy boshqgaruv tizimiga ega.

Mamlakatni xalgaro miqyosda raqobatbardoshligiga ta’sir
ko‘rsatuvchi asosiy to‘rtta ko‘rsatkichdan tashqari boshqa omillar ham
bor. Bu omillar gatorida M. Porter tasodifiy hodisalarni ham keltiradi.
Tasodifiy hodisalar hukumat va firmalar faoliyatiga unchalik bog‘liq
bo‘lmagan hodisalardir. Ular mamlakatning raqobatbardoshligini
oshirishi va pasaytirishi mumkin. Tasodifiy hodisalarga yangi
kashfiyotlar, yirik texnologik siljishlar, resurslar narxlarining keskin
o‘zgarishi, jahon moliya bozorlaridagi keskin o‘zgarishlar, urushlar va
boshgalarni kiritish mumkin.

4.2 M. Porterning ragobatbardoshlik nazariyasiga muvofig ?
mamlakatning xalgaro miqyosdagi ragobatbardoshliligiga
qaysi omillar ta’sir ko‘rsatadi?

Xalgaro savdoni rivojlanish bosqgichlariga hos hususiyatlar
nimalardan iborat?

74



4.3. Monopolistik ragobat,uning shakillanish hususiyatlari va
xalgaro savdodagi ahamiyati

Biz hozirda monopolistik ragobatbardosh sanoatning modelini
ishlab chiqdik, unda firmalarning muvozanat sonini va firmalarning
o‘rtacha narxini aniqlashimiz mumkin. Hozir biz ushbu modeldan
xalgaro savdoda miqyosli iqtisodlarning o‘rni to‘g‘risida muhim
xulosalar chigarish uchun foydalanmoqgdamiz.

Monopolistik ragqobat va savdo. Monopolistik ragobat modelini
savdo-sotiqda qo‘llash asosida savdo bozor hajmini ko‘paytiradi degan
fikr yotadi. Miqyosi tejamkor bo‘lgan sohalarda mamlakat ishlab
chigarishi mumkin bo‘lgan tovarlarning xilma-xilligi ham, ishlab
chigarish ko‘lami ham bozor hajmi bilan cheklanadi. Bir-biri bilan
savdo qilish va shu sababli har ganday individual milliy bozorga
garaganda kattaroq yaxlit jahon bozorini shakllantirish orgali davlatlar
ushbu cheklovlarni yumshata olishadi. Shunday qilib har bir mamlakat
savdo bo‘lmagan sharoitda ishlab chigariladigan mahsulotlardan torroq
turlarini ishlab chigarishga ixtisoslashishi mumkin; hali boshga
mamlakatlardan o‘zi ishlab chigarmaydigan tovarlarni sotib olib, har
bir xalq bir vagtning o‘zida o‘z iste’molchilari uchun mavjud bo‘lgan
tovar turlarini ko‘paytirishi mumkin. Natijada, savdo mamlakatlar
o‘zlarining resurslari yoki texnologiyalari bilan farq qilmasa ham
o‘zaro foyda olish imkoniyatini beradi.

Masalan, har birining yillik bozori 1 million avtomobilga ega
bo‘lgan ikkita mamlakat bor deylik. Ushbu mamlakatlar o‘zaro savdo
qgilish orgali 2 million avtoulovning umumiy bozorini yaratishi
mumkin. Ushbu birlashtirilgan bozorda o‘rtacha harajatlar evaziga har
ikkala bozorga gqaraganda ko‘proq turdagi avtomobillar ishlab
chigarilishi mumkin.

Monopolistik ragobat modelidan savdo-sotiq alohida millatlar
duch keladigan miqyos va xilma-xillik o‘rtasidagi ozaro hisob-kitobni
ganday yaxshilayotganini ko‘rsatish uchun ishlatilishi mumkin. Biz
monopolistik ragobat modelida katta bozorning o‘rtacha narxni
pasayishiga va tovarlarning xilma-xilligi ganday bo‘lishiga olib
kelishini ko‘rsatishdan boshlaymiz. Ushbu natijani xalgaro
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savdo-sotigda qo‘llaganimizda, biz savdo o‘z ichiga olgan har qanday
milliy bozorlardan kattarog jahon bozorini yaratishini kuzatamiz. Shu
sababli bozorlarni xalgaro savdo orgali birlashtirish, bitta mamlakat
ichida bozor o°‘sishi bilan bir xil ta’sirga ega.

Bozor hajmining o‘sishining ta’siri.
Monopolistik ragobatbardosh sohadagi firmalar soni va ular
narxlariga bozor hajmi ta’sir qiladi. Katta bozorlarda odatda ko‘proq
firmalar va bir firma uchun ko‘proq sotuvlar bo‘ladi; katta bozordagi

xaridorlarga kichik bozorlardagi iste’molchilarga qaraganda arzonroq
narxlar va turli xil mahsulotlar taklif etiladi.

i

PP

W

4.1-rasm. Monopolistik ragobatdosh bozorda muvozanat.

Monopolistik ragobatbardosh bozordagi firmalar soni va ular
go‘yadigan narxlar ikki munosabatlar bilan belgilanadi. Bir tomondan,
qancha firma bo‘lsa, shuncha kuchli ragobatlashadi va shuning uchun
sanoat narxi pastroq bo‘ladi. Ushbu munosabatlar PP. bilan
ifodalanadi, boshga tomonda, qancha firma bo‘lsa, har bir firma
shuncha kam sotadi va shuning uchun sanoatning o‘rtacha narxi
shuncha yuqori bo‘ladi. Ushbu munosabatlar SS bilan ifodalanadi, agar
narx o‘rtacha narxdan oshib ketsa (ya’ni, PP egri chizig‘i SS egri
chizig‘idan yuqori bo‘lsa), sanoat foyda oladi va qo‘shimcha firmalar
sanoatga kirib boradi; agar narx o‘rtacha narxdan past bo‘lsa, sanoat
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zarar ko‘radi va firmalar sanoatni tark etadi. Muvozanat narxi va
firmalar soni narx o‘rtacha narxga teng bo‘lganda, PP va CC ning
kesishmasida bo‘ladi

Buni bizning modelimiz kontekstida ko‘rish uchun yana 4.3.1-dagi
SS ni ko‘rib chiging, bu shuni ko‘rsatdiki, har bir firma uchun o‘rtacha
xarajatlar sohada gancha firma bo‘lsa, shuncha ko‘pdir. SS egri
chizig‘ining ta’rifi (4.1) tenglama bilan berilgan: AS=F/Q+s=n*
F/S+s.

Ushbu tenglamani o‘rganib chigsak, biz ishlab chiqarishning
umumiy ishlab chiqarish hajmining ko‘payishi har ganday firma uchun
o‘rtacha xarajatlarni kamaytirayotganini ko‘ramiz, chunki agar
firmalar soni doimiy ravishda ushlab turilib, bozor o‘ssa, har bir firma
uchun ishlab chiqarish ko‘payadi va o‘rtacha shuning uchun har bir
firmaning narxi pasayadi. Shunday qilib, agar biri ikkinchisidan yuqori
S bo‘lgan ikkita bozorni tagqoslasak, katta bozorda SS egri chizig‘i
kichik bozornikidan pastroq bo‘ladi.

Shu bilan birga, 4.1-rasmda firmalar tomonidan belgilanadigan
narxni firmalar soniga bog‘laydigan PP egri chizig‘i o‘zgarmasdir.
Ushbu egri chiziqgning ta’rifi tenglamada berilgan. (4.2): P=s+1/(b*
n).

Bozorning kattaligi bu tenglamaga kirmaydi, shuning uchun S
ning o‘sishi PP egri chizig‘ini o‘zgartirmaydi. 4.2-rasmda ushbu
ma’lumotdan foydalanib, bozor hajmining o‘sishining uzoq muddatli
muvozanatga ta’sirini ko‘rsatadi.

Hapx C
Hapx P

CCy

_CCs

P
N
B, L -
- -
- -
- i -
Pz = S = — K
- o
- |

o | | TT— _
T | | PP

My N2 drprma pakarm N

4.2- rasm. Kattaroqg bozorning ta'siri.
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Dastlab, muvozanat 1-nuqgtada, narxi P1 va bir gator firmalar n1.
Bozor hajmining o‘sishi, S sanoat sotuvi bilan o‘lchanadigan bo‘lsa,
SS egri chizig‘ini SS1dan SS2 gacha pasaytiradi, ammo bu PP ga ta’sir
gilmaydi. Yangi muvozanat 2-nuqtada: Firmalar soni nl dan n2 ga
ko‘payadi, narx esa Pldan P2 ga tushadi. Shubhasiz, iste’molchilar
kichik bozorga emas, balki katta bozorning bir qismi bo‘lishni afzal
ko‘rishadi. 2-bandda turli xil mahsulotlar 1-bandga garaganda arzonroq
narxda mavjud.

Integratsiyalashgan bozordan olingan yutuglar: ragamli misol.

Xalgaro savdo katta bozorni vyaratishi mumkin. Savdoning
narxlarga, miqyosga va mavjud bo‘lgan tovarlarning turlariga ta’sirini
ma’lum bir ragamli misol bilan ko‘rsatishimiz mumkin. Aytaylik,
avtomobillar monopolistik ragobatbardosh sanoat tomonidan ishlab
chigarilgan. Har ganday avtomobil ishlab chigaruvchisiga garagan
talab egri chizig‘i (4.3) tenglama bilan tavsiflanadi, b= 1/3000 (bu
giymat alohida ahamiyatga ega emas; misolni chiroyli gilib chigarish
uchun tanlangan). Shunday qilib, har ganday ishlab chigaruvchiga
duch keladigan talab tomonidan ta’minlanadi.

Q=S *[(1/n)-(1/3000) * (P-P)], bu erda Q - har bir firma
uchun sotilgan avtomobillar soni, S - sanoat uchun sotilgan umumiy
son, nis firmalar soni, P - firma oladigan narx, P - boshga firmalarning
o‘rtacha narxi. Shuningdek, biz ishlab chiqaradigan avtomobillar
tannarxi funksiyasi (4.4) tenglama bilan tavsiflangan deb taxmin
gilamiz, har bir avtomobil uchun belgilangan xarajat F = $
750,000,000 va marginal xarajat ¢ = $5,000 (yana yaxshi natijalar
berish uchun ushbu qgiymatlar tanlangan). Umumiy qiymati S=
750,000,000 + (5,000 * Q). O‘rtacha xarajatlar egri chizig‘i AS=
(750,000,000 / Q) 45,000 ga teng. Endi ikkita mamlakat bor deb
taxmin gilaylik, uy va chet el. Uyning yillik savdosi bor 900 ming
avtomobildan; Chet elliklarning yillik sotuvi 1,6 min. Hozirgi vaqtda
ikki mamlakat ishlab chiqarish xarajatlari bir xil bo‘lishini taxmin
qilmoqda.

4.3-a rasmda uy avtosanoati uchun PP va QQ egri chiziglari
ko‘rsatilgan. Savdo bo‘lmagan taqdirda, uyda oltita avtoulov firmasi
mavjud bo‘lib, ularning har biri 10000 AQSH dollaridan sotiladi.
(Ushbu bobning Matematik Postskriptida ko‘rsatilgandek algebraik
usulda echish mumkin.) Bu uzoq muddatli muvozanat ekanligini
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tasdiglash uchun biz (4.2) narxlar tenglamasi gondirilganligini va Narx
o‘rtacha narxga teng, chegara Xxarajatlarning haqiqiy giymatlarini, talab
parametrini va uy firmalarining tenglamasini (4.2) almashtirish bilan
bizP=%$10,000=s+ 1/ (b*n)=5000%+1/[(1/30,000)* 6]=
5000 $ + 5000 $, shuning uchun foydani maksimallashtirish sharti -
marjinal daromadga teng bo‘lgan marjinal daromad qondiriladi.

Har bir firma 900,000 dona / 6 firma = 150,000 birlik/ firma
sotadi.  Shuning uchun uning o‘rtacha narxi AS =
($750,000,000/150,000) +3$5,000 = $10,000.

AFRTOMATTHHAHEHT HAPXH
MuHrmad gonnapaa

30
34

32

CcC

PP

drpma
pakamm N

4.3-a rasm.

Birlik uchun o‘rtacha 10 000 AQSH dollari narxi narx bilan bir
xil bo‘lganligi sababli, barcha monopol foyda tagsimlandi. Shunday
qilib, har bir birlikni 10000 AQSH dollari narxida sotadigan oltita
firma, har bir firma 150 ming dona avtomobil ishlab chiqgarishi bilan,
uy bozoridagi uzog muddatli muvozanatdir.

Chet el hagida nima deyish mumkin? PP va QQ egri chiziglarini
[4.4-rasmda panel (b)] chizib, biz bozor 1,6 million avtomobilga to‘g‘ri
kelganda, egri chiziglar kesishganliginianiglaymiz. n = 8, P = 8.750.
Ya’ni, savdo bo‘lmaganda, Chet el bozori sakkizta firmani qo‘llab-
quvvatlaydi, ularning har biri 200 ming avtomobil ishlab chigaradi va
ularni 8750 dollarga sotadi.

Ushbu yechim muvozanat shartlarini gondirishini yana bir bor
tasdiglashimiz mumkin: P =$8,750 =s+ 1 /(b *n) =$ 5,000 + 1/
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[(1/30,000) * 8] = 5,000 $ + $3,750, va AS = ($ 750,000,000 /
200,000) + $ 5,000 = $ 8,750.

ABRTOMAMTHHAEEHAT HapXH
Muarnad gonnapaa

36
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cC

PP

prpma
pawramm N

4.4-b- rasm.

Keling, uy va chet elda bir-biri bilan avtoulovlarni bebaho savdo
gilish mumkin deb taxmin qgiling. Bu yangi, yaxlit bozorni yaratadi
[4.5-rasmdagi panel (s)] umumiy savdo hajmi 2,5 min. PP va QQ egri
chiziglarini yana bir bor chizish orgali biz ushbu birlashtirilgan bozor
har biri 250 ming dona avtomobil ishlab chigaradigan va ularni 8000
dollarga sotadigan 10 ta firmani qo‘llab-quvvatlashini anigladik.
Foydani ko‘paytirish va nol foyda olish uchun shartlar yana mamnun:

P=8000=s+1/(b*n)=$5,000+ 1/[(1/30,000) * 10]= 5000
$ + 3000 $ va AS = ($ 750,000,000 / 250,000) + $ 5,000 = $ 8,000.

ARTOMANIHHAHEET HADXH

4.5-c- rasm.
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Integratsiyalashgan bozorni vyaratish natijalarini 4.2-jadvalda
umumlashtiramiz. Jadval har bir bozorni yaxlit bozor bilan taqqos-
laydi. Integratsiyalashgan bozor ko‘proq firmalarni qo‘llab-quvvat-
laydi, ularning har biri katta migyosda ishlab chigaradi va har ikkala
milliy bozor o°zi ishlab chiqarganidan past narxda sotadi.

Shubhasiz, integratsiya natijasida hamma yaxshiroqdir. Kattaroq
bozorda xaridorlar tanlovning keng doirasiga ega, ammo har bir firma
ko‘proq ishlab chiqaradi va shuning uchun o‘z mahsulotini arzon
narxda taklif gila oladi.

4.2-jadval.
Uy bozori Xorijiy bozor Birlashtirilgan
savdodan oldin savdodan oldin bozor savdodan
oldin
Sanoat 900000 1600000 2500000
mahsulotlari
Firmalar soni 6 8 10
Bir firma 150000 200000 250000
bo‘yicha ishlab
chiqarish
O‘rtacha narx 10000 8750 8000
Narx 10000 8750 8000

Ushbu yutuglarni integratsiyadan amalga oshirish uchun
mamlakatlar xalgaro savdo bilan shug‘ullanishlari kerak. Miqyosni
tejashga erishish uchun har bir firma ishlab chigarishni bir mamlakatda
- uyda yoki chet elda jamlashi kerak. Shunga garamay, u mahsulotni
ikkala bozorda ham xaridorlarga sotishi kerak. Shunday qilib, har bir
mahsulot fagat bitta mamlakatda ishlab chigariladi va boshgasiga
eksport gilinadi.

4.3 1. Jahon savdosining Tovar tarkibi ganday ko‘rinishga ega ?
va tovarlar xalgaro savdoda ganday guruhlanadi?

2. Xalgaro savdoning hududiy tarkibidagi o‘zgarishlar
tendensiyasiga hos hususiyatlar nimalardan iborat?

3. Xalgaro savdoning bargaror o‘sish sur’atiga gaysi
omillar ta’sir ko‘rsatadi?

81



4.4. Texnologik taraqgiyot va xalgaro savdoning o‘zaro
bog¢ligligi hamda iqtisodiy o‘sish gonuniyatlari.

Bir qgator igtisodchi olimlar mamlakatning Xxalgaro savdoda
tutgan o‘rnini texnologik taraqqiyot orqali tushuntirishga harakat
gilishdi. Ular orasida M. Pozner va R. Vernonlarni ajratib ko‘rsatish
mumkin. Amerikalik igtisodchi Maykl Pozner 1961-yilda xalgaro sav-
doni texnologik taraqqiyot bilan bog‘ligligini ochib berishga harakat
qgildi. Bu olim tomonidan texnologik uzilish modeli ishlab chiqildi.

M. Poznerning «texnologik uzilish» modeliga muvofig mam-
lakatning yangi texnologiyani yaratishi unga ushbu texnologiya
asosida tovar ishlab chigarishda va bu tovarni jahon bozorida sotishda
vaqtinchalik monopoliyaga ega bo‘ladi. Bu esa, mamlakat boshqa
ishlab chigarish omillari bilan ta’minlanganligida ustunlikka ega
bo‘lmasa ham jahon bozorida yetakchi eksportyorga aylanishi mum-
Kinligini anglatadi. M. Poznerning ushbu modeli boshga amerikalik
igtisodchi  R. Vernon tomonidan rivojlantirildi. 1966-yilda R.
Vernonning «mahsulotning hayotiylik sikli» modeliga bag‘ishlangan
magolasi chop etildi.

«Mahsulotning hayotiylik sikli» nazariyasi — yangi tovarning
kashf qilinishi ma’lum vaqt davomida ixtirochi mamlakatga jahon
tovarlar bozorida yetakchilik qilish imkoniyatini beradi, ammo
keyinchalik mahsulot hayotiylik siklida bir bosgichdan boshga
bosqichga o‘tgani kabi bu tovarni ishlab chigarishdagi ustunlik ham bir
davlatdan ikkinchisiga o‘tadi. Mahsulotning hayotiylik sikli beshta
bosqgichdan (vujudga kelish, o‘sish, to‘yinish, pasayish va ichki ishlab
chiqarishdan voz kechish) iborat siklni bosib o‘tadi va ular bir-biri
bilan uzviy bog‘lig. Mazkur nazariya xalgaro savdoni mahsulotning
hayotiylik sikli bosqichlari asosida yo‘lga qo‘yish lozimligini
tushuntiradi.

R. Vernon nazariyasiga muvofiq ba’zi bir mahsulotlar besh
bosgichdan iborat siklni bosib o‘tadi va ularni ishlab chiqarish joyi sikl
bosqichlariga bog‘liq ravishda o‘zgaradi. Bu bosqichlarni ketma-
ketlikda ko‘rib chiqamiz:
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Birinchi bosgich. Vujudga kelish. Bu bosgichda yangi tovar yaratiladi
va bu tovarni dastlabki ishlab chigarish boshlanadi. Birinchi bosgichda
yangi tovar fagat shu mamlakatning o°‘zida sotiladi. Bu bosqichda tovar
dastavval kam miqdorda ichki bozorga chiqariladi. Keyinchalik
tovarning sifati ichki iste’molchilar talabiga javob beradigan darajaga
yetkaziladi. Yangi tovar loyihasini ishlab chiqgish va u asosida texnika,
texnologiya yaratish katta migdordagi kapitalni talab qiladi. Shu
sababli yangi tovarlar, asosan kapitalga boy, taraqgiy etgan
mamlakatlarda yaratiladi.

Ikkinchi bosqgich. O‘sish. Bu bosqichda mahsulot mukammal
ko‘rinishga keltiriladi va uni katta hajmda ishlab chigarish yo‘lga
qo‘yiladi. Keyinchalik mahsulotni xorijga eksport qilish boshlanadi.
Ikkinchi bosgichda yangi tovarni eksport gilish bo‘yicha mamlakat
jahon bozorida monopoliyaga ega bo‘ladi. Chunki boshqga
mamlakatlarda bu tovarning o‘rnini bosuvchi tovarlar hali ishlab
chigarilmaydi.

Uchinchi bosqgich. To‘yinish. Yangi tovarni ishlab chiqarish
texnologiyasi mukammal ko‘rinishga ketiriladi va tovarning narxini
pasaytirish maqgsadida uni ishlab chigarishning bir gismi boshqga
mamlakatlarga o‘tkaziladi. Arzonroq ishchi kuchidan foydalanish
hisobiga tovarning tannarxi pasayadi va korxona yugori daromad
olishni davom ettiradi. Uchinchi bosgichda yangi tovarni ishlab
chigarishning bir qismi mehnat resurslariga boy mamlakatga
o‘tkaziladi. Shu tariga mahsulotni ishlab chiqarish bir mamlakatdan
boshga mamlakatga uzatilishi jarayoni boshlanadi.

To‘rtinchi bosqich. Pasayish. Bu bosgichda tovarning narxi ko‘p
jihatdan arzon tabiiy resurslar va mehnat resurslari bilan
ta’minlanganligiga bog‘liq. Shu sababli nisbatan arzonroq mehnat
resurslariga ega bo‘lgan mamlakat yangi tovarni ishlab chiqgarish
jarayonini to‘liq o‘z qo‘liga oladi. Bu bosqichga kelib yuqorida
ko‘rsatilgan sabablar ta’sirida yangi tovarni ishlab chigargan mamlakat
bu mahsulotni import gilishni boshlaydi.

Beshinchi bosqich. Ichki ishlab chigarishdan voz kechish.
Oldingi bosqgichda boshlangan jarayon rivojlanib boradi va yangilikni
amalga oshirgan mamlakatda bu tovarni ishlab chiqarish to‘xtatiladi.
Chunki arzon xomashyoga, ishchi kuchiga ega bo‘lmagan mamlakat
korxonalari bozorda o0‘z raqobatbar-doshligini yo‘qotib qo‘yishadi va
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o°z salohiyatlarini yangi tovarlarni ishlab chigishga yo‘naltirishadi. Bu
bosgichga kelib yangi tovarni ishlab chigarishni taraqgiy etgan
mamlakatlardan rivojlanayotgan mamlakatlarga uzatish to‘liq
nihoyasiga yetkaziladi va taraqqiy etgan mamlakatlar bu tovarni to‘liq
xorijdan import giladi.

ASOSIY TUSHUNCHALAR

Miqgyos samarasi — ishlab chigarishning shunday rivojlanishiki,
bunda omillar sarfining bir birlikka o°sishi ishlab chigarilgan mahsu-
lotlar hajmining bir birlikdan ko‘prog miqdorga o‘sishiga olib keladi.

Ixtisoslashuv  darajasining o¢‘sishi  — ishlab chigarish
migyosining  o‘sishi ishchilarning  belgilangan  operatsiyalarni
bajarishga ixtisoslashuvining o‘sishiga olib keladi;

Ishlab chigarishning yaxlitligi — ishlab chigarish migyosining
o‘sishi sharoitida ishlab chigarishga bilvosita bogliq bo‘lgan
bo‘limlarning hajmi deyarli o‘zgarmasdan goladi. Boshgaruv apparati,
buxgalteriya va shu kabi boshga bo‘limlarning oylik fondi
0‘zgarmasligi hisobiga mahsulotning tannarxi pasayadi;

Texnologik igtisod — ishlab chigarish miqyosining o°sishi
sharoitida texnologik jarayonlarni mukammallashtirishga, marketing
va reklama ishlarini olib borishga gilinadigan xarajatlarning mahsulot
tannarxidagi ulushi pasayadi.

Tashqi migyos samarasi — butun tarmoqda ishlab chiqarish
migyosining o‘sishi natijasida firma doirasida tovar birligiga to‘g‘ri
keladigan xarajatlarning kamayishi.

Ichki miqyos samarasi — firma doirasida ishlab chigarish
migyosini  kengaytirish  orgali  tovar birligiga sarflanadigan
xarajatlarning kamayishi.

Xalgaro savdoning kulami - tovar va xizmatlar xalgaro
savdosining migdoriy jihatlari.
Xalgaro savdoning tarkibi - xalgaro savdoni aniglovchi

xududiy muganosibliklar majmui va alogalari.
Xalgaro savdoning tovar tarkibi - xalgaro savdoni aniglovchi
tovar muganosibliklar majmui va alokalari.
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Xalgaro savdo siyosati - jahon savdosini tartibga solishga
yo‘naltirilgan xalgaro tashkilot va xududiy ittifoglar faoliyati.

TAKRORLASH UCHUN SAVOLLAR.

1. «Migyos samarasi» nazariyasida ishlab chiqgarish xarajatlari
ganday qilib pasaytiriladi?

2. Mahsulotning hayotiylik sikli nazariyasida mahsulotning
hayotiylik sikli nechta bosqichga bo‘linadi va qaysi bosqichda savdo
manfaatli hisoblanadi?

3. M. Porterning ragobatbardoshlik nazariyasiga muvofiq
mamlakatning xalgaro migyosdagi ragobatbardoshligiga gaysi omillar
ta’sir ko‘rsatadi?

4. Jahon savdosining tovar tarkibi ganday ko‘rinishga ega va
tovarlar xalgaro savdoda ganday guruhlanadi?

5. Xalgaro savdoning xududiy tarkibidagi o‘zgarishlar
tendensiyasiga xos xususiyatlar nimalardan iborat?

6. Xalgaro savdoning barqaror o‘sish sur’atiga qaysi omillar
ta’sir ko‘rsatadi?
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XALQARO SAVDONING ZAMONAVIY NAZARIYALARI

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

> Xalgaro savdo nazariyalarining zamonaviy hususiyatlari.

> Firmaning tashqi savdodagi samarasi.

> Mark Melis modeli.

> Autsorsing va insorsing tushunchalari.

> To‘lig bo‘Imagan kontraktlar nazariyasi.

> Xalgaro savdoning gravitatsion modeli.

> Xalgaro savdoda gravitatsion modelning tadbig qilish
hususiyatlari.

Kirish

Jahon xo°jaligi rivojlanishining o°ziga xos xususiyatlaridan biri —
bu xalgaro savdoning zamonaviy nazariyalari asosida xalgaro igtisodiy
munosabatlarning intensiv rivojlanib borishi hisoblanadi. Bu esa mam-
lakatlar, mamlakatlar guruhi, alohida firma va korxonalar o‘rtasida
savdo-iqtisodiy alogalarning kengayishi tobora chuqurlashuvi bilan
izohlanadi.

Ushbu holat jahon bozorida, shuningdek, uning turli segment-
larida yuzaga kelayotgan kon’yunkturaviy o‘zgarishlar har qanday
davlatni jahon bozorida faollashishga, bunda xalgaro savdoning
zamonaviy nazariyalari asosida tashqi savdoni tartibga solish, nazorat
qilish va qo‘llab-quvvatlash vositalari hamda dastaklaridan har
gachongidan ham ko‘proq unumli foydalanishga undamoqda.

5.1. Xalqaro savdo nazariyalarining zamonaviy hususiyatlari

Xalgaro savdoning zamonaviy hususiyatlari:
e ilm-fan va texnika taraqqiyoti ta’sirida mahsulot hamda
xizmatlar savdosi hajmining keskin ortishi;
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e xalgaro savdo rivojlanayotgan mamlakatlar salmog‘ining
qgisqarishi;

e fan va texnika taraqqiyoti ta’sirida jahon eksportining tovar
tarkibidagi fan sig‘imkorligi yuqori bo‘lgan mahsulot va xizmatlar
ulushining ortishi;

« tashgi savdo aylanmasining jon boshiga baholangan
giymatining notekis tagsimlanishi;

» yangi tarmoq va ishlab chigarishning vujudga kelishi;

« qator mamlakatlarning ayrim mahsulotlar importiga
bog‘ligligining ortishi;

« tashqgi bozorda ortigcha mahsulotni sotishdan turli mamlakat
korxonalari o‘rtasidagi hamkorlik alogalari asosida avvaldan
kelishilgan holda mahsulotni yetkazib berish shakliga o‘tilishi.

Xalgaro savdoning tovar tarkibi — xalgaro savdoning tarkibini
aniglovchi tovar mutanosibliklari majmuyi va alogalaridan iborat
bo‘lib, magsadi inson ehtiyojlariga moslashtirish nuqtayi nazaridan
xalgaro savdo sohasida tovarlarni tabagalashtirish hisoblanadi.

Xalgaro savdoning hududiy tarkibi — bu xalgaro savdoning
hududiy tarkibini aniglovchi mutanosibliklar va alogalar majmuyi
bo‘lib, ushbu tarkib xalgaro savdoning quyidagi xususiyatlari va
rivojianish ~ yo‘nalishlarini  ajratish ~ imkonini  beradi:ealohida
mamlakatlarning savdo ogimlarini ajratish;

* bir guruh mamlakatlar o‘rtasidagi savdo oqimlarini ajratish;

» mintaqalar o‘rtasidagi savdo oqimlarini ajratish;

« Xalgaro savdoning aksariyat ulushi ogimlarining rivojlangan
mamlakatlar guruhida yig‘ilganligi;

» Jahonning yirik savdo imperiyalari bo‘lib AQSH, Germaniya va
Yaponiya hisoblanadi;

» AQSH eksportining faollashuvi;

* Yaponiya eksportining o°‘sishi (birinchi navbatda, boshga Osiyo
mamlakatlariga);

« Janubiy Osiyo mamlakatlarida xalgaro savdoning faol rivoj-
lanishi (ko‘proq Pokiston va Hindiston hisobiga);

» Shargiy Osiyo va gisman Lotin Amerikasi mamlakatlari xalgaro
savdosining ustun darajada rivojlanishi (Yaponiyadan tashqari)

« Markaziy va Sharqiy Yevropa davlatlari tashqi savdosining
sekin rivojlanishi.
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Xalgaro savdoning zamonaviy hududiy tarkibidagi o‘zgarishlar
tendensiyasi quyidagilar orqgali ifodalandi:

« xalgaro savdoda bozor iqtisodiyoti rivojlanganmamlakatlar
ulushining saglanib golishi

« xalgaro savdo asosiy gismining rivojlangan mamlakatlar guruhi
ichida mujassamlashuvi;

» rivojlanayotgan mamlakatlar ulushining ortishi;

 rivojlanayotgan va rivojlangan mamlakatlar o‘rtasida savdo
alogalari hajmining ortishi;

Yugqoridagilardan kelib chiggan holda zamonaviy xalgaro savdo-
ning rivojianish omillari quyidagilardan iborat: milliy igtisodiyot-
larning ochigligi; milliy igtisodiyotlar ishlab chigarish salohiyatining
o‘sishi; xalgaro savdoning hududiy va tovar tarkibining o°zgarishi;
xalgaro savdo mexanizmlarining murakkablashuvi;  xizmatlar
sohasining rivojlanishi; intellektual wva ilmiy-texnik faoliyatning
moddiylashgan va moddiylashmagan shaklida rivojlanishi.

5.1 [Xalgaro savdoning tovar tarkibi nimalardan iborat ?
Xalgaro savdoning zamonaviy xususiyatlarini ketma ketligi
ganday ?

5.2. Firmaning tashqi savdodagi samarasi va Mark Melits modeli

Porterning fikriga ko‘ra, mamlakatning raqobatbardoshligini va
shu sababli zamonaviy tashqgi savdoning rivojlanishini belgilaydigan
asosiy parametrlar (determinantlar):

1. Faktor shartlari. Porter ushbu omillar mamlakat tomonidan meros
bo‘lib o‘tmaydi, balki ishlab chigarishni kengaytirish jarayonida
yaratiladi, deb hisoblaydi.

2. Talab shartlari. Ushbu parametr ichki bozor talablarini,
firmaning rivojlanishini, jahon bozorining potentsial rivojlanishi bilan
o‘zaro bog‘ligligini belgilaydi. Porterning ta’kidlashicha, ichki bozor
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talablari kompaniya faoliyatiga ta’sir ko‘rsatish uchun juda muhimdir.
Masalan, kichkina xonalarda yashovchi yaponlar Yaponiya sanoati
ishlab chigarishni boshlagan arzon energiya tejaydigan kondit-
sionerlarni iste’mol qilishni boshqargan. Keyinchalik bunday kondit-
sionerlar butun dunyoda keng qo‘llanilgan bo‘lib, bu ularning
eksportini yapon kompaniyalari tomonidan ta’minlagan.

3. Bog‘liq va xizmat ko‘rsatish sohalari. Kompaniya faoliyatiga
bevosita ta’sir ko‘rsatadigan samarali ishlab chigarish muhiti mavjud-
ligini tavsiflaydi. Italiya zargarlik buyumlari ishlab chigaradigan
firmalar rivojlanib bormoqda, chunki Italiya gimmatbaho toshlar va
metallga ishlov berish mashinalari bo‘yicha dunyoda etakchi
hisoblanadi.

4. Firma strategiyasi va raqobat. Shu bilan birga, barchaga bir
xil tadbiq etiladigan har ganday yagona va universal boshgaruv
tizimini ajratib ko‘rsatish mumkin emas. Mebel, yoritish moslamalari,
gadoglash mashinalari ishlab chigarishda etakchi bo‘lgan italiyalik
firmalar dinamizm, boshgaruvning qattiq shakllarining yo‘qligi, tez
o‘zgarishi bilan ajralib turadi. Optikani ishlab chiqarishga ixtisoslash-
gan nemis kompaniyalari, aniqg muhandislik uchun markazlashtirilgan
boshgaruvning gattiq tizimi odatiy holdir.

5.3. Autsorsing va insorsing tushunchalari hamda
to‘lig bo‘lmagan kontraktlar nazariyasi

Ko‘p millatli va autsorsing. Korporatsiya qachon ko‘p millatli
bo‘ladi? AQSH statistikasida AQSH kompaniyasi chet el tomonidan
boshqgariladigan hisoblanadi va shuning uchun uning aksiyalarining 10
foizi yoki undan ko‘prog‘i chet el kompaniyasida bo‘lsa, chet elda
joylashgan ko‘p millatli kompaniyaning sho‘ba korxonasi hisoblanadi;
g‘oya shundan iboratki, samarali nazoratni etkazish uchun 10 foiz
etarli. Xuddi shunday, AQSHda joylashgan kompaniya ham chet el
firmasining 10 foizidan ko‘prog‘iga ega bo‘lsa, ko‘p millatli
hisoblanadi. Nazorat giluvchi (egalik qiluvchi) firma ko‘p millatli ota-
ona, "boshqariladigan" firmalar ko‘p millatli filiallar deb nomlanadi.
Agar AQSH firmasi chet el firmasining 10 foizidan ko‘pini sotib
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oladigan bo‘lsa yoki AQSH firmasi chet elda yangi ishlab chigarish
quvvatini quradigan bo‘lsa, bu sarmoyalar AQSHning to‘g‘ridan-
to‘g‘ri xorijiy investitsiyalari oqimi (FDI) hisoblanadi, ikkinchisi esa
greyenfiyeld FDI deb nomlanadi. FDI (yoki transchegaraviy birlash-
malar va qo‘shilishlar) deb nomlanadi. Aksincha, xorijiy firmalarning
Qo‘shma Shtatlardagi ishlab chigarish korxonalariga kiritgan sarmo-
yalari AQSHning xorijiy investitsiyalarining Kirib kelishi hisoblanadi.
Keyingi misollar misolida biz to‘g‘ridan-to‘g‘ri xorijiy investitsiyalar
ogimlarining dunyo miqgyosidagi modellarini tasvirlaymiz. Hozircha
biz firmaning ko‘p millatli ota-ona bo‘lish to‘g‘risidagi qaroriga e’tibor
garatmogdamiz. Nima uchun firma chet elda filialni boshgarishni
tanlaydi?

Javob, gisman filial amalga oshiradigan ishlab chigarish faoli-
yatiga bog‘liq. Ushbu faoliyat ikkita asosiy toifaga bo‘linadi: (1) filial
ishlab chiqgarish jarayonini (bosh firma o‘z ichki korxonalarida olib
boradigan) dunyoning boshqga joylarida takrorlaydi; va (2) ishlab chi-
garish zanjiri uzilib, ishlab chigarish jarayonlarining qismlari filial
joylashgan joyga o‘tkaziladi. Faoliyatning birinchi turini amalga oshi-
radigan filiallarga sarmoya Kkiritish gorizontal chet el investitsiyalari
sifatida tasniflanadi. Ikkinchi turdagi faoliyatni amalga oshiradigan
filiallarga sarmoya kiritish vertikal to‘g‘ridan-to‘g‘ri to‘g‘ridan-to‘g‘ri
chet el investitsiyalari deb tasniflanadi.

Vertikal chet el investitsiyalari asosan mamlakatlar o‘rtasidagi
ishlab chigarish xarajatlari farglari (ishlab chigarish jarayonining
boshga joyda bajarilishi mumkin bo‘lgan qismlari uchun) bilan
bog‘lig. Mamlakatlar o‘rtasidagi narx farqiga nima sabab bo‘ladi? Bu
biz 3 dan 7 gacha bo‘lgan boblarda ishlab chiqilgan qiyosiy ustunlik
nazariyasining natijasidir. Masalan, Intel (dunyodagi eng Vyirik
kompyuter chiplari ishlab chigaruvchisi) chiplarni ishlab chigarishni
gofret ishlab chiqarish, yig‘ish va sinovlarga ajratdi. Gofret ishlab
chigarish va u bilan bog‘liq bo‘lgan tadqgiqotlar va ishlab chigishlar
juda ko‘p mahorat talab qiladi, shuning uchun Intel hanuzgacha ushbu
faoliyatning aksariyatini Qo‘shma Shtatlarda, shuningdek Irlandiya va
Isroilda (malakali ishchi kuchi nisbatan ancha ko‘p bo‘lgan joylarda)
amalga oshiradi.

Boshga tomondan, chiplarni yig‘ish va sinovdan o‘tkazish ko‘p
mehnat talab qiladi va Intel ushbu ishlab chigarish jarayonlarini
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Malayziya, Filippin, Kosta-Rika va Xitoy kabi ishchi kuchi nisbatan
ko‘p bo‘lgan mamlakatlarga ko‘chirdi. Ushbu vertikal to‘g‘ridan-
to‘g‘ri xorijiy investitsiyalar - bu eng tez rivojlanayotgan chet el inves-
titsiyalarining turlaridan biri bo‘lib, yirik investitsiyalar ortida
rivojlanayotgan mamlakatlarga xorijiy investitsiyalarning kirib kelishi-
ning o‘sishi (5.3.1-grafikga garang). Vertikal chet el investitsiyalaridan
farqli o‘laroq, gorizontal chet el investitsiyalarida rivojlangan
mamlakatlar o‘rtasidagi oqimlar ustunlik qiladi; ya’ni ko‘p millatli ota-
ona ham, filiallar ham rivojlangan mamlakatlarda joylashgan. Ushbu
turdagi to‘g‘ridan-to‘g‘ri investitsiyalarning asosiy sababi ishlab
chigarishni firmaning yirik mijozlar bazasi yaginida joylashtirishdir.
Demak, savdo va transport xarajatlari ushbu tashqgi investitsiyalar
garori uchun ishlab chiqgarish xarajatlari fargiga garaganda ancha
muhim rol o‘ynaydi. Dunyoning eng yirik avtoulovlari ishlab
chigaruvchisi bo‘lgan Toyota misolini ko‘rib chiqing (hech
bo‘lmaganda, yozish paytida, Volksvagen yaqin soniyada bo‘lsa ham).
1980-yillarning boshlarida Toyota deyarli barcha yengil va yuk
mashinalarini Yaponiyada ishlab chigardi va ularni butun dunyoga
eksport qildi, lekin asosan Shimoliy Amerika va Evropaga. Ushbu
bozorlarga katta savdo xarajatlari (asosan savdo cheklovlari sababli; 9-
bobga qarang) va u erda talab darajasining ko‘tarilishi Toyota
kompaniyasini chet elda ishlab chigarishni asta-sekin kengaytirdi.
2009-yilga kelib, Toyota o‘z avtomobillarining yarmidan ko‘pini
xorijdagi yig‘ish zavodlarida ishlab chiqardi. Toyota o‘zining eng
mashhur Korolla rusumidagi avtomobillarini Braziliya, Kanada, Xitoy,
Hindiston, Yaponiya, Pokiston, Janubiy Afrika, Tayvan, Tailand,
Turkiya, AQSH, Buyuk Britaniya, Vetnamdagi yig‘ish zavodlarida
ishlab chigarish jarayonini takrorladi. , va Venesuela: Bu amalda
gorizontal to‘g‘ridan-to‘g‘ri tashqi investitsiyalar.

To‘g‘ridan-to‘gri horijiy investitsiyalarning namunalari

Dunyo bo‘ylab ogimlar 5.1-rasmda so‘nggi 40-yil ichida dunyo
miqyosida to‘g‘ridan-to‘g‘ri xorijiy investitsiyalar oqimlarining hajmi
qanday rivojlanganligi ko‘rsatilgan. Biz birinchi navbatda chet el
investitsiyalarining oqimlari muvozanatli bo‘lishi kerak bo‘lgan dunyo
uchun qonuniyatlarni ko‘rib chigamiz: shuning uchun dunyoga tusha-
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digan ogimlar dunyo ogimlariga tengdir. 1990-yillarning o‘rtalaridan
oxirlariga gadar ko‘p millatli faollik katta o‘sish kuzatilganini
ko‘rayapmiz, bu paytda butun dunyoga to‘g‘ridan-to‘g‘ri investit-
siyalar oqimi besh baravar ko‘paydi, keyin esa 2000-yillarning bosh-
larida. Shuningdek, chet el investitsiyalarining o‘sish sur’atlari juda
notekis, ulkan cho‘qqilar va chuqurliklar mavjud. Ushbu davrdagi
muhim moliyaviy va valyuta hodisalari, ularning barchasi ham chet el
investitsiyalarining salbiy oqibatlariga ta’sir gqilmagan bo‘lib, Yaponiyada
aktivlar narxining pufakchasini o‘z ichiga oladi (1986-2003), 1990-vil
boshidagi ERM ingirozi (bu 16 sentyabrning gora chorshanbasiga olib
keldi), 1992-yil, Buyuk Britaniya funt sterlingni ERM-dan olib chigishga
majbur bo‘lganida), 1990-yillarning boshlari, dunyodagi tanazzul,
AQSHda 1990-yillardagi jamg‘arma va kredit inqirozi, 1990-yillardagi
Finlyandiya va Shvetsiya bank ingirozlari, 1994-yilgi spekulyativ peso
Meksikadagi ingiroz, 1997-yilgi Osiyo moliyaviy ingirozi, 1998-yilgi
Rossiya moliyaviy ingirozi, Argentinadagi iqtisodiy ingiroz (1998-2002),
dot-kom ingirozi va 2000-yillarning oxiridagi jahon moliyaviy ingirozi.
Yugoridagilardan 1990-yillarning boshlarida ERM ingirozi va butun
dunyo bo‘ylab turg‘unlik, Argentina inqirozi va 2000-yildagi moliyaviy
ingiroz (nugta-komning yorilishi).

To'g'ridan-to'g'ri xorijiy investitsiyalarning chiqib ketishi (milliard AQSh dollari)
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5.1-rasm. To‘g‘ridan-to‘g‘ri horijiy investitsiyalarning chiqgib
ketishi.
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2007-2009-yillardagi eng so‘nggi moliyaviy inqgiroz butun
dunyoga to‘g‘ri keladigan investitsiyalar ogimlarining pasayishiga yoki
katta inqirozga olib kelganga o‘xshaydi. So‘nggi paytlarda, Y AIMning
o‘sishi va eng yirik fond bozorlarining barchasi sezilarli yutuqlarga
erishgan bo‘lsa ham, 2012-yilda global to‘g‘ridan-to‘g‘ri investit-
siyalar oqimlari keskin pasayib ketdi. (Igtisodiy tiklanishning mo‘rtligi
va siyosiy barqarorlik bilan bog‘lig noaniglik muhim rol o‘ynadi,
shuningdek, ko‘p millatli kompaniyalar tomonidan daromadlarni
gaytarib berish.) Ushbu xorijiy investitsiyalarning aksariyati trans-
chegaraviy qo‘shilish va qo‘shilish bilan bog‘liq bo‘lib, Greyenfiyeld
FDI esa nisbatan barqaror bo‘lib qoldi. Xorijiy investitsiyalar tushu-
mining mamlakatlar guruhlari bo‘yicha tagsimlanishiga nazar tashlay-
digan bo‘lsak, tarixiy jihatdan OEKD-ning eng boy mamlakatlari ichki
investitsiyalarni eng ko‘p oluvchilar bo‘lgan. Shu bilan birga, biz
ushbu tushumlarning past daromadli qolgan mamlakatlarga yo‘naltiril-
gan xorijiy investitsiyalarga qaraganda ancha o‘zgaruvchanligini (bu
erda qo‘shilish va qo‘shilish bilan bog‘liq bo‘lgan to‘g‘ridan-to‘g‘ri
Xorijiy investitsiyalar to‘plangan) ko‘rayapmiz. Va nihoyat, biz buni
ham ko‘ramiz.

OES/Idan tashgarida bo‘lgan mamlakatlarga to‘g‘ri keladigan
to‘g‘ridan to‘g‘ri investitsiyalarning ulushi doimiy ravishda kengayib
bordi. Bu 2009-yildan buyon dunyo bo‘ylab to‘g‘ridan-to‘g‘ri
investitsiyalar ogimlarining qariyb yarmini tashkil etdi. BRISS
mamlakatlari (Braziliya, Rossiya Federatsiyasi, Hindiston, Xitoy va
Janubiy Afrika) ushbu o‘sishning katta gismini tashkil etdi: ushbu
mamlakatlarga to‘g‘ridan-to‘g‘r1 xorijiy investitsiyalar oqimlari qariyb
uch baravar ko‘paydi o‘tgan o‘n yil.

5.2-rasmlarda firmalar xorijiy investitsiyalarning chigib ketishi
bilan shug‘ullanadigan eng yaxshi 25 mamlakat ro‘yxati keltirilgan.
Ushbu oqimlar juda o‘zgaruvchan bo‘lgani uchun, aynigsa so‘nggi
inqiroz bilan, so‘nggi uch yil ichida ular o‘rtacha hisoblangan. Ko‘rib
turganimizdek, xorijiy investitsiyalarning chet elga chigib ketishida
hali ham rivojlangan iqtisodiyotlar ustunlik gilmogda; ammo biz
rivojlanayotgan yirik davlatlar, xususan, Xitoy (jumladan, Gonkong)
tobora muhim rol o‘ynayotganini ko‘ramiz. Darhaqigat, xorijiy
investitsiyalarning eng tez o‘sib boruvchi segmentlaridan biri bu
rivojlanayotgan mamlakatlardan boshqga rivojlanayotgan
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mamlakatlarga yo‘naltirilgan oqimlardir. Ushbu nisbatan yangi chet el
investitsiyalarida Xitoy va Hindistondagi ko‘p millatli kompaniyalar
katta rol o‘ynaydi. Shuningdek, biz xalqaro soliq siyosati to‘g‘ridan-
to‘g‘ri investitsiyalarning joylashishini  belgilashi mumkinligini
ko‘ramiz. Masalan, Britaniyaning Virjiniya orollari, agar u xalgaro
solig panohi magomiga ega bo‘lmaganida, bu eng yaxshi 25 ro‘yxatiga
kira olmaydi. Xorijiy investitsiyalarni jalb qilish bilan shug‘ulla-
nadigan ushbu firmalar asosan offshor kompaniyalardir: Ular
Britaniyaning Virjiniya orollarida joylashgan, ammo ularning ishlab
chiqarish faoliyati dunyoning boshqga joylarida joylashgan.

Xorijiy investitsiyalarning oqimlari jahon iqtisodiyotida ko‘p
millatli kompaniyalar mavjudligini o‘lchashning yagona usuli emas.
Boshga chora-tadbirlar savdo, qo‘shimcha qiymat (sotib olingan oraliq
mahsulotlarni olib tashlagan holda sotish) va ish bilan ta’minlash kabi
igtisodiy faoliyatga asoslangan.

To'g'ridan-to'g'ri Xxorijiy investitsivalar ogimlari (milliard AQSh dollari)
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5.2-pacm. To‘g‘ridan-to‘gri horijiy investitsiyalar ogimlari.

Xorijiy investitsiyalarning filiallarini sotish ko‘pincha ko‘p
millatli faoliyatning etaloni sifatida ishlatiladi. Bu ko‘p millathi
kompaniyalar faoliyatini eksport hajmlari bilan taqgoslashda tegishli
ko‘rsatkichni tagdim etadi. Shu bilan birga, ko‘p millatli kompaniyalar
savdosi ko‘pincha mamlakat Yalpi ichki mahsuloti bilan tagqoslanadi,
masalan, ko‘p millatli kompaniyalarning sotish hajmi dunyodagi
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ko‘plab mamlakatlarning YAIMiga nisbatan yugori. 2015-yilda butun
dunyo uchun eng yirik 100 ko‘p millatli kompaniyalarning umumiy
savdo hajmi jahon YAIMning 10,7 foizini tashkil etdi.

Biroq, hayratlanarli darajada, bu taqqoslash chalg‘ituvchi va ko‘p
millatli kompaniyalar ta’sirini haddan tashqari oshirib yuborgan,
chunki mamlakat YAIM qo‘shimcha qiymat bilan o‘lchanadi: yakuniy
ishlab chigarishda ishlatiladigan oralig mahsulotlar ushbu YAIM
o‘lchovida ikki marta hisobga olinmaydi. Boshga tomondan, bir ko‘p
millatli boshqgasiga sotadigan oraliq tovarlar, ko‘p millatli kompani-
yalarning savdo yig‘indisida (bir marta qidiruv mahsulot ishlab
chigaruvchisi sotish paytida, yana bir marta sotilgan tovarlarning
yakuniy qiymatining bir gismi sifatida) ikki marta hisobga olinadi.
oraliq tovarlardan foydalanuvchi). Natijada, ko‘p millatli va YAIM
o‘rtasidagi tagqoslash qo‘shimcha qiymatga asoslangan bo‘lishi kerak.
(Ushbu muhim o‘lchov masalasini muhokama qilish uchun keyingi
bobda "Bu kimning savdosi?" Katakchasiga qarang.) Ko‘p millatli
kompaniyalar tomonidan qo‘shilgan qiymat ularning umumiy
sotilishining taxminan 20 foizini tashkil gilganligi sababli, ushbu
ko‘rsatkichdan foydalanish eng katta kompaniyalarning hissasini
kamaytiradi. 100 ko‘p millatli kompaniyalar jahon YAIMning 2 foizini
tashkil giladi. Ushbu foiz hanuzgacha ahamiyatsiz, ammo umumiy
savdoga asoslangan o‘lchov kabi ko‘zga tashlanmaydi.

5.3 [To‘g‘ridan-to‘g‘ri horijiy investitsiyalarning namunalarini
necha hil turi mavjud ?

Ko‘p millatli va autsorsing. Korporatsiya gachon ko‘p
millatli bo‘ladi?

Xorijiy investitsiyalar tushumining mamlakatlar guruhlari
bo‘yicha tagsimlanishi ganday shakllarda bo‘ladi ?
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5.4. Xalgaro savdoning gravitatsion modeli va uning tadbiq
hususiyatlari

Katta-kichiklikning ahamiyati va Gravitatsiya modeli. Jahon
savdosiga umumiy nazar solganda, igtisodchilar quyidagi tenglama har
ganday ikki davlat orasidagi savdo-sotig hajmini tulagonlicha
ifodalashi mumkinligi hulosasiga kelishgan.
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5.3-rasm. Yevropa igtisodiyotlarning kattaligi va ularning AQSH
bilan savdo hajmi.

Tii=AxY ixYj /Djj (2-1)
A -o‘zgarmas birlik, Tij — i va j davlatlari o‘rtasidagi tijoratning
umumiy hajmi, Y; — i davlatning YAIM, Y ;. j davlatining YAIM va D ;

96



—ushbu ikki davlat orasidagi masofadir. Ya’ni , boshga narsalarni teng
deb olganda, har ganday ikki davlat orasidagi savdo hajmi ikkala
davlatning YAIM ning ko‘paytmasiga teng, va ushbu savdo hajmi
masofa ortishi bilan kamayib boradi.

(2-1) da Kkeltirilgan tenglama jahon savdosining gravitatsiya
modeli deb tanilgan. Ushbu nomning berilishiga sabab Nyutonning
gravitatsiya qonuniga Kkeltirilgan analogiyadan kelib chigadi. Har
ganday ikki jism orasidagi gravitatsion kuch massa ortishiga propor-
sional bo‘lgani kabi, ular orasidagi masofa ortishi bilan ushbu
gravitatsion kuch kamayadi. Xuddi shunday, har ganday ikki davlat
orasidagi savdo hajmi ularning YAIM lari ko‘paytmasiga propor-
sionaldir (golgan birliklarni teng deb hisoblaganda), va bu hajm
miqdori masofa ortib borishi bilan kamayadi.

Igtisodchilar yanada umumiyroq deb quyidagi tenglamani
topishgan:

Tij=AXY & xYP?; /DS (2-2)

Bu tenglamadan shuni anglasak bo‘ladi: ikki davlat orasidagi savdo
hajmini belgilaydigan uch omil — ikkala davlatning YAIM hajmlari va
ular orasidagi masofadir. Bu tenglamada aynan YAIM larning ko‘payt-
masi, ular orasidagi savdo hajmiga proporsional ekanligi va davlatlar
orasidagi masofaga esa teskari proporsional ekanligini ta’kidlab
o‘tmaymiz. Aksincha, a, b va s iloji boricha haqgiqiy, eng so‘nggi
ma’lumotlarni namoyon etish uchun tanlangan. Agar a, b va sbarchasi
1 ga teng bo‘lsa, (2-2) da keltirilgan tenglamaning (2-1) dagi teng-
lamadan fargqi golmaydi. Aslida, qilingan hisoblar ham shuni
ko‘rsatadi-Ki, (2-1) juda yaxshi taxminiy tenglamadir.

Nima uchun gravitatsiya modeli yaxshi ish ko‘rsatadi?
Umumiylashtirib aytganda, katta igtisodiyotlar importga katta harajat-
lar gilishga moyildir, chunki ularning katta daromadlari bor. Bundan
tashqari, ushbu katta iqtisodiyotlar(xo‘jaliklar) boshqa davlatlarning
katta hajmdagi sarf-harajatlarini o‘z iqtisodiyotiga jalb qilishga ham
moyil, sababi — ular keng ko‘lamda mahsulot ishlab chigarishadi.
Shunday qilib, golgan barcha birliklarni teng deb olganimizda, har
qanday ikki xo‘jalik o‘rtasidagi savdoning oshishi har xo°‘jaliklarning
o‘sishi bilan bog‘ligdir.
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Qolgan teng bo‘lmagan birliklar nimalardir? Bundan avvalroq
ham aytib o‘tganimizdek, amalda davlatlar daromadlarining Ko‘proq
yoki aksariyatini o‘z uylarida sarf giladilar. Yevropa Ittifoqi va AQSH
ning har biri jahon YAIM ning gariyb 25% teng keladigan hajmda
YAIM-lari bordir, birog har biri boshga davlatlarning atigi 2% sarf-
harajatlarini o‘zlariga jalb giladilar. Haqiqiy savdo ogimlarini tushunib
yetish uchun, xalgaro savdoni cheklaydigan omillarni inobatga oli-
shimiz kerak. Ammo buni gilishdan oldin, keling birga gravitatsiya
modeli foydali ekanligini yoritib beradigan muhim sababni ko‘rib

chigaylik.
Gravitatsiya modelini go‘llash: anomal holatlarni izlaymiz.

5.3-rasmda aniq ko‘rinib turibdi-ki, gravitatsiya modeli AQSH
ning Yevropa davlatlari bilan bo‘lgan savdo ma’lumotlariga yaxshi-
gina mos keladi, ammo a’lo darajada emas. Aslida gravitatsiya
modelining asosiy foydalaridan biri — uning savdodagi anomaliyalarni
topishga ko‘mak berishidir. Chindan ham, gachonki har ganday ikki
davlat orasidagi savdo hajmi gravitatsiya modeli prognoz gilganidan
chetlashib qolsa, iqtisodchilar bunga tushuntirishlar qidirishga
Kirishadilar.

Yana bir bor 5.3-rasmga nazar solsak, shuni ko‘ramizki gravi-
tatsiya modeli prognoz qilishi mumkin bo‘lgan hajmdan ko‘ra Nider-
landiya, Belgiya va Irlandiya AQSH bilan ancha ko‘proq miqdorda
savdo gilishadi. Sababi nimada?

Irlandiyani misol qilib oladigan bo‘lsak, qisman javob - madaniy
o‘xshashlikdadir: Irlandiya bilan AQSH-ni birlashtiruvchi nafagat
umumiy ingliz tili, balki yana shu holat-ki, o‘n millionlab Amerika-
liklarning asl kelib chiqishi Irlandiyali migrantlardandir. Ushbu faraz-
dan tashqari, Irlandiya ko‘plab AQSHda tashkil topgan korporat-
siyalarga mezbonlik qilishda muhim o‘ringa ega. 8-bobda biz aynan
ko‘p millatli korporatsiyalarning rolini muhokama qilamiz.

Niderlandiya va Belgiya holatlarida, ehtimol, geografik joylashuv
va transport harajatlari ularning AQSH bilan bo‘lgan savdo sotigdagi
katta hajmni tushuntirib beradi. Har ikki davlat ham Reyn daryosining
Shimoliy dengizga quyilish joyida joylashgan. Ushbu daryo G‘arbiy
Yevropaning eng uzun daryosi bo‘la turib, Germaniyaning sanoat
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markazi bo‘lmish Ruxrdan o‘tib ketadi. Shundan qilib, Niderlandiya va
Belgiya Shimoliy-g‘arbiy Yevropaning aksariyatiga kirish nuqtasi
bo‘lib kelgan; Niderlandiyadagi Rotterdam porti Yevropadagi eng
muhim port deb hisoblnadi (tonnalab yuklarning utishini hisobga
olsak), va Belgiyadagi Antverp porti Rotterdamdan so‘ng ikkinchi
o‘rinni egallaydi. Boshgacha qilib aytganda, Niderlandiya va
Belgiyaning katta hajmdagi savdo-sotig hajmini belgilashda transport
harajatlari va geografik joylashuv muhim rol o‘ynaydi. Ushbu omil-
larning ahammiyati savdo-sotiq ma’lumotlarining kengroq misoliga
¢’tibor berganda ko‘ramiz.

Savdo-sotigdagi to‘sqinlar: masofa, to‘siqlar va chegaralar. 5.4-
rasm xuddi 5.3-rasmdagi kabi bir xil ma’lumotni ko‘rsatmoqda —
AQSH ning G‘arbiy Yevropa bilan 2012-yilda bo‘lgan umumiy savdo
ulushini foiz sifatida bir o‘qda, va boshqgasida butun regionning jami
YAIMni foizini ko‘rsatib, yana ikki davlatni qo‘shmoqda: Kanada va
Meksika. Ko‘rib turganingizdek, ushbu ikki qo‘shni davlatlar mos
ravishda xajmga ega bo‘lgan Yevropa xo‘jaliklarga garaganda AQSH
bilan ancha ko‘proq savdo sotiq muomalasini. Aslida, qo‘pol qilib
aytadigan bo‘lsak, Ispaniyaning xo‘jaligi bilan teng keladigan
Kanadang savdo-sotig hajmi butun Yevropachalik keladi. Nima
sababdan AQSH Shimoliy Amerika qo‘shnilari bilan Yevropa
partnyorlariga qaraganda ko‘proq miqdorda tijorat qiladi? Birgina
oddiy sabab shuki, Kanada va Meksika AQSHga ancha yaginligida.
Ko‘rib chiqgilgan barcha gravitatsiya modellari shuni ko‘rsatadi-Ki,
xalgaro tijoratga masofaning kuchli salbiy ta’sirga ega; tipik kuzatish-
lar orqali shuni ko‘ramizki, ikki davlat orasidagi 1%ga masofaning
ortishi, ularning orasidagi tijorat hajmining 0.7% pasayishiga olib
keladi. Bu pasayish tovar va hizmatlarning transport harajatlarini
qisman aks ettiradi. Iqtisodchilarning fikriga ko‘ra hal qiluvchi rolni
moddiyatga tegishli bo‘lmagan omillar o‘ynaydi: Yagindan alogada
bo‘lgan davlatlar orasida tijorat kuchliroq. Tijoratning hajmi esa ushbu
yagindan aloganing pasayishi bilan kamayib boradi. Misol tarigasida ,
AQSH tijorat vakilining Toronto va Parij shaharlariga tashrifini ko‘rib
chigish mumkin. AQSH tijorat vakili osonlikcha Torontoga borib
kelsa, Parijga borishi kattaroq loyihaga aylanib ketadi. Agar
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kompaniya g‘arbiy sohilda joylashmagan bo‘lsa, Tokioga tashrif ham
yanada katta loyiha bo‘ladi.
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5.4-rasm. Yevropa igtisodiyotlarining kattaligi va ularning AQSH
bilan savdo hajmi.

Boz ustiga, Kanada va Meksika AQSHning qo‘shnilari bo‘lib
golmaygina,AQSH bilan bitilgan savdo shartnomasi a’zolaridir.
NAFTA (North American Free Trade Agreement) — Shimoliy Amerika
Erkin Savdo shartnomasiga a’zo uch davlat orasida jo‘natilgan tovarlar
xalgaro savdoda mavjud bo‘lgani kabi tarif va boshqa to‘siqlarga duch
kelmaydi. Xalgaro savdodagi to‘siglarni 8chi va 9chi Boblarda,
NAFTA kabi savdo shartnomalar ro‘lini esa 10chi Boblarda tahlil
gilamiz. Hozir esa, shuni e¢’tiborga olib qo‘yaylik, iqtisodchilar
gravitatsiya modelini savdo shartnomalarining asl xalgaro savdosiga
bo‘lgan ta’siriga baho berish uchun ishlatishadi: Savdo shartnomasi
samarali bo‘lsa , demak shartnoma a’zolari orasidagi savdo xajmining
sezilarli darajada ko‘proq bo‘lishi kerak. YAIM va masofalarni
hisobga olgan ko ‘paytmadan ham ko‘proq.

Shuni ham ta’kidlab o‘tish joizki,savdo shartnomalari xalgaro
savdodagi barcha to‘siglarni bartaraf etsa-da, milliy chegaralar
ahamiyatsiz bo‘lib qolmaydi. Milliy chegaralarni kesib o‘tadigan
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tovarlar, turli xil savdo to‘siglariga uchramasa va juda kam huquqiy
cheklovlarga duchor bo‘lsa ham, baribir bir davlatning ichidagi
viloyatlar orasida bo‘lgan savdo xajmichalik ko‘p savdo gilolmaydi,
garchi bir xil uzoglikdagi masofada bo‘lsa-da.Kanada-AQSH
chegarasini ko‘rib chigaylik. 5.1-jadvali fargning miqyosini ko‘rsatadi.

5.1-jadval.
Britan Kolumbiyasi bilan tashqi savdo, YAIM% ko‘rinishida,
Kanada Tashqi Tashqi Britan Kolumbiyasidan o‘xshash
viloyatlari savdo,YAIM% | savdo,YAIM% | masofada bo‘lgan AQSH shtatlari
ko‘rinishida ko‘rinishida
Alberta 6,9 2,6 Vashinton
Saskatchevan 2,4 1,0 Montana
Manitoba 2,0 0,3 Kaliforniya
Ontario 1,9 0,2 Oxaio
Kvebek 1,4 0,1 Nyu York
Yangi Brunsvik 2,3 0,2 Meyn

Manba:Kanada Statistikasi, AQSHning tijorat deportamenti.

2009

Kanadaning har bir viloyati AQSHning shtati bilan shunday
juftlanganki, qo‘pol qilib aytganda har bir juftlik Britan Kolumbiyasi
viloyatidan deyarli teng masofadagi joylashgan. Ontario va Oxaio -
o‘rta g‘arbda va hokazo. Nyu-Bransvik viloyatini hisobga olmaganda,
masofa ko‘paygani sari savdo ulushi ham muntazam pasayib
bormoqda. Birog har bir holatda Britan Kolumbiyasining viloyatlar
bilan, teng masofadagi uzoqlikda bo‘lgan shtatlarga nisbatan ko‘proq
hajmda savdo qilganini ko‘rib turamiz.

O‘zgarib borayotgan jahon savdo modeli. Jahon savdosi
harakatlanayotgan bir nishondir. Jahon savdosining tarkibi va
yo‘nalishi bugun boshqgacha. Bir avlod oldin bo‘lgan Jahon savdosidan
farq giladi, bir asr oldin esa umuman boshqa edi. Keling birgalikda bir
nechta trendlarni ko‘rib chiqaylik.
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Iqtisod tarixchilari uzoq masofadagi kuchli iqtisodiy bog‘ligliklar
global iqtisodiyotda yangilik emasligi ta’kidlaydilar. Aslida,
globalizatsiya jarayonlarida ikta katta to‘lqin bo‘lgan: birinchisi jet va
internetga emas, balki temir yo‘llari, parovozlar va telegrafga taya-
nadigan to‘lgin bo‘lgan. 1919-yilda buyuk iqgtisodchi Djon Meynard
Keyns globalizatsiya to‘lqini natijalarini quyidagicha ifodalagan:

Birog, Keynsning 1914-yilda “davr tugadi” iborasiga e’tibor
garatish joiz: ikta ketma-ket bo‘lib o‘tgan jahon urushlari, 1930chi
yillar depressiyasi va keng targalgan proteksionizm jahon savdosini
chin ma’noda tushkunlikka uchratdi. Shu bois Keyns xalgaro
savdoning to‘xtashi paytiga, ya’ni yuqorida aytilgan depressiya va
proteksionizmlar boshlangan paytni, davr tugadi deb tasvirlamoqda.
5.5-rasmda xalgaro savdoning bir yana o‘lchamini ko‘rsatmoqda:
sanoat maxsulotlarining Jahondagi eksport indeksining jahon sanoat
ishlab chigarishi indeksiga nisbati. Birinchi jahon urushigacha jahon
savdosi tez oshib borgan, keyin esa sezilarli darajada tushgan. Ko‘rinib
turganidek, globalizatsiya birinchi jahon urushigacha bo‘lgan darajaga
1970-yillargacha yetib ololmagan.

Shu paytdan keyin jahon savdosi Jahon ishlab chigarishning
ulushi sifatida oldin hech qachon ko‘rsatmagan ko‘rsatkichlarda
o‘sishni davom ettirgan. Jahon savdosidagi ushbu o‘sishning aksariyati
ishlab chiqaishning vetikal disintegratsiyasini aks etadi. Tovar iste’-
molchiga yetib borguncha turli davlatlarda ishlab chigarish bosgich-
laidan o‘tib boradi. Misol tarigasida: iste’molchiga mos elektron
tovarlar — qo‘l telefonlari, aypodlar va shu kabi maxsulotlar oyligi past
bo‘lgan Xitoy kabi davlatlarda yig‘iladi,komponentalri esa oyligi
baland Yaponiya kabi davlatlarda ishlab chigariladi. Ushbu kompo-
nentlar jadal ravishda bir davlatdan boshqa davlatga olib o‘tilganligi
uchun, $100 lik tovar ogibatda $200 yoki xalgaro savdo ogimlariga
teng $300 ham chiqib ketishi mumkin.
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Ishlab chigarishning savdoga nisbati

5.5-rasm. Jahon savdosining o*sishi va pasayishi.

Qishloq ho'jaligi
mabhsulotlari
%

Tijorat hizmatlari
24%

Yoqilg'i va konchilik
mahsulotlari

Ishlab chigarish
56%
= KULWAOK XY3KaNUTM MaxCy0TAapu  ® EKWAIFW Ba KOHYMAMK MaxCyn0Taapy

= Nwnab unkapmi = TuxKopaT XM3maTaapu

5.6-rasm. Jahon savdosining tarkibiy bo‘limlari, 2015

5.6-rasmda esa 2015-yildagi jahon eksportini foiz ulushida yoritib
bermoqda. Jahon savdosining eng katta hajmini turli xil ishlab
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chigarilgan maxsulotlar tashkil etadi. Yer-osti gazilmalarining asosiy
qismini neft va qolgan yoqilg‘i turlari tashkil giladi. Qishloq xo‘jaligi
maxsulotlari ko‘pchilik davlatlarni oziglantirishda xal giluvchi o‘ringa
ega bo‘lsa-da, kunimizdagi jahon savdosida juda ham kichik xissaga
ekanligini ko‘ramiz.

Xizmat sohasidagi eksport 0‘z ichiga an’anaviy transport (kema va
havo yo‘li kompaniyalari orqali belgilangan) harajatlari, chet elliklar
tomonidan to‘langan sug‘urta harajatlari va chet ellik turistlarning
harajatlarini gamrab oladi. Yaqin vyillardan beri esa zamonaviy
telekommunikatsiyalar orqgali amalga oshadigan yangi hizmat turi
OAV ommaviy axborot vositalari) ning diqqatini o‘ziga tortdi.

Bunga eng yorgin misol — chet eldan turib faoliyat yuritadigan
turli xil yordam va qo‘ng‘iroq markazlari(call center). Mabodo 800
raqamiga qo‘ng‘iroq qilsangiz , simning narigi tomonida katta ehtimol
bilan yiroglarda joylashgan bir davlat fugarosi bo‘lishi mumkin
(Hindistondagi Bangalor shahri juda mashxur). Kelgusi yillarda
ommabop bo‘lishi mumkin bo‘lgan savdoning bunday ekzotik turi
savdo-sotigda hamon kam ulushga egadir. Ishlab chigarilgan maxsu-
lotlar savdo-sotigning aksariyat gismini tashkil etishi — nisbatan yangi
voge’likdir. O‘tmishda jahon savdosida asosiy ulushga ega bo‘lgan
tovarlar - birlamchi mahsulotlar xususan, xo‘jaligi va konchilik
tovarlari edi.

5.2- jadval
Ishlab chigarilgan tovarlarning tijoratdagi % ulushi
Birlashgan qgirollik AQSH
Eksport | Import | Eksport | Import
1910 75,4 24,5 47,5 40,7
2015 72,3 73,6 74,8 78,4

5.2 Jadvalda AQSH va Birlashgan Qirollikning 1910 va 2015 -
yillarda qgilingan eksport va importdagi ishlab chigarilgan tovarlar
ulushini ko‘rsatadi. XX asrning boshlarida Buyuk Britaniya asosan
manufakturalarni (ishlab chiqarilgan) eksport qilgan bo‘lsa, importi-
ning asosiy gismini birlamchi tovarlar tashkil gilgan. Bugunga kelib
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esa, ushbu davlatda manufakturalar har ikkala eksport va importda
asosity o‘rinni egallaydi.AQSH esa 1910 larda asosan birlamchi
tovarlarni eksport-import gilgan bo‘lsa, 2015da savdoning tarkibini
asosan ishlab chigarilgan tovarlar tashkil gildi.

Nisbatan yaqginda bo‘lgan transformatsiya 3-dunyo mamlakatlari
tomonidan ishlab chigarilgan tovarlar eksporti ko‘payishi. 3-chi dunyo
mamlakatlari va rivojlanayotgan mamlakatlar deb, aksariyati 2-chi
Jahon urushigacha Yevropa koloniyalari bo‘lmish, dunyoning eng
kambag‘al davlatlariga nisbatan ishlatiladi. 1970-chi yillargacha ushbu
davlatlar asosan birlamchi tovarlarni eksport gilgan. 5.7-rasmda, 1960
— 2001-yillar orasida, rivojlanayotgan davlatlar eksportining gishlog
xo‘jaligi mahsulotlari va ishlab chiqarilgan tovarlar ulushlari sifatida
ko‘rishimiz mumkin.

Xizmat offshori. Shu kunlarda, xalgaro igtisodiyotda eng katta
tortishuvlarga sabab bo‘layotgan zamonaviy informatsion texnolo-
giyalarning ba’zi iqtisodiy funksiyalarni keng ko‘lamda bajarishi
mumkinligi va ushbu texnologiyalar xalgaro savdoning yangi turlarini
keskin ortishiga olib kelishligi bo‘lmoqgda. 8000 mil sizdan narida turib
siz so‘ragan ma’lumotlarga javob berayotgan shaxsning ishlab turgan
koll-markazlari haqida biroz avval ham gapirib o‘tdik.Boshqa xizmat-
larning ham ko‘p turlari 0‘zoq masofadan turib bajarilishi mumkin.
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5.7-rasm. Rivojlanayotgan davlatlarda eksport tarkibining
o‘zgarishi
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2006-yilda, mashhur Tashqi Ishlar (Foreign affairs) nomli jurnal-
da chop etilgan maqolada, Prinston universiteti iqtisodchisi Alan
Blaynder shunday degan:“kelajakda, va keng miqyosda hozir ham,
xalgaro savdoning asosiy farqg qilish belgisi qutiga solinadigan va solib
bo‘lmaydigan narsalar orasida bo‘lmasligidir. Aksincha, asosiy farq,
uzog masofadan, sifatiga putur yetkazmagan holda, elektron tarzda
yetkazib bo‘ladigan va yetkazib bo‘lmaydigan Xxizmatlar orasida
bo‘ladi.”

Masalan, xo‘jalik do‘koningizda tovarlarni javonlarda qayta
tartiblab chiquvchi ishchingiz bir tomonda, va ushbu do‘konning
rasmiy ishlarini yurituvchi buxgalter Internet orgali doimiy alogada
qolib, boshga mamlakatda bo‘lishi mumkin. Pulsingizni o‘lchaydigan
xamshira yoningizda bo‘lsa, rentgen suratlarini elektron tarzda o‘qib,
taxlil qilib beradigan radiolog esa, internetga ulanish tezligi baland
bo‘lgan har ganday mamlakatda bo‘lishi mumkin.

Shu nugtada, xizmatlar autsorsingi o‘ziga ko‘p e’tiborni qaratib
oladi, negaki u hamon kam uchraydigan voqe’likdir. Savol shundaki,
bunday autsorsing gay darajada kattalashib ketadi, va shu kunlarda
xalgaro ragobatga duch kelmaydigan nechta ishchi yaqin kelajakda
o‘zgarishlarni ko‘radi? Iqtisodchilar ushbu savolga quyidagicha javob
berishga harakat gilishgan: AQSH ichida uzoq masofadan tijorat
gilinayotgan Xizmatlar tahlil gilingan. Masalan, xalq uchun ko‘pgina
moliyaviy xizmatlar — davlatning moliya poytaxti Nyu-Yorkdan
ko‘rsatilgan. Maykrosoftning vatani bo‘lmish — Sietldan programma
dasturlari; Amerika (va butun dunyo)ning internet bo‘ylab izlash
hizmatlarining ko‘pi Maunten Vyudagi Google pleks, Kaliforniya va
hokazolar orgali ta’minlanadi.

5.8-rasmda, AQSH dagi sanoatlar lokatsiyasini sistematik tarzda
o‘rganib chiqib, uzoq masofadan turib tijorat qilish mumkin bo‘lgan va
mumkin bo‘lmagan hizmatlar taxlilini ko‘rsatadi. Shaklda ko‘rinib
turganidek, AQSH ning ish bilan bandligining 60%ni Xxaridorga
yaqgindan turib bajariladigan kasblar tashkil etadi.
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gishliq ho'jaligi gonunchilik, kommunal ishlab chigarish
1% hizmatlar qurilish 1% 12%

Chakana/ulgurji
savdo 7%

/Sog'liq 0%
tijorat qilina

olmaydigan 60% Shaxsiy hizmatlar

Davlat 2%
boshqaruvi2%

5.8-rasm.Tijorat gilish mumkin bo‘lgan sanoatlarning ish bilan
bandlikdagi ulushi.

Sodda atamalar bilan dunyoga tarif berish qiyinroq bo‘lib
golganligi haqgigatdir. Bir asr avval, har bir mamlakat eksportining
tarkibi uning iqlimi va tabiiy resurslariga ko‘ra shakllanar edi. Tropik
mamlakatlar asosan kofe va paxta kabi maxsulotlarni; AQSH va
Avstraliya kabi mamlakatlar aholisi zich bo‘lgan Yevropa xalqglariga
ozig-ovqat mahsulotlarini eksport gilar edi. Savdo borasidagi tortishuv-
larni ham tshuntirish ancha oson edi. “Proteksionizm yoki erkin
savdomi”’rusmidagi klassik siyosiy janglar ingliz yer mulkdorlari va
ingliz ishlab chiqaruvchilari orasida bo‘lar edi. Proteksionizm
tarafdorlari import orgali kirib kelayotgan arzon ozig-ovgat mahsulot-
laridan himoyalanishni istasa, ishlab chigauvchilar manufakturalarini
erkin savdo orgali eksport gilishga urinar edi.

TUSHUNCHA VA IBORALAR.

Xalgaro savdo nazariyasining zamonaviy hususiyatlari.
Mark Melist nazaryasi.

Autsorsing tushunchasi.

To‘lig bo‘lmagan kontraktlar modeli.
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Xalgaro savdoning gravitatsion nazaryasi.

Tinbergen gipotezasi.

Gipper ragobat va innovatsion taraqgiyot sharoitida xalgaro
kompaniyalarning xalgaro savdodagi ishtiroki.

TAKRORLASH UCHUN SAVOLLAR

1. Xalgaro savdoning tovar tarkibi nimalardan iborat ?

2. Xalgaro savdoning zamonaviy hususiyatlarini ketma-ketligi
ganday ?

3. To‘g‘ridan-to‘g‘ri  xorijiy investitsiyalarning namunalarini
necha hil turi mavjud ?

4. Ko‘p millatli va autsorsing. Korporatsiya gachon ko‘p millatli
bo‘ladi?

5. Xorijiy investitsiyalar tushumining mamlakatlar guruhlari
bo‘yicha tagsimlanishi ganday shakllarda bo‘ladi ?
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XALQARO SAVDONING TARKIBI, RIVOJLANISH
BOSQICHKLARI VA MAMLAKATLAR IQTISODIYOTIGA
TA’SIRI

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

> Xalgaro savdoning rivojlanish bosgichlari.

Xalgaro savdoning Tovar tarkibi.

Jahon savdosining tarkibi va uning o‘zgarish tendnsiyalari.
Korona virus ingirozning xalgaro savdo konyukturasiga

Y YV V

ta’siri.

Korona virus ingirozning jahon bozori konyukturasiga ta’siri.
O‘zbekiston tashqgi savdosining tarkibi.

Tashqi savdoning rivojlanish omillari.

Tashqi savdo aylanmasi dinamikasi hajmi.

O‘zbekistonning tashqi savdo aylanmasi.

YV VYV VY

Kirish

Bugungi kunda O‘zbekistonning tashqi savdo alogalarini rivoj-
lanishi bozor islohotlarini amalga oshirish jarayonida mavjud bo‘lgan
milliy igtisodiyotning real ehtiyojlari asosida amalga oshirilmoqda.
Shu bilan birga, O‘zbekiston jahon iqtisodiyotiga integratsiyalashish,
mamlakatni dunyoning bir gator rivojlangan davlatlaridan biri sifatida
o‘rin egallashga qaratilgan.

Bugungi kunda butun dunyoda sodir bo‘layotgan pandemiya
sharoitida O‘zbekistonning jahon iqtisodiyotida, xalgaro savdodagi
mavqgeyini oshirishda eng avval Jahon bozoridagi o‘rnini yanada
mustahkamlash va buning zamirida mikro va makroiqtisodiy tenden-
siyalarni xisobga olgan xolda iqtisodiy barkarorlikka erishishimiz va
bu borada chuqur bilimlarni egallashimiz va kelajak avlodga ushbu
bilimlarni singdirishimiz zarur, bu orgali davlatimizning xalgaro
savdoda mamlakatlar iqgtisodiyotiga ta’sirini yanada oshirishda
o‘zimizning kichik hissamizni qo‘shgan hisoblanamiz.
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6.1. Xalgaro savdoning rivojlanish bosgichlari zamonaviy
hususiyatlari

Jahon xo0°jaligi rivojlanishining o‘ziga xos xususiyatlaridan biri —
bu xalgaro igtisodiy munosabatlarning intensiv rivojlanib borishi
hisoblanadi. Bu mamlakatlar, mamlakatlar guruhi, aloxida firma va
korxonalar o‘rtasida savdo-iqtisodiy alogalarning kengayishi tobora
chuqurlashuvi bilan izoxlanadi. Ushbu holatni xalgaro mehnat taqsi-
motining chuqurlashuvi, xo‘jalik hayotining globallashuvi, milliy iqti-
sodiyot ochigligining kuchayishi, mamlakatlarning iqtisodiy integ-
ratsiyalashuvi va xududiy xalgaro iqgtisodiy alogalar strategiyasining
chuqurlashib borayotganligini ko‘rish mumkin.

Xalgaro savdo

Tovar va hizmatlarni xalgaro almashuv shakli

Asosiy ogimlari

Import- milliy ho'jalik tashqarisidan tovar va xizmatlarni olib kirish.
Eksport- tovar va xizmatlarni milliy ho'jalik tashqarisiga chigarish.

Rivojlanish asosi

Xalgaro mehnat tagsimoti
Qatnashuvchi mamlakatlarning tashqi savdo foydasini olishi.

Savdo foydasining asoslari

Eksport imkoniyatlari ichki istemolga yo‘naltirilmagan ishlab chigarish imkoniyatlari.

Eksportga ishlab chigarish- maxsulotni milliy xo‘jalikdan tashqarida yuqori baholarda
sotish imkoniyati.

Import imkoniyati- import asosida ishlab chigarish xarajatlarini pasayishi va ishlab
chiqarilayotgan maxsulot assortimentini to‘ldirish.

Riskni tagsimlash- milliy xo‘jalik tashqarisida tadbirkorlik faoliyati natijasida ishlab
chiqarishni bog‘liqlik riskini qisqarishi.

6.1-rasm. Xalgaro savdoning rivojlanishi.
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Xalgaro savdo o°‘zining rivojlanish bosqgichlariga ega bo‘lib, xar
bir bosgich o°z tarixiy xususiyatlari bilan ajralib turadi:

» tashqi savdo aloqgalarining lokal darajada shakillanish bosgichi
- (VI-XII asrlar) O‘rta yer dengizidan Sharqqa tomon xalgaro savdo
yo‘llarining vujudga kelishi;

»tashqgi savdo alokalarining mintakaviy darajada shakillanish
bosgichi - (XI1I- asrlar) tashqi savdo aloqgalarining O‘rta yer, Boltiq va
Shimoliy dengizlarida konsentratsiyalashuvi;

> tashqi savdo alogalari globallashuvining boshlanish bosqgichi
— (XV- XVII asrlar) Buyuk geografiya kashfiyotlari tufayli xalgaro

savdo yo‘llarining Atlantika, Hind va Tinch okeanlariga ko‘chishi;

» tashki savdo alogalarining intensivlashuv bosqgichi - (XVII-
XIX asrlar) sanoat to‘ntarishi, G‘arbiy Yevropa va AQSH iqtiso-
diyotining industriallashtirish jarayoni bilan bog‘liq;

»tashqgi savdo alogalarining militarizatsiyalashuv bosgichi —
(XIX oxiri -XX asr boshi) Birinchi va Ikkinchi jahon urushlari bilan
bog‘liq;

» integratsion bloklar va birlashmalarning tashgi savdo munosa-
batlariga faol ta’sir etish bosqichi - ( XX asrning o‘rtasi va ikkinchi
qismi);

» tashqi savdo aloqgalari globallashuv jarayonlarining zamonaviy
bosgichining shakillanishi va jahon bozorining vujudga kelishi;

Xalgaro savdoning zamonaviy xususiyatlari:

> iIlm-fan va texnika taraqqiyotiga ta’sirida mahsulot hamda
xizmatlar savdosi hajmining keskin ortishi;

> Ilm-fan va texnika taraqqiyotiga ta’sirida mahsulot hamda

xizmatlar savdosi hajmining keskin ortish.

> lIm-fan va texnika taraqqiyoti ta’sirida jahon ekportining tovar
tarkibidagi ilm-fan sig‘imkorligi yugori bo‘lgan maxsulot va xizmatlar
ulushining ortishi;

> Tashgi savdo aylanmasining jon Dboshiga baholangan
giymatining notekis tagsimlanishi;

> Yangi tarmoq va ishlab chigarishning vujudga kelishi;
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> Qator mamlakatlarning ayrim mahsulotlar importiga bog‘lig-
ligini ortishi;

>Tashgi Dbozorda ortigcha mahsulotni sotish kabi sodda
shaklining turli mamlakat korxonalari o‘rtasidagi hamkorlik alogalari
asosida avvaldan kelishilgan holda mahsulotni yetkazib berish shakliga
o‘tishi.

Xalgaro savdoni aniglovchi tovar mutanosibliklar majmui va alogalari

Inson ehtiyojlariga moslashtirish nuqtai nazaridan xalgaro savdo sohasida
tovarlarni differensiyalash

homashyo tovarlari-gishlog va o'rmon ho'jaligi, baligchilik va o'v
maxsulotlari gayta ishlash uchun katta sarf harajat talab etmaydigan gazilma
boyliklar;

ayrim tayyor mahsulot-yakunlovchi gayta ishlashni talab etadigan
mahsulotlar;

tayyor mahsulotlar-ohirigacha tayyor mahsulotlar;

gisga muddatda foydalanuvchi tayyor sanoat mahsulotlari-1yil va
undan gisga davrda ishlatiladigan tovarlar;

uzoq muddatda ishlatiladigan tovarlar - 1 yildan uzoq ishlatiladigan
tovarlar;

gisqa muddatda ishlatiladigan iste'mol tovarlari (noozig-ovqgat) -1 yil
va undan gisqa davrda ishlatiladigan tovarlar;

o'rta muddatda iste'mol gilinadigan tovarlar-nisbatan kichik giymatga
ega bo'lgan 1 yildan 3 yilgacha ishlatish muddatiga ega tovarlar;

uzog muddatli ishlatiladigan tovarlar-3 yildan oshiq muddatlarda
ishlatish muddatiga ega tovarlar hamda katta giymatga ega bo'lgan, 1 yildan 3
yilgacha ishlatish muddatiga ega tovarlar.

6.2-rasm. Xalgaro savdoning Tovar tarkibi
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Xalgaro savdoning tovar tarkibi — xalgaro savdoning tarkibini
aniglovchi tovar mutanosibliklari majmui va alogalaridan iborat bo‘lib,
magsadi inson ehtiyojlariga moslashtirish nuqtai nazaridan xalgaro
savdo sohasida tovarlarni differensiyalash hisoblanadi.

Xalgaro savdoning hududiy tarkibi — bu xalgaro savdoning
hududiy tarkibini aniglovchi mutanosibliklar va alogalar majmui
bo‘lib, bu tarkib xalgaro savdoning quyidagi Xxususiyatlari va
rivojlanish yo‘nalishlarini ajratish imkonini beradi:

« Alohida mamlakatlarning savdo ogimlarini ajratish;

* Bir guruh mamlakatlar o‘rtasidagi savdo ogimlarini ajratish;

» Mintagalar o‘rtasidagi savdo ogmlarini ajratish.

« Xalgaro savdoning asosiy ulushi ogimlarining rivojlangan
mamlakatlar guruhida yig‘ilganligi;

« Jahonning yirk savdo imperiyalari bo‘lib AQSH, Germaniya va
Yaponiya hisoblanadi;

» AQSH eksportining faollashuvi;

* Yaponiya eksportining o‘sishi (birinchi navbatda, boshga Osiyo
mamlakatlariga);

« Janubiy Osiyo mamlakatlarida xalgaro savdoning faol
rivojlanishi(ko‘proq Pokiston va Hindiston hisobiga);

« Shargiy Osiyo va gisman Lotin Amerikasi mamlakatlari xalgaro
savdosining ustun darajada rivojlanishi(Yaponiydan tashqgari);

» Markaziy va Shargiy Yevropa davlatlari tashqgi savdosining
sekin rivojlanishi

Xalgaro savdoning zamonaviy xududiy tarkibidagi o‘zgarishlar
tendensiyasi quyidagilar orgali ifodalanadi:

« Xalgaro savdoda bozor igtisodiyotiga ega rivojlangan
mamlakatlar ulushining saglanib golishi;

« Xalgaro savdo asosiy gismining rivojlangan mamlakatlar guruhi
ichida mujassamlashuvi;

* Rivojlanayotgan mamlakatlar ulushining ortishi;

* Rivojlanayotgan va rivojlangan mamlakatlar o‘rtasida savdo
alogalari xajmining ortishi;

O‘tish iqtisodiyotiga ega mamlakatlarning xalgaro savdodagi
pozitsiyasining zaifligi (rivojlangan mamlakatlar tashgi savdo
aylanmasida 3,5%, rivojlangan mamlakatlar tashqi savdo aylanmasida
2,5%).
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Demak, zamonaviy xalgaro savdoning asosiy omillari kuyida-
gilardan iborat:

. milliy igtisodiyotlarning ochikligi;

. milliy igtisodiyotlar ishlab chigarish salohiyatining o‘sishi;

. xalgaro savdoning xududiy va tovar o‘zgarishi;

. Xizmatlar sohasining rivojlanishi; intellektual va ilmiy-texnik
faoliyatining  moddiylashgan va  moddiylashmagan  shaklida
rivojlanishi.

6.1 [Savollar

1. Xalgaro savdoning rivojlanish  bosgichlariga hos
hususiyatlari nimalardan iborat?

2. Jahon savdosi ganday tarkibga va rivojlanish tendensiyasiga/?
ega?

3.Zamonaviy xalgaro savdoning asosiy omillari nimalardan
tashkil topgan.

6.2. Jahon savdosining tarkibi va uning o‘zgarish tendensiyalari

XX asrning ikkinchi yarmidan boshlab xalgaro savdo jadal
sur’atlar bilan rivojlana boshladi. 1950-1998-yillarda jahon eksporti
16-martaga ortdi. G‘arb mutaxassislarining fikricha, 1950 va 1970-
yillar oralig‘ini xalgaro savdoning rivojlanishidagi “oltin asr” deb atash
mumkin. Mana shu davr oralig‘ida jahon eksportining o‘rtacha yillik
o‘sish sur’ati 7% ni tashkil etadi. O‘tgan asrning 70-yillariga kelib
jahon eksportining o‘sish sur’ati 5% ga qadar, 80-yillarda esa yanada
pasaya boshladi. XX asr 80-yillarining oxiriga kelib jahon eksportining
o‘sish sur’ati jadallasha boshladi. Masalan, 1988-yilda xalgaro
savdoning o‘sish sur’ati 8,5% gacha ortgani holda 90-yillarda jahon
eksportining o‘sish sur’atida yana pasayish kuzatildi, 90-yillarning
o‘rtalaridan boshlab esa bargaror o‘sish tendensiyasiga ega bo‘lib,
o‘rtacha 7% ni tashkil etgan.
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Xalgaro savdoning barqgaror o¢sish sur’atiga kuyidagi omillar
ta’sir ko‘rsatadi:

» xalgaro mehnat tagsimotining rivojlanishi, ishlab chigarish va
kapitallar harakatining baynalminallashuvi;

»asosiy kapitalning yangilanishi, yangi iqtisodiy tarmoklarning
yaratilishi va JST tadbirlari yordamida xalgaro savdoning erkinlash-
tirilishi;

» xalgaro savdoning erkinlashuvi, mamlakatlarning import
bojlari va migdoriy cheklovlarni bekor gilishga o‘tishlari;

»>transmilliy korporatsiyalarning jahon bozorlaridagi faoliyati-
ning faollashuvi;

> igtisodiy integratsiya jarayonlarining chuqurlashuvi:

»regional to‘siglarning bekor qilinishi, umumiy bozor, erkin
savdo zonalarining shakillanishi;

» sobiqg kolonial mamlakatlarning mustaqillikka erishishi. Tashqi
bozorlarga yo‘naltirilgan iqtisodiy modelga ega “yangi industrial
mamlakatlar” ning ajralib chiqishi;

»0‘tish igtisodiyoti mamlakatlarning bozor igtisodiyotiga o‘tishi
va iqtisodiyotlari ochigligining chuqurlashuvi.

Yugorida gayd etib o‘tilgan omillar xalgaro savdoning
quyidagi zamonaviy rivojlanish tendensiyalarini belgilab beradi.

Birinchidan, xalgaro savdoning rivojlanish dinamikasi jahon
moliyaviy-igtisodiy ingiroziga qadar yuqori o‘sish sur’atlari bilan
tavsiflanadi. Taxdidlar ko‘rsatishicha, 1948-yildan 2019-yilga qadar
jahon tovarlar eksporti 346 mird. dollardan 15,2 trin. dollargacha, ya’ni
44-martaga ortgan va uning o‘rtacha yillik o‘sish sur’ati 7-8% ni
tashkil etgan.

Ikkinchidan, mamlakatlar tashqgi savdosi igtisodiy rivojlanishga
nisbatan jadal sur’atlar bilan rivojlangan. Masalan, AQSH yalpi ichki
mahsuloti 1990-1995-yillarda 31,4% ga o‘sgan bo‘lsa, uning eksporti -
48,4, importi esa 50,5% ga ortgan.

Uchinchidan, dunyoning ko‘pchilik mamlakatlarida eksport va
import kvotalarining ortishi yuz berdi. Agar 1978-1987-yillarda jahon
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sanoat mahsulotining 13,8% i eksport gilingan bo‘lsa, 90-yillarning
ikkinchi yarmida bu ko‘rsatkich 17% ni tashkil etdi.

To‘rtinchidan, xalgaro savdoning geografik tarkibi mamlakat-
larning xududiy yoki tashkiliy belgilari bo‘yicha rivojlanmogsa.
Xalgaro savdoda yetakchi mavge AQSH, Yevropa Ittifoki va
Yaponiyaga tegishli. Ular hissasiga jahon eksporti va importining 60%
i to‘g‘ri keladi. Jumladan, 2019-yilda jahon tovarlar eksportining
33,4% 1, jahon tovarlar importining 37,4% 1 ‘“katta yettilik”
mamlakatlari hissasiga to‘g‘ri kelgan.

Beshinchidan, xalgaro savdodagi asosiy savdo munosabatlari
sanoat jihatdan taraqqiy etgan mamlakatlar o‘rtasida yuz beradi. Bu
ko‘rsatkich umumiy savdoning 61% ini tashkil etadi.

Oltinchidan, xalgaro savdoning tovar tarkibi ham o‘ziga xos
rivojlanish xususiyatlariga ega:

> xalgaro tovar aylanmasiga tortilayotgan tovarlar ogimi chuqur
diversifikatsiyaga ega. Jumladan, Germaniya 180 ta eksport
pozitsiyasiga, Buyuk Britaniya va Fransiya —175 ta, Yaponiya 160
tadan ortiq pozitsiyaga ega;

»>ilmiy-texnik taraqgiyot natijasida xalgaro savdoda tayyor
mahsulotlar ulushi ortib bormoqgda. Bu ko‘rsatkich 2019-yilda jahon
tovarlar savdosining taxminan 67,1% ga teng bo‘ldi;

» Xalgaro savdoda xomashyo va mineral yogqilg‘ilarning ulushi
qisqarib bormokda. Ushbu ko‘rsatkich 1937-yilda 38,6% ni tashkil
etgan bo‘lsa, 2020-yilda 20,4% ga teng bo‘ldi;

> jahon savdosida ozig-ovgat mahsulotlarining ulushi gisgarish
tendensiyasiga ega bo‘lib, bu ko‘rsatkich 1937-yilda 22,8% ga, 2020-
yilda esa 7,5% ga teng bo‘ldi;

»1974-1975-yillardagi Jahon iqtisodiy ingirozidan keyin jahon
eksportining tovar tarkibida to‘gimachilik va kiyim-kechaklar ulushi
orta boshladi. Bu sohada rivojlanayotgan mamlakatlar ulushi keskin
ko‘payib bordi.

XX asrning ikkinchi yarmidan boshlab tashqgi savdo notekis
rivojlana boshladi. Mazkur holat jahon bozorida mamlakatlar o‘rnining
o‘zgarish bilan izohlanadi.
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6.1- jadval
Tashqi savdo siyosatining dastaklarining guruhlanishi

Usullari Savdo siyosatining Ustun darajada
dastaklari tartibga solish sohasi
Tarif Bojhona bojlari Import
Tarif kvotasi Import
Notarif Miqdoriy Kvotalash Import
Litsenziyalash Eksport Import
“Eksportni ixtiyoriy Eksport
cheklash”
Yashirin Davlat haridlari Import
Maxalliy Import

komponentlarining
Ushlab turish talabi

Texnik to‘siglar Import

Soliglar va yig‘imlar Import
Moliya Subsidiyalar Eksport
Kreditlash Eksport
Demping Eksport

2020-yilda deyarli barcha mintagalarda savdo hajmining pasa-
yishi ikki xonali ragam bilan o‘lchanadi, Shimoliy Amerika va Osiyo-
da eksport eng ko‘p zarar ko‘rdi. JST taxminiga ko‘ra, savdo qiymati
murakkab zanjirli tarmoqlarda, aynigsa elektronika va avtomobil-
sozlikda ko‘proq tushishi mumkin. Koronavirus pandemiyasi transport
va sayohatlardagi cheklovlar tufayli xizmatlar savdosiga bevosita ta’sir
qgilishi mumkin. Savdoning 2021-yilda tiklanishi kutilmogda, ammo bu
koronavirus targalishining davomiyligi va siyosat choralarining
samaradorligiga bog‘liq.

O‘tgan asrning 80-yillarida Yaponiya mashina va asbob-
uskunalar eksporti bo‘yicha jahonda birinchi o‘ringa chiqib oldi. Yapo-
niya yengil va yuk avtomobillari, uy-ro‘zg‘or buyumlari eksporti bo*-
yicha golgan mamlakatlarni ortda koldirdi. Ammo yapon eksportining
uchdan biri AQSHga to‘g‘ri keladi.

Yaponiyaning AQSH bilan savdo defitsiti 90-yillarda 50-60 mlrd.
dollarni tashkil etgan. AQSHning xalgaro savdodagi ulushining
gisgarib borishi amerika ishlab chigarish tarmoglari raqobatbar-
doshligining pasayishi bilan bog‘liq. Mutaxassislarning fikricha, XXI
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asr boshlarida AQSH va Osiyo mamlakatlari xalgaro savdoda eng
ragobatdardosh mamlakatlar hisoblanishadi. 2030-yilga borib AQSH,
Yaponiya va Xitoy eng raqobatbardosh mamlakatlar sifatida e’tirof
etilishi mumkin. Bunday uzok muddatli istigbolli prognozlar bo‘yicha
keyingi o‘rinlarni Germaniya, Singapur, Janubiy Koreya, Malayziya va
Shveysariya band etishi mumkin. Jahon savdosining hozirgi vaqtdagi
holatini tahlil qilish shuni ko‘rsatadiki, xalqaro savdo keyingi o‘n
yilliklarda shiddat bilan rivojlanib va takomillashib bormokda. Unda
nafagat rivojlangan, balki rivojlanayotgan va o‘tish davri iqtisodi-
yogidagi mamlakatlar ham faol ishtirok etib, xar bir mamlakat oz
ishtirokiga garab igtisodiy manfaatga ega bo‘lmoqda. Lekin rivoj-
langan mamlakatlar tomonidan tashqi savdo aloqalariga muhim e’tibor
garatilishi va mamlakatning ega bo‘lgan iqtisodiy salohiyatining
yugoriligi, bugungi kunda jahon savdosining istigboldagi strategiyasini
belgilab bermoqda.

6.2 Savollar
1. Jahon savdosining Tovar tarkibi ganday ko‘rinishga ega va
tovarlar xalgaro savdoda ganday gavday guruhlanadi?

2. Xalqaro savdoning xududiy tarkibidagi o‘zgarishlar
tendensiyasiga xos xususiyatlar nimalardan iborat?.

3. Xalgaro savdoning barqgaror o‘sish sur’atiga qaysi omillar
ta’sir ko‘rsatadi?

6.3. Korona ingirozning xalgaro savdo va jahon bozori
kon’yukturasiga ta’siri

Jahon bankining ma’lumotlariga ko‘ra, jahon iqtisodiyoti oxirgi
50-yilda to‘rt marotaba tashqgi garz to‘lginini boshidan kechirdi.
Shundan, dastlabki uchtasi ingirozlar bilan yakunlandi. Ularning
oxirgisi sifatida 2010-yildan buyon rivojlanayotgan mamlakatlarda
garz to‘lgini o‘zining eng yuqori cho‘qgisiga chigdi. 2018-yilda jami
garz 54 foiz punktga oshib, YAIMga nisbatan 170 foizni tashkil etdi.
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Joriy past foizli stavkalar yugori garz muammolarini bartaraf etishda
asosly vosita bo‘lishi mumkin. Hozirgi kunga gadar igtisodiy
ingirozlar turli moliyaviy instirumentlarning nobargarorligidan kelib
chiqgan bo‘lsa, joriy davrdagi ingirozni yuzaga kelishi tamomila
0°zgacha tus olganligi bilan farglanadi.

2020-yilda garz ingirozidan o‘zgacha tusga ega bo‘lgan, boshi-
anishidan iqtisodiy xususiyat kasb etmagan ingiroz omili — bu
pandemiya ekanligini kuzatishga to‘g‘ri kelmoqda. Natijada, igtisodiy
qulashlarning yuz berishi bo‘yicha ayrim signallar vujudga kelmoqda.
Bulardan asosiysi “igtisodiy ta’til”’larning yuz berishidir. Boshgacha
aytganda, yalpi iste’molning tushib Kketishi va yalpi taklifning
to“xtalishi bilan bevosita bog‘ligdir. Mazkur iqgtisodiy ingirozning eng
asosiy belgisi sifatida — igtisodiy harakatsizlikni keltirish mumkin. Bu
sharoitda, davlatlarning eng asosiy vazifasi minimal iqtisodiy harakatni
ta’minlab turishdan iborat bo‘lishi lozim.

Sanoat ishlab chigarish
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6.3-rasm. Rivojlangan davlatlarda ishlab chigarish sohasidagi
o‘zgarishlar.
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2020-yil fevralidan boshlab ayrim Xitoy kompaniyalari “Korona-
virus obligatsiyalari’ni emissiya qilishni boshlashdi. Shenzhyen
Airlines aviakompaniyasi 600 min. yuan miqdoridagi obligatsiyalarni
muomalaga chigardi. Jalb etilgan mablag‘lar asosan bekor gilingan
parvozlar uchun biletlarning giymatini yo‘lovchilarga qaytarib berish
va ozig-ovqatlarni transportirovka qilish uchun moliyalashtirish
tadbirlariga yo‘naltirilishini ma’lum gilindi.

Jahon bozorida esa, yirik iqtisodiyotga ega mamlakatlar o‘rtasida
milliy valyutalari vositasida o‘zaro iqtisodiy musobagalar boshlanib
ketdi. Ba’zi ekspertlarning xulosalari AQSH dollarining xalqgaro
valyuta bozoridagi o‘rni yuanning qadri oshishi ortidan xavf ostida
qgolishini aks ettirmoqda.

Xitoyning iqgtisodiyot va boshga sohalarga ahamiyati mamlakat
chegaralaridan anchayin uzoggacha seziladi. Xitoyliklar hammadan
ko‘p avtomobil, smartfon va boshga mahsulotlarni sotib olishadi.
Jahon sayyohlik tashkiloti ma’lumotlariga ko‘ra, xitoyliklar chet elga
sayohat gilganlarida yiliga 258 milliard dollar sarflashadi. Bu esa
amerikaliklar qilgan xarajatlardan deyarli ikki baravar ko‘p.

Xitoy iqtisodiyoti yer yuzidagi deyarli har bir kompaniyaga oz
ta’sirini o‘tkazadi. Xitoy mahsulotlari dunyoning barcha qismlariga
yetkazib beriladi. Xitoyda ishlab chigarishni to‘xtatish har ganday
mamlakatda yoki umuman bir vaqtning o‘zida mahsulot yoki
xizmatning tangisligiga olib kelishi mumkin.

Virus targalishining markaziga aylangan Uxan vyirik sanoat
markazidir. Masalan, u Fransiyadagi barcha investitsiyalarning gariyb
30 foizini tashkil etadi. Shaharda yirik avtomobilsozlik zavodlari
ishlaydi, shuningdek, yetkazib beruvchilar va vositachilarning ofislari
ham shu yerda joylashgan.

Bu dunyoning boshqa qit’a va mintaqalari ishsizlik balosidan
qutulib ketadi, degan ma’noni anglatmaydi. Ingiroz ko‘lamini
kamaytirish uchun XVF Lotin Amerikasidagi 19 ta mamlakatga 3,4
milliard dollarga teng favqulodda kreditlar ajratdi. Ammo Amerika
qit’asida eng katta iqtisodiy inqirozga yuz tutgan Venesuelaga
moliyaviy yordam berilmadi, chunki G‘arb va moliyaviy tashkilotlar
Maduro hukumatidan yuz o‘girgan.

Osiyoning yirik mamlakatlaridan biri bo‘lgan Indoneziya va
uning poytaxti Jakartada ham vaziyat yaxshi emas. Bu mamlakatda
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pandemiya sababli ikki million odam ishsiz qolgan. Dunyoning
gashshoq mamlakatlaridan biri hisoblangan Nayrobida ahvol yanada
ayanchli. Janubi-Shargiy Osiyo mamlakatlarida ham ishsizlik bilan
bog‘liq vaziya t juda og‘ir. Jahon banki ma’lumotlariga ko‘ra, Hin-
distonda 519 million ishchi kuchi mavjud. Qolaversa, mamlakatda
gariyb 120 million immigrant shchi bor. Komendantlik soati tufayli
millionlab odamlar ishsiz qoldi. Fors ko‘rfazi mamlakatlaridan o‘n
minglab ishchilarning yurtiga gaytgani ham vaziyatni battar og‘ir-
lashtirmoqda. Mintagadagi gashshoqglik muammosi epidemiya natija-
sida yanada avj olgan. Ishsizlik muammosi kuchayib borayotgani va
uning tiklanishi kelgusida uzoq muddat talab qgilishini inobatga olsak,
aholining bandlik ko‘rsatkichlari AQSH uchun jiddiy muammoga
aylanib, dunyodagi eng vyirik igtisodiyotga yetarlicha tahdid solmoqda.
AQSHda karantin choralari tufayli yuzaga kelayotgan ishsizlik darajasi
1930-yillarda yuz bergan «Buyuk tushkunlik»dan (1929-1933-yillarda
yuz bergan dunyo igtisodiy ingirozi shunday deb ataladi) keyin misli
ko‘rilmagan ko‘rsatkichga yetdi.

2008-2009-yillarda yuz bergan butunjahon moliyaviy ingirozidan
keyin o‘n yillikda ketma-ket 100 oy davomida ishlab chigarish hajmi
oshgan, ish o‘rinlari yo‘qotilmagan, natijada joriy yil fevral oyida
ishsizlikni so‘ngi yarim asrdagi eng past darajagacha (3,5 foiz)
kamaytira olgan mamlakat uchun bu misli ko‘rilmagan muvaffaqi-
yatsizlik hisoblanadi. O‘tgan asrda, ikkita jahon urushi o‘rtasida ro‘y
bergan «Buyuk tushkunlik»dan beri AQSHda ishsizlik darajasi hech
gachon bunday xavfli ko‘rinish olmagan: 1980-yillarda ro‘y bergan
igtisodiy turg‘unlik davrida ham ko‘rsatkichlar deyarli 10 foizdan
oshmagan. AQSH zamonaviy tarixda bir kecha-kunduzda o°‘n
millionlab ish o‘rinlarini yo‘gotishga duch kelmagan. Avvalgi rekord
1945-yilga tegishli edi. O‘shanda AQSH ikkinchi jahon urushi
tugagandan so‘ng armiya safida bo‘lgan millionlab askarlarni harbiy
xizmatdan bo‘shatadi va ular ishsizlarga aylanadi. O‘shanda ham ahvol
hozirgidan 10 baravar past bo‘lgan — bir vaqtning o‘zida 2 million
odam ishsiz golgan. Igtisodchilar bunday yirik ko‘lamdagi yo*‘qotishlar
o‘rnini yaqin bir necha yil ichida, virus tarqalishidan oldingi eng past
natijagacha tiklashning iloji  bo‘lmasligi  mumkinligi haqida
ogohlantirmoqda.
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Xalgaro mehnat tashkilotining ma’lumotlariga ko‘ra, dunyo
miqyosida 25 million nafargacha odam ishsiz qolishi, ishchilar
daromadlaridagi yo‘qotishlar esa 3,4 trillion AQSH dollarini tashkil
etishi kutilayotgan edi. Ammo yoz fasli birinchi oyining o‘rtalariga
kelib dunyo miqyosidagi ishsizlar soni 300 milliondan oshib ketdi.

Dunyo hukumatlari virus targalishi mobaynida ishchilar va
bizneslarni qo‘llab-quvatlash maqgsadida misli ko‘rilmagan choralarga
qo‘l urmoqgda. Misol uchun, Britaniya hukumati koronavirus tufayli
ishga chigmagan xodimlar maoshining bir qismini to‘lashga va’da
berdi. Iqgtisodiy Hamkorlik va Taraqgqgiyot tashkilotining rahbari
hukumatlarni pandemiya vagtida budjetni tejash qoidalaridan voz
kechishga, barcha imkoniyatlarni ingirozni hal etishga chagirdi.
Ammo, shu bilan birga, u budjet defisiti va davlat qarzlarining oshib
ketishi garzdor mamlakatlar iqtisodiy o‘sishini bir-ikki yilga sustlash-
tirishidan ogohlantirgan. Xalgaro valyuta fondi tahlillariga ko‘ra,
2019-yilda 2,9 foizga o‘sgan jahon iqtisodiyoti 2020-yilda 3 foizga
gisgarishi mumkin. Bundan tashgari, XVF ishsizlik darajasi 2019-
yildagi 3,7 foizdan 9,2 foizga chigishini taxmin gilmoqgda. Hatto rivoj-
langan davlatlarda ham ishsizlik 6,6 foizdan 9,2 foizga ko‘tarilishi
kutilyapti.

Xalgaro mehnat tashkilotining gayd etishicha, norasmiy iqtisodda
band bo‘lgan aholi qatlami rasmiy sektordagi ishchilardan ko‘proq
zarar ko‘radi. Dunyo bo‘ylab norasmiy sektorda band aholi 2
milliarddan ko‘progni tashkil qiladi. XMT hisob-kitoblariga ko‘ra,
dunyo bo‘ylab norasmiy iqtisodiyotda band bo‘lgan millionlab kishi-
larning daromadlari karantinning birinchi oyida 60 foizga gisgardi.

COVID-19 pandemiyasining global ta’siri dunyodagi favqulodda
tibbiy-sanitariya doirasidan ancha chetga chiqib ketdi. Hozirda kelaja-
gimizning barcha jabhalari — igtisodiy, ijtimoiy, taraqgiyot sohalari va
ko‘pgina boshga yo‘nalishlar jiddiy xavf ostiga tushib qoldi.

Dunyoning gator mamlakatlarida millionlab ish joylari va kor-
xonalarni saqlab qolishning imkoni bor bo‘lib, buning uchun huku-
matlar korxonalarning to‘xtovsiz ishlashini ta’minlaydigan, ishdan
bo‘shatishlarning oldini oladigan va zaif toifadagi xodimlarni himo-
yalay oladigan qat’iy choralarni ko‘rishi zarur bo‘lardi. Mustaqil
Davlatlar Hamdo‘stligining ko‘pchilik mamlakatlari shunday yo°l
tutdi.
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Hozirgi vaqtda davom etayotgan keskin pasayish uzoqga
cho‘ziladigan resessiyaga aylanib ketmasligi uchun bu davlatlarda
rag‘batlantiruvchi budjet-moliya va kredit-pul siyosati amalga
oshirildi. Bu holat shundan dalolat beradiki, millionlab odamlar uchun
daromad manbai hisoblangan.

Korxona va tashkilotlar bunday og‘ir vaziyatda ham jon saqlab
qgolishi va imkon paydo bo‘lish bilan hammasini boshidan boshlashga
tayyor bo‘lishi lozim edi. Ko‘pgina mamlakatlar fugarolar va
igtisodiyotni himoya giladigan, ishchi-xodimlar va korxona-tashkilot-
larga mablag‘lar bilan ta’minlaydigan qo‘llab-quvvatlovchi chora-
tadbirlarni amalga oshira boshladilar.

Mazkur choralarning maksimal darajada samarali bo‘lishi uchun
hukumatlar ish beruvchi tashkilotlar va kasaba uyushmalari bilan
birgalikda odamlarni muhofaza gilish va ish joylarini saglab qolishni
ta’minlaydigan yechimlar ishlab chiqgishdi. Bunday choralar gatoriga
daromadlarni go‘llab-quvvatlash, ish haglarini subsidiyalash, rasmiy
ishda ishlaydigan va vaqgtincha ishdan bo‘shayotgan xodimlarga
nafagalar to‘lash, o‘zini o°zi band gilgan shaxslarga soliq imtiyozlarini
tagdim etish, korxonalarga moliyaviy ko‘mak berish kabilar Kiritildi.

Xalgaro miqyosda ko‘rilgan va ko‘rilayotgan choralardan maqgsad
— kambag‘allik va gashshoglikka yo‘l go‘ymaslik. Chunki gashshoqglik
har joyda ham jamiyat farovonligi uchun asosiy xavf hisoblanadi.
Shunday ekan, dunyo hukumatlari bir tarafda karantin choralarini
yumshatish, biznesni rivojlantirish, unga katta migdorda madad
ajratish, ikkinchi tomondan ijtimoiy masofaga rioya gilgan holda
ijtimoiy obektlar va ishlab chigarishni tezroq ishga tushirish yo‘lini
tanlayapti.

6.3 Savollar

Korona inqirozning galgaro savdo gonyukturasiga tasirini
baxolang.?

Koronaingirozning Jahon bozori konyukturasiga tasirini?
baxolang.

Xalgaro savdoning zamonaviy tarkibi va rivojlanish
istigbollariga baxo bering.?
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6.3. O‘zbekiston tashqi savdosining tarkibi va rivojlanish
Xususiyatlari

Mamlakatimizda olib borilayotgan islohotlar xorijiy davlatlar
bilan savdo aloqalarining jadal o‘sishiga xizmat qilmoqda. Xususan,
mamlakatning eksport salohiyatini oshirish bo‘yicha gabul qilingan
qarorlar mahalliy kompaniyalarga tashqi bozorlarda ko‘proq tajriba
orttirishga imkon beradi. Pirovardida ular jahon savdosida raqobatdosh
ustunlikka ega bo‘ladi.

Hukumatning bu borada so‘nggi yillarda amalga oshirayotgan
eksportni rag‘batlantirish, importni optimallashtirish va umuman
olganda tashqi savdo muvozanatini ta’minlash magsadida amalga
oshirilayotgan islohotlar 2019-yil yakuni bilan respublikaning tashqi
savdo aylanmasini 42,2 mird. AQSH dollariga yetishini va 2018-yilga
nisbatan 8,7 mlrd. AQSH dollariga yoki 26,2% ga oshishini ta’minladi.
Ushbu natija mamlakat tarixida eng yuqori ko‘rsatkich sifatida qayd
etildi. So‘nggi yillarda hukumatimiz tomonidan sanoat tuzilmasini
diversifikatsiya qilishni, eksportni qo‘llab-quvvatlash, import o‘rnini
bosuvchi tovar va mahsulotlarni ishlab chigarishni yanada oshirilishi
natijasida eksport tarkibida sezilarli o‘zgarishga erishildi.

Tashqgi savdo aylanmasida 2019-yil eksport hajmi 17,9 mird.
AQSH dollariga (o‘sish sur’ati — 128,0 %) va import hajmi 24,3 mlrd.
AQSH dollariga (o‘sish sur’ati — 124,9 %) yetdi. Hisobot davrida 6,4
mird. AQSH dollari giymatida passiv tashqi savdo balansi gayd etildi.

O‘zbekiston jahonning 193 dan ortiq mamlakatlari bilan savdo
alogalarini amalga oshirib kelmogda. TSA-ning nisbatan salmoqli
hissasi Xitoy Xalg Respublikasida (18,1%), Rossiya Federatsiyasida
(15,7%), Qozog‘istonda (8,0%), Koreya Respublikasida (6,5%),
Turkiyada (6,0%), Germaniyada (2,3%) va Qirg‘izistonda (2,0 %)
gayd etilgan.
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6.2-jadval.
Respublika tashqi savdo aylanmasida yuqori ulushga ega bo‘lgan
10 davlat (2019-yil yanvar-dekabr, min. AQSH dollari)

Davlat nomi Tashqi savdo Eksport Import Ulushi, %
aylanmasi

Xitoy 7620,9 2519,0 5101,9 18,1
Qozog‘iston 3367,8 1429,7 1938,0 8,0
Koreya 2755,4 93,5 2661,8 6,5
Respublikasi

Turkiya 2525,2 1203,6 1321,6 6,0
Germaniya 980,1 53,9 926,2 2,3
Qozogiston 829,1 679,1 150,0 2,0
AQSH 596,2 29,1 567,1 1,4
Rossiya 6626,9 2492,5 4134,4 15.7
Afg‘oniston 618,0 615,1 2,9 1,5
Turkmaniston 541,9 145,1 396,8 1,3

Shuningdek, go‘shni davlatlar bilan o‘zaro alogalarni mustah-
kamlash, mamlakatlarni igtisodiy-ijtimoiy, savdo-sanoat hamda
madaniy sohalardagi alogalarini rivojlantirish borasida katta ishlar
amalga oshirilayotganini ko‘rish mumekin.

Xususan, Tojikiston, Turkmaniston, Qirg‘iziston Respublikasi va
Qozog‘iston kabi go‘shni davlatlar bilan tashgi savdo aylanmasida
so‘nggi yillarda katta o‘zgarishlar kuzatilyapti. Misol uchun, so‘nggi
uch vyilda tashgi savdo aylanmasi Qirg‘iziston Respublikasi va
Turkmaniston bilan 3 barobarga hamda Tojikiston va Qozog‘iston
bilan 2 barobarga oshdi. Afg‘oniston bilan tashqi savdo yiliga 600 min.
AQSH dollari darajasida saglanib golmoqda.

Qirg‘iziston Respublikasi, Tojikiston va Afg‘oniston bilan faol
tashgi savdo balansi kuzatilganini mamlakatning tashqi savdodagi
faoliyatini ijobiy natija sifatida baholash mumkin.

Boshqa davlatlar (qo‘shni davlatlardan tashqari) bilan esa tashqi
savdo aylanmasida eng yugori ulush Xitoy, Rossiya, Koreya, Turkiya
va Germaniya davlatlari hissasiga to‘g‘ri kelgan. Asosiy hamkor-
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davlatlar gatorida Eron va Fransiya bilan faol tashqi savdo balansi
ta’minlangan.
6.3-jadval.
O‘zbekiston Respublikasining ayrim hamkor davlatlar bilan
tashqi savdo aylanmasi dinamikasida eksport ko‘rsatkichi

Davlat nomi 2017 yil 2018 il 2019 yil
Xitoy 4754,2 6433,5 7620,9
Eksport 2025,5 2875,4 2519,0
Rossiya 4728,7 5655,9 6626,9
Eksport 2019,2 2117,3 24925
Qozog‘iston 2055,8 2919,6 3367,7
Eksport 1057,6 1352,2 1429,7
Koreya Respublikasi 1387,6 2159,2 2755,4
Eksport 1433 108,7 93,6
Turkiya 1552,5 2057,6 2525,2
Eksport 877,8 944.8 1203,6
Germaniya 620,0 778,7 980,1
eksport 32,5 53,7 53,9
Qirg‘iziston 253,7 402,8 829,0
Eksport 178,3 269,7 679,0
Afg oniston 617,8 604,6 618,0
Ekport 615,6 602,5 615,1
AQSH 215,0 415,0 596,2
Eksport 32,1 36,8 29,1
Turkmaniston 177,9 302,8 541,9
Eksport 66,9 59,5 145,1
Tojikiston 237,9 390,5 497,0
eksport 186,1 237,5 344,2
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Tashqi iqgtisodiy faoliyat bo‘yicha 20 ta yirik hamkor-davlatlar
orasidan beshta davlatda faol tashqi savdo balansi kuzatilgan, xususan,
Afgoniston (612,1 min. AQSH dollari), Qirg‘iziston (529,0 min.
AQSH dollari), Tojikiston (191,5 min. AQSH dollari), Fransiya (65,7
min. AQSH dollari) va Eron (15,0 min. AQSH dollari). Qolgan 15 ta
davlatlar bilan passiv tashgi savdo balansi saglanib golmoqda.

O‘zbekistonning tashqi savdo aloqalarini rivojlanishi bozor
islohotlarini amalga oshirish jarayonida mavjud bo‘lgan milliy
igtisodiyotning real ehtiyojlari asosida amalga oshirilmogda. Shu bilan
birga, O‘zbekiston jahon igtisodiyotiga integratsiyalashish, mamlakatni
dunyoning bir qator rivojlangan davlatlaridan biri sifatida o‘rin
egallashga garatilgan.

6.4-jadval.

O‘zbekiston Respublikasining ayrim hamkor davlatlar bilan
tashqi savdo aylanmasi dinamikasida import ko‘rsatkichi.

Davlat nomi 2017 yil 2018yil 2019 yil
Xitoy 4754,2 6433,5 7620,9
Import 2728,7 3558,1 5101,9
Rossiya 4728,7 5655,9 6626,9
Import 2709,5 3538,6 4134,4
Qozog‘iston 2055,8 2919,6 3367,7
Import 998,2 1567,4 1938,0
Koreya 1387,6 2159,2 2755,4
Respublikasi

Import 12443 2050,5 2661,8
Turkiya 1552,5 2057,6 2525,2
import 674,7 1112,8 1321,6
Germaniya 620,0 778,7 980,1
import 587,5 725,0 926,2
Qirg‘iziston 253,7 402,8 829,0
import 75,4 133,1 150,0
Afg‘oniston 617,8 604,6 618,0
import 2,2 2,1 2,9
AQSH 215,0 415,0 596,2
import 182,9 378,2 567,1
Turkmaniston 177,9 302,8 541,9
import 108,0 243,3 396,8
Tojikiston 237,9 390,5 497,0
import 51,8 153,0 152,8
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6.5-jadval.

O‘zbekiston Respublikasining ayrim hamkor davlatlar bilan
tashqi savdo aylanmasi dinamikasida saldo ko‘rsatkichi.

Davlat nomi | 2017 yil 2018 vyil 2019 yil
Xitoy 4754,2 6433,5 7620,9
Savdo -703,2 -682,7 -2582,9
Rossiya 4728,7 5655,9 6626,9
Savdo -690,3 -1421,3 -1641,9
Qozog‘iston | 2055,8 2919,6 3367,7
Savdo 59,4 -215,2 -508,3
Koreya 1387,6 2159,2 2755,4
Respublikasi

Savdo -1100,9 -1941,8 -2568,2
Turkiya 1552,5 2057,6 2525,2
Savdo 203,1 -168,0 -118,0
Germaniya 620,0 778,7 980,1
Savdo -555,0 -671,3 -872,3
Qirg‘iziston 253,7 402,8 829,0
Savdo 102,9 136,6 529,0
Afg‘oniston | 617,8 604,6 618,0
Savdo 613,4 600,4 612,2
AQSH 215,0 415,0 596,2
Savdo -150,8 -341,4 -538,0
Turkmaniston | 177,9 302,8 541,9
Savdo -38,1 -183,8 -251,7
Tojikiston 237,9 390,5 497,0
Savdo 134,3 84,5 191,4

O‘zbekiston Respublikasining tashqi savdo aylanmasi dinamikasi
tahlili 2019-yilda o‘tgan yillarga nisbatan eksport va import hajmlarini
o‘sishini ko‘rsatdi. 2017-yilga nisbatan tashqi savdo aylanmasi 1,6
barobarga oshdi va import (1,9 barobar) esa eksportga (1,3 barobar)
nisbatan tezroq o°‘sdi.

Tashqi savdo aylanmasining uchdan bir gismini MDH davlatlari
tashkil etib, so‘nggi yillarga nisbatan asta-sekin kamayish tendensiyasi

kuzatilmoqda.
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6.5-rasm. Tashqi savdo aylanmasi dinamikasi hajmi
(yanvar-dekabr, mlrd. AQSH dollari)

Shuni ta’kidlab o‘tish kerakki, mamlakatning tashqi savdo
faoliyatida mavsumiylik mavjud. Ya’ni, yil o‘rtasida nisbatan yuqori
faollik kuzatilib, oylik tashqi savdo aylanmasi iyul oyida o‘zining eng
yuqori giymati — 4,8 mlrd. AQSH dollari bilan respublikaning tashqi
savdo muvozanatini ta’minladi. 2019-yil dekabrida tashqgi savdo
aylanmasi 3,9 mird. AQSH dollarini tashkil etdi va yilni passiv savdo
balansi bilan yakunladi.

Tashqi savdo aylanmasining choraklar kesimida tahlillari shuni
ko‘rsatdiki, eng yuqori tashqi savdo aylanmasi 12 mlrd. AQSH dollari
bilan 2019-yilning Il choragiga to‘g‘ri kelib, 2017-2018-yilllarga
nisbatan 1,5 barobar oshganini ko‘rsatdi.
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6.6-ram. Tovar va xizmatlar eksport-importining oylik dinamik
ko‘rsatkichlari (2019-yilning oylari bo‘yicha, mlrd. AQSH dollari)

2017-2019-yillardagi tashqi savdo aylanmasi o‘sishiga alohida
¢’tibor berish talab etiladi. Ya’ni, 2019-yilning Ill choragida passiv
tashqi savdo balansi 6,7 mlrd. AQSH dollarini tashkil etdi va 2017-
yilning 1 choragidagi ko‘rsatkichga nisbatan 2,4 barobar oshgan.

So‘nggi yillarda hukumatimiz tomonidan sanoat tuzilmasini
diversifikatsiya qilishni, eksportni qo‘llab-quvvatlash, import o‘rnini
bosuvchi tovar va mahsulotlarni ishlab chigarishni yanada oshirilishi
natijasida eksport tarkibida sezilarli o‘zgarishga erishildi.

B Eksport W Import Saldo Tashgi savdo aylanmasi
11,9
10,4 10,3 10,5
757 7,8 7,9
6,8 6 4,1
222 31 39 ,4
0,6 =0,7 -0,6 I I I I
I”' l L ! N NI
2,8 -3,7 -4
5,1 -5,3
-8 6 57 63

6.7-rasm. Tashqi savdo aylanmasi va balansining choraklik dinamik
ko‘rsatkichlari (2017-2019-yillarning choraklari bo‘yicha, mird.
AQSH dollarti)

Yurtimizda tashqi iqtisodiy faoliyatni rivojlantirish borasida
amalga oshirilayotgan keng gamrovli islohotlar va dunyo mamlakatlari
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bilan olib borilayotgan mustahkam alogalar natijasida mamlaka-
timizning eksport salohiyati oshib bormoqda.

Shuningdek, hukumatimiz tomonidan bir qator soliq, bojxona
imtiyozlarining yaratilishi, ishlab chigarishni modernizatsiya qilish va
ragobatbardosh mahsulotlarni ishlab chigarilishi milliy mahsulotlarimizni
tashqi bozorlarda mustahkam o‘rin egallashlari uchun zamin yaratmoqda.

Savdo hajmlarining kutilayotgan pasayishi 2020-yilda global
igtisodiyotning muqarrar umumiy pasayishining ajralmas qismi bo‘lib,
uning hisob-kitoblari hozirda 5% dan 30% gacha va undan yuqori
oralig‘ida o‘zgarib turadi. Shu munosabat bilan, urushdan keyingi davrda
jahon savdosining o‘sishi jahon yalpi ichki mahsulotining o°‘sish
sur’atlaridan tez-tez ustun bo‘lib turishini esga olish o‘rinlidir.
Boshgacha aytganda, savdo igtisodiy o‘sishning kuchli omili bo‘lib
xizmat qildi. Shubhasiz, endi yaqin o‘tmishdagi vaziyatga gaytish uchun
yillar kerak, bo‘ladi.

2020-yilda deyarli barcha mintagalarda savdo hajmining pasayishi
ikki xonali ragam bilan o‘lchanadi, Shimoliy Amerika va Osiyoda
eksport eng ko‘p zarar ko‘radi. JST taxminiga ko‘ra, savdo qiymati
murakkab zanjirli tarmoglarda, aynigsa elektronika va avtomobilsozlikda
ko‘proq tushishi mumkin. Koronavirus pandemiyasi transport va
sayohatlardagi cheklovlar tufayli xizmatlar savdosiga bevosita ta’sir
qilishi mumkin. Savdoning 2021-yilda tiklanishi kutilmogda, ammo bu
koronavirus targalishining davomiyligi va siyosat choralarining
samaradorligiga bog‘liq.

Dunyo tovarlari savdosi 2019-yilga nisbatan 2,9 foizga o‘sganidan
so‘ng, hajm jihatidan 10.1% ga ozgina pasayishni gayd etdi. Shu bilan
birga, 2019-yilda jahon tovarlari eksportining dollar giymati 3 foizga
tushib, 18,89 trIn.$ni tashkil etdi.

Bundan farqli o‘laroq, 2019-yilda dunyo tijorat xizmatlari savdosi
o‘sdi, bunda eksport hajmi 2% ga o‘sib, 6,03 trln. $ni tashkil etdi.
Xizmatlar savdosi 9 foizga o‘sgan 2018-yilga nisbatan kengaytirish
sur’ati sekinroq bo‘ldi.

Asosiy tushunchalar.

Xalgaro savdoning ko‘lami - tovar va Xxizmatlar xalgaro
savdosining miqdoriy jihatlari.

Xalgaro savdoning tarkibi — xalgaro savdoni aniglovchi xududiy
mutanosibliklar majmui va alogalari.
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Xalgaro savdoning tovar tarkibi — xalgaro savdoni aniglovchi
tovar mutanosibliklar majmui va alokalari.

Xalgaro savdoning xududiy tarkibi — bu xalgaro savdoning
xududiy tarkibini aniglovchi muganosibliklar va alokalar majmui.

Xomashyo tovarlari — qishloq va o‘rmon xo°jaligi, baligchilik va
ov maxsulotlari, gayta ishlash uchun katta sarf-xarajat talab etmaydigan
gazilma boyliklar.

Yarim tayyor maxsulot — yakunlovchi kayta ishlashni talab
etadigan maxsulotlar.

Tayyor maxsulotlar - oxirigacha tayyor mahsulotlar.
Qisgqa muddatda foydalanuvchi tayyor sanoat maxsulotlari — 1-yil
va undan kiska davrda ishlatiladigan tovarlar.

Uzok muddatda ishlatiladigan tovarlar - 1-yildan uzoq
ishlatiladigan tovarlar.

Qisqa muddatda ishlatiladigan iste’mol tovarlari (noozig-
ovgat) -1-yil va undan gisqa davrda ishlatiladigan tovarlar.

O‘rta muddatda iste’mol qgilinadigan tovarlar - nisbatan kichik
qiymatga ega bo‘lgan 1-yildan 3-yilgacha ishlatish muddatiga ega
tovarlar.

Xalgaro savdo siyosati — jahon savdosini tartibga solishga
yo‘naltirilgan xalgaro tashkilot va xududiy ittifoglar faoliyati.

Nazorat savollari.

1. Xalgaro savdoning rivojlanish bosgichlariga xos xususiyatlar
nimalardan iborat?

2. Jahon savdosi ganday tarkibga va rivojlanish tendensiyalariga ega?

3. Jahon savdosining tovar tarkibi ganday ko‘rinishga ega va
tovarlar xalgaro savdoda gavday guruhlanadi?

4. Xalgaro savdoning xududiy tarkibidagi o‘zgarishlar
tendensiyasiga xos xususiyatlar nimalardan iborat?

5. Xalgaro savdoning barqaror o‘sish sur’atiga qaysi omillar ta’sir
ko‘rsatadi?

6. Jahon moliyaviy-igtisodiy ingirozining xalgaro savdoga ta’sirini
baholang.
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TASHQI SAVDONI TARTIBGA SOLISHNING TARIF
METODLARI

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

> Tashqi savdoni tartibga solish zaruriyatlari.

> Tashqi savdo siyosati.

> Bojxona tarifining turlari.

> Bojxona tarifining guruhlanishi va xisoblash usullari.

> Tarif stavkalarining katta va kichik mamlalakatlar iqtiso-
diyotiga ta’siri,

> Tarif stavkalarini go‘llashning Jahon tajribalari.

> Tarif siyosatining afzalliklari va kamchiliklari.

» Tashqi siyosatining zamonaviy tendensiyalari.

KIRISH

Jahon xo°jaligida tashqi savdoni tartibga solishning tarif metod-
laridan foydalangan xolda davlatlar tashqi savdo alogalarini gaytadan
tashkil etish, ayrim tarmoq va sohalarda tarkibiy o‘zgarishlarni
chuqurlashtirish zarurati borligi ham ayon bo‘lmoqda. Natijada,
keyingi yillarda global va mintagaviy darajada dunyo tashqi savdosida
yangi yo‘nalishlarda siljishlar ro‘y bermoqda. Davlatlarning tashqi
savdo strategiyalarida ham tub o‘zgarishlar namoyon bo‘lmoqda.

O‘zbekiston Respublikasi Tashqi savdo vazirligi avvalo, tashqi
savdo sohasida davlat siyosatini shakllantirish va amalga oshirish,
hamda tashqi savdo faoliyatini tartibga solish sohasida davlat
boshgaruvi organlari ishini muvofiglashtiradi. Shuningdek, ushbu
vazirlik oz vakolatlari doirasida gabul gilingan va normativ-huquqiy
xarakterga ega bo‘lgan qarorlari davlat va xo‘jalik boshgaruvi
organlari, mabhalliy davlat hokimiyati va boshgaruvi organlari,
mulkchilik shakli va idoraviy mansubligidan qat’iy nazar, xo‘jalik
yurituvchi subyektlar tomonidan bajarilishi majburiy hisoblanadi.
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7.1 Tashqi savdoni tartibga solish zaruriyati va tashqi savdo
siyosati

Tashqi savdo siyosati davlat tashqi iqtisodiy siyosatining tarkibiy
qismi bo‘lib, milliy iqtisodiyotning tashqi bozorlardagi ragobatbar-
doshligini oshirish va tashqgi ragobatdan mahalliy ishlab chigaruv-
chilarni himoya qilishga ko‘maklashuvchi chora tadbirlar yig“indisidir.

Tashqi savdo siyosati quyidagi ikki yo‘nalishni o°z ichiga oladi:

1 eksport siyosati;

2 import siyosati.

Eksport siyosati eksportga yo‘naltirilgan rivojlanish modeli
doirasida rivojlanadi. Import siyosatining turlaridan biri import o‘rnini
qgoplash siyosati hisoblanib, bu siyosat ko‘pchilik mamlakatlar
igtisodiyotining sanoatlashishida katta rol o‘ynagan. Tashqi savdo
siyosatining asosida mumkin gadar qulaylik yaratish rejimi yotadi.
Tashgi savdo siyosati milliy, ikki tomonlama, hududiy, xalgaro
darajalarda amalga oshiriladi. Qayd yetib o‘tilgan har bir daraja o0z
xususiyatlariga ega .Davlatning tashqgi savdoga aralashish migyosiga
va tartibga solish darajasiga garab tashqi savdo siyosati proteksionistik
va erkin savdo xarakteriga ega bo‘ladi.

Tashqgi savdo
siyosati

Erkin savdo Proteksionizm

7.1-Rasm. Tashqi savdo siyosatining turlari.
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Erkin savdo munosabatlari, talab va taklif asosida rivojlanadigan
erkin savdo davlatning eng kam aralashuvi siyosatini aks ettiradi.

Proteksionizm - tarif va notarif instrumenglarni go‘llash yo‘li bilan
Ikki bozorni xorijiy ragobatchilardan ximoya gilish davlat siyosatidir.

Qaysi siyosat afzal, degan savol igtasodchilarning doimiy
bahslashuviga olib keladi. Milliy sanoat rivojlanishiga imkon beruvchi
proteksionizm afzalmi yoki milliy ishlab chiqarish ustuvorliklarini
xalgaro ustuvorliklar bilan giyosiy taggoslash imkonini beruvchi savdo
erkinligimi? Tarixning turli davrlarida tashgi savdo amaliyoti goh u
tomonga, goh bu tomonga kayishib kelgan, to‘g‘ri, u hech gachon
ekstremal shakllardan birontasini gabul gilmagan. XX asrning 50-60-
yillarida xalgaro iqtisodiyot uchun proteksionizmdan tashqgi savdoni
yanada liberallashtirish tomonga qaygish xos bo‘lgan bo‘lsa, 70-
yillarning boshidan teskari tamoyil ko‘zga tashlandi—mamlakatlar o‘z
ichki bozorlarini tarif va notarif to‘sikdar yordamida xorijiy raqobatdan
himoya qilishni boshladilar. Zamonaviy proteksionizm nisbatan tor
sohalerda-qishloq xo‘jaligi, to‘qimachilik, kiyim-kechak va po‘lat
tarmoqlarida mujassamlashgan.

Proteksionisgik tamoyillar rivojlanishining kuyidagi shakllarini
ajratish mumekin:

> Selektiv proteksionizm — ayrim mamlakatlar yoki tovarlar
guruhiga nisbatan go‘llaniladi;

» Tarmog proteksionizm — muayyan tarmoglarni, avvalo agrar
proteksionizm doirasida gishlog xo‘jaligini ximoyalaydi;

» Jamoaviy proteksionizm — mamlakatlar  birlashmarlari
tomonidan ushbu birlashmaga kirmaydigan mamlakatlarga nisbatan
qo‘llaniladi;

» Yashirin proteksionizm — ichki iqtisodiy siyosat usullari
yordamida amalga oshiriladi.

Savdo siyosati doirasida iqtisodiy, siyosiy, ma’muriy, tashkiliy,
xuquqiy va boshqa masalalar uzviy bog‘lanib ketadi. Xalqaro igtisodiyot
asosan savdo siyosati choralarini qullashning iqgtisodiy shart-sharoitlarini
va oqibatlarini o‘rganib, huquqiy va tashkiliy masalalarni ixtisoslashgan
fan tarmoklari, chunonchi, xalgaro savdo xuquqgi, xalgaro marketing
kabil-larning ko‘rib chiqishi uchun goldiradi.

Xalgaro savdoning davlat boshgaruvi instrumentlari o0‘z
xususiyatiga ko‘ra tarif-bojxona tarifini qo‘llashga asoslangan va notarif
- boshga barcha usullarga bo‘linadi. Boshgaruvning notarif usullari

135



miqdoriy va yashirin proteksionizm usullariga bo‘linadi. Savdo
siyosatining aloxida instrumentlari ko‘pincha importni cheklash yoki
eksportni ragbatlantirish zarurati tug‘ilganda qo‘llaniladi. Savdo siyosati
dastaklarining tasnifi.

B selektiv
- tarmoq
Proteksionizm
turlari ————
| jamoaviy
yashirin
7.2-rasm. Proteksionizm turlari.
7.1-jadval.
Tashqi savdo siyosatining dastaklarining guruhlanishi.
Usullari Savdo siyosatining Ustun darajada
dastaklari tartibga solish sohasi
Tarif Bojhona bojlari Import
Tarif kvotasi Import
Notarif | Miqdoriy Kvotalash Import
Litsenziyalash Eksport Import
“Eksportni ixtiyoriy Eksport
cheklash”
Yashirin Davlat haridlari Import
Mahalliy komponentlarni Import
ushlab turish talabi
Texnik to‘siglar Import
Soliglar va yig‘imlar Import
Moliyaviy Subsidiyalar Eksport
Kreditlash Eksport
Demping Eksport
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Davlatning xalgaro savdo soxasidagi asosiy vazifasi-mamlakat
eksporterlariga 0z mahsulotlarini iloji boricha ko‘proq migdorda
xorijga eksport gilishda yordam berish, ularning tovarlarini tashki
bozorda yanada ragobatbardosh qgilishdir. Mamlakat ichkarisida xorijiy
tovarlarga talabni kuchaytirish, importni cheklash ham uning
vazifasiga kiradi.

Dunyoning turli mamlakatlari o‘z savdo siyosatlarini amalga
oshirish uchun turli dastaklardan foydalanadilar. Bir so‘z bilan
aytganda, mamlakat xalgaro savdo siyosatining u yoki bu dastaklarini
go‘llash hagida garor gabul gilar ekan, odatda, ularning birgalikda
ta’sir ko‘rsatishi va joriy vaziyatga ta’sirini, davlat ichkarisida va
undan tashqarida kutilayotgan istigbollarini baholaydi.

7.1 (1. Tashgi savdoni tartibga solish zaruriyati nimada?

2. Tashgi savdo siyosati nima va uning ganday shakllari
mavjud? ?
3Tashqi savdo siyosatining yo‘nalishlariva dastaklari
nimalardan iborat?

7.2. Bojhona tarifining turlari va hisoblash usullari

Tashqi savdoni tartibga solishda hukumat tarif va notarif das-
taklarni qo‘llaydi va ushbu dastaklarning amaliy qo‘llanilishini davlat
yoki jamoat tashkilotlari ta’minlaydi. Tariflar bojxona tariflariga asos-
langan dastaklar bo‘lsa, notarif dastaklar qolgan hamma dastaklarni oz
ichiga oladi.

Savdo siyosatining asosiy dastagi - bu bojxona tarifidir. Bojxona
tarifiga turli xil ta’riflar berilgan, ammo fikrimizcha, ular orasida eng
to‘g‘risi  kuyidagicha: “bojxona tarifi—bu maxsulot bojxona
chegarasidan olib o‘gilayotganda to‘lanishi kerak bo‘lgan bojxona
bojlari hagidagi umumiy ma’lumotdir”.
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[ Bojhona bojlari guruhlanishi ]

Kelib

Undirish Solig solish Mazmuniga it Stavka turiga Xisoblash
usuliga ko‘ra obyektiga ko‘ra ko‘ra lgo‘rag ko‘ra usuliga ko‘ra
|| Maxsus - Import — Mavsumiy Doimiy ] Nominal ]

Dempina - .
|| Advalor || Eksportr -l garshi { Konvension Ozgaruvchan] Real ]
. Kompenzat- Preferensial
L| Aralash | tranzit - sion

| ——

7.3-rasm. Bojhona bojlari guruhlanishi.

Bojxona boji mahsulotni import yoki eksport gilganda bojxona
xodimlari tomonidan undiriladigan majburiy to‘lovdir. Bojxona boji
quyidagi vazifalarni bajaradi:

— fiskal - davlat budjetiga kelib tushuvchi tushumlardan biri
bojxona bojidir;

— proteksionistik (himoya vazifasi) - importni cheklash orqgali
milliy ishlab chigaruvchilarni xorijiy raqobatda himoya qgiladi;

— balanslovchi

— ayrim sabablarga ko‘ra ichki narxi jahon narxidan past
bo‘lgan mahsulotlarni xorijga oqib chiqib ketilishini cheklaydi.
Bojxona bojlarini turli mezonlar bo‘yicha quyidagicha guruhlash
mumkin.

1. undirish usuliga ko‘ra:

— advolor - maxsulotni bojxona gqiymatidan foiz shaklida
hisoblanuvchi va undiriluvchi boj;

— spesifik -magsulotning xar bir o‘lchov birligidan belgilangan

mikdorda undiriladigan boj;
— kombinatsiyalashgan - advolor va spesifik uzviy ravishda
birgalikda go‘llaniluvchi boj.
2. Undirish obyektiga ko‘ra:
— Import - import gilinuvchi mahsulotlardan undiriluvchi boj;
— eksport - eksport tovarlaridan undiriladi;
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— tranzit - bojxona hududini kesib o‘tuvchi tovarlardan
undiriladi.

3. Harakteriga ko‘ra:

— davriy - davriy maxsulotlar (asosan, qishloq xo‘jalik
mahsulotlari) ning xalgaro savdosini tartibga solishning joriy dastagi
bo‘lgan bojlar;

— dempingga garshi — mamlakat xududiga o‘zining haqiqiy
narxidan past narxda tovar olib kirilishi natijasida milliy ishlab chiga-
ruvchilarga zarar yetkazilsa, bu mahsulot importidan undiriladigan boj;

— kompensatsion — import gilinadigan mahsulotni ishlab
chigarishda bevosita yoki bilvosita subsidiyalar qo‘llanilgan bo‘lsa va
buning natijasida milliy ishlab chigaruvchilarga zarar keltirilayotgan
bo‘lsa, go‘llaniladigan boj.

4. Kelib chiqgishiga ko‘ra:

— avtonom - davlat boshga davlatlar bilan kelishib o‘tirmasdan
joriy gilingan bir tomonlama bojlar;

— konvension - ikki yoki kup tomonlama kelishuv asosida joriy
gilinuvchi bojlar;

— preferensial - sanoat jihatidan rivojlangan mamlakatlar
rivojlanayotgan mamlakatlardan import qilinadigan tovarlardan
undiriladigan chegirmali bojlar.

5. Stavka turiga ko‘ra:

— doimiy - shart-sharoit o‘zgarsa ham o‘zgarmasdan turadigan
boj;

— o‘zgaruvchan- hukumat tomonidan belgilab qo‘yilgan hollarda
o‘zgarib turuvchi bojdir.

6. Hisoblash usuliga ko‘ra:

— nominal - bojxona tarifida ko‘rsatilgan boj stavkalari. Bu
stavkalar mamlakat bojxona himoyasi to‘g‘risida fagat umumiy
ma’lumotlarni berishi mumkin;

— real qgism va detallardan undiriluvchi bojxona bojlarini
hisobga olgan holda yakuniy tovarlardan undiriluvchi hagigiy boj. Bu
boj tarif eskalatsiyasini aks etiradi. Har ganday davlat tarif siyosatini
qo‘llar ekan tariflarni yagona tizimga birlashtiradi. Bojxona organi olib
borilayotgan bojxona siyosati doirasida boj to‘lamasdan olib chigilishi
(yoki olib Kirilishi) mumkin bo‘lgan yoki boj undirilishi lozim bo‘lgan
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tovarlarni aniqglashtiradi. Boj stavkalari tovar turiga garab o‘zgarib
boradi.

Bojxona tariflari yuridik va jismoniy shaxslar uchun o‘rnatiladi,
boj undirish prinsiplari turlicha bo‘ladi. Jismoniy shaxslar shaxsiy
ehtiyojlari  uchun zarur Dbo‘lgan boj olinmaydigan minimum
chegarasida tovarlarni boj to‘lamasdan olib chigish huqugiga ega.
Odatda, davlat tovarlarni boj to‘lamasdan olib chigib ketishning
chegarasini (giymatli ekvivalentini) belgilab beradi. Bundan tashqari,
ba’zi tovarlar bo‘yicha olib chigish va olib Kirishning chegaraviy
meyorlari o‘rnataladi. O‘zbekistonda shaxsiy ehtiyojlar uchun boj
to‘lamasdan 2 litrgacha spirtli ichimliklar, 1000 donagacha tamaki
maxsulotlari, 30metrgacha sintetik matolar, 5 kilogrammgacha go‘sht,
Stagacha teri maxsulotlari va hokazolarni boj to‘lamasdan olib chigish
va olib kirish mumkin. Olib o‘tilgan tovarlar hajmi bu me’yorlardan
oshganda jismoniy shaxs eksport yoki import bojlarini to‘laydi.

Boshga mamlakatlarda tovarlarni boj to‘lamasdan olib o‘tish
meyorlari, aynigsa, spirtli va tamaki mahsulotlari uchun birmuncha
kam o‘rnatilgan. Masalan, Fransiya, Germaniya, Yaponiya, AQSH va
Ukrainada boj to‘lamasdan 200dona sigareta olib kirish mumkin. Aktiv
bojxona siyosatini olib borishdan magsad ichki bozorni import
tovarlari bilan to‘ldirish yoki muayyan tovarlarning ichki bozorlarga
Kirib kelishining oldini olish dan iborat. Agar davlat xorij tovarlarining
ichki bozorlarga kirib kelishini mahalliy tovar ishlab chigaruvchilar
bilan ragobat gilishini xoxlamasa, unda bu tovarlarning olib kirilishi
butunlay tagiglanadi yoki ularga nisbatan yuqori tariflar joriy etiladi.
Masalan, Yaponiya va Buyuk Britaniyada bojxona tariflari 0 dan 30-40
% gacha o‘zgarib turadi.

Mamlakatda ishlab chigarilmaydigan xomashyo va tovarlarga
nisbatan 0 stavkali, tayyor mahsulotlar, ayniqsa, mahalliy ishlab
chigaruvchilar tomonidan ishlab chigariladigan turdosh mahsulotlarga
nisbatan eng yugori stavkali tariflar o‘rnatiladi. Hatto, eng taraqqiy
etgan mamlakatlar ham ichki bozorlarini tariflar yordamida himoya
giladi. Yugori bojxona tariflari mahalliy tovar ishlab chikaruvchilar
uchun yuqori xarajatlarni qoplash vazifasini o‘taydi.
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7.2 (1. Bojxona boji nima va u ganday mezonlar bo‘yicha
guruhlanadi?

2. Bojxona boji ganday vazifalarni bajaradi?

3. Tariflarning kata mamlakat igtisodiyotiga tasiri qanday|
samaralni yuzaga keltiradi?

7.3. Tarif stavkalarining katta va kichik mamlalakatlar
igtisodiyotiga ta’siri hamda ularni go‘llashning jahon tajribalari

Tariflar G arbly Yevropa mamlakatlarida XVIII asrdan boshlab
joriy etilgan. Sanoat jihatdan taragqgiy etgan mamlakatlar tomonidan
go‘llaniladigan tarif stavkalari past darajada bo‘lsada, ba’zi turdagi
tovarlar bo‘yicha bojxona stavkalari yuqoriligicha golmoqgda. Ko‘p-
chilik iste’mol, gishloq xo‘jalik va mehnat sig‘imkorligi yuqori tova-
rlarga nisbatan joriy qilingan tarif stavkalari umumiy tarif stav-
kalaridan 10-20 baravar yugoridir. Misol uchun, AQSHda kiyim-
kechak va poyabzal importiga nisbatan joriy etilgan tarif stavkalari
11% dan 48%gacha borishi mumkin. 2001-yilda kiyim-kechak va
poyabzal importi AQSH umumiy importining 6,5 % ini tashkil etgan
bo‘lsa-da, mazkur tovarlardan undirilgan tariflar tariflardan tushadigan
daromadlarning deyarli yarmini tashkil etgan va 20 mird. dollarga teng
bo‘lgan. Xuddi shunday holat boshga sanoat jihatdan taragqgiy etgan
mamlakatlar amaliyotida ham kuzatiladi. Masalan, Yevropa Ittifogida
go‘sht mahsuloti importiga nisbatan joriy etilgan tariflar 236% ni, don
maxsulotlariga nisbatan 180%ni, sport oyoq kiyimlariga nisbatan esa
17% ni tashkil etadi.

7.2-jadval.

AQSHda avtomobillar va poyablaz importiga joriy etilgan

tariflardan keladigan daromadlar.

Qiymat Tariflardan keladigan
daromadlar
Avtomobillar 110 1.60
Poyabzal 15 1.63
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Sanoat jihatdan taragqgiy etgan mamlakatlar olib borayotgan tarif
siyosati asosan gishlog xo‘jalik maxsulotlari va mehnat sig‘imkorligi
yuqori tovarlarni eksport qiluvchi rivojlanayotgan mamlakatlar
igtisodiyotiga sezilarli darajada salbiy ta’sir ko‘rsatadi. Mazkur tarif
siyosati doirasida yig‘ilgan import bojlari summasi turli mamlakat-
lardan kirib kelayoggan importning umumiy giymatiga nisbatan yirik
summani tashkil etadi va ularning foizda ifodasi turli mamlakatlar
bo‘yicha o°zgarib turadi. Masalan, 2001-yilda AQSH ga Bangladesh-
dan import qgilinadigan tovarlar giymati 2,4 mlird dollarni,ulardan
undiriladigan bojlar summasi esa 331min. dollarni tashkil etgan.
Taqgoslash uchun quyidagi misolni keltirish mumkin. Fransiyadan
AQSH ga 2001-yilda 30mlrd. dollarlik tovar eksport gilingan bo‘lib,
ulardan undirilgan bojlar summasi esa 330min. dollarni tashkil etgan.

7.2 Jadval.
AQSHda importdan undiriladigan tariflarning giyosiy jadvali.
Import Undirilgan YAIMning axoli
(mlird.dollar.) tariflar jon boshiga
(min.doll.) to‘g‘ri keluvchi
ulushi (doll.)
Bangladesh 2,4 331 370
Fransiya 30,0 330 24170

Shu tariga gishlog xo‘jalik mahsulotlari va xomashyo eksportidan
yengil sanoat mahsulotlari eksportiga o‘tayotgan Bangladesh kabi
kambag‘al mamlakatlar sanoat jihatdan taraqqiy etgan mamlakatlar
tomonidan joriy etilayotgan va o‘rnatilgan yuqori tariflarga duch
kelishmogda. Kiyim-kechak va poyabzalga joriy etiladigan maxsus
tariflar sanoat jihatdan taraqqiy etgan mamlakatlardagi iste’molchilar
xaridiga ham salbiy ta’sir ko‘rsatishi tabiiy. Mazkur tariflar kam
daromadli aholi guruhdari uchun solig, yuki hisoblanadi. Masalan,
AQSH da oila boshlig‘t bir kishidan iborat oilalarda o‘rtacha yillik
daromad 25000 dollarni tashkil etadi va shundan 1851 dollari kiyim-
kechak va poyabzal sotib olishga sarflanadi. Hisob-kitoblar
ko‘rsatishicha, kiyim-kechak va poyabzalga sarflangan mablag‘ning
307 dollari import bojlari sifatida undirib olinadi. Oila boshlish ikki
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kishidan iborat oilalarda o‘rtacha yillik daromad 66.913 dollarni
tashkil etadi va import bojlari sifatida to‘laydigan to‘lovlar esa 470
dollarga yoki umumiy daromadning 0,7 % iga teng bo‘ladi.

7.4-jadval.
AQSHda oilalar tomonidan import tarifi uchun sarflaydigan
xarajatlari.
Xarajatlar Tarif Tariflarga
(doll.) stavkalari. %. | xarajatlar (doll.)

Ozig-ovgat(uyda) 1005 1-13 14
Kiyin-kechak 1440 5-30 212
Poyabzal 411 10-30 68
Boshga tovarlar 67 0-11 8

Yuqorida gayd etilgan iste’mol tovarlari uchun joriy etilgan tarif
stavkalari gimmatbaho buyumlarga nisbatan qo‘llaniladigan tarif
stavkalariga qaraganda yugoriroqdir. AQSHda ipakdan gilingan
ko‘ylakka nisbatan joriy etilgan tarif 1,9% ni tashkil etgan xolda,
paxtadan to‘gilgan ko‘ylakka nisbatan 20%, sintetik toladan to‘gilgan
ko‘ylakka nisbatan esa 32,5% ni tashkil etadi.

7.5-jadval.
AQSH da turli hil materiallardan tayyorlangan tovarlarga
nisbatan go‘llaniladigan tariflar

Kostyumlar Ko‘ylaklar
Ipak 1,9 1,9
Jun 12,0 14,3
Paxta 11,3 20,0
Sintetika 29,0 32,5

Mazkur tarif tovarning qayta ishlanganlik darajasiga garab

mutanosib ravishda ortib boraveradi. Tarif eskalatsiyasidan sanoat
jihatdan taraqqgiy etgan mamlakatlar rivojlanayotgan mamlakatlarga
nisbatan keng miqyosda foydalanishadi.

7.5-jadvalda sanoat jihatdan taraggiy etgan mamlakatlar
tomonidan qo‘llaniladigan tarif eskalatsiyasiga oid misollar keltirilgan.
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7.6-jadval
Sanoat jihatdan taraqqgiy etgan mamlakatlar tomonidan
go‘llaniladigan tariff eskalasiyasi
(Tovar baxosiga nisbatan foizda)

Tovar nomi AQSH Buyuk | Yevropa | Shvetsiya | Yaponiya
Britaniya | ittifoqi
Teri homashyosi 1,1 54 0,0 0,0 0,0
Teri 9,6 14,9 7,3 7,0 19,9
Teri mahsulotlari 15,5 18,7 14,7 12,2 23,6
poyabzal 16,6 24 19,9 14 29,5
Jun homashyosi 11,4 0,0 0,0 0,0 0,0
Ip-kalava 23 10 5,7 5,8 10
Matolar 50,1 17,5 16 12,8 20
Kiyim-kechak 22,1 20 20,5 14 22

Masalan, Yaponiyada kakao xomashyosiga O stavkali, kakao
kukuniga 30%, tayyor mahsulot shokaladga esa 35%li tariflar joriy
etiladi. Angliya jun xomashyosiga nisbatan tariflar joriy etmaydi,
ammo jun kalavasiga 15% li va jundan yasalgan mahsulotlarga esa
tovar giymatiga nisbatan 20% li tarif joriy etiladi. Tabiiyki, import
tariflari tovarning qayta ishlanganlik darajasiga garab mutanosib
ravishda ortib borar ekan, soligga tortish og‘irligi tovarning barcha
komponentlariga emas, birinchi navbatda, qgayta ishlash natijasida
yaratilgan ko‘shilgan qiymatga to‘g‘ri keladi. Shuning uchun
sanoatlashgan eksportga nisbatan joriy etilgan proteksionistik to‘siqlar
nominal tarif stavkalaridan birmuncha yuqori bo‘ladi.

Jahon amaliyotining ko‘rsatishicha, taraqgiy etgan mamlakatlar
tomonidan rivojlanayotgan mamlakatlar qishloq xo‘jalik va sanoat
mahsulotlari eksportiga nisbatan qo‘llanilayotgan tariflar kamlik qilsa,
ularga notarif xarakterdagi to‘siglar ham joriy etiladi.

G‘arb mamlakatlarida rivojlanayotgan mamlakatlar tomonidan
amalga oshirilayoggan eksport tovarlarga nisbatan notarif to‘siqglarni
qo‘llashning yetti yuzdan ortiq hollari kuzagilgan. Ularga miqdoriy
cheklashlar, litsenziyalash va boshga turdagi to‘siglarni kiritish
mumkin. Notarif to‘siglarni qo‘llash bo‘yicha yetakchi mamlakatlar
gatoriga Yevropa Ittifogi mamlakatlari, Yaponiya va Shveysariyani
Kiritish mumkin.
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Tashqi savdoni tartibga solish bilan bog‘liq muammolarni hal
etshda gaysi usullardan ko‘proq samarali foydalanish mumkin degan
savolni asoslab berish lozim. Tahlillar ko‘rsatishicha, jahon
amaliyotida erkin savdo g‘oyasiga xalgaro tashkilotlarning ustavlarida
va xalqaro iqtsodiy munosabatlarga bag‘ishlangan darsliklardagina
amal kilishadi.

Hozirgi vaqtda tariflarni qo‘llash borasida muammolarning
vujudga kelishining sababi tarif to‘siglaridan foydalanishda gati’y
nazorat o‘rnatilishi hisoblanadi. Mana shunday xalgaro tashkilotlardan
biri JST-dir. JSTga qadar faoliyat yuritilgan Tariflar va savdo bo‘yicha
bosh kelishuv (GATT) doirasida asosiy masala o‘zaro savdo
munosabatlarida tarif to‘siqlarini kamaytirishga qaratilgan edi.

GATT faoliyatidagi asosiy vazifa bojxona bojlarini gisgartirish
yoki bekor qilish hisoblangan. 1945-1947-yillarda sanoat jigatdan
taragqiy etgan mamlakatlarda bojxona bojlarining o‘rtacha ko‘rsatkichi
40 - 60 % ni, ba’zi mahsulotlar bo‘yicha esa 70-90% ni (kimyo maxsu-
lotlari) tashkil etgan. 80-yillarga kelib bojxona tariflari 3-5 % gacha
pasaydi.

GATT qoidalari to‘la kuchga kirgan vagtdan boshlab sanoat
jihatdan taragqiy etgan mamlakatlarda import bojlari 3/4 barobarga
qgisqartirildi. Jumladan,“Tokio raundi” muzokaralaridan so‘ng, bu
ko‘rsatkich 4,7%ni tashkil etdi. Bojxona bojlarini kamaytirish masalasi
hozirga gadar muhim muammo bo‘lib qolmoqda.

7.7-jadval
Mamlakat byudjetiga tariflardan kelib tushadigan tushumlar.
T/r | Mamlakat Byudjet hajmiga nisbatan foizda

1 | Pokiston 30,9

2 | Malayziya 28,23

3 | Hindiston 24.07

4 | Venesuela 18

5 | Koreya 14,01

6 | Argentina 13,31

7 | Rossiya 12

8 | Kolumbiya 11,58

9 | Gana 40,9
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Igtisodiyotda hukumat tomonidan go‘llanilgan proteksionistik
gadamlar ishlab chigaruvchilar va iste’molchilarga gisga hamda uzoq
muddatli istigbolda davlatning o°ziga turlicha ta’sir ko‘rsatadi. Bunday
siyosatning ichki bozor uchun mahsulot ishlab chigaruvchi milliy
kompaniyalarga ta’sirini ko‘rib chigishdan boshlaymiz.

Savdo boshlanmasdan avval, mamlakatda 100ta tovar ishlab
chiqarilyati va iste’mol gilinyapti, muvozanat narxi 8 dollarga teng
(talab va taklif chiziglari Ye nuggada kesishgan). Agar tovarning Jahon
narxi ichki narxdan past bo‘lsa, mamlakatga jahon narxida (5dollar)
120ta tovar kirib keladi, ichki narx jahon narxi darajasigacha tushib
ketadi. Buning natijasida milliy ishlab chigaruvchilar fagat 40ta tovar
taklif giladi, iste’mol esa 160taga yetadi.

Buning natijasida ichki ishlab chigarish 80ta tovarni tashkil giladi,
import esa 40tagacha qgisgaradi. Iste’molchilar jami 120 ta tovar sotib
oladi. Bojxona boji o‘rnatish natijasida milliy ishlab chiqaruvchilar A
trapetsiyaning yuzasiga teng bo‘lgan qo‘shimcha foyda ko‘radi. S
to‘g‘ri to‘rtburchakning yuzasiga teng bo‘lgan summa bojxona boji
sifatida davlat budjetiga tushadi.
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7.4-rasm. Import bojining milliy iqtisodiyotiga ta’siri
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Boshgacha gilib aytganda, milliy kompaniyalarning ichki bozor uchun
ishlab chigargan mahsuloglari bojxona solig‘idan ozod bo‘lganligi sababli
uning narxi import gilinayotgan ana shunday tovardan sezilarli darajada
past bo‘lishi mumkin, bunday sharoitda xo‘jalik yurituvchi subyektlar
yangi texnologiyalar, xomashyo va materiallarni tejash hisobiga
xarjatlarini kamaytirish zaruriyatiga ehtiyoj sezishmaydi.

Tarifning katta mamlakat iqtisodiyotiga ta’siri.Katta mamlakat
uchun import tarifi fagat ichki ishlab chigarishni himoyalash vositasi
bo‘lib golmasdan, tashqi bozor bilan savdo shartini yaxshilab olish
vositasi hamdir. Eksport tovarlari narxi o‘zgarmagan holda import
tovarlar narxining pasayishi importyor mamlakat uchun savdo
shartining yaxshilanishiga olib keladi.

Katta mamlakat hukumati ichki ishlab chikaruvchilarni xorijiy
ragobatdan himoya qilish magsadida importga boj joriy qildi. Boj
o‘rnatilishi natijasida tovarning jahon narxi tushadi. Lekin bu
tovarning ichki narxi boj miqdoriga (t) Pw dan Pw+t ga mos ravishda
ko‘tariladi. Jami taklif chizig‘i yuqoriga— yangi darajaga suriladi.
Taklifning yangi darajasida ichki talab va jami taklif G nuqgtada
muvozanatga keladi.
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7.5-rasm. Tarifning katta mamlakat iqtisodiyotiga ta’siri

Natijada ichki ishlab chigarish Q1 Q2 gacha ortib, ichki talab Q5
Q4 gacha kamayadi, import esa QiQs dan Q2 Q4gacha gisgaradi.
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Import tarifi joriy qilinishi natijasida iste’molchilarning zarari
atb+st+dga teng bo‘ldi. Kichik mamlakatda bo‘lgani kabi import
bojining ta’sirini ikkiga ajratish mumkin: gayta tagsimlanish samarasi
va yo‘qotish samarasi.
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7.6-rasm. Tarif kvotasi

Katta mamlakat misolida daromad samarasi ichki daromad va
savdo sharti samarasiga ajraladi. Ichki daromad samarasi daromadning
ichki iste’molchilardan, savdo sharti samarasi esa daromadning xorijiy
ishlab chigaruvchilardan davlat budjeti foydasiga gayta tagsimlanishini
bildiradi.

Tarif kvotasi. Import boji ichki garama-qarshilikka ega ya’ni
ishlab chigaruvchilar, bir tarafdan, xalgaro raqobatdan qutulish maqg-
sadida import bojidan manfaatdor bo‘lsa, ikkinchi tomondan, ish
vaqtidan tashqari vaktda iste’molchi sifatida import tarifiga garshi-
dirlar. Bu ziddiyat gisman tarif kvotasini joriy gilish orgali hal etiladi.

Tarif kvotasi — o‘zgaruvchan bojxona boji ko‘rinishi bo‘lib, boj
stavkasi miqdori import qilinadigan tovar hajmiga bog‘liq bo‘ladi:
ma’lum chegaradagi importga pastroq mikdordagi boj, bu chegaradan
oshib ketganda yuqoriroq boj o‘rnatiladi.
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7.3 [1. Rivojlangan mamlakatlar tomonidan go‘llaniladigan
yugori tariff stavkalari rivojlanayotgan mamlakatlar
iqtisodiyotiga ganday ta’sir ko‘rsatadi?

2. Tarifni tartibga solishning afzalliklari va kam-
chiliklari nimalardan iborat?

7.4. Tarif siyosatining afzalliklari, kamchiliklari va zamonaviy
tendensiyalari

Tashqi iqtisodiy faoliyat sohasidagi cheklashlar siyosatini keng
ko‘lamda va faol amalga oshirish davlatga qisqa muddatda muvaf-
fagiyat olib kelishi mumkin. Ushbu yutug‘larga milliy korxonalarda
ishlab chiqgarish hajmini oshirish, boj, solig, yig‘imlar hisobiga budjet
daromadini ko‘paytirish, iqtisodiy xavfsizlik va mudofaa gobiliyatini
ta’minlash orqali erishish mumkin.

Amalda esa bu taktik ustunliklar strategik, uzog, muddatli
istigboldan kelib chiggan holda, garama-qarshi tomonga o‘zgaradi.
Davlatning tarif miqdoriga ko‘paytirilgan import miqdoriga teng
iqtisodiy yutug‘i iste’molchilar tomonidan davlat foydasiga to‘laydigan
transfer to‘lovi hisoblanadi. Albatta, mablag‘larning bir qismi ijtimoiy
ehtiyojlar (oyliklarni oshirish, nafakalar to‘lash)ga sarflanishi mumkin,
biroq transferlarning aksariyat qismi byurokratik o‘zboshimchalik va
mablag‘larni davlat tashkilotlari orqali o‘tishi bilan bog‘liq xarajatlar
tufayli qaytarib berilmaydi.

Shuningdek, boshga mamlakatlarning proteksionistik javob
tadbirlarini ham e’tiborga olish lozim. Bu tadbirlar tufayli tovar
aylanmasi hajmi kamayadi, ish joylari qisgaradi, natijada qator
kompaniyalarning mahsulotlari milliy bozordan arzonroq va sifatsizroq
tovar ishlab chigaruvchi foydasiga sigib chigariladi, kompaniyalarning
mahsulotlari milliy bozordan arzonrog va sifatsizroq tovar ishlab
chigaruvchi foydasiga siqib chigariladi.
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Iste’molchilarning aksariyat gismi “belbog‘larini mahkam boylab
olishlari” kerak bo‘ladi, chunki oddiy odamlarning daromadlari ishlab
chigaruvchilar foydasiga gayta tagsimlanadi, zero, bojxona tarifi joriy
etilishidan avvalgi va keyingi ichki narxlardagi farq iste’molchilar
zimmasiga tushadi. Fagat importning o‘rnini qoplash sohasidagi
kompaniyalarning aksiyalariga ega bo‘lgan uncha katta bo‘lmagan
ayrim guruhlarga kiruvchi iste’molchilar olib kirish bojlaridan
daromad olishi mumkin. Shunday qilib, bozor igtisodiyoti sharoitida
proteksionistik siyosatni amalga oshirish narxning yuqoriligi sababli
ichki iste’molning kamayishiga, solig bazasining gqisgarishiga va
umuman, jamiyat uchun sof yo‘qgotishlarga olib keladi.

Jahon amaliyoti ko‘rsatishicha, proteksionistik siyosat bosgich-
ma-bosqich totalitar rejimlar tomonidan ma’muriy-buyrugbozlik tizi-
mida cheklangan makon va zamonda amalga oshirilgan Proteksio-
nizmning salbiy xususiyatlariga quyidagilarni Kiritish mumkin:

» Aholi turmush darajasi harajatlar ulushining ortib Kketishi
tufayli pasayishi. Import bojlari kiritilganidan keyin xaridorlar ichki
bozorga olib kirilgan tovarlar uchun yanada ko‘prog hag to‘lashga
majbur bo‘lishadi. Bu investitsiyalarga aylanishi mumkin bo‘lgan aholi
Jjamg‘armalarining kamayishiga olib keladi.

» Aksariyat mamlakatlar tomonidan tarif cheklashlarining joriy
etilishining zanjir reaksiyasi bilan bog‘lig xalgaro ko‘paytiruvchi
samarasi vujudga kelishi.

» Milliy iqgtisodiyotda samarasiz sohalar va korhonalarning
saglanib qolishi. Turli imtiyozlar berilishinatijasida ishlab chiga-
ruvchilarda mahsulot ishlab chigarish harajatlarini kamaytirish va
ragobatbardosh tovarlar ishlab chigarishga rag‘bat bo‘lmaydi.

» Iqtisodiy sohada korrupsiya va egallangan mansab, lavozi-
midan foydalanishning qurilishlari keng tarqgaladi.

> Milliy igtisodiyotning «yopiqligi», odatda, TIFning kriminal-
lashuvi uchun ozuga mubhiti yaratadi. Hukumatning TIFni tartibga
solish bo‘yicha chora-tadbirlar kompleksini joriy etishga majbur
etuvchi omillar tarkibida quyidagilarni ajratish mumkin:

» igtisodiyotning yangidan shakllanayotgan sohalarini qudratli
xorijiy kompaniyalar ragobatidan himoyalash ;

» davlat ko‘magisiz tuzilmasini qayta qurishning iloji
bo‘lmagan
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» Jjahon bozorida ragobatbardosh bo‘lmagan «eski» sohalarni
go‘llab quvvatlash;

» kamsituvchi savdo siyosati amalga oshirayotgan mamlakatlar
yoki kompaniyalarga javob tarigasida demping va horijiy ragobatning
boshga notarif usullari bilan kurashish;

» jahon bozor konyukturasidagi tebranishlarning milliy
igtisodiyotga ta’sirini kamaytirish. Bu omil homashyo va tabiiy
resurslar eksport giluvchi mamlakatlar uchun dolzarb hisoblanadi;

» byudjetning daromat qismini shakllantirish, ko‘paytirish-
o‘tish davri iqgtisodiyoti va rivojlangan mamlakatlarda aksariyat
hollarda proteksionizm siyosatining tarkibiy unsurlari bo‘lgan bojhona
bojlari va boshqga egri soliglar hisobiga amalga oshiriladi.

Tarif usullarini go‘llash tarafdorlarining fikricha, tariflar-
ning iqtisodiyotga ta’siri quyidagicha bo‘ladi:

» tariflar yosh tarmoglarni himoya gilishga xizmat giladi;

» davlat byudjetining daromad manbayi sifatida foydalaniladi;

» mamlakat ichkarisida daromadni gayta tagsimlash faollashadi;

» arzon horijiy ishchi kuchini jalb etish imkoniyati
yaxshilanadi;

» mamlakatning homashyo ishlab chigarishga ixtisosla-
shuvining oldi olinadi.

Tarif usullarini go‘llashga garshi bo‘lganlarning fikricha,
tariflarning iqtisodiyotga salbiy ta’siri quyidagilarda namoyon
bo‘ladi:

» tariflar tashqgi savdoni cheklash, dunyo ishlab chiqarishi
hajmining qgisqgarishiga sabab bo‘ladi;

» mamlakatlar o‘rtasida tovarlarning optimal tagsimotiga
to‘sqinlik giladi;

» iste’molchiga soliq yukining ortishiga sabab bo‘ladi;

» importga belgilangan tariflar eksport hajmining gisqgarishiga
tasir giladi;

» tariflarning belgilanishi mamlakatdagi ishsizlik darajasining
oshishiga sabab bo‘ladi.

Shunday qilib, proteksionizm tashqi savdo operatsiyalariga turli-
tuman cheklashlarni joriy etuvchi davlatga vagtinchalik, taktik yutuq
keltirsada, strategik, uzok muddatli strategiyada istigbolsiz siyosat
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hisoblanadi. Bu siyosat XX asr tajribasidan ma’lumki, aholi turmush
darajasi va farovonligining pasayishiga olib keladi.

TUSHUNCHA VA IBORALAR

% Tashqgi savdo siyosati-milliy igtisodiyotning tashqi
bozorlardagi

ragobatdoshligini oshirish va tashqi ragobatdan mahalliy ishlab
chigaruvchilarni

himoya gilishga, go‘llab —quvvatlashga qaratilgan chora-tadbirlar
yig“indisi.

% Erkin savdo siyosati —Tashqgi savdodagi to‘siglarni minimal-
lashtirish siyosati.

¢ Proteksionizm — tarif va notarif instumentlarni go‘llash yo‘li
bilan ichki bozorni xorijiy ragobatdan himoya qilishning davlat
siyosati.

s Tarif eskalatsiyasi — tovarlardan undiriladigan import
bojining mahsulot gayta ishlanganlik darajasining chuqurlashuviga
mos ravishda ortib borishidir.

* Bojxona boji — bojxona organlari tomonidan tovarlar import
va eksport gilinayotganda undiriladigan hamda eksport-imtortning
sharti hisoblangan majburiy to‘lov.

s Optimal tarif stavkasi — iqtisodiy farovonlik va milliy
maxsulotlarning raqobatdoshligini maksimal ta’minlab beradigan tarif
darajasi.

¢ Tarif kvotasi — o‘zgaruvchan bojxona boji ko‘rinishi bo‘lib,
boj stavkasi migdori import qgilinadigan tovar hajmiga bog‘liq bo‘ladi:
ma’lum chegaradagi importga pastroq mikdordagi boj, bu chegaradan
oshib ketganda yuqoriroq boj o‘rnatiladi

TAKRORLASH UCHUN SAVOLLAR

1. Tashqi savdoni tartibga solish zaruriyati nimada?

2. Tashqi savdo siyosati nima va uning ganday shakllari mavjud?

3. Tashqi savdo siyosatining yo‘nalishlari va dastaklari
nimalardan iborat?
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4. Bojxona boji nima va u qanday mezonlar bo‘yicha
guruhlanadi?

5. Bojxona boji ganday vazifalarni bajaradi?

6. Rivojlangan mamlakatlar tomonidan ko‘llaniladigan yuqori
tarif stavkalari rivojlanayotgan mamlakatlar iqtisodiyotiga ganday
ta’sir ko‘rsatadi?

7. Tariflarning katta mamlakat iqtisodiyotiga ta’siri ganday
samaralarni yuzaga keltiradi?
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TASHQI SAVDO SIYOSATIDA MIQDORI1Y CHEKLASH
USULLARI

Ushbu bob da quyidagi bilimlar bayon etilgan:

> Notarif metodlarining mazmuni va moxiyati.

» Notarif metodlarining guruhlanishi.

»Kvotalash. Lisenziyalash va eksportni ixtiyoriy cheklash
usullarining igtisodiy moxiyati

»Kvotalash. Lisenziyalash va eksportni ixtiyoriy cheklash
usullarining igtisodiy tartiblari.

> Bojhona tariflari.

> Bojhona tariflariga ta’sir etish mehanizmi.

> Embargo, iqgtisodiy sanksiyalar va ularning xalgaro savdoga
ta’siri.

Kirish

Jahon xo‘jaligi rivojlanishining o‘ziga xos xususiyatlaridan biri —
bu xalgaro iqgtisodiy munosabatlarning intensiv rivojlanib borishi
hisoblanadi. Bu esa mamlakatlar, mamlakatlar guruhi, alohida firma va
korxonalar o‘rtasida savdo-igtisodiy alogalarning kengayishi tobora
chuqurlashuvi bilan izohlanadi. Ushbu holat jahon bozorida tashqi
savdo siyosatidagi miqdoriy cheklash usullaridan foydalangan holda,
uning turli segmentlarida yuzaga kelayotgan kon’yunkturaviy
o‘zgarishlar har qanday davlatni jahon bozorida faollashishga, bunda
tashqi savdoni tartibga solish, nazorat qilish va qo‘llab-quvvatlash
vositalari hamda dastaklaridan har qachongidan ham ko‘proq unumli
foydalanishga undamoqda.

Jahon xo°‘jaligida davlatlar tashqi savdo aloqalarini qaytadan
tashkil etish, ayrim tarmoq va sohalarda tarkibiy o°zgarishlarni
chuqurlashtirish zarurati borligi ham ayon bo‘lmoqda. Natijada,
keyingi yillarda global va mintagaviy darajada dunyo tashqi savdosida
yangi yo‘nalishlarda siljishlar ro‘y bermoqda. Davlatlarning tashqi
savdo strategiyalarida ham tub o‘zgarishlar namoyon bo‘Ilmoqda.
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8.1. Notarif metodlarining mazmuni va guruhlanishi

Davlat tashgi savdoni tartibga solishda tarif metodlari bilan bir
gatorda notarif metodlardan ham keng foydalanadi. Ularning
ko‘pchiligi bojxona tariflaridan fargli ravishda miqdoriy jihatdan
o‘lchanmaydi va shuning uchun statistikada yaqqol aks etgirilmaydi.
Notarif metodlarning bu xususiyati hukumatlarga tashgi savdo siyosati
sohasida o‘z maqsadlariga erishishda ulardan aralash foydalanishga
imkon yaratadi. Notarif usullar - tovar ayirboshlashga ta’sir qilish
dastaklarini, ya’ni mamlakatga olib kiriladigan yoki chetga chikarila-
digan mahsulot xajmi va nomenklaturasini cheklashni bildiradi.

Notarif usullar migdoriy, moliyaviy, yashirin va noigtisodiy
usullarga ajratiladi. Ular ustun darajada rivojlanayotgan va hukumat to-
monidan proteksionistik igtisodiy siyosatni talab giluvchi, bozor tuzil-
malari shakllanayotgan o‘tish davri igtisodiyoti mamlakatlariga xosdir.
Tahlillar shuni ko‘rsatadiki, tashqi savdo davlat tomonidan tartibga solish
tarif va notarif usullar kombinatsiyasi yordamida amalga oshiriladi.

XX asr boshlarida tarif usullarining mavqgyei pasayib bormoqda.
Ushbu holat Jahon savdo tashkiloti tomonidan a’zo mamlakatlar oldiga
qo‘yilgan strategik vazifa - ular o‘rtasidagi o‘zaro tovar savdosida tarif
cheklashlarini bosgichma-bosqich bartaraf etish vazifasi bilan bog‘liq.

Jahon amaliyotida notarif usullarga kvotalash, litsenziyalash, eks-
portni subsidiyalash, demping, kartel bitimlar va mamlakatlar o‘rtasida
tovar oqimlari yo‘lida texnik to‘siglarni yaratish kabi usullar kiritiladi.

Davlatning tashki savdo sohasidagi asosiy vazifasi — eksportyor-
larga 0‘z mahsulotlarini iloji boricha ko‘proq miqdorda chetga eksport
gilishlarida yordam berib, ularning tovarlarini tashqi bozorda yanada
raqobatbardosh qilishda qo‘llab-quvvatlashdan iborat.

Mamlakat ichki bozorida xorijiy tovarlarga talabni kamaytirib,
importni cheklash xam uning vazifasiga kiradi. Notarif cheklashlarning
o‘rtacha darajasiga, odatda, uyoki bu cheklashga oid import yoki
eksportning qiymat ulushi sifatida garaladi. Bunda ularning natija
berish darajasiga tuzatish kiritiladi. Masalan, zaruriy hujjatlar taqdim
etilganda mutasaddi hokimiyat organlari tomonidan beriladigan
eksport uchun avtomatik litsenziya, shubhasiz, belgilangan migdordan
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ortiq tovarlarni

eksport  kilishni

tagiglovchi

eksport kvotasiga

garaganda ancha kam darajada eksportni chegaralaydi.

8.1-jadval.

Sanoat jihatdan taraqqiy etgan mamlakatlar tomonidan
go‘llaniladigan notarif to‘siglar (Tovar bahosiga nisbatan foizda)

Mamlakatlar Kvotalar | Litsenziyalar | Boshga turdagi | Jami
notarif to‘siglar

Avstriya 12 9 5 26
Belgiya va - 51 - 51
Lyuksemburg

Kanada 3 - 2 5
Daniya 10 31 - 41
Germaniya 37 5 2 45
Finlandiya 20 26 - 46
Fransiya - - 96 96
Irlandiya 13 15 - 28
Italiya 8 46 5 74
Yaponiya 120 - 3 123
AQSH 6 - - 6
Norvegiya 3 62 19 81
SHvetsariya 10 12 16 38
SHvetsiya 2 3 6 11

Tovarlarni eksport va import qilishga oid turli cheklashlar,
selektiv litsenziyalash yuqori darajadagi samarali migdoriy cheklovlar
sanaladi. Avtomatik litsenziyalash, moslanuvchan kvotalar nisbatan
kam samarali cheklovlarga kiradi. Bir so‘z bilan aytgania, tashqi savdo
siyosatining u yoki bu dastaklarini go‘llash hagidagi garor gabul gilar
ekan, mamlakat hukumati, odatda, ularning birgalikda ta’sir ko‘rsatish
va joriy vaziyatga ta’sirini, davlat ichkarisida va undan tashgarida

kutilayotgan istigbollarni baholaydi.

Notarif usullarinng saglanib golishi quyidagi sabablarga bog‘liq:

- aksariyat notarif cheklovlarxalgaro shartnomar orgali tartibga
solinmaydi va ularni go‘llash milliy hukumatlar tashabbusi bilan
amalga oshiriladi;
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- notarif cheklovlar tovarlar narxining darxol oshib ketishiga olib
kelmaydiva iste’molchiga soliq yuki bo‘lib tushmaydi.

8.1 [Tashqi savdoni tartibga solishning notarif metodlari nima va
uning ganday turlari mavjud?

Notarif usullarning saglanib qolishining asosiy sabablari
nimada?

Tashqi savdoni miqgdoriy jihatdan cheklashning ganday
usullari mavjud?

8.2. Kvotalash, Lisenziyalash va eksportni ixtiyoriy cheklash
usullarining igtisodiy mohiyati hamda go‘llanilish tartiblari

Tashgi savdoni miqdoriy jihatdan cheklash — bu davlat
tomonidan savdo aylanmasining notarif metodlarini qo‘llagan holda
tartibga solishning ma’muriy metodidir. Davlat mazkur usul yordamida
eksport yoki importga ruxsat berilgan tovarlarning miqdori va nomenk-
laturasini belgilaydi. Migdoriy cheklovlar bir mamlakat hukumatining
qarori yoki ma’lum tovarlar savdosini muvofiglashtiruvchi xalgaro
savdo kelishuvlari asosida ko‘llanilishi mumkin.

Tashqi savdoni miqdoriy jihatdan cheklash usullari quyidagilardan
iborat:

v Kvotalash kontingentlashtirish;

v’ litsenziyalash;

v' “eksportni ixtiyoriy cheklash”

Kvotalash yoki kontingentlash. Umuman, tashqgi savdoni davlat
tomonidan tartibga solishda qo‘llaniladigan notarif usullarning 50 dan
ortig turi mavjud. Ularning tarkibida eng keng targalgani kvotalardir.
Agar tarif usullar aniq bir tovar guruhi bo‘yicha eksport yoki import
xajmi masalasini ochiq qoldirsa, kvotalar olib kiriladigan yoki olib
chigiladigan mahsulotning giymat yoki migdoriy hajmini to‘g‘ridan-
to‘gri cheklash vositasi bo‘lib xizmat qiladi.
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Kvotalash - bu tovarlar eksporti yoki importini muayyan vaqt
ichida ma’lum miqdor yoki summa bilan miqdoriy jihatdan
cheklashdir. Kvotalash mavsumiy ko‘rinishda yoki xarakterda bo‘lsa
kontingentlash  shakliga kiradi.Ular o0‘z yo‘nalishiga ko‘ra
quyidagilarga bo‘linadi:

Eksport kvotasi - xalgaro bargarorlashuv shartnomasiga
muvofig muayyan tovarlarning umumiy eksportdagi ulushini belgilash.
OPEK vyoki biron-bir milliy hukumat tomonidan mamlakat ichki
bozorida defitsit tovarlarning chetga chigib ketishining oldini olishda
ko‘llaniladi (Masalan, Rossiyada neft eksportida).

Import kvotasi - milliy tovar ishlab chigaruvchilarni
xomoyalash, savdo balansini muvozanatlashga erishish, ichki bozorda
talab va taklifni tartibga solish hamda boshga mamlakatlar tomonidan
diskrinimatsiya (kamsitish) savdo siyosati qo‘llanilganda javob
tarigasida qo‘llaniladi. Masalan, AQSH Yangi Zelandiyadan import
gilinadigan sut va kaymoq xajmini 5,7 min. litr, Niderlandiyadan
import gilinadigan muzgaymoqg hajmini 104 ming kg, Shveysariyadan
keladigan pishlogq hajmini 3.4 min.ka. qgilib belgilagan.

Global kvotalar. Bu tovarlarning gaysi mamlakatga eksport yoki
import qgilinishidan qatiy nazar, eksport va importga nisbatan dunyo
migyosida belgilanadi.

Individual kvotalar. Global kvota doirasida tovarni eksport yoki
import giladigan har bir mamlakatga nisbatan belgilanadi. Import
kvotalarini joriy gilishda davlat milliy ishlab chigaruvchilarga xorijiy
raqobat ta’sirini kamaytirishga intiladi. Bunday kvotalarning harakat
mexanizmi import tariflaridan foydalangandagi holatni eslatadi, ya’'ni
import tovarlar taklifi cheklanganda ichki narxlar Jahon narxiga
nisbatan o‘sib boradi. Birok, tarifdan farqli ravishda, import kvotalari
xorjiy ragqobatning ichki narxlarga ta’sir qilishiga yo‘l qo‘ymaydi. Bu
usul importdan keladigan foydani ko‘paytiradi va mamlakat to‘lov
balansini muvozanatga Kkeltirish jarayonini osonlashtiradi. Xalgaro
bitimlar orqali qatiy belgilanadigan tarif stavkalari o‘rnatilgan
vaziyatda mamlakat yugoridagi masalani xal eta olmaydi. JST eksport-
import operatsiyalariga nisbatan miqgdoriy cheklashlar joriy qilishga
ruxsat beradi.

O‘z navbatida, eksport kvotasi milliy ishlab chigaruvchilarni
yetarli tabiiy resurslar bilan ta’minlash, Jahon bozoridagi eksport

158


http://mln.kg/

baholarini oshirish va xarbiy-strategik magsadlarga erishish kabi
magsadalarga qaratilgan bo‘ladi. Eksport kvotalari import kvotalari
singari mamlakat hukumati tomonidan bir tomonlama tartibda yoki
manfaatdor tomon bilan xalgaro kelishuv asosida joriy etilishi mum-
kin. Ular global yoki ma’lum davrda amal qiluvchi mavsumiy
ko‘rinishda bo‘lishi mumkin.

Litsyenziyalash. Kvotalash jarayoni (boshgacha gilib aytganda,
kontingenglash), odatda, litsenziyalash, ya’ni maxsus ro‘yxatga
Kiritilgan resurslar va mahsulotlar bilan tashqgi savdo operatsiyalarini
amalga oshirish vakolatiga ega bulgan davlat tashkilotlari (vazirliklar
va mahkamalar) ruxsati bilan amalga oshiriladi.

Aksariyat mamlakatlarda tashqi igtisodiy faoliyatni litsenziyalash
jarayoni xalgaro xuquqiy aktlarga asoslanadi va ularning eng muhimi
1947-yilda imzolangan Savdo va tariflar bo‘yicha Bosh kelishuv
(GATT) hisoblanadi. Keyinchalik GATT doirasida ba’zi bir boshqga
shartnomalar imzolangan.

Litsyenziyalash - mutasaddi davlat organlari tomonidan tashqi
igtisodiy faoliyatga ruxsat berish orgali eksport yoki import
gilinayotgan tovarlarni muayyan vagt ichida ma’lum bir miqdorda
eksport yoki import gilishga ruxsat berish. Litsyenziyalash kvotalash
jarayonining tarkibiy gismi bo‘lib, tashqi savdoni davlat tomonidan
tartibga solish shakli hisoblanadi. Jahon amaliyotida litsenziyalar
quyidagi shakllarda amalga oshiriladi:

Bir marotabalik litsenziya. Davlat tomonidan biron-bir firmaga
bitta tashqgi savdo shartnomasini amalga oshirish uchun bir yilgacha
muddatda tovarni olib kirish yoki olib chiqish to‘g‘risidagi yozma
ruxsatnoma.

Bosh litsenziya — bir yil maboynida cheklanmagan xajmda
tovarni import yoki eksport gilish uchun beriladigan ruxsatnoma.
Globallitsenziya ma’lum vaqt ichida dunyoning xoxlagan mamlakatiga
cheklanmagan miqdorda yoki giymatda tovarni olib kirish yoki olib
chiqib ketish to‘g‘risidagi yozma ruxsatnoma. Avtomatik letsenziya
eksportyor yoki importyor buyurtmasiga muvofik davlat tomonidan
darhol beriladigan yozma ruxsatnoma. Litsyenziyalarni tagsimlash

mexanizmlari;
- auksion;
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- konkurs asosida litsenziyalarni sotish (optimal variant).
AQSHda auksionlar, odatda, videomagnitofonlar, gand, avtomo-
billarning importi litsenziyalarini tagsimlashda ishlatiladi;

- “yaqqol afzallik tizimi” — davlat tomonidan ma’lum firmaga
o‘tgan davrda gilingan import hajmiga proporsional tarzda yoki milliy
importyorlarning talabi strukturasiga proporsional tarzda litsenziya
berish shakli. AQSHda bu litsenziya turi neftni import qilishda
ishlatiladi;

- bahodan tashqari asosda litsenziyalarni tagsimlash. Davlat
tomonidan tovarlar importi va eksportini eng samarali shaklda amalga
oshiradigan firmalarga berishda ishlatiladi.

Yevropa Ittifoqiga a’zo mamlakatlar o‘rtasida eksport-import
operatsiyalarini litsenziyalash tovar aylanmasi umumiy hajmining 5-
6% 1 darajasiga yetadi (Fransiya kvotalash va litsenziyalash bo‘yicha
o‘ziga xos «peshgadam» hisoblanadi) Litsyenziyalashni talab etadigan
tovarlar ro‘yxatiga, birinchi navbatda, eksportga mo‘ljallangan
kvotalanadigan mahsulotlar, shuningdek, ba’zi bir maxsus guruhdagi
tovarlar: strategik ahamiyatga ega tovar va resurslar, dori-darmonlar,
bolalar assortiment tovarlari va boshgalar kiradi.

“Eksportni ixtiyoriy cheklash”. Mutaxassislarning fikricha,
eksport kvotalarinint muhim turlaridan biri “eksportni ixtiyoriy chek-
lash hisoblanadi. Hukumat tomonidan odatda yirik importyor dav-
latning siyosiy taziq ostida eksportni ixtiyoriy cheklash joriy gilinadi.

“Eksportni ixtiyoriy cheklash” - rasmiy davlatlararo yoki tovar
eksportiga norasmiy kvota belgilash to‘g‘risida savdodagi hamkor
tomonidan savdoni cheklash yoki eksportni kengaytirmaslik
to‘g‘risidagi majburiyatga asoslangan eksportni miqdor jihaxidan
cheklash. Bunday amaliyot AQSH va YElda Yaponiya tovarlari (avto-
mobillar, elektronika, po‘lat) ga nisbatan keng qo‘llaniladi. Hozirgi
paytda jahonda bunday turdagi 100 dan ortiq bitimlar imzolangan,
biroq bugungi kunda JST o‘z oldiga “eksportni ixtiyoriy cheklash” ni
umuman bekor qilish vazifasini qo‘ymokda.

Shuningdek, xalgaro savdoda iqtisodiy sanksiyalar xam keng
ko‘llaniladi. Bu sanksiyalar qatoriga embargo xam kiradi. Bu usul bir
mamlakat yoki mamlakatlar guruhi bilan savdo operatsiyalarini
butunlay taqiqlashni bildiradi. Odatda, siyosiy maqgsadlarni ko‘zlagan
holda embargoni joriy qgilish butun nomenklaturadagi yoki alohida
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guruhdagi tovarlar eksporti yoki importini cheklashni nazarda tutadi.
XXasrda savdoni tartibga solishning bunday usuliga BMT qaroriga
ko‘ra embargo siyosati Irogka, qisman sobiq Yugoslaviya, Livan, Eron
va ba’zi boshqa mamlakatlarga nisbatan amalga oshirilgan.

?
8.2 [Kvotalash bilan kontingentlashtirish o‘rtasida ganday farq
mavjud?
Litsenziyalash nima va u ganday ganday usullar yordamida
targatiladi?
Savdo siyosatininf moliyaviy metodlariga gaysi usullar
Kiradi?

8.3. Bojxona tariflari va ularning ta’sir etish mexanizmi

Igtisodiy savdo siyosatining asosiy va Klassik dastagi bo‘lib,
bojxon tariflari hisoblanadi. Bojxona tarifi - bu tizimlashtirilgan boj-
xona bojlari stavkalarining ro‘yxati. Bojxona boji deganda, davlatning
chegarasini kesib o‘tgan vaqgtda importga va eksportga solinadigan
solig to‘lovlari tushuniladi.

Import bojlarining harakat mexanizmini ko‘rib chigamiz.
Tasavvur qiling, qaysidir A davlatda gandaydir mahsulot ishlab
chiqariladi va iste’mol qilinadi, masalan, olma. 2-rasmda S chizig‘i
olma taklifini, D -talab, PO - ichki narx (muvozanat narxi) ni bildiradi.
Bu narxda olmaning ishlab chiqarilishi va iste’mol qilinishi Q0 ga
teng. Bunday vaziyat avtokratik davlatlarda mavjud bo‘lishi mumkin.
Tasavvur giling, A davlat bojxona chegarasini jahon narxidagi (Rw)
olmalar uchun ochdi. Lekin bu narx ichki narxdan past bo‘lib, olma
uchun ichki narxning pasayishiga olib keladi, bu esa o‘z o‘zidan A
mamlakatda olma ishlab chigarish xajmini Q0 dan Q1 gacha
pasaytiradi, ushbu tovarning iste’moli esa Q0dan Q2 gacha o‘sadi.
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8.1-rasm. Import tariflarining harakat mexanizmi.

Narxning pasayishi oqibatida o‘sgan iste’mol esa importning o°‘sishi
bilan gondiriladi (Q2- Q1). Ichki ishlab chigaruvchilarning
gizigishlarini himoya gilish magsadida A mamlakat olma importiga (T)
boji belgilaydi. Faraz qilaylik A mamlakat kichkina bo‘lib, olmaning
jahondagi narxlariga ta’sir o‘tkaza olmaydi. Bu holatda olmaga ichki
narx Rt belgilanadi gaysiki. Natijada, ichki ishlab chigarish xajmi Q1
dan Q3 ga o‘sadi. Bojning o‘rnatilishi xorijiy tovarlarning narxining
oshishiga olib keladi (bizning misolimizda olmaning). Milliy ishlab
chigaruvchilar aynan shunday tovarni (shu sort va sifatdagi) sotayot-
ganligi uchun, tovarning narxini oshirishni foydali va mumkin deb
hisoblashadi. Lekin bu narxning oshishi jahon narxining oshishi bilan
to‘g‘ri kelmasligi mumkin. Bizning misolimizda to‘g‘ri kelishi tasav-
vur gilingan. Natijada, jahon narxida (Pw) tovarni ishlab chiga-rishni
0‘zi uchun foydasiz deb bilgan milliy ishlab chigaruvchilar, o‘zlari
uchun birmuncha foydali bo‘lgan Rt narxida tovarlarni sota boshlay-
dilar. Olma narxining oshishi A mamlakatda ushbu tovar iste’molini
Q2 dan Q4 ga pasaytiradi va bu holat tovar importining ham
pasayishiga olib keldi. Bu birinchidan, ichki ishlab chigarishni oshi-
radi. Buning ta’sir doirasi ichki taklif egri chizig‘ining egiluv-
chanligidan kelib chiggan holda har xil bo‘ladi.

Ikkinchidan, bu tovarga bo‘lgan ichki iste’mol kamayadi. Bu
kamayishning xajmi ham ichki talab egri chizig‘ining egiluvchanli-
gidan kelib chiggan holda har xil bo‘ladi. Natijada, importga bojning
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belgilanishi turli tovarlarga turlicha ta’sir qiladi. Endi esa importga
bojning o‘rnatilishi iste’molchilar, ishlab chiqaruvchilar va hukumat
farovonligiga qanday ta’sir qilishini ko‘rib chigamiz. Bunda iste’mol-
chilar olma uchun gimmatroq narx to‘laydi, bu ularning qo‘shimcha
foydasining yo‘qolishiga olib keladi, Quyidagi maydon iste’mol-
chilarning yutgazishini ifodalaydi:
Sa + Sbh + Sc + Sd

Ichki ishlab chigaruvchilar olma narxining oshishi natijasida
qo‘shimcha foydaga ega bo‘ladilar. Ishlab chigaruvchilarning
qo‘shimcha foydasi, rasmdagi taklif egri chizig‘ining yuqorisidagi ikki
narx chizig‘i o‘rtasidagi maydonni tashkil etadi va Ca ga teng bo‘ladi.
Hukumat ham importga boj belgilash orgali iqtisodiy samaraga
erishadi. Hukumatning foydasi import xajmiga belgilangan boj
stavkasi bilan tengdir. Hukumat bojdan tushgan barcha mablag‘ni
bojxona tizimiga sarflamaydi, daromad iqtisodiy tizimlar o‘rtasida

tagsimlanadi va o‘z o‘zidan iqtisodiy farovonlikning oshishiga olib
keladi.

8.2-rasm. Import bojlarining davlat farovonligiga ta’siri.

Shunday qilib iste’molchilarning Sa+Sb+Ss+Sd ga teng bo‘lgan
yutgazishi, Sa ga teng bo‘lgan ishlab chigaruvchilarning hamda Ss ga
teng bo‘lgan hukumatning foyda ko‘rishiga olib keladi. S(a+b) ning
o‘sishi esa xech narsaga ta’sir qilmaydi, ya’ni «o‘lik og‘irlik narxi»
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tarifi (deadweight cost) deyiladi va kichik davlat misolida umum
davlat farovonligi ko‘rgan zararni ifoda etadi.

Shundan ko‘rinib turibdiki importga bojning belgilanishi bir to-
mondan ushbu tovarga ichki iste’molni kamaytirsa, ikkinchi tomondan
milliy ishlab chigaruvchilarni iqtisodiy ragobatchilardan muxofaza
giladi. Iqgtisodiyotda ichki muxofaza darajasi turli tovarlarga turlicha
bo‘ladi. Shu bilan birga ichki muxofaza ham har doim sezilavermaydi,
chunki ko‘pgina tovarlar boj o‘rnatilishi mumkin bo‘lgan xomashyo
yoki yarim tayyor mahsulotlar hisobiga ishlab chiqariladi. Endi esa
proteksiyaning haqiqiy darajasini ko‘rib chigamiz (effective rate of
protestion). Tasavvur gilaylik, ichki bozorda erkin savdo sharoitida
kostyumning narxi 150 dollarni tashkil etadi, 100 dollar mato, 50
dollar qo‘shilgan qiymat. Endi faraz qilaylik, davlat ushbu tovarga
20% boj o‘rnatdi. Tovarning narxi 30 dollarga qimmatlashdi, ya’ni 180
dollarni tashkil etadi. Buning natijasida ichki ishlab chigaruvchilar
uchun qo‘shilgan qiymat 50 dan 80 dollarga oshdi. Bu o‘z o‘zidan
milliy ishlab chigaruvchilarning rivojlanishiga katta turtki bo‘ladi.

Endi davlatning matoga nisbatan ikkinchi bojni belgilangandan
keyingi va ularning narxi 10% ga ortgan holatni ko‘rib chiqaylik.
Matoga nisbatan qo‘shilgan qiymatning oshishi natijasida, kostyum
ishlab chigarish 70 dollarga tushadi, hagigiy proteksiyaning darajasi
esa 40% ni tashkil etadi. Bojxona bojlari orgali bir soxaning muxofaza
etilishi, bevosita boshga soxa tovarlariga ham ta’sir etadi.

Bojxona bojlari quyidagi mezonlar bo‘yicha tasniflanadi:

1. Tovarning harakat yo‘nalishiga gqarab. Tovarning harakat
yo‘nalishiga garab import, eksport va tranzit bojlariga bo‘linadi.

2. Bojning belgilanishi usuliga garab. Bojning belgilanishi
usuliga garab advalor, spesifik va kombinatsiyalashgan bojlarga
bo‘linadi.

3. Boj stavkasiga ko‘ra. Har bir davlat avtonom ravishda xech
ganday Kkelishuv-larisiz qonun xujjatlarida ko‘rsatilgan bojxona
tariflarining birinchi ustunida joylashgan maksimal boj stavkalarini
belgilashga harakat qiladi. Lekin, ikki va ko‘p tomonlama kelishuvlar
natijasida bojxona tariflarining ikkinchi ustunida joylashgan minimal
boj stavkalari belgilanadi. Bu bojlar odatda konvensial (kelishilgan)
bo‘ladi. Uchinchi ustunda esa preferensial, ya’ni ikkinchi ustundagi boj
stavkalaridan past bo‘lgan bojlar joylashgan.
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4. Bojning yo‘naltirilganligiga qarab. Bojning yo‘naltiril-
ganligiga garab bojlar ikki yo‘nalishga, ya’ni preferensial yoki diskri-
minatsion bojlarga bo‘linadi. Preferensial bojlar muayyan davlatda
biror bir tovarning ishlab chiqarilishiga qulay muhit yaratish uchun
minimal boj stavkalarining yaratilishidir. Diskriminatsion boj stavka-
lar1 birinchi ustundagi boj stavkalaridan yuqori bo‘lib, ular oz ichiga
kompensatsion, antidemping va javob tarigasidagi bojlarni oladi.

Tariflarga qarshi dalillar:

e - tariflar igtisodiy o‘sishni kamaytiradi;

e - tariflarning bir tomonlama joriyetilishi ko‘p hollarda savdo
urushlariga olib keladi.Bu jahon savdosi va xalgaro iqgtisodiyotning
barqarorligiga salbiy ta’sir ko‘rsatadi;

e - import tarifi to‘lov balansi muammolarini murakkablashtirish
orgali mamlakat eksportiga bilvosita zarar yetkazadi;

e - tariff ish bilan bandlikning umumiy darajasini gisgarishiga
olib keladi.

Tariflarni himoya qilish dalillari:

Bojhona tariflarini himoya qilish dalillari uning davlat savdo
siyosatining vositasi sifatida nihoyatda ko‘pdir. Har bir mamlakat o‘z
mahalliy sharoitlariga ko‘proq mos keladigan dalillarga alohida
e’tiborni garatadi:

e - tariff-yosh tarmoglarni himoya qilish vositasidir;

e - tariff-mahalliy ishlab chigarishni rag‘batlantiruvchi vositadir.
Ushbu dalil rivojlanayotgan mamlakatlar tomonidan  keng
foydalaniladi;

o - tariff-davlat byudjeti daromadlarining muhim manbaidir.

8.3 [Ichki va eksport subsidiyalarining milliy igtisodiyotga
ta’siri ganday?

Savdo siyosatining yashirin metodlari ganday usullardan
iborat?

Dunyo amaliyotida tashqgi savdoni tartibga solishning
yashirin usullari nima uchun keng targalgan?

Tartibga solishning noiqtisodiy metodlari nima va ular
ganday tartibda joriy etiladi?
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8.4. Embargo, igtisodiy sanksiyalar va ularning xalgaro
savdoga ta’siri

EMBARGO (ispancha — xatga olish, man etish) — davlat tomo-
nidan muayyan tovarlar, xizmatlar, valyuta yoki boshga boyliklarni
mamlakatga keltirish yoki boshga mamlakatlarga olib ketish, chetga
chigarishni tagiglab qo‘yish; ayrim mamlakatlar yoxud mamlakatlar
guruhi bilan savdo munosabatlarini to‘la tagiglash; igtisodiy yoki
siyosiy, moliyaviy, ilmiy-texlik taziyq vositasi bo‘lib, hukumat
tomonidan joriy etiladi. BMT qaroriga ko‘ra, BMT Ustavini buzganligi
yoki boshga nojo‘ya ishlari uchun jazo chorasi tarzida muayyan
mamlakatlarning boshga mamlakatlar bilan savdo alogalarini to‘sib
go‘yshi ham Embargo hisoblanadi. EMBARGO - chet el tovarlarini
Kiritish yoki chigarish, olib chigib ketishni davlat tomonidan ta’giglash
yoki chet davlatga garashli mulkni vagtincha to“xtatib turish, ta’giglash.

Igtisodiy sanksiya — bir mamlakat (yoki mamlakatlar guruhi)
tomonidan boshga bir mamlakatga (yoki mamlakatlar guruhiga) garshi
go‘llanilgan jazo. Iqtisodiy sanksiyalar asosan biror bir etirozli
siyosatga qul urgan mamlakatga garshi qullaniladi. Bu siyosat ichki
yoki tashqgi bo‘lishi mumkin. Sanksiyalar har doim ham salbiy
bo‘lmaydi, ularning ijobiy turlari ham mavjud.

Igtisodiy sanksiyalar xalgaro diplomatiyada gadim zamondan
beri go‘llanilib keladi. O‘tmishda sanksiyalar odatda harbiy yurishlar
bilan birgalikda ishlatilgan. Keyingi paytda bo‘lsa sanksiyalar harbiy
harkatlarsiz turli xil tashqi siyosiy magsadlarga erishish uchun
go‘llanilib kelyapti. Iqtisodiy sanksiyalarning turli xil tarifi mavjud.
Sanksiyalar buyicha yetuk mutaxassis hisoblangan Hufbauer, Schott,
va Elliott sanksiyalarni ,,odatiy savdo yoki moliya aloglarining davlat
tomonidan atayin bekor qilinishi yoki shunday alogalarning bekor
qilinishi haqgida tahdid qilishi “ deb ta’riflaydi. ,,Odatiy* so‘zi bilan
sanksiya yoqgligida amalga oshadigan alogalar nazarda tutilgan.
Boshgacha qilib aytganda, Hufbauer, Schott, va Elliott sanksiyalarni
mamlakatlar orasidagi normal savdo va moliya alogaliriga qo‘yilgan
cheklanishlar deb hisoblashadi. Baldvin iqtisodiy sanksiyalarga
kengroq tarif beradi. Unga kura, igtisodiy sanksiyalar diplomatiya va
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propaganda kabi iqgtisodiy bo‘lmagan instrumentlar bilan bir gatorda
mamlakatni boshgaruvining bir gismidir. Keyingi paytlarda sanksiya-
larning ekonometrik ta’riflari ham taklif gilinyapti. Masalan, Marinov
sanksiyalarni ,,bir mamlakatdagi u muomala liniyasini o‘zgartirish
uchun odatiy igtisodiy almashuvga qo‘yilgan chek* deb tariflaydi.

Yuqoridagi barcha tariflarda iqgtisodiy sanksiyalarning asosiy
magqsadi kursatilgan. Bu ,,mo‘ljal mamlakatning siyosastini o‘zgarti-
rish uchun o‘sha mamlakatga ziyon yetkazishdir. Igtisodiy sanksiyalar
eng ko‘p biror bir e’tirozli siyosatga qo‘l urgan mamlakatga qgarshi
go‘llaniladi. Bu siyosat ichki yoki tashqgi bo‘lishi mumkin. Bundan
tashqari, sanksiyalarni bir mamlakat alohida yoki bir necha mamlakat
guruhi bilan birgalikda ishlatishi mumkin. Sanksiyalar har doim ham
salbiy bo‘Imaydi. Aksincha, ijobiy sanksiyalar ham mavjud. Bunday
sanksiyalarga muljal mamlakatga iqtisodiy yordam berish, mavjud
sanksiyalarni bekor gilish va mo‘ljal mamlakat bilan imtiyozli alogada
bo‘lish misol bo‘la oladi.

Sanksiyalar zamonaviy xalgaro alogalarda ko‘p go‘llanilsa ham,
tashqi siyosatda ularning samaradorligi hagida igtosodchilar orasida
turli xil fikrlar mavjud. Aksar iqgtisodchilar sanksiyalarni tashqi
siyosatning effektiv bo‘Imagan quroli deb hisoblaydi. Boshqgalar bo‘lsa
bazi bir siyosiy magsadlarga erishish uchun sanksiyalardan samarali
foydalanish mumkin deb hisoblaydi. Bu kelishmov- chiliklarga
garamasdan xalqgaro alogalarni boshgarishda go‘llash mumkin bo‘lgan
siyosatlar ozligi sabab sanksiyalar bugungi kunda tashqi siyosat asbobi
sifatida keng qo‘llaniladi.

TUSHUNCHA VA IBORALAR

Kvotalash - bu tovarlar eksporti yoki importini muayyan vaqt
ichida ma’lum mikdor yoki summa bilan miqgdoriy jihatdan
cheklashdir. Kvotalash mavsumiy ko‘rinishda yoki xarakterda bo‘lsa
kontinentlash shakliga Kkiradi.

Eksport kvotasi - xalgaro bargarorlashuv shartnomasiga
muvofig muayyan tovarlarning umumiy eksportdagi ulushini belgilash.
OPEK yoki biron-bir milliy hukumat tomonidan mamlakat ichki
bozorida defitsit tovarlarning chetga chigib ketishining oldini olishda
go‘llaniladi.
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Import kvotasi - milliy tovar ishlab chigaruvchilarni himoya-
lash, savdo balansini muvozanatlashga erishish, ichki bozorda talab va
taklifni tartibga solish hamda boshga mamlakatlar tomonidan
diskrinimatsiya (kamsitish) savdo siyosati qo‘llanilganda javob
tarigasida go‘llaniladi.

Global kvotalar. Bu tovarlarning gaysi mamlakatga eksport yoki
import gilinishidan gatiy nazar, eksport va importga nisbatan dunyo
miqyosida belgilanadi.

Individual kvotalar. Global kvota doirasida tovarni eksport yoki
import giladigan har bir mamlakatga nisbatan belgilanadi.

Litsyenziyalash - mutasaddi davlat organlari tomonidan tashqi
igtisodiy faoliyatga ruxsat berish orgali eksport yoki import
gilinayotgan tovarlarni muayyan vagt ichida ma’lum bir miqdorda
eksport yoki import qgilishga ruxsat berish. Litsyenziyalash kvotalash
jarayonining tarkibiy kismi bo‘lib, tashqi savdoni davlat tomonidan
tartibga solish shakli hisoblanadi.

Bir marotabalik litsenziya. Davlat tomonidan biron-bir firmaga
bitta tashqi savdo shartnomasini amalga oshirish uchun bir yilgacha
muddatda tovarni olib kirish yoki olib chiqish to‘g‘risidagi yozma
ruxsatnoma.

Bosh litsenziya — bir yil maboynida cheklanmagan hajmda
tovarni import yoki eksport gilish uchun beriladigan ruxsatnoma.

Globallitsenziya ma’lum vaqt ichida dunyoning xohlagan
mamlakatiga cheklanmagan miqgdorda yoki giymatda tovarni olib
kirish yoki olib chiqib ketish to‘g‘risidagi yozma ruxsatnoma.

Avtomatik letsenziya eksportyor yoki importyor buyurtmasiga
muvofik davlat tomonidan darhol beriladigan yozma ruxsatnoma.

“Eksportni ixtiyoriy cheklash” - rasmiy davlatlararo yoki tovar
eksportiga norasmiy kvota belgilash to‘g‘risida savdodagi hamkor
tomonidan savdoni cheklash yoki eksportni kengaytirmaslik to‘g‘-
risidagi majburiyatga asoslangan eksportni migdor jihatidan cheklash.

Nazorat savollari:

1. Tashqi savdoni tartibga solishning notarif metodlari nima va
uning ganday turlari mavjud?
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2. Notarif usullarning saglanib kolishining asosiy sabablari
nimada?

3. Tashqi savdoni miqdoriy jihatdan cheklashning gqanday usullari
mavjud?

4. Kvotalash bilan kontingentlashtirish o‘rtasida ganday fark
mavjud?

5. Litsyenziyalash nima va u qanday usullar yordamida
targatiladi?

6. Savdo siyosatining moliyaviy metodlariga gaysi usullar kiradi?

7. Ichki va eksport subsidiyalarining milliy iqtisodiyotga ta’siri
ganday?

8. Savdo siyosatining yashirin metodlari ganday usullardan
iborat?

9. Dunyo amaliyotida tashqi savdoni tartibga solishning yashirin
usullari nima uchun keng targalgan?

10.Tartibga solishning noiqtisodiy metodlari nima va ular ganday
tartibda joriy etiladi?
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TASHQI SAVDO SIYOSATINING MOLIYAVIY USULLARI

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

> Tashqi savdo subsidiyasining zaruriyati.

> Tashqgi savdo subsidiyasining konpensatsion bojlar bilan
0°zaro muvozanati.

> Eksport subsidiyasining afzalliklari va kamchiliklari
Eksport subsidiyasining mamlakatlar iqtisodiyotiga ta’siri.
Eksport kreditlarining mohiyati va zaruriyati.
Eksport kreditlarining tartibga solish mexanizmlari.
Demping siyosatining kelib chigish sabablari, turlari.
Demping siyosatining bartaraf etish choralari.

YV V VY

Kirish

O‘zbekiston Respublikasi oldida turgan muhim strategik
vazifalardan biri ochiq igtisodiyotni shakllantirish orgali milliy
igtisodiyotni jahon xo0°‘jaligi bilan integratsiyalashuvini ta’minlash va
globalizatsiya hamda xalgaro mehnat tagsimoti afzalliklaridan
samarali foydalanishdir. Bu dolzarb muammoni muvaffagiyatli
yechish mamlakatimizning xalgaro iqtisodiy munosabatlarini yanada
rivojlantirishni, ularning samaradorligini oshirishni talab giladi.

Tashqi igtisodiy soha - milliy va xalgaro xuquqg normalari bilan
tartibga solinadigan turli subyektlar o‘rtasidagi o‘zaro hamkorlikning
murakkab tizimi.

Tashqi iqtisodiy faoliyatni davlat tomonidan tartibga solish
aynan tashqi savdo siyosatining moliyaviy usullari orgali tashqi
alogalarni  boshgarishda ularni  takomillashtirish, ularning
samaradorligini oshirishning iqtisodiy vositalarini ishlab chigish va
amalga oshirish, shuningdek ma’muriy va operatsion choralar bilan
bog‘liq bir qator chora-tadbirlar yordamida amalga oshiriladi.
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9.1. Tashqi savdo subsidiyasining zaruriyati va konpensatsion
bojlar bilan o‘zaro muvozanati

Ichki bozorni chet eldagi importdan miqgdoriy va yashirin notarif
usullari yordamida himoyalashdan tashgari xalgaro savdo amaliyotida
eksportni oshirish usullari keng ishlatiladi. Ularning kattaroq gismi
hukumat tomonidan milliy eksportyorlarga tug‘ri yoki bilvosita kafolat
berish va subsidiyalashga asoslangan. Moliyalash eksport mah-
sulotining narxini pasaytirishga va shu orgali uning jahon bozoridagi
raqobatbardoshligini oshirishga yo‘naltirilgan.

Eksportni moliyalash davlat budjeti hisobidan hamda xususiy
sektor, ya’ni eksport qiluvchilar va ularga xizmat ko‘rsatadigan
banklar tomonidan amalga oshirilishi mumkin.

Moliyalash savdo siyosati usuli sifatida milliy ishlab chigaruv-
chilar va eksportyorlar foydasiga chet el korxonalarga garshi diskrimi-
natsiyani ko‘zda tutadi. Savdo siyosatining eng keng tarqalgan
moliyaviy usullariga subsidiyalar, kredit berish va demping kiradi.
Agar hukumat milliy ishlab chiqaruvchilar eksportini rag‘batlantirish
kerak deb topsa, u ularga u yoki bu shaklda budjetdan subsidiya berishi
mumkin.

Subsidiya — milliy ishlab chiqaruvchilarni qo‘llab quvvatlash va
importni diskriminatsiya qilishga yo‘naltirilgan pul to‘lovi.

To‘lov harakteri bo‘yicha subsidiyalar quyidagilarga bo‘linadi:
to‘g‘ridan to‘g‘ri — eksport operatsiyasini amalga oshirganidan keyin
eksporterga uning harajatlari migdoridan u olgan daromadlarning
ayirmasi qiymatiga beriladigan to‘lovlar.

Bilvosita — soliglar to‘lash bo‘yicha imtiyozlar, sug‘urtaning
imtiyozli shartlari, bozor foiz stavkasidan past bo‘lgan stavka bo‘yicha
kreditlar berish, import bojlarning summasini gaytarib berish va boshg.
orgali eksportyorlarni yashirin moliyalash.

Subsidiyalar import bilan ragobatlashuvchi hamda eksportga
sotiladigan mahsulotlarning ishlab chigaruvchilariga berilishi mumkin,

Ichki subsidiya — savdo siyosatining moliyaviy usuli bo‘lib,
import bilan ragobatlashuvchi mahsulotlarni mamlakat ichida ishlab
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chiqarishni budjet tomonidan moliyalashni ko‘zda tutadi. Import bilan
ragobatlashuvchi mahsulotlarning ishlab chigaruvchilarini qo‘llab
quvvatlash uchun hukumat ularga ichki subsidiya berishni garor giladi.
Subsidiya gilinayotgan mahsulotning narxi subsidiya razmeriga
pasayadi, va uning maxalliy ishlab chigaruvchilari tomonidan taklif
chizig‘i Sd dan Ss darajasiga suriladi (1 - rasm). Mahsulotning ichki
ishlab chigarish haymi 2 dan 7 gacha ko‘payadi. Ichki ishlab chiqarish
miqdori oshishi hamda talab hajmi o‘zgarmaganligi natijasida
mahsulotning import hajmi 12 dan 7 gacha kamayadi.

N

/

9.1-rasm. Ichki subsidiya berilishining igtisodiy ogibatlari

Ichki ishlab chigarish hajmini Q2=7 ta’minlashda, ishlab
chigaruvchi o‘z mahsuloti uchun PS=425 narxni oladi. Ushbu narx
iste’molchi to‘laydigan narxdan PW=400 va hukumatdan olinadigan
subsidiyadan tashkil topadi PWPS=25. Hukumatning subsidiya to‘lash
uchun harajatlari PWPS*Q2=25*7=175.

Ishlab chiqarish harajatlari pasayishini va milliy mahsulotlarning
raqobatbardoshligi oshishini rag‘batlantirish uchun hukumat ishlab
chigaruvchiga u import mavjud bo‘lmagan paytda ichki bozorga har
bir mahsulot Dbirligiga olgan foydadan kichikrog daromad
ta’minlaydigan subsidiya kiritadi. Ichki subsidiya berilishi natijasida
Ikki igtisodiy samara vujudga keladi. Subsidiyaning bir gismi ishlab
chigaruvchining yutug‘i shaklida ushbu mahsulotning samaraliroq
milliy ishlab chigaruvchilariga tushadi (a segmenti). Igtisodiyot uchun
yo‘qotish bo‘lgan himoya samarasi (bsegmenti) subsidiya olish
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natijasida samarasiz maxalliy ishlab chigaruvchilar o‘z mahsulotini
sotish imkoniyatiga ega bo‘lgani sababli vujudga keladi.

Import bilan ragobatlashuvchi mahsulotlarning ishlab chigaruv-
chilariga beriladigan subsidiyalar import tarifi yoki kvotasiga nisbatan
igtisodiy qulayroq importni cheklash usuli hisoblanadi. Tarif va kvota
ichki narxlarni o‘zgarishiga olib kelishidan tashqgari, ular natijasida
import giluvchi mamlakatga yuklangan iste’molchilar yo‘qotishlarida
ifodalangan iste’mol iqtisodiy samarasi vujudga keladi (d segmenti).
Ishlab chigaruvchilarga beriladigan subsidiya tarif va kvota singari
milliy iqtisodiyot uchun kamroq yo‘qotishlar hisobidan importni
cheklashni ta’minlaydi.

0.1 [1. Tashqi savdoni tartibga solishning notarif metodlari nima
va uning ganday turlari mavjud?

2. Notarif usullarining saglanib qolishining asosiy sabablari
nimada?

3. Tashqgi savdoni miqdoriy jihatdan cheklashning ganday
usullari mavjud?

9.2. Eksport subsidiyasining afzalliklari, kamchiliklari va
mamlakatlar iqtisodiyotiga ta’siri

Eksport subsidiyasi — milliy eksporterlarga budjetdan to‘lovlarni
ko‘zda tutuvchi savdo siyosatining moliyaviy notarif usuli. Boj singari,
eksport subsidiyasi maxsus yoki qgiymatli bo‘lishi mumkin. Davlat
eksport subsidiyasini to‘laganda, eksport qiluvchilar mahsulotni uning
ichki narxi tashqgi bozordagi narxdan berilayotgan subsidiya giymatiga
katta bo‘lmaguncha eksport qiladilar. Faraz qilamiz, katta iqtisodiyotli
mamlakat mahsulotning eksportyorlariga subsidiya ajratmoqda. (9.2 -
rasm).

Subsidiya berish natijasida eksport giluvchi mamlakatning narxi
PW dan PS gacha ko‘tariladi, ammo import qiluvchi mamlakatning
narxi PW dan PS* gacha pasaygani uchun, ichki narxning oshishi
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subsidiya o‘lchamidan pastroq bo‘ladi. Eksport subsidiyasi berilishi
natijasida erkin savdo holatiga nisbatan mahsulotning ichki taklifi hajmi
ko‘payadi, ichki talab hajmi esa kamayadi, uning eksport hajmi esa ortadi.
Natijada mahsulotning iste’molchilari zarar ko‘radilar va davlat budjeti
xarajat giladi. Eksport ishlab chigaruvchilari esa yutadilar.

1. Eksport subsidiyasi natijasida Narx P ichki narx Pwdan Ps
gacha oshadi.

\\

\ J

9.2-rasm. Eksport subsidiyasining katta igtisodiyot uchun
igtisodiy ogibatlari.

Bunda:
P- narx
Q- miqdor
Pw ichki narx
Eksport subsidiyasining igtisodiy samaralari:
» Ishlab chigaruvchilarning yutug‘i (a+b+c);
» Iste’molchilarning yo‘qotishlari (a+b);
» Davlatning subsidiya berishga xarajatlari(a+b+c+d+e+f+g);
> Millatning sof yo‘qotishlari (b+d+e+f+g); b — himoya samarasi;
» d — iste’mol samarasi.
Import bojidan fargli ravishda eksport subsidiyasi katta iqtiso-
diyotning savdo shartlarini yomonlashtiradi, chunki u mahsulotning
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chet el bozoridagi narxini PW dan Ps* gacha pasayishiga olib keladi.
(e+f+g) — savdo shartlari samarasi = (PW-PS*) * Qehp. Shunday qilib,
eksport subsidiyalarni ajratishdan kelib chiqadigan yo‘gotishlar undan
olinadigan yutuqlardan kattaroq bo‘ladi. JST tartiblariga binoan
eksport subsidiyalari noxaq raqobat instrumenti hisoblanadi va ularni
go‘llash ta’kidlanadi. Import giluvchi mamlakat eksport qiluvchi mam-
lakat tomonidan eksport subsidiyasi berilganini aniqglasa, kompen-
satsion boj kiritish xuqugiga ega. Kompensatsion bojning iqtisodiy
oqibatlarini Janubiy Koreyadan AQSHga import qilinayotgan po‘lat
bozori misolida ko‘rib chigamiz. Erkin savdo sharoitida bozor A
nuqtasida muvozanatga intiladi (9.3 - rasm).

Eksportga subsidiya va kompensatsiya boji

9.3-rasm. Eksport subsidiyasi va kompensatsion bojning igtisodiy
ogibatlari

Bunda: P - taklif chizig‘i M-import ASEF- import giluvchi mamlakat-
ning sof yutug‘i. Koreya hukumati tomonidan beriladigan eksport
subsidiyalari elastikligi tugalmas bo‘lgan PO taklif chizig‘ini pastga P1
darajasigacha tushiradi va importni MO dan M1 gacha oshiradi. Butun
jahon nugtai nazaridan ushbu savdo hajmi juda katta hisoblanadi.
AQSH korxonalariga Koreya po‘latini S nuqtasigacha ishlatish foydali

175



bo‘ladi. Ushbu nuqtada ular uchun oxirgi tonnaning giymati P1 ni
tashkil giladi, jahon xo‘jaligiga esa ushlab oxirgi tonnaning ishlab
chiqarish harajatlari RO ga teng bo‘ladi. Ushbu resurslarni samarasiz
sarflash oqibatida kelib chigadigan ortigcha savdo jahon xo‘jaligiga
ABS uchburchak hajmida zarar keltiradi. Ammo bu import giluvchi
mamlakat uchun foydali: ASEF yuzasi — import giluvchi mamlakat-
ning sof yutug‘i. Agar AQSH koreyalik subsidiyalarni neytralizatsiya
gilish uchun kompensatsion bojlarni kiritganida, bozor erkin ragobat
sharoitida A nuqtasidagi oldingi narxga PO va savdo hajmiga MO
qaytgan bo‘lar edi. Natijada jahon ho‘jaligining yo‘qotishlari bekor
gilinadi (ABS yuzasi).

Import giluvchi mamlakat (AQSH):

Yutug — ADEF yuzasi (davlat byudjetining yutug‘i).

Yutgazish — ASEF yuzasi (iste’molchilar yutqazishi).

Sof yutgazish — ASD yuzasi (millat yutgazishi).

Eksport giluvchi mamlakat (Koreya):.

Yutqgazish — ADEF yuzasi.

Eksport subsidiyasi berilishi va unga garshi kompensatsiya boji
Kiritilishi natijasida eksport giluvchi va import giluvchi mamlakat
yutgazadi,jahon ho‘jaligi esa yutadi.

Eksportni subsidiyalash siyosatiga juda o‘xshash bo‘lgan davlat
tashqi savdo siyosatining navbatdagi yonalishi demping deb ataladi

0.2 |1. Kvotalash bilan Ingentlashtirish o‘rtasida ganday farq|?
mavjud?

2. Litsenziyalash nima va u ganday usullar yordamida
targatiladi?

3. Savdo siyosatining moliyaviy metodlariga gaysi usullar
Kiradi?

4. Ichki va eksport subsidiyalarining milliy igtisodiyotga
ta’siri ganday?
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9.3. Eksport kreditlarining mohiyati, zaruriyati va tartibga solish
mexanizmlari

Eksport kreditlari tashgi savdo siyosatining moliyaviy usuli
bo‘lib, milliy firmalarning eksport salohiyatini rivojlantirishni davlat
tomonidan moliyaviy rag‘batlantirishni nazarda tutadi.

Eksport kreditlari quyidagi ko‘rinishlarda bo‘lishi mumkin:

v milliy eksportiyorlarga subsidiyalashgan kreditlar berish-davlat
banklari tomonidan bozor stavkasidan past stavkalarda kreditlar
ajratish;

v kredit bergan mamlakat tovarini sotib olish sharti bilan xorijiy
importiyorlarga davlat kreditlarini berish;

v milliy eksportiyorlarni eksport risklaridan sug‘urtalash.

Eksport kreditlari qisqa, o‘rta va uzoq muddatli bo‘lishi mumkin.
Eksport kreditlari bo‘yicha eng yirik uyushmalardan biri IHTT
doirasida eksportni kreditlash bo‘yicha hukumat va agentliklar vakil-
laridan iborat guruh-Eksport krediti guruhi xisoblandi. Bu guruh ikKi
yil va undan ortig muddatga berilgan eksport kreditlarini tartib-
gasoladi.

Ikkinchi yirik tashkilot kreditlar va investitsiyalarni sug‘urtalash
bo‘yicha xalqaro ittifoq—Bern ittifoqi hisoblanadi.

Ba’zi hollarda eksport kreditlari boshga davlatlarga tashqi
yordam berish shakli sifatida talgin etiladi.

Demping-tovarni tashqi bozorga mamlakatda mavjud normal
bahoga garaganda past baholarda eksportga chiqarish. Tashqgi savdo
amaliyotida dempinning quyidagi shakllaridan foydalaniladi:

v’ sporadic demping-tashqi bozorga ortigcha Tovar zaxiralarini
past baholarda epizodik sotish;

v’ oldindan o‘ylangan yoki ataylab gilingan demping-bozordagi
ragibni sigib chigarish va keyinchalik monopol baho o‘rnatish
magsadida eksport baholarini vaqgtinchalik pasaytirish;

v’ doimiy-demping doimiy ravishda tovarlarning eksport bahosini
normal bahoga nisbatan pastroq baholarda sotish

v teskari demping — tovarlar eksport bahosining mamlakat ichki
bozoridagi baholarga nisbatan oshib ketishi.
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v O‘zaro demping-ikkita mamlakatning bir hil tovarlar bo‘yicha
past baholarda o‘zaro savdoga kirishishi.

Dempingdan, eng avvalo, davriy pasayishlar va ichki talab
kamayganda, igtisodiyotni tarkibiy gayta qurish davrida foydalaniladi.
Masalan, XX asrning30-yillarida shunga o‘xshash hodisa Sharqiy
Yevropa mamlakatlaridan import qilinuvchi qishloq xo‘jaligi
mahsulotlari bozorida kuzatildi, 70-yillarda AQSH va Yevropa lttifoqi
tomonidan Yaponiyaga nisbatan demping-dan foydalanish ayblovi
ilgari surildi. Vagtinchalik va aynigsa, doimiy dempingga garash
importyor mamlakatlar JST modsalariga asoslangan holda importga
garshi import bojlarini joriy etish xuquqgiga ega bo‘lganligi sababli
keyingi yillarda yashirin demping keng tarqalmokda. Bu eksportyor va
importyorlar o‘rtasida importyorlar tomonidan o°‘z milliy bozorida
tovarlarni eksport yetkazib bergan narxdan past baholarda sotish
hagida yashirin kelishuvni nazarda tutadi. Yashirin demping Yyirik
TMKIlar tomonidan firma ichida go‘llaniladagan butlovchi gqismlarning
transferta amaliyotida keng targalgan (masalan, yapon TMKIlari
ichida).

9.3 |1. Savdo siyosatining yashirin metodlari ganday usullardan
iborat?

2. Dunyo amaliyotida tashqgi savdoni tartibga solishning
yashirin usullari nima uchun keng targalgan?

3. Tartibga solishning noiqtisodiy metodlari nima va ular
ganday tartibda joriy etiladi?

9.4. Demping siyosatining kelib chigish sabablari, turlari va
bartaraf etish choralari

Demping — eksport narxlarni mamlakatda mavjud bo‘lgan
narxlardan pastroq darajada o‘rnatish orgali mahsulotni tashqi bozorga
ilgari surishdan iborat savdo siyosatning notarif moliyaviy usuli.
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Demping alohida firmalarning resurslari hamda eksport giluv-
chilarga beriladigan davlat subsidiyalari hisobidan amalga oshirilishi
mumkin.

Demping shakllari: Vaqgtinchalik demping — mahsulotning
ortiqcha zahilarini tashqi bozorga pasaytirilgan narxlar bo‘yicha sotish.

Oldindan mo‘ljallangan demping — bozordan ragobatchilarni
siqib chigarish va monopol narxlarni o‘rnatish maqgsadida narxlarni
vagtincha pasaytirish.

Teskari demping — mahsulotlarni ichki narxlariga nisbatan
eksportga bo‘lgan narxlarini oshirish.

O¢‘zaro demping — bir hil mahsulot bilan pasaytriligan narxlar
bo‘yicha mamlakatlarning o‘zaro savdosi.

Doimiy demping — mahsulotlarni past narxlar bo‘yicha doimiy
eksporti.

Doimiy demping asosida tashqgi bozorga nisbatan ichki bozordagi
narx bo‘yicha talab elastikligining pastrog bo‘lishi yotadi. Bu ichki
bozorda nisbatan yugori monopol kuchga ega firmalarga mahsulotlarni
tashqi bozorga nisbatan yuqoriroq narxlar bo‘yicha sotish imkonini
beradi.

Bargaror demping birinchi navbatda turli bozorlar o‘rtasidagi
obyektiv farglarga bog‘lig. Ulardan yeng muhimi, talabning, xususan,
ichki va jahon bozorlaridagi yegiluvchanligi. Jahon bozoridagi har
ganday mahsulotga bo‘lgan talabning yelastikligi milliy bozorlarga
garaganda ancha yuqori, bu yesa har ganday mahsulotning o‘rnini
bosuvchi ulkan mahsulotlarining jahon bozoriga chigishi, shuningdek,
milliy bozorlarga garaganda u yerda ragobatning yuqori darajasi bilan
bog‘lig. Tabiiyki, ishlab chigaruvchilar o°zlarining daromadlarini
maksimal darajada oshirib, ushbu omildan hamda doimiy ravishda
(bargaror ravishda) foydalanadigan bozorlardagi farglarni belgilay-
digan boshga omillardan foydalanadilar.

Raqobatning adolatsiz usuli sifatida tasniflangan gasddan
demping, ragobatchilarni bozordagi monopol hokimiyatini ta’minlash
uchun ularni yo‘q qilishga, so‘ngra barcha xarajatlarni goplaydigan
narxlarning sezilarli darajada oshishiga, shuningdek uzog vaqt
davomida foydani maksimal darajaga ko‘tarishga garatilgan. Tasodifiy
demping, qoida tarigasida, bozor kon’yunkturasining kutilmagan

179



0°zgarishi, rejalashtirishdagi xatolar va h.k.lar natijasida hosil bo‘lgan
ortigcha mahsulotni sotish bilan bog‘lig.

Bargaror demping sharoitida foydani maksimallashtirish
mikroigtisodiyotdan ma’lum bo‘lgan dastlabki shartlarni hisobga olgan
holda amalga oshirilishi mumkin:

- har ganday belgilangan mahsulot hajmi uchun ichki bozorda
sotilgan MRBH mahsulotining oxirgi birligining marginal daromadi
tashqi sektorda sotilgan MRin mahsulotining oxirgi birligidan olingan
marginal daromadga teng bo‘lganda firmaning umumiy daromadi
maksimal darajaga ko‘tariladi. MRvn - MRin.

- o‘zgaruvchan mahsulot uchun firmaning foydasi maksimal
marginal daromad firma tomonidan ishlab chigarilgan mahsulotning
oxirgi birligining marginal xarajatlariga teng bo‘lganda maksimal
bo‘ladi, ya’ni. MR = MS

Masalan, agar MRvn <MRin bo‘lsa, firma sotishni ichki
bozoridan tashqi bozorga ko‘chirish orgali umumiy daromadlarini (va
shu bilan foyda) ko‘paytirishi mumkin.
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9.5-rasm. Tashqi savdoda narxlarni kamsitish (demping) modeli

Bunda:a - ichki bozor; b - tashqi bozor; ¢ - marginal: daromad va
xarajatlar xuddi shunday, agar MRin = MRin> MC bo‘lsa, firma ishlab
chigarish hajmini oshirish (oshirish) orgali foydani oshirishi mumkin.
Agar ichki bozorda u yoki bu firma tashqi bozorga garaganda ko‘proq
monopol kuchga yega bo‘lsa va mahalliy iste’molchilar ushbu
mahsulotni chet elda arzonroq narxda sotib olishning alternativasi
bo‘lmasa, u holda eksport qilinadigan mahsulotning past narxlari
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ushbu firmaning foydasini maksimal darajada oshirishga yordam
beradi. Ushbu shartlar bajarilishi sharti bilan firma ichki bozorda oz
iste’molchilari hisobiga boyib borishi mumkin.

Demping siyosatini amalga oshirish uchun zaruriy shartlar
quyidagilar:

Turli mamlakatlarda mahsulotga bo‘lgan talab elastikligidagi
farglar — ichki bozorda narx bo‘yicha talab elastikligi tashqi
bozordagiga nisbatan pastroq bo‘lishi kerak;

bozor himoyalanganligi, ya’ni ishlab chiqaruvchi ichki bozorni
tashqi bozordan chetlash imkoniyati mavjudligi (katta transport
harajatlari va savdo to‘siqlari tufayli).

Dempingga garshi boj — import giluvchi mamlakat tomonidan
demping asosidagi adolatsiz ragobatning salbiy oqibatlarini
neytralizatsiya gilish maqgsadida mahsulotning ichki bozordagi va
tashgqi bozordagi narxlari o‘rtasidagi farq hajmiga Kiritiladigan
vagtinchalik boj. O‘rta muddatli davrda dempingga qarshi bojlar
mamlakat aholisining umumiy farovonligini pasaytiradi, ammo import
giluvchi mamlakatda, agar boj milliy sanoatga yetkazilgan zararni
goplash uchun yetarli daraja o‘rnatilgan bo‘lsa, u ko‘tariladi. Ushbu
holatda dempingga garshi tarif mamlakat uchun optimal tarifga
aylanadi.

TUSHUNCHA VA IBORALAR

Subsidiya — milliy ishlab chigaruvchilarni go‘llab quvvatlash va
importni diskriminatsiya gilishga yo‘naltirilgan pul to‘lovi. To‘g‘ridan
to‘g‘ri — eksport operatsiyasini amalga oshirganidan keyin eksporterga
uning harajatlari miqdoridan u olgan daromadlarning ayirmasi
qiymatiga beriladigan to‘lovlar.

Bilvosita — soliglar to‘lash bo‘yicha imtiyozlar, sug‘urtaning
imtiyozli shartlari, bozor foiz stavkasidan past bo‘lgan stavka bo‘yicha
kreditlar berish, import bojlarning summasini gaytarib berish va boshq.
orgali eksportyorlarni yashirin moliyalash.

Ichki subsidiya — savdo siyosatining moliyaviy usuli bo‘lib,
import bilan ragobatlashuvchi mahsulotlarni mamlakat ichida ishlab
chiqarishni budjet tomonidan moliyalashni ko‘zda tutadi.
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Demping — eksport narxlarni mamlakatda mavjud bo‘lgan
narxlardan pastroq darajada o‘rnatish orgali mahsulotni tashqi bozorga
ilgari surishdan iborat savdo siyosatning notarif moliyaviy usuli.

Dempingga garshi boj — import giluvchi mamlakat tomonidan
demping asosidagi adolatsiz raqobatning salbiy oqibatlarini neyt-
ralizatsiya qilish maqgsadida mahsulotning ichki bozordagi va tashqi
bozordagi narxlari o‘rtasidagi farq hajmiga kiritiladigan vaqgtinchalik
boj.

Vagtinchalik demping — mahsulotning ortigcha zahilarini tashqi
bozorga pasaytirilgan narxlar bo‘yicha sotish.

Oldindan mo‘ljallangan demping — bozordan ragobatchilarni
siqib chiqarish va monopol narxlarni o‘rnatish maqgsadida narxlarni
vagtincha pasaytirish.

Teskari demping — mahsulotlarni ichki narxlariga nisbatan
eksportga bo‘lgan narxlarini oshirish.

O‘zaro demping — bir hil mahsulot bilan pasaytriligan narxlar
bo‘yicha mamlakatlarning o‘zaro savdosi.

Nazorat savollari:

1. Tashqi savdoni tartibga solishning notarif metodlari nima va
uning ganday turlari mavjud?

2. Notarif usullarning saqglanib kolshlining asosiy sabablari
nimada?

3. Tashqi savdoni miqdoriy jihatdan cheklashning gqanday usullari
mavjud?

4. Kvotalash bilan kontingentlashtirish o‘rtasida ganday fark
mavjud?

5. Litsyenziyalash nima va u qanday usullar yordamida
targatiladi?

6. Savdo siyosatining moliyaviy metodlariga kaysi usullar kiradi?

7. Ichki va eksport subsidiyalarining milliy iqtisodiyotga ta’siri
ganday?

8. Savdo siyosatining yashirin metodlari ganday usullardan
iborat?
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TASHQI SAVDO SIYOSATINING YASHIRIN VA
NOIQTISODIY USULLARI

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

Tashqi savdo siyosatining yashirin usullari.
Tashqgi savdo siyosatini go‘llash mexanizmlari.
Ichki soligla va yig‘imlar.
Davlar xaridi doirasidagi siyosat.
Texnik to‘siglar va mahalliy komponentlarni ushlab turish
talabining qo‘llanish zaruriyati.
> Texnik to‘siglar va mahalliy komponentlarni mamlakatlar
tashqi savdosiga ta’siri.
> Tartibga solishning noiqtisodiy usullari.

YV VYV Y

Kirish

Hozirgi kunda respublikamiz iqtisodiyotida barcha tarmoglar
singari tashqi igtisodiy faoliyat sohasida ham jahon iqgtisodiyotining
globallashuvi hamda integratsiyalashuvi jarayonlaridan kelib chiggan
holda innovatsion yondashuv orgali uni tartibga solishning iqtisodiy va
ma’muriy usullaridan samarali foydalanish orgali xalqaro biznes,
shuningdek tashqi savdo siyosatini yuritishda kundan-kunga yangicha
yondashuvlar, usullar, tartibotlar vujudga kelmoqda.

O‘zbekiston Respublikasi oldida turgan muhim strategik vazifa-
lardan biri ochiq igtisodiyotni shakllantirish orgali milliy igtisodiyotni
jahon xo°‘jaligi bilan integratsiyalashuvini ta’minlash va globalizatsiya
hamda xalgaro mehnat tagsimoti afzalliklaridan samarali foydalanish-
dir. Bu dolzarb muammoni muvaffagiyatli yechish mamlakatimizning
xalgaro iqgtisodiy munosabatlarini yanada rivojlantirishni, ularning
samaradorligini oshirishni talab qiladi va aynan tashqgi savdo
siyosatining yashirin va noigtisodiy usullaridan foydalangan xolda
davlatimiz igtisodiy siyosatini yanada yuksaltirishga xizmat giladi.
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10.1. Tashqi savdo siyosatining yashirin usullari
va ularni qo‘llash mexanizmlari

Tashqi savdoni taribga solishning tarif va notarif metodlari bor.
Notarif metodlarga miqgdoriy, moliyaviy, yashirin va noiqtisodiy
usullar kiradi. Davlat tashqgi savdoni tartibga solishda tarif metodlari
bilan bir gatorda notarif metodlardan ham keng foydalanadi. Ularning
kopchiligi bojxona tariflaridan fargli ravishda miqgdoriy jihatdan
o‘lchanmaydi va shuning uchun statistikada yaqqol aks ettirilmaydi.
Notarif metodlarning ushbu xususiyati hukumatlarga tashqi savdo
siyosati sohasida o‘z maqsadlariga erishishda ulardan aralash
foydalanishga imkon yaratadi.

Notarif usullar — tovar ayirboshlashga ta’sir qilish dastaklarini,
ya’ni mamlakatga olib kiriladigan yoki chetga chiqariladigan mahsulot
hajmi va nomenklaturasini cheklashni bildiradi. Notarif usullar
miqgdoriy, moliyaviy, yashirin va noigtisodiy usullarga ajratiladi. Ular
ustun darajada rivojlanayotgan va hukumat tomonidan proteksionistik
igtisodiy siyosatni talab giluvchi, bozor tuzilmalari shakllanayotgan
o‘tish davri iqtisodiyoti mamlakatlariga xosdir. Tahlillar shuni
korsatadiki, tashqgi savdo davlat tomonidan tartibga solish tarif va
notarif usullar kombinatsiyasi yordamida amalga oshiriladi. XXI asr
boshlarida tarif usullarining mavgeyi pasayib bormoqgda. Ushbu holat
Jahon savdo tashkiloti tomonidan a’zo mamlakatlar oldiga qoyilgan
strategik vazifa — wular ortasidagi o‘zaro tovar savdosida tarif
cheklashlarini bosgichma-bosqich bartaraf etish vazifasi bilan bog‘liq.

Dunyoning turli mamlakatlari o‘z savdo siyosatlarini amalga
oshirish uchun turli dastaklardan foydalanadilar. Notarif cheklash-
larning o‘rtacha darajasiga, odatda, u yoki bu cheklashga oid import
yoki eksportning giymat ulushi sifatida garaladi. Bunda ularning natija
berish darajasiga tuzatish kiritiladi. Masalan, zaruriy hujjatlar tagqdim
etilganda hokimiyat organlari tomonidan beriladigan eksport uchun
avtomatik litsenziya, shubhasiz, belgilangan migdordan ortiq tovarlarni
eksport qilishni ta’qiqlovchi eksport kvotasiga nisbatan ancha kam
darajada eksportni chegaralaydi. Tovarlarni eksport va import gilishga
oid turli cheklashlar, tanlab litsenziyalash yuqori darajada samarali
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miqgdoriy cheklovlar sanaladi. Avtomatik litsenziyalash, moslanuvchan
kvotalar kam samara beruvchi cheklovlarga kiradi. Bir so‘z bilan
aytganda, mamlakat xalgaro savdo siyosatining u yoki bu dastaklarini
gollash haqida qaror gabul qilar ekan, odatda, ularning birgalikda ta’sir
ko‘rsatishi va joriy vaziyatga ta’sirini, davlat ichkarisida va undan
tashgarida kutilayotgan istigbollarni baholaydi.

Notarif usullarning saglanib golishi quyidagi sabablarga bogliq:

« aksariyat notarif cheklovlar xalgaro shartnomalar orqali tartibga
solinmaydi va ularni qo‘llash milliy hukumatlar tashabbusi bilan
amalga oshiriladi;

» notarif cheklovlar tovarlar narxining darhol oshib ketishiga olib
kelmaydi va iste’molchiga soliq yuki borib tushmaydi.

Tashqi savdoning yashirin metodlari notarif metodlar tarkibiga
kiradi. Tashqi savdoni tartibga solishning miqdoriy cheklash usullari
bilan bir gatorda yashirin proteksionizm usullari ham muhim ahami-
yatga ega. Ba’zi hisob-kitoblarga garaganda yashirin proteksionizm-
ning bir necha yuz xil turlari mavjud. Davlat ular yordamida eksport
yoki importni bir tomonlama cheklashi mumkin. Yashirin protek-
sionizm turlari;

» Texnik to‘siglar (milliy standartlarga rioya qilishi, import
gilinayotgan mahsulotlarning fagat sertifikatini talab qilish, tovarlarni
maxsus upakovkalash va markalash, sanitariya-epidemiologiya
qoidalariga rioya qilish);

» Ichki soliglar va yig¢imlar —mazkur usul import gilinayotgan
tovarlarning ichki bahosini oshirishga garatilgan bo‘lib shu orgali
import gilinayotgan tovarlarning ragobatdoshligini tushirishga garatil-
gan (qo‘shilgan giymat solig‘i, savdo solig‘i, aksiz solig‘i, bojxonada
rasmiylashtirish uchun yig‘imlar ,port solig‘i, registratsiya solig‘i va
boshgalar.);

» Davlat xaridi doirsaidagi siyosat- davlat organlari va
korxonalaridan ma’lum tovarlarni gqimmat bo‘lishiga garamasdan
fagat milliy firmalardan sotib olishga yo‘naltirgan siyosat;

» Mabhalliy komponentlarni ushlab turish talabi- ichki bozor
mo‘ljallangan tovarlarning ma’lum bir qismini mahallaiy ishlab
chigaruvchilar ishlab chigargan bo‘lishi kerak.

185



Yashirin proteksionizm usullari mohiyati jihatdan markaziy
hukumat va hatto mahalliy hokimiyat organlari tomonidan tashgi savdo
yo‘liga bojxona tabiatiga ega bolmagan turli to‘siglarni o‘rnatishini
anglatadi. Yashirin proteksionizm usullarining ko‘pchiligi xalqaro
savdo muvofiglashtirilgan tamoyillarini buzishning yaggol namuna-
sidir. Alohida mamlakat import yoki eksportni bir tomonlama
chegaralashida foydalanadigan yashirin proteksionizm usullarining
yuzdan oshiqg turi mavjud.

Texnik tosiglar — bu yashirin proteksionizm usuli bo‘lib, milliy
texnik, ma’muriy me’yorlar va qoidalar shunday ishlab chigiladiki,
ular tovarlarni tashgaridan olib kirishga to‘sqinlik qiladi. Texnik xarak-
terdagi to‘siglarning eng keng targalganlari gatoriga quyidagilarni
Kiritish mumkin:

» Milliy standartlarga rioya etishning talab qgilinishi;

» Import maxsulotning sifati hagida sertifikat olishining talab;

» Maxsus gadoglash va markirovkalashning talab gilinishi;

» Ma’lum sanitariya va gigiyena qoidalariga rioya etishning
talab gilinishi;

» Atrof-muhitni himoyalash bo‘yicha tadbirlar o‘tkazishning
talab qilinishi;

» Murakkablashtirilgan bojxona rasmiyatchiliklariga rioya
etilishining talab qilinishi;

» Iste’'molchilar ~ huquglarini  himoyalash  to‘g‘risidagi
gonunlarga rioya etishning talab gilinishi va xokazolar.

10.1]1. Tashqi savdoni tartibga solishning notarif metodlari
nima va uning ganday turlari mavjud?

2. Notarof usullarning saglanib golishining asosiy sabablari
nimada?

186



10.2. Ichki soliglar va yig‘imlar hamda davlat xaridi
doirasidagi siyosat

Ichki soliglar va yig‘imlar — bu yashirin proteksionizm usuli bo‘lib,
ular import tovarning ichki narxini ko‘tarishga va bu orqali uning ichki
bozordagi ragobatbardoshligini pasaytirishga yunaltirilgan. Ular
markaziy hukumat va mahalliy hokimiyat organlari tomonidan joriy
gilinishi  mumkin. Import tovarlardan olinadigan soligdar to‘g‘ri
soliglar (qo‘shimcha qiymat solig‘i, aksiz solig‘i, sotishdan olinadigan
soliq) yoki egri soliglar (bojxonada rasmiylashtirish uchun yig‘imlar,
registratsiya uchun va boshga rasmiyatchiliklar uchun yig‘imlar)
ko‘rinishida bo‘lishi mumkin. Davlat xaridlari doirasida siyosat — bu
yashirin proteksionizm usuli bo‘lib, unga ko‘ra davlat organlari va
korxonalardan fagat milliy ishlab chigaruvchilar tovarlarini (bu
tovarlar import tovarlardan gqimmat bo‘lsa ham) sotib olish talab
gilinadi. Davlat xaridi davlat organlari (tashkilot, muassasalari)ning
davlat funksiyasini amalga oshirish uchun giladigan xarajatlarning
asosiy gismini tashkil etib, milliy igtisodiyotning bargaror rivojlanishi
va investitsiya oqimini ta’minlash uchun qulay shart-sharoitlar
shakillanishining muhim omillaridan biri hisoblanadi. Davlat xaridi
investitsiya salohiyatini samarali tagsimlash va davlat uchun strategik
ahamiyatli bo‘lgan tarmogqlarning rivojlanishi uchun qulay shart-
sharoitlar yaratilishining, shuningdek, ilmiy tadqiqotlarni o‘tkazish va
natijalarini ishlab chigarish jarayonlariga jalb qilishning muhim
vositasi sanaladi. Shuning uchun davlat xaridlarini tashkil etish bilan
bog‘liq muammolar doim dolzarb bo‘lib, barcha davlatlarda davlat
xaridi tizimini takomillashtirishga garatilgan uzviy va davomli chora-
tadbirlar amalga oshirilmoqda. O‘zbekiston Respublikasi Preziden-
tining 2011-yil 7-fevraldadagi “Davlat xaridlari tizimini mugobil-
lashtirish va ularga kichik biznes subyektlarini jalb qilishni
kengaytirish to‘g‘risida”gi PQ-1475 sonli Qarorini gabul gilinishi bilan
davlat xaridlarini takomillashtirishning yangi davri boshlandi. Mazkur
qaror ijrosini ta’minlash yuzasidan mamlakatimizda bir gator muhim
chora-tadbirlar amalga oshirildi. O‘zbekiston Respublikasi davlat
mustaqilligini qo‘lga kiritgan dastlabki kunlardan boshlab ijtimoiy
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yo‘naltiriligan bozor iqtisodiyoti sari islohotlarni bosqichma-bosgich
amalga oshirmoqgda. Davlat tizimi va boshqgaruv sohasidagi islohotlar
natijasida xarajatlarni boshgarishning yangi huquqiy tizimi shakllan-
tirilmoqda. Bu o‘z navbatida, davlat mablag‘larini sarflanishi samara-
dorligini ta’minlashga, uning zamonoviy boshqaruv mexanizmlarini
amalda tatbiq etishga imkon beradi. Xalgaro migyosda yuzaga kelgan
yangi iqtisodiy vaziyat, davlat mablag‘lari hisobidan xarajatlarni amal-
ga oshirishda hukumatlar oldiga qo‘yilgan vazifalarning muhimligini
oshirmoqda. Ma’lumki, davlat o‘z vazifalarini bajarish jarayonida bir
gator xarajatlar qilishi zarur. Bu xarajatlar, eng avvalo, mamlakat
igtisodiyotini rivojlantirish uchun turli tarmoglarga investitsiya
qilishga, aholining turmush darajasini ko‘tarishga, hamda ijtimoiy
vazifalarni bajarishga qaratilgan, davlatni boshgarish, mudofaani
ta’minlash kabi aniq magsadlarga yo‘naltirilgan, rejalashtirilgan
xarajatlardan iborat bo‘ladi. Umum davlat xarajatlari, asosan, davlat
budjeti va davlatning boshga markazlashtirilgan fondlari orgali
moliyalashtiriladi. Davlat budjetining iqtisodiy tushunchasi, umumja-
miyat miqyosida markazlashgan, davlat ishtirokida to‘plangan va
sarflanadigan moliyaviy resurslarni anglatadi.

» Davlat xarajatlarining muhim tarkibiy gismi sifatida davlat
xaridi alohida o‘ringa ega. Tovar va xizmatlarni xarid etish dunyo
rivojlanish amaliyotida muhim o‘rin egallaydi hamda fondlar hamda
investitsiyani samarali o‘zlashtirishga yo‘naltirilgan uzluksiz jarayon
hisoblanadi. O‘zbek tilidagi “xarid” termini (inglizchada) “sotib olish”
ma’nost bilan bir ma’noda ishlatilib, zamonoviy tushunchalarda
mahsulotlarni, bajarilgan ishlarni yoki ko‘rsatilgan xizmatlarni ma’lum
haqg evaziga olish demakdir (inglizchada, prosurement of goods, works
and servises). Davlat xaridi - bu davlat ehtiyojlari uchun tovarlar va
xizmatlarni qisman yoki to‘liq davlat mablag‘lari evaziga sotib
olishdir. Davlat xaridini boshqarishga tizimli yondoshuv to‘g‘riroq
bo‘ladi. Shunday ekan, davlat ehtiyojlart uchun xaridni rejalashtirish
va amalga oshirish hamda nazorat etish bilan bog‘liq barcha jarayonlar
davlat xaridi tizimini yuzaga keltiradi. Davlat xaridi davlat
infratuzilmasini moddiy-moliyaviy ta’minlash uchun amalga oshiriladi.
Davlat infratuzilmasini umumiy tarzda ikkita yirik tarkibiy gismiga
ajratish mumekin:
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» Iqgtisodiy infratuzilma (transport, maishiy xizmatlar, kunda-
lik igtisodiy faoliyatga amalga oshirish uchun birlamchi bo‘lgan
infratuzilmalar);

» ljtimoiy infratuzilma (maktablar, shifoxonalar, kutubxo-
nalar, yoki boshgacha aytganda, jamiyat kundalik hayoti uchun
birlamchi infratuzilmalari).

ljtimoiy sohalarga Davlat xaridini amalga oshirish zarurati
umumjamiyat manfaatlaridan kelib chigadi. O‘zbekistonda ijtimoiy
sohalarga investitsiyalar va davlat xaridi mavjud gonuniy-me’yoriy
aktlar orgali tartibga solinadi. Davlat moliyasini boshgarishni isloh
etish bo‘yicha amalga oshirilayotgan o‘zgarishlarning tarkibiy qismi
sifatida, davlat xaridini tashkil etishni tubdan isloh etish, uni tartibga
soluvchi huquqgiy bazani shakllantirish, davlat xarajatlari samarador-
ligini oshirishning muhim vositasi hisoblanadi. Davlat xaridini
boshqgarish tizimini takomillashtirish uchun quyidagi elementlardan
foydalanish samarali yo‘nalish hisoblanadi: davlat xaridini boshqgarish
yuzasidan ilg‘or xorijiy tajribalardan foydalanish; davlat xaridi
siyosatini davlatning igtisodiy siyosati maqgsadlariga muvofiglashtirish;
davlat xaridi sohasidagi amalga oshirilayotgan siyosatni monitoring va
baholashni tatbiq etish.

10.2{1. Tashqi savdoni miqdoriy jihatidan cheklashning ganday
usullari mavjud? ?
2. Kvotalash bilan kontingentlashtirish o‘rtasida ganday
farq mavjud?

10.3. Texnik to‘siqlar va mahalliy komponentlarni ushlab turish
talabining qo‘llanilish zaruriyati hamda mamlakatlar tashqi
savdosiga ta’siri

Tashqi savdoni tartibga solishning miqdoriy cheklash usullari
bilan bir gatorda yashirin proteksionizm usullari ham muhim aha-
miyatga ega. Ba’zi  hisob-kitoblarga qaraganda  yashirin
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proteksionizmning bir necha yuz xil turlari mavjud. Davlat ular
yordamida eksport yoki importni bir tomonlama cheklashi mumkin.
Yashirin proteksionizm turlari:

» Texnik to‘siglar (milliy standartlarga rioya qilish, import
gilinayotgan maxsulotlarning sifat sertifikatini talab gilish, tovarlarni
maxsus upakovkalash va markalash, sanitariya-epidemologiya
qoidalariga rioya qilish):

> Ichki soliglar va yig‘imlar —mazkur usul import gilinayotgan
tovarlarning ichki bahosini oshirishga garatilgan bo‘lib shu orgali
import  gilinayotgan  tovarning  raqobatdoshligini  tushirishga
garatilgan(qo‘shilgan giymat solig‘i, savdo solig‘i, aksiz soligi,
bojxonada rasmiylashtirish uchun yig‘imlar, port soligi, registratsiya
solig‘i va boshqgalar.)

»Davlat xaridi doirsaidagi siyosat davlat o‘rganlari va
korxonalaridan ma’lum tovarlarni gimmat bo‘lishiga garamasdan fagat
milliy firmalardan sotib olishga yo‘naltirilgan siyosat;

» Mahallaly komponentlarni ushlab turish talabi-ichki bozorga
mo‘ljallangan tovarlarning ma’lum bir qismini mahalliy ishlab
chigaruvchilar ishlab chigargan bo‘lish kerak.

» Yashirin proteksionizm usullari mohiyati jihatidan markaziy
hukumat va hatto mahalliy hokimiyat organlari tomonidan tashqi savdo
yo‘liga bojxona tabiatiga ega bo‘lmagan turli to‘siglarni o‘rnatishni
anglatadi.Yashirin proteksionizm usullarining ko‘pchiligi xalgaro
savdo muvofiglashtirilgan tamoyillarini buzishning yaggol namu-
nasidir.

Alohida mamlakat import yoki eksportni bir tomonlama
chegaralashida foydalanadigan vyashirin proteksionizm usullarining
yuzdan oshiqg turi mavjud.

Texnik to‘sigqlar — bu yashirin proteksionizm usuli bo‘lib, milliy
texnik, ma’muriy me’yorlar va qoidalar shunday ishlab chiqiladiki,
ular tovarlarni tashgaridan olib kirishga to‘sqinlik qiladi. Texnik
xarakterdagi to‘siglarning eng keng targalganlari gatoriga quyidagi-
larni  kiritish mumkin:- milliy standartlarga rioya etishning talab
qilinishi; Mabhalliy komponentlarning tovar tarkibida bo‘lishligiga
talablar — bu davlat siyosatining yashirin usuli bo‘lib, unga ko‘ra ichki
bozorda sotiladigan pirovard tovarda milliy ishlab chigaruvchilarning
ulushi gqonuniy ravishda belgilab ko‘yiladi. Faraz gilaylik, mamlakatda
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tovar taklifi CD tovarga talab esa DD ni tashkil kiladi. Erkin savdo
sharoitida 1R narxda xorijdan tovar taklifi 1C ni tashkil giladi. Ushbu
mamlakatda ishlab chiqarish tannarxi xorijga nisbatan yuqori bo‘lgan-
ligi sababli mahalliy tovarlar taklif gilinadigan narx ham yuqori. Agar
mabhalliy ishlab chigaruvchilar va xorijdan taklif gilinayottan tovarlar
mikdorini har bir narx uchun ko‘shib chigsak, ushbu mamlakat
bozorida ana shu tovarning jami taklif to‘g‘ri chizigiga — 2C ega
bo‘lamiz. Ichki talab jami talab bilan A nuqtada muvozanatga keladi.
Bu muvozanat nugtada IP narxda 6Q ta tovar sotiladi, bu tovarlarning
Q1 tasi ichki ishlab chigaruvchilar, 5Q tasi xorijliklar tomonidan
sotiladi (10.1-rasm)

P
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Q
B)
P Sa
Dd
-] /
= 2
i2f;5 @ /:’ [3 e d Sz
1= A
4 8 13 21 23 27 Q
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10.1-rasm

(A Ba b).Mahalliy komponentlarning tovar tarkibida bo‘lishligi
talablari Hukumat mahalliy ishlab chigaruvchilarni himoya gilishga
qaror qiladi va mahalliy komponentlarning tovar tarkibida bo‘lish
talablarini joriy qiladi. Cheklovlarga duch kelmaslik uchun xorijiy
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kompaniyalar o‘z ishlab chigarishini shu mamlakat xududiga ko‘chirib
o‘tkazadi, bu esa ularning ishllab chigarish xarajatlarining oshishiga
olib keladi. Xarajatlar oshishi natijasida tovar gimmatlashadi xorijdan
taklif chizig‘i C dan C3 ga ko‘chib o‘tadi. Buning natijasida jami taklif
chizig‘i ham C2 dan C4 ga ko‘chib o‘tadi va V nuqtada muvozanatga
keladi. Natijada tovar narxi R2 gacha oshadi va sotish hajmi Q4 gacha
kamayadi. Sotilgan tovarlarni Q2 tasi mahalliy ishlab chigaruvchilar,
Q3 tasi esa mamlakatga ishlab chikarishni ko‘chirib o‘tkazgan
xorijliklar tomonidan ishlab chigariladi. Xorijga nisbatan kimmatroq
mahalliy komponentlarni sotib olish talabiga muvofiq ishlab chikarish
xarajatlari oshib ketdi va narx Pi dan R2 ga ko‘tarishdi,
iste’molchilarning zarari esa atb+c+d+e ga teng bo‘ldi. Bu yerda: a
segment - chegaraviy samara (mahalliy ishlab chigaruvchilarga gayta
tagsimlanadigan summa), b segment - himoyalash samarasi (mahalliy
ishlab chigarishning xorijiy ishlab chigarishga nisbatan samarasizligi
sababli yo‘qotishlar) d segment - iste’mol samarasi (narx oshishi
natijasida iste’mol miqdoridagi yo‘qotishlar)

10.3[1. Litsenziyalash va u ganday usullar yordamida targatiladi?
2.Dunyo amaliyotida tashqi savdoni tartibga solishning
yashirin usullari nima uchun keng targalgan?

3. Tartibga solishning noiqtisodiy metodlari nima ular
ganday tartibda joriy etiladi?

10.4. Tartibga solishning noiqtisodiy usullari

Tashqgi savdoni tartibga solishning notarif dastaklari tarkibida
huquqiy dastaklar muhim o‘rin egallagan. Ularni, odatda, xalgaro
igtisodiy munosabatlarda noiqgtisodiy dastaklar, deb nomlashadi. Bu
dastaklar ikki va ko‘p tomonlama kelishuvlarda o‘z aksini topadi.

Savdo kelishuvlari, dengizda suzish va savdo sulhi — bu
davlatlararo shartnomalarning bir turi bo‘lib, ikki tomonlama savdo-
ning tamoyillarini va rejimini o‘rnatadi. O‘zaro savdoda mamlakatlar
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bir-biriga nisbatan qulay shart-sharoit yaratib berish uchun va neytral
suvlardan, hududdan kelishilgan holda foydalanish uchun ikki tomon-
lama kelishuvlar imzolashga harakat gilishadi. Bunday kelishuvlar,
odatda, ijro hokimiyatlari tomonidan tuziladi va keyinchalik mamlakat-
larning gonun chigarish organlari tomonidan ratifikatsiyalanadi.
Shuningdek, ikki tomonlama kelishuvlar, odatda, 5-10-yilga tuziladi va
muntazam ravishda qayta ko‘rib chiqiladi. Davlatlararo kelishuvlarda
mamlakatlar bir-biriga nisbatan quyidagi huquqgiy rejimlardan birini
qo‘llashga kelishib olishadi:

1 . Milliy rejim — mamlakat o‘zining yuridik va jismoniy
shaxslariga yaratib beradigan shart-sharoitdan, rejimdan hamkor
mamlakat rezidentlariga ham foydalanishga ruxsat berishini nazarda
tutuvchi rejim. Misol uchun, mamlakatlarni importyorlardan undiradi-
gan aksiz solig‘i va QQS stavkasi ichki ishlab chigaruvchilardan
undiriladigan soliq stavkalaridan yuqori bo‘ladi. Agar mamlakatlar
o‘zaro savdoda milliy rejimni qo‘llashga kelishib olishsa, bu soliq
stavkalari ichki va xorijiy subektlar uchun bir xil bo‘ladi.

2. Mumkin qgadar qulaylik yaratish rejimi — bir mamlakat
tomonidan uchinchi mamlakat (savdo kelishuvida aks ettirilmagan
mamlakat)ga yaratgan qulay shart-sharoitlarni, afzallik va imtiyozlarni
0°‘z hamkor mamlakatiga ham taqdim etishini nazarda tutuvchi huquqiy
rejim. Ammo bu rejimda quyidagi hollarda berilgan imtiyozlar
inobatga olinmaydi:

* go‘shni mamlakatlarga taqdim etilgan imtiyozlar;

* bir integratsion guruh ichida tagdim etilgan imtiyozlar;

« BMT ning 1971-yilda gabul gilgan Umumiy preferensiyalar
tizimi doirasida berilgan imtiyozlar. Bu rejimga ega bolish bugungi
kunda katta ahamiyat kasb etadi. Misol uchun, JST ga a’zo bolish
uchun mamalkat bu tashkilotga kiruvchi boshga mamlakatlarning har
biri bilan «mumkin gadar qulaylik yaratish» rejimini tagdim etish
bo‘yicha kelishuv imzolashi shart.

Hozirda jahon bozorining turli segmentlarida xalgaro savdo
muammolarini muvofiglashtiruvchi ko‘plab xalgaro tashkilotlar,
uyushmalar, kengashlar faoliyat yuritmoqdalar, ko‘p tomonlama
xalgaro bitimlar imzolangan. Masalan, ayrim xomashyo tovarlari
xalgaro savdosini tartibga solish maqsadida ko‘p tomonlama bitimlar
imzolangan va importyor davlatlar va eksportyorlar ishtirokida xalgaro
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tashkilotlar tashkil qgilingan: kakao (Kakao bo‘yicha xalqaro tashkilot
— International Cocoa Organisation), kofe (Kofe bo‘yicha xalgaro
tashkilot International Coffe Organisation — 1CO), tabiiy kauchuk
(Tabiiy kauchuk bo‘yicha xalgaro tashkilot — International Natural
Rubber Organisation — INRO), shakar bo‘-yicha (Shakar bo‘yicha
xalgaro tashkilot — Internaitonal Suger organization— 1SO). Neftni
eksport giluvchi mamlakatlar OREK faoliyatida ask etadi. Undan
tashgari, davlatlararo uyushmalar yoki xalgaro kengashlar faoliyat
yuritmogdalar va mis, boksit, temir rudasi, simob, volfram, galay,
kumush, fosfatlar, tropik turdagi yog‘ochlar, teri, don, kokos
mahsulotlari, jut, paxta, qora murch, choy, banan, yeryong‘oq, sitrus,
go‘sht va urug‘li yog‘lar bo‘yicha xalgaro konsultativ tashkilotlar.
BMT doirasida jahon savdosi BMT ning Savdo va rivojlanish
Konferensiyasi (UNCTAD) va BMT ning Xalgaro savdo huquqi
bo‘yicha Komissiyasi (UNCITRAL) tomonidan tartibga solinadi.

TUSHUNCHA VA IBORALAR

Notarif usullar — tovar ayirboshlashga ta’sir qilish dastaklarini,
ya’ni mamlakatga olib kiriladigan yoki chetga chiqariladigan mahsulot
hajmi va nomenklaturasini cheklashni bildiradi.

Texnik tosiglar — bu yashirin proteksionizm usuli bo‘lib, milliy
texnik, ma’muriy me’yorlar va qoidalar shunday ishlab chiqiladiki,
ular tovarlarni tashqaridan olib kirishga to‘sqinlik giladi.

Ichki soliglar va yig‘imlar — bu yashirin proteksionizm usuli
bo‘lib, ular import tovarning ichki narxini ko‘tarishga va bu orqali
uning ichki bozordagi ragobatbardoshligini pasaytirishga yunaltirilgan.

Davlat xaridlari doirasida siyosat — bu yashirin proteksionizm
usuli bo‘lib, unga ko‘ra davlat organlari va korxonalardan fagat milliy
ishlab chigaruvchilar tovarlarini sotib olish talab gilinadi.

Igtisodiy infratuzilma — transport, maishiy xizmatlar, kundalik
igtisodiy faoliyatni amalga oshirish uchun birlamchi bo‘lgan
infratuzilmalar;

ljtimoiy infratuzilma — maktablar, shifoxonalar, kutubxonalar,
yoki boshgacha aytganda, jamiyat kundalik hayoti uchun birlamchi
infratuzilmalar.
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Nazorat savollari:

1. Tashqi savdoni tartibga solishning notarif metodlari nima va
uning ganday turlari mavjud?

2. Notarif usullarning saglanib kolshlining asosiy sabablari
nimada?

3. Tashqgi savdoni miqdoriy jihatdan cheklashning ganday
usullari mavjud?

4. Kvotalash bilan kontingentlashtirish o‘rtasida ganday fark
mavjud?

5. Litsyenziyalash nima va u qanday usullar yordamida
targatiladi?

6. Dunyo amaliyotida tashqi savdoni tartibga solishning yashirin
usullari nima uchun keng targalgan?
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XALQARO IQTISODIY INTEGRATSIYA

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

> Xalgaro igtisodiy integratsiyaning kelib, chigish sabablari,
zaruriyati, mazmuni, rivojlanish xususiyati.

> Xalqaro iqgtisodiy integratsiyaning rivojlanish xususiyatlari.

> G‘arbly Yevropa integratsion jarayonlarining rivojlanish
tendentiyalari.

» Amerika qit’asida integratsion jarayonlarining rivojlanish
tendentiyalari.

» Osiyo-Tinch  Okeanida  integratsion  jarayonlarining
rivojlanish xususiyatlari.

> Afrika mintagalarida integratsion jarayonlarining rivojlanish
Xususiyatlari.

»  O‘zbekiston va xalgaro integratsion guruhlar iqgtisodiy
munosabatlarini faollashtirish masalalari.

Kirish

Ma’lumki mamlakatimiz istiqlolimizning dastlabki yillaridanoq
tashqi iqgtisodiy siyosat borasidagi islohotlarini jadal rivojlantirishni
samarali yo‘lga qo‘yishga kirishdi va shundan kelib chigib ushbu
boradagi meyoriy-huquqiy ba’zani yaratdi. Globallashuv sharoitida
mamlakatlarning o‘zaro turli sohalarda integratsiyalashuvi jarayoni
jadal kechadi va u respublikalar taraqqiyoti omili bo‘lib xizmat qiladi.
Insoniyat taraqgiyotining hozirgi bosqichi globallashuv jarayonlarining
jadal rivojlanishi orqgali tavsiflanadi. Globallashuvni iqgtisodiy jihatdan
qaraydigan bo‘lsak, u jahon xo°‘jaligining butun makonini qamrab
oluvchi iqgtisodiy munosabatlar tizimining tashkil topishi va rivoj-
lanishini anglatadi. Ushbu jarayonga esa mamlakatlarning o‘zaro
integratsiyalashuvi asos bo‘lib xizmat qiladi. Aynigsa, jahon iqtisodi-
yotiga integratsiyalashuv mamlakatimizga xorijiy investorlarni jalb
qilishda muhim rol o‘ynaydi, chunki olib garaydigan bo‘lsak tashqi
igtisodiy faollik mamlakatni investitsion jozibadorligini oshiradi.

Shu o‘rinda Prezidentimiz Shavkat Mirziyoyevning 2020-yilgi
murojaatnomalarida “Iqtisodiyotning barcha sohalarini ragamli texno-
logiyalar asosida yangilashni nazarda tutadigan Ragamli iqgtisodiyot
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milliy konsepsiyasini ishlab chigishimiz kerakligi va shu asosda
“Ragamli O‘zbekiston-2030” dasturini hayotga tatbiq etishimiz
zarurligi ta’kidlab o‘tgan bo‘lsalar hukumatga ikki oy muddatda
ragamli 1qtisodiyotga o‘tish bo‘yicha “yo‘l xaritasi’ni ishlab chiqish
topshiriladi. Unga ko‘ra iqtisodiyotimiz rivojining muhim sharti
bo‘lgan faol investitsiya siyosatini izchil davom ettiramiz, iqtiso-
diyotimizni jahon bozoriga integratsiya qilish va eksportni qo‘llab-
quvvatlash ustuvor vazifadir. Kelgusi yili eksport hajmini 30 foizga
oshirib, 18 milliard dollarga yetkazishni maqgsad qilib qo‘ymoqgdamiz.
Biz eksportga yo‘naltirilgan iqtisodiyotga o‘tishimiz, ichki bozorda
raqobat muhitini shakllantirishimiz zarur.” deb ta’kidlab o‘tdilar.

Dunyoda globallashuv jarayonlari shu darajada jadal kech-
moqdaki, ba’zi mamlakatlarning o‘zaro ziddiyatlari mavjudligiga
garamasdan ayrim hollarda ularning birgalikda hamkorlikda ishlashga
majbur gilmoqda, aks holda jahon sivilizatsiyasidan ortda qolish kabi
holatlarga olib kelishi mumkin. Hozirgi sharoitda mamlakatlar
o‘rtasida o‘zaro aloqalarning rivojlanishi har bir mamlakatning milliy
igtisodiyotini rivojlanishiga ta’sir ko‘rsatadi. Iqtisodiy integratsiya
butun bir mamlakatlar milliy xo‘jaliklar darajasida, shuningdek,
korxonalar, firmalar, kompaniyalar, korporatsiyalar darajasida ham
kuzatiladi. Iqtisodiy integratsiya ishlab chigarish texnologik aloga-
larning kengayishi va chuqurlashuvida, resurslardan hamkorlikda
foydalanish, kapitallarni birlashtirishda hamda iqtisodiy faoliyatni
amalga oshirish jarayonida bir-biriga qulay sharoitlarni yaratishda,
0°zaro to‘siglarni olib tashlashda namoyon bo‘ladi.

11.1. Xalqaro iqtisodiy integratsiyaning kelib chiqish sabablari,
zaruriyati, mazmuni va rivojlanish xususiyatlari

Jahon xo‘jaligida o‘zaro bir-biri bilan bog‘liq kuyidagi ikki
tendensiya
harakat gilmoqda.
» Jahon xofjaligi yaxlitligining shakillanish jarayoni -
blogallashuv;
» Mintagaviy igtisodiy integrasiya
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Xalgaro iqtisodiy integratsiya (XII) atamasi XX asrning 30-
yillarida nemis va shved iqgtisodchilarining asarlarida birinchi marta
ishlatilgan. Integratsiya so‘zi lotin tilida “integratio” so‘zidan olingan
bo‘lib, “qo‘shilib ketish”, “birlashish™, “qismlarning bir butunlikka
aylanishi™ deb tarjima qilinadi. Xalgaro igtisodiy integratsiya deganda
milliy xo‘jaliklar o‘rtasida chuqur barkaror o‘zaro alogalar va mehnat
tagsimoti asosida ishlab chigarishning yuqori darajadagi baynalmi-
nallashuvi tushunilib, u gator mamlakatlar takror ishlab chigarish
tarkibining asta-sekin qo‘shilib ketishiga olib keladi.

Hozirgi vaqtda mutaxassislar o‘rtasida integratsiya jarayonlariga
nisbatan yagona nuqtai nazar yo‘q. Iqtisodchilarning bir guruhi
integratsiya jarayonida mamlakatlar o‘rtasida yangi tovar oqimlarini
shakllantirish xisobiga “resurslarning cheklanganligi” omilini bartaraf
etishni eng muhim holat deb biladilar va bu alohida olingan bir
mamlakat ichida bir-biriga o‘xshash qimmatroq tovarlar ishlab
chigarishni bartaraf etish yoki ilmiy tadgigot, tajriba-konstruktorlik
ishlariga sarflanadigan mablag‘larni tejash 1imkonini beradigan
texnologik o‘zaro almashuvlarni kengaytirishga imkon tug‘diradi deb
hisoblaydilar. Olimlarning boshga guruhi ustunlik giluvchi shart-sha-
roitlar sifatida tashqi iqgtisodiy omillar, masalan, kollektiv mudofaa
qobiliyatini oshirishni ilgari suradilar. Integratsiyaga nisbatan hamma
nazariy Yyondashuvlarni umumlashtirib, shuni ta’kidlash joizki,
integratsiya-mintagaviy miqyosda sifat jixatidan yangi iqgtisodiy
mubhitni shakllantirish yo‘li bilan milliy xo‘jalik komplekslarining
yaqginlashuvi va bir-biriga kirib, borishi ni ifodalaydi. Jahon ikgi-
sodiyotida integratsiya jarayonlari har bir davlat uchun faqat “o‘z
ishlab chiqarishiga” ega bo‘lish samara bermaydigan bo‘lib qoladigan
vaziyatni keltirib chigaradi. Demak, XII — milliy iqgtisodiyotlarning
turli sohalardagi hamkorlik shakli bo‘lib, hamkor mamlakatlar
igtisodiyotining texnik, texnologik va igtisodiy jihatdan uzog muddatli
bog‘ligligining chuqurlashuvi bilan ajralib turadi. XII-ning magsadi
istigbolda tovarlar, xizmatlar va ishlab chiqgarish omillarining erkin
harakatlanishiga to‘siq bo‘layotgan cheklovlarni bartaraf etish
hisoblanadi. Ishlab chigarish, ilmiy-texnik hamkorlik va ayirboshlash
predmet hisoblangan tovarlar, xizmatlar, pul va mehnat resurslari XII
obyektlari hisoblansa, xalgaro ishlab chigarish, ilmiy-texnik xamkorlik

198



va ayirboshlashni amalga oshiruvchi igtisodiy tomonlar XI1 subyektlari
hisoblanadi.

Magsadi-istigbolda tovarlar
Xizmatlar va ishlab chigarish
omillarining erkin xarakatlarinshga
to'siq bo'layotgan cheklovlarni
bartaraf etish.

XI1-milliy igtisodiyotlarning
turli sohalardagi xamkorlik
shakli bo'lib, hamkor
mamlakatlar igtisodiyotining
texnik, texnologik va
igtisodiy jihatidan uzoq Ishlab
Xalgaro ishlab muddatli bo_g'li_qligir]ing_ chigarish,ilmiy -
chiqgrish.ilmiy— " chuqurlashuvi bilan ajralib ™~ texniﬂ hamkorliyk va

texnik xamkorlik va turadi ayirboshlash predmet
ayirboshlashlashni hisolblangan
amalga oshiruvchi tovarlar,xizmatlar,pul
igtisodiy tomonlar va mexnat resurslari
XII subektlari. XII obektivlari
hisoblanadi..

11.1-rasm. Xalgaro iqtisodiy integratsiyaning tuzilishi.

Integratsion tuzilmalarni ishlab chiqarishning integratsiyala-
shishida erishilgan darajasiga garab ajratish lozim. Bunda integrat-
siyalashish rasmiy va real xususiyatga ega bo‘lishi mumkinligini hi-
sobga olish zarur. Rasmiy ingegatsiyalashuv ishlab chigarishni xalgaro
darajada umumlashtirishdan iborat bo‘lib, uning asosida mamlakatlar
o‘rtasidagi iqtisodiy munosabatlar xalqaro mehnat tagsimoti asosida
tashkil etiladi.

Real igtisodiy integratsiya esa ishlab chigarishning ishtirokchi
mamlakatlar ijtimoiy-igtisodiy ko‘rsatkichlari pariteti asosida xalgaro
umumlashtirishdan iborat bo‘ladi. Iqtisodiy integratsiya, o‘z navbatida,
ishtirokchi mamlakatlarning ijtimoiy-igtisodiy rivojlanish
ko‘rsatkichlarining yaxshilanishi uchun sharoit yaratadi. Jahon ama-
liyoti ko‘rsatishicha, integratsiyadan ichki bozori kichik, resurslarga

boy bo‘lmagan, jahon YAMMida kam ulushga ega bo‘lgan mam-
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lakatlar ko‘proq samara oladi. Taxlillar ko‘rsatishicha, XII kuyidagi
obyektiv omillar va sabablarga asoslanadi:

Xo‘jalik hayoti baynalmillashuvining o‘sib borishi;Xalgaro
mehnat tagsimotining chuqurlashuvi;

» Umumjahon ilmiy-texnika taraqgiyotining o‘ziga xosligi;

» Milliy igtisodiyotlar ochigligi darajasining ortishi;

» Intergrasiyalashayotgan mamlakatarda daromadlarning ortishi;

» Yangi savdo ogimlarining paydo bo‘lishi;

> Ishlab chiqarish xarajatlari, tovarlar va xizmatlar narxining
pasayishi tufayli igtisodiy farovonlikning o‘sishi;

> Integrasion birlashmaga azo mamlakatlarning uchinchi
mamlakatarga nisbatan igtisodiy pozisiyasining mustahkamlanishi;

» Mintagada siyosiy hamkorlikning rivojlanishi va integrasion
birlashmaga azo mamlakatlarning uchinchi mamlakatarga nisbatan
siyosiy pozisiyasining mustahkamlanishis;.

Ushbu omillarning barchasi o‘zaro bir-biriga bog‘liq bo‘lib,
integratsiya mamlakatlar o‘rtasidagi (xalgaro meqnat tagsimoti
asosida) bargaror iqgtisodiy alogalarning rivojlanishi va gayta ishlab
chigarishning milliy xo‘jalik doirasidan chetga chigishi jarayonidir.

Igtisodiy integratsiya shakillanishining shart-sharoitlari quyidagi-
lardan iborat:

» Integratsiyalashayotgan mamlakatlar iqtisodiy rivojlanishi va
bozor munosabatlaridagi yetukligi darajasining yaqinligi.

> Integratsiyalashayotgan mamlakatar iqgtisodiy rivojlanishi va
bozor munosabatlaridagi yetukligi darajasining yaqinligi. Aksariyat
hollarda mamlakatlararo integratsiya sanoat jihatdan taraqgiy etgan
yoki rivojlanayotgan mamlakatlar o‘rtasida rivojlanishi;

» Integratsiyalashgan mamlakatlarning geografik yaginligi,
aksariyat hollarda umumiy chegara va tarixan shakllangan iqtisodiy
alogalarning mavjudligi. Dunyodagi integratsion birlashmalarning
aksariyati geografik jihatdan bir-biriga yagin joylashgan, chegaradosh,
transport alogalariga ega bo‘lgan, ko‘pincha bir tilde so‘zlashadigan
go‘shni mamlakatlardan boshlangan Iqtisodiy integratsiya shakilla-
nishining shart-sharoitlari quyidagilardan iborat:

» Integratsiyalashayotgan mamlakatlar iqtisodiy rivojlanish va
bozor munosabatlaridagi yetukligi darajasining yaqginligi. Aksariyat
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hollarda mamlakatlararo integratsiya sanoat jihatidan taraqqiy etgan
yoki rivojalanayotgan mamlakatlar o°‘rtasida rivojlanadi;

» Integratsiyalashayotgan mamlakatlarning geografik yaginligi,
aksariyat hollarda umumiy chegara va tarixan shakllangan iqtisodiy
alogalarning mavjudligi. Dunyodagi integratsion birlashmalarning
aksariyati geografik jihatidan bir-biriga yagin joylashgan, chegaradosh,
transport alogalariga ega bo‘lgan, ko‘pincha bir tilda so‘zlashadigan
go‘shni mamlakatlardan boshlangan;

» Integratsiyalashayotgan mamlakatar oldida turgan iqtisodiy va
boshga muammolarning umumiyligi. Iqgtisodiy integratsiya mamla-
katlar oldida mavjud bo‘lgan anig muammolar to‘plamini hal gilishga
qaratiladi

» Ustunlikni namoyish qilish samarasi. Integratsion birlashma-
larni tuzgan mamlakatarda odatda ijobiy iqtisodiy o‘zgarishlar sodir
bo‘ladi, shubhasiz, o‘zgarishlarni kuzatib borayotgan boshga
mamlakatlarga muayyan ruhiy ta’sir ko‘rsatadi;

»Hozirgi kunda xalgaro igtisodiyotda yuzaga kelayoggan va
rivojlanayotgan ko‘plab integratsion birlashmalar aslida o‘z oldiga bir-
biriga o‘xshash quyidagi vazifalarni qo‘yadilar:

1. Keng ko‘lamli igtisodiyot afzalliklaridan foydalanish. Keng
ko‘lamli 1gtisodiyot nazariyasi asosida bozorlar hajmini kengaytirish,
transaksion xarajatlarni kamaytirish va boshqga kator afzalliklardan
foydalanish. Bu 0‘z navbatida, katta hajmdagi bozorlarga katta ishtiyoq
bilan Kirib keladigan to‘g‘ridan-to‘g‘ri chet el investitsiyalarini jalb
gilishga bevosita imkon beradi.

2. Qulay tashqi siyosiy muhitni yaratish. Aksariyat integratsion
birlashmalarning muhim magsadi ularda ishtirok etuvchi mamlakat-
larning siyosiy, harbiy, ijtimoiy, madaniy va boshga noigtisodiy
sohalarda bir birini tushunishi hamda hamkorligini mustahkamlashdir.

3. Savdo siyosatidagi vazifalarni hal qilish. Mintagaviy
integratsiya, ko‘pincha, GATT/JST doirasida ishtirok etayotgan mam-
lakatlarning muzokarasi nugtai nazaridan olib qgaraladi. Mamlakatlar
bloki nomidan kelishilgan holdagi bayonot ancha jiddiy hisoblanadi va
savdo siyosati sohasida kutilgan natijalarni beradi.

4. Iqtisodiyotni tarkibiy gayta qurishga ko‘maklashish. Oz
milliy iqgtisodiyotini integratsiya jarayonlariga qo‘shar ekanlar,
rivojlangan davlatlar ham o‘sha mamlakatlardagi to‘laqonli va katta
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hajmli bozorlarni yaratish hamda ulardagi bozor islohotlarining rivojla-
nishidan manfaatdor bo‘ladi. YEIning u yoki bu shakliga qo‘shila
turib, ko‘plab G‘arbiy Yevropa mamlakatlari shu magqgsadlarni
ko‘zlagan edi.

5. Milliy sanoatning yosh sohalarini qo‘llab-quvvatlash.
Hatto, integratsion birlashmalar uchinchi mamlakatlarga nisbatan
kamsituvchi choralarni nazarda tutmaganlarida xam, ular faoliyati
uchun kengrog mintagaviy bozor ochiladigan mahalliy ishlab
chiqaruvchilarni qo‘llab-quvvatlash usuli sifatida qaraladi. Tarixan
integratsion jarayonlar o°‘z rivojlanish bosqichlariga ega. Ularning har
biri uning rivojlanishining ma’lum darajaga yetganligini ifoda etadi.

Integratsion guruhlar tipologiyasining asoslari ishtirokchi
mamlakatlar milliy iqtisodiyotining makro va mikro darajada o‘zaro
yaqinlashishi hamda bir-biriga iqtisodiy jihatdan ganchalik chuqur
kirib borishini baholashda namoyon bo‘ladi.

11.1-jadval.
Integratsiya jarayonlarining shakllari va bosqgishlari.
Integratsiya Tavsifi
bosqichlari Savdo Umumiy Ishlab Muvofiglashtiril- Yagona
cheklovlarni | tashqi savdo | chigarish gan fiscal siyosat | makrosiyosat va
bekor qgilish. | cheklovlari | omillarining uni amalga
erkin oshirishning
Xarajati umumiyligi
Erkin savdo X
zonasi
Bojxona X X
ittifoqi
Umumiy X X X
bozor
Igtisodiy va X X X X
valyuta
ittfoqi
To‘lig X X X X X

integratsiya

XIl nazariyasida amerikalik iqgtisodchi B.Balassa iqtisodiy
integratsiyaning quyidagi beshta shaklini ajratadi.

Erkin savdo zonasi - mamlakatlarning o‘zaro savdoda bojxona
bojlari va miqdoriy cheklovlarni bekor gilish magsadidagi birlashuvi.
Ishtirokchi mamlakatlar bu bosqichda o‘zaro savdo to‘siglarini bekor
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giladi, lekin uchinchi mamlakatlar bilan iqtisodiy alogalarda to‘la
erkinlikni saglab qoladilar (masalan, bojxona bojlarini yoxud boshqa
cheklashlarni bekor gilish yoki yangiliklarni kiritish va savdo-igtisodiy
shartnomalar, bitimlar tuzish xuquglari). Buning ogibatida mamlakatlar
o‘rtasida chegaralarni kesib o‘tayotgan tovarlarning kelib chiqishini
nazorat giladigan va tegishlicha uchinchi mamlakatlardan imtiyozli
ravishda tovarlarni olib kirishga to‘sqinlik qiladigan bojxona
chegaralari hamda postlari saqlanib qoladi. Erkin savdo xududlari a’zo
mamlakatlarning xalgaro iqtisodiy munosabatlarga jalb etilish
jarayonini tezlashtirishga yordam beradi. Erkin savdo xududdarining
salbly tomonlariga keladigan bo‘lsak, ular ichki bozor ragobatining
kuchayishi bilan belgilanadi, chunki bu milliy ishlab chigaruvchilarga
salbiy ta’sir etishi va bankrotlik xavfini kuchaygirishi mumkin. Bu
bosgichda millatlararo tartibga soluvchi tashkiloglarni tashkil etish
ko‘zda tutilmaydi. Bu esa, o‘z navbatida, birgalikda qarorlar gabul
gilish jarayonlarini sekinlashtiradi.

Bojxona ittifoqi - o‘zaro savdoda to‘siglar bekor gilingan va
a’zo bo‘lmagan mamlakatlarga nisbatan yagona bojxona tariflari
asosida umumiy tashqi savdo siyosati olib borayotgan mamlakatlar
guruhi. Integratsiyaning bu bosqichida davlatlar fagat o‘zaro to‘siqlarni
bartaraf etibgina qolmay, balki tashqi savdo to‘siglarining yagona
tizimini va uchinchi mamlakatlarga nisbatan bojxona bojlarining
yagona tizimini tashkil qiladilar. Bunda ishtirokchi mamlakatlar
chegaralari bilan belgilangan yagona bojxona makoni vujudga keladi.

Umumiy bozor — a’zo mamlakatlar o‘rtasida tovarlar,
xizmatlar, ishchi kuchi erkin harakatini ta’minlashga erishishga harakat
gilayotgan mamlakatlar guruhd. Bu bosqichda mamlakatlar o‘z milliy
chegaralari orgali nafagat tovarlar, balki barcha ishlab chiqgarish
omillari - kapital, ishchi kuchi, texnologiya va ma’lumotlarni erkin
harakati haqgida kelishadilar. Bojxona ittifogini umumiy bozorga
aylantirish jarayoni fagat savdoni emas, balki iqgtisodiy siyosatning
boshga sohalarini ham gamrab oluvchi gonuniy meyorlarni
uyg‘unlashtirish masalalarini hal etish bilan bog‘lig. Shuning uchun
ham ichki bojxona to‘siqiari va boshqa cheklashlarni bartaraf etish
orgali uchinchi mamlakatlar bilan savdoda umumiy tamoyillarni ishlab
chiqgish zarur, natijada milliy chegaralar orgali tovarlar, xizmatlar,
kapital va ishchi kuchining har ganday to‘siqlarsiz o‘tishiga shart-
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sharoit yaratiladi. Umumiy bozorni shakillantirishda ijtimoiy fondlarni
yaratish zaruriyati tug‘iladi. Bundan tashqgari, millatlararo muvofig-
dashtiruvchi tashkilotlarning tuzilishi ham muhim ahamiyat kasb etadi.
Yevropa Ittifoqi tajribasidan ma’lumki, bunday tashkil otlarni tashkil
etmasdan turib milliy qonunchilik meyorlarini soddalashtirish va
integratsion  birlashma ishtirokchilarining umumiy garorlarining
bajarilishini nazorat gilish tizimini joriy etish mumkin emas. Bunda
ishtirokchi mamlakatlar chegaralari bilan belgilangan yagona bojxona
makoni vujudga keladi.

Igtisodiy va valyuta ittifoqi - ishlab chigarish omillarining erkin
harakati ta’minlangan, ijtimoiy-iqtisodiy, jumladan, sanoat, gishloq
xo‘jaligi, transport, energetika, valyuta-moliya sohalarida yagona
siyosat amalga oshirilayotgan, umumiy valyuta muomalaga kiritilgan
mamlakatlar guruhi.

To‘liq integratsiya — Yyagona iqtisodiy, valyuta va siyosiy
ittifogning shakillanishi, jumladan, tashqi siyosat, gonunchilik va ichki
ishlar sohasida umumiy siyosatning amalga oshirilishi, yagona fukz-
rolikning joriy etilishi. To‘liq integratsiya sharoitida milliy darajadan
ustun turadigan tartibga soluvchi institutlar shakillantiriladi. Bu esa,
0‘z navbatida, har bir a’zo mamlakat va ittifoq imkoniyaxlarini o‘zaro
manfaatli asosda birlashtirish uchun keng imkoniyatlar yaratadi.
Shunday qilib, XII o°zaro iqtisodiy hamkorlikning quyi shaklidan nis-
batan yugori shakliga garab bosgichma-bosgich harakatlanish jara-
yonini aks ettiradi. Igtisodiy integratsiyaga kirishayotgan mamlakatlar
quyidagi afzalliklarga ega bo‘ladi:

> milliy bozolarning birlashishi mamlakatar ichki bozori
hajmining kengaytirishga olib keladi, bu esa, o‘z navbatida, umumiy
yalpi ichki maxsulot hajmini o‘sishini rag‘batlantiradi;

» aholi xarid qobiliyatining o‘sishi jon boshiga to‘g‘ri keluvchi
o‘rtacha daromadlarning o‘sishi va tovarlar narxining pasayishiga olib
keladi

> ishlab chigarishning samardorligi va ragobatdoshligi ortadi;

> ishlab chigarish iqgtisoslashuv darajasining chuqurlashuvi
natijasida yuzaga keladigan “miqyos” samarasi” ning ortishi;

» Dunyodagi 170 dan ortiqg integratsion birlashmalarning 84% i
erkin savdo zonasi hisoblanadi. Ushbu holat JST doirasida ko‘p
tomonlama kelishuvlar darajasida savdo va investitsiyalarni erkinlash-
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tirish jarayonlarining qiyin kechayotganligi bilan bog‘lig. 1990-
yillarning ikkinchi yarmidan boshlab turli mintagalardagi mamlakat-
larni jalb etgan holda mintagalararo erkin savdo zonalarini tashkil etish
jarayoni kuchaydi va dunyoning asosiy mintagalarini gamrab olgan
yirik integratsion birlashmalar paydo bo‘ldi.

11.1 1. Xalgaro iqtisodiy integratsiya zaruriyati nimada va u
ganday shart-sharoitdalarga ega bo‘lishi kerak?

2. Xalgaro iqtisodiy integratsiyaning asosiy rivojlanish
omillari nimalardan iborat? ?
3.Xalgaro igtisodiy integratsion birlashmalarning tuzlishidagi
asosly jihatlar nimalardan iborat?

11.2. G*arbiy Yevropa va Amerika qit’asida integratsion
jarayonlarining rivojlanish tendensiyalari

Yevropa Ittifoqi(YEIning shakillanishi va rivojlanishi xalgaro
igtisodiy integratsiyaning yaqqol namunasi hisoblanadi. G‘arbiy
Yevropa integratsiyasi obyektiv igtisodiy jarayonlar bilan birgalikda
V. Tyugo, |.Kant kabi Yevropa siyosiy va jamoat arboblari,
mutafakkirlari tomonidan ilgari surilgan yagona Yevropa g‘oyalari
bilan sug‘orilgan edi. YEI ning tashkil topishi va rivojlanishining
zamonaviy tarixi 1951-yildan boshlanadi. 1951-yilda Fransiya,
Germaniya, Italiya, Belgiya, Niderlandiya va Lyuksemburg davlatlari
tomonidan Yevropa ko‘mir va po‘lat birlashmasi (YEKPB)
to‘grisidagi Parij shartnomasi imzolandi. Bu Garbiy Yevropa igtisodiy
integratsiyasining o‘ziga xos ibtidosi edi. Umumiy ko‘mir va po‘lat
bozorining muvaffagiyatli va tezda shakillanishi 1957 yilda Yevropa
igtisodiy hamjamiyati (YEIH) va Yevropa atom energiyasi hamjamiyatini
(Yevratom) tashkil etish to‘g‘risidagi Rim  shartnomalarining
imzolanishiga olib keldi. Shu tariga yuqoridagi olti mamlakat hududida
YEKPB, YEIH va Yevratom integratsiya birlashmalari tashkil etildi.
YEIH esa asosiy iqtisodiy integratsiya birlashmasiga aylandi. G‘arbiy
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Yevropa integratsiyasining rivojlanishi 50-yillarning oxiridan hozirgi
vagtga gadar notekis va nisbatan ziddiyatli kechdi. Shunga garamasdan
YEIH-ni tashkil etishda qo‘yilgan maqgsad va vazifalar yetarlicha izchil va
muvaffaqiyatli amalga oshirildi. G*arbiy Yevropa iqtisodiy integratsiyasi
rivojlanishi jarayonini shartli ravishda to‘rt bosgichga bo‘lish mumkin.

Birinchi bosqich (50-yillarning oxiri 70-yillar o‘rtasi) hamja-
miyat faoliyatidagi “olgan asr” hisoblanadi. Ushbu bosgich bojxona
ittifogining muddatidan ilgari shakillantirilishi, yagona agrar bozorning
muvaffagiyatli rivojlantirilishi, YEIga uchta yangi mamlakatlar —
Buyuk Britaniya, Daniya, Irlandiyaning a’zo bo‘lib kirishi bilan
tavsiflanadi.

Ko‘pincha “Umumiy bozor” deb ataladigan YEIHni tashkil
etishning aniq magsadlari quyidagilardan iborat edi:

- a’zo mamlakatlar o‘rtasidagi savdoda barcha cheklashlarni asta-
sekin bartaraf etish ;

- uchinchi mamlakatlar bilan tashqgi savdoda umumiy bojxona
tarifini belgilash;

-“insonlar, kapitallar, xizmatlar’ning erkin harakat qilishi uchun
cheklashlarni bekor qilish;

- transport va qishloq xo°jaligi sohasida yagona umumiy siyosatni
ishlab chigish va amalga oshirish;

- valyuta ittifoqini tashkil etish;

- soliq tizimini birxillashtirish (unifikatsiyalash);

- gonunchilikni yaqginlashtirish;

- kelishilgan iqgtisodiy siyosat tamoyillarini ishlab chiqgish. YEIH
a’zo mamlakatlarda tovarlar, kapital, xizmatlar va ishchi kuchi
harakatini erkinlashtirish, umumiy bozorni tashkil etish vazifasini
birinchi darajali magsad qilib qo‘ydi.

Shu magsadda bojxona ittifoqi tashkil etildi va quyidagi vazifalar
hal etiddi: - a’zo mamlakatlar o‘rtasidagi o‘zaro savdodagi savdo
cheklovlari bekor qgilindi;

- uchinchi mamlakatlarga nisbatan yagona bojxona tarifi
belgilansi;

- kapital, kreditlar harakati, pul o‘tkazmalari, xizmatlar ko‘rsatish
erkinligiga erishildi;

- ish kuchining erkin migratsiyasi va yashash joyini erkin tanlash
imkoniyati ta’minlandi.
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Yuqorida gayd etilgan choralar YEIH mamlakatlarida sanoat
integratsiyasining jadallashuviga ko‘maklashdi. Shu bilan bir vaktda
kompensatsiya yig‘imlari va qishloq xo‘jaligi jamg‘armasi orqgali
moliyalashtirish, umumiy proteksionizmni qo‘llash shaklida agrar
integratsiyani amalga oshirishga urinib ko‘rildi. YEIH ning agrar
siyosati a’zo mamlakatlarning aksariyat qishloq xo‘jaligi mahsulotlari
uchun birdek minimal narxlar belgilanishini kafolatlovchi narxlarning
yagona tizimiga asoslanadi. Umumiy bozorning shakllantirilishi milliy
monopoliyalarning transmilliy monopoliyalarga aylanishi jarayonini
tezlashtirdi va ularning hamkor mamlakatlar iqtisodiyotiga Kkirib
borishiga ko‘maklashdi. YEIH ning rivojlanishi a’zo mamlakatlarning
yakkalanib qolgan milliy xo°‘jaliklaridan tashqi bozorga yo‘naltirilgan
ochiq turdagi iqtisodiyogga o‘tish jarayonini tezlashtirdi.

Ikkinchi bosgich 1960-yillarni o‘z ichiga oladi va YEIH ning
bargaror, jadal sur’atlarda rivojlanishi bilan ajralib turadi. 1968-yilda
yuqorida gayd etilgan uchta integratsiya birlashmalarining ma’muriy
boshgaruvi va budjeti Yevropa hamjamiyati (EX) nomi ostida
birlashtirildi hamda bojxona ittifogi amal gila boshladi.

Ikkinchi bosqich (1970-yillar va 1980-yillarning birinchi yarmi)
1970-yillarning birinchi yarmida va 1980-yillarning boshida ro‘y
bergan iqtisodiy inqgirozlar tufayli “Yevropessimizm” degan nomni
oldi. Bu davrda YEIH Buyuk Britaniya, Daniya, Irlandiya va
Gretsiyaning gabul qgilinishi natijasida 10 ta mamlakatga kengaydi.
1979-yildan boshlab esa shartli hisob-kitob valyutasi EKYu ga
asoslangan Yevropa valyuta tizimi amal gila boshladi.

Uchinchi bosqgich (80-yillar ikkinchi yarmi — 90-yillar boshi) -
hamjamiyat tarkibining yanada kengayish bosqichi bo‘ldi. 1986-yilda
YEI ga Ispaniya va Portugaliyaning qo‘shilishi ilgari mavjud bo‘lgan
mamlakatlararo nomutanosibliklarning keskinlashuviga olib keldi. Shu
bilan birga bu davr Yagona Yevropa Akti (YAYEA) qgabul qgilinishi
tufayli G‘arbiy Yevropa integratsiyasi rivojlanishining yanada
kuchayishi bilan tavsiflanadi.

To‘rtinchi bosqichda (XX asrning 90-yillari o‘rtasi - XXI asr
boshi) YAYEA ga muvofig 1993-yil 1-yanvardan boshlab hamjamiyat
chegaralari doirasida ishlab chikarish omillarining erkin harakat gilishi
joriy etildi. Amalda hamjamiyat doirasida yagona iqtisodiy makon
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paydo bo‘ldi va bu holat YEI iqtisodiy integratsiyasining sifat jihatdan
yangi bogichga kirganligini anglatar edi. Mastriks shartnomasi asosida
(1992-yil fevral) 1994-yil 1-yanvardan boshlab YEIH a’zolari soni 15
taga yetdi va hamjamiyat YEI ga aylantirildi. YEI doirasida to‘liq
yagona ichki bozor shakillantirildi. Navbatdagi muddatga integratsiya
hamkorligi maqsadlari e’lon qilindi. Ular yagona valyuta - yevro
emissiyasi xuqugi bilan yagona Yevropa banki, ichki chegaralarsiz
yagona G‘arbiy Yevropa makoni barpo etishni o‘z ichiga olar edi.
Mastriks bitimlari G‘arbiy Yevropa integratsiyasining rivojlantirishda
sifat jihatdan yangi bosqgich hisoblanadi va ushbu bosgichda
mamlakatlar iqgtisodiyotini mikro darajada bir-biriga yaginlashtirish
vazifasi qo‘yildi.
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11.2-rasm. Evropa Ittifogi Savdo balansi

YElgi savdo balansi 1999-yildan 2020-yilgacha o‘rtacha 4115,60
million yevroni tashkil qildi va 2020-yil dekabrida eng yuqgori
ko‘rsatkichga - 30107,60 million yevroga etdi va 2020-yil yanvarida
esa - 20050,10 million yevro zarar ko‘rdi.

YEI milliy hukumat organlaridan yuqori turuvchi davlatlararo
muvofiqglashtiruvchi institutlarga egaligi bilan ajralib turadi. YEIning
ma’muriy boshgaruvi YEI Kengashi (hukumatlar va vazirlar darajasida
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amal qiladi), Yevropa Parlament (YEI qonunlari va budjetini
tasdiglaydi), Yevropa Komissiyasi (YEIning doimiy ijro organi
hisoblanadi) va Yevropa sudidan iborat. YEIning yagona budjeti 2000-
yildan boshlab har vyetti yil uchun belgilanadi. YEI budjetining
daromad qismi bojxona bojlari, tovarlar importidan turli yig‘imlar,
QQSdan ajratimalardan tashkil topsada, asosiy daromad manbai a’zo
mamlakatlar YAIM-ning 1,24% iga teng ajratmalardan iborat.

YEI budjet xarajatlar gismining hajmi va ulushi istigbol uchun
belgilangan maqgsad hamda vazifalardan kelib chigqgan holda
belgilanadi. Oxirgi bir necha o‘n yillikda YEI budjetining katta gismi
agrar siyosati amalga oshirishga yo‘naltirilgan. Jumladan hozirda
amalda bo‘lgan budjetning 35% ga yakin qismi agrar siyosatni
moliyalashtirishga, 10% i esa qishloq xofjaligi va atrof-muhit
muhofazasiga, 38% i mintagaviy siyosatni amalga oshirish uchun
sarfalanadi. YEIning moliya institutlari Yevropa investitsiya banki
(YEIB), Yevropa investitsiya fondi (YEIF) va Yevropa Markaziy
bankidan (YEMB) iborat. G‘arbiy Yevropada iqtisodiy integratsiya
jarayonlari fakat YEI hududi bilan cheklanib golmaydi.

Ushbu hududda 60-yillardan boshlab Yevropa erkin savdo
uyushmasi faoliyat ko‘rsatib kelmoqda Yevropa erkin savdo uyush-
masi (YeESU) YEldan fargli ravishda milliy manfaatlardan ustun
turuvchi funksiyalar va davlatlararo muvofiglashtiruvchi institutlarga
ega emas. YeESU iqtisodiy hamkorlikni asosiy magsad qilib qo‘ydi va
birinchi navbatda, savdoning erkinlashishi va bojxona to‘siglarini
bartaraf etishga ko‘maklashdi. YeESU a’zolari (80-yillarda ular yettita,
90-yillar o‘rtasida to‘rtga - Norvegiya, Islandiya, Lixtenshteyn,
Shveysariya) uchinchi mamlakatlar bilan savdo-igtisodiy bitimlarga
ixtiyorty qo‘shiladilar, YeESU qatnashchilaridan har biri bu
mamlakatlarga nisbatan istalgan Dbojxona tariflarini belgilashga
haqlidir. YeESU a’zolari o‘rtasidagi savdoda bojsiz, erkin savdo rejimi
fagat sanoat tovarlariga nisbatan amal giladi, chunki YeESU konven-
siyasining amal qilishi qishloq xo‘jaligi mahsulotlariga joriy etilmaydi.
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El-tovarlar,xizmatlar,kapital va insonlarning erkin harakati; Yagona tashqi
igtisodiy, xavfsizlik va mudofa siyosatiga ega igtisodiy va valyuta ittifoqi.

AQXOT mamlakarlari (69) uchun imtiyozlar(Lome konventisiyasi).Elga
tovarlarni boj to'lamasdan olib kirish.

Isroil.Sanoat tovarlari bo'yicha erkin savdo to'g'risidagi

A4

Bojxona ittifoqi:Shvetsariya-Lixtenshteyn

A4

AESU(1960Y)Shvetsariya,Lixtenshteyn,Norvegiya,lslandiya.Sanoat
tovarlarining erkin harakati..

NS

Benilyuks(1960y)-Iqtisodiy ittifogi. Tovarlar ,xizmatlar kapital va insonlarning
erkin harakati, uchinchi mamlakatga nisbatan yagona savdo va iqtisodiy
siyosat.

NS

Monako-Bojxona ittifoqi

NI

Andora-Bojxona

A4

MUESA(1993Y)Vengriya,Polsha,Slovakiya,Chexiya,Sloveniya.

\Z

Shimoliy Afrika va Yagin Sharq mamlakatlari uchun imtiyozlar.EIGA sanoat
va an‘anaviy gishloq xo'jalik maxsulotlarini erkin olib kirish xuquaqi..

11.3 -rasm. G‘arbiy Yevropada integratsiya jarayonlari.

Ushbu xududda 60-yillardan boshlab Yevropa erkin savdo uyush-
masi faoliyat ko‘rsatib kelmoqda Yevropa erkin savdo uyushmasi
(YeESU) YEldan fargli ravishda milliy manfaatlardan ustun turuvchi
funksiyalar va davlatlararo muvofiglash tiruvchi institutlarga ega emas.
UESU iqtisodiy hamkorlikni asosiy magsad qilib qo‘ydi va birinchi
navbatda, savdoning erkinlashishi va bojxona to‘siqlarini bartaraf
etishga ko‘maklashdi. YeESU a’zolari (80-yillarda ular yettita, 90-

yillar o‘rtasida to‘rtta - Norvegiya, Islandiya, Lixtenshteyn,
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Shveysariya) uchinchi mamlakatlar bilan savdoiqtisodiy bitimlarga
ixtiyoriy qo‘shiladilar, UESU qatnashchilaridan har biri bu mamla-
katlarga nisbatan istalgan bojxona tariflarini belgilashga haqglidir.
YeESU a’zolari o‘rtasidagi savdoda bojsiz, erkin savdo rejimi faqat
sanoat tovarlariga nisbatan amal giladi, chunki YeESU konvensi-
yasining amal qilishi qishloq xo‘jaligi mahsulotlariga joriy etilmaydi.
Umuman, yagona igtisodiy makon bojxona ittifoqi hisoblanmaydi. YEI
va YeESU tuzilmasi doirasida a’zo mamlakatlar yagona savdo siyosati
va uchinchi mamlakatlarga nisbatan umumiy bojxona tariflariga ega
emas. YeESU a’zolari iqtisodiy rivojlanish darajasining yuqoriligi va
o‘zaro iqtisodiy aloqalariga garamay to‘laqonli integratsiya guruhiga
aylanmadi. Amalda YeESU YEIH va YEI ning yangi a’zolari uchun
o‘ziga xos “tayyorgarlik sinfi” bo‘ldi. BENILYUKS — 1960-yilda
Belgiya, Niderlandiya va Lyuksemburg o‘rtasida imzolangan iqtisodiy
ittifog. Ushbu ittifoqda tovarlar, xizmatlar, kapital va insonlarning
erkin harakati ta’minlangan bo‘lib, uchinchi mamlakatlarga nisbatan
yagona savdo va iqtisodiy siyosat olib boriladi. Markaziy Yevropa
erkin savdo uyushmasi (MEESA) - 1993 yidda Vengriya, Polsha,
Slovakiya, Chexiya, Sloveniya tomonidan imzolangan erkin savdo
uyushmasi. Keyinchalik bu mamlakatlar YEI ga a’zo bo‘lganlaridan
keyin MEESA dan chiqgib ketishdi. Hozirda Albaniya, Bosniya va
Gertsegovina, Xorvatiya, Makedoniya, Moldova, Serbiya, Kosovo va
Chernogoriya MSEEA a’zolari hisoblanadi. Bundan tashqari , YEI
tomonidan Afrika, Karib havzasi, Osiyo -Tinch okeani (AKHOT)
mamlakatlari (69 ta) uchun Lome konvensiyasiga muvofiq tovarlarni
boj to‘lmasdan olib kirish bo‘yicha imtiyozlar, Shimoliy Afrika va
Yaqin Shark mamlakatlari (Jazoir, Marokash, Tunis, Misr, lordaniya,
Livan, Suriya) uchun YEIga sanoat va an’anaviy qishloq xo‘jalik
mahsulotlarini  erkin olib kirish huquqgi bo‘yicha imtiyozlar
belgilangan.

Jahon xo‘jaligida amal qilayotgan integratsion markazlardan biri
Shimoliy Amerika xududi hisoblanadi. 1992-yilda AQSH, Kanada va
Meksika o‘rtasida Shimoliy Amerika Erkin savdo assotsiatsiyasini
(North  American Free trade Area — NAFTA) tashkil etish
to‘g‘risidagi shartnoma imzolandi va u 1994-yil 1-yanvardan boshlab
kuchga kirdi.
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11.4-rasm. Shimoliy Amerika igtisodiy integratsiyasining
hamkorlik yo‘nalishlari

NAFTAga a’zo mamlakatlar tomonidan imzolangan shart-
nomaning asosiy Vvazifalari quyidagilarni o‘z ichiga oladi (bu
vazifalarning ayrimlariga erishish uchun 10-yil, ayrimlari uchun 15-yil
rejalashtirilgan edi):

» erkin savdo zonasini shakillantirish asosida a’zo mamla-
katlar o‘rtasida o‘zaro savdo va investitsiyalarni rag‘batlantirish (10-yil
ichida bojxona qoidalari uyg‘unlashtirildi, shakar, paxta, sut
mahsulotlaridan tashqari barcha mahsulotlar bo‘yicha miqgdoriy

cheklovlar va bojxona bojlari bekor gilindi);

» kompaniyalar uchun kelishilgan tadbirkorlik faoliyati ishlab
chiqish (o‘zaro investitsiyalarda ko‘p sonli cheklovlar bekor
gilindi);mintagada halol raqobatni ta’minlash (havo transport, telefon
alogasi va ayrim telekommunikatsiya xizmatlaridan tashqgari xizmatlar

savdosi, jJumladan moliya, bank xizmatlari savdosi erkinlashtirildi);
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» intellekutal mulk huquqini himoya qilishga ko‘maklashish
(ushbu huquglarni himoya qilish bo‘yicha umumiy siyosat olib

boriladi).

» o‘zaro iqtisodiy hamkorlikni rag‘batlantirish (nizolarni hal
etish mexanizmi yaratilgan).

Umuman, yagona iqtisodiy makon bojxona ittifoqi
hisoblanmaydi. YEI va YeESU tuzilmasi doirasida a’zo mamlakatlar
yagona savdo siyosati va uchinchi mamlakatlarga nisbatan umumiy
bojxona tariflariga ega emas. NAFTAning amal gilishidagi muhim
ijobiy natijalardan biri samarali savdoni tashkil etish hisoblanadi.1994
va 2018-yillarda NAFTA mamlakatlari uchun tovar va xizmatlar
eksportining ulushi YAIMga nisbatan foizda keltirilgan.
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11.5-rasm. NAFTA mamlakatlari uchun eksportning ulushi 1994-
2018-yillarda YAIMga nisbatan foizda berilgan.
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11.2 |Savollar

1. Xalgaro iqtisodiy integratsiya nechta rivojlanish
bosgichlariga ega ?

2. Jahonda faoliyat olib borayotgan qgaysi xalgaro iqtisodiy/?
integratsiya birlashmalarini bilasiz?

3. El qgachon tashkil etilgan wva rivojlanish jihatdan
integratsiyaning gaysi bosqichida turibti?

11.2. Osiyo-Tinch Okeani va Afrika mintagalarida integratsion
jarayonlarning rivojlanish xususiyatlari

Osiyo-Tinch okeani mintaqasi jahon xo‘jaligidagi integratsion
jarayonlarniig uchinchi yirik markazi hisoblanadi. Janubi-Shargiy
Osiyo mamlakatlari assotsiatsiyasi (Assosiation of South East Asian
Nations -ASEAN) 1967-yilda tashkil etilgan bo‘lib, uning tarkibiga
Bruney, Vyetnam, Indoneziya, Kambodja, Laos, Malayziya, Myanma,
Singapur, Tailand va Filippin kiradi. ASEANning asosiy maqgsadi
1967-yilda Bangkok deklaratsiyasida belgilangan quyidagi vazifalarni
hal etishga qaratilgan: Janubi-Shargiy Osiyoda harbiy-siyosiy barga-
rorlikni ta’minlash, bojxona ittifoqini shakillantirish, mamlakatlarning
igtisodiy o‘sishiga ko‘maklashish. 1992-yilda Singapur Sammitida
keyingi 15-yil ichida Erkin savdo zonasini (ASEAN Free trade
Agrement - AFTA) tashkil etish to‘g‘risida qaror kabul qilindi.

Ushbu guruh doirasida o‘zaro hamkorlikning muvaffaqiyati
ASEAN katnashchilari bo‘lgan mamlakatlarning bargaror iqtisodiy
o‘sishi, ular rivojlanishini qiyosiy taqqoslash mumkinligi, yaxshi
yo‘lga qo‘yilgan uzoq, tarixiy an’analarga ega bo‘lgan o‘zaro savdo
alogalarining mavjudligi, hamkorlik shakllarining tartibga solinishi
bilan mustahkam bog‘ligdir.
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11.6. rasm. ASEAN doirasida xalgaro iqgtisodiy integratsiya

ASEAN rejalarida 2000-yilgacha bo‘lgan muddatda qatnashchi
mamlakatlarning bojxona bojlarini 38 ming turdagi tovarlar bo‘yicha
o‘rtacha 5% ga pasaytirish rejasi mavjud edi va 2002-yilda erkin savdo
zonasi barpo etish to‘g‘risida karor qabul qilingan edi. Osiyo-Tinch
okeani mintagasida 1989-yildan boshlab hukumatlararo iqtisodiy
tashkilot Osiyo-Tinch okeani igtisodiy hamjamiyati (Asia Pasific
Economic Cooperation -APEC ) faoliyat olib boradi. APEC 1989-yilda
Avstraliyaning taklifi bilan Tinch okeani havzasida iqgtisodiy
hamkorlikni rivojlantirish maqgsadida tashkil etilgan bo‘lib, dastlab
unga AQSH, Kanada, Avstraliya, Yangi Zelandiya, Yaponiya, Koreya
Respublikasi, Singapur, Malayziya, Tailand, Filippin, Indoneziya va
Bruney kirgan.

1996-yilda ARES a’zolari 2010-2020-yillarda erkin savdo
zonasini tashkil etish to‘g‘risida kelishib oldilar. Osiyo-Tinch okeani
igtisodiy hamjamiyati rasman maslahat magomiga ega, birogq uning
ishchi organlari doirasida savdo, investitsiya va moliya faoliyatini
yuritishning mintagaviy qoidalari belgilanadi, u yoki bu sohalarda
hamkorlik masalalari bo‘yicha tarmoq vazirlari va ekspertlarning
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uchrashuvlari o‘tkaziladi. 1993-yilda Tinch Osiyo okeani iqgtisodiy
hamjamiyati mamlakatlari hukumatlari rahbarlarining birinchi
uchrashuvi bo‘lib o‘tdi (Sietl, AQSH).

11.2-jadval.
ASEAN tashkilotiga azo davlatlarning real YAIM ni o‘sish
ko‘rsatkichi

ASEAN ga a’zo davlatlarning 2019 2020 f 2021f
real YAIM ni o‘sishi % da
Jahondagi ulushi 2.8 -4.4 5.2
Rivojlangan mamlakatlardagi 1.7 -5.8 3.9
ulushi
Rivojlanayotgan 4.6 -3.8 6

mamlakatlardagi ulushi

Uchrashuv davomida mintagada rivojlanayotgan integratsiya
jarayonlaridan kutilayotgan foyda olishning tagsimlanishi yuzasidan
jiddiy tafovutlar borligi aniglandi.

Ekspertlarning fikricha, Tinch -Osiyo okeani igtisodiy hamjami-
yatida savdoni erkinlashtirish a’zo mamlakatlarning real daromad-
larining 2% ga o‘sishiga olib kelishi kerak. Birok kutilayotgan foydani
birinchi navbatda yuqori ragobatbardosh mamlakatlar oladilar.
Ko‘pchilik mutaxassislar Tinch -Osiyo okeani mintagasidagi iqtisodiy
integratsiya jarayonlariga baho berar ekanlar, uning rivojlanishining
o‘ziga xos shart-sharoitiga egaligi va o‘ziga xosligini ko‘rsatdilar.
Tinch-Osiyo okeani mintagasi integratsiya jarayonining muhim
xususiyatlariga quyidagilarni kiritish mumkin. Birinchidan, Tinch-
Osiyo okeani igtisodiy hamkorligi tashkilotidagi integratsiya jarayoni
davlatlararo  hamkorlik  uchun negiz yaratuvchi transmilliy
korporatsiyalarning yetakchilik roli sharoitida yuz bermoqda.

Ikkinchidan, integratsiya jarayoni iqgtisodiy rivojlanish darajasi
jiddiy ravishda farglanuvchi madaniy va ijtimoiy-siyosiy tizimlari
turlicha bo‘lgan mamlakatlarni gqamrab oladi. Tinch-Osiyo okeani
igtisodiy hamkorligining noyobligi shundaki, unda XX asrning ikKi
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buyuk igtisodiy davlati - AQSH, Yaponiya va XXI asrning iqtisodiy
giganti - Xitoy igtisodiyoti birlashadi.

Uchinchidan, Tinch-Osiyo okeani mintagasi ko‘lamidagi integ-
ratsiya submintagaviy ittifoglarni (ASEAN, NAFTA Janubiy Tinch
okeani forumi va boshgqalar) oz ichiga oladi;

To‘rtinchidan, ATES va Tinch- Osiyo okeani mintagasida Tinch
okeani “ochiq” regionalizmi mafkurasi mintaqaviy integratsiyani
igtisodiy globalizm elementi sifatida garaydi. Bunda jahon igtisodiyoti
evolyutsiyasi mintagaviy iqtisodiy ittifoklarning asta-sekin birlashishi
va o‘zaro bir-biriga qo‘shilish jarayoni sifatida qaraladi. “Ochiq
regionalizm” konsepsiyasi, shuningdek, Tinch okeani mintaqasi ichida
tovarlar, investitsiyalar, ish kuchi harakati, cheklanishi olib tashla-
nishini ham nazarda tutadi, proteksionizmdan voz kechish buyicha
majburiyatlar gabul qgilinadi, ichki mintagaviy iqtisodiy alogalar
rag‘batlantiriladi. Umuman olganda, Osiyo-Tinch okeani mintagasida
integratsiya munosabatlari rivojlanishining yetukligi hali yuqori
darajada emas. Jumladan, ASEAN tizimidagi savdo zonasi igtisodiy
integratsiya rivojlanishining birinchi bosqichiga, ya’ni savdo tariflari
va boshga notarif cheklashlar olib tashlanadigan erkin savdo zonasiga
Kiritish  mumkin. Tinch okeani igtisodiy hamjamiyatiga nisbati
hozircha erkin savdo zonasi sifatada emas, balki “ochiq iqgtisodiy
uyushma” sifatida munosabatda bo‘lshi mumkin. Ushbu tashkilot
doirasida Tinch okeani iqtisodiy hamjamiyatini va integratsiya
jarayonlarini rivojlantirish istigbollari yaqin yillarda uch variantda
ko‘rib chiqiladi.

Birinchi variant — Tinch okeani iqtisodiy hamjamiyatini rivoj-
lantirish Bagordagi (1994-yil Indoneziya) kengashda gabul gilingan
ssenariy bo‘yicha amalga oshiriladi. Unga muvofik, erkin savdo zonasi
tashkil etiladi va 2020-yilda (sanoati rivojlangan mamlakatlar uchun
2010-yilgacha) investitsiyalar harakati sohasi erkinlashtiriladi. Bojxona
tariflarini  pasaytirish GATT/JST doirasida erishilgan bitimlarga
muvofiq yuz beradi.

Ikkinchi variant — mutaxassislarning fikricha, eng extimoli
yugori variant Tinch okeani igtisodiy hamjamiyati uchun mintagada
savdo muammolarini muhokama gilish forumi rolini mustahkamlaydi.
Bu holda mavjud kelishuvlarni bajarishning ijrosi munosabati bilan
nizolar kelib chigishi shubhasizdir. Ushbu holatlar tashkilotning
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kuchsizlanishiga olib keladi. Bunday sharoitlarda boshga integratsi-
yalashgan mintagaviy guruhlarning roli oshadi, chunki subminta-
galarda va Tinch okeani mintagasi guruhlaridagi ayrim mamlakat-
larning integratsiyalashuv darajasi nisbatan yuqori bo‘lib, mintagada
integratsiya jarayonlari jadal rivojlanishining o‘ziga xos yacheykalari
bo‘lishi mumkin. Jumladan, “o‘sish uchburchagi” - Janubiy Xitoy
igtisodiy zonasi (Xitoy, Gonkong, Tayvan), “o‘sish oltin uchburchagi”
(Indoneziya, Malayziya, Singapur), Yapon dengizi havzasi
mamlakatlari igtisodiy zonasi, Hindi-Xitoy igtisodiy zonasi mavjud.

Uchinchi variant - AQSH va YEIlda proteksionistik kayfiyatlar
ustunlik qilishini istisno etmaydi, bu jahon savdosining jadal
sur’atlarda erkinlashishiga to‘sqinlik qilishi va Tinch okeani iqtisodiy
hamjamiyatida integratsiya jarayonlari migyosini Osiyo mamlakatlari
bilan cheklashi mumkin.

11.3 [1. Shimoliy Amerika mintagasida gaysi igtisodiy integratsion
birlashma amalda?

2. Lotin Amerikasi mintagasida kaysi integratsion
birlashmalar mavjud? ?
3. Osiyo-Tinch okeani igtisodiy hamjamiyatini va
integratsiya jarayonlarini rivojlantirish istigbollari nimalardan
iborat?

11.4. O‘zbekiston va xalqgaro integratsion guruhlar igtisodiy
munosabatlarini faollashtirish masalalari

O‘zbekiston Respublikasi mustaqillikka erishgach, siyosiy va
igtisodiy sohada ulkan yutuglarga erishdi. Respublikamizning Jahon
hamjamiyatida faol ishtirok etishi va O‘zbekistonning milliy
manfaatlariga mos keladigan ko‘p tomonlama iqtisodiy siyosat yuri-
tishi davlatimizning Jahon xo‘jaligida tutgan o‘rnini mustahkam-
lashning muhim shartidir. O‘zbekistonning jahon mamlakatlari bilan
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igtisodiy  integratsiyalashuvi ~ milliy igtisodiyot samaradorligini
oshirishning muhim omili hisoblanadi, fan-texnika taragqgiyotini
jadallashtirishning, millatlar va elatlarning yaginlashuviga, aholining
turmush darajasini oshirishga yordam beradi. XXI asr boshlarida jahon
xo‘jaligidagi har ganday mamlakat iqtisodiy integratsiyasiz bargaror
sur’atlarda rivojlana olmaydi. Iqtisodiy integratsiyani rivojlantirishga
qaratilgan O‘zbekiston Respublikasi siyosati milliy igtisodiyotning
yuksak darajada va jahondagi taraqqiy etgan mamlakatlar gatoriga
Kirishiga qaratilgan. Iqtisodiy integratsiya iqtisodiyotga bevosita
quyidagi natijalarga erishish imkoniyatini beradi:

> tovarlar, kapitallar, xizmatlar erkin harakat giladi;

» ragobat kuchayadi;

> ishlab chigarish kuchlari rivojlanadi;

> ishlab chigarish samaradorligi ortadi;

» sifatli va arzon tavarlar ishlab chigariladi;

» iste’molchilarning talabi ortib boradi;

> taklif gilinadigan tovarlar nomenklaturasi ko‘payadi;

» bozorlarning rivojlangan shakllari paydo bo‘ladi va umumiy
bozorlar tashkil gilinadi;

> ishsizlik darajasi pasayadi;

» milliy igtisodiyotning shakillanish darajasidagi farglar yo‘qolib
boradi;

» yangi kuchli umumigtisodiyot shakllanadi;

» milliy igtisodiyot rivojlanib boradi;

»eng muhimi aholining turmush darajasi o‘sadi va sifati
yaxshilanadi.

Yuqoridagi maqgsad va vazifalarga erishish uchun O‘zbekiston
Respublikasi Markaziy Osiyo, MDH davlatlari, Yevropa lttifoqi
mamlakatlari bilan hamkorlik alogalarini rivojlantirishi  kerak.
O‘zbekiston jahon xo‘jaligi tizimiga integratsiyalashib borar ekan,
uning xalgaro iqgtisodiy alogalari uzok va yaqgin xorijiy mamlakatlar
bilan taraqqiy etib bormogda. O°‘zbekistoning MDH va Iqtisodiy
Xamkorlik Tashkiloti kabi integratsiya uyushmalarida ishtirok etishi
mamlakatimizning dunyo miqyosidagi obro‘- e’tiborini yanada
oshiradi.
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11.7-rasm. O‘zbekistonning tashqi savdo aylanmasida MDH
mamlakatlari va boshqga xorijiy davlatlarning hajmlari
dinamikasi.

Yugorida keltirilgan rasm orqali O‘zbekistonning tashqi savdo
aylanmasida MDH mamlakatlarining ulushi ganchalik ahamiyatli
darajada ekanligini ko‘rishimiz mumkin. O‘zbekiston sobiq Ittifoq
respublikalari bilan alogalarga katta, ustuvor ahamiyat berib, MDH
tuzish g‘oyasini qo‘llab-quvvatladi. Bunday hamkorlikka hamdo‘stlik
mamlakatlarining xududiy yaqinligi va iqgtisodiy jixatdan bog‘likligi,
nafagat bog‘likligi, balki chuqur tarixiy, madaniy va ma’naviy
alogalar, katta tarixiy davr mobaynida xalglarimizning taqdiri mush-
tarakligi ham asos bo‘lmoqda. Hamdo‘stlik birlashmasi magsadlari
kuyidagilardan iborat;

» Demokratik  xuquqgiy davlatlar tuzish, ular o‘rtasidagi
munosabatlar davlat mustagilligini hamda suveren tenglikni o‘razo tan
olish va xurmatlash, oz tagdirini o‘zi belgilash huquqi, teng huquqglilik
va ichki ishlarga aralashmaslik, har ganday taziyglardan voz kechish,
nizolarni tinch yo*l bilan hal etish, inson huquglari va erkinlklarini, shu
jumladan kichik millatlar huquglarini hurmat qilish, majburiyatlarini
va boshga umum tan olingan xalgaro huqug tamoyillari va normalarini
halol bajarish;
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» Bir-birlarining hududiy butunligi va mavjud chegaralarning
buzilmasligini tan olish va hurmat qilish;

» Chuqur tarixiy ildizlarga ega bo‘lgan xalglarning tub
manfaatlarini hamda qo‘shichilik va o‘zaro manfaatlarni hamkorlik
munosabatlarini mustahkamlash;

» Fuqarolararo va millatlararo totuvlikni saglash.

O‘zbekiston jahon xo‘jaligi tizimiga integratsiyalashib borar
ekan, uning xalgaro iqgtisodiy alogalari uzog va vyaqin Xxorijiy
mamlakatlar bilan taragqqiy etib bormoqda. Quyida keltirilgan rasm
orqali O‘zbekistonning MDH va boshqa xorijiy davlatlarga tovar
eksporti hajmlari ko‘rsatilib o‘tilgan.
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11.8-rasm. MDH va boshqga xorijiy davlatlarga tovar eksporti
hajmlari dinamikasi.

Ayni vagtda O‘zbekiston Respublikasining MDHga a’zoligi unga
bir gator muhim vazifalarni millat, igtisodiyot manfaatlariga muvofiq
xal etish imkonini beradi:

» Ishlab chiqgarishni, aholini zarur mahsulotlar bilan ta’minlashni
qo‘llab-quvvatlashni ko‘zda tutuvchi kooperativ ho‘jalik alogalarini
rivojlantirish va takomillashtirish ;

» MDHning bir qator tovarlarini milliy bozorda, jumladam,
an’anaviy mahsulotlarni sotish sohasida yetakchi mavqeini saqlash;

» Sobiq ittifogchi  respublikalar ega bo‘lgan  homashyo
resurslaridan foydalanish;
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» O‘zbekistonning uchinchi mamlakatlargaeksport-import Tovar
ogimiga xizmat ko‘rsatuvchi transport kommunikatsiyalaridan kafolatli
va harakatsiz foydalanish.

O‘zbekistonning MDH mamlakatlari bilan iqtisodiy hamkorligi
mexanizmini takomillashtirishning asosiy yo‘nalishlari iqtisodiy
erkinlashtirish, uni bozor tamoyillariga izchillik bilan o‘tkazish, xo‘ja-
lik tuzilmasini gayta qurishdan iborat umumiy yo‘l bilan belgilanadi.
MDH mamlakatlari O°zbekistonning asosiy savdo-igtisodiy hamkor-
laridan biri hisoblanadi. Ularning xissasiga respublika tashqgi savdo
umumiy xajmining 30% dan ortig‘i to‘g‘ri keladi. O‘zbekiston jahon
xo‘jaligi tizimiga integratsiyalashib borar ekan, uning xalgaro iqtisodiy
alogalari uzok va yaqin xorijiy mamlakatlar bilan taragqiy etib
bormoqda. O‘zbekistoning MDH va Iqtisodiy Xamkorlik Tashkiloti
kabi integratsiya uyushmalarida ishtirok etishi mamlakatimizning
dunyo miqyosidagi obro‘- e’tiborini yanada oshiradi. Quyida
keltirilgan rasm orqali O‘zbekistonning MDH va boshqa xorijiy
davlatlarga tovar importi hajmlari ko‘rsatilib o‘tilgan.
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11.9-rasm. MDH va boshqga xorijiy davlatlarga tovar importi
hajmlari dinamikasi.

O‘zbekiston va MDH mamlakatlari tovar ayirboshlash dinami-
kasi tenglik va o°‘zaro foydali tamoyillarga asoslangan, savdo-iqtisodiy
munosabatlarning izchil rivojlanayotganligidan dalolat beradi. Rossiya,
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Qozog‘iston va Ukraina 2000 - 2010-yillarda O‘zbekiston bilan yirik
savdo alogalarini olib borgan mamlakatlar hisoblanadilar. O‘zbekiston
MDH ning aksariyat mamlakatlari bilan savdo-to‘lov balansida ijobiy
saldoga ega. Rossiya O‘zbekistonning eng muhim savdo hamkori
hisoblanadi. O‘zbekiston Respublikasidan Rossiyaga asosan paxta
tolasi, 0zig-ovgat, mashina va uskunalar, yonilgi maxsulotlari, kimyo
maxsulotlari eksport qilinadi. Markaziy Osiyo mamlakatlari bilan
hamkorlik gilish mintaganing rivojlanishi va davlatlar iqtisodiyoti
uchun muhim ahamiyatga ega.

11.3-jadval.
Integratsion Tashkil | O‘zbekiston Tarkibi Magsadi va vazifalari
birlashma etilgan. | a’zo bo‘lgan
vagti.
MDH 1991 1991 Ozarbayjon, Hamdo‘stlik doirasida
Armaniston, Belarus, | erkin savdo hududini
Gruziya, Qozog‘iston, yaratish, savdo-
Qirg‘iziston, igtisodiy hamkorlik
Moldova, Rossiya, samaradorligini
Tojikiston, oshirish, tovarlarning
Turkmaniston, erkin harakatlanishini
O‘zbekiston, ta’minlash.
Ukraina
Igtisodiy 1964 1992 Afg‘oniston, Eron, Oc<zaro savdoni
hamkorlik Pokiston, Turkiya, kengaytirish; bargaror
tashkiloti (IHT) O‘zbekiston, igtisodiy o‘sishva
Ozarbayjon, aholi turmush
Turkmaniston, darajasini oshirish
Qirg‘iziston, uchun sharoit yaratish;
Tojikiston, savdo to‘sqinliklarini
Qozog‘iston bekor gilishga
garatilgan hamkor-
likdagi faoliyat;
xalgaro forumlarda
umumiy birlashuv
orgali jahon savdosi
hajmini oshirish.
Shanhay 1996 2001 Rosiya, Xitoy, Terrorizm, separatism
hamkorlik Qozog'iston, va ekstremizmga
tashkiloti Qirg‘iziston, garshi kurash. Yagona
(SHHT) Tojikiston, igtisodiy bozorni
O‘zbekiston yaratish.
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O‘zbekistonning xalgaro iqtisodiy integratsion birlashmalardagi
ishtiroki. Fagat o‘zining tor milliy qobig‘ida qolib ketmagan birgina
xorijiy investitsiyalarning katta ogimini jalb gilib, mintaga mamla-
katlarining bargaror rivojlanishi va farovonligini ta’minlay oladi”.
O‘zbekistonning mavgyei mintagada ahamiyatli bo‘lishiga garamay,
ayrim geografik-siyosiy omillar mamlakatning strategik imkoni-
yatlarini cheklab qo‘yadi. Mamlakat qolgan Markaziy Osiyo
davlatlarining barchasi singari dengizga chigish yo‘liga ega emas jahon
transport kommunikatsiyalariga erkin kira olmaydigan davlatlar bilan
qurshab olingan. Ammo shular bilan bir gatorda suv resurslarining
cheklanganligi, Farg‘ona vodiysida aholining zichligi, qishloq
xo‘jaligida band bo‘lgan aholi salmog‘i katta ekanligi respublikamizda
integratsiya jarayonlarini rivojlantirishga ma’lum darajada ta’sir
ko‘rsatadi. O‘zbekiston Republikasi 1992-yilda Iqgtisodiy Hamkorlik
Tashkiloti (IHT)ga a’zo bo‘ldi. IHT Afg‘oniston, Ozarbayjon, Eron,
Qozog‘iston,  Pokiston, Tojikiston, Turkiya,  Turkmaniston,
O‘zbekiston kabi davlatlarni birlashtiradi. 1992-yilda Texronda oliy
darajadagi IHT uchrashuvi jarayonida e’lon qilingan axborotda IHT
a’zolarining igtisodiy rivojlanishi yo‘lida ko‘p tomonlama mintaqaviy
hamkorlikni ko‘zda tutuvchi maqsadlar va vazifalar e’lon qilindi.
Mintagada gaz va neft o‘tkazish tarmoklarini rivojlantirish rejalari
ishlab chiqildi va ma’kullandi. Bunda Turkmanistondan O°‘zbekiston
va Qozog‘iston orqali Xitoyga o‘tadigan gaz quvurlarining ishga
tushirilishi muhim ahamiyatga ega bo‘ldi. THT a’zosi bo‘lgan
Markaziy Osiyodagi boshga mamlakatlar ham bu gaz quvurlaridan
foydalanishlart mumkin. IHT a’zosi bo‘lgan mamlakatlar o‘rtasidagi
savdoni yanada rivojlantirish magsadida boshga mintagalardagi va
jahon savdo amaliyotidagi tajribalarni hisobga olgan holda erkin savdo
mintagasi (EKOFTA) tuzishga asta-sekin o‘tish ko‘zda tutilmoqda.
IXT mintakasida joylashgan mamlakatlarning tashqi iqgtisodiy
alogalarini rivojlantirnshda va ularning harakatlarini muvofiglash-
tirishda tobora ko‘proq ro‘l o‘ynamoqda. 2002-yil 10-iyunda
Qozog‘iston, Xitoy Xalq Respublikasi, Qirg‘iziston, Rossiya
Federatsiyasi, Tojikiston va O‘zbekiston davlat boshliglari tomonidan
Shanxay hamkorlik Tashkilotining partiyasiga qo‘l qo‘yildi.
O‘zbekiston bu tashkilotta 2001-yilda a’zo bo‘lgan edi. Shanxay
hamkorlik tashkilotiga a’zo bo‘lish O‘zbekiston va tashkilot a’zolari
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uchun ikki tomonlama manfaatli hisoblanib ishtirokchi mamlakatlar
uchun O‘zbekiston muhim strategik sherik bo‘lib hisoblanadi. Chunki
tarixiy “Buyuk ipak yo‘li’ning gqayta tiklanishida O‘zbekistonning
ishtiroki muhim ahamiyatga egadir. O‘zbekiston uchun esa bu Yevropa
va Tinch - Osiyo okeani mintagasiga chiqish uchun ishonchli yo‘l
hisoblanadi va ishtirokchi mamlakatlar bilan turli yo‘nalishdagi
alogalarni rivojlantirish imkoniyatini beradi.

O‘zbekistonning turli xalgaro tashkilotlar bilan hamkorlik
aloqalarining rivojlantirilishi uning jahon xo‘jaligi integratsiyasida
samarali ishtirok etishini ta’minlaydi. Bunday xalqaro tashkilotlar bilan
hamkorlik bozor iqtisodiyotiga o‘tish muammolarini xal etishni,
jumladan, ijtimoiy yo‘naltirilgan bozor xo‘jaligini shakllantirishni
yengillashtiradi. Ushbu holat xalgaro kreditlar olishda, to‘g‘ridan-
to‘g‘ri xorijiy investitsiyalarni jalb qilishda, milliy mahsulotlarni Jahon
bozorlariga chigarishda katta yordam beradi.

11.4 1. Osiyo mintagasi integratsiyasiga hos xususiyatlar
nimalardan iborat?

2. O¢zbekistonning  xalgaro iqtisodiy integratsiyasi
birlashmalaridagi faoliyatiga baho bering. ?
3. O‘zbekiston va xalgaro integratsion guruhlar o‘rtasidagi
tashqi savdo ko‘rsatkichlariga ta’sir ko‘rsatuvchi omillar.

ASOSIY TUSHUNCHALAR.

Xalgaro iqtisodiy integratsiya — milliy iqgtisodiyotlarning
yagona ishlab chigarish jarayoniga qo‘shilish jarayoni.

Erkin savdo zonasi - tarif va boshga cheklovlarni bekor gilgan
holda erkin savdo olib borish . Bojxona ittifoqi - o‘zaro savdoda
to‘siglar bekor gilingan va a’zo bo‘lmagan mamlakatlarga nisbatan
yagona bojxona tariflari asosida umumiy tashqgi savdo siyosati olib
borayotgan mamlakatlar guruhi. Umumiy bozor — a’zo mamlaktalar
o‘rtasida tovarlar, xizmatlar, ishchi kuchi va kapitalning erkin
harakatini ta’minlash ga erish ishga harakat gilayotgan mamlakatlar
guruh. Igtisodiy va valyuta ittifogi - ishlab chigarish omillarining erkin
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harakati ta’minlangan, ijtimoiy-iqtisodiy, jumladan, sanoat, gishloq
xo‘jaligi, transport, energetika, valyuta-moliya sohalarida yagona
siyosat amalga oshirilayotgan, umumiy valyutani muomalaga kiritilgan
mamlakatlar guruh. To‘lig iqtisodiy integratsiya - yagona iqtisodiy
siyosat yuritish, umumiy valyuta va milliy boshgaruvdan yugori
tashkilotlarni joriy etish. BENILYUKS - 1960-yilda Belgiya,
Niderlandiya va Lyuksemburg o‘rtasida imzolangan iqtisodiy ittifoq.
Markaziy Yevropa erkin savdo uyushmasi (MEESA ) - 1993-yilda
Vengriya, Polsha, Slovakiya, Chexiya, Sloveniya tomonidan imzolan-
gan erkin savdo uyushmasi.

NAFTA - 1992-yilda AQSH, Kanada va Meksika o‘rtasida
tuzilgan Shimoliy Amerika Erkin savdo assotsiatsiyasi.

MERKOSUR - Janubiy Amerika umumiy bozori yoki Janubiy
konus mamlakatlari umumiy bozori.

ASEAN - 1967-yilda Bruney, Vyetnam, Indoneziya, Kam-
bodja, Laos. Malayziya, Myanma, Singapur, Tailand va Filippin
tomonidan tashkil etilgan Janubi-Sharkiy Osiyo mamlakatlari
assotsiatsiyasi.

ARES - 1989-yilda Avstraliyaning taklifi bilan Tinch okeani
xavzasida iqtisodiy hamkorlikni rivojlantirish maqgsadida tashkil
etilgan Osiyo-Tinch okeani igtisodiy hamjamiyati.

TAKRORLASH UCHUN SAVOLLAR.

1.Xalgaro iqgtisodiy integratsiya zaruriyati nimada va u ganday
shart-sharoitlarga ega bo‘lishi kerak?

2.Xalgaro iqgtisodiy integratsiyaning asosiy rivojlanish omillari
nimalardan iborat?

3.Xalgaro iqtisodiy integratsion birlashmalarning tuzilishidagi
asosiy jixatlar nimalardan iborat?

4. Xalgaro igtisodiy integratsiya nechta rivojlanish bosgichlariga
ega?

5. Jahonda faoliyat olib borayotgan qaysi xalgaro iqtisodiy
integratsiya birlashmalarini bilasiz?

6. YEI qachon tashkil etilgan va rivojlanish jihatdan
integratsiyaning qgaysi bosgichida turibdi?
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7. Shimoliy Amerika mintagasida qaysi iqgtisodiy integratsion
birlashma amalda?

8. Lotin Amerikasi mintagasida kaysi integratsion birlashmalar
mavjud?

9. Osiyo-Tinch okeani igtisodiy hamjamiyatini va integratsiya
jarayonlarini rivojlantirish istigbollari nimalardan iborat?

10. Osiyo mintagasi integratsiyasiga xos xususiyatlar nimalardan
iborat?
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JAHON HOMASHYO VA TAYYOR MAXSULOTLAR BOZORI

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

» Jahon bozori konyukturasi.

» Jahon bozori konyukturasiga ta’sir etuvchi omillar.

»Jahon (gayta ishlash sanoati maxsulotlari bozorlarining
rivojlanish tendensiyalari.

» Jahon homashyo bozorlarining rivojlanish xususiyatlari.

» Xomashyo mahsulotining guruhlanishi.

» O‘zbekistonda ozig-ovgat sanoati va gqishlog xo‘jaligining
rivojlanish tendensiyasi.

Kirish

Bugungi kunda har qanday davlat o‘zi uchun qulay iqtisodiy
muhit, kuchli ijtimoiy jamiyat, chegaralari mustahkamligi va eng
asosiysi aholi farovonligiga to‘laqonli erishish uchun faqatgina o‘z
doirasidagina emas, balki jahon mamlakatlari bilan ham do‘stona
igtisodiy aloqalarni yo‘lga qo‘yish kerakligini to‘liq anglab yetdi.
Jahon bozori — xalqaro mehnat tagsimotida ishtirok etish bilan o‘zaro
bog‘langan mamlakatlar o‘rtasidagi barqaror tovar-pul munosabatlari
tizimi. Xalgaro savdo munosabatlari qgadimda ham mavjud bo‘lgan,
mamlakatlar o‘rtasida iqtisodiy va siyosiy aloqalar milliy davlatlarning
paydo bo‘lishi bilan yuzaga kelgan, ammo ko‘pgina mamlakatlar,
so‘ngra Jahondagi barcha mamlakatlar savdosini gamraydigan Jahon
bozori (uning negizida jahon xo°‘jaligi) faqat yirik mashinalashgan
industriyaga o‘tish bilan shakllana boshladi va XX asr boshlariga kelib
qaror topdi. Yirik mashinalashgan ishlab chiqgarishga o‘tish milliy
bozor chegaralarini kengaytirdi, tashqi savdo u yoki bu mamlakatning
ichki taraqqiyotini to‘ldiradigan omildan mamlakat xo‘jaligi
taraqqiyotining zaruriy shartiga aylandi. Ixtisoslashuv bir mamlakatda
muayyan tovarni arzon va sifatli ishlab chigarish imkonini bersa,
tovarlarni ishlab chigarishda resurslardan samarali foydalanishni
ta’minlasa, shu tovarlar ko‘plab yaratiladi va Jahon bozoriga yetkazib
beriladi. Biror mamlakatda resurslarni sarflash qulay bo‘lmagan yoki
ishlab chiqarish imkoni bo‘lmagan tovarlar Jahon bozoridan sotib
olinadi. Jahon bozorida alohida narxlar — jahon narxlari amal giladi,
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ayirboshlash ulgurji shaklda va xalgaro birjalar vositasida olib boriladi.
Jahon bozori xalqaro birjalar, savdo wuylari, banklar, sugurta
kompaniyalaridan iborat bo‘lgan o‘z infratuzilmasiga ega. Jahon
bozorida to‘lovlar va hisob-kitoblar xalqaro pul vazifasini o‘tovchi
bargaror, erkin almashtiriladigan valyutalar, masalan, AQSH dollari,
Yaponiya iyenasi va Yevroda olib boriladi. Jahon bozori ixtisoslashgan
xalgaro birjalardan iborat yirik segmentlariga ega, masalan, Chikago
don birjasi, Liverpul paxta birjasi va London rangli metallar birjasi va
boshqalar. Jahon bozorida savdo-sotiqg xalgaro birja bitimlari, ikki
tomonlama yoki ko‘p tomonlama birjadan tashqari bitimlar
yo‘nalishlarida boradi. Jahon bozoridagi savdo-sotigni maxsus tashkilot
— Jahon savdo tashkiloti boshgarib boradi, davlatlararo savdo tartibi va
qoidalarini belgilab beradi, unga a’zo bo‘lganlar o‘zlari uchun qulay savdo
gilish huquqini oladilar. Jahon bozorida investitsiya harakati ham yuz
beradi, bu chet elda yangi korxonalarni qurish, eski korxonalarni sotib
olish yoki o‘ziga birlashtirish shakllariga ega. Bu ishni asosan transmilliy
xalgaro korporatsiyalar olib boradi. Jahon bozorining ulkan salohiyati
milliy bozorlarga juda katta ta’sir o‘tkazadi, bu ta’sir mamlakatlarning
manfaatlari nuqtai nazaridan ijobiy yoki salbiy bo‘lishi mumkin. Jahon
bozori sig‘imi jami mamlakatlar bozor talabining import hisobiga
qondiriladigan qgismlari yig‘indisiga teng. Jahon bozorida sanoati
rivojlangan mamlakatlar ishtiroki ustunlik giladi va ular tayyor mahsulot
bilan (jahon tovar eksportining 70% dan ko‘prog‘i) gatnashadilar,
rivojlanayotgan mamlakatlar asosan xom ashyo va ishchi kuchi eksporti
bilan ishtirok etadilar.

12.1. Jahon bozori konyukturasi va unga ta’sir etuvchi omillar

Xalgaro savdo gatnashchilarini, birinchi navbatda, tovar bozorlari
konyunkturasi qgizigtiradi. Tovarlar bozorining turli-tumanligi ularni
guruhlashtirishni tagozo etadi.

Ushbu bozorlar hududiy gamroviga Kko‘ra quyidagilarga
ajratiladi:
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e ichki bozor — bu barcha ishlab chigarilgan va sotishga
mo‘jallangan mahsulotlarni ichki bozorda sotishda vujudga keladigan
igtisodiy munosabatlar sohasi;

e milliy bozor — bu muyyan mamlakat bozori bo‘lib, uning bir
gismi xalgaro ayriboshlash (mahsulot va xizmatlar eksporti va importi)
bilan bog‘lig;

» xalgaro bozor — bu xorijiy bozorlar bilan bog‘liq va xorijiy
xaridor hamda sotuvchiga yo‘naltirilgan milliy bozorlar segmentining
yaxlitligi;

e jahon bozori — bu jahonning barcha mamlakatlar bozorlarini
umumlashtiruvchi sintetik tushuncha. Bundan tashgari, jahon tovarlar
bozori ishtirokchilari o‘rtasidagi o‘zaro munosabatlar xarakteriga ko‘ra
yopiq, ochiq, preferensial bozorlarga bo‘linadi. Jahon bozorini tizimli
yondashuv asosida tahlil gilganda uning quyidagi xususiyatlarini
ajratib ko‘rsatish mumkin:

 jahon Dbozorining shakillanishiga makroiqtisodiy subektlarni
samarali xalgaro ayriboshlashni amalga oshirish maqgsadida milliy
chegaralardan chigishlari sabab bo‘lgan;

« tovarlar, xizmatlar va ishlab chigarish omillarining xalgaro
harakati jahon bozori konyunkturasida oz aksini topadi;

* jahon bozori ishlab chigarish omillarining samaradorligi yuqori
bo‘lgan sohalarga yo‘naltirish orgali ulardan foydalanishni optimal-
lashtiradi.

 jahon bozori mahsulotlar bo‘yicha o‘ziga xos filtr vazifasini
bajarib, xalgaro sifat andozalari va xalgaro ragobatning qat’iy talab-
lariga mos kelmagan mahsulotlarni xalgaro ayriboshlashdan chigarib
yuboradi.

Ammo xalgaro savdoda har ganday mahsulot ham ishtirok eta
olmaydi. Ya’ni mahsulotlarni ikki guruhga: savdo qilinadigan va savdo
qilinmaydigan mahsulotlarga bo‘lish mumkin. Savdo qilinadigan
mahsulotlar deganda xorijiy bozorlarda ayirboshlanadigan ragobatdosh
mahsulotlar tushuniladi va aksincha, savdo gilinmaydigan mahsulotlar
deganda ishlab chiqgarilgan mamlakat bozorida sotilib, xalgaro
ayirboshlashda ishtirok etmaydigan mahsulotlar tushuniladi. Savdo
gilinmaydigan mahsulotlarga quyidagi lar kiradi:

* ulgurji va chakana savdo, restoran va mehmonxonalar;

* transport, saqlash, aloga va moliyaviy vositachilik;
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« kommunal xizmatlar va qurilish;

» mudofaa va majburiy ijtimoiy xizmatlar;

* ta’lim, sog‘ligni saglash va jamoat ishlari;

* boshga kommunal, ijtimoiy va xususiy xizmatlar savdo
gilinadigan mahsulotlarni uch guruhga boiish mumkin:

» qishloq xo‘jalik, ovchilik, o‘rmon xo‘jaligi va baligchilik
mahsulotlari;

* gazib chiqarish sanoati mahsulotlari;

* gayta ishlash sanoati mahsulotlari.

Jahon bozorining holati, konyunkturasi va u bilan bog‘liq narxlar
xalqaro savdo gatnashchilarining doimiy diqgqat markazida bo‘ladi.
Keng ma’noda konyunktura, deganda muayyan davriy va geografik
miqyosda qator omillar ta’sirida vujudga keladigan bozorning aniq
holati tushuniladi. Konyunkturaga ta’sir giluvchi omillar, narxlar dara-
jasi, ularning o‘tgan davrda, hozirda va kelajakda o‘zgarish dinami-
kasiga asoslangan jahon bozori konyunkturasining rivojlanish
yo‘nalishlarini aniqlash uchun murakkab tahliliy va istigbolli
tadgigotlar amalga oshiriladi.

Jahon bozori konyunkturasi turli darajalarda farglanadi:

« umumiqtisodiy konyuktura (mamlakatlar igtisodiyoti yoki jahon
xo‘jaligi);

* jahon bozorining alohida segmentlari va tarmoq konyunkturasi;

« ayrim mahsulot va xizmatlar konyunkturasi (u yoki bu tovar va
xizmatlarning milliy yoki jahon bozori). Quyidagi 16.1-rasmda savdo
qilinadigan mahsulotlarni tashqi savdo operatsiyasi turiga ko‘ra
guruhlanishi keltirilgan.

Jahon tovarlar Dbozorini tizimlashtirish uchun turli xalgaro
guruhlashlardan foydalanish mumkin. Bu guruhlash tarkibida BMT
ning xalgaro tarmogqlar guruhlashlari muhim o‘rin egallaydi. Statistik
magsadlarda bu tasniflagichda mashina va asbob-uskunalar, xomashyo
va yoqilg‘l, qishlog va o‘rmon xo‘jaligi mahsulotlari ajratib
ko‘rsatiladi. O‘z navbatida ushbu guruhlar boshga quyi guruhlarga
bo‘linadi, sababi-statistikada muayyan tartib va izchillik talab etiladi.
Ammo aniq belgilangan bozorlarni o‘rganishda tovarlarning
tasniflanishi va e’tiborga olinishi kerak bo‘lgan ko‘rsatkichlar tadqiqot
oldiga qo‘yilgan magsad va vazifalardan kelib chigib aniglanadi. Misol
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uchun, non va non mahsulotlari bozorini chuqur tahlil gilish uchun
bug‘doy bozorida mahsulotlarning sifat ko‘rsatkichlarini tadqiq etish
zarur bo‘ladi. Jahon bozori konyunkturasini tahlil gilishda bozorlarni
iste’mol va investitsion tovarlarga bo‘lish muhim ahamiyatga ega.
Chunki bu bozorlar narxlarning shakillanish xususiyatlari va iqgtisodiy
sikllarga bog‘liglik darajasi bilan bir-biridan ajralib  turadi.
Shuningdek, fan sig‘imkorligi yuqori tovarlar bozori ham o‘ziga xos
xususiyatlarga ega. IHTT tasnifiga muvofiq fan sig‘imkorligi yuqori
tovarlarga quyidagi to‘rtta tarmoqqa tegishli tovarlar kiradi:
ayerokosmos, farmatsevtika, kompyuter va ofis jihozlari ishlab
chigarish, kommunikatsiyaning elektron vositalari. Fan sig‘imkorligi
yuqori tovarlar ro‘yxati milliy guruhlashlarda yanada kattaroq bo‘lishi
mumkin. Masalan, AQSH da ularga biotexnologiya, yangi materiallar,
atom reaktorlari, qurol-yarog‘larning alohida turlari ham Kkiritiladi.
Jahon bozori konyunkturasining holatiga turli omillar ta’sir ko‘rsatadi.
Ushbu omillar quyidagi

Jahon bozori konyukturasini shakllantiruvchi omillar

-doimiy va o‘zgaruvchan;

:ﬁgfo‘:&mk o . siklik va nosiklik:
-siyo>s/iy' ’ -bozor rivojlanishini
_ijtimoiy. rag‘batlantiruvchi va cheklovchi;

-qisqa, o‘rta va uzoq muddatli ta'sirga
ega bo‘lgan.

12.2-rasm. Jahon bozori konyunkturasiga ta’sir etuvchi omillar.

Bozor kon’yukturasining o‘zgarishi iqtisodiy rivojlanishning
siklik xususiyati bilan bevosita bog‘likdir. Bunda bozor kon’yuk-
turasining uzun sikllari (to‘lginlar) ajratiladi. Bunday sikllar Kondrat-
yev sikllari deb nomlanib, taniglik igtisodchi olim N.D.Kondratyev
ilmiy tadgigotlari bilan bog‘liq.
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12.2. Jahon xomashyo bozorlarining rivojlanish xususiyatlari

Xomashyo mahsulotlarining guruhlanishi. Jahon xo‘jaligining
rivojlanishida tabiiy resurslar bilan bog‘liq bo‘lgan muammolar muhim
rol o‘ynaydi. Ushbu muammolar milliy iqtisodiyotning ishlab
chigarish, moliya-valyuta va tashqi igtisodiy faoliyat kabi sohalariga
jiddiy ta’sir ko‘rsatishi mumkin. Jahon xo‘jaligida ishlab chiqarish
sohalarining ko‘payishi xomashyo resurslari iste’molining ortib
borishiga sabab bo‘ladi. Jahon iqtisodiyotida xomashyo maxsulotlari
iste’molining o‘zgarishiga kuyidagi omillar ta’sir kursatadi.

- jahon tovar ishlab chikarish darajasi - tovar ishlab chigarishning
o‘sishi xomashyoga bo‘lgan talabning o‘sishiga olib keladi;

- 1lmiy-texnik rivojlanish — ilmiy-texnik rivojlanish pirovard
mahsulot birligiga to‘g‘ri keladigan xarajatlar darajasining pasayishi va
tarkibining o‘zgarishiga olib keladi.

Igtisodiy rivojlanishda tabiiy foydali gazilma boyliklarning sanoat
zahiralari muhim ahamiyatga ega. Sanoat zaxiralari deganda mavjud narx-
lar va texnikaviy bilimlar darajasida o‘zlashtirish uchun samarali, sifatli va
yaxshi o‘rganilgan tabiiy foydali gazilma boyliklar zaxiralari tushuniladi.
Bunday resurslar migdori Jahon xo°‘jaligida nisbatan cheklangan.

Tabiiy xomashyo resurslari aksariyat mamlakatlar igtisodiyoti
uchun sezilarli ahamiyatga ega bo‘lib, mamlakat boyligi va daromad
keltiruvchi manbalardan biridir. Tabiiy resurslar kuyidagi mezonlarga
ko‘ra guruhlanadi:

- tabily muhitga bog‘ligligi;

- tugallanishi;

- foydalanish yo‘nalishi;

- fizik xolati.

12.2 Xar qanday Tovar ishlab chigarishning moddiy asosini
homashyo tashkil etadi. Maxsulotlar tarkibida xomashyoning
ulushi mahsulot turiga garab o‘zgarib turadi. Masalan, ushbu
ko‘rsatkich mashinasozlikda 10-12% gacha, asosiy kimyoviy
sintez mahsulotlarida esa 80-90% gacha yetadi.
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Resurslar tabily muhitga bog‘ligligiga ko‘ra esa quyidagilarga
bo‘linadi:

- litosfera (foydali gazilmalar, yer va tuproq resurslari);

- gidrosfera (muzliklar, suvlar, quruglik va dunyo okeani);

- atmosfera (shamol, iglimiy va rekreatsion);

- biosfera (flora va fauna).

Kazib chigarish tarmoglari jahon milliy mahsulotining 11% ini
tashkil etadi. Ushbu soxa hissasiga sanoat ishlab chigarishining 1/3
kismi to‘g‘ri keladi. Mineral resurslar ko‘plab davlatlarning igtisodiy
rivojlanishi va foyda olishida asosiy rol o‘ynaydi.

Xomashyo iste’moli dinamikasini asosan kuyidagi omillar
belgilaydi:

- moddiy ishlab chigarish darajasining o‘sishi xomashyoga
bo‘lgan talabning o‘sishiga olib keladi;

- ilmiy-texnik taraqqgiyot tayyor mahsulot ishlab chigarishga sarfla-
nadigan xarajatlarning kamayishi va tarkibining o‘zgarishiga olib keladi.

Jahon yalpi iste’molining o‘sishi cheklangan resurslardan
foydalanish muammosini keltirib chigaradi. Resurslarning cheklan-
ganligi, yer kurrasi va okeanda gancha mavjudligi ularga xos xususiyat
hisoblanadi. Nazariy jixatdan mineral resurslar uzoq vaqt intensiv
ishlatish ogibatida tugashi mumkin.

Ammo yer kurrasida mavjud aksariyat resurslarning umumiy
hajmi iste’mol qilinayotganidan minglab, millionlab marta ko‘pdir.
Misol uchun 1990-yilda sanoat zaxiralarining o‘rtacha yillik
isgyemolga nisbati temir rudasi bo‘ycha 250-yilni, nikel bo‘yicha - 76,
alyuminiy bo‘yicha - 280, kumush bo‘yicha - 60, Ko‘mir, tabiiy gaz va
neft bo‘yicha - mos ravishda 400,71 va 45-yilni tashkil etgan. Qazib
chigarish hajmining ortishi natijasida xomashyo zaxiralari miqgdori
kamayib bormoqgda. Shu bilan birga sanoat uchun ishlatiladigan
xomashyodan samarali, tejamkorlik bilan foydalanish va yangi
konlarni qidirib topish resurslarni ko‘paytiradi. Masalan, 1970-1990-
yillarda misni tejamkorlik bilan ishlatish va yangi konlarni izlab
topilishi natijasida jahonda mis zaxirasi 1,17-martaga, boksit zaxirasi
esa 4,7-martaga ko‘paydi. Tabily resurslarning zaxiralari jahonda
mintaga va mamlakatlar o‘rtasida notekis tagsimlangan. Rivojlangan
mamlakatlar xissasiga yoqilg‘t bo‘lmagan resurslar zahirasining
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taxminan 36% i, neftning 5% i va qgayta ishlab chigarish sanoatining
80% 1to‘g‘ri keladi.

Yugori darajadagi o‘zgaruvchanlikka garamay, XVFning asosiy
tovar narxlari indekslari 2020-yil aprel va oktyabr oylarida Jahon
igtisodiy istigbollariga tegishli mos keladigan davrlar - 2020-yil fevral
va avgust oylari oralig‘ida barqaror bo‘lib qoldi. Bu ikkita alohida
bosgichni aks ettiradi: COVID-19 pandemiyasi kuchayganligi sababli
fevral va aprel oylari orasida indeks 24 foizga pasaygan; aprel va
avgust oylari orasida indeks taxminan 31 foizga tiklandi, chunki
ko‘plab mamlakatlar yopiqlik choralarini yengillashtirdilar va igtisodiy
faoliyat gayta tiklandi. Qayta tiklanish, tovarlarning har xil turlariga
qarab, oxirgi foydalanish sohalari va kasallik tarqgalishidan ta’sirlangan
mintaqalar va tovarning saqglanishi va ta’minot egiluvchanligi
sharoitlariga bog‘liq. Energiya va ba’zi qishloq xo‘jaligi xom ashyolari
narxi metallarning narxlaridan keyinroq tiklandi. O‘zgarishlar gishloq
xo‘jaligi tovarlari bo‘yicha keng tarqalib ketgan bo‘lsa-da, 0zig-ovgat
narxlariga kamroq ta’sir ko‘rsatdi. Ushbu o°ziga xos xususiyat
ko*mirni chuqur tahlil qilishni ham o‘z ichiga oladi.

2020-yil fevral va aprel oylari orasida neft narxi 60 foizga
pasayib ketdi, chunki pandemiya jahon miqyosidagi neftga bo‘lgan
talabning pasayishiga va omborxonalardagi hajmi hagida xavotirga
sabab bo‘ldi. Mart oyida OPEK + (Neft eksport qiluvchi mamlakatlar
tashkiloti, shu jumladan Rossiya va OPEKga a’zo bo‘lmagan boshqa
neft eksportchilari) bozorda tartibni tiklash uchun yetkazib berishni
qisqartirish to‘g‘risida kelisha olmadilar, ammo neft narxining
pasayishi kuchayib borayotganligi sababli, aprel oyining o‘rtalarida
kartel garor gildi may va iyun oylarida kuniga 9,7 million barrelga
(keyinchalik iyulga gadar uzaytirilgan) kuniga 7,7 million barrelga,
2020-yil dekabrigacha kuniga 5,8 million barrelga chek qo‘ydi. AQSH
xom neft ishlab chigaruvchilari ham oldingi oy sifatida zarar ko‘rdilar.
G‘arbiy Texas oraliq aralashmasi uchun fyuchers narxi gisqacha - aprel
oyida Ta’minotni qisqartirish tufayli aprel oyining oxiridan boshlab
neft narxi iyunning boshiga kelib barreli uchun 40 dollardan oshib
ketdi, ammo avgust oyiga gadar ular yanvar oyi boshidagi narxlardan
taxminan 25 dollarga tushdi.
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Natijada, ko‘plab neft kompaniyalari narxlar va investitsiyalarni
gayta ko‘rib chigishda katta yo‘qotishlarga, ishdan bo‘shatilishlarga va
aktivlarni hisobdan chigarishga duch kelishdi. Talab tomonida
COVID-19 epidemiyasi neft narxlarini keskin pasayishiga olib keldi,
chunki sayohat cheklovlari 2020-yil birinchi yarmida suyuq yoqilg‘iga
bo‘lgan global talabni keskin pasaytirdi. Bir tomondan, ko‘plab
mamlakatlarda yo‘l harakati tiklandi; boshga tomondan, havo gatnovi
hajmi, ayniqgsa xalqgaro parvozlar, bo‘ysunmasdan qolmoqgda. Natijada,
Xalgaro energetika agentligi bu yilgi neftga bo‘lgan talab kuniga 8,1
million barrelga kamayib, 91,9 million barrelga tushishini kutmoqda va
2021-yilda kuniga 5,2 million barrelga gayta tiklanish - bu aprel
oyidagi prognoziga ko‘ra 2020-yil uchun kuniga 9,3 million barrelga
nisbatan sezilarli darajada ko‘tarildi.

Tabily gaz bozorida so‘nggi qish oylarida yengil zaxiralar,
talabning sustligi va neftning pasaytirilgan narxlaridan keyin goldiril-
gan katta zaxiralar sharoitida spot narxlar eng past ko‘rsatkichlar
darajasida ko‘tarildi. Bu neft ishlab chiqaruvchilarga yetakchilik qildi.

Avgust oyi oxirida tabiiy gaz narxi gishda kutilayotgan talabning
oshishi, Osiyodagi ta’minotning noaniqligi va texnik savdo sxemalari
tufayli ko‘tarildi. Elektr energiyasini ishlab chiqarish uchun tabiiy gaz
bilan raqobatdosh bo‘lgan ko‘mirta’minotiga garamay, narxning
pasayishiga sezilarli ta’sir ko‘rsatdi.

Janubiy Afrikadagi uzilishlar va hindistonlik sanoat xaridorla-
rining kuchli talabi Janubiy Afrikadagi ko‘mir narxlarini qo‘llab-
quvvatladi, Avstraliya narxlari esa Xitoyning import cheklovlarini aniq
kuchaytirishi va Yaponiyaning 2030-yilgacha samarasiz ko‘mir yoqa-
digan elektr stansiyalaridan voz kechish niyatidan tushkunlikka tushdi.

Sentyabr oyining boshidan boshlab, neftning fyuchers shartno-
malari Brent narxlari 2023-yil oxiriga kelib 50 dollarga ko‘tarilishini
ko‘rsatadi va bu talabning yaqin istigbolli muammolarini ta’kidlaydi.
Boshlang‘ich taxminlar, shuningdek, fyuchers narxlariga asoslanib,
o‘rtacha yillik narxlarni 2020-yilda barreli 41,7 dollarni tashkil etadi -
bu 2019-yil o‘rtacha ko‘rsatkichidan 32 foizga pasaygan va XVFning
o‘rtacha neft narxlari uchun 2021-yilda bir barreli uchun 46,7 dollar,
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12.1-jadval.
Sektor bo‘yicha ko‘mirni iste’mol qilish (foizda)

OESD ga a’zo Jami
OESD bo‘Imagan
davlatlar
Energiya ishlab 20.1 50.7 70.8
chiqarish
Sanoat 2.2 19.4 21.6
Boshgalar 0.9 6.7 7.6
Jami 23.2 76.8 100

Hozirgi vagtda neft bozori yugori noaniqlik bilan ajralib turadi,
chunki COVID-19 pandemiyasi hali nazorat ostida emas. Xatarlar,
umuman olganda muvozanatli. Yaqin Shargda avj olayotgan geosi-
yosiy vogealar va pandemiyani tezroq oldini olish, shuningdek, neft va
gazga investitsiyalarni haddan tashgari qisqartirish va energetika
sohasidagi bankrotliklarni narxlar uchun teskari xatarlar gatoriga
Kiritish mumkin.

2020-yil fevral va avgust oylari oralig‘ida asosiy metallarning
narxi 18,2 foizga o‘sdi. Jahondagi sekin sanoat faolligi 2020-yilning
birinchi choragida narxlarga katta ta’sir ko‘rsatdi. O‘shandan beri
COVID-19 bilan bog‘liq qazib olishda yetkazib berishda uzilishlar va
Xitoyda sanoat faoliyatining tiklanishi asosiy metallga bo‘lgan
talabning yarmini tashkil etadi - bu metallarning narxlari pandemiya
darajasiga qaytishiga yordam berdi. Misli ko‘rilmagan rag‘batlantirish
choralari va fond bozoridagi keskin o‘sish ham metallarga bo‘lgan
munosabatni kuchaytirdi. Qimmatbaho metallarga narxlar, ikkinchi
to‘lqin xavotiri ostida xavfsiz mol-mulkka bo‘lgan talabning ortishi
sababli o‘sishda davom etdi.

COVID-19 infeksiyalari uzog muddatli pul-kredit siyosatini
rag‘batlantiradi. Asosiy metallar orasida temir javhari narxi fevral va
avgust oylari orasida eng yuqori darajada o‘sib, 37,0 foizga o‘sdi va
o‘tgan yilgi eng yuqori ko‘rsatkichga erishdi, mis narxi esa Xitoyning
igtisodiy tiklanishi, tovar zaxiralarining pasayishi va asosiy ishlab
chigaruvchi  mamlakatlarda yetkazib berishda uzilishlar ortib
borayotgan optimizm fonida 14,4 foizga osdi (Chili va Peru).

Xalgaro valyuta jamg‘armasining ozig-ovgat va ichimliklar
narxlari indeksi 0,7 foizga o°sdi, bu talab va taklif sharoitidagi
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pandemiya bilan bog‘liq o‘zgarishlarni aks ettirdi, mintagaga va
qishloq xo‘jaligi tovarlariga garab 0zig-ovgat narxlariga turlicha ta’sir
ko‘rsatdi. COVID-19 iqtisodiy faolligini pasaytirishi bilan qishloq
xo‘jaligi xomashyosi va hayvon ozuqalariga bo‘lgan talab dastlab
pasayib ketdi. Bug‘doy, makkajo‘xori, soya va palma yog‘ini o‘z
ichiga olgan asosiy ekinlarning narxlari barqaror bo‘lib kelgan yoki
pandemiya boshlanganidan buyon jahon miqyosidagi katta ta’minot va
xom neft narxlarining dastlabki pasayishi sababli pasaygan.
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12.4-rasm. COVID-19 pandemiyasi davrida tovarlarning narxi
(foizda)

Manba’lar: Argus; Bloomberg L.P.; XVJ, tovarlarining birlamchi narxlari tizimi;
Tomson Reuters Datastream; va XVVF hodimlarining hisob-kitoblari.
Izoh: To‘q rangli to‘lg‘azish gismlari 2020 yil fevral aprel oylarida tovar
narxlarining fozili o‘zgarishining, engil to‘lg‘azish bo‘limlari esa 2020 yil aprel-
avgust oylarida yuz bergan o‘zgarishlarining aks ettiradi. APSP = neftning
o‘rtacha spot narxi; AU = Avstarliya; EU = Evropa; HH = Genri hub; LNG =
suyiltirilgan tabiiy gaz; NE = shimoliy sharq; SA = Janubiy Afrika; US = AQSH.
Ta’kidlanishicha, ozig-ovqat narxlari 2020-yilda yiliga 0,4 foizga
o‘sib boradi va keyinchalik gattiq yetkazib berish sharoitida keyingi
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yilda 4,3 foizga o‘sadi, bu gqisman ta’minot zanjiridagi kutilayotgan
kechigishlar bilan bog‘liq. Ta’minot zanjirining uzilishi va yirik oziq-
ovqat eksportchilarining eksportga qo‘yilgan cheklovlari yuqori
xavining muhim manbai hisoblanadi. Qo‘shma Shtatlar va Xitoy
o‘rtasidagi yangilangan ziddiyatlar ozig-ovgat savdosini buzishi va
AQSHdagi ozig-ovgat mahsulotlarining narxlarini pasayishi va
raqobatdosh eksportchilar ko‘payishi mumkin. Xalgaro valyuta
jamg‘armasining yillik metallarga narxlar indeksining 2020-yilda
o‘rtacha yillik o‘rtacha 0,8 foizga, 2021-yilda esa pandemiyaning uzoq
muddatli ta’siri bilan bog‘liq xavotirlar tufayli yana 3,0 foizga o‘sishi
kutilmogda. COVID-19 ning ikkinchi to‘Iqini paydo bo‘lishi ehtimoli,
Xitoyga bo‘lgan talabning barqarorligi, Xitoy va AQSH o‘rtasidagi
ziddiyatlar metall narxlarining pasayishi uchun asosiy xavf hisob-
lanadi. Bu yirik metall ishlab chigaruvchi mamlakatlarda yetkazib
berishni to‘xtatish xavfini qoplashdan ko‘proq. Kuchli global noaniqlik
va bargaror pul-kredit siyosatining ta’siri tufayli gimmatbaho metallar
indeksining 2020-yilda 28,4 foizga va 2021-yilda 10,4 foizga o‘sishi
kutilmogda .

12.3. Jahon tayyor mahsulotlar bozori va gayta ishlash
sanoatining rivojlanish xususiyatlari

Qayta ishlash sanoati ko‘p tarmoqli bo‘lib, o‘zida 300 dan ortiq
tarmoq va kuyi tarmokdarni bilashtiradi. Odatda, gayta ishlash sanoati
tarmoklari quyidagi to‘rt guruhga ajratiladi:

1) konstruksion materiallar va kimyo mahsulotlarini ishlab
chigarish;

2) mashinasozlik va metallni gayta ishlash;

3) yengil sanoat;

4) 0zig-ovgat sanoati.

XX asrda jahon bozorida bo‘lib o‘tgan o‘zgarishlar tarkibida
gazib chigaruvchi tarmoqlar ulushining gisgarishi va gayta ishlash
tarmoqlari ulushining ortishini ajratib ko‘rsatish mumkin. Shuningdek,
bu davrda yana jahon bozorida moddiy resurslar sig‘imkorligi yuqori
bo‘lgan maxsulotlar ulushi gisgardi. Igtisodiy muhitdan doimiy tarzda
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yuz beradigan o‘zgarishlar ta’sirida jahon iqtisodiyotida ¢ayta
ishlangan maxsulotlarni ishlab chigarishda tarkibiy o‘zgarishlar sodir
bo‘ladi. Ilm-fan taraqgiyoti mashinasozlik va metallni gayta ishlash
sanoatining keskin rivojlanishiga ta’sir etdi.

12.3 Agar 1970 vyillarda qazib chigarish va qayta ishlash
tarmoglarining nisbati 13/87 bo‘lgan bo‘lsa, 2000 yillarning
boshiga kelib bu nisbat 8/92 ga o‘zgardi. Bundan tashgari,
ushbu davr mobaynida aksariyat taraqqiy etgan mamlakatlarda
gazib chiqgarish tarmoglarining YAIMdagi ulushi gisqardi.
Ammo rivojlanayotgan va o‘tish igtisodiyoti mamlakatlarda
gazib chigarishning ulushi ortib borgan. XXI asr boshida
rivojlangan mamlakatlarda bu soha usuli 2% ni tashkil etgan
bo‘lsa, rivojlanayotgan mamlakatlarda bu ko‘rsatkich 14% dan
ortdi.

Jahon tayyor mahsulotlar bozori ko‘p tarmoqli bo‘lib, uning
tarmoq tarkibida mashinasozlik, ofis va telekommunikatsiya
uskunalari, avtomobilsozlik, to‘gimachilik va ozig-ovgat tarmoglarini
ajratib ko‘rsatish mumkin. Bu tarmoqlarning har biri o‘ziga xos
xususiyatlarga va rivojlanish dinamikasiga ega.

Jahon mashina va uskunalar bozori keng diversifikatsiyalashgan.
Bu bozor tovar nomenklaturasidan shaxsiy kompyuterlar, uyali
telefonlar, sun’ity yo‘ldoshlar bilan birga katta laynerlar kabi tovarlar
ham joy olgan.

Mashina va uskunalar bozori XXI asr boshida global bozorga
aylandi va uning istigbolda rivojlanishi ko‘p jihatdan, innovat-
siyalardan samarali foydalanishga bog‘liq bo‘lmoqda. Shu sababli, bu
bozorga kiruvchi tovarlarning tannarxida innovatsiyalarga sarflangan
xarajatlar katta ulushga ega.

Mashina va uskunalar jahon bozorida umumiy narx XX asr oxiri
— XXI asr boshida o‘sib borish tendensiyasiga ega. Buning asosiy
sabablari quyidagilardan iborat bo‘ldi:

- tovar diversifikatsiyalashuvi darajasining o‘sganligi;

- tovar sifatini oshirish uchun ko*proq xarajatlar qilinishi;
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- tadqgiqotlarga yo‘naltirilgan xarajatlarning oshganligi;

- inflatsiya jarayonlari.

Tahlillar ko‘rsatishicha, alohida tovarlar guruhi bo‘yicha
narxlar dinamikasi umumiy tendensiyaga ega emas. Uzoq davr
davomida sanoat tarmoglarining ommaviy tovarlariga narxlar
pasayib borgan bo‘lsa, nostandart tovarlarning narxi oshib borgan.
Sanoat tarmoglarida migyos samarasidan foydalanish orgali narxlar
pasaytirilgan bo‘lsa, davlatning alohida tarmoqlarni qo‘llab-
quvvatlash dasturlari, harbiy buyurtmalar, vyirik loyihalarda
davlatning ishtirok etishi kabilar ayrim tovarlar bozorida narxining
oshishiga sabab bo‘lmoqda.

2019-yilda jahon tovar savdosi giymati ketma-ket ikki yillik
o‘sishdan so‘ng 2,8 foizga kamaydi. Jahon eksporti 18,9 trillion
AQSH dollarini tashkil etdi. COVID-19 nurlari asosida 2020-yilning
ikkinchi choragida keskin pasayish kuzatildi, oldinroq uchinchi
chorakda biroz tiklanish kerak edi. Ushbu tiklanishga garamay,
yiliga 11,9 foizga pasayish 2020-yilning uchinchi choragiga to‘g‘ri
keladi.

2019-yilda global eksport "Shimol" va "Janub" o‘rtasida
deyarli teng ulushlarda tagsimlandi. Rivojlanayotgan va o‘tish davri
igtisodiyotlari birgalikda dunyoga 9,1 trillion AQSH dollari va
rivojlangan iqtisodiyotlar 9,9 trillion AQSH dollarini tashkil etdi.
Yevropada, Markaziy Amerika, Janubiy Afrika va Janubi-Sharqiy
Osiyo iqtisodiyotlari, tovar eksporti kamdan-kam hollarda yalpi
ichki mahsulotning (YAIM) 20 foizidan kamrog‘ini tashkil qilgan
bo‘lsa, Karib dengizi va Markaziy va Sharqiy Afrikada bu
ko‘rsatkich odatda 10 foizdan past bo‘lgan.

2019-yilda tovar eksporti rivojlanish  holatiga ko‘ra
tasniflangan barcha iqtisodiyot guruhlarida 2,5 foizdan 3,3 foizgacha
kamaydi. Importning rivojlanishi ancha xilma-xil edi: Amerikaning
rivojlanayotgan iqtisodiyotlarida ularning importi 4,1 foizga
kamaygan bo‘lsa, asosan Meksika, Argentina va Chilidagi
pasayishlar hisobiga, Afrika importi deyarli doimiy bo‘lib qoldi (-0,3
foiz), o‘tish davri iqtisodiyotlari esa ko‘tarildi (+4,6 foiz). Afrikada
Nigeriyadagi raketa importi (+28 foiz) umumiy tendensiyadan
keskin og‘ishni ko‘rsatdi.
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12.5-rasm. Jahon tovarlar eksporti, xar chorakda
(trin. AQSH dollari).

Tovar savdosining dunyodagi eng yirik ikki tomonlama qarzlari
Xitoy va Amerika Qo‘shma Shtatlari va wularning qo‘shni
igtisodiyotlari o‘rtasida amalga oshiriladi. 2019-yilda AQSH
tomonidan qiymati 472 milliard AQSH dollarlik tovarlarni Xitoydan
import qgilingan. 132 milliard AQSH dollarlik tovar ham teskari
yo‘nalishda harakat qildi. Xitoyning Gonkong maxsus ma’muriy
hududi, Yaponiya, Xitoyning Tayvan viloyati va Koreya Respublikasi
bilan savdosi - eksport va import - 1,16 trillion AQSH dollarini tashkil
etdi. Qo‘shma Shtatlarning Meksika va Kanada bilan savdosi taxminan
bir xil qiymatga (1,12 trillon AQSH dollari) teng bo‘lgan.
Mintaqalararo savdo eng ko‘p Yevropada kuzatilgan. 2019-yilda butun
Yevropa eksportining 68 foizi o°‘sha qit’adagi savdo sheriklariga to‘g‘ri
keldi.

Osiyoda bu ko‘rsatkich 60 foizni tashkil etdi. Aksincha,
Okeaniya, Lotin Amerikasi va Karib havzasi, Afrika va Shimoliy
Amerikada savdo-sotigning aksariyati mintagadan tashgari edi.
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12.6-rasm. Mintagaviy va mintagadan tashqgari eksport,
2019-yil (Jami eksport ulushi).

2019-yilda rivojlangan igtisodiyotlar (Shimoliy-Shimoliy savdo)
o‘rtasida 6,7 trillion AQSH dollari miqdoridagi tovar almashildi,
rivojlanayotgan va o‘tish davrida (Janubiy-Janubiy savdo) mamlakatlar
o‘rtasidagi tovar ayirboshlash hajmi 5,3 trillion AQSH dollarini tashkil
etdi. Rivojlangan iqtisodiyotdan rivojlanayotgan mamlakatlarga va
aksincha (Shimoliy-Janubiy va Janubiy-Shimoliy savdo) eksporti 6,7
trillion AQSH dollarini tashkil etdi. Shunday qilib, rivojlangan iqti-
sodiyotlar uchun rivojlanayotgan igtisodiyotlar bilan savdo rivojlangan
mamlakatlar bilan savdo-sotigq kabi muhim ahamiyatga ega edi.

2019-yilda rivojlanayotgan igtisodiyotlar eksportining Kkatta
qismini Amerika Qo‘shma Shtatlariga (1,4 trillion AQSH dollari),
keyin Xitoy (1,1 trillion AQSH dollari) va boshga Osiyo iqtisodiyot-
lariga jo‘natdilar. Ular, shuningdek, importning katta gismini ushbu
igtisodiyotlardan olishgan. Amerikaning rivojlanayotgan iqtisodiyot-
laridan eksport ko‘proq Amerikaga, aynigsa Amerika Qo‘shma
Shtatlariga (466 milliard AQSH dollari) yo‘naltirilgan edi. Afrikaning
rivojlanayotgan igtisodiyotlari uchun asosiy eksport bozorlari Osiyo va
Yevropada bo‘lib, asosiy yo‘nalishlar sifatida Xitoy (59,6 mlrd. AQSH
dollari) va Hindiston (38,0 mird. AQSH dollari) bo‘lgan.
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12.7-rasm. Global savdo-sotiq, 2019-yil .

Jahon bozoriga tovarlarni yetkazib berish mintagaviy xususiyatga
ega. 2019-yilgi ko‘rsatkichlarga ko‘ra Shimoliy va Markaziy Amerika,
Yevropa va Janubiy, Shargiy va Janubi-Shargiy Osiyo iqgtisodiyotlari
asosan ishlab chigarilgan mahsulotlarni eksport gilmogda. Asosiy
yoqilg‘i eksportchilari Janubiy Amerikaning shimoliy qirg‘oqlari
bo‘ylab, O‘rta va Shimoliy Afrika va G‘arbiy va Markaziy Osiyoda
joylashgan. Kot-dilvuar, Senegal, shuningdek Shargiy Afrika va
Janubiy Amerikaning shargidagi bir nechta mamlakatlar ozig-ovgatga
ixtisoslashgan.

Afrikada 2019-yilda tovar eksportining 77 foizi birlamchi
mahsulotlarga to‘g‘ri keldi; shundan yonilg‘i 42 foizni tashkil etdi.
Rivojlanayotgan Osiyo va Okeaniya oz eksportida (23 foiz) birlamchi
tovarlarga juda kam ishongan. Rivojlanayotgan Amerika uchta
rivojlanayotgan mintagalar orasida ozig-ovgat eksportining eng katta
gismini (23 foiz) gayd etdi.

2019-yilda jahon tovar savdosining qisqarishi yoqilg‘i ta’sirida
bo‘lib, uning eksporti 9 foizga kamaydi. Qishloq xo‘jaligi xom ashyosi
eksporti 7 foizga kamaydi; ishlab chigarilgan mahsulotlar va
rudalar,metallar,gimmatbaho toshlar va pul bo‘Imagan oltin eksporti 2
foizdan kam. Ozig-ovqgat savdosi deyarli o‘zgarishsiz qoldi.
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12.8-rasm. Mahsulotlar guruhi bo‘yicha eksportning yillik o‘sish
sur’ati, 2019-yil (foiz)

Rivojlanayotgan mintaqalar o‘zlarining boshqa dunyo bilan
savdosida sezilarli farglarni ko‘rsatmoqdalar. 2019-yilda Osiyo va
Okeaniyada rivojlanayotgan iqtisodiyotlargina tovar savdosida
profitsitni gqayd etib, mintagadan tashgari eksportning 8 foizini tashkil
etdi. Bunga sanoat mahsulotlarining yuqori eksporti ta’sir ko‘rsatdi va
gisman boshga tovar guruhlaridagi defitsit bilan goplandi.

Afrikada savdo tarkibi butunlay boshgacha edi, ishlab chigarilgan
mahsulotlar importi eksportga nisbatan uch baravar ko‘p edi. Garchi
rudalar, metallar, gimmatbaho toshlar, pul oltini va yoqilg‘idagi
ortigcha bilan muvozanatlashgan bo‘lsa-da, umumiy defitsit 17 foizni
saglab goldi. Rivojlanayotgan Amerika savdo defitsiti Afrikaga
garaganda ancha kam (1 foiz) va ozig-ovgat mahsulotlarining eksporti
nisbatan yuqori bo‘lgan.

Hududiy geografik tuzilma dunyo miqyosidagi yoki kengaytiril-
gan mamlakatlar guruhining bir gismiga (rivojlangan mamlakatlar,
rivojlanayotgan mamlakatlar, o‘tish davridagi mamlakatlar) tegishli
bo‘lgan mamlakatlarning xalgaro savdo ko‘lami to‘g‘risida ma’lumotni
umumlashtiradi.

Xalgaro savdoning tovar tarkibi milliy igtisodiyot uchun mavjud
bo‘lgan raqobatbardosh ustunliklar ta’sirida shakllanadi. Mamlakat
eksport tovarlaridagi narxlar (yoki ichki narxlar) dunyo narxlaridan
pastroq bo‘lgan taqdirdagina raqobatbardosh ustunliklarga ega.
Narxlardagi farg turli xil ishlab chigarish xarajatlari tufayli yuzaga
keladi, ular ikki omil guruhiga bog‘liq.
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Birinchi omil guruhi tabiiy raqobatbardosh ustunliklar bilan
shakllanadi. Ular orasida tabiiy-geografik omillar: iglim, mineral
goldiglarning mavjudligi, tuprog unumdorligi va boshqgalar. Ikkinchi
omil guruhi (ijtimoiy-igtisodiy) ragobatdosh ustunliklarga ega. Ushbu
omillar mamlakatni rivojlantirishning ilmiy-texnik va iqtisodiy
darajasini, uning ishlab chigarish apparatini, ishlab chigarish ko‘lami
va ketma-ketligini, ishlab chigarish va ijtimoiy infratuzilmani, tadgigot
faoliyati ko‘lamini belgilaydi. Bularning barchasi milliy igtisodiyotni
rivojlantirish jarayonida qo‘lga kiritilgan ragobatbardosh ustunliklarni

belgilaydi.
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12.9-rasm. Rivojlanayotgan igtisodiyotlarning tashqi savdo
tuzilmasi, 2019-yil (Eksport ulushi)

Geografik va tovar tarkibi xalgaro savdoning muhim xususiyati
bo‘lib, geografik taqsimot va tovarlarni to‘ldirish nuqtai nazaridan
tuzilmani tagdim etadi. Xalgaro savdoning geografik tuzilishi hududiy
yoki tashkiliy mezonlarga muvofiq tuzilgan savdo ogimlarini alohida
mamlakatlar va ularning guruhlari o‘rtasida tagsimlanishini anglatadi.
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12.2-jadval.
Mahsulotlar guruhi eksporti 2019-yil, kelib chigishi va yo‘nalishi
bo‘yicha (million AQSH dollari).

Kelib chigishi | Yo‘nalishi (Barcha ozig-ovgat mahsulotlari)
Dunyo Rivojlanayotgan igtisodiyotlar Octish Rivojlanay
Jami Afrika | Amerika | Osiyova | iqtisosodi | otgan iqti-
Okeaniya yoti sodiyotlar
Dunyo 1559429 | 629900 | 80259 | 83145 466496 54323 872922
(100) (40) (5) (5) (30) ©) (56)
Rivojlanayotga | 629126 | 377392 | 47074 | 37450 292868 16206 234948
n igtisodiyotlar (100) (60) (7) (6) (47) (3) (37)
Afrika 61427 32543 | 14773 482 17288 1667 27032
(100) (53) (24) 1) (28) ) (44)
Amerika 228348 | 120123 | 10349 | 31475 78298 4937 102995
_ (100) (53) (©) (14) (34) ) (45)
Osiyova 339351 | 224726 | 21951 5493 197282 9602 104921
Okeaniya (100) (66) (6) (2) (58) (3) (31)
O‘tish 63485 28716 6141 303 22271 20097 14598
igtisosodiyoti (100) (45) (10) (0) (35) (32) (23)
Rivojlanayotgan| 866817 | 223792 | 27045 | 45391 151356 18020 623376
igtisodiyotlar (100) (26) (3) (5) (17) (2) (72)
12.3-jadval.

Mabhsulotlar guruhi eksporti 2019-yil, kelib chiqishi va yo‘nalishi
bo‘yicha (million AQSH dollar).

Kelib chiqishi Yo¢‘nalishi (Barcha ozig-ovgat mahsulotlari)
Dunyo | Rivojlanayotgan igtisodiyotlar Oc‘tish | Rivojlanay
Jami | Afrika | Ameri | Osiyo | iqtisosodi otgan
ka va yoti igtisodiyot
Okea- lar
niya

Dunyo 254599 | 127642 | 7044 9450 |111149| 4995 121291
(100) | (50) (©) (4) (44) (2) (48)

Rivojlanayotgan | 97818 | 64756 | 2766 | 3311 | 58679 1000 31897
igtisodiyotlar (100) (66) (3) (3) (60) (1) (33)
Afrika 12798 | 8887 1124 70 7693 91 3814
(100) | (69) ©9) 1) | (60) 1) (30)

Amerika 24484 | 13647 185 1677 | 11786 268 10410
(100) | (56) €9) (7) | (48) ) (43)

Osiyova Okeaniya | 60537 | 42222 | 1457 | 1565 | 39201 641 17672
(100) | (70) (2) @) | (65 ) (29)
Octish 13319 | 7254 215 160 6879 1488 4574
igtisosodiyoti (100) (54) (2) (1) (52) (11) (34)
Rivojlanayotgan | 143462 | 55631 | 4062 | 5978 | 45591 2507 84820
igtisodiyotlar (100) (39) (3) (4) (32) (2) (59)
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bo‘yicha (million AQSH dollar)?.

12.4-jadval.
Mahsulotlar guruhi eksporti 2019-yil, kelib chiqishi va yo‘nalishi

Kelib chigishi Yo¢nalishi(Yoqilg‘i)
Dunyo Rivojlanayotgan igtisodiyotlar Octish Rivojlan-
Jami Afrika | Amerika | Osiyova | iqtisodi- gan
Okeaniya yoti igtisodi-
yotlar
Dunyo 224744 | 1136084 | 85940 | 129315 920829 32022 1027510
2 (100) (51) (4) (6) (41) 1) (46)
Rivojlanayotgan | 1201088 | 811308 55315 | 37896 718097 2255 366962
igtisodiyotlar (100) (68) (5 3 (60) 0) (31)
Afrika 199505 | 104361 17768 5044 81549 90 93946
(100) (52) 9) (©) (41) ©) (47)
Amerika 116607 66674 676 25039 40960 32 33168
_ (100) (57) 1) (21) (35) ) (28)
Osiyo va | 884976 | 640273 36871 7814 595588 2133 239848
Okeaniya (100) (72) 4) €8] (67) 0) (27)
O‘tish 299460 98373 2843 1633 93897 21354 179650
igtisodiyoti (100) (33) (1) (1) (31) (7) (60)
Rivojlangan 746895 | 226403 27782 | 89786 108835 8413 480898
igtisodiyotlar (100) (30) 4) (12) (15) (1) (64)
12.5-jadval.

Maxsulotlar guruhi eksporti 2019 yil, kelib chiqishi va yo*‘nalishi

bo‘yicha (million AQSH dollari)?.

Kelib chigshi Yo‘nalishi(lshlab chigarilgan mahsulotlar)
Dunyo Rivojlanayotgan mahsulotlar Oc‘tish | Rivojlangan
Jami Afrika | Amerika | Osiyop va | igtisodiy |iqtisodiyotlar
Okeaniya oti
Dunyo 13022291 | 5079746| 373965 | 744779 | 3961003 | 370702 | 7540532
(100) (39) (©) (6) (30) (©) (58)
Rivojlanayotgan | 5847070 | 3191911| 221430 | 313529 | 2656952 | 133321 | 2518999
igtisodiyotlar (100) (55) (4) (5) (45) (2) (43)
Afrika 109907 | 52818 31916 3991 16911 732 55524
(100) (48) (29) (4) (15) (1) (51)
Amerika 507694 | 102734 2276 80833 19625 734 403300
(100) (20) ) (16) (4) ©) (79)
Osiyo va | 5229469 |3036359 | 187238 | 228705 | 2620416 | 131856 | 2060174
Okeaniya (100) (58) 4) 4) (50) (3) (39)
Ocsish 165960 | 42822 6009 5543 31270 56625 66130
igtisodiyoti (100) (26) 4) (3) (19) (34) (40)
Rivojlangan 7009260 |1845013 | 146525 | 425707 | 1272781 | 180755 | 4955404
igtisodiyotlar (100) (26) (2 (6) (18) (3) (71)

2 UNCTAD Handbook of Statistics page 25
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12.6-jadval.
Maxsulotar guruhi eksporti 2019 yil, kelib chiqishi va yo*‘nalishi
bo‘yicha (million AQSH dollari).

Kelib chigishi Yo‘nalishi (Rudalar, metallar ,gimmatbaho toshlar)
Dunyo Rivojlanayotgan igtisodiyotlar O<sish | Rivojlanayot
Jami | Afrika | Amerika | Osiyova | iqtisodi gan
Okeaniya yoti igtisodiyotlar
Dunyo 118426 | 613017 | 21817 22905 568295 17617 547932
6 (100) | (52) (2) () (48) 1) (46)
Rivojlanayotgan | 539687 | 351460 | 14932 9912 326616 3047 180214
igtisodiyotlar (100) (65) (3) (2) (61) (1) (33)
Afrika 92030 | 52855 | 8330 691 43834 612 33926
(100) (57) (9) 1) (48) 1) 37)
Amerika 129230 | 76724 865 5918 69942 826 51359
_ (100) (59) 1) (©) (54) 1) (40)
Osiyo va | 318428 | 221880 | 5737 3304 212840 1609 94929
Okeaniya (100) (70) (2) (1) (67) (1) (30)
Octish 61964 | 17674 597 221 16855 7868 36422
igtisodiyoti (100) (29) (1) (0) (27) (13) (59)
Rivojlangan 582614 | 243884 | 6288 12772 224824 6702 331296
igtisodiyotlar (100) (42) (1) (2) (39) (1) (57)

Jahon maishiy elektronika sanoatida 2019-2025-yillarda prognoz
davrida sezilarli o‘sish kuzatilishi kutilmoqda. Televizorlar,
smartfonlar va kiyiladigan moslamalar kabi mahsulotlarga bo‘lgan
talabning o°‘sishi jahon iste’molchilar elektron bozori uchun asosiy
omillardan biri hisoblanadi. Hisobotda iste’molchilar elektronika jahon
bozori mahsulot turi va geografiyasi asosida tahlil gilingan. Mahsulot
turiga garab bozor smartfon va planshetlar, noutbuklar, televizorlar,
kameralar va videokameralar, audio/video qurilmalar, o‘yin pristav-
kalari va aksessuarlari, maishiy texnika va boshqalarga bo‘linadi.
Boshga mahsulot turlariga aqilli soatlar va virtual hagigat va
kengaytirilgan viteslar kabi kiyiladigan elektronika kiradi.

Geografik nugtai nazardan, bozor Shimoliy Amerika, Yevropa,
Osiyo-Tinch okeani va dunyoning qolgan gismida tahlil gilinadi.
Osiyo-Tinch okeani global iste’molchilar elektron bozorida bozor
ulushining katta hissasini qo‘shishi kutilmoqda. Tezkor urbanizatsiya,
odamlarning bir martalik daromadlarini oshirish va Samsung,
Panasonik, Soni, Huavei, Hitachi va boshqga bir gator bozorlarning
asosiy ishtirokchilarining mavjudligi mintaganing bozor o‘sishiga
ta’sir ko‘rsatmoqda.
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450,387
420,492
396,219

324,210

242 299

12.10-rasm. Dunyo buyicha maishiy elektronika bozoridagi
daromad (miIn. AQSH dollari)

Maishiy elektronika tendensiyalari. Virtual reallik 2019-yilda
paydo bo‘ladigan maishiy elektronika tendensiyalaridan biri kengay-
tirilgan hagigat yoki XR. 2020-yil hagigat konsepsiyasi va texnologi-
yasini yanada kengaytirishi mumkin. Virtual va kengaytirilgan video
tasvirlar o‘tgan yili VR yoki AR elementlari bilan birlashtirilgan
ko‘plab mashhur o‘yinlar bilan bir qatorda juda katta o‘zgarishlarga
duch keldi. Kengaytirilgan hagigat maishiy elektronikaning navbatdagi
ulkan hisoblash platformasi bo‘lishi mumkin. Texnologiya o°‘sib
chiggach, joylashuvga asoslangan ko‘ngil ochish va ilova ichidagi
xaridlar juda yaxshi bo‘ladi. Bundan tashqgari, smartfonlar apparat-
laridagi yangi yutuglar, masalan, 3D sezgir kameralar va Al chiplari
ishlab chiquvchilarga ko‘plab iste’molchilar va korxonalarning
qurilmalaridan foydalangan holda yanada kuchli AR tajribalarini
rivojlantirishga imkon beradi. Avtomatlashtirilgan uy. Uy markazlari
orqali bog‘langan karnaylar, televizorlar, muzlatgichlar, pechlar, kir
yuvish mashinalari, termostatlar, chiroglar va xavfsizlik kameralari
kabi avtomatlashtirilgan uy texnologiyalari. Aqglli karnaylar tobora
avtomatlashtirilgan uy texnologiyalari markazi sifatida ishlaydi. Global
Data ma’lumotlariga ko‘ra, 2025-yilga kelib, aglli texnikaga sarflana-

digan mablag‘lar 5,5 milliard dollarni tashkil etadi. Shaxsiylashtirilgan
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tibbiyot. Tibbiy texnologiyalar uzoq vaqtdan Dberi elektronika
yangiliklariga tayanib kelgan. Hozirgi vagtda elektron tatuirovkalarda
ko‘proq evolyutsiya amalga oshirildi - ingichka, kiyinadigan
elektronika, ular yurak va miya faoliyati kabi hayotiy belgilarni kuzatib
borish va ushbu ma’lumotlarni smartfonga yoki kompyuterga real
vaqtda sog‘ligni tahlil qilish uchun o‘tkazish uchun teriga taqilishi
mumkin. Farmasevtika sohasida bir necha yil davomida yakunlangan
qo‘shilishlar soni tobora ko‘payib bormoqda, chunki tashkilotlar yangi
bozorlarga chiqish va raqobatbardosh o‘sish uchun muhim bilimlarni
olishga intilmogda. Ushbu tendensiya 2021-yilda ham davom etishi
mumkin. Informa Pharma Intelligence kompaniyasining Dan kansleri
shunday dedi: "Xususan, biz bir nechta tadgigot bosgichidagi kompani-
yalarning potensial tijorat operatsiyalariga o‘tishini kutmoqdamiz,
chunki ularning dori vositalari muhim tartibga solish bosqgichlariga
yetadi va bu yerda global migyosdagi yirik kompaniyalar shkala
giymat yaratish uchun eng yaxshi joylashtirilgan. Intersept farmat-
sevtika, bu birinchi va alkogolsiz yog‘li jigar kasalligi preparatiga
ma’qul kelishi kerak bo‘lgan katta imkoniyatlardan biridir. Marketing
bu jarayonda oz rolini o‘ynaydi, chunki tashkilotlar har doim o°‘zlarini
tashqi investorlar va xaridorlar uchun jozibador giladi.

Farmatsyevtika ba’zi yirik transmilliy kompaniyalardan iborat.
Retsept bo‘yicha beriladigan dorilar bozoriga asoslanib, fizer
dunyodagi yetakchi farmatsevtika kompaniyalaridan biridir. Global
shtab-kvartirasi Nyu-York shahrida joylashgan kompaniyaning
daromadi 2019-yilda jami 51,7 milliard AQSH dollarini tashkil qildi,
ularning aksariyati o‘z mahsulotlarini sotishdan olingan. Qo‘shma
Shtatlarning boshga eng yaxshi global o‘yinchilariga Johnson &
Johnson, Mersk & Co. va Abbvie kiradi. Farmasevtika bo‘yicha
yetakchi kompaniyalarning aksariyati Qo‘shma Shtatlardan keladi va
shuning uchun mamlakat butun dunyoda eng katta farmatsevtika
bozoriga ega bo‘lishi ajablanarli emas. Xitoy sanoatning asosiy
o‘yinchilaridan biriga aylandi va rivojlanayotgan farmatsevtika
bozorining yillik o‘sish sur’atlari so‘nggi yillarda kuchli bo‘ldi. Biroq,
farmatsevtika prognozi bo‘yicha Shimoliy Amerika va Yevropaning
belgilangan bozorlari 2023-yilda ham yetakchilik giladi. Yevropaning
eng yirik kompaniyalari Novartis, Roche, GlahoSmithKline va Sanofi
hisoblanadi. Ammo butun dunyo bo‘ylab COVID-19 targalishi sababli
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sanoat og‘ir yuqotishdarga duch kelmoqda. Virus tarqalishi Xitoyga
katta zarar yetkazdi, chunki mamlakat COVID-19 epitsentri
hisoblanadi. Nafagat Xitoy, balki AQSH, Janubiy Koreya, Yaponiya
va ltaliya kabi bir gator yirik igtisodiyotlar ham COVID-19 yugish
xavfi ostida va ularning iste’molchilar elektron sanoatida ham mavjud.
Buyuk brendlarning chakana savdo do‘konlari va ko‘rgazma zallari,
supermarketlar va gipermarketlar maishiy elektronikaning turli xil
mahsulotlarining sotilishiga ta’sir ko‘rsatadigan ma’lum bir vaqtga
gadar yopilgan. Jahon igtisodiy tizimidagi xalgaro savdoning aha-
miyati muhim omillar va xalgaro tovar va xizmatlar almashinuvining
amaliy faoliyatidan kelib chigadi.

Xalgaro savdo zarurligini oldindan belgilab beruvchi ba’zi
omillar mavjud. Ular:

« Jahon bozorining paydo bo‘lishi.

* Turli mamlakatlarda ayrim tarmoqlarning rivojlanishining
notekisligi. Ichki bozorda amalga oshirib bo‘lmaydigan eng
rivojlangan tarmoglarning mahsulotlari chet elga tashiladi. Boshgacha
qilib aytganda, tashgi bozorda sotish talablari ham, ayrim tovarlarni
tashgaridan olish zarurati ham paydo bo‘ladi.

 ishlab chiqarishni cheksiz kengaytirish tendensiyasi. Ichki
bozorning imkoniyatlari aholining to‘lov qobiliyatiga ega talablari
bilan cheklanganligi  sababli, ishlab chigarish ichki bozor
chegaralaridan oshib bormoqda va har bir mamlakat ishbilarmonlari
tashqi bozorlar uchun kurashmoqdalar.

* rivojlanayotgan mamlakatlardan kam haq to‘lanadigan ishchi
kuchi va xom ashyolardan foydalanish bilan bog‘liq ravishda yuqori
daromad olish tendensiyasi.

12.4. O‘zbekiston oziq-ovqat sanoati va qishloq xo‘jaligi
mahsulotlarining xalgaro savdosini jadallashtirish muammolari

Sir emas, ozig-ovgat xavfsizligi jahon hamjamiyati oldidagi eng
dolzarb masalalardan biriga aylangan. Yer yuzida aholi nufuzining vyil
sayin o‘sib borayotganligi natijasida qishloq xo‘jaligi mahsulotlariga
bo‘lgan talab ham tobora ortmoqda. Biroq iqlim o‘zgarishi oqibatida
ro‘y berayotgan tabiiy ofatlar, suv taqchilligi, qurg‘oqchilik kabi tabiat
injiglari vaziyatni murakkablashtirayotgani bor gap. Ogibatda dunyo
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bozorida 0zig-ovqat mahsulotlari narxining keskin ko‘tarilish tenden-
siyasi kuzatilyapti. Bu muammo koronavirus pandemiyasi ta’sirida
yanada chuqurlashayotganidan esa ko‘z yumib bo‘lmaydi. Xalgaro
tashkilotlar prognozlariga garaganda, pandemiya natijasida to‘yib
ovqgatlana olmaydigan dunyo aholisi soni 2 barobar ko‘payib, 1,6
milliard kishini tashkil gilishi mumkin ekan.

Bugungi kunda dunyoda 2 milliardga yagin kishi temir moddasi
va A vitamini kabi organizm uchun o‘ta zarur bo‘lgan organik
mikroelementlarni talab darajasida tanovul gilmayapti. 155 million
bola o‘sish va rivojlanish borasida, 52 million bola esa surunkali
charchoqdan aziyat chekyapti. BMT ma’lumotlariga ko‘ra, har kuni
sayyoramizning 840 milliondan ortiq aholisi to‘yib ovqatlanmayapti.
Natijada, 160 milliondan ortiq jajji bolakaylar nimjon, bo‘yi past, hatto
nogiron bo‘lib qolmoqda. Ozig-ovgat mahsulotlari ishlab chigarish
hajmining o‘sishi aholi soni va ehtiyojlari o‘sishidan ortda qolmoqda.

12.4 BMTning insonparvarlik tashkiloti — Butunjahon ozig-ovqat
dasturi bor e’tiborini ocharchilikka qarshi kurashishga
garatgan. Natijada 2019-yilda ochlikdan aziyat chekayotgan 88
mamlakatdagi gariyb 100 million kishiga yordam berildi. Shu
ma’noda, tinchlik bo‘yicha 2020-yilgi Nobel mukofoti
BMTning insonparvarlik tashkiloti — Butunjahon ozig-ovgat
dasturi (World Food Programme (WFP) loyiq ko‘rilgani juda
ko‘p narsasini anglatadi.

Dunyo miqyosidagi ana shunday tendensiyalarga qaramay,
mamlakatimizda ozig-ovgat ishlab chigarish sanoati jadal rivoj-
lantirilmogda. Aholini yil davomida meva-sabzavotlar bilan uzluksiz
ta’minlash maqgsadida zamonaviy issigxonalar tashkil etilyapti, bog‘lar,
tokzorlar maydoni kengaytirilib, yetishtirilgan hosilni kuz-qish davrida
sifatli saglash imkonini beradigan omborxonalar barpo etilyapti.

Natijada 2017 — 2019-yillar davomida yiliga 10 million tonnadan
ortig sabzavot, 17 million tonnadan ortiq boshga dehgonchilik
mahsulotlari va 2,5 tonna go‘sht yetishtirildi. 2019-yil qishloq xo°jaligi
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mahsulotlari eksporti 2017-yilga nisbatan 2 baravarga ko‘paydi. Bugun
yurtimizda 80 dan ortiq turdagi qishloq xo‘jaligi mahsuloti yetish-
tirilib, ular dunyoning 70 ga yagin mamlakatiga eksport gilinmogda.

Shu bilan birga, tahlillarda yiliga o‘rtacha yetishtirilgan 21
million tonna meva va sabzavotning 10 foizidan ortig‘i eksport
gilinmay golayotgani, mahsulotlarni saralash, gadoglash, gayta ishlash
va eksport gilish uchun 30 dan ortiq agrologistik markaz tashkil etilgan
bo‘lsa-da, aylanma mablag‘larning yetishmasligi tufayli ular mavjud
ishlab chigarish quvvatining atigi 15 foizidan foydalanayotgani
ko‘rsatilmoqda. Shuningdek, ishlab chigarish orgali mamlakat ehtiyo-
jini to‘liq qoplash va eksport qilish imkoniyati mavjud bo‘lgani holda
sut mahsulotlari, tomat pastasi, makkajo‘xori va yashil no‘xat
konservalari import gilinayotgani bu borada hali yechimini kutayotgan
muammolar borligini ko‘rsatyapti. Davlatimiz rahbarining 2020-yil 9-
sentabrdagi «Respublika o0zig-ovgat sanoatini jadal rivojlantirish
hamda aholini sifatli ozigovgat mahsulotlari bilan to‘laqonli
ta’minlashga doir chora-tadbirlar to‘g‘risida»y gi Qarori aynan ana
shunday muammolarni hal etishga garatilgani bilan ahamiyatlidir.

Mazkur garorga ko‘ra, meva-sabzavot, go‘sht, sut va boshqa
qishlog xo‘jaligi mahsulotlarini yetishtiruvchi korxonalar bilan bunday
mahsulotlarni gayta ishlovchi, tayyorlovchi va realizatsiya qiluvchi
korxonalar o‘rtasida o‘zaro manfaatli munosabatlarni kuchaytirish,
tadbirkorlik subyektlarini har tomonlama qo‘llab-quvvatlash, mahalliy
ozig-ovgat mahsulotlarining ragobatbardoshligini oshirish, bunday
mahsulotlarning eksport salohiyatini kengaytirish va import hajmini
kamaytirish choralarini ko‘rish vazifalari belgilab qo‘yildi.

Bundan tashqari, Qishloq xo‘jaligi vazirligida alohida boshqarma
tashkil etilishi hamda Qishloq xo‘jaligini rivojlantirish va ozig-ovgat
ta’minoti jamg‘armasiga 20 mlrd so‘m miqdorida mablag® o‘tkazilishi,
mazkur sohaga xalgaro moliya institutlari mablag‘larini keng jalb
gilish va ularning manzilli yetib borishini nazorat qgilish, kadrlarga
bo‘lgan ehtiyojni to‘ldirish yuzasidan ham qator vazifalar belgilab
qo‘yildi. Bu yuqorida ta’kidlangan vazifalarning o‘z vaqtida va
samarali bajarilishini ta’minlash imkonini beradi.

Ma’lumki, davlatimiz rahbarining tashabbusi bilan islohotlarning
yangi bosqichida O‘zbekiston iqtisodiyotining eng muhim sohalaridan
bir1 hisoblangan qishloq xo‘jaligi tubdan isloh qilinyapti. Aynigsa,
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hozirgi pandemiya paytida o0zig-ovgat xavfsizligini ta’minlash, ichki
bozorni zarur iste’mol tovarlari bilan to‘ldirish, narx-navo bargarorligini
ushlash — bularning bariga agrar jabhani rivojlantirmasdan erishib
bo‘lmaydi, albatta. Sir emas, yaqin-yagingacha paxtachilik va
g‘allachilikdan tashqgari, boshqa tarmogqlar ikkinchi va undan past
darajaga tushib golgan edi. Vaholanki, yurtimizning bog‘dorchilik,
sabzavot-polizchilik salohiyati ham yuqori bo‘lib, mazkur tarmoqlardan
katta daromad olish mumkinligi fagat oxirgi yillardagina tan olina
boshlandi. Paxta maydonlari gisqartirilib, bo‘shagan yerlarga eksportbop
ekin turlari joylashtirildi. Natijada g‘o‘za hali gulga o‘tirmasdan turib,
gilos, o‘rik, shaftoli, tarvuz, qovun kabi bog‘ va dala ne’matlari eksport
gilinmogda. Buning hisobiga katta valyuta tushumiga erishilyapti.
Koronavirus savdo-igtisodiy aloqalarni cheklab qo‘ygan bu yilgidek og‘ir
sharoitda ham.

Ma’lumotlarga garaganda, 2025-yilgacha mamlakat yalpi ichki
mahsuloti hajmini 100 milliard dollar, yillik eksportni 30 milliard
dollarga yetkazish magsad qilingan. Bu ko‘rsatkichlarga erishish uchun
esa qishloq xo‘jaligi sohasidagi mavjud bo‘lgan zaxiradagi imkoniyatlar
ishga solinmoqda. Prezidentimiz alohida ta’kidlab aytganidek, “Bu yil
qishloq xo‘jaligida katta islohotlarni boshlayapmiz. Hokimlar bu
masalani chuqur tushunib, ichiga kirishlari shart. Endi orgaga yo‘l yo‘q.
Qishloq xo°jaligi ishlab chiqarishini erkinlashtirmasak, manfaatdorlikni
oshirmasak, iqtisodiy o‘sish va samaradorlikka erishib bo‘lmaydi”.
Prezidentimiz BMT Bosh Assambleyasi 75-sessiyasida so‘zlagan nutqida
ham ozig-ovgat xavfsizligi va aholining turmush darajasini yaxshilash
masalasiga alohida e’tibor qaratdi. Binobarin, global pandemiya barcha
sohalar kabi ozig-ovqat va qishloq xo‘jaligi tarmog‘iga salbiy ta’sir
ko‘rsatdi. Hatto rivojlangan davlatlarda aholining muhtoj qatlamini ozig-
ovgat bilan ta’minlashda ko‘plab muammolar paydo bo‘ldi. Ayrim
turdagi muhim ozig-ovgat mahsulotlari tangisligi, eksport va importda
cheklovlar kuzatildi. Xalgaro ekspertlarning xulosasiga ayrim davlatlarda
kuzatilayotgan ozig-ovgat mahsulotlari tangisligidan, aynigsa, yosh
bolalar va go‘daklar ko‘proq aziyat chekishmoqda. Vaziyatni
yumshatish, har bir kishining to‘yib ovqatlanishiga erishish uchun
qishloq xo‘jaligi va ozig-ovqat sanoatida yuqori natijalarga erishayotgan
mamlakatlar yutuqglarini o‘rganish, hayotiy dasturlarni qabul qilish o‘ta
zarur. Samargand davlat universitetida bugun boshlanadigan ushbu
xalqaro konferensiya o‘zaro tajriba va fikr almashish, yaqin va uzoq
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istigbolga mo‘ljallangan hujjatlar ishlab chiqish uchun qulay fursatni
yaratishi bilan g‘oyatda ahamiyatlidir.

TUSHUNCHA VA IBORALAR

Ichki bozor — barcha ishlab chigarilgan va sotishga mo‘ljallangan
mahsulotlarni ichki bozorda sotishda vujudga keladigan iqgtisodiy
munosabatlar sohasi.

Milliy bozor — muayyan mamlakat bozori bo‘lib, uning bir gismi
xalgaro ayriboshlash (mahsulot va xizmatlar eksporti va importi) bilan
bog‘liq.

Xalgaro bozor — xorijiy bozorlar bilan bog‘liq va xorijiy xaridor
hamda sotuvchiga yo‘naltirilgan milliy bozorlar segmentining yaxlitligi.

Jahon bozori — jahonning barcha mamlakatlar bozorlarini
umumlashtiruvchi sintetik tushuncha.

Kartel — monopolistik birlashmaning bir ko‘rinishi. Yirik korxona
egalarining bozorda xukmronlik qilish, ko‘p foyda olish magsadida
tuzgan uyushmasi. Uyushmaga kiruvchilar mahsulot hajmi, narxi,
ishchilar yollash sharti, patentlar ayirboshlash, bozorlarni bo‘lish,
umumiy mahsulot ishlab chigarishdagi xar bir gatnashchining kvotasi va
shu kabilarni kelishib olishlari.

Bozor baholari — talab va taklif asosida yuzaga keladigan narxlar.

Bozor islohotlari — bozor iqtisodiyoti va bozor munosabatlarini
shakllantirishga qgaratilgan chora-tadbirlar majmui.

Bozor narxi — bozorda aniq tovarlar buyicha talab va taklifning
to‘la mutanosib bo‘lishi hamda raqobat ta’siri natijasida shakllanadigan
narx.

Bozor qiymati — xarajatlari belgilangan tarzda ishlab chigarilgan
tovar giymati. Bu giymat tovarlarning bozordagi bahosini tartibga solib
turadi.

Bozor ulushi — korxonaning bir xil yoki o‘xshash tovarlar
sotishdagi hissasi.

Bozor yangiligi — biror bozorda birinchi marta taklif etiladigan
tovar, uning yangi turi, varianti, o‘rami va hokazolar.

Bozor yetakchisi narxi — aniq tovar sotishda hissasi katta bo‘lgan
korxona tovariga belgilangan narx bo‘lib, boshqalarning narxlaridan
pastroq yoki yuqoriroq bo‘lishi mumkin.
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Bozorga chuqurrog singish strategiyasi — mavjud tovarni mavjud
bozorda sotishga garatilgan marketing strategiyasi.

Savdo qgilinadigan mahsulotlar —  xorijiy  bozorlarda
ayirboshlanadigan mahsulotlar.
Savdo qilinmaydigan mahsulotlar — ishlab chigarilgan

mamlakat bozorida sotilib, xalgaro ayirboshlashda ishtirok etmaydigan
mahsulotlar.

Jahon bozori konyukturasi — muayyan davriy va geografik
migyosda qator
omillar ta’sirida vujudga keladigan bozorning aniq holati.

TAKRORLASH UCHUN SAVOLLAR

1. Jahon bozoriga ganday omillar ta’sir etadi va ular ganday
guruhlarga ajratiladi?

2. Jahon bozori konyunkturasi nima va unga qanday omillar ta’sir
ko‘rsatadi?

3. Tayyor mahsulotlar bozorida narxlarning shakillanishiga ta’sir
giluvchi omillar tizimi nimalardan iborat?

4. Xalgaro savdoda qo‘llaniladigan narxlarning qanday turlari
mavjud?

5. Jahon gayta ishlash sanoati mahsulotlari bozori holatini baholang
va rivojlanish tendensiyalarini aniglang.

6. Jahon xo°‘jaligining rivojlanishida tabiiy xomashyo resurslari
ganday ahamiyatga ega?

/. Jahon iqtisodiyotida xomashyo mahsulotlari iste’molining
o‘zgarishiga qanday omillar ta’sir ko‘rsatadi?

8. Jahon xomashyo bozorlari uchun ganday xususiyatlar xos?

9. Jahon ozig-ovgat mahsulotlarini ishlab chigarish manbalari va
omillari nimalardan iborat?

10. Jahondagi ozig-ovgat mahsulotlari eksport va import giluvchi
mamlakatlarga ganday mamlakatlar kiradi?

11. Dunyo mamlakatlari aholini o0zig-ovgat bilan ta’minlash
darajasiga ko‘ra qanday guruhlarga ajratiladi?

12. Jahon ozig-ovgat mahsulotlari bozorining tarkibiga baho bering.

13. Jahon ozig-ovqat ingirozining sabablari nimalardan iborat?
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XALQARO XIZMATLAR VA TEXNOLOGIYALAR SAVDOSI

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

» Xalgaro xizmatlar va texnologiyalarning moxiyati.

» Xalgaro xizmatlar va texnologiyalarning turlari va
guruhlanishi.

» Xalgaro xizmatlar bozori.

» Xalgaro xizmatlar bozorining tarkibi, omillari va rivojlanish
tamoyillari.

» Jahon xizmatlar savdosining o‘zgarishi.

» Xalgaro transport va turizm xizmatlari.

» Texnik  taraggiyotning xalgaro savdoga ta’siri va
texnologiyalarni xalgaro uzatish shakllari

Kirish

Xizmatlar kundalik hayotda muhim ahamiyatga ega. Xizmat
etkazib beruvchilar ta’lim va sog‘ligni saglashni qo‘llab-quvvatlaydi,
tovarlarni ishlab chigaruvchilardan ularni iste’mol giladigan shaxslarga
va korxonalarga yetkazib beradi, odamlar va tovarlarni tashiydi, moli-
ya tizimining ishlashini ta’minlaydi, energiya talablarini qondirishda
va atrof-muhit siyosatiga erishishda yordam beradi, axborot va ko‘ngil
ochishni ta’minlaydi, sayyohlar uchun xizmatlarni taklif etadi va
mamlakatlarning ragamli infratuzilmasini shakllantirish. Xizmatlar
ichki 1qtisodiyotda ham, xalgaro iqtisodiy alogalarda ham o°‘sib
boruvchi va markaziy o‘rinni egallaydi. Endi ular to‘g‘ridan-to‘g‘ri
global to‘g‘ridan-to‘g‘ri xorijiy investitsiyalar va jahon savdosining
asosiy qismini tashkil etadi. Xizmat ko‘rsatish sohalari, shuningdek,
mamlakatlarning xalgaro savdo tizimiga ulanishida ko‘p qirrali va
muhim ro‘l o‘ynaydi, iqtisodiy rivojlanish va barqaror rivojlanish
magsadlariga erishishda katta ahamiyatga ega. Xizmatlar quyidagilarga
ulanishga ta’sir giladi:

» Tovarlar savdosining go‘llab-quvvatlash uchun asosiy
infratuzilmani ta’minlash;

»ta’minot zanjirlarini egallashtirish va tovarlarga qo‘shimga
giymat sifatida savdoga chigarish;
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» elektron tijorat va online ta’minotni ta’minlaydigan magistral
taminlash;

» Transchegaraviy  electron  ta’minot  orqali  eksport
diversifikatsiyasini kuchaytirish.

Xizmatlar savdosi sohasidagi siyosatning o‘rni, shu jumladan
to‘g‘ridan-to‘g‘ri xorijiy investitsiya siyosati va xalgaro majburiyatlar
ragamli va boshga alogalarni rivojlantirishda, savdoga yordam berish
nugtai nazaridan muhokama qilinadi. Xizmatlar savdosining hozirgi
darajalarini o‘rganadi, xalqaro majburiyatlarning ro‘lini muhokama
giladi va siyosatning sektorlar faoliyati, iqgtisodiy farovonligi va
rivojlanishiga ta’sirini ko‘rib chigadi. Qulay siyosat mubhiti, aksincha,
ulanishni kuchaytiradi va iqtisodiy o‘sish va natijalarga yordam beradi.
Masalan, xizmat ko‘rsatish sohalarida investitsiya siyosatini
takomillashtirish, AKT infratuzilmasini rivojlantirish uchun zarur
bo‘lgan to‘g‘ridan-to‘g‘ri xorijiy investitsiyalarni jalb qilishda yordam
berishi mumkin, bu raqamli bo‘linishni bartaraf etish va bargaror
rivojlanish magsadlarini gondirishga yordam beradi. Savdoga yordam,
sifatli xizmat ko‘rsatish siyosatini sohaga xos va tarmoqlararo darajada
qo‘llab-quvvatlash orqali muhim hissa qo‘shishi mumkin. Xizmat
ko‘rsatish sohalari va xizmatlar savdosi ham milliy igtisodiyotda, ham
xalgaro savdoda muhim va o°sib borayotgan joyni egallaydi. Xizmatlar
global yalpi ichki mahsulotning uchdan ikki qismidan ko‘prog‘ini
ishlab chigaradi, aksariyat mamlakatlarda ishchilarning eng yuqori
qismini ishlaydi va yangi ish o‘rinlarining ko“pini yaratadi.

Xizmatlarning milliy iqtisodiyotga qo‘shgan hissasi rivojlanish-
ning barcha darajalarida bo‘lgan mamlakatlar uchun vaqt o‘tishi bilan
ortib bormoqda. Hatto eng past daromadli mamlakatlar uchun ham
xizmat ko‘rsatish sohalari markaziy hisoblanadi va vaqt o‘tishi bilan
doimiy ravishda ahamiyat kasb etib kelmoqgda. Yalpi ichki
mahsulotdagi xizmatlarning ulushi o‘rtacha 70 foizdan oshadigan
yugori daromadli mamlakatlarda yanada katta. Xulosa qilib aytganda,
rivojlanishning barcha darajalaridagi mamlakatlar uchun xizmatlar
endi o‘tmishdagidan ham muhimrogq.
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13.1. Xalgaro xizmatlar va texnologiyalarning mohiyati, turlari va
guruhlanishi

Jahon xo‘jaligidagi milliy igtisodiyotlarning XXI asr bo‘sag‘a-
sidagi xususiyati shundaki, uning tarkibida xizmatlar sohasining ulushi
barqaror sur’atlarda o‘sib bormoqda. Xizmatlar sohasining pirovard
natijasi tovarlar ko‘rinishida emas, balki buyumlashgan noyob iste’mol
giymatlari - xizmatlar hisoblanadi.

XX asrning 80-yillaridayoq jahon yalpi ichki maxsulotining 64%
I xizmatlardan iborat bo‘lishiga garamasdan uzoq davr mobaynida
xizmatlar xalgaro igtisodiy munosabatlar fanida chuqur o‘rganilmagan.
Shu munosabat bilan xizmatlar tushunchasi ta’rifida iqtisodiy
adabiyotda yakdillik bilan umumqgabul gilingan ilmiy yondashuvlar
yo‘q. Xalgaro xizmatlar savdosi sohasini o‘rganishdagi birinchi vazifa
xizmatlarga ta’rif berish va uning iqtisodiy faoliyatning boshga
turlaridan farqgini aniglab olish zarur.

Xizmatlar - ishlab chiqaruvchi va iste’molchi o‘rtasidagi kelishuv
munosabatlari asosida boshga shaxslarning ehtiyojlarini gondirishga
yo‘naltirilgan (mehnat konuniy munosabatlari asosidagi faoliyatdan
tashgari) faoliyat.

Xizmatlar o‘ziga xos mehnat mahsuli bo‘lib, moddiy shaklga ega
emas, lekin ba’zi xizmatlar modsiy ne’mat shakliga ega bo‘lishi
mumkin: masalan, kompyuter dasturlari uchun magnit tashuvchilar,
qog‘ozda bosib chiqarilgan turli xil hujjatlashtirish shaklida va
boshgalar. Ammo rivojlanishi va keng tarkalishi xizmatlar uchun
moddiy kobikdan foydalanish zaruriyatini kamaytirmokda; uning
Iste’mol qiymati jonli mehnatning foydali ta’sxfida ifodalanadi.

Xizmatlar ~ sohasi  rivojlanishining  fundamental  asosi
hisoblanuvchi moddiy ishlab chigarishning rivojlanishi va xizmatlar
sohasida xalgaro mehnat tagsimoti xizmatlar turlari ko‘payishiga olib
keldi. Xizmatlar qator xususiyatlariga ko‘ra, jumladan, xizmatlarni
yetkazib beruvchi va iste’molchi o‘rtasidagi bevosita munosabatlar
o‘rnatilishiga ko‘ra tovarlardan farq qiladi.

Transport kompaniyalari, qurilish firmalari, aloga korxonalari,
axborot agentliklari va hokazo xizmatlar shular jumlasidandir.
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Ularning mehnati nomoddiy shakldagi anig mahsulotni ishlab chigarib,
bu mahsulot oldi-sotdi obyekti, iste’mol predmeti va h.k. ko‘rinishda
bo‘lishi mumkin. Shu tarzda xizmat mehnatning o‘ziga xos mahsuli
sifatida moddiy tovar shaklida emas, balki ma’lum bir funksiyalarni
bajaruvchi mehnatning o‘zi sifatida namoyon bo‘ladi.

Xizmatlar tovarlardan fargli o‘laroq, asosan bir vaqtda ishlab
chigariladi, iste’mol gilinadi va saglashga moyil emas. Shu tufayli
xorijda xizmatlarning bevosita ishlab chigaruvchilarining mavjud
bo‘lishi yoki xizmatlar ishlab chigarshgayotgan mamlakatda xorijiy
iste’molchilarning mavjud bo‘lishi talab gilinadi. Xizmatlar kapital
talab va ilmtalab bo‘lish, sanoat xususiyatiga ega bo‘lishi yoki shaxsiy
ehtiyojlarni gondirishi, maxsus malaka talab gilmaydigan yoki ijro-
chining yugori malakasini talab gilishi mumkin. Lekin xizmatlarning
xamma turi tovarlarga garaganda xalgaro ayirboshlashda ishtirok
etishga yaroqgli emas, (masalan, kommunal xizmatlar). Xizmatlar
sohasi goidaga ko‘ra moddiy ishlab chigarish sohasiga garaganda
davlat tomonidan xorijiy ragobatdan yuqori darajada ximoya qilinadi.
Tovarlar va xizmatlarning bir-biridan fargli jihatlari 13.1-jadvalda aks
ettirilgan.

Tovar va xizmatlar farqi.

Tovarlar Xizmatlar

Sezilarli Sezilmaydiganlar

Ko‘rinuvchi Ko‘rinmas

Saglashga moyil Saglashga moyil emas

Tovarlar savdosi xar doim ishlab | Xizmatlar savdosi odatda ishlab
chigarishga bog‘lig bo‘Imaydi chigarish bilan bog‘liq

Tovarlar eksporti xorijga gayta olib | Xizmatlar eksporti norezidentga, agar
kirish majburiyatisiz tovarlarni boj- | u mamlakatning bojxona xududida
xona xududidan olib  chigishni | bo‘lsa xam ko‘rsatishni anglatadi

anglatadi

Ko‘pgina xizmatlarning sezilmas va ko‘rinmasligi tufayli
ularning savdosini ba’zida ko‘rinmas (invisible) eksport va import deb
atashadi. Tovarlardan fargi ravishda xizmatlarni ishlab chigarish
ularning eksporti bilan bir shartnoma doirasida birlashtirilgan bo‘ladi,
sotuvchi va sotib oluvchining bevosita uchrashuvini talab giladi.
Ammo bu holda ko‘pgina istasnolar mavjud. Masalan, ba’zi xizmatlar
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seziluvchan (maslahatchining bosib chigarilgan dokladda yoki
disketadagi kompyuter dasturi), ko‘rish imkoniga ega (teatr tomoshasi
yoki soch turmagi), saqlashga moyil (telefon avtootvetchik xizmati) va
doimo sotuvchi va xaridorning to‘g‘ridan-to‘g‘ri aloqasini talab
qilmaydi (banqda debitorlik kartochkasi bo‘yicha avtomat ravishda pul
berish). Xalgaro tovarlar savdosi va xizmatlar savdosi bir-biri bilan
chambarchas bog‘lig. Tovarlarni xorijga yetkazib berishda bozorlarni
tahlil qilishdan boshlab tovarlar transportirovkasigacha bo‘lgan
ko‘pgina xizmatlar ko‘rsatiladi. Xalgaro aylanmaga kelib tushuvchi
ko‘pgina xizmatlar turlari tovarlar eksporti va importi tarkibiga
Kiritiladi. Shu bilan birga xizmatlar savdosi an’anaviy tovarlar
savdosiga nisbatan o‘ziga xos xususiyatlarga ega. Xalgaro xizmatlar
savdosi tovarlar savdosi bilan solishtirganda quyidagi o‘ziga xos
Xususiyatlarga ega:

- chegarada emas balki mamlakat ichida ichki gqonunchilikka mos
ravishda tartibga solinadi. Xizmatning chegara bilan kesishgan
hagidagi faktning mavjud yoki mavjud emasligi xizmat eksporti
mezoni bo‘la olmaydi;

- Xizmatlar saklashga moyil emas, ular bir vaqtda ishlab
chiqariladi va iste’mol qilinadi. Shu tufayli ko‘pgina xizmatlar turlari
ishlab chigaruvchilar va iste’molchilar o‘rtasidagi to‘g‘ridan-to‘g‘ri
shartnomalarga asoslanadi;

- Xizmatlarni ishlab chigarish va realizatsiyasi moddiy ishlab
chigarish hamda savdoga garaganda katta davlat himoyasiga ega.
Ko‘pgina mamlakatlarda transport, aloga, moliyaviy va sug‘urta
xizmatlari, ilm-fan, ta’lim, sog‘ligni saglash butunlay yoki gisman
davlat mulki tarkibida va uning gatiy nazorati ostida bo‘ladi;

- xalgaro xizmatlar savdosi tovarlar savdosi bilan chambarchas
alogada va unga kuchli ta’sir qiladi. Masalan, xizmatlar sohasining
katta hajmda texnik xizmatni, axborot va maslahat xizmatlarini talab
qiluvchi ilmtalab tovarlar savdosiga ta’siri katta;

- Xizmatlarning hamma turi tovarlarga garaganda savdo predmeti bo‘la
olmaydi. Asosan, ichki iste’molga kelib tushuvchi xizmatlar xalqaro
xo0‘jalik aylanmasi tarkibiga kiritilmaydi.

Xalgaro xizmatlarning guruhlanishi. Hozirgi kunda xizmatlarning
igtisodiyotda va xalqaro savdodagi o‘rni birinchi navbatda ilmiy
texnika ingilobi, xalgaro iqtisodiy alogalarning rivojlanishi, ko‘pgina
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jahon mamlakatlarida aholi daromadlarining va xarid gobiliyatining
oshishi natijasida jadal o‘sib bormoqda. Jahon bozorida savdo
qilinuvchi xizmatlar tarkibi turlicha bo‘lib, ularning soni 600 dan ortiq.
Shu bois ularni tasniflash, ma’lum bir guruhlarga ajratish xalgaro
miqyosda muzokaralar olib borish, xizmat turlari va xizmatlar savdosi
to‘sigqlari haqida ma’lumotlar bazasini yaratish, xalqaro xizmatlar
savdosi bo‘yicha statistika xisoboti olib borish kabi masalalarni hal
gilishda katta ahamiyat kasb etadi. Xizmatlar xalgaro ayirboshlash
nuqtai nazaridan ikki guruhga ajratiladi:

- savdo qgilinmaydigan xizmatlar - ular ishlab chigarilgan
mamlakatda iste’mol qilinadi, ya’ni ishlab chigaruvchi va iste’molta
bir mamlakat rezidenti hisoblanadi, Bunday xizmatlarga kommunal va
maishiy xizmatlar kiradi.

- savdo qilinadigan xizmatlar - ular bir mamlakat rezidenti
tomonidan ishlab chiqariladi va boshga mamlakat rezidenti tomonidan
iste’mol qilinadi. Bu xizmatlarga turizm, transport, bank xizmatlari va
boshqgalar kiradi.

Jahon banki guruhi xizmatlarni ishlab chigarshp omillari nugtai
nazaridan kuyidagi guruhlarga ajratadi:

- omilli xizmatlar (fastor serviesac) - ishlab chigarish omillari,
asosan kapital va ishchi kuchining xalgaro harakati natijasida paydo
bo‘luvchi xizmatlardir.

- omil bo‘lmagan xizmatlar (non—fastor servises ) - ularga
transport, turizm va boshga nomoliyaviy xizmatlar kiradi. Xizmat
ko‘rsatish ko‘p hollarda tovarlar savdosi bilan bir vaktda yoxud u yoki
bu mamlakatga investitsiyani amalga oshirish orgali sodir bo‘ladi.
Shuning uchun istemolchilarga xizmatlarni yetkazib berish uslublariga
ko‘ra xizmatlar quyidagilarga bo‘linadi:

- investitsiya bilan bog‘liq xizmatlar - bank, mehmonxona va
mutaxassis xizmatlari;

- bir vaqtning o°‘zida investitsiya va savdo bilan bog‘liq xizmatlar
—aloqga, qurilish, kompyuter va axborot xizmatlari, shaxsiy, madaniy
va rekreatsiya xizmatlari.
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13.1

XX asrning 90-yillarida Urugvay raundi doirasida JST tarkibiga
kiruvchi Xizmatlar savdosi bo‘yicha Bosh bitim qabul qilindi.
1991-yilda JST sekretariata a’zo mamlakatlar yig‘ilishidan keyin
GATS doirasida “Bo‘limlar bo‘yicha xizmatlar tasniflanishi
ro‘yxati (GNS/W/120)” ni ishlab chikdi. Bu ro‘yxatda xizmatlar
sohasini tartibga soladigan normativ hujjatlarga muvofiq keluvchi
bo‘limlar va bo‘lim ostilar keltirilgan bo‘lib, uning yordamida
mamlakatlar normativ  xujjatlarni  hisobga olgan holda
majburiyatlarini muhokama qilishlari va o‘z zimmalariga
olishlari mumkin. Shu tufayli GNS/W/120 ro‘yxati statistik
tasniflagich sifatida emas, balki muzokaralar olib borish uchun

ishchi hujjat sifatida garalishi kerak.

JST tomonidan ishlab chigilgan GNS/W/120 ro‘yxati 12 ta asosiy
guruhga tagsimlangan 160 dan ortiq xizmat turlarini o‘z ichiga

©Coo~No Ul WN PR

oladi:

. Ish xizmatlari (46).

. Aloga xizmatlari (25).

. Kurilish va injenerlik xizmatlari (5).

. Distribyutorlik xizmatlari (5).

. Ta’lim sohasidagi xizmatlar (5).

. Atrof-muhitni saglash xizmatlari (4).

. Moliyaviy xizmatlar (17).

. Sog‘ligni saglash va ijtimoiy ta’minot xizmatlari (4).
. Turizm va sayohat xizmatlari (4).

10.Dam olish, madaniyat va sport sohasi xizmatlari (5).

11.Transport xizmatlari (33).12.Boshga xizmatlar .

XVF tomonidan To‘lov balansi bo‘yicha qo‘llanmaning 5-nashri
ishlab chiqilgan bo‘lib, unda rezident va norezident o‘rtasidagi xiz-
matlar savdosini hisobga olish va tasniflash bo‘yicha tavsiyalar beril-
gan. XVF tasnifiga ko‘ra xizmatlar 11 ta tarkibiy qismlarga ajratiladi:

1. Transport xizmatlari.

2. Sayohatlar.

3. Aloga xizmatlari.

4. Qurilish xizmatlari.
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5. Sug‘urta xizmatlari.

6. Moliya xizmatlari.

7. Kompyuter va axborot xizmatlari.

8. Royalti va litsenziya to‘lovlari.

9. Boshqa ish xizmatlari.

10. Shaxsiy, madaniy va rekreatsiya xizmatlari.

11. Hukumat xizmatlari.

Igtisodiy hamkorlik va taraqgiyot tashkiloti (IHTT) hamda
Yevrostat

tomonidan taklif qilingan ko‘shma tasnif XVF tasnifi bilan
chambarchas bog‘liq. U to‘lov balansida aks etadigan xizmatlar
savdosi bo‘yicha operatsiyalar uchun XVF tasnifining kengaytirilgan
shakli sifatida tariflanishi mumkin. U rezident va norezident
o‘rtasidagi xizmatlar bilan bog‘liq barcha operatsiyalarni gamrab oladi.

Bu tasnifining asosiy kategoriyalari qurilish xizmatlarini xisobga
olishdan tashqgari XVF tasnifining 11 ta asosiy kategoriyalari bilan mos
keladi. Qo‘shma tasnif xorijda va mamlakat ichida qurilish bo‘yicha
ma’lumotlarni olishni ko‘zda tutadi. Bu ma’lumotlar qurilish
xizmatlarini ko‘rsatish doirasida olingan tovar va Xizmatlarni oz
ichiga oladi, XVF tasnifi esa tovar va xizmatlarni xarid qilish
xarajatlarini boshga ish xizmatlari yoki boshka xizmatlar moddalari
bo‘yicha xisobga olishni maslahat beradi. Bu istisnoni xisobga
olmaganda go‘shma tasnif asosida tagdim qilingan ma’lumotlar XVF
talablariga javob beradi.

Qo‘shma tasnif GNS/W/120 moddalarini, aynigsa, moliyaviy va
telekommunikatsiya xizmatlarini xisobga olishda birinchi urinish
hisoblanadi hamda Yevropa Hamjamiyati doirasida yagona xizmatlar
bozorini tashkil gilishning statistika natijalarini, xususan, moliyaviy
xizmatlar, telekommunikatsiya va transport Xxizmatlari, turizm
xizmatlari va audiovizual xizmatlar bilan bog‘liq ko‘rsatmalarni aks
ettiradi. BMTning “Xalgaro xizmatlar statistikasi bo‘yicha qo‘llan-
masi”da To‘lov balansida aks etuvchi xizmatlarning kengaytirilgan
tasnifi (TBXKK) tavsiya qilingan bo‘lib, u Qo‘shma tasnifning
kengaytirilgan varianti hisoblanadi. TBXKK ga ko‘ra xizmatlar II ta
katta guruhda ajratiladi, bu guruhlar XVF tasnifi bilan mos keladi.
Yuqorida sanab o‘tilgan tasniflar bir garashda bir-biriga o‘xshash
ko‘rinsa ham ular o‘rtasida farglar mavjud. Birinchidan, GNS/W/120
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tasnifi  tarkibiga davlat xizmatlari kiritilmagan. Ikkinchidan,
GNS/W/120 da xizmatlar sifatida ko‘riladigan operatsiyalar XVF
tasnifida tovarlar sifatida hisobga olinadi, bu xorijga ta’mirlash uchun
yuborilgan ko‘pgina tovarlarning kelgusida qayta ishlash bilan bog‘liq
xizmatlariga ta’lluglidir. Uchinchidan, XVF tasnifining ba’zi tarkibiy
gismlari, aynigsa, sayohatlar tovarlar bilan operatsiyalarni o‘z ichiga
oladi. To‘rtinchidan, XVF tasnifiga royalti va litsenziya to‘lovlari
kiritilgan. GNS/W/120 ga esa franchayzing to‘lovlaridan tashqari bu
tarkibiy gism Kiritilmagan. GNS/W/120 tarkibiga ulgurji va chakana
savdo shaklidagi distribyutorlik xizmatlari kiritilgan. XVF tasnifi va
TBXKK da bu xizmatlar aniglanmagan. MSTda ulgurji va chakana
savdo korxonalari tovarlarni sotib olib, gayta ishlash yoki eng kam
migdorda gayta ishlab gayta sotuvchi subyektlar sifatida ta’riflanadi.
Ular tovar ishlab chiqaruvchilarga va iste’molchilarga saqlash,
namoyishni tashkil qgilish va qulay joyga tovarlar assortimentini
yetkazib berish xizmatlarini ko‘rsatadilar. Bunday xizmatlar, xorijda
tovarlarni gayta sotish xizmatidan tashkari, XVF tasnifida sanab
o‘tilgan xizmatlar bilan bog‘lig xalgaro operatsiyalar tarkibiga
Kirmaydi. Transport xizmatlariga bir mamlakat rezidenti tomonidan
boshga mamlakat rezidenti uchun amalga oshiriladigan barcha tran-
sport xizmat ko‘rsatish shakllari kiradi, ular tarkibiga yo‘lovchilarni
tashish. Tovarlarni tashish (fraxt), ijara (charterli tashish), u bilan
bog‘lig yordamchi xizmatlar kiradi. Transport xizmatlari tarkibiga
ba’zi o‘zaro bog‘langan faoliyatlar kiritilmaydi: tashqi savdo yuklarini
sug‘urta qilish (sug‘urta xizmatlari tarkibiga kiradi); yuk tashuvchi
norezidenglar tomonidan xarid qilinuvchi tovarlar va transport
uskunasini ta’mirlash (xizmat sifatida emas, tovar sifatida hisobga
olinadi); temir yo‘llarni, dengiz portlaridagi va aeroportlardagi
qurilmalarni ta’mirlash (qurilish xizmatlari tarkibiga kiritiladi).
TBXKK va XVF tasnifida transport turi va xizmat shakli
bo‘yicha tasnifni amalga oshirish tavsiya qilinadi. Agar XVF tasnifi
transportning uchta shaklini ajratishni tavsiya qilsa, TBXKKda
transportning quyidagi sakkizta shakli ajratiladi: dengiz, havo
transporti, temir yo‘l, avtomobil yo‘llari, ichki suv transporti, quvur
orgali transportirovka gilish va boshga yordamchi transport xizmatlari.
TBXKKda XVF tasnifidagi kabi xizmatlar shakllari tasnifi tavsiya
gilinadi - yo‘lovchilarni tashish, yuk tashish va boshqa yordamchi
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xizmatlar. TBXKKda sayohatlarni hisobga olishda sayohatlarning
o‘zini emas, balki sayohatga chiggan yo‘lovchilarni xarid qilgan tovar
va xizmatlariga garab hisobga olishni tavsiya giladi. XVF tasnifida
sayohatlarni ish bilan bog‘liq va shaxsiy sayohatlarga bo‘lish tavsiya
gilinsa, TBXKK bu tarkibiy qismlarni yana tarkibiy qismlarga
ajratishni tavsiya giladi.

TBXKKda XVF tasnifining aloga xizmatlari tarkibiy gismini
ikkita qismga bo‘lishni tavsiya giladi:

- pochta va kuryerlik xizmatlari;

- telekommunikatsiya xizmatlari.

TBXKKda XVF tasnifidan fargli ravishda kompyuter va axborot
xizmatlari uch qgismga ajratiladi: kompyuter xizmatlari, axborot
agentliklari xizmatlari va axborot berish bo‘yicha boshqa xizmatlar.
Royalti va litsenziya to‘lovlari. TBXKKda XVF tasnifidagi ushbu
tarkibly qismni franshiza va o‘xshash huquqlar; boshqa royalti va
litsenziya to‘lovlariga ajratiladi. Franshiza va o‘xshash huquqlar
tarkibiga ro‘yxatga olingan tovar belgilaridan foydalanganlik uchun
to‘lanadigan franchayzing yig‘imlari hamda royalti ko‘rinishida kelib
tushuvchi xalgaro to‘lovlar va tushumlar kiradi. Boshga royalti va
litsenziya to‘lovlariga qonun asosida nomoddiy, ishlab chigarilmagan,
nomoliyaviy aktivlardan hamda egalik hukuglaridan foydalanganlik
uchun xalgaro to‘lovlar va tushumlari kiradi (masalan, qo‘lyozmalar,
kompyuter dasturlari, kinematografiya mahsulotlariva ovoz yozuvlari).
Bunga aktiv va huquglarni to‘g‘ridan-to‘g‘ri sotishdan tushgan
to‘lovlar va tushumlar kirmaydi (XVF tasnifiga ko‘ra bu operatsiyalar
xizmatlar sifatida emas, balki kapital bilan operatsiyalar xisobiga
xisobga olinadi). Shuningdek, chegaralangan muddat davomida amal
giluvchi audiovizual mahsulotlarni ijaraga berish huquqgi xisobga
olinmaydi, u audiovizual va u bilan bog‘liq xizmatlar tarkibiga
Kiritiladi.
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13.2. Jahon xizmatlar savdosining tarkibi, tartibga solish usullari
va zamonaviy tendensiyalari

Xalgaro xizmatlar savdosinining muhim tomoni shundaki,
aksariyat hollarda xizmatlar bozorida xaridor bilan sotuvchi o‘zaro
aloqaga kirishishi zarur bo‘ladi. Faqgat shu holatdagina xizmatning
xalgaro oldi-sotdisi amalga oshadi. Xalgaro xizmatlar savdosini
amalga oshirishning gator usullari mavjud:

1. Transchegara savdo (sross-border-trade) - sotuvchi va
xaridori chegarani kesib o‘tmaydi, balki faqat xizmat chegarani kesib
o‘tadigan vaziyat. Xizmatlar savdosining bu usuli xalqaro savdoda
tovarlar savdosiga yaginlashtirilgan. Masalan, xorijdan telefon yoki
faks orqgali yuridik maslahat ko‘rsatish yoki xorijiy o‘kuv
tashkilotining korrespondektlik o‘quv dasturida ishtirok etish.

2. Xorijda iste’mol qilish (sonsumption abroad) — bir
mamlakat iste’molchisi boshga mamlakat hududida xizmat sotib oladi
va iste’mol qiladi. Bu qolatda tovarlar savdosi bilan solishtirgandagi
farq shundaki, xizmatlar va xizmatlar sotuvchisi chegaradan o‘tmaydi,
uni xizmatlar iste’molchisi kesib o‘tadi. Masalan, o‘qishga yoki
davolanishga xorijga ketish.

3. Xizmat ko‘rsatuvchi mamlakatda sotuvchining hozir
bo‘lishi (sommercial presense, yoki right of establishment) - xizmat
ko‘rsatuvchi firma chegarani kesib o‘tadi va boshga mamlakat
xududida xizmat ko‘rsatishni amalga oshirish uchun vakillik yoki qiz
firma ochadi. Xizmatning o‘zi va uning iste’molchisi bu xolatda
chegaradan kesib o‘tmaydi.

4. Xizmat ko‘rsatuvchi jismoniy shaxsning hozir bo‘lishi
(presense of natural persons providing servises) - Xizmat
iste’molchisi joylashgan mamlakatga chegaradan kesib o‘tuvchi
odamlarning bevosita faoliyati bilan bog‘liq. Masalan, bir mamlakatda
o‘z vakilligini ochish uchun xorijiy bank personali yoki chet ellik
arxitektorning xorijdan kelishi. Xalgaro xizmatlar savdosi xalgaro
tovarlar savdosidan mutlog, ko‘rsatkichlar bo‘yicha ortda qolmoqda.
Ushbu holatning asosiy sabablari kuyidagilardan iborat:
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- xizmatlarning aksariyat gismi mamlakatlar ichki bozorida
sotilmoqda;

- xalgaro xizmatlar savdosining o‘sib borishi texnik ta’minotning
rivojlanishni talab gilmoqda;

- xalgaro savdoning erkinlashuvi asosan xalgaro tovarlar savdosi
sohasida amalga oshmoqda. GATT/JST faoliyatidagi erkinliklar
birinchi o‘rinda xalgaro tovarlar savdosiga tegishlidir. Ba’zi
igtisodchilarning fikriga ko‘ra, to‘lov balansining «xizmatlar» moddasi
quyidagi sabablarga muvofig jahon xizmatlar savdosining hajmini
to‘liq aks ettira olmaydi:

- ko‘pchilik hollarda xizmatlar tovarlar savdosi bilan birga
amalga oshirilganligi bois ularning qiymati tovarlar narxiga qo‘shilib
ketadi;

- ba’zi hollarda xizmatlar qiymatini aniglash mumkin emas
(masalan, kasalni dorilar yordamida davolash);

- xorijiy ishchilarning o‘z vatanlariga jo‘natayotgan ish haglarini
pul o‘tkazmasi shaklida hisoblashning qiyinligi;

- agar bank va sug‘urta operatsiyalari bo‘yicha daromadlar shu
mamlakatda gayta reinvestitsiya qilinsa ular statistik Xxisobga
Kiritilmaydi;

- TMKning firma ichidagi savdo operatsiyalari jarayonida ham
xizmatlar giymatini aniglash mumkin emas.

13.2 XX asr ikkinchi yarmi —XX1 asr boshlarida xizmatlar
sohasining jadal su’ratlarda o‘sishi qator omillar bilan
belginalandi. Birinchi, bu davrda jahon iqtisodiyoti bargaror
su’ratlarda rivojalandi va aholining turmush darajasi o‘sdi.
Ikkinchidan, rivojlangan mamlakatlar tajribasining ko‘rsa-
tishicha, ishlab chigarishning tarkibi murakkablashib, bozorlar
tovarlar bilan to‘yinib borgani sari xizmatlarga bo‘lgan talab
ortib bormoqda. Uchinchidan ma’lum tovarlar guruhiga yangi
iste’mol xususiyatlari qo‘shildi (masalan, internet bilan
ta’minlangan ~ mobil telefonlar) va bu holat Xizmatlar
sohasining rivojlanish yo‘nalishlarini belgilaydi.
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Jahon xizmatlar bozorining rivojlanish tendensiyalari:

- fraxt (kira hagi) va boshga transport xizmatlari ulushining
pasayishi (xalgaro savdoda xomashyo ulushining qisqarishi bilan
bog‘liq);

- Xxizmatlar eksportida safarlar ulushining ortishi (transport
vositalarining takomillashuvi, turizm infrastrukturasining rivojlanishi
bilan bog‘liq);

- «alohida xususiy xizmatlar» ulushining ortib borishi (moliya,
sug‘urta, auditor, maslahat va boshga xizmatlar kiradi).

Xizmatlar sohasining rivojlanishi asosida quyidagi omillar
yotadi:

- asosan an’anaviy xizmatlarga ehtiyojlar va talablarning ortishi;

- xizmatlar savdosini erkinlashtirish;

- iqtisodiyetning boshga tarmoglaridan xizmatlarni mustaqil
sohaga aylantirish;

- davlat xizmatlarini xususiylashtirish;

- xizmatlar savdosining tovarlar savdosiga bog‘liqligi .

Xizmatlarga ehtiyojlar va talabning oshishi fagatgina
daromadlarning ko‘payshi va urf-odatlarning o‘zgarishi bilan bog‘liq
emas. Aholi tarkibidagi o‘zgarishlar muhim ahamiyat kasb etdi.
Chunki xizmatlar ehtiyojining katta gismini yoshlar va qgariyalar tashkil
giladi. Aholi turmush darajasi sifatini oshirishi maqgsadi joriy daromad
darajasini saqlaganda xizmatlar iste’molining oshishiga va noan’anaviy
xizmatlarga iste’molchilar e’tiborining qaratilishiga sabab bo‘ladi.

Bundan tashqari, noan’anaviy xizmatlar rivojlanashiga texno-
logik innovatsiyalar yordam beradi. O‘z navbatida, iste’molchilar
tomonidan xizmatlar sifatiga nisbatan talabchanligining oshishi
kompaniyalarda an’anaviy va noan’anaviy xizmatlar sifatini yaxshilash
zaruriyatini keltirib chiqgaradi.

Xizmatlar rivojlanishida savdoni erkinlashtirish muhim o‘rin
tutadi. 1993-yilda xalgaro savdo kelishuvlarining Urugvay raundi
doirasida xizmatlar savdosi bo‘yicha bosh bitim (GATS —GENERAL
Agreement on Trade in Servises) imzolandi. U 1995-yilda JSTga
aylangan 1947-yildagi Tarif va savdo bo‘yicha bosh bitimdan (GATT
— General Agreement on Tariffs and Trade) keyin ikkinchi yirik savdo
kelishuvi  hisoblanadi. GATS tovarlar savdosida to‘siglarni
kamaytirishni ko‘zda tutadi. Bu esa xizmatlar eksportyorlari va
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importyorlari imkoniyatlarini kengaytiradi va shu soha rivojlanishini
rag‘batlantiradi. GATSda moliyaviy xizmatlar savdosiga, xususan,
sug‘urta, bank faoliyati, brokerlar va molyaviy bozordagi boshga
vositachilar xizmatlariga valyuta va qimmatli qog‘ozlar savdosiga
katta urg‘u beradi.

Xizmatlar savdosini erkinlashtirish ta’minotchilar tomonidan
raqobatning o°‘sishiga olib kelib, ko‘p tomonlama ta’sirga ega bo‘ladi.
Xizmat yoki tovar sotuvchisi tomonidan raqobat kurashida ko‘shimcha
xizmatlarni sotib olgani hisobiga bu savdo holatini mustahkamlash
zaruriyati paydo bo‘ladi. Bunday qo‘shimcha xizmatlarga reklama,
marketing, sug‘urta, buxgalteriya va konsalting xizmatlari biznes
rejalarini ishlab chiqish, investitsiyalash, kreditlash, axborot xizmatlari
va boshgalar kiradi. Tarmogdan alohida xizmat turlarining ajralishi
(outsourcing) ixtisoslashishining rivojlanishi bilan bog‘liq tarzda
amalga oshadi. Qimmatli qog‘ozlar bozori rivojlanshpi natijasida
investitsiya brokerlik kompaniyalari paydo bo‘lishi, ssuda kapitaliga
talabning oshishi ogibatda kredit byurslarining shakillanishi, pensiya
fondlarining paydo bo‘lishi — bularning barchasi bank institutlaridan
nobank tashkil otlarning ajralib chiqishi to‘g‘risida xabar beradi.
Xizmatlar sohasi rivojlanishiga, shuningdek, an’anaviy davlat
tarmoqlarini xususiylashtirish yordam beradi. Xususiylashtirish ta’siri
erkinlashtirish ta’siri bilan o‘xshash. Nafakat ta’lim, sog‘ligni saqlash,
telekommunikatsiya, aloga, transport, balki gisman gamogxonalar va
koloniyalarni ta’minlash kabi sohalar xususiyga aylanadi. Tovarlar
savdosining xizmatlar bilan chambarchas bog‘ligligi tovarlar
savdosining oshishi xizmatlar sohasi rivojlanishini rag‘batlantirishga
olib keladi. Masalan, tovarlar eksport eksport ishlab chigarishni
kreditlash, eksport tavakkalchiligini sug‘urtalash bilan bog‘liq. Ba’zi
tovarlar sotuvdan keyingi xizmat ko‘rsatishni talab qiladi, masalan,
avtomobillar savdosi ixtisoslashgan servis markazlarda xizmat
ko‘rsatish bilan amalaga oshadi. Tovarlarning xizmatlarga texnologik
qaramligi maxsus uskunani o‘rnatish bo‘yina yoki dastur ta’minotchisi
bilan birgalikda kompyuter xarid qilish bo‘yicha xizmat sotib olish
zaruriyatini belgilaydi. Bu alogalar natijasida ishlab chiqgarish va
tovarlar savdosining o‘sishi xizmatlar sohasining rivojlanishiga olib
keladi. Dastlabki ma’lumotlarga ko‘ra, noyabr oyida xizmatlar savdosi

hali ham 2019 darajasidan 16 foizga pastrog. COVID-19
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infeksiyasining ikkinchi to‘lqini ko‘plab mamlakatlarda blokirovka-
ning yangi va qat’iy choralarini talab gilganligi sababli, tiklanish
istighollari yomonligicha qolmoqgda, sayohat va tegishli xizmatlarga
nisbatan cheklangan cheklovlar 2021-yilning birinchi choragiga gadar
davom etmoqda.
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13.2-rasm. Tovarlar va xizmatlar savdosi (foizda)

So‘nggi statistik ma’lumotlar, xizmatlar savdosi pandemiya bilan
tovar savdosiga qaraganda ancha og‘irroq bo‘ladi degan taxminlarni
tasdigladi, bu uchinchi chorakda yiliga 5 foizga kamaydi. Sotish
mumkin bo‘lgan xizmatlarga bo‘lgan harajatlar boshga joyga
yo‘naltirilishi mumkin, iste’molchilar esa uning o‘rniga tovarlarga
o‘tishlari mumkin. Tovarlardan farqli o‘laroq, xizmatlarni zaxiralash
mumkin emas, demak, talab yuqori bo‘lishiga qaramay, bekor qilingan
reyslar, xorijdagi ta’tillar, restoran taomlari va madaniy/ko‘ngilochar
tadbirlardan tushadigan daromadlarning ko‘p qismi doimiy bo‘lib
qolishi mumkin. Sayohat eng katta ta’sir ko‘rsatadigan xizmat
ko‘rsatish sohasi bo‘lib qolmoqda, bu 2019-yilning shu davriga
nisbatan dunyo miqgyosida 68 foizga kamaydi. 2020-yilning uchinchi
choragida xalgaro sayohatchilarning xarajatlari Lotin Amerikasi va
Karib dengizida 88 foizga, Osiyo va Afrikada 80 foizga kamaydi,

Shimoliy Amerikada 78%, Yevropada 55%. Yoz oylarida Evropada
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sayohat cheklovlarining yumshatilishi uchinchi chorakda xizmatlar
savdosida fagat biroz tiklandi. Qurilish, rekreatsion, yuridik va
moliyaviy xizmatlar kabi "boshqa xizmatlar" savdosi bir xil bo‘lmagan
ko‘rsatkichlarni takrorladi: aksariyat kichik tarmogqlar shartnoma tuzdi,
kompyuter xizmatlari esa istisno bo‘lib qoldi. Pandemiya sababli
ko‘plab mamlakatlarda qurilish loyihalari kechiktirildi, global qurilish
eksporti o‘tgan yilga nisbatan 16% ga kamaydi, chunki bir gator Osiyo
eksportchilari keskin pasayishni ko‘rdilar. Audio-vizual, badiiy va
ko‘ngilochar xizmatlar, shuningdek, ikki ragamli pasayishni (-14%),
AQSH eksporti esa 24% ga kamaygan va Buyuk Britaniyaning deyarli
yarmiga (-45%) qisqartirgan. Yuridik, menejment, buxgalteriya va
reklama xizmatlari yiliga 1% yugqori darajadagi tiklanishga erishdi.
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13.3-rasm. Xizmatlar sohasi dinamikasi.

Moliyaviy xizmatlar global miqyosda 2 foizga o‘sdi, turli
mintaqalardagi eksportchilar ijobiy o‘sishni qayd etdi. Bunga Yevropa
Ittifoqi kiradi, uning moliyaviy xizmatlari eksporti o‘tgan yilga
nisbatan 4 foizga oshgan. Kompyuter xizmatlari, platformalar va
virtual ish joylariga bo‘lgan global talabning ortishi hisobiga uchinchi
chorakda 9 foizga o°sib borgan eng dinamik sektor bo‘lib qoldi.
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13.4-rasm. Boshga xizmatlar savdosi.

Dastlabki hisob-kitoblarga ko‘ra, jahon xizmatlari savdosining
uchdan ikki qgismidan ko‘prog‘iga ega bo‘lgan 39 ta iqtisodiyot
ma’lumotlariga asoslanib, global xizmatlar savdosi o‘tgan Yilga
nisbatan 16 foizga pasayib, depressiyani saqlab qoldi. Bu o‘tgan yilga
nisbatan xizmatlar savdosi 18 foizga pasaygan oktyabr oyidan boshlab
biroz yaxshilanishni anglatadi.

Noyabr oyida xizmatlar eksporti Qo‘shma Shtatlarda 24 foizga,
Buyuk Britaniyada 15 foizga (ikkalasi ham mavsumiy tuzatish
asosida), Yevropaning ko‘plab mamlakatlarida esa 20 foizdan
kamaydi. Iqtisodiyoti turizmga juda bog‘liq bo‘lgan Uganda, xizmatlar
eksportidan tushadigan daromad pandemiya darajasiga nisbatan 57
foizga kamaydi. Xitoyning xizmatlar eksporti ham sustlashdi (-1%), bu
oktyabr oyidagi ko‘rsatkichlarini aks ettirdi. Moliyaviy xizmatlar va
kompyuter xizmatlari mos ravishda Lyuksemburg va Pokiston
eksportining o‘sishini ta’minladi.

274



uss Trillion

Imports Imiports Exports Imports

2005 2019

13.5-rasm. Xizmatlarning eksporti va importi.

Rivojlangan mamlakatlarning xalgaro bozorlarda yetkazib
beruvchilar sifatida nisbiy ahamiyati pasaymoqda. Shunga garamay,
ular tovarlarni eksport qilish qgiymatining yarmidan ko‘pini va
xizmatlar eksportining taxminan uchdan ikki gismini tashkil etadi.
2019-yilda rivojlangan mamlakatlarning tovarlari eksporti deyarli 10,5
trillion AQSH dollarini tashkil etdi, xizmatlar eksporti esa taxminan
4,1 trillion AQSH dollarini tashkil etdi. 2019-yilda rivojlanayotgan
mamlakatlarning eksporti tovarlarga nisbatan gariyb 8,5 trillion AQSH
dollarini va xizmatlarga nisbatan taxminan 2 trillion AQSH dollarini
tashkil etdi. Ulardan BRISS taxminan uchdan bir gismini, 3,5 trillion
AQSH dollarlik tovarlarni va 600 milliard AQSH dollariga yagin
xizmatlarni  eksport qildi. So‘nggi o‘n yil ichida wushbu
mamlakatlarning eksporti va importining o‘sishi kuzatilgan bo‘Isa-da,
eng kam rivojlangan mamlakatlarning jahon savdosiga qo‘shgan
hissasi kichik bo‘lib golmoqda.
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13.3. Jahon xizmatlar savdosining o‘zgarishi.
Xalgaro transport va turizm xizmatlari

Turli xizmat shakllari xalgaro savdoga turli darajada jalb
gilinganligi bilan tavsiflanadi. Xizmatlarga moliyaviy kredit faoliyati
xdm tegishli bo‘lib, u kapitallar mujassamlashuvi qo‘shilib ketishi va
yirik bank markazlari shakillanishida o‘z aksini topadi. Ba’zi
iqgisodchilar fikricha, igtisodiyotning globallashuv jarayoni ilmiy-
texnik taragqgiyotning rivojlanishiga ishlab chigarishning ixtisoslashuvi
va kooperatsiyasiga transchegara moliyaviy operatsiyalarning
kengayishi asoslanadi. Ushbu operatsiyalar ta’siri ostida ichki va jahon
moliyaviy bozorlari o‘rtasida to‘siglar sekin-asta olib tashlanadi.

13.3 Xalgaro xizmatlar savdosining geografik tarkibi keskin
o‘zgarib bormoqda. Xalgaro xizmatlar savdosi, birinchi nav-
batda, rivojlanayotgan mamlakatlar o‘rtasida amalga oshmoqda.
Ammo yangi industrial va boshga rivojlanayotgan mamla-
katlarning xalgaro xizmatlar savdosidagi ulushining pasayishiga
olib kelmoqda.

Xalgaro transport xizmatlari deyilganda bir mamlakat reziden-
tining ikkinchi mamlakat rezidentiga barcha turdagi transport vositalari
bo‘yicha ko‘rsatadigan xizmatlari tushuniladi. Tahliliy magsadlar
yo‘lida transportning dengiz (asosan, tashqi savdo yuklarini tashishda),
xavo (asosan yuklar va odamlarni mamlakatlararo tashishda) va boshqga
turlari ajratiladi.

Transport xarajatlarining xalgaro savdoga ta’siri kuyi-
dagicha:

- Transport xarajatlari mamlakatning savdo sharoitining
yomonlashuvi, ixtisoslashuv darajasi va tashgi savdo hajmining
gisqarishga olib keladi.

- Transport xarajatlari Xeksher-Olin-Samuelson teoremasiga
muvofig ishlab chigarish omillari bahosining mamlakatlararo
bargarorlashuviga to‘sqinlik giladi.
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13.2-jadval.

Igtisodiyot guruhlari bo‘yicha xizmatlar savdosi.”.

Iqtisodiyot
guruhlari
Dunyo Yillik Dunyo Yillik
giymati bo‘yicha | o‘sishqiy giymati bo‘yicha o‘sish
ulushi mati ulush giymati
(mlrd.$) (foiz) (foiz) (mlrd.$) (foiz) (foiz)
2014 2019 2019 2019 2014 2019 | 2019 2019
Dunyo 5245 6144 | 100.0 1.9 5141 5826 | 100.0 2.1
Rivojlanayotgan 1512 | 1833 | 29.8 2.5 1049 | 2108 | 362 | 8
igtisodiyotlar
Rivojlanayotgan 106 | 122 | 20 23 187 | 182 | 31 o
igtisodiyotlar: Afrika ' ' '
Rivojlanayotgan -4.0
igtisodiyotlar: 179 198 3.2 1.0 241 220 3.8
Amerika
Rivojlanayotgan -2.0
igtisodiyotlar: 1227 | 1513 24.6 2.7 1521 1706 | 29.3
Osiyo va Okeaniya
Ossish igtisodiyoti 127 137 2.2 15 187 172 | 3.0 5.3
Rivojlanayotgan 3606 | 4174 | 67.9 17 3005 | 3546 | 609 | 44
igtisodiyotlar
Xitoyni xisobga ol- -0.9
maganda. rivojlana- | 1593 | 4550 | 252 2.1 1516 | 1607 | 27.6
yotgan iqtisodi-
yotlar
Kam rivojlangan -1.6
mamlakatlarni
xisobga olmaganda | 1473 | 1784 29.0 2.3 1863 2038 | 35.0
rivojlanayotgan
igtisodiyotlar
Kam =~ rivojlangan | - 59 49 0.8 8.7 86 70 | 12 -l
mamlakatlar
Rivojlanayotgan 40 45 07 16 70 71 | 12 0.7
davlatlar
SIDS (UNCTAD) 21 26 0.4 3.8 15 15 0.3 -2.3
HIPCs (IMF) 31 41 0.7 4.8 58 60 1.0 -3.0
BRICS 499 609 9.9 2.8 787 863 14.8 -2.3
G20 4123 4804 78.2 2.2 3923 4526 | 77.7 2.6
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- Transport xarajatlari xududiy mehnat tagsimotiga — korxonalar
va tarmokdarni xududiy joylashtirishga ijobiy ta’sir ko‘rsatadi.

- Transport xarajatlarining o‘zaro savdoga Kirishayotgan
mamlakatlar o‘rtasida tagsimlanishi talab va taklif elastikligiga
bog‘lig; importyor mamlakatda talab elastikligi ganchalik kam bo‘lsa,
transport xarajatlari shuncha yuqori bo‘ladi; eksportyor mamlakatda
taklif elastikligi ganchalik kam bo‘lsa, transport xarajatlari shuncha
yuqori bo‘ladi. Xalgaro iqtisodiy munosabatlarning o‘ziga xos
shakllaridan biri xalgaro safarlar hisoblanadi va ular milliy schetlar
tizimida turizm deb ataladi. Ularning o‘ziga xosligi shundaki,
iste’molchi xorijga, xizmat ko‘rsatuvchiga garab harakatlanadi va
norezident sifatida tovarlar (xizmatlar) sotib oladi.

Xalgaro safarlar — sayoxatchilar tomonidan xorijda sotib
olinadigan tovarlar va xizmatlar yig‘indisi (sayohatchi xorijda bir
yildan kam muddatda bo‘lsa va norezident hisoblansa).

Sayohatchi - o°zi rezident hisoblanmaydigan mamlakatda bir
yildan kam muddatda bo‘lgan, boshga mamlakatning davlat tashkiloti
xizmatchisi yoki oila a’zosi bo‘lmagan va rezident uchun yollanib
ishlamayotganlar kiradi.

Xalgaro iqgtisodiy = munosabatlarda  sayohatchi
mamlakatida 24 soatdan ortiq vaqt bo‘lsa turist hisoblanadi.

borgan

13.3- jadval
Xalgaro safarlarning guruhlanishi.

O°‘z ichiga oladi

O*z ichiga olmaydi

Xizmat Xizmat bo‘yicha xorijda bo‘lgan sayo- | Sayohatchi tomonidan

safarlari hatchi tomonidan amalga oshiriladigan | jo‘natayotgan tashkilot
shaxsiy xarajatlar: kema va samolyot | nomidan va hisobidan
ekipajlari, hukumat organlari,xalgaro | amalga oshirilgan
tashkilotlar,xususiy firmalarning xizmat- | xarajatlar
chilari,mavsumiy ishchilar

Shaxsiy Shaxsiy ishlar buyicha (turizm) xorijda | Sayohatchnlarni xorijga

safarlar bo‘lgan sayohatchi tomonidan amalga |va  orkaga  tashish

oshiriladigan barcha xarajatlar: dam
olish, sport bilan shug‘ullanish, garin-
doshlarinikiga borish, o‘qish, davolanish,
diniy ehtiyojlarini gondirish.

(mazkur xizmatlar xal-
garo yo‘lovchi transpor-
ti xizmatlariga kiradi)
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Agar ular xorijda 24 soatdan kam bo‘lishsa ekskursant xisob-
lanishadi. Ekskursantlar Yevropaning kichik mamlakatlari statisti-
kasida sayohatchilarning alohida kategoriyasi sifatida ajratib ko‘r-
satiladi. Chunki, ko‘plab xorijliklar bu mamlakatlarga yarim kun yoki
bir kunga kelib ketishadi.

Sayohatlar xalgaro Xxizmatlar savdosida muhim o‘rin tutadi.
Turizm transport, mehmonxona xo°‘jaligi, ko‘ngil ochar sanoat, sport,
reklama, umumiy ovqgatlanishni gamrab oluvchi butun bir tarmoglar
majmuasiga aylandi.

Aholi daromadlarining oshshi, transport vositalari va mexmon-
xona xo‘jaligining takomillashuvi, havo transporti orgali tashishning
arzonlashishi, valyuta olib chiqish cheklovlarining zaiflashishi va
chegarada rasmiylashtirishning soddalashishi natijasida turizmning
xalgaro xizmatlar eksportidagi ulushi ortib bordi.

13.3 Xalgaro turizm natijasida ishlab chiqgarilgan eksport
2018 yilda 1,7 trillion AQSH dollarini tashkil etdi, bu o‘tgan
yilga nisbatan real giymatda 4 foizga oshdi ,deb xabar beradi
Jahon sayyohlik tashkiloti (UNWTO)ning yangi hisobotida.
Ketma-ket yettinchi yil davomida turizm eksporti Tovar
eksportiga nisbatan tezroq o‘sdi (+3%), bu odatda bargaror
igtisodiy sharoitda xalgaro sayohatlarga bo‘lgan talabni aks
ettiradi.

Olti yillik bargaror o‘sishdan so‘ng turizm dunyoning eng muhim
igtisodiy tarmoglaridan biri bo‘lib qolmogda. Bu o°sib borayotgan
xizmatlar igtisodiyotining asosiy qismidir, daromad va valyuta olish,
ish o‘rinlarini yaratish, mintagalarni rivojlantirishni rag‘batlantirish va
mahalliy jamoalarni qo‘llab-quvvatlash imkonini beradi. Turizm
eksporti igtisodiy jihatdan ahamiyatlidir va boshga eksport sohalariga
nisbatan ichki iqtisodiyotga katta ta’sir ko‘rsatadi. OESD
mamlakatlaridagi xalgaro sayyohlarning har 1 AQSH dollari xarajatlari
o‘rtacha 89 tsent ichki qo‘shilgan giymat hosil giladi, umumiy eksport
uchun esa 81 sentni tashkil giladi. Jahon migyosida turizm uzoq
muddatli o°sish prognozlaridan oldinroq davom etmoqda va 2019-yilda
1,5 milliardlik xalqaro sayyohlik tashrifi qayd etildi. OESD
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mamlakatlariga turizmning o‘sishi so‘nggi yillardagi kuchli o‘sish
davridan keyin 2014-yildan beri jahon o‘rtacha ko‘rsatkichidan oshib
ketdi. OESD mamlakatlari dunyodagi eng yaxshi sayyohlik
yo‘nalishlariga kiradi va global tashriflar (56,9%) va sayohat
tushumlari (61,1%) ning yarmidan ko‘pini tashkil giladi. Xalgaro
turizmning afzalliklaridan tashqari, OESD davlatlarining aksariyatida
ichki turizm ushbu sektorning tayanchidir, o‘rtacha hisobda turistlar
xarajatlarining 75 foizini 0‘z zimmalariga olishadi.

I I I I I I :
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13.6-rasm. Turizmning xizmatlar eksportiga qo‘shgan
hissasi,OESD ning tanlangan mamlakatlari (2018)

2020-yilda transport xizmatlari (yo‘lovchilar transporti va
yuklarni gamrab oladigan), shuningdek, tovar savdosi hajmining
pasayishi va sayohat cheklovlari tufayli yomon ta’sir ko‘rsatdi. Mart
oyida AQSHda eksport va import fevral oyiga nisbatan 36,2% va
33,7% ga kamaydi. Kanadada transport xizmatlari eksporti 20% ga,
import esa 17% ga kamaydi. Fransiya nisbatan pastroq pasayish hagida
xabar berdi (eksport va importdagi minus 2,4% va minus 10,3%),
koreys importi esa tovar savdosidagi tegishli tiklanishga mos ravishda
4,3% ga oshdi. Xitoyda eksport va import birinchi chorakda o‘tgan
yilning shu davriga nisbatan 6,9% va 6,4% ga kamaydi.

Jami xizmatlarning eksporti va importining umumiy pasayishi
transport va sayohatlarga garaganda unchalik keskin bo‘lmaganligi,
boshqa xizmatlar sohalari ham yaxshi ishlashini ko‘rsatdi. Ushbu
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mamlakatlar uchun ma’lumotlar, xususan, ragamlashtiriladigan
xizmatlarning kuchli o‘sishiga ishora gilmoqda. Telekommunikatsiya,
kompyuter va axborot xizmatlari importi 1l chorakda Xitoyda 34
foizga o°‘sdi (2019-yilning shu davriga nisbatan), bu so‘nggi besh yil
ichida yillik o‘rtacha 20 foizdan tezroq; eksport ham shu davrda 11,1
foizga o‘sdi. Qo‘shma Shtatlarda boshga biznes xizmatlarining
eksporti va importi mart oyida fevral oyiga nisbatan 0,3% va 0,1% ga,
telekommunikatsiya va kompyuter xizmatlari mos ravishda 0,4% va
0,2% ga o‘sdi.

13.3. Texnik taraqqiyotning xalqaro savdoga ta’siri va
texnologiyalarni xalgaro uzatish shakllari

Texnologik taraqqiyotning xalgaro savdoga ta’siri. O‘sish omil
o‘sishida namoyon bo‘ladi deb taxmin qilingan edi. Biroq, bir qator
empirik tadqiqotlar natijalariga ko‘ra, milliy taraqqiyot yoki
mahsulotning o°‘sishida texnik taraqqiyotning hissasi ishchi kuchi
taklifi yoki kapital yig‘ilishining o‘sishiga qaraganda ancha muhimroq.
Texnik taraqqiyotning o‘sish jarayoni va savdoga ta’siri omillarning
o‘sishiga garaganda ancha murakkab. J.R. Xiks texnik taraqgiyotni
neytral, ishchi kuchi va kapitalni tejaydigan deb tasniflagan. Texnik
yangiliklarning tabiati qanday bo‘lishidan qat’iy nazar, ular izok-
vantning kelib chigishiga qarab siljishini keltirib chigaradi, ishlab
chiqarish darajasi bir xil bo‘ladi. Bu shuni anglatadiki, texnik taraq-
giyot firmaning ombor ma’lumotlarining kamroq miqdoridan foydalan-
gan holda bir xil migdordagi tovarni ishlab chigarishga imkon beradi.

13.7-rasmda mehnat X o°qi va kapital Y o‘qi bo‘ylab o‘lchanadi.
Ikki omilning narxlarini hisobga olgan holda, asl omil narxlari liniyasi
KL. Asl izokuant K, 100 ta birlikning chigishini bildiradi, masalan A
tovar. QL va Q chiziglarining teginishliligi P da uchraydi. 2 rasm. (i),
texnik taraqqiyot ro‘y berganda, izokuant Q chap Qi ga siljiydi va
muvozanat P dan Plga o‘tadi. Kapital-mehnat koeffitsiyenti (K/L) bir
xil OP yoki OP1 chiziglarining qiyaligi bilan o‘Ichanadi. Bu kapital va
ishchi kuchi nisbati o‘zgarmasligini anglatadi. Bu texnik taraqqiyot
neytral ekanligini anglatadi. 13.7-rasm (ll) da texnik taragqgiyot
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izokvantni Q dan Qi ga, muvozanat esa P dan Plga siljitadi. K/L
dastlab OP chizig‘ining nishabligi va keyinchalik P1 chizig‘ining
nishabligi bilan o‘lchandi. OP1 OP ga garaganda ancha tik bo‘lganligi
sababli, K/L ko‘paygan. P2 da K/L R bilan bir xil, lekin R dan kam
ishchi kuchi ishlatiladi, hatto P1 da ham, P ga garaganda kamroq ishchi
kuchi mavjud, shuning uchun texnik taraqgiyot mehnatni tejash
xususiyati va bu K/L ni oshiradi. 13.7-rasm (l11) da texnik taraqqiyot
muvozanatni P dan Plga o‘zgartiradi. K/L R1lda P ga garaganda
pastrog, chunki OP1 chizig‘ining qiyaligi OP ga garaganda kamrog.
Agar K/L doimiy bo‘lib qolsa, P2 da 100 birlik A hosil bo‘lishi
mumkin, bu yerda kapitalning kamroq sarflanishi P ga garaganda
kamroq bo‘ladi, hatto P] da ham, kapitalning P ga nisbatan kamroq
ishlatilishi bu texnik taraqgiyotning kapital ekanligini anglatadi

13.7-rasm. Neytral, mehnatni tejaydigan va kapitalni tejaydigan
texnik taraqqiyot.

Innovatsiya va o‘sish har doim bir-biriga sinonim bo‘lib kelgan
va pirovardida rivojlanishga olib keladi. Biznes ekotizimlari asosan
ushbu yangiliklarga bog‘liq va texnologiyalarning tarqalishi ushbu
tashkilotlarning kelajagini belgilashda hal qiluvchi rol o‘ynaydi.
"Texnologiyalarni uzatish" atamasi foyda keltiradigan tashkilotning
bilimlari, ko‘nikmalari, nou-xaulari va boshga gimmatli aktivlarining
harakatini ko‘rsatadi. Texnologiyalarni uzatish konsepsiyasi qadimgi
asrda va Mansfild tomonidan hagli ravishda "Xalglar va firmalarning
igtisodiy ko‘rsatkichlariga ta’sir qiluvchi asosiy jarayonlardan biri bu
texnologiya transferidir" deb nomlangan. Igtisodchilar uzoq vaqtdan
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buyon texnologiyalarni uzatish iqtisodiy o‘sish jarayonining asosini
tashkil etishini va rivojlangan va rivojlanayotgan mamlakatlarning
taraggiyoti ushbu transferlarning hajmi  va samaradorligiga
bog‘ligligini uzoq vaqtdan beri anglab etishgan. So‘nggi yillarda
igtisodchilar xalgaro texnologiyalar transferining jahon savdosi hajmi
va shakllariga muhim ta’sirini ham angladilar (yoki qayta kashf
etdilar). Texnologiya uzatishning ma’nosi. Uning egasidan (shaxs
yoki tashkilot) boshga shaxsga yoki tashkilotga texnologiya
ko‘rinishida namoyon bo‘ladigan bilim, ko‘nikma va boshga nou-
xaularni targatish jarayoni texnologiya transferi deb nomlanadi.
Texnologiyalar transferi amalga oshirilayotgan turli manfaatdor
tomonlar orasida universitetlar, biznes tashkilotlari, ilmiy-tadgigot va
innovatsion jamiyatlar va boshqgalar mavjud. Bunday o‘tkazish
ko‘nikmalar, bilimlar, texnologiyalar, ishlab chigarish usullari va
boshga tegishli foyda olish magsadlari bilan bo‘lishish motivi bilan
amalga oshiriladi. O‘tkazish keyinchalik yangi mahsulotlarni,
jarayonlarni, dasturlarni, materiallarni yoki xizmatlarni ishlab chigish
texnologiyasini yanada rivojlantirishi va undan foydalanishi mumkin
bo‘lgan foydalanuvchilarning keng doirasiga yaxshilangan Kkirish
imkoniyatini ta’minlash maqgsadida amalga oshiriladi.

Texnologiyalarni uzatish turlari. Texnologiyalarni uzatishni
keng vertikal va gorizontal texnologiya uzatish deb tasniflash mumkin,

1. Vertikal texnologiyalarni uzatish - ushbu transfer zanjiri
asosly tadgiqotlarni amaliy tadgiqotlarga, amaliy tadgigotlarni
rivojlanishga va ishlab chiqgishdan ishlab chigarishga qadar o‘z ichiga
oladi. U ichki texnologiya uzatish deb ham ataladi. Ushbu turdagi
transfer asosan tadgigot uyushmalari, universitetlar va hukumatlar
o‘rtasida amalga oshiriladi.

2. Gorizontal texnologiya uzatish - allagachon joriy gilingan
yoki bitta tashkilot ichida ishlatilgan texnologiya boshga joyga
o‘tkazilganda va boshga joyda ishlatilganda, transfer gorizontal
texnologiya uzatish deb nomlanadi. U tashqi texnologiyalarni uzatish
deb ham ataladi. Ushbu turdagi pul o‘tkazish xususiy kompaniyalar,
kichik va yirik biznes tashkilotlari va boshqalar o‘rtasida amalga
oshiriladi.
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Texnologiyalarni uzatish usullari:

1. Litsyenziyalash - Texnologiyaning egasi (Litsenziyalovchi)
va qabul qiluvchi (Litsenziat) o‘rtasida ma’lum bir muddat davomida
transfer giluvchi shaxs yoki kompaniya tomonidan ishlab chigilgan
yoki egalik giladigan texnologiyadan foydalanish huqugini beruvchi
kelishuv litsenziyalash deb nomlanadi. Litsenziyalashning ikkita keng
toifasiga texnologiyadan foydalanish uchun eksklyuziv huquglar
beradigan va ikkinchisiga xos bo‘lmagan huquqlar berilgan biri kiradi,
bunda egasi texnologiyani gabul gqiluvchidan tashgari boshqga
kompaniyaga o‘tkazish huquqini o‘zida saqlab qoladi. Shuningdek, u
litsenziatga boshqgalarga texnologiyadan foydalanish huqugini berishga
ruxsat berib, sub-litsenziya huquqini oz ichiga olishi mumkin.

2. Qo‘shma Kkorxona shartnomasi - kompaniya tomonlar
o‘rtasida uzoq muddatli hamkorlikni, muvaffaqiyatli o‘tkazishda
barcha ishtirokchilarni rag‘batlantirishni va tagqqoslaganda kamroq
xarajatlarni o‘z ichiga olgan holda ma’lum bir biznes uchun
texnologiya transferi bo‘yicha qo‘shma korxona shartnomasini tuzadi.

3. Franchayzing - bu texnologiyani uzatishning eng afzal
usullaridan biridir. Kompaniyalar odatda ushbu turdagi shartnomalar
bo‘yicha texnik nou-xaularni yoki malakalarni o‘tkazadilar.

4. Asl uskunalar ishlab chigaruvchisi - bu subqudrat
shartnomasining bir turi bo‘lib, unda xorijiy kompaniya o0°‘z
texnologiyalarining tegishli gismini uzatadi va mahalliy kompaniya
shartnomadagi shartlarga muvofiq ishlab chigaradi. Bunday shartnoma
mahalliy kompaniyalar va firmalarga texnologiyalarni o‘zlashtirish va
ishlab chigarish mexanizmini gayta qurish imkoniyatini beradi.

5. Sotib olish to‘g‘risida shartnomalar - bu rivojlanayotgan
mamlakatlarning manfaatdor tomonlari va yirik xorijiy kompaniyalar
o‘rtasidagi kelishuv shaklidir, bunda chet el kompaniyasi ishlab
chigaradigan xom ashyo yoki mahsulotlarni sotishdan olinadigan foyda
evaziga sanoat uskunalarini etkazib beradi. Ushbu turdagi
texnologiyalarni uzatish ko‘pincha yangi zavodlarni qurishda va
boshqa tegishli ishlarda qo‘llaniladi. Shunisi e’tiborga loyigki, bugungi
kunda yondashuvlarni ishlab chigishga imkon beradigan va biznes-
jarayonlarni samarali rejalashtirish va amalga oshirishga imkon
beradigan juda ko‘p bilim va texnologiyalar mavjud. Kunduzgi
yorug‘likni ko‘rish kerak bo‘lgan narsa - bu iqtisodiy taraggiyotning
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uzluksizligini ta’minlash uchun manfaatdor tomonlar o‘rtasida
texnologiya uzatishni amalga oshirishning yaxshi moliyalashtirilgan va
kuchli mexanizmi.

13.4. Xalqgaro texnologiyalar savdosini tartibga solish
usullari va yo‘llari

1980-yillar davomida bir gator tortishuvlar savdo va kapitalni
ko‘p talab qiladigan sohalardagi texnologiyalar va investitsiyalarga
asoslangan edi. Bularga yuqori texnologiyalar deb ataladigan sohalar
(masalan, farmasevtika va samolyotlar), shuningdek, o‘rta texnologik
sohalar kiradi, chunki Iqgtisodiy hamkorlik va taraqgiyot tashkiloti
(OESD) ta’riflari tadqiqotlarga asoslangan va rivojlanishning
intensivligi, bu muhim bo‘lsa-da, fagat ushbu sohalarga xos
xususiyatlarni aks ettiradi. Qulaylik uchun yugori texnologiyalar
atamasi ikkalasiga ham qo‘llanilishi mumkin edi. So‘ngi o‘n yarim yil
ichida texnologiya masalalari xalgaro kun tartibida ko‘proq o‘rin
egallashining bir gator sabablari bor. Ehtimol, 70-yillarning oxiriga
kelib rivojlangan mamlakatlarning "konvergensiya klubi* ning paydo
bo‘lishi (masalan, texnologik va boshgaruv qobiliyatlari, kapitalning
intensivligi va ta’lim darajalarida yaqinlashish) eng asosiy narsa
bo‘lishi mumkin. Ushbu yaqinlashish asosan "ta’qib qilish" natijasi
edi. Ta’qib etishning asosiy qo‘zg‘atuvchisi AQSHning ilg‘or
texnologiyalarining targalishi, urushdan keyingi shubhasiz yetakchi
edi. Yangi texnologiyalar savdo-sotiq qilinadigan narsalarga va
ularning ta’siriga ta’sir etadigan global savdoga kelsak, ushbu bobda
amaldagi me’yoriy landshaft yeskizlari va paydo bo‘layotgan
texnologiyalarning kelgusida tartibga soluvchi yondashuvlarga ta’siri
aks ettirilgan. Texnologiyalarni tartibga solish asosan ichki
qonunchilikka asoslangan bo‘lsa, aynan xalgaro savdo qonunchiligi
tartibga soluvchi xilma-xillik muammolarini hal giladi, xalgaro savdo
va investitsiyalardagi keraksiz to‘siglarni yengib chigadi va umumiy
standartlarni bayon giladi. Diskriminatsiya va oshkoralikning umumiy
tamoyillaridan tashqari, texnologiya, aynigsa, intellektual mulkni
himoya qilish qoidalari va sanoat va ozugaviy mahsulotlarning texnik
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reglamentlari va standartlari bilan hal gilinadi. Xalgaro savdo gonun-
chiligi gonuniylik va demokratik hisobdorlik muammolariga javob
berishi uchun texnologik taraqgiyot bilan bog‘liq bo‘lgan globallashuv
jarayonini ishlatadigan ko‘p darajali boshqaruv tizimida ishlaydigan
tartibga soluvchi hamkorlik va muvofiglik uchun yangi yondashuvlar
bo‘lishi kerak.

Milliy ilm-fan, texnologiya va innovatsion siyosat bir nechta
funksiyalarni bajaradi. Birinchidan, ular hukumatning ilm-fan,
texnologiya va innovatsiyalarning mamlakatning ijtimoiy va iqtisodiy
rivojlanishiga qo‘shgan hissasi haqidagi qarashlarini bayon qiladilar.

Ikkinchidan, ular fan, texnologiya va innovatsiyalarga davlat
investitsiyalarining ustuvor yo‘nalishlarini belgilaydilar va hukumat
islohotlarining yo‘nalishini anigladilar. Uchinchidan, ushbu strategiya-
larni ishlab chiqish tadgiqotchilar hamjamiyati, moliyalashtirish
agentliklari, biznes va fugarolik jamiyati, mintagaviy va mahalliy
hukumatlarga gadar siyosat ishlab chigish va amalga oshirishda
ishtirok yetishi mumkin. Ba’zi hollarda, milliy strategiyalar magsadlar
yoki vazifalar majmuini bajarish uchun foydalaniladigan aniqg siyosat
vositalarini  belgilaydi. Jahon bozorida texnologiyalar harakatini
tartibga solish zaruriyati jahon xo°‘jaligining globallashuv jarayoni
bilan bog‘lig. Xalgaro texnologiyalar savdosini tartibga solish xalgaro
va milliy darajada amalga oshiriladi. Ixtirolar, yangi sanoat
mahsulotlari va tovar belgilari bilan bog‘liq xuquqglarni ximoya qilish
xalgaro tartibga solish predmet hisoblanadi. Bu sohadagi asosiy
kelishuv Sanoat mulkini muhofaza qilish bo‘yicha Parij Konvensiyasi
xujjatlarida aks etgirilgan. Parij Konvensiyasi o‘z oldiga ixtirolar,
yangi sanoat mahsulotlari, tovar belgilarini ro‘yxatdan o‘tkazish
masalalari bo‘yicha imtiyozlar berishni magsad) qilib ko‘ygan.

Konvensiyaning asosiy qoidalari quyidagilar:

- milliy rejim;

- konvension xuqugqlarga ustuvorlik berish;

- patent orgali berilgan huquglarning buzilish holatlarining oldini
olish.

Milliy rejim a’zo mamlakatlarning fugarolari va firmalariga ham
mulk xuqugini himoya qilish imkonini beradi. Shuningdek Parij
ittifoqiga a’zo bo‘lmagan mamlakatlar fuqarolariga ham himoya
ta’minlanadi.
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Konvension xuquglarga ustuvorlik berish a’zo mamlakat tomo-
nidan berilgan ariza asosida bir yil davomida mavjud ustuvorlikdan
foydalanish imkonini beradi. Konvension xuquglarga ustuvorlik berish
ixtirolarni mazkur mamlakatda ham patentlash imkoniyatiga ega
bo‘ladi. Patent orgali berilgan xuquglarning buzilish holatlarining
oldini olish qoidasiga muvofiq patent egasi mazkur ixtirodan
foydalanish yoki boshqalarga ixtironi ko‘llashni man etishi mumkin.
Milliy havfsizlikni ta’minlash. Xalgaro texnologiyalarni uzatishni
davlat tomonidan nazorat qilishdan ko‘zlangan yana bir magsad qurol-
yarog* ishlab chikarish bilan bog‘liq va «ikki tomonlama» mo‘ljal-
langan yuqori texnologiyalarning bir-biriga nisbatan dushmanlik
siyosatini olib borayotgan mamlakatlarga yetib borishining oldini olish
hisoblanadi. Misol sifatida NATO doirasida XX asr 80-yillarining
oxiriga qadar amalda bo‘lgan texnologiyalarni sobiq sotsialistik mam-
lakatlarga eksport gilishni nazorat qiluvchi Koordinatsion ko‘mitasi
(KOKOM) faoliyatini keltirish mumkin. Xalgaro shartnomalarda
belgilangan shartlarga rioya etish. Ko‘p tomonlama kelishuvlarda
ishtirok etayotgan mamlakatlar kimyoviy, biologik, bakteriologik
qurollarni ishlab chigarish uchun ishlatiladigan texnologiyalar savdosi
bo‘yicha davlat nazorat tizimini joriy etishadi. Bu turdagi qurollarni
ishlab chigarish umuman tagiqlangan yoki bu faoliyat xalgaro
migyosda qattig nazorat gilinadi. Xalgaro kelishuvlarga muvofiq
tinchlik yo‘liga xizmat qiluvchi materiallar, asbob-uskunalar yaratish
uchun qo‘llanuvchi, ammo ommaviy qirg‘in qurollarini ishlab
chigarish uchun foydalanish mumkin bo‘lgan texnologiyalar va ilmiy-
texnik axborotlarni chetga chigarish davlat tomonidan nazorat gilinadi.
Xalgaro texnologiyalarni uzatishni tartibga solish mexanizmlari.
Davlat tomonidan texnologiyalarni olib kirish va chetga chigarishni
tartibga solish eksportni nazorat giluvchi organlar, bojxona usullari va
chegara nazorati ostida amalga oshiriladi. Ko‘pchilik mamlakatlarda
texnologiyalarni uzatishni bilvosita tartibga solish patentlar va savdo
belgilarini davlat tomonidan ro‘yxatga olish tizimi orqali olib boriladi.
Ba’zi hollarda texnologik sig‘imkorligi yuqori tovarlarni eksport qilish
xuqugini olishda hukumatning maxsus ruxsatnomasi talab etiladi.
Xalgaro texnologiyalarni uzatishni tartibga soluvchi gonunchilikning
buzilishi davlat axamiyatiga molik jinoyat deb baholanadi va
gonunbuzarlar jinoiy javobgarlikka tortiladi. Ko‘pchilik mamlakatlarda
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bu holat sodir etilganda xorijiy rezidentga nisbatan gat’iyy choralar
ko‘riladi (bir umrlik gamoq jazosidan tortib o‘lim jazosigacha). Yuqori
texnologik maxsulotlar bozorida yetakchilik gilayotgan mamlakatlar
tajribasi texnologik liderlik bilan bog‘liq qonuniyatlarni aniglash
imkonini beradi: Birinchi qonuniyat - ilm-fan va innovatsion
yangiliklarning mamlakat raqobatbardoshligini oshirish hamda xavf-
Sizligini ta’minlash instrumentlari va zamonaviy bilimlarga asoslangan
yangi tipdagi jamiyatning bazaviy elementi sifatida baholanishi.
Innovatsion tizim faoliyatini ta’minlash rivojlangan mamlakatlarning
yuqori texnologik mahsulotlar bilan savdo qilish imkoniyatlarini
kengaytiradi. Ikkinchi gonuniyat - korporativ tadgiqotlar va ishlan-
malarning muhim iqgtisodiy ahamiyatga egaligi. Kompaniyalarda olib
borilayotgan ilmiy tadgiqot ishlarining rivojlanishi ilmiy yangiliklar va
yangi texnik imkoniyatlarni yaratadi. XX asrning oxirlarida
rivojlangan mamlakatlarda innovatsion rivojlanishga sarflangan
umummilliy xarajatlarning asosiy gismi tadbirkorlik sektori tomonidan
moliyalashtirilgan. Bu ko‘rsatkich Fransiyada — 61%, Buyuk Britani-
yada — 65%, Germaniyada - 68%, Yaponiyada - 72%, AQSHda -
74%, Shvetsiyada - 75% ni tashkil etgan. Uchinchi gonuniyat — zamo-
naviy bilimlarni jamg‘arish — kumulyativ jarayon hisoblanadi. lIm-fan
va maorifga sarflanayotgan mablag‘lar barqaror va uzoq muddatga
mo‘ljallangan bo‘lsagina samara beradi. Mazkur sohani moliyalash-
tirish biron bosqichda to‘xtab qolsa, uni keyinchalik ko‘paytirish o‘zini
oglamaydi. Davlatning ilmiy-texnik siyosatini moliyalashtirishdagi
asosily manba budjet mablag‘lari hisoblanadi. Mazkur manbadan ilmiy
xarajatlar 15 dan 12 qismigacha moliyalashtiriladi. Taxlillar ko‘rsatish-
cha. AQSH va Yaloniyada ilmiy tadgigot va tajriba-konstruktorlik
xarajatlari YAIMga nisbatan o‘rtacha 3,0% ini moliyalashtiradi.
Xorijiy texnologiyalarni import giluvchi mamlakatlar texnologiyalarni
olib Kkirishning gonuniyligini nazorat giladi va jamiyat uchun xavfli
texnologiya turlarining kirib kelishini taqiglaydi. Ko‘pincha mamlakat-
ning umumiy texnologik rivojlanshp darajasi ilg‘or texnologiyalarning
mamlakatga kirib kelishiga to‘sqinlik qilishi mumkin. Mamlakatlar
o‘rtasidagi ijtimoiy-madaniy va aholining ma’lumotliligi borasidagi
farglarning mavjudligi kam taragqiy etgan mamlakatlardagi ishchi-
larning yangi texnologiyalarni egallash va ishlab chiqarishda qo‘llash
imkonini bermaydi. Bu esa texnologiyalarning xalgaro harakati yo‘lida
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jiddiy to‘sgnnlik qilishi mumkin. Odatda, qurol-yarog‘, kimyoviy
mahsulotlar, narkotiklar, spirtli ichimlik ishlab chiqarish bilan bog‘liq
texnologiyalarni mamlakatga olib kirish davlat tomonidan nazorat
gilinadi.

TUSHUNCHA VA IBORALAR

Xizmatlar - ishlab chigaruvchi va iste’molchi o‘rtasidagi keli-
shuv munosabatlari asosida boshga shaxslarning ehtiyojlarini
gondirishga yo‘naltirilgan (mehnat qonuniy munosabatlari asosidagi
faoliyatdan tashqari) faoliyat.

Xizmatlar - bu jamiyat, uy xo‘jaligi a’zolari, turli korxonalar,
birlashmalar, tashkilotlarning ehtiyojlarini gondiruvchi moddiy-
ashyoviy shaklga ega bo‘Imagan igtisodiy faoliyat.

Savdo qilinmaydigan xizmatlar - ishlab chigaruvchi va
iste’molchi bir mamlakat rezidenti hisoblangan va ishlab chigarilgan
mamlakatda iste’mol gilinadigan xizmatlar.

Savdo qilinadigan xizmatlar - bir mamlakat rezidenti
tomonidan ishlab chigariladigan va boshga mamlakat rezidenti
tomonidan iste’mol gilinadigan xizmatlar.

Omilli xizmatlar - ishlab chigarish omillarining xalgaro harakati
natijasida yuzaga keluvchi xizmatlar.

Omil bo‘lmagan xizmatlar — ularga transport, turizm va
boshga nomoliyaviy xizmatlar Kiradi.

Xalgaro transport xizmatlari - bir mamlakat rezidentining
ikkinchi mamlakat rezidentiga barcha turdagi transport vositalari
bo‘yicha ko‘rsatadigan xizmatlari.

Qo‘shma korxona shartnomasi - kompaniya tomonlar o‘rtasida
uzoq muddatli hamkorlikni, muvaffaqiyatli o‘tkazishda barcha
ishtirokchilarni rag‘batlantirishni va taqqoslaganda kamroq xarajatlarni
0‘z ichiga olgan holda ma’lum bir biznes uchun texnologiya transferi
bo‘yicha qo‘shma korxona shartnomasini tuzadi.

Resurslar asosida ishlovchi tarmoglar - xomashyoni tashish xara-
jatlari tayyor mahsulotni tashish xarajatlaridan gimmatga tushadigan
tarmogqlar.
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Bozorga yo‘naltirilgan tarmoqlar — tayyor magsulotni tashish
xarajatlari xomashyoni tashish xarajatlaridan gimmatga tushadigan
tarmogqlar.

Erkin yo‘naltirilgan tarmoglar - resurslarga ham, bozorlarga ham
yo‘naltirilmagan xududiy harakatchan tarmogqlar hisoblanib, odatda,
ularga gimmat turuvchi, ammo yengil tayyor mahsulotlar ishlab
chigaruvchi tarmoglar kiradi.

Asl uskunalar ishlab chigaruvchisi - bu subpudrat shartno-
masining bir turi bo‘lib, unda xorijiy kompaniya o‘z texnologiya-
larining tegishli gismini uzatadi va mahalliy kompaniya shartnomadagi
shartlarga muvofiq ishlab chigaradi.

TAKRORLASH UCHUN SAVOLLAR

1. Xalgaro xizmatlar deganda nimani tushunasiz?

2. Xalgaro xizmatlarning ganday turlari mavjud?

3. Xalgaro iqtisodiy tashkilotlar xizmatlarni qgaysi mezonlar
asosida guruhlaydi?

4. Xalqaro xizmatlar bozorining rivojlanishiga qaysi omillar ta’sir
ko‘rsatadi?

5. Xalgaro xizmatlar bozorining rivojlanish tamoyillariga baho
bering.

6. Xalqaro transport xizmatlarining xizmatlar bozoridagi o‘rni va
tarkibi ganday?

7. Turizm xizmatlarining xalgaro xizmatlar bozoridagi o‘rniga
baho bering.

8. Xalgaro xizmatlar savdosi ganday usullar yordamida tartibga
solinadi?

9. O‘zbekistonda turizmning rivojlanish istigbollariga baho
bering.
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XALQARO KAPITAL MIGRATSIYASI

Ushbu mavzuda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

>  Xalgaro kapital migratsiyasining mohiyati.

> Xalgaro kapital migratsiyasining tarkibi va rivojlanish
tendensiyalari.

> Investision startap loyihalarining mazmuni.

> Investision startap loyixalarining tasnifi va ahamiyati.

> Xalgaro kapital ishtirokida startap loyixalarni amalga oshirish
Xususiyatlari.

> Xalgaro kapital ishtirokida startap loyihalarni amalga oshirish
afzalliklari va bugungi xolati taxlili.

> Pandemiya sharoitida  investitsion startap loyihalarni
moliyalashtirishning ahamiyati.

»Pandemiya sharoitida investitsion startap loyihalarni
rivojlantirishga doir chora-tadbirlar samaradorligi

Kirish

Dunyo migyosida investitsion startaplarga bo‘lgan ehtiyoj bugun
va keyingi asrlarda o‘z ta’sir doirasini yanada kengaytiradi. Biz 2021-
yilga qadam qo‘yganimizdan so‘ng investitsion startaplar ko‘lami
doirasi kengayib borish bosqiching sezilarli omillarini ko‘rishimiz
mumkin. Birinchidan, sarmoyadorlar investitsion startaplarga katta
migdordagi kapital harakatini yanada qo‘llab-quvvatlashda davom
etirmoqdalar, bu avvalgi gayd gilingan capital harakatlariga nisbatan
sezilarli darajada yuqori ekanligi ma’lum, chunki sarmoyadorlar soni
ko‘payib, innovatsion hamda zamon va makonga mos bo‘lgan
investitsion startaplarni moliyalashtirmoqda. Ikkinchidan, kosmosga
yangi investitsiyalar kiritilganiga qaramay, ko‘plab korxonalar hali
ham rentabellik va bargarorlikni namoyish etmagan. Va nihoyat,
hukumat manfaatdor tomonlari venchur kapitali tomonidan moliya-
lashtiriladigan investitsion startaplarning potensial muvaffaqgiyatining
tobora muhim elementiga aylanmoqda, chunki ko‘plab firmalar
potensial mijoz sifatida hukumatga murojaat gilishadi. Innovatsiyalar
va startaplar mamlakat iqtisodiyotini iqtisodiy o‘sishning asosiy
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mexanizmi sifatida oldinga siljishiga yordam beradi. Investitsion
startap jarayoni va texnologiyalarning rivojlanishi tufayli tadbirkorlar
kompaniyalarni bir necha yil avvalgiga garaganda kichikroq jamoalar
va kamroq pul mablag‘lari bilan katta daromadlarga erishmoqdalar.
Innovatsiyalar sikli tezlashmoqgda va iste’dodli tadbirkorlar keyingi
davr texnologiyalarni egallashga va ixtiro gilishga tayyor ekanliklari
shu jumladan, hozirning o‘zida ularga nisbatan intilish jarayonini
ko‘rsatmoqdalar. Investitsion startaplar bu noyob mahsulot yoki
xizmatni ishlab chiqish, uni bozorga chigarish va uni xaridorlar uchun
o‘zgarmas va almashtirib bo‘lmaydigan qilib yaratish uchun tashkil
etilgan yosh kompaniyalardir. Investitsion startaplar innovatsiyalarga
asoslangan bo‘lib, mavjud mahsulotlarning kamchiliklarini bartaraf
etish yoki tovar va xizmatlarning mutlago yangi toifalarini yaratish,
shu bilan butun tarmoglar uchun mustahkamlanib qgolgan fikrlash va
biznes yuritish uslublarinitubdan o‘zgartirish uchun xizmat qiladilar.
Shuning sababdan, ko‘plab innovatsion investitsiyaviy startaplar o‘z
sohalarida "yangilochi" sifatida tanilgan.Investitsion startaplarning
dastlabki giymati unchalik ham yirik bo‘lmasada, o‘z tarmog‘ida kes-
kin burilish yasash uchun yetarli bo‘lishi mumkin. Albatta loyihaning
gamrovi kengaygani sayin albatta, unga sarmoya jalb qgilish lozimligi
sezilarli darajada oshib boradi. Shu jumladan aytish joizki, shu o‘rinda
xorijiy kapital oqimining ta’siri loyiha uchun yuksalish gqadamlarini
qgo‘yishiga sababchi bo‘lishi mumkin. Investitsion startaplar yuksak
korxona va tashkilot yoinki korporatsiyalarning dastlabki qo‘ygan
qadami deya hisoblasak, ularni yana bitta pog‘ona yuqorilashiga
sababchi bo‘ladigan omil bu investitsiya hisoblanadi. Hozirgi kunda
startapdan katta loyihalarga aylangan investitsion startaplarni ko‘p-
labini gayd etish mumkin. Ammo investitsion startaplarga kapital
harakti zarur biroq, bu migdorni cheklash albatta investitsion
startaplarning aksiyalariga kiritilgan mablag‘lar orqali emas balki,
kapital kiritgan aksiyadorning o‘ziga ta’sir qilish orqali ham
investitsion startaplarning aksiyalari narxini jahon qimmatli qog‘ozlari
bozorida pastlashishiga olib kelishi mumkin. Shu sababdan har doim
ham katta migdordagi aksiyalarni sotish yoinki sotib olish daromadli
hisoblanmasligi mumkin. Bunga misol gilib, dastlabki xususiy kosmik
xizmat ko‘rsatuvchi “Spasex” ni olsak mubolag‘a bo‘lmaydi. Negaki, u
oz xizmatlarini davlatlar taklif gilgan xizmatdanda arzonzoqqga taklif
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qilayotgani ma’lum yoinki o‘z tarmog‘ining yangilaninsh bosqichini
yaratib berayotgan investitsion startap hisoblanadi. Albatta unga
investitsiya Kiritish uchun bir nechta shartlarni ganoatlantirish lozim
bo‘ladi. Investitsion startaplar xususiylashtirish hamda yangi davrlarni
yaratish, mamlakat aholisining yashash sharoiti yoinki hayot kechirish
darajasini yaxshilash uchun ham xizmat gilmogda. Hozirgi kunda,
mamlakatlar yana bir muhim bir bosgichni boshlash arafasida desak
adashmagan bo‘lamiz. Bunga misol qilib, alogani ta’minlab beradigan
uyali aloqalarni oladigan bo‘lsak, ularning rivojlanish bosqichi ham
davrlar almashinishi bilan o‘zgarib bormoqda, shuningdek, investitsion
startaplar o‘z davriga nisbatan moslashishda davom etmoqda.

14.1. Xalqgaro kapital migratsiyasining mohiyati, tarkibi va
rivojlanish tendensiyasiyalari

Xalgaro kapital migratsiyasi- kapital egasi uchun foyda
keltiruvchi, davlatlar orasidagi garama-garshi harakatdir. Har bir davlat
bir vaqgtning o‘zida kapitalning importyori va eksportyori bo‘lib
hisoblanadi. Xalgaro iqtisodiy munosabatlarda kapitalni davlatlararo
tagsimlash iqtisodiy o‘sishning faol omili bo‘lib xizmat qiladi.
Igtisodiyot baynalminallashgan sari kapital faoliyati milliy doiradan
xalgaro migyosga chigadi va mamlakatlararo kapital eksporti yuz
beradi. Jahon xo‘jaligi rivojlanishining dastlabki bosqichlarida kapital
sanoat jihatdan rivojlangan mamlakatlardan qolog mamlakatlar tomon
yo‘naltirilgan edi. Jahon xo‘jalik tizimi aloqalari rivojlangan sari
kapital harakati umumjahon doirasida yuz berib, uning ogimi har
tomonlama, to‘xtovsiz bo‘ladi va pullik jam g‘armalarning
investitsiyalarga aylanishi kapitalning xalgaro migyosdagi harakatini
bildiradi. Iqtisodiy adabiyotda xalgaro kapital migratsiyasining
mohiyatini ochib beruvchi ikki xil yondashuv mavjud bo‘lib, ular
orasidagi farg quyidagi sabablar orqali ochib beriladi:

* bozor va uni tashkil etuvchi ho‘jalik alogalarining rivojlanishi;

« ushbu alogalarning mabhalliy iqtisodiyotning rivojlanishi va
takomillashuvi bilan bog‘lig rolining o‘zgarishi.
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Birinchi yondashuv tarafdorlari uchun xalgaro kapital migratsiyasi
— bu ishlab chigarish omillaridan birining harakatidir. Bunda alohida
tovar va xizmatlar boshga mamlakatlardagi ishlab chigarishning
igtisodiy afzalligi tufayli o‘sha mamlakatlar tomon oqib o‘tadi.
Bozorning alohida mamlakatlar milliy xususiyatlarini hisobga oluvchi
universal gimmati bu yondashuv tarafdorlarining diggat markazida
turadi. Ikkinchi yondashuv tarafdorlarining fikricha, xalgaro kapital
migratsiyasi ortigcha ishlab chigarish, moliya resurslarining foyda
olish magsadida xorijga uzluksiz joylashtirilishidan iborat. Bu yerda
bozor subekt sifatida emas, balki milliy, hududiy va xalgaro migyosda
muayyan magsadga erishish vositasi, obekti sifatida namoyon bo‘ladi.
XXI asr boshida igtisodiyotning globallashuvi omillaridan biri kapi-
talning mamlakatlar o‘rtasida harakatlanishining barqaror sur’atlarda
o‘sishi hisoblanadi. Tovar ishlab chigarishning muhim omillaridan
hisoblangan kapitalning xalgaro harakati milliy iqgtisodiyot chegara-
laridan chiqib, boshqa mamlakatlarga ko‘chadi. Xalgaro kapital mig-
ratsiyasi jahon xo°‘jaligini rivojlantirishda muhim ahamiyatga ega,
chunki u mamlakatlarning tashqi igtisodiy va siyosiy alogalarining
mustahkamlanishiga olib keladi, ularning tashgi savdo aylanmalarini
oshiradi, iqgtisodiy rivojlanishni jadallashtiradi, ishlab chiqgarish
hajmlarini ko‘paytiradi, ishlab chiqarilayotgan tovarlarning jahon
bozoridagi raqobatbardoshligini, importyor mamlakatlar texnik
salohiyatini o‘stiradi va mamlakatdagi bandlikni oshiradi.

Mamlakatning xalgaro kapital migratsiyasidagi ishtirok etish
darajasi qator ko‘rsatkichlarda ifodalanadi. Birinchi guruh ko‘rsat-
kichlariga quyidagi mutlaq ko‘rsatkichlar kiradi: kapital eksporti va
importining hajmi, kapital eksporti-importi qoldig‘i, mamlakatdagi
xorijiy kapitalli korxonalar soni, ulardagi bandlar soni va h. k. Kapital
eksporti-importi qoldig‘idan kelib chiqib, jahon mamlakatlari kapital
eksport giladigan (Yaponiya, Shveysariya), kapital import giladigan
(AQSH, Buyuk Britaniya) hamda eksport va import hajmi taxminan bir
xil bo‘lgan mamlakatlarga (Germaniya, Fransiya) ajratiladi. Boshqga
guruh ko‘rsatkichlar nisbiy ko‘rsatkichlar bo‘lib, ular xalgaro kapitallar
migratsiyasining markazlari va mamlakatning kapital importi-
eksportiga bog‘ligligini aks ettiradi:
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1) kapital importi koeffitsiyenti — xorijiy kapitalning mamlakat
YaiM dagi ulushini ko‘rsatadi:

K=( XK/YAIM)*100

bu yerda: Kimp — kapital importi koeffitsiyenti; XK — xorijiy
kapital hajmi; YaiM—yalpi ichki mahsulot. Yevropa mamlakatlarida
ushbu koeffitsiyentning eng yuqori darajasi Belgiya va
Lyuksemburgda kuzatiladi.

2)kapital eksporti koyeffitsiyenti — eksport gilinadigan
kapitalning YalM dagi ulushini aks ettiradi:

K=XK/YAIM)*100
bu yerda: K(eksp) — kapital eksporti koeffitsiyenti; XK — xorijiy
kapital hajmi; YaiM—yalpi ichki mahsulot. Yevropa mamlakatlarida
ushbu ko‘rsatkichning maksimal migdori Niderlandiyada gayd etilgan.

3)xorijiy kapitalning mamlakat kapital qo‘yilmalariga bo‘lgan
ichki ehtiyojidagi ulushini aks ettiruvchi kapital:

K=(XK/T(K))*100

bu yerda: K(eh )— ehtiyoj koeffitsiyenti; XK — xorijiy kapital;
D/(K) — mamlakatda kapitalga bo‘lgan talab.

AQSH da barcha kapitalga bo‘lgan ichki ehtiyojlarning 33 foizi
xorijily kapital hisobiga qondiriladi; boshga nisbiy ko‘rsatkichlar:
xorijiy yoki aralash kompaniyalarning milliy ishlab chigarishdagi
ulushi, kapital eksporti/importining oldingi davrga nisbatan o‘sish
sur’atlari, mamlakat aholisi jon boshiga to‘g‘ri keladigan xorijiy
investitsiyalar summasi. Xalgaro kapital migratsiyasining shakllari va
ularning guruhlanishi Xalgaro kapital migratsiyasining turli shakllari
mavjud bolib, amaliyotda ular qator mezonlar bo‘yicha tasniflanadi.
Xalgaro amaliyotda davlat kapitali ko‘proq ssuda shaklida, xususiy va
uzoq muddatli kapital esa — tadbirkorlik shaklida namoyon bo‘ladi.
Kelib chigish manbalariga ko‘ra xalqaro kapital — bu davlat
mablag‘lari yoki xususiy kapital ko‘rinishida bo‘ladi. Davlat kapitali
banklar ichida rasmiy kapital deb ham ataladi.U davlat budjetidan
xorijga chiqariladigan yoki u yerdan yo bevosita hukumatlar garori
bilan, yoki hukumatlararo tashkilotlar garori bilan gabul gilinadigan
mablag‘lardir.

Xalgaro kapital migratsiya shakllari:

* Mansabiga ko‘ra:

a)Rasmiy(davlat)
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0)Xususiy(nodavlat)

« Foydalanish tartibiga ko‘ra:

a)Ssuda

0)Tadbirkorlik

« Foydalanish muddatiga ko‘ra:

a)Uzoq

0)O‘rta

c)Qisga

*Magsadiga ko‘ra:

a)To‘g‘ridan-to‘g‘ri investitsiyalar

o)Portfel investitsiyalar

c)Boshqga investitsiyalar

Shakllariga ko‘ra bu davlat qarzlari, ssudalar, grantlar
(sovg‘alar), yordam ko‘rinishida bo‘lib, ularning xalgaro harakati
hukumatlararo kelishuvlar bilan belgilanadi. Xalgaro tashkilotlarning
kreditlari va boshga mablagiari ham shular gatoriga kiradi. Biroq har
ganday hollarda ham bu solig to‘lovchilarning oluvchiga turli yoilar
bilan yetib boradigan pullari hisoblanadi. Xususiy kapital — bu
xususiy shaxslar tomonidan xorijga joylashtiriladigan yoki xorijdan
gabul qilinadigan nodavlat manbalar mablag‘laridan iborat. Ular
tarkibiga investitsiyalar, savdo kreditlari, banklararo kreditlash kiradi.
Ular davlat budjeti bilan bevosita bog‘liq bo‘lmaydi, biroq hukumat
ularning ko‘chib yurishini kuzatib turadi va o‘z vakolatlari doirasida
ularni nazorat gilib, boshgarishi mumekin.

Xalgaro kapital migratsiyasining shakllari tadbirkorlik va ssuda
kapitali ko‘rinishida bo‘ladi. Kapitalning tadbirkorlik shaklidagi
migratsiyasi uchun quyidagi uchta majburiy belgilar xos bo‘ladi:

exorijda ishlab chigarish jarayonini tashkil qilish yoki unda
ishtirok etish;

*xorijiy kapital go‘yilmalarining uzoq muddatliligi;

xorijiy korxonaga yoki uning bir gismiga mulkchilik huqugiga
ega bo‘lish.

Yuqorida qgayd etib o‘tilgan xususiyatlar va ishtirok etish
magsadlarining ganchalik amalga oshishiga bog‘liq holda tadbirkorlik
kapitalini chetga chigarishning ikki turi ajratiladi: to‘g‘ridan to‘g‘ri va
portfel investitsiyalar (Pl). TTXI — bu xorijiy kapitalning uzoq
muddatli kiritilishi bo‘lib, investor tashkil gilayotgan firma aksiyalari
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yoki aksioner kapitaliga to‘la ega bo‘lish yoki kamida 10 % xo‘jalik
faoliyatining ta’sirchan nazorat qilinishini ta’minlaydi. XVJ, IRHT
(Igtisodiy rivojlanish va hamkorlik tashkiloti) hamda BMT milliy
schyotlari tizimidagi ta’riflarga muvofiq, TTXI tarkibiga quyidagilar
Kiritiladi:

«komponiyalarning oz kapitalini xorijga chiqgarishi;

*to‘g‘ri investor horijiy korxonadan olgan foydasini uning
foydasiga gayta moliyalashtirilishi;

kapitalning bosh firma va uning xorijiy korxonalari o‘rtasida
ichki  korporativ  o‘tkazmalari. Iqtisodiy adabiyotda to‘g‘ri
investitsiyalarning tor va keng ma’nodagi ta’riflari ajratiladi.

TTXI ning tor ma’nodagi ta’rifi IHTT tomonidan berilgan bo‘lib,
bu yo‘nalishning bazaviy metodologiyasi kapital harakatini
erkinlashtirish Kodeksida bayon etilgan: mustahkam iqtisodiy
munosabatlarni o‘rnatish hamda korxona ustidan nazorat huquqini
qo‘lga kiritish magqgsadida kapital va resurslarning transchegaraviy
harakati gamrab olinadi. Bunday yondashuv asosida investor sifatida
mazkur mamlakatning norezidentlari va xorijlik rezidentlar maydonga
chigishlari mumkin. Har ikkala toifalar uchun to‘g‘ridan to‘g‘ri xorijiy
investitsiyalar shakillanishining quyidagi yo‘nalishlari mavjud:

*100 % li xorijiy mulkchilikka asoslangan korxona, shu’ba
kompaniyasi yoki bo‘linmasini tashkil etish yoki kengaytirish;

emavjud korxonani to‘liq mulkchilikka sotib olish;eyangi yoki
harakatdagi korxonada ishtirok etish;*5 yil va undan ko‘p muddatga
garz berish. TTXI ning keng ta’rifi Jahon banki tomonidan berilgan va
«MIGAx»ni (Ko‘p tomonlama investitsion sug‘urtalash agentligi) ta’sis
etish haqidagi kelishuvda ilk bor tilga olingan; u shuningdek, ikKi
taraflama kafolatli kelishuvlar uchun ham xosdir. Bunday yondashuvda
to‘g‘ri  xorijiy investitsiyalarga kapital (yoki resurslar) ning
harakatlanishi shakllarigina emas, balki aktivlarning (access) boshqa
turlari ham Kiritiladi: har xil turdagi mulk va mulkiy huquglar,
aksiyador bo‘lmagan turdagi investitsiyalar (boshgaruv kelishuvlari,
franchayzing, litsyenzion bitimlar, mahsulot tagsimoti va h.k.lar) ham
kiradi. To‘g‘ridan-to‘g‘ri xorijiy investitsiyalash shakllari va usullariga
tegishli turlicha talginlarning berilishi jiddiy muammolarni keltirib
chigardi (masalan, NAFTA va ASEAN ta’riftari shular jumlasidandir)
va amaliy muammolarni hal gilishda gator variantlar — opsiyalarning
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vujudga kelishiga sabab bo‘ldi. Bu — xalgaro investitsiyalash masala-
lari bo‘yicha muzokaralardagi, igtisodiy diplomatiyadagi munozarali
muammolardan biridir. Portfel investitsiyalar — bu kapitalni xorijiy
korxonalar gimmatli qog‘ozlariga (korxona ustav kapitalining 10 %dan
kam gismini) kiritish shaklida olib chigib ketish bo‘lib, investorlarga
ular faoliyatini bevosita nazorat gilish imkonini bermaydi. Ushbu
turdagi tadbirkorlik kapitalini olib chigib ketishning o‘ziga Xxos
belgilari quyidagi jadvalda yaqgol namoyish etilgan.

14.1-jadval.
To‘g‘ridan to‘g‘ri va portfel investitsiyalar o‘rtasidagi o‘zaro
farglar
Belgilar To‘g‘ridan — To‘g‘ri | Portfel investitsiyalar

Xorijiy investitsiyalar
Xorijiy firmani nazorat

Olib chigishning asosiy Yugori foyda olish

b) aksiyalar nazorat pa-
ketini sotib olish (XVF
ustaviga ko‘ra kompani-

magsadi. gilish.

Magsadga erishish | Xorijda ishlab chigarish- | Xorijiy gimmatli

yo‘llari. ni tashkil qilish va | gog‘ozlarni sotib olish
yuritish

Magsadga erishish | a) xorijiy firmaga to‘liq | Xorijiy firma aksiyador-

usullari. egalik qilish lik kapitalning kamida

25% izini sotib olish
(AQSH,Yaponiya va
Germaniya-10%)

ya aksiyadorlik kapital-
ning 25% idan kam
bo‘Imasligi kerak)
Tadbirkorlik
foydasi,dividendlar

Daromad shakllari. Dividendlar foizlar

Jahon iqtisodiyotining bargaror rivojlanishi jarayonida portfelli
investitsiyalar ulushining ortishi tabiiy holdir. Bu ikkita holat bilan
izohlanadi:

» jahonda moliya bozorlarining jadal rivojlanishi

« portfel investitsiyalarning yuqori likvidliligi bilan bog‘liq
afzalliklar.

Portfel investitsiyalar ancha yuqori likvidlilikka ega bo‘lib,
harakatchan hisoblanadi. Ularni riskli zonadan boylik orttirish
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yengilroq bo‘lgan muhitga ko‘chirish qiyin emas. Portfel investit-
siyalar ishlab chigarishni yo‘lga qo‘yish va professional bilimlarni
oshirish uchun katta mehnat talab etmaydi. Kapitalni olib chigishning
tadbirkorlik shakli ishlab chigarish jarayonlariga bevosita alogadorligi
tufayli ko‘pincha «ikkinchi iqtisodiyot» deb ataladi. Boshqa shakl —
ssuda kapitalining harakati milliy ishlab chigarish jarayonlariga
bevosita alogaga ega bo‘lmasdan gabul giluvchi mamlakatdagi takror
ishlab chiqgarish jarayoniga bilvosita tarzda ta’sir qilishi mumkin.
Kapitalning ssuda shaklidagi migratsiyasi deganda kapitalning barcha
xalqaro harakatlanishi tushunilib, quyidagi turdagi to‘g‘ridan to‘g‘ri
xorijiy investitsiyalar bundan mustasno:

* davlat va xususiy zayomlar;

» boshga mamlakatlarning obligatsiyalari, xorijiy kompaniyaning
veksellari va trattini sotib olish;

* qarzlar bo‘yicha toiovlar;

* banklararo depozitlar;

* rivojlanishga rasmiy yordam.

Xalgaro valyuta fondi yana bir guruh — «boshga investitsiyalar»
guruhini ajratadi. Bu guruh investitsiyalar, asosan, xalgaro zayomlar va
bank depozitlaridan tashkil topadi. Ular ba’zida portfel, ba’zida
to‘g‘ridan to‘g‘ri investitsiyalar tarkibida bo‘lishi mumkin. Xalgaro
kapital migratsiyasini tartibga solish usullari Jahon amaliyotida xalgaro
kapital harakatini tartibga solishning milliy va xalgaro usullari
qo‘llanilmoqda. TTXI ni xalqaro darajada tartibga solishning asosiy
shakli xalgaro investitsion shartnomalar hisoblanadi. Xalgaro investit-
sion shartnomalarning mohiyati shundaki, ular ikki va ko‘p tomonlama
milliy davlatlarning investitsiya siyosatlarini muvofiglashtirish va
xalgaro investitsiyalar sohasida tartibga solishning umumiy goidalarini
ishlab chigishdan iborat. Xalgaro investitsion shartnomalar gatnash-
chilar tarkibiga ko‘ra ikki tomonlama, mintagaviy va ko‘p tomonlama
bo‘lishi mumkin. Ikki tomonlama investitsion shartnoma ikKi
mamlakat hukumatlari o‘rtasida investitsiyalarni amalga oshirish
magsadida tuziladigan maxsus shartnomadir.
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Xalgaro Kapital migratsiyasi tarkibga solish

Milliy kapital harakatini

tartibga solish bo'yicha

xuqugqiy, ijro va nazorat
xarakteridagi davlat
chora-tadbirlar tizimi

« Xxorijiy investitsiyalarni jalb etishni rag'batlantirish;
» mamlakatdan kapital chigib ketishning oldini olish.

Xalgaro Kapital -qulay investitsiya muxitini yaratish;
xarakatini tartibga *mamlakat xududida xorijiy investitsiyalarni amalga
solish bo'yicha xuquqiy, oshirsh bo'yicha ta'qiq va cheklovlarni joriy etishning
ijro va nazorat magsadga muvofigligini aniglash;
xarakteridagi exorijiy investorlar faoliyati ustidan nazorat olib

borish;
sinvestitsiyalashning ustuvor yo'nalishlarini belgilash;

xorijiy investitsiyalarni jalb etish bo'yicha dasturlar
ishlab chigish va amalga oshirish;

davlatlararo chora-
tadbirlar tizimi

Xalgaro migratsiyasini tartibga solishda milliy va xalgaro
tomonlardan qaraladi hamda maqgsad va xususiyatlariga garab
bajariladi. Milliy tartibga solishda mamlakat ichidagi kapital harakati
davlat chora-tadbirlari asosida tartibga solinadi. Xalgaro kapital
harakatini tartibga solishda esa, davlatlararo strategiyalar amal giladi
hamda bosgichma-bosgich amalga oshiriladi. Xalgaro Kkapital
harakatini tartibga solishning e’tiborli xususiyatlari bular: qulay
investitsiya mubhitini yaratish, xorijiy investorlar faoliyati ustidan
nazorat olib borish va investitsiyalashning ustuvor yo‘nalishlarini
belgilash kabilar. COVID-19 inqirozi to‘g‘ridan-to‘g ri xorijiy investit-
siyalarning keskin pasayishiga olib keladi. Global investitsiyalar
ogimlari 2019-yilda 1,54 trln dollar bo‘lgan bo‘lsa, 2020-yilda 40%
gacha kamayishi kutilmogda. Bu chet el investitsiyalarini 2005-yildan
beri birinchi marta 1 trillion dollardan past bo‘lishiga olib keladi.
Xorijiy investitsiyalar 2021-yilda yana 5% dan 10% gacha pasayishi va
2022-yilda tiklanishni boshlashi kutilmoqda.

*Rivojlangan mamlakatlar orasida Yevropaga xorijiy investitsiya-
larning jalb etilishi Shimoliy Amerika va boshga rivojlangan
iqtisodiyotlarga qaraganda sezilarli darajada ko‘proq 30 dan 45
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foizgacha pasayishi kutilmogda (o‘rtacha 20 dan 35 foizgacha
pasayish). 2019-yilda rivojlangan iqtisodiyotlarga kapital harakati 5%
ga oshdi va $800 mlrd tashkil etgan.

«2020-yilda Afrikaga to‘g‘ridan-to‘g‘ri xorijiy investitsiyalar
ogimining 25-40% ga pasayishi prognoz gilinmoqgda. Salbiy tendensiya
tovarlarning past narxlari bilan kuchayadi. 2019-yilda to‘g‘ridan-
to‘g‘ri xorijiy investitsiyalarning Afrikaga ogimi allagachon 10% ga
gisqargan va $45 mird tashkil etgan .

* Rivojlanayotgan Osiyo mamlakatlariga intensiv xorijiy inves-
titsiyalarning og‘irligi va ishlab chiqarish joylarini diversifikatsiya qilish
uchun global bosim tufayli jiddiy ta’sir ko‘rsatishi mumkin. To‘g‘ridan-
to‘g‘ri xorijiy investitsiyalar 30% dan 45% gacha pasayishi kutilmoqda.
2019-yilda, Janubiy-Shargiy Osiyo, Xitoy va Hindistonda erishilgan
yutuglarga qaramay, mintaqaga to‘g‘ridan-to‘g‘ri xorijiy investitsiyalar
ogimi 5 foizga kamayib, 474 milliard dollarni tashkil etadi.

Lotin Amerikasi va Karib havzasidagi xorijiy investitsiyalarning
2020-yilda ikki baravarga gisqarishi kutilmogda. Mintagadagi xorijiy
investitsiyalarning sanoat profili ham uni zaiflashtiradi. 2019-yilda
Lotin Amerikasi va Karib havzasidagi xorijiy investitsiyalar 10% ga
o‘sib, 164 milliard dollarni tashkil etdi.

« Oc°tish davri iqtisodiyotiga to‘g‘ridan to‘g‘ri xorijiy inves-
titsiyalarning ogimi 30 dan 45% gacha pasayishi kutilmoqda.

2019-yilda O°‘zbekistonga xalgaro kapital ogimi 3 baravar
ko‘paydi (266% ga o‘sib, $2.3 mird ni tashkil etdi). Kapital go‘yil-
malar giymati va gayta investitsiya gilingan daromadlar birgalikda
231% ga kengayib, $2.1 mlrdni tashkil etdi, shu bilan birga kompa-
niyalar ichidagi kreditlar salbiydan ijobiyga ($169 mingacha) aylandi.
"Lukoyl" (Rossiya Federatsiyasi) tomonidan amalga oshirilayotgan
neft va gaz sohasidagi yirik loyihalar bilan bog‘lig tushumlar
O‘zbekiston mamlakatiga amalga oshirilgan kapital harakatining katta
gismini tashkil giladi. Bundan tashqari, Xitoy, Rossiya, Singapur,
Buyuk Britaniya va AQSH kompaniyalari ishtirokida kimyoviy ishlab
chiqgarishda gator loyihalar boshlandi.

Orano Mining (Fransiya) uranni qidirish va ishlab chigarishga
katta migdorda sarmoya kiritdi. To‘qimachilik va tikuvchilik sanoatida
Xitoy, Germaniya, Hindiston, Koreya, Tailand va Turkiya kompani-
yalari tomonidan loyihalar boshlandi.
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14.1-rasm. Dengizga chiqish imkoni bo‘lmagan mamlakatlar
(Landlocked countries).

Yaqgin kelajakda Hukumat sanoatlashtirish ishlarini 21 ta yangi
tashkil etilgan erkin iqtisodiy zonalarga (“WIR19”ga ko‘ra) yo‘nal-
tirishni rejalashtirmoqda. Hozirgi sharoitda xorijiy investitsiyalarni jalb
qilish istigbollari mamlakatning ko‘proq xilma-xil ogimlarni jalb gilish
imkoniyatlariga bog‘liq bo‘ladi, chunki energetika sanoatiga investit-
siyalar susayishi mumkin.

14.1|1.Xalgaro kapital migratsiyasining sabablari nimalardan
iborat?

2.Xalgaro kapital migratsiyasi gqanday ko‘rsatkichlar bilan
tavsiflanadi?

3.Xalgaro kapital migratsiyasining ganday shakllari
mavjud? ?

302



16.2. Investitsion startap loyihalarining mazmuni,
tasnifi va ahamiyati

Bilamizki, “Facebook”, “Google”” va Amazon kompaniyalarining
startaplardan boshlagan va dunyoning eng yirik kompaniyalariga
aylanib ulgurgan, bu jarayonda o‘zlarining asoschilari va dastlabki
sarmoyadorlarini milliarderlarga aylantirgan ekanligidan xabardormiz.
So‘zma-so‘z aytganda, startap - bu har ganday yangi boshlang‘ich
biznes, ammo boshlang‘ich madaniyati haqida gap ketganda, odatda
ularni boshga kichik korxonalardan ajratib turadigan ikkita asosiy
prinsip mavjud: Startaplar juda tez miqyosga mo‘ljallangan. Startap-
ning magsadi juda tez o‘sib boradi - odatda minimal migdordagi kapi-
tal bilan. Startapning magsadi sanoatning yetakchisiga aylanish va o‘z
sektorini monopoliyalashtirish uchun tez o‘sishdir. Buning ikkita ta’siri
bor:

1- investitsion startaplar gisqa muddatli rentabellik hagida juda
kam va uzoq muddatli o‘sish haqida ko‘proq o‘ylashadi. Shu sababli
investitsion startaplarning aksariyati dastlabki bir necha yil ichida zarar
ko‘radi va pul oqimining aksariyat qismini foydalanuvchi sonini
ko‘paytirishga sarflaydi.

2 — Investitsion startaplarning aksariyati Internet va deyarli har
doim texnologiyaga asoslangan. Boshlang‘ich korxonalarga minimal
miqdordagi kapital bilan juda tez miqyosda hisoblanadi. Investitsion
startup bo‘yicha qo‘llanma:

Investitsion startupning sarmoyaga mos kelishini baholash uchun
10 gadam: Investitsiya to‘g‘risida garor qabul qilishdan oldin, biz
ushbu imkoniyatning strategik jihatdan (bozorga majburiy va
raqobatbardosh bozorga chiqish yo‘li bilan tasdiqlangan taklif bilan)
hamda moliyaviy jihatdan mantigiy ekanligiga ishonch hosil gilishimiz
kerak. Quyida investitsion startapga sarmoya Kkiritayotganingizga
ishonch hosil gilish uchun 10 bosqichli jarayondan iborat.
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Startapni baholash uchun 10 bosqichli qo‘llanma:

3. "The pitCh : ‘-

2. Magsadlar
va strategiya

. 9. .
7.Venchurni Foer 10.Yakuniy
. Investitsiya

1.Mulohazalarni boshlash

Bu jarayonda siz investitsion startap uchun investor topishingiz
uchun asosiy gadam desam mubolag‘a bo‘lmaydi. Sababi, startapning
salohiyati hagida va unga nima sababdan sarmoya kiritilishi kerakligini
tushuntirib berasiz. Muhim jihati shuki, investor o‘z sarmoyasini
qayerga va nima uchun kiritayotganini bilishi bu albatta o‘ziga va
startapga nisbatan ishonch va e’tiborni oshiradi.
2. Magsadlar va strategiya.

Investitsion startapga sarmoya kiritishga bo‘lgan qiziqishning
magsadini kko‘rsatish lozim. Bu jarayonda shuni yodda tutish kerakki,
investitsion startap uchun dastlabki gadamlar qo‘yilgani va shu bilan
bir qatorda birinchi sarmoya hamda bilim tikilganligi ma’lumdir.

Yirik tashkilotlarning kuchli tomonlari

Bozorga kirish

Bozor bilimlari
Ishchi kuchi

O'lchov igtisodiyoti
Resurslar va kuch
Kapital

Hayotiylik

Yirik tashkilotlarning kuchsizligi
ljodkorlarning yetishmasligi
Jarayonlarni standartlashtirish
yuklangan motivatsiya
Sekin o'sish
Xavfdan gochish
Yetuk bozorlarda ishlash

Startaplarning zaif tomonlari

Yangi bozorlarga kirishga giyinchiliklar
Bozor uchun yangi
Cheklangan ish kuchi
Resurslar va sheriklarning etishmasligi

Ko'lamni oshirish uchun go'shimcha
manbalarga extiyoj

Pul yetishmasligi
Ishonchsizlik
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Startaplarning kuchli tomonlari
ljodkorlik va tangi g'oyalar
Vaziyat va noodatiyga garshi chigish
Ko'p girrali muxit
Yugori motivatsiya jamoalar, potensial tez
0'sish
Tavakkal gilishga tayyorlik



Investitsion startaplarning kuchli tomonlari yirik tashkilotlarning
zaif tomonlarini va aksincha, odatdagidek kurashadi. Shu bosgichda,
keyingi jarayonlarni davom ettirish uchun investorlarning mulohaza-
larini bilish keyingi bosgichlar uchun yanada chuqurroq yoinki
aksincha shu joyda to‘xtash uchun asosiy gadam hisoblanadi.

Potensial hamkorlikning magsadlari va natijalari

Bu yerda strategik pozitsiyadan molivayaviy daromadlarning
kelishigacha jarayon aks etgan. Yugqorida strategik pozitsiya shu
o‘rinda, quyida moliyaviy daromadlarning kelishidir.

3. “The pitch”
“Pitch—bu investitsion startapning sarmoyalash imkoniyatlarini
baholash uchun rasmiy munosabatlarni boshlash uchun juda muhim
boshgichdir.Bunda: Pitch expectations”
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Qancah muddatga; gancha vaqt?
Aksariyat moliyalashtirish maydonchalari,taxminan 15-30 dagigani tashkil etadi va

bundan ko'p bo'lmasligi kerak

Kim gatnashadi?
Asoschilar jamoasi va asosiy innavatsion drayverlar

"Pitch"dan oldidan
Barcha asosiy ishtirokchilarga taxminlar va pitching va baxolash nuqgtalari

to'g'risida xabar bering

4.Axborot almashish.

Endilikda startap yugori bosgichga yetib keldi va loyihaning
magsadlari anigladi va ma’lum bir startap bilan investitsiyalarni tezkor
baholash jarayonida ishtirok etishga garor gildinadi. Keyingisi nima?
Axborot almashinuvi. Hamkorlikni to‘g‘ri poydevorda boshlash uchun
oldindan kerakli bo‘lgan ma’lumotlarning, chunki bu ma’lumotni olish
ko‘pincha biroz vaqt talab gilishi mumkin.

* “Ptich” hujjati

* Biznes modeli

* Jamoa tarjimai hollari va tashkiliy jadval

* Mulohazalar ni tasdiglovchi hujjat (mijozlar to‘g‘risidagi
ma’lumotlar, savdo ma’lumotnomalari, “Letter of Intent” va boshqalar)

» Amaldagi investitsiyalar va kapital tarkibi

* Moliyaviy ma’lumotlar (masalan, oyiga zarar ko‘rish darajasi €
(ehtimol))

* Barcha mahsulotlar va xizmatlarning tavsifi

* Yetkazib beruvchi yoki muhim hamkorlik to‘g‘risidagi
ma’lumotlar

* Huquqiy ma’lumotlar

5. Venchur kapitalining yetukligini baholash.

Ushbu jarayonni tasdiglash bosgichida katta vaqgt va kuch sarf-
lashdan oldin, boshlang‘ich tashkilotning yetukligini baholash orqgali
investitsiyalarni tezkor baholash uchun gancha kuch sarflanishini
belgilash kerak, bu o‘z navbatida siz gancha mablag‘ sarflashingiz
kerakligiga ta’sir qiladi. Investitsion startapni tasdiglash bosqichi. Turli
xil yetuklik darajasidagi korxonalar boshqa tasdiglash yo‘lini talab
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qiladi. Startuplar tabiiy ravishda xavfli bo‘lib, natijada bozorga mos
keladigan va o‘sishga intilayotgan desak mubolag‘a bo‘lmaydi.

14.2-jadval.
Investitsion startapning yetuklik darajasi
Konseptual: Ishga Ishga Venturen- Yetuk
Dast avval | tushirish:erta tushirish: ning o‘sishi: tashabbus/
ma’danni bosqich / ishonchlilikni | bargarorlik keying
ishga boshlang‘ich oshirish va bosqich
tushirish go‘dakligi o‘lchovlilik
Yetuklik | Konsepsiya/ Ideal ishga Amaliy Muhim O‘rnatilgan
g‘oya turishildi samaradorlik | tortishish, | bozor mavgei,
o‘lchov o‘Ichovlilik, o‘chovli
uchun operatsion o‘sish
potensial samardorlik
Muammo | Jarayonda | Optimallashti- | Tasdiglangan | Tasdiglangan| Tasdiglangan
va mos rilgan
yechim
Bozorga Xali emas Jarayonda X X X
bos keladi
Biznes Konseptual Jarayonda x (tasdiglan- | x (tasdiglan- | Optimallashti-
modeli gan va tak- gan va rish
rorlanadigan) | o‘lchovli)
Jamoa <5 2+ Optimal O‘sib bora- O‘sib
jamoa yotgan borayotgan
jamoa jamoa
Qaytish Odatdagi Odatdagi
vaqt: yil (5+) vaqt:yil (3+)
Odatdagi odatdagi
o‘lcham: 10x o‘lcham:3x
Investitsiya| . | .. | ..o oo
xajmi
Investitsiya|  .....
xavfi
Xaridorlar <20 (20+) (50+) (100+) (250+)
mijolar maqsadli Tez o°sib Saglashs Mijozlar
segmenti mijolar bormoqda stavkalari
noanig segmenti xaqgida
ma’lumotga
ega bo‘lgan
mijozlar

6. Ta’sir va faoliyat ko‘rsatkichlari
Investitsion startapni birinchi yo‘nalishi o‘rganish bo‘lishi kerak.

Fagat bir muncha vaqt o‘tgach, u daromad olishi kerak. Agar siz

307



diggatingizni o‘rganishga qgaratsangiz, nimani ko‘rish kerakligi hagida
o‘ylashdan boshlaysiz.

[ Harakat ] Daromad

Harakat | Ta’sir

Faoliyat etrilkkasi . B .
achy m ast Ta'sir metrikkasi

G*alaba qozonishning yagona usuli- bu boshqgalardan ko‘ra tezroq
o‘rganishda.(Erik Ris)

= Dastlabki startaplar 5 Eiz ist?(ydri]ga\sl bitta ) Rivojlangan
S fagat faolivat S o'rsatkich: Vanity = . -
2 ko'rsatl?ichlarigg etibor & metriss. Har kimning 2 IMEEET 00 SEE]
[3o [<B] - .. N
u garatishlari kerak: = orqasica yashirismni - kompaniyalaridan
£ startap nima £ 3@?3“' kl?rad!gf\n = ularning hagiqiy
= . . 8 xokkeystik egri.Agar = 'Siri i
= gilayotganini > buni dastlabki bosgichda & ta'siri hagida
S o'lchash.Usuliga reani - 2 malmot
F Lo ko'rsangiz unga garshi = . '
yo'naltirilgan yumshoq chiging.Ular faqat sizni  © kutadi.Startap 0'z
ko'rsatkichlar. hayratda goldirish uchun vazifasini ganday
ragamlarni tuzishga P P
e'tibor garatmasliklari b‘?‘l‘?‘”Sh'”' _l_(O “b.
kerak. Tasir chiging:Natijalarni
D ko'rsatkichlari D aniq metrikalarni

so'rang.

7. Investitsion startapni tasdiqlash.
Investitsiya Kiritish to‘g‘risida qaror qabul qilishdan oldin
korxonani 5 jihati tasdiglanishi kerak.

Korxonani tasdiglash uchun 5ta investitsiya mezonlari

r%?qﬁ%ﬁ;“]g?u Blztgiil irgg:ﬁ“n' Strategik moslik Jamoa
Muammo Xajmi, v ona taklifini  Biznes modeli Korxona Jamoaning
_vagtiva farglash havotiv va ken tashkilot aqgli,tarkibi va
imkoniyati yetarlicha ykoﬁamli g strategiyasiga 0'zini oglash
kuchlimi? bo'ladimi? mos keladimi? qobiliyati.

Ushbu bosqgichda o‘tkazadigan vaqtingiz tavakkalchilikning
yetukligiga bog‘liq. Odatda, boshlang‘ich bosqichni boshlash uchun
siz tanlangan muammoni hal qilishga arziydimi yoki yo‘qligini
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tasdiglash uchun juda ko‘p vaqt va mablag‘ sarflaysiz. Muammo
maydoni tahlil qilingandan so‘ng, sizning harakatlaringiz maqsad
gilingan yechimlar muammoni samarali va miqyosli tarzda hal
qiladimi yoki yo‘qligini aniglashga yo‘naltirilgan bo‘lishi mumekKin.

8. Venchur kapitalini baholash.

Baholash bo‘yicha suhbatlashish vaqti kelganida, narsalar
do‘stona munosabatda bo‘Imasligi mumkin. Muammo shundaki: yetuk
kompaniyalarni baholash bozor kapitallashuvi va sotish multiplikat-
siyasidan foydalangan holda juda sodda bo‘lsa, investitsion startaplarni
baholash ko‘pincha noaniq bo‘lib, nafagat pulni, balki sarflangan
energiyani ham o‘z ichiga oladi.

9. Investitsiya mezonlari.

5 ta asosiy jihatni tasdiglaganingizdan so‘ng, ushbu tekshiruv
ro‘yxatidan kimni, ganday va ganday savollarni hal gilganingizni yoki
yo‘qligingizni aniqlash uchun foydalanishingiz mumkin.

14.3-jadval.
Yakuniy nazorat ro‘yxati
Kim Qanagasiga Nima
Tegishli tajriba va ijro | Anig magsadli mijoz Eng yaxshi mijozlar
etish qgobiliyatiga ega ro‘yhati
vakolatli guruh Strategik munosabatlar
ro‘yhati
Ishonchli asoschi/ Maxsulot tasdiglangan | Bozor segmenti bo‘yicha
rahbat magsadli mijoz uchun | ragobatdosh landshaftni
muammoni xal giladi tahlil gilish
Investitsiya jamoasi | Bozor talabi aniglangan | Kapital va  tagsimot
bilan samimiy va halol | va tasdiglangan samaradorligi
munosabat Asosiy xavflar
aniglanadi
Sarmoyaga tayyorlik | Aniglangan va tasdig- | Patentlar, mualliflik
darajasi langan biznes modeli huquglari, litsenziyalar
yoki  savdo belgilar
ro‘yhati
Potensial bozor ulushi | Investitsiya gilingan ka-
aniglandi pitalning sog‘lom qayti-

Vaqtni rejalashtirish

shini namoyish etish
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10. Yakuniy garor.

5 asosiy jihatlarni tasdiglaganingizdan so‘ng, siz ushbu tekshiruv
ro‘yxatidan kimni, qanday va qanday savollarni hal gilganingizni yoki
yo‘qligingizni aniqlash uchun foydalanishingiz mumkin. Ushbu
startapga sarmoya kiritish: davom etish yoki to‘xtash.

(
(

(

)
7 Qarorni startap
) jamoasiga etkazish

Stop
( O 7 Puxta tekshiruvni L . ’
Yuridik va texnologik
( O ) boshlash. b ) 5,
jthatlar kabi yuqor o .
: o Vaqtjadvalini
xavf omillari bilan : .
e va hamkorlik
bog'liq bo'lgan PR
| | .o . vo'l xaritasini
tegishli tomonlarni/ ’ .
. . yaratish.
Davom etish mutaxassislarni ’

aniglash.

Bu eng so‘ngi bosqich bo‘lib, investitsion startap uchun so‘ngi
garorni qgabul giladi hamda loyihani davom ettirish yoinki to‘xtash
kerakligi hagidagi xulosani tagdim etadi.

14.2

1 To‘g‘ridan to‘g‘ri va portfel investitsiyalarning faqri
nimadan iborat?

2. To‘g‘ridan-to‘g‘ri  xorijiy investitsiyalarning  keskin
o°sishining sabablarini ko‘rsating.

3.Xalgaro kapital migratsiyasini tartibga solish zaruriyati
nimalardan iborat?
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14.3. Xalqaro kapital ishtirokida startap loyihalarni amalga
oshirish xususiyatlari, afzalliklari va bugungi holati tahlili

Global beshta startaplar ekotizimning beshta qismi bir xil bo‘lib
golmoqda, garchi ular ichida o‘sish kuzatilgan bo‘lsa ham. Silikon
vodiysi o‘zining 1-pozitsiyasini saglab qoldi. NyuYork 2-o‘rinda
qolmoqda, garchi endi Londonliklar yuqoriga ko‘tarilib, ular bilan
raqobatda bo‘lsalar ham. Pekinliklar 4-da, Bostonislar 5-da. Global
startap ekotizimlari beshtaligi orasida fagat London 2015-yilgi
reytingda kuchli beshlikka kirmagan edi. Tel Aviv - Quddus va Los-
Anjeles ta’qib qilmoqda, ikkalasi ham 6-o‘rinda hisoblanadi. 2020-
yilgi reytingda ko‘plab ilmiy-tadgigot va energetik quvvatlarning
o‘sishi kuzatildi: ushbu ekotizimlar asosan tadqiqot va patent ishlab
chiqarishda o‘zlarining kuchli tomonlariga asoslanib o‘smoqda. Tokio
(15) va Seul (20) bunga yaqqol misol bo‘la oladi, chunki har ikkala
ekotizim "Bilim faktori" da maksimal ko‘rsatkichni qo‘lga kiritadi - bu
ilmiy-tadqiqot ishlari o‘Ichovidir. Qo‘shma Shtatlar startaplar soni
bo‘yicha yetakchi davlatdir (63,703), dunyoda startaplarning 7,1%
Fintech (Moliyaviy texnologiyalar) sohasida ishlaydi. Dunyodagi eng
yuqgori bahoga ega bo‘lgan xususiy startap - bu Xitoydan Bytedance
($75 mlrd). Investitsion startaplarning 69% dan ortig‘i uy sharoitida
biznes sifatida boshlandi. Fagatgina 40% startaplar daromad olishga
godir. Raqobat (19%) - bu biznesni boshlashda eng katta muammo
sanaladi. Ishga tushirish bosqgichida startaplarning 58% i ixtiyorida
$25000 dan kam mablag® mavjud bo‘ladi. Tadbirkorlarning 60% i
sun’1y intellekt hozirgi paytda eng istigbolli innovatsion texnologiya
ekaniga qo‘shilishadi.

Moliyaviy texnologiyalar (Fintech) moliyaviy xizmatlarni yet-
kazib berish va ulardan foydalanishni takomillashtirish va avtomat-
lashtirishga garatilgan yangi texnologiyalarni tavsiflash uchun ish-
latiladi. Startaplarning global sanoatdagi ulushi aynan texnologik
jihatdan eng katta ulush bu moliyaviy texnologiyalarga ya’niki -7% ni
tashkil giladi.
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14.2-rasm.Startaplashning global sanoatda tagsimoti(%o)

MonusiBuii TexHoOrHsIap | MEEEE——————r 1

Cormukay caram | e 48

CyHbUii UHTEIIEKT e 5

Vitnanap e a7

PexaMa TeXHOJIOTHSIIAPH ——’ 33
TabIHM TeXHOIOTHATIAPH e 2fs

To3anan TeXHOIOTHsIapy | Mei— 2,1
BrioCKkuaun H' 15
PoGorexmmka |l 1.3

Kubepxasdenzmx |l 0,

KI/IH.U'IOK Xy)I(aJ'II/II‘I/I TEXHOJIOTUdJ1apu -I 01

14.3-rasm. Startaplar soni bo'yicha engi yaxshi 10 mamlakat
(investitsion startaplar dunyo bo'ylab keng tarqalmogda, ammo AQSH
ustunlik gilmoqda)

E CrapTamnap coHI

Qo‘shma Shtatlar startaplar soni bo‘yicha (63 703) yetakchi
davlatdir. Ro‘yxatning ikkinchi pog‘onasi Hindiston bo‘lib, atigi 8301
startap bilan, uchinchi o‘rinni esa Buyuk Britaniya egallab turibdi,
5377 startap bilan. AQSHda dunyoning qolgan 9 mamlakatidan ko‘ra
uch baravar ko‘proq startap mavjud. Dunyo miqyosida elektron tijorat
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savdosi giymati $3,5 trlnni tashkil etadi va kelajakda o‘sish sur’atlari
yugorilashi kutilmogda. Shuning uchun elektron tijorat yangi startaplar
uchun eng ommalashgan sohalardan biridir. Keyingi yo‘nalish
"Fintech" - moliyaviy texnologiyalar. Onlayn moliyaviy xizmatlar
PSD2 (The second Payment Servise Dristive) joriy etilgandan buyon
jadal rivojlanmoqda. Yangi startaplarning yana bir asosiy yo‘nalishi -
bu kiberxavfsizlik. Ushbu kompaniyalar kelajakda onlayn xavfsizlik
ganchalik muhimligini tushunib borishmoqgda. Foodtech mahsulotni
xaridorlarga yetkazib berish uchun ozig-ovgat va texnologiyalarni,
xususan.

14.4-rasm.Global migyosda eng yuqori baholangan xususiy
startaplar.

B Baxonanumy (Mumap $)

Kuaishou ‘ 18

Airbnb

SpaceX » 333
Stripe »- 36

Didi Chuxing 56

Bytedance 75

Dunyoda eng yuqori bahoga ega bo‘lgan xususiy startap Xitoydan
kelgan Bytedance (Toutiao), uning giymati $75 mlrdni tashkil etadi.
Dunyodagi ikkinchi eng gimmat startap - bu Didi Chuxing, Xitoydan
$56 mirdlik transport kompaniyasi. AQSHdan kelgan Stripe
kompaniyasi $36 mlrd bilan uchinchi o‘rinni egallab turibdi va SpaceX
$33,3 mird bilan 4-o°rinni egallab turibdi.
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14.31.Xalgaro kapital migratsiyasi harakatini tartibga
soluvchi ganday moliyaviy tashkilotlarni bilasiz?
2.Xorijily investitsiyalar harakatini tartibga soluvchi
ganday mintagaviy moliyaviy tashkilotlarni bilasiz?
3.0°zbekistonda xorijiy investitsiyalarni jalb etishning
institutsional asoslari nimalardan iborat?

14.4. Pandemiya sharoitida investitsion startap loyihalarni
moliyalashtirishning ahamiyati va uni rivojlantirishga doir chora-
tadbirlar samaradorligi

Global ingirozlar har doim yangi texnologiyalarni gabul qgilish
chizig‘ini tezlashtiradi. COVID-19 Zoom, Slack va Shopify kabi nisba-
tan yosh investitsion startaplarni gabul gilishni jarayonini tezlashtirdi.
Ularning uchalasi ham yaqinda ommaviy bo‘lgan startaplar edi va endi
ular COVID-19 yoshida kompaniyalarni alogador va dolzarbligini
ta’minlashda muhim rol o‘ynaydi.

Investitsion startaplar igtisodiyoti gariyb $3 tIn daromad keltirsa
ham, koronavirus pandemiyasi unga jiddiy ta’sir ko‘rsatmoqda .
"Startup Genome" ning va "Global Startup Esosystem Report" ning
so‘nggi ma’lumotlariga ko‘ra: COVID-19 investitsion startaplar uchun
"ommaviy sekinlashish hodisasi" ni isbotlashi mumkin deb ta’kid-
langan. Pandemiya boshlanishidan oldin ham, investitsion startaplar
daromad giymatning bir necha foizga sustlashishi kabi asosiy muam-
molarga duch kelishdi. Pandemiyaning kutilmagan kelishi hozirgi
vaqtda iste’molchilar talabi va investitsion startaplar uchun venchur
kapitalining pasayishiga olib keldi, bu esa startaplarda band bo‘lgan
xodimlarning bir qismini ishdan bo‘shatilishiga olib keldi. Venchur
kapitali mablag‘lari 2020-yilning dastlabki uch oyida butun dunyo
bo‘ylab 20% ga kamaydi, Xitoyda esa 50% ga tushib ketdi. “Global
Startup Esosystem Report”da aytilishicha, pandemiya boshlangandan
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beri dunyodagi investitsion startaplarning 72% ining daromadlari
pasaygan va pasayish o‘rtacha 32% ni tashkil etgan. Faqatgina 12% ida
Sezilarli o°sish kuzatilgan.

14.5-rasm. Covid-19 ning investitsion startap tarmoglariga ta'siri

-80 -70 -60 -50 -40 -30 -20 -10 0

Arted Ba Moxtumonit
Caéxart Ba | ['y3amuk | ABToMOOH CyHBUH |TapMOKIAp| {5, bnockuann

HEW Viinanap
TYpU3M | BaMoOZa | JICO3JHK MHTEIUIEKT | Ba Xabap Ba KPHITO
¢doomnap

AJTMATIHIIT

‘ B [Tacaitumm napaxacu (%) -70 -59 -43 -39 -30 -22 -19 -14 ‘

Sayohat va turizm daromadining 70% ga pasayishiga olib keldi.
Avtomobilsozlik 43% pasayishga duch keldi va texnologiya sektori bu
davrni yaxshi o‘tkazgan bo‘lsa ham, u hali ham sezilarli moliyaviy
ta’sirga duch keldi (hozirda aksiyalar bozoridagi GameStop tufayli).
[jtimoly media va xabar almashish bo‘yicha investitsion startaplar oz
daromadlarini 22% ga kamaytirdi, O‘yin 19 foizga kamaydi va
Blockchiyn & Kripto 14 foizga gisgardi. Innovatsiya. Investitsion
startaplar iqtisodiy o‘sish darajasiga hissa qo‘shishi mumkin, chunki u
yangiliklar va ixtirolarni taklif qgiladi. Yangi davrlardagi tashkil
gilinmagan investitsion startaplar ijodkorlik va ijobiy ragobatni
rag‘batlantirish uchun zarur bo‘lgan yangi g‘oyalarni taklif qgilish bilan
0‘z ta’sirini o‘tkazadilar. Yangi innovatsiyalar va g‘oyalar bilan ular
jamiyatni yanada ijodiy va xodimlar ular bilan ishlashda ko‘proq
giyinchiliklardan xoli bo‘lishiga imkon bo‘lishi mumkin. Bundan
tashqari, startaplar o‘zlari faoliyat ko‘rsatadigan sohalarni
rivojlantirishga ham hissa qo‘shadilar. Bu shuni anglatadiki, agar ular
gishloq joylarida qurishsa, bu hududni rivojlantirishi mumkin. Yangi
ish joylari. Aytib o‘tganimizdek, investitsion startaplar yangi ish
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o‘rinlarining katta qismini yaratadilar, bu esa uzog muddatli istigbolda
igtisodiy o‘sishga yordam beradi. Ko‘plab investitsion startaplar yangi
iste’dodlar havzalarini rivojlantirish uchun tajribali iste’dodlarga
qaraganda yangi bitiruvchilarni yollashni afzal ko‘rishadi. Shuning
uchun, agar siz uzoq muddatli yangi ish joylarini rag‘batlantirishni
xohlasangiz, yangi startaplarga mablag‘ kiritishni o‘ylab ko‘rishingiz
mumkin. Yangi ragobat dinamikasi. Investitsion startaplar texnologiya
yoki ishga yollanish tendensiyalari kabi har ganday o‘zgarishlarga
nisbatan anchamoslashuvchandir. Ular xodimlar ular bilan ishlashdan
mamnun bo‘lgan qulayroq ish joyini yaratadilar va shu bilan
xodimlarni yaxshi ishlashga undaydi. Natijada, iqtisodiyot sog‘lom va
raqobatdosh bo‘lib qoladi. Jamiyatga ijobiy ta’sir o‘tkazish.
Investitsion startap jamiyatda ijodkorlikni keltirib  chigarishi
mumkinligi sababli, ular jamiyatdagi mavjud gadriyatni o‘zgartirishga
va yangi fikrlash tarzini yaratishga hissa qo‘shishi mumkin. Shunga
muvofiq ravishda odamlar o‘zlarining ishi va martaba o‘sishlari uchun
yangi mas’uliyat yuklashlarini anglaydilar. Tadgigot va rivojlantirish.
Investitsion startaplar tadgiqot va ishlanmalarga yuqori darajada hissa
qo‘shishi mumkin, chunki ular ko‘pincha yuqori texnologiyalar va
bilimga asoslangan xizmat bilan shug‘ullanadilar. Investitsion
startaplarda yangidan-yangi tadgiqotlarni amalga oshirish mumkin
bo‘ladi. Natijada, startaplar talabalarni yoki tadqiqotchilarni startapda
ishlash orqali 0‘z g‘oyalarini amalga oshirishga undashi mumkin

TUSHUNCHA VA IBORALAR

Startap - har ganday yangi boshlang‘ich biznes

Venchur kapitali - ( inglizchada «venture» - xavfli, sarguzashtli)
- yangi, o‘sayotgan yoki korxonalar va firmalar bozorida joy egallash
uchun kurashayotgan (yangi boshlanadigan korxonalar) moliyalash-
tirishga mo‘ljallangan va shu sababli xavfning yuqori yoki nisbatan
yuqori darajasi bilan bog‘liq bo‘lgan investorlarning kapitali.

To‘g‘ridan-to‘g‘ri xorijiy investitsiyalar - o‘zga mamlakat
residentlari tomonidan boshga mamlakat real aktivlariga mablag’
kiritish, uni tasarruf etish va ular ishlatilishi ustidan nazorat o‘rnatish.
Kapital investitsiyalar - asosiy fondlarni vujudga keltirish va takror

316



ishlab chigarish, shuningdek, moddiy ishlab chigarishning boshga
shakllarini rivojlantirishga qo‘shiladigan investitsiyalar.

Investitsiya - investor tomonidan biror-bir faoliyatni amalga
oshirish uchun kapital mablag‘lar, sarmoyalarni joriy qilish va foyda
olish maqgsadida sarf gilish.

Investitsion loyiha - ma’lum ijtimoiy-igtisodiy maqsadlarga
yo‘naltirilgan, texnik-iqtisodiy, biznes-boshgaruv, marketing va ishlab
chiqarish rejalari kabi aspektlar asoslangan, turli moliyaviy manbalar
mablag‘lari ishtiroki nazarda tutilgan kompleks hujjatlar yig‘indisi
hisoblanadi.

Investor - gimmatbaho qog‘ozlar, masalan, aksiyalarni sotib
olish orqali ma’lum sohani moliyalashtirishga o‘z ulushini qo‘yuvchi
yuridik yoki jismoniy shaxs.

Nazorat savollari.

1.Xalgaro kapital migratsiyasining sabablari nimalardan iborat?

2.Xalgaro kapital migratsiyasi ganday ko‘rsatkichlar bilan
tavsiflanadi?

3.Xalgaro kapital migratsiyasining ganday shakllari mavjud?

4. To‘g‘ridan-to‘gri va portfel investitsiyalarning farqi nimadan
iborat?

5.To‘g‘ridan-go‘gri xorijiy investitsiyalarning keskin o‘sishiking
sabablarini ko‘rsating.

6.Xalgaro kapital migratsiyasini tartibga solish zaruriyati
nimalardan iborat?

7.Xalgaro kapital migratsiyasi harakatini tartibga soluvchi
ganday moliyaviy tashkil otlarni bilasiz?

8.Xorijiy investitsiyalar harakatini tartibga soluvchi ganday
mintakaviy moliyaviy tashkil otlarni bilasiz?

9.0‘zbekistonga  xorijiy  investitsiyalarni  jalb  etishning
institutsional asoslari nimalardan iborat?

10.0°zbekiston  iqtisodiyotiga  jalb  etilayotgan  xorijiy
investitsiyalar ganday tarkibga ega?
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XALQARO ISHCHI KUCHI MIGRATSIYASI

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

> Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasining mohiyati

> Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasining sabablari va turlari.

> Immigratsiya, emigratsiya, migratsion goldiq, remigratsiya.

> Aglning oqib o‘tishi.

> Ishchi kuchi migratsiyasining ijtimoiy-igtisodiy ogibatlari.

> Migratsiyaning rivojlangan va rivojlanayotgan mamlakatlar
iqtisodiyotiga ta’siri

> Ishchi kuchi migratsiyasini davlat tomonidan tartibga solish
usullar.

Kirish

Dunyo globallashuv jarayoni bilan 0‘zgarib bormogda. Dunyoning
turli mintagalaridagi davlatlar, jamiyatlar, igtisodiyot va madaniyatlar
tobora yaxlitlashib, o‘zaro bog‘liq bo‘lib bormoqda. Yangi texno-
logiyalar kapital, tovarlar, xizmatlar, ma’lumotlar va g‘oyalarning bir
mamlakat va qit’adan ikkinchisiga tez o‘tishiga imkon beradi. Bundan
tashqari, global igtisodiyotning kengayishi tufayli millionlab ayollar va
erkaklar va ularning farzandlari hayotda yanada yaxshi imkoniyatlarga
ega bo‘lishmoqda. Hozirgi global pandemik ingiroz bu tafovutlarni
yanada kuchaytirib, mehnat dunyosiga qattiq zarba berdi. Natijada,
ishsizlar, i1shlayotgan kambag‘allar va zaif ish bilan bandlar gatoriga
qo‘shilish soni keskin ko‘payishi mumkin. Bir paytlar asosan janubdan
shimolga migratsiya ogimi hozirgi kunda rivojlanayotgan dunyo
miqyosiga ega bo‘ldi. Xalqaro migratsiya, shu jumladan tobora
ko‘payib borayotgan tartibsiz migratsiya, sanoati rivojlangan mamla-
katlarda immigratsiya nazorati kuchayganiga garamay va tovarlarning,
xizmatlarning hamda kapitalning transchegaraviy harakatidan fargli
o‘laroq - uni targ‘ib qilish bo‘yicha birlashgan harakatlarsiz sodir
bo‘lmoqda.
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15.1. Xalqaro ishchi kuchi migratsiyasining mohiyati,
sabablari va turlari

Migratsiya so‘zi lotincha «migratio» so‘zidan olingan bo‘lib,
«ko‘chib yurish» ma’nosini bildiradi. Umuman olganda aholi
migratsiyasini ichki va tashqi migratsiyaga, tashgi migratsiyani esa
migratsiya maqsadidan kelib chigqan holda turlarga bo‘lish mumkin.
Ishchi kuchining xalgaro migratsiyasining iqtisodiy sabablarini tadqiq
etish uchun xalgaro kapitallar migratsiyasini tahlil etishda qoilani-
ladigan usullardan foydalanish mumkin. Faraz qilaylik, ishchi kuchi
xalgaromigratsiyasining asosiy sababi rivojlangan mamlakatlarda
o‘rtacha ish haqi miqdori o‘rtasidagi farq hisoblanadi. Masalan, fagat ikki
mamlakat mavjud. Birinchi mamlakat LA hajmda mehnat resurslariga
ega, ikkinchi mamlakat esa AL1 hajmdagi mehnat resurslariga ega.

2-mamlakat

1-mamlakat

Ish hagi

Ish hagi

15.1-rasm.Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasining iqgtisodiy
sabablari

Ikkala mamlakatning mehnat resurslari haymi birgalikda LL’ni
tashkil etadi. SI va S2 to‘g‘ri chiziglar ishchi kuchidan foydalanib
yaratilgan mahsulot hajmi qiymatining o‘sishini ifoda etadi. Agar
ishchi kuchining xalgaro migratsiyasi mavjud bo‘lmasa, unda birinchi
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mamlakat o‘zidagi mavjud mehnat resurslaridan foydalangan holda LC
hajmdagi o‘rtacha ish haqini ta’minlab beradi. Shu tariga ikkinchi
mamlakat ham DD hajmdagi o‘rtacha ish haqini ta’minlab beradi.

Birinchi mamlakat mehnat resurslari yaratgan mahsulot hajmi a-
b-c-d-e-f ni, ikkinchi mamlakatda yaratilgan mahsulot hajmi esa i-j-k
ni tashkil etadi. tengsizlik esa birinchi mamlakatda ishchi kuchi
LS/LD giymatining ikkinchi mamlakatga garaganda pastroqg ekanligini
ko‘rsatadi.

Agar ikkala mamlakat ham ishchi kuchining xalgaro migratsiyasi
yoiidagi to‘siglarni olib tashlasa, birinchi mamlakat mehnat resurs-
larining ABqismi ikkinchi mamlakatga ko‘chib o‘tadi. Natijada ikkala
mamlakatda ham ish hagi BRdarajada balanslashadi.

Bir tomondan birinchi mamlakatda qolgan va ikkinchi
mamlakatga ko‘chib o‘tgan mehnat resurslari yaratgan mahsulot hajmi
at+b+c+d+e+f+h ni, shundan a+b+c+d qismi ushbu mamlakat mehnat
resurslari tomonidan, e+f+h qismi esa ikkinchi mamlakatga ko‘chib
kelgan chet ellik migrantlar tomonidan yaratiladi.

Bunda ikkinchi mamlakatga ko‘chib kelgan ishchilardan
foydalanib yaratilgan mahsulot avvalgi hajmidan hsegmentga ko‘proq
boiadi. Ishchilarning daromadi a+b+d+e+f+h ni tashkil etib, ishlab chi-
garishning golgan omillarining daromadliligi s segmentga kamayadi.

Ikkinchi tomondan esa, birinchi mamlakatdan ikkinchi mamla-
katga ishchi kuchining oqib o‘tishi ikki mamlakatda ish haqqining LD
dan LF gacha kamayishiga olib keladi. Ammo ham o‘zidagi ishchi
kuchidan ham xorijdan kelgan ishchi kuchidan foydalanish evaziga
iIkki  mamlakatning ichki mahsulotining hajmi i+j+k dan
I+j+k+g+h+e+f gacha ortishiga sabab bo‘ladi. To‘g‘ri h+e+f segment-
lar xorijiy ishchilar tomonidan yaratilgan mahsulot hisoblanadi va
uning katta qismi daromad solig‘ini ayirib tashlangandan keyin
birinchi mamlakat ishchilariga ish haqi ko‘rinishida berilishi lozim.
Natijada ichki ishlab chiqarish hajmining sof o‘sishi faqat ssegmentdan
iborat. Ikki mamlakatda o‘rtacha ish haqining pasayishi natijasida bu
mamlakat ishchilarining daromadi i+k dan k gacha gisgaradi. Ishlab
chigarishning boshga omillarining daromadliligi esa idan i+g+j gacha
ortadi. Jahon miqgyosi nugtai nazaridan ishchi kuchining bir
mamlakatdan boshqgasiga ko‘chib o‘tishi natijasida ishlab chiqarishning
umumiy hajmi (atb+c+d+e+f) + (k+i+j) dan (atb+c+d+) +
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(e+f+g+h+i+j+k) ga gadar ortadi.lshchi kuchining xalgaro migratsiyasi
natijasida xorijga alohida xususiyatga ega bo‘lgan tovar — ishchi
kuchi ko‘chib o‘tadi. Uning boshqga tovarlardan asosiy farqi shundaki,
u boshqa tovarlarni ishlab chigarishda asosiy omil sifatida gatnashadi.
Shunday qilib, xalgaro ishchi kuchi migratsiyasi deganda mehnatga
layoqatli aholining bir davlatdan ikkinchi davlatga igtisodiy va boshga
sabablarga ko‘ra bir yildan ortiq muddatga ko‘chib o‘tishi tushuniladi.
Ishchi kuchi migratsiyasi tufayli turli mamlakatlardagi ish haqi darajasi
o‘rtasidagi farqlar qisqaradi. Ishchi kuchi migratsiyasi natijasida jahon
ishlab chiqgarish hajmi mehnat resurslarini mintaqalar bo‘yicha gayta
tagsimlash va ulardan samarali foydalanish evaziga ko‘payadi. XMT
1997-yil (181) 59-sonli xususiy ish agentliklari to‘g‘risidagi
konvensiyani va 188-sonli (1997) tavsiyanomani gabul qgildi va xususiy
bandlik agentliklari uchun qo‘llanma tayyorladi (2007). Ularni tartibga
solish va monitoring qilish to‘g‘risida. 181-sonli Konvensiyaning 7-
moddasida xususiy bandlik agentliklari quyidagilarni nazarda tutadi: "
ishchilarga to‘g‘ridan-to‘g‘ri yoki bilvosita, to‘liq yoki gisman har
qanday ish haqi yoki xarajatlarni undirmaydi." Amaliyot boshqacha
bo‘lishi mumkin. Masalan, Xalgaro Mehnat Tashkilotining Ukra-
inadagi xususiy ish bilan ta’minlash agentliklari (181-sonli Konven-
siyani ratifikatsiya qilmagan) bo‘yicha o‘tkazgan tadqiqotida 300 ta
agentlik bilan o‘tkazilgan joylarda o‘tkazilgan so‘rov natijalariga
ko‘ra, xalgaro bozorlarga yollanayotgan firmalarning 60% ga yaqini
vositachilik hagqini olayotgani aniqlandi. Agentliklarning taxminan
uchdan bir gismi, agar ular ishchilar kimligini aniglasalar, ganday
choralar ko‘rish kerakligini bilishmagan chet elga yuborilgan,
suiiste’mol qilingan yoki kamsitilgan. XMT ushbu katta xarajatlarni
bartaraf etish zarurligi to‘g‘risida xabardorlikni oshirish uchun global
ko‘p manfaatli "Fair Recruiting Initiative 61" ni ishga tushirdi va
tartibga solish va ijro etishdagi bo‘shliqlarni bartaraf etish hamda
xalgaro standartlarni qo‘llash bo‘yicha yaxshi qo‘llanma beradi. Ishga
gabul qilish bo‘yicha adolatli tashabbus to‘rt ustuni o‘z ichiga oladi:

(1) milliy va xalgaro ishga yollash amaliyoti bo‘yicha global
bilimlarni kengaytirish;

(2) Oddiy ishga yollanishni rag‘batlantirish uchun qonunlar,
siyosat va ijro etilishini takomillashtirish, shu jumladan shikoyat
mexanizmlari va himoya vositalaridan samarali foydalanish, shuning-
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dek yo‘llash imkoniyatlarini oshirish ish bilan ta’minlash bo‘yicha
davlat xizmatlari orgali; (3) adolatli ishbilarmonlik amaliyotini targ‘ib
qgilish; va (4) Ijtimoiy mulogot mexanizmlarining yaxshi namunalarini
targ“ib gilish orqgali ishchilarni kuchaytirish va himoya qilish.

Mehnat bozorlari

— So‘nggi o‘n yil ichida AQSHda ishchi kuchi o‘sishining 47% va
Yevropada 70% migrantlar hissasiga to‘g‘ri keldi.

— Migrantlar iqtisodiyotning tez o‘sib borayotgan va tanazzulga
uchragan tarmoglarida ham muhim o‘rinlarni to‘ldirmoqdalar.

— Mahalliy tug‘ilganlar singari, yosh migrantlar ham pensiyaga
yaginlashayotganlarga garaganda yaxshirog ma’lumotga ega.

— Migrantlar, aynigsa, Yevropada mehnat bozorining moslashuv-
chanligiga katta hissa qo‘shadilar.

Xalg hamyoni

— Migrantlar nafaga olishdan ko‘ra ko‘proq soliq va ijtimoiy
to‘lovlarga ko‘proq hissa qo‘shadilar.

— Mehnat muhojirlari davlat hamyoniga eng ijobiy ta’sir
ko‘rsatadi.

— Bandlik - bu migrantlarning aniq soliq hissasini belgilovchi
yagona omil. -Iqtisodiy o‘sish

— Migratsiya mehnatga layogatli aholini ko‘paytiradi.

— Migrantlar malaka bilan kelishadi va gabul giluvchi mam-
lakatlarning inson kapitali rivojlanishiga hissa qo‘shadilar.

— Migrantlar texnologik taraqqiyotga ham o‘z hissalarini qo‘sh-
moqdalar.

15.1 |1. Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasi nima va u gaysi sabablarga
ko‘rga yuz beradi?
2. Xalgaro ischi kuchi migratsiyasiga qanday omillar ta’sir
ko‘rsatadi?

3. Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasining ganday turlari mavjud?
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15.2. Immigratsiya, emigratsiya, migratsion qoldiq, reemigratsiya
va aqlning oqib o‘tishi

“Aqilning oqib o‘tish1” bu albatta mamlakat uchun salbiy jihatdir.
Bunga yaqqol misol qilib Buyuk Britaniyaning “Brexit’ni amalga
oshirishi natijasida bu ogimning yuzaga kelishini olishimiz mumkin.
Britaniya-Germaniya tadqiqotlari natijasida 2016-yilgi referendumdan
buyon Buyuk Britaniya fuqarolarining migratsiya tartibidagi katta
o‘zgarishlar aniglandi. Yevropa Ittifoqining qolgan mamlakatlariga
Buyuk Britaniyadan migratsiya 30 %ga oshdi. Yevropa lttifoqi
bo‘yicha rasmiy statistik ma’lumotlar va Germaniyada yashovchilar
bilan chuqur suhbatlardan foydalangan holda, tadgigotda 2016-yilgi
referendumdan buyon Buyuk Britaniya fugarolarining migratsiya tarti-
bida katta o‘zgarishlar yuz berdi, bu esa Yevropa Ittifogining qolgan
27 davlati fuqarolari o‘rtasidagi barqarorlikdan farq qiladi. Igtisodiy
tahlilchi - Daniyel Auer shunday dedi: "Bu sonlarning ko‘payishi, siz
mamlakatni Kkatta igtisodiy yoki siyosiy ingirozga uchraganida kutgan
darajadan katta bo‘ladi". Germaniyada Buyuk Britaniyadagi muhojirlar
eng ko‘p daromad olganlar gatoriga kirdilar va 2019-yilda o‘rtacha
oyiga 2812 evro daromad keltirdilar, bu esa Avstriya va AQSHdan
ancha ortda qoldi.

Mamlakatlarnini iitisodii rivo'llanish dara'lasinini

Ish xaqgi migdori o'rtasida milliy farglarning

Ishsizlikning mavjudligi

15.2-rasm. Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasi sabablari

Hozir Yevropa Ittifogida 1,2 millionga yagin Buyuk Britaniya
fugarosi yashaydi, ularning 120 mingdan 150 mingtasi Germaniyada.
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Brexit bo‘yicha referendumdan keyingi to‘rt yil ichida 31,6 ming
britaniyalikka ikki tomonlama Britaniya / Germaniya fugaroligi
berildi: 2019-yilda 14600 ta fugarolik gabul gilindi, 2015-yilda 622 ta.

Immigratsiya va emigratsiya 2020-yil o‘rtalarida xalgaro
migrantlarning umumiy soni 280,6 min.Xalgaro migrantlar aksiyalari
umumiy aholi soniga nisbatan 2020-yil o‘rtalarida 3,6%.

2020-yil o‘rtalarida emigrantlarning umumiy soni 280,6 min.
2000-2020-yillarda aholining umumiy sonidagi migrantlar ulushidagi
farq 0.8. 2020-yil o‘rtalarida xalgaro migrantlar zaxirasidagi ayol
migrantlarning ulushi  48,1%.2020-yil o‘rtalarida mamlakatda /
mintagada istigomat giluvchi 19 yosh va undan kichik bo‘lgan xalgaro
migrantlarning ulushi 14,6%. 2020-yil o‘rtalarida mamlakatda /
mintagada yashovchi 65 yosh va undan katta bo‘lgan xalqaro
migrantlarning ulushi 12,2%.

15.1-jadval.
Ishchi kuchini eksport va import giluvchi mamlakatlrga
qo‘yiladigan talablar

Mamlakatlar ishchi kuchini import | Mamlakat ishchi kuchi donori

giluvchi mamlakat deb ataladi,agar:

hisoblanadi agar:

1)mamlakat aholisida chet ellik

shaxslar soni 2% dan kam bo‘lmagan
va kamida 200000 kishini tashkil etsa;

1) aholining 2 %dan ko‘prog‘i chet
elda bo‘lsa yoki ularning soni kamida
200000 odamni tashkil etsa

2) mamlakatning igtisodiy  faol
aholisida chet ellik shaxslar 1 %dan
kam bo‘lmasa

2) igtisodiy faol aholining kamida 1 %
(yoki 100 minga vyagini) chet elda
bo‘lsa

3) mamlakatdan chigib ketuvchi pul
o‘tkazmalari YAMMning 2 %dan ortsa
(agar migrantlar statistikasi chet elliklar
o‘rtasida o‘tkazilsa) yoki YAMM ning
1% ni tashkil etsa (agar statistika
mamlakat fugarolari va mamlakat
ichida fuqaroligi bo‘lmagan vaqtin-
chalik migrantlar o‘rtasida o‘tkazilsa)

3) chet elda ishlayotgan migrantlarning
pul o‘tkazmalari YAMM ning 1 %dan

ko‘proq bo‘lsa.
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Mamlakatlarda xalgaro ishchi kuchi harakatidan tashqari, bir
mamlakatning ichki ishchi kuchi harakati yoinki majburiy mehnatga
jalb qilish holati ham kuzatiladi. Bu borada O‘zbekiston, ya’niki maj-
buriy mehnatga jalb gilish tizimida yangi bosqichlarga erishgan holda,
majburiy mehnatni % darajasini 2019-yilga nisbatan 33% pastlashiga
erishganini misol gilishimiz mumkin. Xalgaro mehnat tashkiloti shuni
aniqlashda davom etadiki, O‘zbekistonda paxta yig‘im-terimida mun-
tazam ravishda bolalar mehnati ishlatilmaydi. 2020-yil paxta yig‘im-
terimi paytida muntazam ravishda majburiy mehnat sodir bo‘lmagan.
Islohotlar bosgichma-bosqich amalga oshiriladi va sezilarli ijobiy ta’sir
ko‘rsatishda davom etmoqgda; Shunga qaramay, ba’zi bir viloyat va
tumanlarda notekis bajarilish bilan bog‘liq muammolar mavjud.
Monitorlar to‘sigsiz va maxfiylikda ishlashlari mumkin edi. Mamlakat
bo‘ylab majburiy terimchilar ulushi 2020-yilda 33% ga kamaydi.
Terimchilarning aksariyati yig‘im-terim ishlarida ixtiyoriy ravishda
gatnashdilar, ammo qariyb 4% majburlashning bevosita yoki taxminiy
shakllariga bo‘ysundirildi. Ba’zi viloyatlarda va tumanlarda 2020-yilda
majburiy mehnatga oid holatlar juda kam yoki umuman bo‘lmagan

I'pa¢dpuk: Ui xaku Ba MmaxkOypuii mexHar gousjiapu
(2015 -2020)

1000-1400
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Majburiy mehnatni boshdan kechirgan odamlarning katta gismi
to‘g‘ridan-to‘g‘ri  mahalliy mansabdor shaxslar yoki menejerlar
tomonidan tahdid gilinmagan, aksincha, agar ular rad etilsa, huguq va
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imtiyozlarni yo‘qotish kabi mumkin bo‘lgan salbiy oqibatlarni sezgan.
Bunday holatlar majburiy mehnatni nazarda tutadi va ularni hugqug-
larga asoslangan ta’lim va habardorlikni rivojlantirish orgali hal gilish
kerak. Ma’lumotlar shuni ko‘rsatadiki, islohotlar ijobiy ta’sir ko‘rsat-
mogqda va o‘tgan yilga nisbatan majburiy mehnatni qisqartirish darajasi
tezlashdi. Mamlakatning turli hududlarida majburiy mehnatdan
foydalanishning qgolgan turlari mahalliy boshgaruv tuzilmalaridagi
o‘zgarishlarga qarshilik ko‘rsatishi yoki o‘zgarishi giyinroq bo‘lgan
ba’zi amaliyotlar bilan bog‘liq bo‘lishi mumkin.

1.Ishchilar tomonidan yangi malakaviy ko‘nikmalarning egalla-
nishi Malakali ishchi kuchini yo‘qotish

2. To‘lov balansi kamomadining qisqarishi Tovarlar bilan bir qa-
torda ishchi kuchi bo‘yicha xalgaro talabga bog‘liglikning kuchayishi

3.Ichki mehnat bozoridagi talab va taklifning muvozanatga kelishi
Iste’mol uchun mo‘ljallangan ishlab chiqarish resurslarini o‘zlashtirish
uchun sarflanayotgan kapitalning boshqa sohalarga yo‘naltirilishi

4.1shlab chigarishni tarkiban va texnologik jihatdan gayta qurish
Inflyatsiya darajasining oshishi hududiy tarkibiy siljishlarning jadal
tezlashuvi

1. Mehnatni tejovchi texnologiyalarni ishlab chigarishga joriy
etishning sekinlashuvi. Mahalliy ishchi-xodimlarning vertical harakat-
chanligiga ko‘maklashish 2. Ichki mehnat bozoridagi holatning
murakkablashishi. Ishchi kuchi sonining gisqarishi bilan bog‘liq holda
umumiy ishchi kuchi giymatining pasayishi 3. Xorijiy ishsizlar va
ularning oilalariga sarflanadigan xarajatlarning oshishi.

15.2-jadval
Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasining ijtimoiy-iqtisodiy ogibatlari

Ishchi  kuchini eksport | ljobiy Salbiy

giluvchi mamlakat 1. Ishchilar tomonidan | Malakali ishchi kuchini
yangi malakaviy | yo‘qotish
ko‘nikmalarning
egallanishi
2.To‘lov balansi | Tovarlar bilan bir gator-
kamomadining gisqarishi | da ishchi kuchi bo‘yicha
xalgaro talabga bog‘lig-
likning kuchayishi
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3.Ichki mehnat bozori-
dagi talab va muvoza-
natga kelishi

Iste’mol uchun mo‘ljal-
langan ishlab chigarish
resurslarini o‘zlashtirish
uchun  sarflanayotgan
kapitalning boshga
soxalarga yo‘naltirish

4. lIshlab  chigarishni
tarkiban va texnologik
jihatdan gayta qurish

Inflyatsiya darajasining
oshishi

Ishchi kuchini import
giluvchi mamlakat

Hududiy tarkibiy siljish-
larning jadal tezlashuvi

1. Mehnatni tejovchi
texnologiyalarni  ishlab
chigarishga joriy etish-

ning

sekinlashuvi
Mabhalliy ishchi-xodim- | 2. Ichki mehnat bozori-
larning vertical harakat- | dagi holatning murak-
chanligiga ko‘mak- | kablashishi
lashish
Ishchi  kuchi sonining | 3. Xorijiy ishsizlar va
qisqgarishi bilan bog‘liq | ularning oilalariga
holda umumiy ishchi | sarflanadigan
kuchi giymatining | xarajatlarning oshishi
pasayishi
Xorijiy ishchilarning
jamg‘arishga bo‘lgan

moyilligi tufayli narxlar
o‘sishining to‘xtatilishi .

Yosh, malakali ishchi-
larni tanlab olish orqali
ishchi  kuchi sifatining
oshirilishi.

15.2{1. Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasining zamonaviy tarkibi
va dinamikasini aniqlash.
2. Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasi va pul o‘tazmalari
o‘rtasidagi bog‘liglikni taxlil giling..
3. Xalgaro pul o‘tkazmalarining geografik tarkibi ganday
o‘zgarishlarga uchramoqgda?
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15.3. Ishchi kuchi migratsiyasining ijtimoiy-iqtisodiy oqgibatlari.
Migratsiyaning rivojlangan va rivojlanayotgan mamlakatlar
iqtisodiyotiga ta’siri

Migratsiya - Iste’mol aloqasi. Migratsiya va pul o‘tkazmalari uy
xo‘jaliklarining daromadlarini ko‘paytirganligi sababli va barcha
iste’'mol nazariyalari iste’molga nisbatan marjinal moyillik 1jobiy
bo‘lishini taxmin qilgani sababli, biz migratsiya va iste’mol o‘rtasidagi
jjobiy bog‘liglikni kutmogdamiz. Shu bilan birga, biz barcha iste’mol
buyumlari pul o‘tkazmalari tufayli daromadlarning ko*payishiga bir xil
munosabatda bo‘lishini kutishimiz mumkin emas. Ehtimol, ba’zi uy
xo‘jaliklari ba’zi tovarlarning iste’molini kamaytirishi va boshga-
larning iste’molini ko ‘paytirishi mumkin. Bunday imkoniyatga erishish
uchun biz ozig-ovgat va noozig-ovgat iste’molini ajratamiz va
migratsiya va pul o‘tkazmalari ularga ta’sir qilishi mumkinligini
tekshiramiz. Migratsiya - sog‘ligga bog‘liglik. Migratsiya va natijada
pul o‘tkazmalari sog‘ligni saqlash holatini yaxshilash orqali pul
o‘tkazmalari oluvchilarning farovonligiga bevosita ta’sir qilishi
mumkin. Pul o‘tkazmalari uy xo‘jaliklariga sog‘ligni saqlash muassa-
salarida davolanishga, dori-darmon sotib olishga va yaxshi ovqatla-
nishiga imkon berishi mumkin. Ushbu ijobiy ta’sir bolalar uchun
aynigsa foydali bo‘lishi mumkin. Bizning natijalarimiz bu sog‘ligni
sagqlash xarajatlari. Biz muhojirni yuboradigan uy xo‘jaliklarining
sog‘ligni saqlash xarajatlari, boshqa mamlakatga yuboradigan uy
xo‘jaliklaridan sezilarli darajada farq qiladimi yoki yo‘qligini aniglash
lozim. COVID-19 ingiroziga javoban mamlakatlar va jamoalar mehnat
migratsiyasi va pul o‘tkazmalariga juda bog‘liq bo‘lib, iqtisodiy
rag‘batlantirish, ijtimoiy hamjihatlikni qo‘llab-quvvatlash va o‘sayot-
gan ishsizlik muammosini hal gilish orgali ingirozning salbiy ijtimoiy-
igtisodiy ta’sirini sezilarli darajada yumshata oladigan siyosat va
dasturlarni amalga oshirishi mumkin.

Iqtisodiy faoliyatni rag‘batlantirish:

* Pul o‘tkazmalarini jo‘natishni rag‘batlantirish va rag‘batlantirish
uchun mo‘ljallangan vaqt chegaralangan dasturlar qisqa vaqt ichida pul
o‘tkazmalarini barqarorlashtirish yoki kamayishini cheklash uchun
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xizmat qilishi mumkin. Bunday dasturlar kontekstga garab turli
shakllarda bo‘lishi mumkin, shu jumladan pul o‘tkazmalarini
jo‘natishni osonlashtirish, pul o‘tkazmalarini yuborish xarajatlarini
kamaytirish (masalan, subsidiyalar orgali), moliyaviy savodxonlik
motivatsiya dasturlari yoki pul o‘tkazmalaridan foydalanishni
rag‘batlantirish, individual yoki jamoat darajasida grant dasturlariga
mos kelish usullari va shu kabi choralarni ko‘rib chigishlari mumkin.

* Xuddi shu tarzda, qaytib kelganlarni yoki pul o‘tkazmalarini
oluvchilarni mavjud moliyaviy dasturlarga kiritishni qo‘llab-
quvvatlash uchun belgilangan vaqt dasturlari, shuningdek, maxsus
migratsiya vositalarini ishlab chiqish iqtisodiy barqarorlikni qo‘llab-
quvvatlashi mumkin. Bu mablag‘larni samarali maqsadlar uchun
sarflashga, gaytib kelganlarning ehtiyojlarini qondirishga, shuningdek
mahalliy iqtisodiy va mehnat bozori faoliyatini rag‘batlantirishga
xizmat qiladi. Bunday rag‘batlantirish hozirgi inqiroz sharoitida juda
muhimdir, chunki qaytib kelganlar o‘zlarining jamg‘arma maqsadlarini
to‘lig bajarmagan bo‘lishi mumkin (kutilmagan ishsizlik sababli) -
kredit va grant dasturlariga kirish ushbu moliyaviy bo‘shligni bartaraf
etishga yordam beradi va qaytib kelganlarga uzoq muddatli
rivojlanishlariga imkon beradi. Bunday dasturlar migrantlar va pul
o‘tkazmalari oluvchilarning uzoq muddatli magsadlariga, masalan,
ta’lim/o‘qitish, biznesni boshlash yoki uyni ta’mirlash va
yashil/energiya tejaydigan texnologiyalarni targ‘ib qiluvchi loyihalarni
kengaytirishga yo‘naltirilgan bo‘lishi kerak.

COVID-19 pandemiyasi jahon iqgtisodiyoti ish joylarining ayrim
sohalarida mehnat muhojirlariga qanchalik bog‘ligligini ta’kidladi.
Boy mamlakatlarda ko‘plab muhojirlar 2020-yilda kam va yuqori
malakali ishlarda sog‘ligni saqlash inqgirozi avj olgani sababli muhim
ishchilar deb e’lon qilindi. Kam malakali ish uchun migrantlar
ko‘pincha qurilish, qishloq xo‘jaligi, mehmondo‘stlik va boshqa
muhim, ammo iqtisodiyotning kam ko‘rinadigan tarmoqlari uchun asos
yaratadilar. Qo‘shma Shtatlarda, immigrantlar, shu jumladan ruxsatsiz
bo‘lganlar, oldingi tarmoqlarda "muhim ishchilar" orasida uch
martagacha haddan tashqari ko‘p vakillar mavjud. Evropada Evropa
Komissiyasi mart oyida Evropa Ittifoqi ta’minot zanjiridagi
kechigishni oldini olish uchun ko‘pincha Markaziy va Sharqiy
Evropadan kelgan mehnat muhojirlari mamlakatlar o‘rtasida harakat
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gilishlarini ta’minlash bo‘yicha ko‘rsatmalarni e’lon qildi. Germaniya
fermerlarga Sharqdan kelgan minglab ishchilarni samolyotda olib
o‘tishga ruxsat berdi; Ruminiya meva teruvchilar bilan Buyuk
Britaniya ham shunday gildi. Shunga o‘xshash rasm yuqori malakali
ayrim sohalarda, aynigsa sog‘ligni saqlashda paydo bo‘ldi. Avstraliya
shifokorlarining yarmidan ko‘pi muhojirlar; sog‘ligni saqglash
xodimlariga ehtiyoj borligini anglab, mamlakat mart oyida 20,00
xalgaro hamshiralik talabalariga qo‘yilgan cheklovlarni bekor qildi.
Qo‘shma Shtatlarda immigrantlar AQSH fugarolik ishchilarining 17
%ini, ammo shifokorlarning 28 % ini tashkil giladi. Pandemiyaga
qarshi ba’zi muhim javoblar uchun immigratsiya muhim ahamiyatga
ega. Germaniyaning yetakchi Covid-19 vaksinasiga ega bo‘lgan
BioNTech farmatsevtika kompaniyasi asoschilaridan biri, bolaligida
Turkiyadan Germaniyaga ko‘chib o‘tgan (uning rafigasi, boshqa
asoschilaridan biri, turkiyalik muhojirning Germaniyada tug‘ilgan
farzandi); Koronavirusga garshi vaksinani ishlab chigaruvchi yana bir
firma - Moderna AQSHga kelgan Livanlik muhojir tomonidan tashkil
etilgan va uning bosh direktori frantsuz immigrantidir. Pandemiyaning
o‘ziga xos belgisiga aylangan ba’zi texnologiyalar ham immigrant-
larning ildizlariga ega: Zoom asoschisi Erik Yuan Xitoyga AQSHga
ko‘chib kelgan.Ushbu hagigat pandemiyaning kutilmagan ogibatlarini
keltirib chigarishi mumkin: muhojirlarning ish kuchi va keng
jamiyatdagi ahamiyatini kengroq tan olish, shuningdek chet elda
olingan akademik va kasbiy ma’lumotlarni yaxshiroq tan olish zarurati.
May oyida Italiya minglab nogonuniy muhojirlarga vagtincha ishlash-
ga ruxsat beruvchi qonunlarni tasdigladi. Germaniya va Irlandiyani o‘z
ichiga olgan mamlakatlarda muhojirlar va qochqinlarning sog‘ligni
saglash xizmatlarini litsenziyalash uchun o‘ymakorliklar yaratilgan.
Shunga o‘xshash harakatlar AQSHning bir nechta shtatlari tomonidan
amalga oshirildi. Qayerda bo‘lmasin, Chili va Kanada hukumatlari chet
elda tug‘ilgan mutaxassislarni sog‘ligni saqlash sohalarida saqlab
qolish va integratsiyalash bo‘yicha choralar ko‘rdilar. 2020-yilda past
va o‘rta daromadli mamlakatlarga (LMISS) pul o‘tkazmalarining
oqimi 7,2 %ga kamayib, 508 milliard dollarni tashkil etadi, so‘ngra
yana 7,5 %ga kamayib, 2021-yilda 470 milliard dollarga tushadi.
Ushbu kutilayotgan pasayishlar yaqgin tarixdagi eng keskin ogibatlarga
olib kelishi mumkin. Jahon bankining fikriga ko‘ra, bu kuz asosan
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COVID-19 pandemiyasi keltirib chigargan iqtisodiy inqirozga bog‘liq;
mehnat muhojirlari uchun pandemiya ish hagi va ish bilan bandlikning
pasayishini anglatadi. Jahon banki 2020-yilda barcha mintagalar
bo‘yicha pul o‘tkazmalari oqimining pasayishini loyihalashtiradi:
Yevropa va Markaziy Osiyo (-16%); Afrika Sub-Sahara mamlakatlari
(-8,8%), Janubiy Osiyo (-4%), Yaqin Sharq va Shimoliy Afrika (-8%),
Lotin Amerikasi va Karib havzasi (-0,2%) va Shargiy Osiyo va Tinch
okeani (-10,5) %). Ushbu pasayish LMISc-larga pul o‘tkazmalari
2019-yilda rekord darajada 554 milliard AQSH dollarini tashkil
etganidan so‘ng, to‘g‘ridan-to‘g‘ri xorijiy investitsiyalarni ortda
goldirdi. 2019-yilda, hozirgi AQSH dollarida, pul o‘tkazmalari oluvchi
mamlakatlarning beshtasi Hindiston (83,1 milliard), Xitoy (68,4
milliard), Meksika (38,5 milliard), Filippin (35,2 milliard) va Misr
Arab Respublikasi (26,8 milliard). Nisbiy jihatdan 2019-yilda yalpi
ichki mahsulot (YAIM) ulushi sifatida eng yuqori pul o‘tkazmalarini
olgan 5 ta davlat quyidagilar: Tonga (YAIMning 37,6%), Gaiti
(37,1%), Janubiy Sudan (34,1%), Qirg‘izlar Respublika (29,2%) va
Tojikiston (28,2%) (o‘sha erda). 2020-yilning uchinchi choragida
LMSS-larga 200 AQSH dollarini jo‘natish uchun o‘rtacha xarajatlar
yuqori bo‘lib, 6,8 %ni tashkil etdi va Barqaror rivojlanish magsadining
3% idan yuqori bo‘ldi. Afrikaning Sub-Sahara mamlakatlarida pul
o‘tkazmalarining o‘rtacha harajatlari eng yuqori bo‘lib, taxminan 8,5
%ni tashkil etdi; Pul o‘tkazmalarining o‘rtacha eng past narxi Janubiy
Osiyoda 5 %ni tashkil etdi. Qolgan mintaqalar uchun pul o‘tkazma-
larining o‘rtacha xarajatlari quyidagilar: Yevropa va Markaziy Osiyo
(6,5%); Shargiy Osiyo va Tinch okeani (7,1%); Yaqin Sharg va
Shimoliy Afrika (7,5%); Lotin Amerikasi va Karib havzasi (5,8%).
Ushbu prognozlarga qgaramay, ayrim mamlakatlar istisno sifatida
ajralib, 2020-yilning ikkinchi choragida pul o‘tkazmalari oqimining
pasayishidan qochib, uchinchi chorakda o‘sishni prognoz qilishdi.
Masalan, Meksikada pul o‘tkazmalari mart oyida - pandemiya rasman
¢’lon qilingan oyda - o‘tgan oyga nisbatan 1,5 baravar ko‘p bo‘lgan va
iyul oyida ular rekord darajadagi uchinchi darajaga yana ko‘tarilishdi,
deyarli 7 %ga. Igtisodchilar ushbu moliyaviy xatti-harakatni asosan
valyuta kurslarining o‘zgarishi va migrantlarning boradigan
mamlakatlardagi daromadlari kamayib ketishidan go‘rgishi, ularni
tejashni o‘zlariga yuborishga undashlari bilan izohlashadi. COVID-19
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epidemiyasidan zarar ko‘rgan mamlakatlardagi oilalar. Shuningdek,
Lotin  Amerikasida xuddi shunday tendensiya Dominikan
Respublikasiga pul o‘tkazmalari bilan kuzatilgan bo‘lib, ular 2020-
yilning birinchi 6 oyida 2019-yilning shu davriga nisbatan 0,5 %ga
ko‘prog pul o‘tkazmalari olgan. Janubiy Osiyoda va shuningdek, salbiy
prognozlarni inkor etib, Pokiston va Bangladeshga pul o‘tkazmalari
ogimi 2020-yil iyul oyida keskin o‘sdi, ikkinchisi uchinchi chorakda
yiliga 53,5 %ga o‘sishni gayd etdi. Iqgtisodchilarning ta’kidlashicha,
pul o‘tkazmalarining ko‘payishi gisman "Haj effekti" bilan bog‘lig
bo‘lishi mumkin, bu Pokiston va Bangladesh muhojirlarining Makkaga
haj uchun sarflagan pullarini uylariga yuborishlarini anglatadi, chunki
agar vizalar pandemiyaga keskin kamaytirilmas edi. Shunga garamay,
shuni ta’kidlash kerakki, COVID-19 epidemiyasi kabi ingirozlar
keltirib chigaradigan pul o‘tkazmalari ogimidagi o‘zgarishlarni tahlil
gilishda daromadlar va valyuta o‘zgarishini kamaytirishdan tashqari
o‘zgaruvchilarni hisobga olish kerak, ya’ni sog‘lig uchun zaiflik,
igtisodiy tanazzul, gabul giluvchi jo‘natuvchi va jo‘natuvchi mam-
lakatlardagi rivojlanish va o‘sish tendensiyalari, muhojirlarning iste’-
molga munosabati, madaniy xususiyatlari va migratsiya tajribalari va
shu kabilarni hisobga olish darkor. Migratsiyaning mamlakatlarga
bo‘lgan ta’siri.

Gender tengligi: tafovut yuzaga kelgan bu kabi tengsizlikni
yumshatishi mumkin hamda mamlakatda demokratiyani ham yuksak
darajaga ko‘tarishi ham mumkin. Munosib ish va igtisodiy o‘sish:
Majburiy mehnatni yo‘q qilish, zamonaviy qullik va odam savdosiga
barham berish va bolalar mehnatining eng yomon turlarini tagiglash
natijasida migrantlarga bo‘lgan talab oshadi va bu kabi majburiy
mehnatga barham beradi. Munosib ish haqi va iqtisodiy o‘sish:
mehnat huquglarini himoya qilish va barcha ishchilar, shu jumladan
mehnat muhojirlari, xususan ayol migrantlar va xavfli ish bilan band
bo‘lganlar uchun xavfsiz ish sharoitlarini ta’minlash shu jumladan
mamlakatning migrant ishchi kuchlari nafagat mamlakatdagi
ishchilarga bo‘lgan fikrning o°zgarishiga olib kelishi mumkin.

Tengsizlikning oldini olishi: migratsiyaning amalga oshish,
tartibli, xavfsiz, muntazam va mas’uliyatli migratsiya va odamlarning
harakatchanligini ta’minlash, yaxshi boshqgariladigan migratsiya
siyosatini amalga oshirish uchun omildir.
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To‘lov balansi: migrantlar pul o‘tkazmalarining tranzaksiya
xarajatlarini 3 %dan kamiga gisqartirish bu mamlakatga o‘tkaziladigan
pul mablag‘larini ko‘paytiradi. Tinchlik, adolat va kuchli institutlar:
mamlakatga kirib kelgan migrantlarning huqug va majburiyatlarini
ogilona belgilanishi bu mamlakatning huqugiy salohiyatini,
shuningdek uni monitoring giluvchi institutlar faoliyatini kuchaytirishi
mumkin. Magqgsadlar uchun sheriklik: har bir mamlakat eksport-
importni amalga oshirgani kabi ishchi kuchi ham ana shu goidaga amal
gilgan holda amalga oshiriladi. Bu borada esa, bir mamlakat boshga
mamlakat bilan hamkorlik o‘rnatishi orqali yuzaga keladi. Mamlakatga
kirib kelgan ishchi kuchi ham unga bo‘lgan talabni ham ishchi kuchi
tagchilligini oldini oladi. Kambag‘allikning qisqarishi: ayrim mam-
lakatlarda odamlar migratsiya orqali o‘z hayot faoliyatini yaxshilashi
mumkin. Misol qgilib, Osiyo mamlakatlarining ayrim hududlari hamda
Afrika qit’asining aksariyat qismini olishimiz mumkin. Sifatli ta’lim:
rivojlangan hamda rivojlanayotgan mamlakatlarda ishchi kuchiga
bo‘lgan talabni migratsiya orqali bartaraf gilinadi. Ammo bu jarayonni
izga sola oladigan asosiy omil bu sifatli ta’lim hisoblanadi. Shuning
uchun ta’lim olish magsadida migratsiyani amalga oshirish bu
mamlakatdagi ta’limning sifatini yaxshilashiga olib keladi.

15.3[1. Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasi xalgaro darajada gaysi| ?
tashkilotlar tomonidan tartibga solinadi?

2. Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasi davlat tomonidan
tartibga solishning ganday usullari mavjud?

3.Immigratsiya siyosiy va yoki amalga oshirish dastaklari
nimalardan iborat?

4.Emigratsiya siyosati va ganday xususiyatlarga ega?

333



15.4. Ishchi kuchi migratsiyasini davlat tomonidan tartibga solish
usullari

Uchta eslatma berish mumkin. Birinchidan, odamlarning umumiy
ogimida iqtisodiy migratsiya ahamiyati tobora ortib borayotganiga
garamay, migratsiyani xalgaro tartibga solish mavjud emas, agar bu bilan
biz bitta tashkilot yoki bir hil qoidalar to‘plamini nazarda tutsak. 2000-
yildan buyon BMTning xalgaro migratsiya bo‘yicha yuqori darajadagi
mulogoti, global migratsiya guruhini tashkil etish va Jahon bankining
migrantlar pul o‘tkazmalariga bo‘lgan qiziqishini gayta tiklash kabi bir
gancha global tashabbuslarning yaratilishi, shu bilan birga olib kelish
istagini ko‘rsatmoqda.

Ikkinchidan, xalgaro mehnat migratsiyasini tartibga solish turli
shakllarda amalga oshiriladi, magsadlar va vositalar har doim ham bir-
biriga  mos kelavermaydi. Ikki tomonlama shartnomalar mehnat
bozorlarida talab va taklifni tartibga solish magsadida vagtinchalik
ishchilarning harakati va mehnat shartnomalarini tartibga soladi.
Migratsiya va mobillik bo‘yicha hamkorlik ikki tomonlama iqtisodiy
hamkorlik doirasida muntazam va tartibsiz migrantlar ogimini tartibga
solishga intiladi. Bundan tashqgari, ishchilarning harakatchanligini
tartibga soluvchi korporativ garorlar sifatida tartibga soluvchi kompaniya
ichidagi transfertlar kabi ko‘proq xususiy qoidalar mavjud; chet ellik
ishchilarni tez-tez jalb giladigan xususiy ish bilan ta’minlash agentliklari;
va chet ellik talabalarni ish vizalari bilan gabul qilish orgali yollash
amaliyotiga jalb gilingan universitetlar.

Uchinchidan, iqgtisodiy migrantlar turli xil ish faoliyati va
magomiga ega. lIgtisodiy migratsiya hagida, mehnat migratsiyasidan
fargli o‘laroq, belgilangan mehnat bozorlarida ish haqi oladigan
ishchilardan tashqari, boshga odamlar ham mavjud emasligini
ko‘rsatmoqda. O‘z-o‘zini ish bilan ta’minlash, stajirovka va norasmiy
sektorda ishlash kabi tashkil etilgan ishlar, xususan deindustrializatsiya,
ishsizlik darajasi va iqtisodiy ingiroz sharoitida. Ushbu holat mehnat
migratsiyasi, xususan malakasiz ishchilar uchun vyanada xavfli
vaziyatlarni keltirib chiqaradi. Ko‘p odamlar vaqtinchalik maqomga ega
bo‘lishadi, garchi ular bajaradigan ish doimiy bo‘lsa va ko‘plab
amaliyotlar mehnat gonunchiligi bilan tartibga solinmas. Xalgaro mehnat
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migratsiyasini davlat tomonidan tartibga solish Xalgaro mehnat
migratsiyasi jarayoni va aholi turli mamlakatlarning milliy gonunchiligi
va xalgaro-huqugiy hujjatlar bilan tartibga solinadi. Qonunchilik ikkita
tendensiyani aks ettiradi: biri - ochiq igtisodiyot va shunga muvofiq,
ishchi kuchi va aholining erkin harakati; ikkinchisi - proteksionizm va
xalgaro migratsiya sohasidagi cheklovlarga. Har bir mamlakatda
gonunchilik asosida aholining migratsiya ogimlarini davlat va
davlatlararo tartibga solish bo‘yicha chora-tadbirlar majmuasi sifatida
tushuniladigan milliy migratsiya siyosati ishlab chigilgan. Xalgaro
migratsiya siyosatining vazifalari quyidagilardan iborat: migratsiya
darajasi, uni tartibga solish mexanizmi, salbiy ijtimoiy va iqtisodiy
ogibatlarning zaiflashishi va migratsiya jarayonida ishtirok etadigan
mamlakatlar uchun ijobiy migratsiya ta’sirini kuchaytirish. Mehnat
migratsiyasini tartibga solish migratsiya siyosatida alohida o‘rin tutadi.
Ishchi kuchining eksporti va importi milliy gonunchilik, shuningdek ikki
tomonlama va ko‘p tomonlama davlatlararo shartnomalar asosida amalga
oshiriladi. Migratsiya siyosatini olib borishda cheklov choralari
qo‘llaniladi:  kasbiy, yosh, ijtimoiy-iqtisodiy. Ko‘chib yuruvchi
ogimlarning o‘z-o°‘zidan harakatlanishini engish uchun ishchilarning turli
toifalariga differensial yondashuv amalga oshiriladi. Har bir davlat
o‘zlarini qizigtirgan gabulga ma’lum kasblar bo‘yicha immigrantlar
ro‘yxatini belgilaydi. Mezbon davlat sog‘lig‘i yaxshi bo‘lgan va jinoiy
javobgarlikka tortilmagan muayyan yoshdagi muhojirlarga qizigishi
mumkin.  Avvalo, yuqori malakali ishchilar va yoshlarning
immigratsiyasi rag‘batlantiriladi. Inson qanchalik yosh bo‘lsa, uning
bilim darajasi qanchalik baland bo‘lsa, inson kapitaliga har qanday
sarmoyadan olinadigan foyda shuncha yuqori bo‘ladi. Amaliy gizigish -
bu mahalliy aholi uchun qiziq bo‘lmagan og‘ir, bir xil ishlarni
bajaradigan shartnoma (vaqgtinchalik) ishchilarni jalb qilish. Miqdor
kvotalari amalga oshiriladi, bu immigrantlarning milliy iqgtisodiyot va
alohida tarmogqlardagi ulushini belgilaydi. Har yili import giluvchi
mamlakat immigratsiya kvotasi ko‘rsatkichini hisoblab chiqadi va
tasdiglaydi. Shu bilan birga, mehnat resurslari bilan bandlik holati, uy-
joy bozori va import giluvchi mamlakatda ijtimoiy-siyosiy vaziyat
hisobga olinadi. Miqdoriy cheklovlar, ma’lum bir mamlakatlardan
kelayotgan muhojirlarni gabul qilishda ham qo‘llanilishi mumkin,
ularning ogimini kamaytirish magsadga muvofigdir. Immigrantlarning
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qabul qiluvchi mamlakatda bo‘lish davri bilan bog‘liq vaqt cheklovlari
joriy etildi.

Ishchi kuchini eksport qgiluvchi mamlakatlarning migratsiya
siyosatining asosiy vazifalari uning chigib ketishini tartibga solish va
xorijdagi  migrant fugarolarning manfaatlarini  himoya qilishdir.
Emigratsiya ko‘lami o‘rnatilib, emigrantlarning sifat tarkibi aniglanadi.
Ishchi kuchini eksport gilishdan olinadigan daromadlar tartibga solinadi.
Ishchi kuchini eksport giluvchi mamlakatga valyuta mablag‘larini jalb
gilish uchun emigrantlar uchun yuqgori foiz stavkasida valyuta
hisobvaraqglari ochiladi. Ba’zi mamlakatlarda mehnat muhojirlari ish
haqining nisbati aniglanadi, ular 0‘z mamlakatlariga o‘tkazishlari kerak.
Chet elda ishlash uchun fuqarolarni ish bilan ta’minlashni majburiy
davlat litsenziyalashi amalga oshiriladi. Chet elda ishchi kuchini jalb
qilishning o‘ziga xos shakllari belgilanadi. Ishchi kuchini eksport
giluvchi mamlakatlar uchun muhim muammo bu uyga gaytib kelgan
sobiq chet elliklarning ish bilan ta’minlanishi. Ular oldingisiga qaraganda
yugori ish hagi va lavozimlarni talab gilmoqdalar, chunki ular yuqori
kasbiy fazilatlarga ega bo‘lishdi, 0‘z tajribalarini boyitishdi. Davlat ular
uchun yanada qulay ijtimoiy-igtisodiy va boshga sharoitlarni yaratish
to‘g‘risida g‘amxo‘rlik qiladi. Majburiy migrantlar uchun migratsiya
siyosati migratsiya nazorati, ularga favqulodda yordam ko‘rsatish
choralarini ishlab chigish va ularning kelajagi uchun uzoq muddatli
echimlarni aniglashdan iborat. Majburiy migrantlarni doimiy yashash va
integratsiya qilish uchun joylashtirish yoki ularni keyingi ko‘chirish,
shuningdek ixtiyoriy ravishda vatanga gaytarish mumkin.

TUSHUNCHA VA IBORALAR

Ichki migratsiya - ishchi kuchining bir mamlakat/ xudud /rayon
migyosida harakatlanishi.

Tashqi migratsiya - ishchi kuchining bir mamlakat/hudud/rayon
hududidan ikkinchi bir mamlakat/hudud/rayonga ko‘chishi.

Xalqgaro ishchi kuchi migratsiyasi - mehnatga layoqatli aholining
bir mamlakatdan boshga mamlakatga igtisodiy va boshga sabablarga
ko‘ra bir yildan ortiq muddatga ko‘chib o‘tishi.

Immigratsiya - mehnatga layoqatli aholining mamlakat hududiga
boshga mamlakatlardan ko‘chib kelishi.
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Emigratsiya - mehnatga layoqatli aholining mamlakat xududidan
ko‘chib ketishi.
Migratsion goldiq - immigratsiya va emigratsiya o‘rgasidagi farq

«Aqlning oqib o‘tish» - yugori malakali mutaxassislarning
mamlakatlararo migratsiyasi.

Reemigratsiya - emigrantlarning vatanlariga doimiy yashash uchun
gaytib kelishlari. Migrantlarning pul utkazmalari - migrantlar tomonidan
o‘z mamlakatlari rezidentlariga yuborayotgan tovarlar va moliyaviy
mablaglar.

Ishchilarning pul utkazmalari - gabul kiluvchi mamlakat rezidenti
(o‘zining immigratsiya maqomidan qat’iy nazar, ushbu mamlakatda bir
yil yoki undan ortig vaqgt yashayotgan bo‘lsa) hisoblangan migrantning
o‘z vataniga yuborayotgan xususiy transfertlari (natura yoki pul
shaklida). Yollanib ishlovchilarning ish hagi - gabul giluvchi mamlakatda
bir yildan kam muddat yashayotgan migrantning barcha daromadlari.
Transfertlar — migrantlar tomonidan amalga oshiriladigan pullik
transfertlarning sof qiymati (moliyaviy va nomoliyaviy aktivlar).
Davlatning migratsiya siyosati - ishchi kuchi eksporti/importini tartibga
solishga garatilgan davlat siyosati.

Nazorat savollari.

1. Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasi nima va u qaysi sabablarga
ko‘ra yuz beradi?

2. Xalqaro ishchi kuchi migratsiyasiga qanday omillar ta’sir
ko‘rsatadi?

3. Xalqgaro ishchi kuchi migratsiyasining ganday turlari mavjud?

4. Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasining zamonaviy tarkibi va
dinamikasini aniglang.

5. Xalqaro ishchi kuchi migratsiyasi va pul utkazmalari o‘rtasidagi
bog‘liglikni tahlil giling.

6. Xalgaro pul o°‘tkazmalarining geografik tarkibi ganday
o‘zgarishlarga uchramoqda?

7. Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasi xalgaro darajada gaysi
tashkilotlar tomonidan tartibga solinadi?

8. Xalgaro ishchi kuchi migratsiyasini davlat tomonidan tartibga
solishning ganday usullari mavjud?
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XALQARO VALYUTA MUNOSABATLARI

Ushbu bobda quyidagi bilimlar bayon etilgan:

> Valyuta munosabatlari tushunchasi va jahon valyuta tizimi.

> Valyuta operatsiyalari

> Valyuta operatsiyalarining asosiy turlari.

> Erkin konvertatsiyalanadigan valyutalar tavsifi.

> O‘zbekistonda valyuta munosabatlari.

> O°zbekistonda valyuta munosabatlarini muvofiglashtirishning
asosiy yo‘nalishlari.

KIRISH

Xalgaro iqgtisodiy integratsiya va globallashuv jarayonlarining
chuqurlashishi natijasida tadbirkorlik kapitali (to‘g‘ri va portfelli
xorijiy investitsiyalar) va ssuda kapitalining (xalgaro kreditlar) xalgaro
miqyosdagi ogimi kuchaydi. Bu esa, xalgaro valyuta munosabatlarini
rivojlantirishga kuchli turtki berdi. Xalgaro valyuta munosabatlari
xalgaro iqtisodiy munosabatlardan tashgari, davlatlararo siyosiy,
madaniy va boshga alogalarda ham yuzaga keladi. Masalan, xorijiy
davlatlarda diplomatik vakolatxonalar ochish va saqlash, o‘zga
davlatlar hududida harbiy gismlar saglash, madaniy tadbirlarni amalga
oshirishda valyuta munosabatlari paydo bo‘ladi.

16.1. Valyuta munosabatlari tushunchasi va jahon valyuta tizimi

Valyuta-bu jahon bozorida, davlatlar o‘rtasida pul vazifalarini
bajaruvchi davlatlarning milliy pul birliklari. Masalan, Amerika
Qo‘shma Shtatlari «dollari», Buyuk Britaniya «funt sterlingi», Kanada
«dollari», Yapon «iyyenasi» va boshga shu kabilar. Muayyan bir
davlatning milliy puli — uning milliy valyutasi bo‘ladi. Shu davlat
uchun boshga davlatlarning milliy pul birliklari esa — Xxorijiy
valyutalardir. Masalan, AQSH «dollari», Buyuk Britaniya «funt
sterlingi», Kanada «dollari», Yaponiya «iyenasi», Turkiya «lira» si va
shu kabi erkin muomalada yuradigan valyutalar O‘zbekiston
Respublikasida xorijiy valyuta bo‘ladi, o‘z navbatida, O‘zbekiston
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«so‘m»i ushbu davlatlar uchun xorijiy valyuta bo‘lib hisoblanadi.
Xorijiy valyuta deviz tushunchasi bilan bog‘liqdir. Deviz — bu xorijiy
valyutadagi har ganday vosita. Valyutalar jahon bozorida o‘zlarining
muomalada bo‘lish xususiyatlariga ko‘ra erkin muomalada yuradigan,
muomalasi gisman yoki butunlay cheklangan, yopigq valyutalarga
bo‘linadi. Ba’zi bir davlatlarning milliy pul birliklarini mazkur davlat-
larda valyuta munosabatlari borasida mavjud va harakatda bo‘lgan
gonun-goidalariga, asosan, xorijga chigishi hamda u yerda muomalada
bo‘lishi chegaralanadi. Xalgaro valyuta munosabatlari moddiy ishlab
chigarish jarayoni, ya’ni birlamchi ishlab chiqarish, tagsimot,
almashuv va iste’mol jarayonlariga alogador bo‘lgan xalgaro iqtisodiy
munosabatlarni o‘z ichiga oladi. Xalgaro valyuta munosabatlari —
valyutalarning jahon xo°jaligidagi harakati natijasida yuzaga keladigan
ijtimoiy-iqtisodiy munosabatlar majmuasi. Xalgaro valyuta munosabat-
lari takror ishlab chigarishga nisbatan ikkilamchi hisoblanadi, chunki
ishlab chigarilgan tovarlarni eksport-import qgilish natijasida xalgaro
valyuta munosabatlari yuzaga keladi.

Xalgaro valyuta munosabatlarini yuzaga keltiruvchi asoslar
quyidagilardir:

» Tovarlar eksporti va importuning mavjudligi;

» Xizmatlar eksporti va importuning mavjudligi;

» Xalgaro kreditlarning jahon aylanmasidagi harakati;

» Kapitallarning jahon aylanmasidagi harakati;

» Notijorat to‘lovlarning mavjudligi (xorijiy davlatlarda savdo va
diplomatik vakolatxonalarni ochish va saglash, xorijiy davlatlarning
hududida harbiy gismlar saglash, turizm, sport, madaniy tadbirlar bilan
bog‘liq bo‘lgan xorijiy valyutadagi to‘lovlar).

xalgaro

NAVi rezident norezident
tr:sor“(){?c\)/tz mamlakatlar shaxslar Rl
16.1-rasm.
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Xalgaro valyuta munosabatlarining asosiy ishtirokchilari Rezident
shaxs — muayyan davlat hududida yashayotgan va shu davlat fugarosi
bo‘lgan hamda mazkur davlat hududida faoliyat ko‘rsatayotgan yuridik
yoki jismoniy shaxs.

Norezident shaxs — muayyan davlat hududida yashab faoliyat
ko‘rsatayotgan, biroq shu davlat fugarosi bo‘lmagan yuridik yoki
jismoniy shaxs. Masalan, elchixonalar, vakolatxonalar, chet el firma va
korxonalarning bo‘linmalari shular jumlasidandir. Xalgaro valyuta
munosabatlarining yuzaga kelishi dastlab xalgaro savdoning yuzaga
kelishi bilan izohlanadi. Xalgaro mehnat tagsimotining yuzaga kelishi
davlatlar o‘rtasida tashqi savdo munosabatlarining yuzaga kelishiga
sabab bo‘ldi. O‘z navbatida, tashqi savdoni amalga oshirish turli
mamlakatlarning valyutalarini bir-biriga ayirboshlash zaruriyatini
yuzaga Kkeltirdi. Xalgaro iqtisodiy integratsiya va globallashuv
jarayonlarining chuqurlashishi natijasida tadbirkorlik kapitali (to‘g‘ri
va portfelli xorijiy investitsiyalar) va ssuda kapitalining (xalgaro
kreditlar) xalgaro migyosdagi ogimi kuchaydi. Bu esa, xalgaro valyuta
munosabatlarini rivojlantirishga kuchli turtki berdi. Xalgaro valyuta
munosabatlari xalgaro igtisodiy munosabatlardan tashqari, davlatlararo
siyosiy, madaniy va boshga alogalarda ham yuzaga keladi. Masalan,
xorijiy davlatlarda diplomatik vakolatxonalar ochish va saqlash, o‘zga
davlatlar hududida harbiy gismlar saglash, madaniy tadbirlarni amalga
oshirishda valyuta munosabatlari paydo bo‘ladi. Banklarning paydo
bo‘lishi va ular faoliyatining rivojlanishi xalgaro valyuta munosabat-
larining rivojlanishiga kuchli turtki berdi. Banklar, aynigsa, tijorat
banklari xalgaro hisob-kitoblarni amalga oshirish markazlariga ayla-
nishdi. Transmilliy banklarning paydo bo‘lishi bilan xalgaro valyuta
munosabatlarining rivojlanishi yangi bosqgichga chigdi. Transmilliy
banklarning dunyo bo‘ylab filiallar tarmog‘ining kengligi xalgaro
hisob-kitoblarni amalga oshirish tezligi va hajmini oshirish imkonini
berdi. Albatta, mazkur jarayonda xalgaro elektron to‘lov tizimlari
muhim o‘rin tutadi. Hozirgi davrda, davlatlararo xalgaro hisob-
kitoblarning asosiy gismi SVIFT (Society for Worldwide Interbank
Financial Telecommunications) tizimi orqali o‘tadi.

SWIFT tizimi 1973-yilda 15 ta g‘arb davlatining 240 ta banki
tomonidan tashkil gilingan edi. U faoliyatini 1977-yildan boshladi.
Hozirgi kunda SWIFT faoliyati dunyoning 90 mamlakatidagi 4000 dan

340



ortiq bankni gamrab olgan. Xalgaro valyuta munosabatlari ishlab chi-
garish munosbatlariga nisbatan hosiyatli bo‘lsa-da, ularning rivoj-
lanishiga kuchli ta’sir ko‘rsatadi. Masalan, xalqaro kreditlar va xorijiy
investitsiyalar kompaniyalar ishlab chiqgarish faoliyatini zamonaviy
texnika va texnologiyalar bilan qurollantirish imkonini beradi. O‘z
navbatida, xalgaro kreditlar va investitsiyalarning harakati xalgaro
valyuta munosabatlarining rivojlanish darajasiga bog‘lig. Garchi
oltinni demonetizatsiya qilish 1978-yilda tugallangan bo‘lsa-da, hamon
oltinning xalqaro valyuta munosabatlariga ta’siri sezilib turibdi.
Mazkur ta’sir quyidagilarda namoyon bo‘ladi:

- oltin xalgaro kreditlar uchun garov ta’minoti vazifasini
o‘tamoqda;

-xorijiy valyutalarda etarlicha zaxiraga ega bo‘lmagan davlatlar
oltinni sotish yo‘li bilan o‘zlarining tashqi majburiyatlari yuzasidan
to‘lovlarni amalga oshirmoqdalar;

- oltin hamon noyob metall sifatida insonlarni o‘ziga jalb
yetmoqda. Bu yesa, oltinni oldi-sotdi qilish bilan bog‘liq bo‘lgan katta
migdordagi valyuta operatsiyalarini yuzaga keltirmoqda.

Jahon iqtisodiy ingirozlari xalgaro valyuta munosabatlarining
rivojlanishiga salbiy ta’sir ko‘rsatadi. Dunyo miqyosida birinchi marta
iqtisodiy inqirozning xalqgaro valyuta munosabatlariga ta’siri 1929-
1933-yillarda yuz bergan jahon igtisodiy ingirozi - “Buyuk depressiya”
paytida yuz berdi. Mazkur iqtisodiy ingiroz natijasida banklarning
ommaviy ravishda bankrot bo‘lishi yuz berdi, AQSH va Yevropa
mamlakatlarida inflyatsiya kuchaydi, oltinni markaziy banklarning
zaxirasiga olib qo‘yish boshlandi. Buning natijasida xalqaro valyuta
munosabatlari izdan chigdi. Chunki, davlatlarning xorijiy valyutalar-
dagi majburiyatlar bo‘yicha to‘lovlarni amalga oshirish imkoniyati
keskin cheklanib qolgan edi. Buyuk depressiya va uning oqibatlari
dunyo migyosida xalgaro valyuta munosabatlarini tartibga soluvchi
xalgaro tashkilotni yaratish zaruriyatini yuzaga keltirdi. Shu tariga,
1944-yilda AQSHning Bretton-Vuds shahrida bo‘lib o‘tgan xalgaro
konferensiyaning qgarori bilan Xalgaro valyuta fondi tashkil yetildi.
Xulosa qilib aytganda, xalgaro valyuta munosabatlarini xalgaro
migyosda hisob-kitoblarni xalgaro to‘lov vositalari orqali amalga
oshirish bilan bog‘lig bo‘lgan moliyaviy munosabatlarning yig‘indisi
sifatida e’tirof yetish mumkin.
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Jahon valyuta tizimi va uning asosiy elementlari:

Valyuta tizimi - deb, xalgaro valyuta munosabatlarini tashkil
gilishning davlat-huquqgiy shakliga aytiladi. Valyuta munosabatlarini
tashkil gilishning davlat shakli deyilishiga sabab shuki, milliy valyuta
tizimi har bir mamlakatda davlat tomonidan tashkil yetiladi va tartibga
solinadi. Jahon valyuta tizimi yesa, davlatlararo kelishuvlarga, asosan,
tashkil topadi. Valyuta munosabatlarini tashkil gilishning huquqiy
shakli deyilishining boisi shundaki, valyuta tizimi bo‘yicha qabul
gilingan gonunlar, xalgaro goidalar va boshga me’yoriy hujjatlarning
talablarini bajarish xalgaro munosabatlarning barcha subyektlari uchun
majburiydir. Masalan, Yamaykada qabul gilingan to‘rtinchi jahon
valyuta tizimining talabiga asosan, oltindan davlatlar o‘rtasida to‘lov
vositasi sifatida foydalanish tagiglandi.

Valyuta tizimining uch asosiy turi mavjud:

1. Milliy valyuta tizimi

2. Mintagaviy valyuta tizimi

3. Jahon valyuta tizimi

Milliy valyuta tizimi — bu alohida olingan bir mamlakatda
valyuta munosabatlarini tashkil gilishning davlat-huquqgiy shaklidir.
Davlat shakli deyilishining sababi shundaki, valyuta munosabatlari
davlat tomonidan tashkil yetiladi. Huquqiy shakli deyilishining sababi
shundaki, valyuta munosabatlarini tashkil qilish va tartibga solish
magqsadida o‘rnatilgan qoidalarga rioya qilish va ularni bajarish valyuta
munosabatlarining barcha ishtirokchilari uchun majburiydir. Milliy
valyuta tizimi mintagaviy va jahon valyuta tizimlarining yuzaga kelishi
uchun asos bo‘lib xizmat qiladi. Milliy valyuta tizimi quyidagi
elementlardan tashkil topadi:

1. Milliy valyuta.

Har ganday mamlakat milliy valyuta tizimining dastlabki ele-
menti bo‘lib, uning milliy valyutasi hisoblanadi (O‘zbekistonda so‘m,
AQSHda —dollar, Rossiyada — rubl va hokazo).

2. Milliy valyutaning almashinish sharti.

Har ganday milliy valyuta almashinish shartiga ko‘ra, quyidagi
uch turdan biriga kiradi:

- to‘lig almashinadigan valyuta;

- gisman almashinadigan valyuta;

- umuman almashinmaydigan valyuta.
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3. Milliy valyuta kursining rejimi.

Valyuta kursining uch asosiy rejimi bo‘lib, ular quyidagilardan
iborat:

- erkin suzish rejimi;

- qat’iy belgilangan kurs rejimi;

- boshqgariladigan suzish rejimi.

Erkin suzish rejimida milliy valyutaning almashuv kursi valyuta
bozorida, talab va taklifga garab erkin shakllanadi. Mamlakatning
Markaziy banki kursning ma’lum holati uchun javob bermaydi. Ushbu
valyutalarning kursi katta oraliglarda tebranishi mumkin. Qat’iy
belgilangan kurs rejimida milliy valyutaning kursi xorijiy valyutaga
yoki valyuta savatiga nisbatan belgilab qo‘yiladi. Mamlakatning
Markaziy banki milliy wvalyutaning kursini belgilangan holatini
ta’minlash yuzasidan javobgar hisoblanadi. Boshqgariladigan suzish
rejimi valyuta qonunchiligida rasman belgilab qo‘yilmaydi. Mazkur
rejim XX asrning 70-yillarida paydo bo‘ldi. Ya’ni, XVF ekspertlari
ayrim mamlakatlarning valyuta gonunchiligida erkin suzish rejimi
belgilangan bo‘lsa-da, ularning Markaziy banklari valyuta kursini
shakillanish jarayoniga faol aralasha boshlaganligini paygab golishdi.
Natijada yekspertlar yangi kurs rejimi paydo bo‘lganligini e’tirof
yetishdi va uni “boshgariladigan suzish rejimi” deb atashdi.

4. Milliy valyutaning pariteti.

Milliy valyutaning pariteti deganda milliy valyuta giymatining
xorijiy valyuta giymatiga nisbatiga aytiladi. Hozirgi davrda milliy
valyutaning pariteti uning xarid gobiliyatini xorijiy valyutaning xarid
qobiliyati bilan tagqoslash orgali aniglanadi. Milliy valyutaning kursi
valyuta bozorida talab va taklifga garab aniglanadi. Ammo paritetni
hisoblash nima uchun kerak? Valyuta paritetini hisoblash milliy
valyutaning kursi bilan uning xarid qobiliyati o‘rtasidagi farqning
mavjud yoki mavjud yemasligini aniglash uchun kerak. Agar valyuta
pariteti bilan valyuta kursi o‘rtasida farq yuzaga kelib, ushbu holat
milliy valyutaning kursini sun’iy ravishda yuqori bo‘lishiga olib kelgan
bo‘lsa, ushbu holat mamlakatda xorijiy valyutaga bo‘lgan qiziqishni
kuchayishiga olib kelishi mumkin. Bu iqtisodiy fanda “fetishizm” deb
ataladi. Fetishizm oqibatida bahosi yuqori bo‘lgan va uzoq muddat
foydalaniladigan tovarlarni (uy-joy, avtomashina va boshg.) xorijiy
valyutaga oldi-sotdi qilish yuzaga keladi. Mazkur fargni yo‘q qilish
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uchun, odatda, Markaziy bank milliy valyutani devalvatsiya qilishga
majbur bo‘ladi.

5. Mamlakatning xalqaro miqyosda valyutaviy to‘lovga
gobilligi.

Mamlakatning xalgaro miqyosda valyutaviy to‘lovga qobilligi
deganda uning xorijiy valyutadagi majburiyatlarini o‘z vaqtida va
to‘liq bajara olish imkoniyatiga aytiladi. XVF ekspertlari tomonidan
mamlakatning xalgaro miqyosda valyutaviy to‘lovga qobilligini
aniqlash bo‘yicha bir nechta uslublar taklif etilgan. Ulardan ikkitasi
xalgaro amaliyotda keng qo‘llaniladi. Birinchi uslubga ko‘ra, mamla-
katning xalgaro valyutaviy to‘lovga qobilligi quyidagicha aniglanadi:

XVTQ = (OVZ/YTI) x 100%

Bunda: XVTQ — xalgaro valyutaviy to‘lovga qobillik; OVZ- oltin-
valyuta zaxiralari; YTI — bir yillik tovar importi.

Agar ushbu ko‘rsatkich 50 foizni tashkil qilsa va undan yuqori
bo‘lsa mazkur mamlakat xalqaro miqyosda valyutaviy to‘lovga qobil
hisoblanadi.

Ikkinchi uslubga ko‘ra, agar mamlakat 3 oylik tovarlar importini
qoplashga yetadigan oltin-valyuta zaxirasiga yega bo‘lsa, xalqgaro
miqyosda valyutaviy to‘lovga qobil hisoblanadi.

6. Mamlakatda valyutaviy cheklashlarning mavjudligi yoki
yo‘qligi.

Bunda to‘lov balansining joriy operatsiyalar bo‘limi bo‘yicha va
kapitallarning harakati bilan bog‘liq bo‘lgan valyuta operatsiyalari
bo‘yicha valyutaviy cheklovlarning mavjudligi yoki mavjud emasligi
ko‘zda tutiladi.

7. Milliy valyuta bozori va oltin bozorining rejimi. O‘zbekiston
Respublikasida oltin savdosiga nisbatan davlat monopoliyasi mavjud.
Shu sababli, milliy oltin bozori mavjud emas.

8. Xalgaro hisob-kitoblarni amalga oshirish tartibini belgilash.

Odatda, Markaziy bank tomonidan xalgaro hisob-kitoblarni
amalga oshirish  tartibi, hisob-kitob shakllaridan foydalanish
mexanizmi belgilab beriladi. O‘zbekiston Respublikasining “Valyutani
tartibga solish to‘g‘risida”gi qonunining 18-moddasiga muvofig,
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O‘zbekiston Respublikasi hududida barcha hisob-kitoblar va to‘lovlar
milliy valyutada amalga oshiriladi.

9. Mamlakatda xalgaro valyuta munosabatlarini tartibga
soluvchi va nazorat giluvchi davlat organlari.

O‘zbekiston Respublikasining “Valyutani tartibga solish to‘g‘ri-
sida”gi qonunining 10-moddasiga muvofiq, O‘zbekiston Respublikasi
Markaziy banki Oc¢zbekiston Respublikasida valyutani tartibga
soluvchi davlat organidir. Mazkur Qonunning 20-moddasiga muvofiqg,
O‘zbekiston Respublikasi Markaziy banki, Moliya vazirligi, Davlat
solig qo‘mitasi va Davlat Bojxona qo‘mitasi O‘zbekiston Respub-
likasida valyutani nazorat giluvchi organlardir.

Mintagaviy valyuta tizimi - ma’lum bir mintagada joylashgan
davlatlarning hukumatlari o‘rtasida tuzilgan shartnomaga asosan
shakllanadi. Lekin shuni alohida ta’kidlash joizki, mintagaviy valyuta
tizimi bilan jahon valyuta tizimi o‘rtasidagi chegarani aniglash juda
mushkul. Buning sababi shundaki, ayrim mintagaviy valyuta tizimlari
allagachon jahon valyuta tizimi talablari darajasida faoliyat ko‘rsat-
mogda. Mintagaviy valyuta tizimini Yevropa misolida ko‘rishimiz
mumkin: Yevropa valyuta tizimi (YEVT) 1979-yilda tashkil yetilgan.
Ushbu tizim to‘rt tarkibiy qismdan iborat:

1. Yevropa valyuta birligi (YeCU).

2. Valyutalar va ma’lumotlarni almashish mexanizmi.

3. Kredit shart-sharoitlari.

4. Transfert mexanizmi.

Bundan tashgari, Yevropa valyutaviy hamkorlik fondi tashkil
etildi va unda Yevropaning rezerv aktivlarining ma’lum qismi to‘p-
landi. Bu esa, Valyutalarning almashuv kurslari mexanizmini himoya
gilish magsadida gisqa muddatli valyuta intervensiyalarini amalga
oshirish imkonini berdi. Jahon valyuta tizimi — Jahon valyuta tizimi
davlatlararo valyuta munosabatlarini tashkil qilish shakli bo‘lib,
xalgaro shartnomalar asosida yuzaga keladi. Hozirga gadar jahon
valyuta tizimining shakillanishi va rivojlanishi to‘rt bosqichni bosib
o‘tdi. Birinchi jahon valyuta tizimi bu “Parij” valyuta tizimi bo‘lib, u
1870-yilda Parijda bo‘lib o‘tgan davlatlararo kelishuv natijasida
yuzaga keldi. Bunda oltin standarti joriy yetildi va oltin yagona xalgaro
to‘lov vositasi sifatida e’tirof yetildi. Ammo 1914-yilda Birinchi jahon
urushining boshlanishi oltin standartidan foydalanish amaliyotiga
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jiddiy salbiy ta’sir ko‘rsatdi. 1914-1915-yillarda dastlab Buyuk
Britaniya, keyin yesa, golgan Yevropa davlatlari oltinni eksport
qgilishni chekladilar. AQSH urushga kech qo‘shilganligi uchun mazkur
cheklov 1917-yilda joriy yetildi. Buyuk Britaniya funt sterlingdagi
xalqaro to‘lovlarni to‘xtatdi. Import qilingan oltinlarning barchasi
Angliya Markaziy bankining zaxirasiga olina boshladi. 1922-yilda
Italiyaning Genuya shahrida bo‘lib o‘tgan xalgaro konferensiyada
ikkinchi jahon valyuta tizimi “Genuya” yuzaga keldi. Uning muhim
natijasi bo‘lib, oltin-deviz standartining joriy yetilganligi hisoblanadi.
Ya’ni, oltin bilan birga, 30 ta mamlakatning milliy valyutasiga xalgaro
to‘lov vositasi maqomi berildi. Ammo Ikkinchi jahon valyuta tizimi
hagigatda Buyuk Britaniyaning funt sterlingi standartiga aylandi.
Ya’ni, funt sterling asosiy rezerv valyutaga aylandi. Bu esa, quyidagi
sabablar bilan izohlanadi:

1. Birinchi jahon urushi paytida funt sterling boshga Yevropa
valyutalariga nisbatan kam darajada qadrsizlandi (20%). Qolgan
Yevropa valyutalari, xususan, Fransiya franki 80 foizgacha qadrsiz-
landi. Holbuki, Fransiya franki yetakchi valyutaga aylanishga da’vo-
garlik gilayotgan edi.

2. XX asrning 20-yillarida Angliya ochiq iqgtisodiyotga ega edi.
Boshga davlatlar Angliya bilan savdo-sotiq gilib funt sterling ishlab
olish imkoniyatiga ega edi. Bu vagtda AQSH yopiq igtisodiyotga ega
edi.

3. Angliya banklari bu davrda keng targalgan xorijiy filiallarga ega
edi. AQSH banklari esa, xorijiy filiallarga deyarli ega emas edi.

4. XX asrning 20-yillarida Angliya banklari tomonidan xalgaro
savdoning 60 foizgacha gismi moliyalashtirilar edi.

1944-yilda AQSHning Bretton-Vuds shahrida bo‘lib o‘tgan
xalqaro konferensiya natijasiga ko‘ra uchinchi jahon valyuta tizimi
“Bretton-Vuds” tashkil topdi.

Uning muhim natijalari quyidagilardan iborat:

1. Xalgaro migyosda qat’iyy belgilangan kurs rejimi joriy gilindi.
Milliy valyutalarning kursi ularning paritetidan 1 foizgacha tebranishi
mumkin edi. Buning natijasida davlatlar o‘rtasidagi tashqi savdo
munosabatlarida yuzaga keladigan valyuta riski muammosiga barham
berildi.
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2. AQSH dollari va Buyuk Britaniyaning funt sterlingiga xalgaro
rezerv valyuta magomi berildi.

3. Yangi rezerv aktiv — garz olishning maxsus huquqgi (SDR)
yaratildi.

SDR sun’iy valyuta bo‘lib, XVFga a’zo mamlakatlar o‘rtasida,
ularning Fonddagi kvotasiga garab tagsimlanadi va xorijiy valyutalar
sotib olishda, kreditlar berishda va davlatlar o‘rtasidagi to‘lovlarni
amalga oshirishda qo‘llaniladi. Ammo, hagigatda uchinchi jahon
valyuta tizimi AQSH dollari standartining gegemonligiga aylandi.
Buning quyidagi sabablari mavjud edi:

1. AQSHning Ikkinchi jahon urushidan keyin jahon tovar
bozorlarida raqobatchilari yo‘q edi. Germaniya, Italiya, Yaponiya
urushda mag‘lubiyatga uchradi, Yevropaning qolgan davlatlari ham
urush natijasida xonavayron bo‘ldi. Bu esa, AQSHning tovarlar
eksporti hajmini oshirish imkoniyatini keskin oshirdi. 2. AQSH
Ikkinchi jahon urushidan keyingi davrdan to XX asrning 50-yillariga
qadar dollarga bo‘lgan ishonchni mustahkamlash magsadida uning
devalvatsiya bo‘lishiga yo‘l qo‘ymaslik siyosatini olib bordi.

3. AQSH dollarini cheklanmagan migdorda oltinga qat’iy
belgilangan baho bo‘yicha almashtirish joriy qilingan edi. Bunda 1
unsiya oltinning bahosi 35 dollar gilib belgilangan edi. XX asrning 60-
yillariga kelib, AQSHda pullar taklifining keskin oshishi natijasida
inflyatsiyaning kuchayishi yuz berdi. O‘z navbatida, pullar taklifining
keskin oshishi ishsizlikni qgisqartirishga qaratilgan siyosatning olib
borilishi va davlat budjeti defitsitini AQSH FZT kreditlari hisobidan
moliyalashtirilishi ogibati edi. Aynigsa, Vetnamdagi urush AQSH
davlat budjeti defitsitining keskin oshishiga olib keldi. 1976-1978-
yillarda Yamaykada bo‘lib o‘tgan xalgaro konferensiyaning
natijalariga ko‘ra, to‘rtinchi jahon valyuta tizimi “Yamayka” tashkil
topdi. Uning muhim natijalari quyidagilardan iborat:

1. Qat’iy belgilangan kurslar tizimi bekor gilindi va natijada
barcha valyutalarni erkin suzish rejimiga o‘tkazish tavsiya qilindi.
AQSH dollarining oltinga almashtirib berish tartibining bekor gilinishi
bilan gat’iyy belgilangan kurslar tizimi barham topdi.

2. Germaniya markasi va Yaponiya iyeniga Xxalgaro rezerv
valyutalar magomi berildi.
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3. Oltinni demonetizatsiya qilish jarayoni rasman tugallandi.
Ya’ni, oltindan xalqaro munosabatlarda to‘lov vositasi sifatida
foydalanish ta’qiglandi.

4. SDRning xalqaro to‘lov vositasi sifatidagi rolini oshirishning
zarurligi asoslandi.

16.1-jadval
SDR ning valyuta savati
Davrlar AQSH Evro lena Funt Yuan
dollari sterlingr

1999- 39,0% — 27,2% 11,0% —
2000

2001- 44,0% 32,0% 21,0% 11,0% —
2005

2006- 44,0% 31,0% 18,4% 11,0% =
2010

2011- 41,9% 34,0% 12,1% 11,3% —

2015

2016- 41,7% 37,4% 8,3% 8,1% 10,9%

2020

1-jadval ma’lumotlaridan ko‘rinadiki, SDRning valyuta savati har
5-yilda ko‘rib chigiladi va unda AQSH dollarining salmog‘i sezilarli
darajada yuqoridir. Bu esa, AQSH dollarining xalgaro hisob-
kitoblardagi salmog‘ining yuqori yekanligi bilan izohlanadi.

2020-yil 30-aprel holatiga ko‘ra:

1 SDR=1.36640 AQSH dollariga teng

Ye’tirof etish joizki, XVF 2016-yil noyabr oyida Xitoy yuaniga
xalqgaro rezerv valyuta magomini berdi.

To‘rtinchi jahon valyuta tizimining hozirgi, zamonaviy bosgichida
AQSH dollari va evro yetakchi rezerv valyutalar bo‘lib turibdi. Ammo
har ikkala rezerv valyutaning almashuv kurslarining nobargarorligi
xalgaro valyuta munosabatlarini amalga oshirishda qiyinchiliklarni
yuzaga keltirmogda. Biroq, xalgaro rezerv valyutalar atalmish Buyuk
Britaniya funt sterlingi va Shveysariya frankining nominal almashuv
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kursining bargarorligi kuzatilmogda. Buning ustiga, Kanada dollari va
Avstraliya dollari ham rezerv valyuta bo‘lishga da’vogar bo‘lib turibdi.

16.1 1. Jahon wvalyuta tizimi shakillanishining asosiy shart-{ ?
sharoitlarini ayting.

2. Oltin standartga asoslangan milliy valyuta tizimi xususiyatlari
nimadan iborat?

3. Bretton-Vuds valyuta tizimining xususiyatlari nimadan
iborat?

16.2. Valyuta operatsiyalari va ularning asosiy turlari

Valyuta operatsiyasi deganda xorijiy valyutalar va valyutaviy
gimmatliklarni sotib olish va sotish operatsiyalariga aytiladi. Xalgaro
valyuta operatsiyalarining 90 foizga yagin gismi Xxalgaro rezerv
valyutalar maqomiga ega bo‘lgan 5 ta valyutada (AQSH dollari, yevro,
Yaponiya iyeni, Buyuk Britaniya funt sterlingi, Shveysariya franki)
amalga oshiriladi. Jahon valyuta bozorlaridagi bir kunlik konversion
operatsiyalarning hajmi 4 trin. AQSH dollaridan oshadi.

Xalgaro valyuta operatsiyalarini amalga oshirishda keng
qo‘llanilayotgan ushbu valyutalarga nisbatan koeffitsiyentlar qo‘lla-
niladi. Yetakchi xorijiy valyutalardan fagat Yaponiya iyeniga nisbatan
10 koeffitsiyenti qo‘llaniladi, AQSH dollari, yevro, Buyuk Britaniya
funt sterlingi, Shveysariya franki, Kanada dollari, Avstraliya dollariga
nisbatan 1 koyeffitsiyenti qo‘llaniladi. O‘zbekiston Respublikasining
“Valyutani tartibga solish to‘g‘risida”gi qonunining 3-moddasiga
muvofiq, chet el valyutasi, chet el valyutasidagi qimmatli qog‘ozlar,
chet el valyutasidagi to‘lov hujjatlari va sof quyma oltin valyuta boy-
liklari hisoblanadi. Xalgaro valyuta operatsiyalarini tashkil gilishning
igtisodiy asoslariga quyidagilar kiradi:

1. Xalgaro valyuta munosabatlari subyektlarining Xxorijiy
valyutalardagi mablag‘larining mavjud bo‘lishi.

2. Xorijiy banklar bilan vakillik munosabatlarining mavjudligi.
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3. Eksport-import operatsiyalarining mavjudligi.

4. Ssuda va tadbirkorlik kapitallari harakatining mavjudligi.

5. Nodir metallar savdosining mavjudligi.

Xalgaro valyuta operatsiyalarini tashkil gilishning muhim iqti-
sodiy asoslaridan biri xalgaro valyuta munosabatlarida ishtirok
yetuvchi subyektlarning milliy va xorijiy valyutalarda joriy hisob
ragamlarining mavjudligi hisoblanadi. Ushbu joriy hisobragamlardagi
mablag‘lar hisobidan xorijiy valyutadagi majburiyatlar bo‘yicha
to‘lovlar amalga oshiriladi, boshga xorijiy valyutalar sotib olinadi.
Xalgaro valyuta operatsiyalarini tashkil qilishning me’yoriy-huquqiy
asoslari bo‘lib, quyidagilar hisoblanadi:

1. Milliy valyuta gqonunchiligi.

2. Xalgaro qgoidalar va konvensiyalar.

3. Xalqaro Valyuta Fondi Kelishuvlar moddalari bo‘yicha qabul
gilingan majburiyatlar. Xalgaro valyuta gonunchiligining muhim
tarkibiy qismi bo‘lib, Xalgaro umumlashtirilgan gqoidalar va konvensi-
yalar hisoblanadi. Xalgaro umumlashtirilgan goidalar:

*Hujjatlashtirilgan akkreditivlar bo‘yicha xalgaro umumlash-
tirilgan goidalar (USP 500; USP 600)

* Inkasso bo‘yicha umumlashtirilgan qoidalar

* Shartnomaviy kafolatlar bo‘yicha umumlashtirilgan qoidalar

Xalgaro konvensiyalar:

* Xalqgaro oddiy va o‘tkazma veksellar muomalasi bo‘yicha
xalgaro konvensiya.

* BMTning yuklarni dengiz orqgali tashish konvensiyasi.

*Arbitraj sudlari qarorlarini 1jrosini ta’minlash bo‘yicha xalgaro
konvensiya.

Banklararo vakillik munosabatlarining mavjudligi xalgaro val-
yuta operatsiyalarini amalga oshirishning zaruriy shartlaridan biri
hisoblanadi. Banklarning “Nostro” va “Vostro” vakillik munosabatlari
orqali xorijiy valyutalardagi to‘lovlar amalga oshiriladi va tushumlar
gabul gilinadi.

Banklararo vakillik munosabatlarining ikki turi mavjud:

1. Bir tomonlama vakillik munosabatlari.

2. Ikki tomonlama vakillik munosabatlari.

Bir tomonlama vakillik munosabatlarida har ikkala bankdan fagat
bittasi “Nostro” yoki “Vostro” vakillik hisobragamiga ega bo‘ladi.
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Ikki tomonlama vakillik munosabatlarida har ikkala bank “Nostro”
yoki “Vostro” vakillik hisobragamiga ega bo‘ladi.

O‘zbekiston Respublikasining tijorat banklari xorijiy banklar
bilan bir tomonlama vakillik munosabatlariga ega. Ya’ni,
respublikamiz tijorat banklari xorijiy banklarda o‘zlarining “Nostro”
vakillik hisobvaragamlariga ega. Ammo xorijiy banklar O‘zbekiston
banklarida o‘zlarining “Vostro vakillik hisobragamlariga ega emas.

Xorijiy bank bilan vakillik munosabati o‘rnatish uchun unga
dastlab xat jo‘natiladi. Xatda wvakillik munosabati o‘rnatishning
zarurligi asoslab berilgan bo‘lishi lozim. Odatda, xorijiy banklar bilan
vakillik munosabatlarining zarurligi mijozlarning eksport-import
operatsiyalari bilan yoki bankning o‘zini xorijiy bankning moliyaviy
xizmatlaridan foydalanish zaruriyati bilan belgilanadi. Odatda
“Nostro” wvakillik hisobragamlari shu valyuta qaysi mamlakatning
milliy valyutasi bo‘lsa, o‘sha mamlakatning tijorat bankida ochiladi.
AQSH dollaridagi “Nostro” vakillik hisobragamlari AQSH banklarida,
yevrodagi “Nostro” vakillik hisobragamlari “yevrohudud”dagi
banklarda ochiladi.

Shunisi xarakterliki, AQSH dollaridagi “Nostro” vakillik hisob-
ragamini Londondagi banklarda ham ochish mumkin. London
AQSHdan tashqaridagi dollar zaxiralari to‘plangan eng katta
yevrodollar bozori hisoblanadi. Ammo bunda “Nostro” vakillik
hisobragamini ochgan tijorat bankiga ikki marta komissiya to‘lashga
to‘g‘rt keladi. Bir marta Londondagi bankka “Nostro” vakillik
hisobargamini  yuritganligi uchun, ikkinchi marta Londondagi
bankning dollardagi goldigni AQSH banklari orgali joylashtirganligi
uchun to‘lagan komissiyasi uchun to‘laydi. Chunki, Londondagi
banklar dollardagi qgoldiglarini AQSH banklari orgali joylashtiradilar.
Ko‘pchilik mamlakatlarning bank amaliyotida ‘“Nostro” vakillik
hisobragamlarining qoldig‘iga foiz to‘lanmaydi. Ayrim mamlakatlarda
esa, juda past stavkada foiz to‘lanadi. Shuning uchun banklar xorijiy
banklardagi “Nostro” vakillik hisobragamlaridagi ortigcha mablag*-
larni (ishchi qoldigdan ortiq mablag‘ni) Yyevrobozorlarga yoki
“overnayt” shaklida joylashtiradilar. Tijorat banklari xorijiy banklar
bilan vakillik munosabatlari o‘rnatishda xorijiy bankning overdraft
kreditidan foydalanishga ruxsat olishga harakat qilishadi. Buning
sababi shundaki, overdraft krediti “Nostro” vakillik hisobragamida
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yuzaga keladigan vagtinchalik valyuta yetishmasligi muammosini hal
yetishning eng ishonchli usuli hisoblanadi. Xorijiy bank, valyuta
mablag‘lari yetishmasligi yuzaga kelganda, vakil bankni belgilangan
limit doirasida zudlik bilan kreditlaydi. Muammo shundaki, qator
davlatlarda overdraft krediti berish qonun yo‘li bilan ta’qiqlangan.
Xorijiy banklar bilan vakillik munosabatlari o‘rnatishda xorijiy
banklarning xizmat ko‘rsatish xususiyatlariga e’tibor qaratish muhim
o‘rin tutadi. Xorijiy valyutadagi to‘lovlarni o‘z vaqtida o‘tishi xorijiy
vakil bankning yetarli darajada likvidli bo‘lishiga bog‘liq. Shuning
uchun ham, Bazel qo‘mitasi tijorat banklarining xorijiy banklardagi
“Nostro” vakillik hisobragamining qoldig‘iga 20% risk darajasini
bergan. Bu esa, aynan, xorijiy bankda likvidlilik muammosining
yuzaga kelishi natijasida to‘lovlarning kechiqgishi bilan bog‘ligdir.
Xorijiy banklar bilan bir tomonlama vakillik munosabatiga ega bo‘lgan
banklarda doimo “Nostro” vakillik hisobragami qoldig‘ining tebranishi
muammosi mavjud bo‘ladi. Chunki, ushbu bankda xorijiy bankning
“Vostro” vakillik hisobragami mavjud emas. Shu sababli, ular har
ganday xorijiy valyutadagi to‘lovni amalga oshirishda o‘zlarining
“Nostro” vakillik hisobragamini kreditlashga majbur bo‘lishadi.
Natijada, “Nostro” vakillik hisobragamining qoldig‘ini keskin tebra-
nish xavfi yuzaga keladi. Bu esa, mazkur banklarning likvidliligiga
nisbatan salbiy ta’sirni yuzaga keltiradi. Agar tijorat banki xorijiy
banklar bilan ikki tomonlama vakillik munosabatlariga ega bo‘lsa, u
holda, xorijiy bank va uning mijozlari foydasiga amalga oshirilayotgan
to‘lov summasi ushbu bankning “Vostro” vakillik hisobragamiga kirim
gilinadi. Natijada, bankning “Nostro” vakillik hisobragamida hech
ganday o‘zgarish sodir bo‘lmaydi.

Spot operatsiyalari

Spot operatsiyalari spot bitimi tuzilgandan keyin ikki ish kuni
mobaynida amalga oshiriladigan valyuta operatsiyalaridir. Spot yuqori
riskli valyuta operatsiyasi hisoblanadi va uning yuqori riskliligi
quyidagi sabablar bilan izohlanadi:

1. Spot operatsiyasini amalga oshirish vaqti juda qisqa bo‘lganligi
sababli unda sug‘urta elementlarini qo‘llab bo‘lmaydi.
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2. Spot operatsiyalarining 90 foizga yagin gismi quyidagi 5 ta
xalgaro zaxira valyutalarda amalga oshiriladi va ularning barchasi
erkin suzish rejimiga ega. Erkin suzish rejimiga yega bo‘lgan val-
yutalarning nominal almashuv kursi katta diapazonlarda tebranishi
mumkin.

3. Valyuta kursiga ta’sir yetuvchi ayrim omillarni prognoz qgilish
imkonining yo‘qligi. Spot operatsiyalari spot kurslar asosida amalga
oshiriladi. Spot kurs deganda spot bitimi tuzilayotgan paytda belgilab
qo‘yiladigan valyuta kursi tushuniladi va bu kurs ikki ish kuni
mobaynida o‘zgarmasdan qoladi. Spot kursni aniglashning birja usuli
va birjadan tashqgari usuli mavjud. Taraqgiy etgan davlatlarda va qgator
o‘tish iqtisodiyoti mamlakatlarida, birja usulida spot kurs valyuta
birjalarining savdo zallarida dilerlar, maklerlarning ochiq savdo
gilishlari natijasida aniglanadi. Shunisi xarakterliki, AQSH dollari,
Evro, Angliya funt sterlingi va Shveysariya frankining kursi verguldan
keyin to‘rttagacha birlikda aniqlanadi. Masalan: 1 dollar = 1,2310 -
1,2330 shv. franki yoki 1 funt sterling = 1,6770-1,6790 dollar. Valyuta
birjalarining savdo zallarida valyuta savdosi fagat oxirgi ikkita ragam
bilan amalga oshiriladi. Hech gaysi diler ikkita ragamdan oldinda
turgan ragamlarni hech gachon aytmaydi. Chap tomonimizda turgan
birinchi kurs sotib olish kursi hisoblanadi va u BID deb ataladi, o‘ng
tomonimizda turgan kurs, ya’ni ikkinchi kurs sotish kursi hisoblanadi
va u OFFER deb ataladi. Valyutaning sotish kursi bilan sotib olish
kursi o‘rtasidagi farq tijorat bankining daromadi hisoblanadi va u
SPREAD deb ataladi. Har bir spot bitimi bo‘yicha alohida spot kurs
aniglanadi. Tijorat bankining har bir dileriga valyutalarni sotib olish va
sotish bo‘yicha limit belgilanadi. Valyuta birjasidagi kompyuter dasturi
spot operatsiyalaridagi talab va taklifga garab milliy valyutaning oldi-
sotdi gilinayotgan yetakchi Xxorijiy valyutalarga nisbatan nominal
almashuv kursini aniglaydi. Masalan, London vaqti bilan soat 11.00da
Buyuk Britaniya funt sterlingining, Frankfurt-na Mayne shahrida soat
13.00 da yevroning vyetarli xorijiy valyutalarga nisbatan nominal
almashuv kursi aniglanadi va butun dunyoga ¢’lon qilinadi.Operatsion
kunning aniq bir vaqtida milliy valyuta kursining aniglanishi fiksing
deb ataladi. Qayd yetish jiozki, respublikamizda so‘mining nominal
birja kursi valyutalarning buyurtmali savdosi asosida amalga oshiri-
ladigan oldi - sotdi mexanizmi orgali shakllanadi. Mazkur
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mexanizmning mohiyati shundaki, O‘RVB-ga a’zo bo‘lgan tijorat
banklari ikki xildagi buyurtmalarni birjaga beradilar:

a) AQSH dollarini sotib olish magsadida so‘mda berilgan
buyurtmalar;

b) AQSH dollarini sotish magsadida berilgan buyurtmalar
(dollarda berilgan buyurtmalar). O‘z navbatida, so‘mning nominal
almashuv kursi tijorat spot kursi uchun asos bo‘lib xizmat qiladi.
O‘zbekiston Respublikasi Markaziy bankining nominal birja Kkursi
tijorat banklarining xorijiy valyutalardagi aktiv va passivlarini gayta
baholash, boj hisobi hamda moliyaviy va statistik hisobotlarni yuritish,
xo‘jalik yurituvchi subyektlar valyuta tushumlarining ma’lum qismini
majburiy tartibda sotishda qo‘llaniladi.Muddatli valyuta operatsiyalari
Muddatli valyuta operatsiyalarining 3 shakli mavjud:

1. Forvard valyuta operatsiyalari.

2. Valyuta opsionlari bilan amalga oshiriladigan operatsiyalar.
3. Valyuta fyucherslari bilan amalga oshiriladigan operatsiyalar.

Forvard valyuta operatsiyasi deganda, ma’lum bir valyutani
belgilangan kurs bo‘yicha kelgusida sotib olish yoki sotish operat-
siyasiga aytiladi. Forvard valyuta operatsiyalari valyuta zaxiralarini
valyuta riskidan himoya gilish magsadida qo‘llaniladi. Shu bilan birga,
tijorat banklari forvard operatsiyalaridan daromad olish magsadida
foydalanadi. Forvard shartnomalari quyidagi standart muddatlarga
tuziladi: 1 hafta, 1, 2, 3, 6, 9, 12 oy. Forvard operatsiyalari forvard
kurslar asosida amalga oshiriladi. Forvard kursi forvard shartnomasi
imzolanayotgan paytda belgilab qo‘yiladigan kurs bo‘lib, shartnoma
jyrosiga qadar o‘zgarmasdan qoladi. Forvard kurslari hech gachon spot
kurslari kabi aniglanmaydi. Tijorat banklarining dilerlari doimo
forvard marjasi bilan ishlaydi, xolos. Forvard marjasi deganda ustama
va diskont tushuniladi. Ustama va diskont bitta formula orgali
aniglanadi. Bu formula quyidagi ko‘rinishga ega:

SK x FSO‘F x FSHM (kunlarda)
(360 x 100) + (BVFS x FSHM (kunlarda)

U/D | =

Bu yerda: U / D —ustama yoki diskont. SK — spot kurs. FSO‘F — foiz
stavkalari o‘rtasidagi farq. Foiz stavkalari o‘rtasidagi farq
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aniqlanayotganda bitim valyutasi bo‘yicha kreditlarning foiz stavkasi
olinadi, baholovchi valyuta bo‘yicha esa, depozitlarning foiz stavkasi
olinadi. FSHM - forvard shartnomasining muddati. BVFS —bitim
valyutasi bo‘yicha foiz stavkasi. Agar bitim valyutasi bo‘yicha
kreditlarning foiz stavkasi baholovchi valyutadagi depozitlarning foiz
stavkasidan kichik bo‘lsa, u holda formula orqali aniglangan natija
ustama hisoblanadi. Agar bitim valyutasi bo‘yicha kreditlarning foiz
stavkasi baholovchi valyutadagi depozitlarning foiz stavkasidan katta
bo‘lsa, u holda formula orgali aniglangan natija diskont hisoblanadi.
Forvard marjasi quyidagi sabablarga ko‘ra kotirovka qilinadi:

Birinchidan, forvard marjalari ko‘pchilik holatlarda o‘zgar-
masdan goladi, spot kurslari esa tez-tez o‘zgaradi, shu sababli, ustama
va diskontlarning kotirovkasiga kam tuzatish kiritiladi.

Ikkinchidan, valyuta bitimlarining sezilarli gismida forvard
kurslarini emas, balki ustama va diskontni bilish talab gilinadi. Ustama
va diskontning o‘lchov birligi pips deb ataladi. Forvard kursi spot
kursidan ustama yoki diskont summasiga farq qiladi. Agar bitim
valyutasi bo‘yicha kreditlarning foiz stavkasi baholovchi valyutadagi
depozitlarning foiz stavkasidan kichik bo‘lsa, olingan natija ustama
hisoblanadi va bunda forvard kursi spot kursidan yuqori bo‘ladi.
Aksincha, bitim valyutasidagi kreditlarning foiz stavkasi baholovchi
valyutadagi depozitlarning foiz stavkasidan katta bo‘lsa olingan natija
diskont hisoblanadi, bunda forvard kursi spot kursidan past bo‘ladi.
Ko‘p opsionlar ma’lum miqdordagi valyutani belgilangan kurs
bo‘yicha kelgusida sotib olish huquqini beradi. Put opsionlar esa,
ma’lum miqdordagi valyutani belgilangan kurs bo‘yicha kelgusida
sotish huquqgini beradi. Valyuta opsionlari valyuta forvard operat-
siyalaridan farqli ravishda o‘z egasiga majburiyat yuklamaydi, balki
fagat huquq beradi. Shuning uchun ham valyuta opsionlari valyuta
riskidan 100% himoyalanish imkonini beradigan yagona moliyaviy
instrument hisoblanadi. Valyuta opsionlarining ikki standarti mavjud
bo‘lib, ularni bank auditi jarayonida hisobga olish shart hisoblanadi.
Chunki bu standartlar risk darajasiga ko‘ra bir-biridan keskin
farglanadi. Valyuta opsionlarining birinchi standarti Yevropa standarti
deb ataladi va bu opsionlar o‘z yegasiga fagat shartnoma muddati
tugagandan so‘ng opsiondan foydalanish huquqgini beradi. Valyuta
opsionlarining ikkinchi standarti esa, amerika standarti deyiladi va
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mazkur opsionlar 0z egasiga opsion shartnomasi muddatining istalgan
vagtida opsiondan foydalanish huqugini beradi. Demak, valyuta
opsionlarining amerika standartida risk darajasi Yevropa standartiga
nisbatan yugori hisoblanadi. Muddatli valyuta operatsiyalarining
uchinchi shakli valyuta fyucherslari bilan amalga oshiriladigan valyuta
operatsiyalari hisoblanadi. Forvard, fyuchers va opsion bitimlari
hamda valyutaviy svop muddatli valyuta bozorining instrumentlari
hisoblanadi.

Svop operatsiyasi:

Iqtisodiy adabiyotlarda svop operatsiyalarining mazmuni xusu-
sida munozarali fikr va mulohazalar mavjud emas. Svop operatsiyalari
deganda, odatda, ma’lum bir valyutani spot sharti bo‘yicha sotish va
uni forvard sharti bo‘yicha sotib olish tushuniladi yoki valyutani
forvard sharti bo‘yicha sotish va spot sharti bo‘yicha sotib olish
tushuniladi. Svop operatsiyalari quyidagi maqgsadlarda amalga
oshiriladi:

- valyuta zaxiralarini valyuta riskidan himoya qilish;

- likvidlilikni boshqarish;

- ochiq valyuta pozitsiyasini gisqartirish,

Shunisi xarakterliki, svop operatsiyalari valyuta zahiralarini
valyuta riskidan ishonchli tarzda himoya giladi, ammo yugori daromad
keltirmaydi. Chunki bu operatsiyalarda doimo ikkita bir-biriga garama-
qarshi operatsiya mavjud bo‘ladi. Svop operatsiyalari 6 oydan 15
yilgacha muddatga amalga oshiriladi. Ammo 1-yildan 4 vyilgacha
muddatga amalga oshiriladigan svop operatsiyalari keng qo‘llaniladi.
Agar svop operatsiyasi bitta bank bilan amalga oshirilsa, bu sof svop
(pure swap) deb ataladi. Svop bozori 1981-yilda paydo bo‘lgan. Unga
gadar svop bozori mavjud emas edi. Svop bozori birjadan tashgari
bozor bo‘lib, davlat tomonidan tartibga solinadi. O°zbekiston
Respublikasida tijorat banklarining valyutaviy svop operatsiyalari
“O‘zbekiston Respublikasi banklari tomonidan valyutaviy svop
operatsiyalarini amalga oshirish tartibi to‘g‘risida”gi Nizomga asosan
amalga oshiriladi.
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16.2]1. Xozirgi zamonda jahon valyuta tizimining xususiyatlari
ganday?

2. Jahon valyuta tizimining qaysi belgilarini ajratish
mumkin?

3. Qasi valyutalar zahira valyuta sifatida go‘llaniladi?
4.Valyutalarning konvertatsiyalanishini nima va u ganday,
ko‘rinishlarda mavjud bo‘ladi?

16.3. Erkin konvertatsiyalanadigan valyutalar tavsifi

Shunisi xarakterliki, igtisodiy adabiyotlarda hozirga gadar «valyu-
taning erkin konvertirlanishi» tushunchasining mohiyati xususida
yagona, tugal ta’rif mavjud emas. Biz dastlab valyutalarning konvertir-
lanishi masalasining Xalgaro Valyuta Fondi (XVF) ning Nizomida va
boshga me’yoriy-uslubiy hujjatlarida o‘z ifodasini topgan talqinlarini
tahlil gilamiz va baholaymiz. Buning sababi shundaki, XVF davlat-
lararo valyuta munosabatlarini tartibga soluvchi xalgaro moliya-kredit
tashkiloti hisoblanadi. XVF Kelishuv Moddalarining VII1-moddasi
bo‘yicha majburiyatlarni qabul qilgan davlatlarning milliy valyutalari
to‘lov balansining joriy operatsiyalari bo‘yicha erkin konvertir-
lanadigan (ishlatiladigan) valyutalar deb ataladi va bu mamlakat Fond-
ning ruxsatisiz joriy valyuta bitimlari bo‘yicha to‘lovlarga cheklovlar
joriy qgilishga haqgli emas. XVF ekspertlarining talqini bo‘yicha, valyuta
tashqi konvertirlikka yega bo‘lishi uchun quyidagi ikki xususiyatga ega
bo‘lishi shart:

— norezidentlarga tegishli bo‘lgan mazkur valyutadagi mablag‘lar
istalgan xorijiy valyutaga erkin almashinadi;

— rezidentlarning hukumatning ruxsati bilan norezidentlar foyda-
siga amalga oshiriladigan barcha to‘lovlari rezidentlar valyuta bozor-
laridan sotib olish imkoniga ega bo‘lgan istalgan tashqi konvertirlikka
ega bo‘lgan valyutada amalga oshirilishi mumkin. XVF ekspertlari
valyutalarni, konvertirlanish ko‘lami va darajasiga ko‘ra, ikkiga aj-
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ratadi: joriy valyuta operatsiyalari bo‘yicha erkin konvertirlanadigan
valyutalar va tashqi konvertirlikka ega bo‘lgan valyutalar. Lekin XVF
yekspertlarining valyutalarning tashqgi konvertirlanishi xususidagi
talginlarida o‘zaro nomuvofiglik yuzaga kelmoqgda. Ushbu nomuvofig-
likning mohiyati shundaki, XVF ayrim valyutalarga nisbatan «zaxira
valyutalar» tushunchasini qo‘llaydi va ushbu valyutalarni xalgaro
miqyosda to‘lov vositasi vazifasini bajaradigan, boshqa mamlakatlar
uchun valyuta pariteti va valyuta kursini aniglashda baza vazifasini
o‘taydigan valyutalar sifatida e’tirof etadi. XVF rasman zaxira
valyutalar sifatida AQSH dollari, Yaponiya iyeni, Buyuk Britaniya
funt sterlingi va yevroni tan oladi. XVF tomonidan “zaxira valyutalar”
tushunchasi dastlab 1944-yilda, Bretton-Vuds jahon valyuta tizimini
yuzaga keltirish jarayonida, qo‘llanilgan. O‘shanda faqat ikkita
valyutaga — AQSH dollari va Buyuk Britaniya funt sterlingiga zaxira
valyuta magomi berilgan edi. Ayni vaqtda, zaxira valyutalari bilan
boshga tashqi konvertirlikka ega bo‘lgan valyutalarning tashqi
konvertirlanish darajasi o‘rtasida ganday fargning mavjudligi XVFning
me’yoriy-uslubiy hujjatlarida o‘z ifodasini topmagan. Ta’kidlash
joizki, milliy valyutani konvertirlash ichki va tashqi konvertirlashga
bo‘linadi. Oz navbatida, ichki konvertirlashning o‘zi gisman ichki
konvertirlash va to‘liq ichki konvertirlashga bo‘linadi. Milliy
valyutaning tashqi konvertirlanishi ham gisman tashqi konvertirlanish
va to‘liq ichki konvertirlashga bo‘linadi.

I Milliy valyutani konvertirlanish darajalari quyidagi mezonlarga
asoslanishi lozim: Milliy valyutaning gisman ichki konvertirlanishini
belgilovchi mezonlar:

1.1. Mamlakat hukumati XVF Kelishuv moddalarining VIII-moddasi
bo‘yicha yetti bo‘limdan iborat majburiyatlarni to‘liq gabul gila olmaydi.
Buning natijasida mamlakatda joriy valyuta operatsiyalari bo‘yicha
valyutaviy cheklashlarning ayrim turlari saglanib qgoladi.

1.2. Mamlakatda to‘lov balansining joriy operatsiyalari bo‘yicha
cheklovlar norezidentlarga nisbatan saglanib qoladi.

1.3. Markaziy bank milliy valyutaning qadrsizlanish sur’atini
pasaytirish maqgsadida konvertatsiya uchun berilgan ayrim buyurt-
malarning ijrosini kechiktiradi.

I1. Milliy valyutaning to‘liq ichki konvertirlanishini belgilovchi
mezonlar:
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2.1. Mamlakat hukumati XVF Kelishuv moddalarining VII1-mod-
dasi bo‘yicha yetti bo‘limdan iborat majburiyatlarni to‘liq gqabul giladi.

2.2. Mamlakatda konversion operatsiyalarni amalga oshirishning
uzluksizligi ta’minlanadi. Ya’ni, konversion operatsiyalar haftaning
besh ish kuni mobaynida har kuni amalga oshiriladi.

2.3. Mamlakatning rezidentlari joriy valyuta operatsiyalari
bo‘yicha milliy valyutadagi mablag‘larini milliy valyuta bozori orqali
sotib olish mumkin bo‘lgan xorijiy valyutalarga talab va taklif asosida
erkin shakllangan kurs bo‘yicha erkin sotish imkoniyatiga ega
bo‘lishadi, norezidentlar esa, joriy valyuta operatsiyalari bo‘yicha shu
mamlakatning milliy valyutasida olingan mablag‘larni milliy valyu-
taning erkin shakllangan kursi bo‘yicha erkin sotish huqugiga va
imkoniyatiga ega bo‘lishadi. Milliy valyutaning gisman tashqi
konvertirlanishini belgilovchi mezonlar:

3.1. Milliy valyutadan joriy operatsiyalar bo‘yicha hisoblashishlar
yuzasidan xalgaro to‘lov vositasi sifatida foydalanish huquqgi fagat
norezidentlarga beriladi, rezidentlar esa, bunday huquqga yega bo‘Imaydi.

3.2. Mamlakatda tadbirkorlik kapitali (to‘g‘ri va portfelli inves-
titsiyalar) va ssuda kapitalining (xalgaro kreditlar) xalgaro miqyosdagi
harakatlari bo‘yicha cheklovlar saglanib goladi.

3.3. Milliy valyuta mintagaviy valyuta bozorlarida kotirovka
gilinadi.

I. Milliy valyutaning to‘liq tashqi konvertirlanishini belgilovchi
mezonlar:

4.1. Milliy valyuta zaxira valyutasi maqomiga ega bo‘ladi. Ya’ni,
milliy valyutadan quyidagi maqgsadlarda foydalanish imkoni yuzaga
keladi:

— milliy valyuta xalgaro to‘lov vositasi sifatida xalgaro valyuta
bozorlarida kotirovka gilinadi;

— milliy valyutadan boshga mamlakatlarda valyuta intervensiyasini
amalga oshirish vositasi sifatida foydalaniladi;

— milliy valyuta boshga mamlakatlarning valyuta pariteti va
valyuta kursini aniglashda bazaviy valyuta vazifasini bajaradi.

Fikrimizcha, hozirgi davrda ana shunday xususiyatlarni o‘zida
mujassamlashtirgan to‘rtta valyuta mavjud. Ular: AQSH dollari, yevro,
Yaponiya iyeni va Buyuk Britaniya funt sterlingi.
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4.2. Mamlakatda to‘lov balansining joriy operatsiyalar bo‘limi,
kapitallar va kreditlarning harakati bo‘limlari bo‘yicha barcha
valyutaviy cheklashlar olib tashlanadi.

4.3. Milliy valyutadan joriy operatsiyalar, kapitallar va kreditlar-
ning xalgaro miqyosdagi harakatlari bo‘yicha hisoblashishlar yuzasi-
dan xalqaro to‘lov vositasi sifatida foydalanish huquqi rezidentlarga
ham, norezidentlarga ham beriladi.

Milliy valyutaning erkin almashinish sharti. Milliy valyuta erkin
almashinish shartiga ega bo‘lishi uchun, birinchi navbatda, u xorijiy
valyutalarga cheklanmagan miqdorda ayirboshlanish xususiyatiga ega
bo‘lishi lozim. Demak, mamlakat to‘lov balansining joriy operatsiyalar
bo‘limida ham, kapitallar va kreditlarning harakati balansi bo‘limida
ham valyutaviy cheklashlar bo‘lmasligi lozim. Aks holda, milliy
valyutani to‘liq almashinish xususiyatiga ega deb bo‘lmaydi. Milliy
valyuta erkin almashinish shartiga yega bo‘lishi uchun uning nominal
almashuv kursi milliy valyuta bozoridagi talab va taklif asosida erkin
shakillanishi lozim. Uning shakillanish jarayoniga mamlakat Markaziy
banki va hukumati aralashmasligi zarur (milliy valyuta kursining
favqulodda yuz beradigan keskin tebranishlariga barham Dberish
magsadida Markaziy bank tomonidan amalga oshiriladigan valyuta
intervensiyasi bundan mustasno). Mamlakat Markaziy banki milliy
valyuta kursi tebranishini ma’lum diapazonlarda saqlab turish
majburiyatiga ega bo‘lmasligi zarur. Ayrim o‘tish iqtisodiyoti
mamlakatlarida konversion operatsiyalarni amalga oshirish buyurtmali
valyuta savdosi tizimiga asoslangan. Masalan, O‘zbekiston ana shu
toifadagi davlatlardan biri hisoblanadi. Ma’lumki, buyurtmali valyuta
savdosi tizimida konversion operatsiyalar xorijiy valyutani sotib olish
va sotish magsadida beriladigan buyurtmalar asosida va odatda,
haftaning ma’lum kunida amalga oshiriladi. Demak, rivojlangan
moliya bozorlariga ega bo‘lgan davlatlardagi kabi hafta mobaynida
amalga oshiriladigan doimiy valyuta savdosi mavjud bo‘lmasligi
mumkin. Xo‘sh, bunday davlatlarning milliy valyutasi erkin
almashinish shartiga ega bo‘lishi mumkinmi? Fikrimizcha, bunda
milliy valyuta xorijiy valyutalarga erkin almashinmoqda, lekin doimiy
valyuta savdosi mavjud emas. Buyurtmali valyuta savdosi tizimi
asosida konversion operatsiyalarni amalga oshirayotgan mamlakatlar
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milliy valyutalarining erkin almashinish sharti mezonlarini aniglashda
masalaning quyidagi ikki jihatiga e’tiborni qaratish lozim:

— ushbu valyutaning yemitenti bo‘lgan mamlakat XVFning joriy
valyuta operatsiyalari hamda kapitallar va kreditlarning harakati
bo‘yicha wvalyutaviy cheklashlarni olib tashlash to‘g‘risidagi
majburiyatlarni to‘liq gabul qilishi lozim, debhisoblaymiz;

— ushbu valyutaning emitenti bo‘lgan mamlakat XVF kelishuv
moddalari bo‘yicha joriy valyuta operatsiyalari hamda kapitallar va
kreditlarning harakati yuzasidan valyutaviy cheklashlarni to‘liq olib
tashlagan bo‘lishi sharoitida buyurtmali valyuta savdosi tizimini saqlab
qolgan bo‘lishi mumkin. Milliy valyutaning gisman almashinish sharti.
Valyutalarning gisman almashinish sharti, avvalo, mamlakatda valyu-
taviy cheklashlarning mavjudligi bilan asoslanishi lozim. Valyuta-
larning umuman almashinmaslik sharti. Xorijiy valyutalar savdosiga
davlat monopoliyasining mavjudligi xalgaro amaliyotda quyidagi
shakllarda namoyon bo‘ladi:

a) mamlakat aholisi va yuridik shaxslariga xorijiy valyutalarda
hisobragamlari ochishga ruxsat etilmaydi;

b) mamlakat aholisi va yuridik shaxslariga xorijiy valyutalarda
hisobragamlari ochishga ruxsat etiladi. Ammo mazkur hisobragam-
laridagi mablag‘lar hisobidan amalga oshiriladigan to‘lovlarga ruxsatni
Moliya vazirligi yoki davlatning maxsus vakil yetilgan organi beradi;

v) mamlakatda naqd xorijiy valyutalar savdosi qonun yo‘li bilan
ta’qiglanadi.

Umuman olganda, milliy valyutaning konvertirlanishi va
almashinish shartlari bir gator anig darajalarga va mezonlarga egadir.

16.3[1. Valyuta kursi va kotirovka deganda nimalar tushuniladi?
2.Valyuta devalvatiyasi nima va u valyutaning oddiy,
gadrsizlanishidan ganday farglanadi

3.Valyuta bozori deganda nima tushuniladi va u ganday
funksiyalarni bajaradi?
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16.4. O‘zbekistonda valyuta munosabatlarini
muvofiglashtirishning asosiy yo‘nalishlari

O‘zbekiston Respublikasining zamonaviy valyuta tizimi 1994-
yilning 1- iyulidan boshlab, ya’ni milliy valyuta-so‘mning muomalaga
Kiritilishi bilan shakllandi. 1991-yilda O‘zbekiston tarixiy g‘alabaga-
siyosiy mustaqillikka yerishdi. Ammo iqtisodiy mustagillikka yeri-
shishning iloji bo‘lmadi. Chunki, har ganday mamlakat iqtisodiy
mustaqilligining muhim belgisi bo‘lgan milliy valyutani muomalaga
kiritishning iloji bo‘lmadi. Buning asosiy sabablari sifatida quyida-
gilarni ko‘rsatish mumkin:

1. 1991-yilda O‘zbekistonning tashqi savdo aylanmasini 60
foizdan ortiq qismi Rossiya Federatsiyasining hissasiga to‘g‘ri kelar
edi. Bunday sharoitda “rubl zonasi”da qolish orqali Rossiyadan import
qilinayotgan tovarlarni rublda to‘lash va shuning asosida xorijiy
valyutadagi zaxiralarni tejab qolish mumkin edi. 1991-yilda
O‘zbekiston siyosiy mustagqillikka erishdi, ammo iqtisodiy musta-
qgillikka erisha olmadi. Chunki, milliy valyutani muomalaga Kkirita
olmadik. Mustaqil O‘zbekiston davlatining asoschisi, mamlakat
Prezidenti I.A. Karimov gat’iyy turib, O‘zbekiston rubl hududida qola-
di, degan fikrni aytdilar. Ushbu xulosaning naqadar asosli va to‘g‘ri
yekanligini vaqt ko‘rsatdi. Ya’ni, O‘zbekiston rubl hudida qolish
natijasida to‘lov balansining holatini keskin yomonlashishiga yo‘l
qo‘ymadi.

2. O‘zbekiston Markaziy bankida milliy valyutani muomalaga
chigarish va pul muomalasini tartibga solish borasida hech ganday
tajriba yo‘q edi. Sobiq Ittifoq davrida pul muomalasini tashkil qilish va
tartibga solish masalalari bilan fagat Ittifoq Davlat banki shug‘ul-
langan. Ittifogdosh Respublikalarda bu borada hech ganday vakolat
bo‘lmagan.

1989-1991-yillarda respublikamizda yalpi ichki mahsulotning
yillik o‘sishi amaldagi 5,2 foizdan 1,6 foizgacha pasaydi. Sanoat ishlab
chigarishining yillik o‘sish sur’ati yesa, mazkur davrda 5,8 foizdan 2,8
foizga gadar pasaydi. Mustaqillik arafasida O‘zbekistonning eksport
salohiyati juda past edi. O‘zbekistonning sobiq Ittifoq eksportidagi
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ulushi atigi 3,3 foizni tashkil etar edi. Holbuki, iqgtisodiy salohiyat
jihatidan O‘zbekiston Ittifoqda mavjud 15 respublika ichida to‘rtinchi
o‘rinda turar edi (Rossiya, Ukraina va Belorussiyadan keyin).
Achinarli jihati shundaki, paxta tolasini eksport gilish natijasida
olingan valyuta tushumlari to‘liq Moskvada, Tashqi iqtisodiy faoliyat
Milliy bankida qolar edi. Budjet siyosati sohasidagi vaziyatimiz ham
ayanchli edi. 1991-yilda O‘zbekiston Respublikasi Davlat budjetining
kamomadi uning umumiy Xarajatlariga nisbatan 44 foizni tashkil gilar
edi. Bu yesa, nihoyatda salbiy ko‘rsatkich bo‘lib, xalgaro amaliyotda
bu ko‘rsatkichning me’yoriy darajasi 8 foizni tashkil qiladi. 1993-
1996-yillarda mamlakatda baholarning yuqori o‘sish sur’atlari
kuzatildiki, buning natijasida mamlakat korxonalari faoliyatiga va
aholining turmush darajasiga nisbatan salbiy ta’sir yuzaga keldi.1992-
yilda chakana baholar 9,1-martaga, 1993-yilda 8,8-martaga oshdi.
1993-yilning ikkinchi yarmida ulgurji baholarning o‘rtacha oylik
o‘sish sur’ati 131,4 foizni tashkil etdi. 1994-yilda inflyatsiya darajasi
0z cho‘qgqisiga chiqdi va uning yillik darajasi 1282 foizni tashkil etdi.
Bu haqiqiy giperinflyatsiya etdi. Bizga ma’lumki, inflyatsiyaning yillik
darajasi 1000 foizni tashkil gilsa va undan oshsa, bu giperinflyatsiya
hisoblanadi. Giperinflyatsiya esa, inflyatsiyaning eng yuqori darajasi
hisoblanadi. Inflyatsiya darajasi juda yuqori bo‘lganligi sababli, tovar
ishlab chigaruvchilarning real daromadlari migdorining kamayishi yuz
berdi. Natijada soliqga tortish bazasining gisqarishi yuz berdi. Buning
oqibatida davlat qo‘shilgan qiymat solig‘i stavkasini yuqori darajada,
ya’ni 25 % darajasida saqlab turishga majbur bo‘ldi. Bu esa, tovarlar
baholarini yanada oshishiga xizmat qildi. O‘zbekiston Respublikasi
valyuta tizimi yaxlit tizim sifatida shakllangan va u quyidagi
elementlardan tashkil topgan.

1. Milliy valyuta-so‘m.

O‘zbekiston Respublikasi Prezidentining 1994-yil 16-iyundagi
PF-870-sonli  “O‘zbekiston Respublikasining milliy valyutasini
muomalaga kiritish to‘g‘risida”gi farmoniga muvofiq, so‘m 1994-
yilning 1-iyulidan boshlab muomalaga Kiritildi. Amaldagi valyuta-
so‘m-kupon so‘mga 1000ga 1 nisbatda almashtirildi. Muomaladagi pul
belgilarining barchasi banknotalar bo‘lib. O‘zbekiston Respublikasi
Markaziy bankining aktivlari bilan ta’minlangan. Respublikamizda
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xazina biletlari mavjud emas. Chunki, Moliya vazirligi pul emissiya
qgilish huqugiga ega emas.

2. Milliy valyuta - so‘m, almashinish shartiga ko‘ra, to‘liq
almashinadigan valyuta hisoblanadi. 2003-yilning 8-oktabrida boshlab,
O‘zbekiston Respublikasi hukumati Xalgaro valyuta fondi Kelishuv
moddalarining VIllI-moddasi bo‘yicha majburiyatlarni gabul gqilgan.
Shunga muvofiq, 2003-yilning 15-oktabridan boshlab, joriy valyuta
operatsiyalari bo‘yicha valyutaviy cheklashlar bekor gilingan.

3. Milliy valyuta - so‘m boshqariladigan suzish rejimiga yega
edi. Ammo, O‘zbekistonni 2018-yildan boshlab inflyatsion targetlash
rejimiga bosgichma-bosqich o‘tishi munosabati bilan milliy
valyutaning erkin suzish rejimi joriy etildi. 2017-yilda valyuta siyosa-
tini liberallashtirilishi munosabi bilan milliy valyutaning nominal
almashuv kursi keskin pasaydi, ya’ni qariyb ikki barobarga milliy
valyuta gadrsizlandi.

4. Milliy valyutaning pariteti. So‘mning pariteti uning xarid
qobiliyatini AQSH dollarining xarid qobiliyati bilan tagqoslash orgali
aniglanadi. Chunki, so‘mning nominal almashuv kursi AQSH dollariga
nisbatan aniqlanadi. Bunda so‘m to‘g‘ri kotirovkaga ega.

5. Mamlakatning xalqaro miqyosda valyutaviy to‘lovga
gobilligi.

O‘zbekiston Respublikasi xalgaro miqyosda valyutaviy to‘lovga
qobil hisoblanadi.

6. Mamlakatda valyutaviy cheklashlarning mavjudligi yoki
yo‘qligi. O‘zbekiston Respublikasida to‘lov balansining joriy
operatsiyalar bo‘limi bo‘yicha valyutaviy cheklovlar bekor gilingan,
ammo kapitallar va kreditlarning harakat balansi bo‘yicha valyutaviy
cheklovlar mavjud.

7. Milliy valyuta bozori va oltin bozorining rejimi.

O‘zbekiston Respublikasi valyuta bozori Respublika valyuta
birjasi va birjadan tashqari valyuta bozoridan iborat. 1994-yilning 15-
aprelidan boshlab, O‘zbekiston Respublikasi valyuta birjasida doimiy
savdolarni o‘tkazish va uning natijasi bo‘yicha so‘m-kuponning,
keyinchalik so‘mning chet el valyutalariga nisbatan qiymatini e’lon
qgilish joriy qilindi. Valyuta birjasidagi savdolar haftasiga ikki
marotaba, 1997-yil aprel oyidan Dboshlab esa, har kuni o‘tkazila
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boshlandi. Respublikamizda oltin savdosiga nisbatan davlat monopo-
liyasi mavjud bo‘lganligi sababli oltin bozori yo‘q.

8. Xalgaro hisob-kitoblarni amalga oshirish tartibini
belgilash

O‘zbekiston Respublikasida xalgaro hisob-kitoblarni amalga
oshirish tartibi Markaziy bank tomonidan belgilanadi. Respublika
hududida esa, barcha hisob-kitoblar va to‘lovlar milliy valyutada
amalga oshiriladi.

9. Mamlakatda xalgaro valyuta munosabatlarini tartibga
soluvchi va nazorat giluvchi davlat organlari.

O‘zbekiston Respublikasida Markaziy bank valyutani tartibga
soluvchi organ hisoblanadi. O‘zbekiston Respublikasi Markaziy banki,
Moliya vazirligi, Davlat soliq qo‘mitasi va Davlat Bojxona qo‘mitasi
esa, valyutani nazorat giluvchi organlardir.

Tayanch iboralar:

Jahon valyuta tizimi — turli mamlakatlar o‘rtasidagi valyuta-
kredit munosabatlarini o‘zida mujassamlashtiruvchi tizim.

Oltin standart — pulning asosiy shakli oltin hisoblangan o‘zaro
alogalar amaliyoti.

Erkin konvertatsiyalanadigan valyuta — har ganday xorijiy
valyutaga erkin va cheklanmagan miqgdorda ayirboshlanadigan valyuta.
Qisman konvertatsiyalanadigan valyuta — xorijiy valyutalarning
ma’lum bir qismigagina ayirboshlanadigan, xorijiy valyutani sotib
olishda va sotishda cheklashlar mavjud bo‘lgan valyuta.

Konvertatsiyalanmaydigan valyuta — xorijiy valyutalarga
ayirboshlanmaydigan va ichki to‘lov aylanmasiga xizmat qiladigan
valyuta.

SDR — Xalgaro valyuta fondining shartli maxsus pul birligi.
Kotirovkalash — valyuta kursini o‘rnatish. To‘g‘ri kotirovkalash —
xorijiy valyuta birligiga to‘g‘ri keladigan milliy valyuta miqdorini
o‘rnatish. Teskari kotirovkalash — milliy valyuta birligiga to‘g‘ri
keladigan xorijiy valyuta miqdorini o‘rnatish. Devalvatsiya — milliy
valyuta kursining kamaytirilishiga garatilgan tadbir. Revalvatsiya —
milliy valyuta kursini oshirishga qgaratilgan tadbir.
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Nominal valyuta kursi — bir birlik milliy valyutaga to‘g‘ri
keladigan xorijiy valyutaning giymati.

Real valyuta kursi — milliy tovar birligiga hamda xizmatlarga
to‘g‘ri keladigan xorijiy tovar va xizmatlar qiymati.

Valyuta operatsiyalari — xorijiy valyutaning oldi-sotdisi
bo‘yicha operatsiyalar.

Qattiq valyuta— iqtisodiy va siyosiy jihatdan bargaror hisob-
langan mamlakatlarning almashuv kursi barqaror bo‘lgan valyutalari.

Yumshog valyuta— xalgaro miqyosda to‘lov vositasi vazifasini
bajara olmaydigan, ya’ni tashqi konvertirlikka ega bo‘lmagan
valyutalar.

Xalgaro rezerv valyutalar— dunyoning barcha mamlakatlarida
xalqaro to‘lov vositasi sifatida gabul gilinadigan yetakchi valyutalar.

Valyuta kursi— bir mamlakat valyutasining boshga mamlakat
valyutasida ifodalangan bahosidir.

Valyuta birjasi - xorijiy valyutalar oldi-sotdi gilinadigan birja
bozori.

Valyuta intervensiyasi - Markaziy bank tomonidan milliy
valyutaning favqulodda yuzaga keladigan keskin tebranishlariga
barham berish magsadida xorijiy valyutani sotib olinishi yoki sotilishi.
Odatda, bitta xorijiy valyuta intervensiya vositasi hisoblanadi.
O‘zbekistonda AQSH dollari valyuta intervensiyasi vositasi
hisoblanadi.

Valyuta zaxirasi - biror-bir mamlakatning xorijiy valyutalardagi
mablag‘lari.

Valyuta siyosati - valyuta munosabatlarini tashkil qgilish va
tartibga solish tadbirlarining yig‘indisi.

Denominatsiya — yangi pul birligini ma’lum nisbatda eski pul
birligiga almashtirilishi. O‘zbekistonda milliy valyuta 1994-yilning 1-
iyulidan boshlab muomalaga kiritilganda yangi valyuta so‘m eski
valyuta-so‘m — kuponga 1ga 1000 nisbatda almashtirilgan edi.

Deflyatsiya— tovarlar va xizmatlar bahosining pasayishi.

Diskont siyosati- mamlakat to‘lov balansi va valyuta kursiga
ta’sir etish maqgsadida Markaziy bankning diskont stavkasini
o‘zgartirish siyosati.

Yevro dollarlar - AQSH dollarining AQSHdan tashgarida
muomalada bo‘lgan qismi.
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Nazorat savollari

1. Jahon valyuta tizimi shakillanishining asosiy shart-sharoitlarini
ayting.

2. Oltin standartga asoslangan milliy valyuta tizimi xususiyatlari
nimadan iborat?

3. Bretton-Vuds valyuta tizimining xususiyatlari nimadan iborat?

4. Hozirgi zamon jahon valyuta tizimining xususiyatlari ganday?

5. Jahon valyuta tizimining gaysi belgilarini ajratish mumkin?

6. Qaysi valyutalar zaxira valyuta sifatida qo‘llaniladi?

7. Valyutaning konvertatsiyalanishi nima va u ganday
ko‘rinishlarda mavjud bo‘ladi?

8. Valyuta kursi va kotirovka deganda nimalar tushuniladi?

9.Valyuta devalvatsiyasi nima va u valyutaning oddiy
gardrsizlanishidan ganday farglanadi?

10. Valyuta bozori deganda nima tushuniladi va u qanday
funksiyalarni bajaradi?

11. Muddatli valyuta operatsiyalariga nimalar kiradi?

12. Spot operatsiyasi gay tartibda amalga oshiriladi?

13. Spot kurs ganday aniglanadi?

14. Forvard operatsiyasi gay tartibda amalga oshiriladi?

15. Forvard kursi ganday aniglanadi?

16. Svop operatsiyasining mazmuni nimadan iborat?
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